Edicdo Especial de Aniversdrio

ABREME

\ - o .
\. v = 3
11 anos decvida! |



Linha LED Kian

Lampada Classic LED 0

Mais econémicas

Duram até 25-000h

CDj:?)sratsrcwshdades 3000K ou 6000K

Disponiveis nas

poténcias de 6, 9, 1 2 @ 1 5W

Lampada Tube Glass LED
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Lampada PAR LED Pro

Mais econémicas.

Duram até 25000h

b’ | oo 4 000K o4 6.000K
soncioece . 10,15¢18W
PRONTA
ENTREGA Tel.: 21.2702-4575 | sac@kianbrasil.com.br
EM TODO TERRITORIO

VISITE NOSSO SITE: www.kianbrasil.com.br
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Luminaria Slim Light LED
pramae o 25.000h

Duas tonalidades 3.000 0u 4.000 0u 6.000K

de branco

I Disponiveis nas

poténcias de 4, 7, 13, 15, 18 e 24W

Luminaria Linear KS e KT LED
boamae "> 25.000h

Duas tonalidades 5.000 ou 6.000K

de branco

I Disponiveis nas

poténcias de 18, 20, 36 e 40W

Linha completa de iluminagao.

Grande variedade para atender a sua necessidade.

Luminaria Slim Light LED Plafon
Bﬁfgsnic;réémicas. 25-000h
puas tonelidades 4 000 ou 6.400K

I Disponiveis nas

poténcias de 1 3, 1 8 e 24W

Luminaria Linear KSX LED
Do "> 25.000h
i 5.000K

I Disponiveis nas

poténcias de 10; 20 e 40W
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Depois do sucesso alcancado em m
2015, a Poténcia Eventos lanca

o Forum Poténcia 2016.

i

0 Forum Poténcia ja se consolidou
como o principal congresso técnico
para engenheiros, tecnélogos, técnicos
e demais profissionais da area de
instalagoes elétricas.

Em 2016, tera edigdes em Brasilia,
Campinas, Fortaleza, Manaus e Porto Alegre.
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o= Vem ai um férum da Poténcia Eventos
que fala direto com o eletricista!

Evento de um dia composto por palestras sob
medida para as necessidades dos profissionais
e empresas de instalagoes elétricas.

0 Férum Poténcia Eletricista Consciente tera
edicoes em Belo Horizonte, Rio de Janeiro

e Sao Paulo.
V‘d“ Por onde,
va
I MOS passay:
Realizagao: Midia Oficial: Y
: l— A
Epo encla . ELETRICISTA

+ CONSCIENTE

L WWW.FORUMPOTENCIA.COM.BR/201B

INFORMAG 0ES SOBRE PATROCINIO : }’]Lll?;ﬂ:ﬁg&mnmsmn.an I FACEBOOK.EOM/REVISTAPOTENCIA
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ELA CONFESSOU QUETEM OUTRO

ELE DESCOBRIU QUE A SOGRA
TAMBEM VEM JANTAR

A LUZ ACABOU. OS FIOS E CABOS
ELETRICOS NAO ERAM SIL

FAZER A ESCOLHA CERTA
E SIL VEZES MELHOR.

Para instalacdes em circuitos de forca,
luz, comandos, sinalizagoes em
construgdes residenciais/comerciais,
utilize o Cabo Flexsil 750 V.




AO LEITOR

OBRIGADO AMIGOS

Ha um ano eu e Hilton Moreno, meu amigo e sécio, assumimos
o desafio de editar a Revista Poténcia. Para isso, criamos a HM-
News Editora, montamos uma equipe coesa e competente, traca-
mos planos, estipulamos metas e, principalmente, colocamos toda
a nossa energia e confianca no projeto que acabava de nascer.

Hoje, 12 meses e 12 edicdes depois, olhamos para tras e temos
orgulho do que vemos. Sempre com os pés no chao, superamos os
varios obstaculos que surgiram no caminho e escrevemos novos
capitulos na histéria da revista, que este més também completa
11 anos de vida.

Por isso, essa edicdo é para comemorar e agradecer!

Comemorar o sucesso do primeiro ano, periodo em que forta-
lecemos a publicacao, avancamos na internet e criamos o Férum
Poténcia — Road Show de oito etapas, que esta percorrendo o Bra-
sil com palestras técnicas na area elétrica.

E, como disse, 0 momento também, ou principalmente, é de
agradecimento. Primeiro a Deus, pela oportunidade que nos deu
de construir um projeto que da satisfacao e orgulho de tocar.

Agradeco imensamente o empenho da equipe HMNews, que
desde o primeiro dia vestiu a camisa, arregagou as mangas e abra-
¢ou hossa empresa. Sem este comprometimento seria impossivel
avancar como avangamos. Somos uma empresa que tem rosto,
alma e coragao!

Por fim, mas ndo menos importante, agradeco a todos os nossos
parceiros, apoiadores, patrocinadores e anunciantes. Nessa nova
fase da revista, alguns fecharam conosco antes mesmo de criar-
mos a empresa. Outros se juntaram a noés ao longo dos meses. E
todos entenderam nossa proposta como veiculo de comunicacao.
Inclusive os que ainda estao por vir.

Como costumamos dizer internamente: ‘estamos conquistando
cada vez mais amigos’. E ndo sdo poucos os que nos apoiam nes-
sa jornada. Para ndo cometer injusticas ndo vou citar nomes nes-
se editorial. Mas sintam-se todos abragados por mim e por toda a
nossa equipe. E, mais uma vez, obrigado amigos...

Boa leitura!
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Mais Seguranca
Com Menos Investimentos
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As barreiras intrinsecas MACX EX
da Phoenix Contact minimizam seu

investimento em equipamentos a

prova de explosio.
S I L Certificadas pela IEC 61508, elas

IEC 61508 | elevam o nivel de integridade

de seguranga SIL em zonas
potencialmente explosivas sem
necessidade de instrumentagio com
involucros a prova de explosdo.

Acesse o QR Code e receba nosso

© PHOENIX CONTACT 2015

"white paper" sobre aplicages de

segurancga.

Beneficios que os amplificadores e isoladores MACX EX da Phoenix Contact podem oferecer:

marketingbr@phoenixcontact.com.br
Interface AIimentagio e Compativel com 45% de redu;io de www.Phoenixcontact_com'br

para controladores diagnostico por FDT/DTM espago em painel
de mercado barramento (U ELARA0Y

DO@OCOC @@ O [Uonaa® e

- INSPIRING INNOVATIONS
Acompanhe a Phoenix Contact nas Redes Sociais [ m o
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WorldSkills Competition

A cidade de Sao Paulo sediou, entre 12 e 15
de agosto, a 432 WorldSkills Competition, olimpiada
internacional de profissdes técnicas que reuniu 1.200
competidores de 62 paises. O Brasil foi representado

por 56 competidores, que participaram das disputas

em 50 ocupagdes técnicas da industria e do setor de
servigos. O evento contou com a participagao de diversas
empresas do setor eletroeletronico, tanto atuando

como fornecedoras de servigos e tecnologias, quanto
apresentando suas agdes voltadas ao campo educacional.
A Aggreko, lider mundial no fornecimento temporario

de energia, resfriamento de processos e climatizacao,

foi selecionada para fornecer energia para a WorldSkills
Competition. Para garantir que o evento ocorresse com
um fornecimento confiavel de energia, sem interrupgdes
ou imprevistos, a Aggreko disponibilizou 36 MVA,
energia necessaria para a iluminacdo e o som de todos
os ambientes durante os quatro dias de competicao.
Com o objetivo de assegurar o pleno funcionamento
dessa estrutura, a companhia forneceu 92 geradores
com capacidades entre 200 e 1.200 kVA de poténcia.
Além disso, uma equipe de profissionais altamente
capacitada permaneceu dedicada a mobilizacao,
instalagao, operacdo e manutencdo dos equipamentos. A
Aggreko também forneceu mais de 15 km de cabos.
"Estamos muito felizes em fornecer nossas solugdes para
um evento tdo relevante
para a educagao brasileira
e internacional como a
WorldSkills Competition”,
diz o diretor de Marketing
e Efetividade de Vendas da
Aggreko para a América
Latina, Thiago Moraes.

"E muito importante
fornecer energia confiavel
e eficiente para eventos de
visibilidade internacional
€, mais ainda, para aqueles
com fins educativos e

8 sociais”, completa.
Foto: Divulgacao/Aggreko

A Siemens, parceira global do evento, manteve em seu
estande uma area de relacionamento para apresentar
os principais projetos educacionais que desenvolve no
Brasil e no mundo. Mantendo o compromisso de investir
em educacao e qualificacdo profissional, a empresa
apoia uma série de acdes que visam incentivar jovens
estudantes a ingressarem no mercado de trabalho.
Entre os programas apresentados na WorldSkills,
destaque para o Programa SCE Siemens Automation
Cooperates with Education, que visa a transferéncia
de know-how com tecnologias de ponta em
Automacao Industrial e suporte completo para
instituicdes de ensino de todo o Pais; Siemens
Academies, que tem como objetivo aproximar o
mundo académico as diversas areas da Siemens

no Brasil, proporcionando acesso as tecnologias

da empresa e oportunidades de carreira, e Projeto
Experimento, desenvolvido pela Fundacdo Siemens
junto com a Casa do Pequeno Cientista, promovendo
o aprendizado por meio de perguntas investigativas e
experimentos em sala de aula.

Ja a Fluke disponibilizou ferramentas de teste que
foram utilizadas em 12 categorias: Manutencao de
Aeronaves, Tecnologia Automotiva, Refrigeracdo e
Ar-Condicionado (HVAC), Polimecanica/Automacao,
Manufatura, Usinagem em Torno CNC, Eletronica,
Instalacdes Elétricas, Sistemas de Controle Industriais,
Robdtica Moével e duas habilidades de demonstracdo —
Mecanica e Manutengdo de Equipamentos Pesados.

A Fluke também é Parceira Industrial Global da
WorldSkills International (GIP), 6rgao regulador da
competicdo, e patrocinadora do evento desde 1999.
"Para a Fluke, patrocinar a WorldSkills Competition
refor¢a o comprometimento da organizacdo em apoiar
a educacdo profissional”, disse Poliana Lanari, diretora
Geral da Fluke do Brasil. “E inspirador ver o nivel de
exceléncia e profissionalismo desses jovens estudantes.
A Competicdo da WorldSkills Sdo Paulo 2015

estimula ainda mais o investimento e a participacdo
em iniciativas educacionais. Quando vocé apoia a
educacdo esta contribuindo para o futuro do Pais”.

Cabeamento estruturado

A Associacao Brasileira de Normas Técnicas publicou no dia 6 de agosto a nova norma ABNT NBR
16415:2015 (Caminhos e espacos para cabeamento estruturado). Segundo os especialistas do setor, com essa
medida, o conjunto de normas para cabeamento estruturado esta ainda mais rico e completo. A NBR 16415:2015
especifica a estrutura e os requisitos para os caminhos e espacos, dentro ou entre edificios, para troca de
informacdes e cabeamento estruturado de acordo com a ABNT NBR 14565. A nova norma esta em portugués, tem
58 paginas e é valida a partir do dia 6 de setembro deste ano.
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Programa de melhorias

O Grupo Foxlux esta sempre em busca de de um sistema e consequentemente de processos
maior desenvolvimento, e por isso criou em 2015  de CRM na empresa com o objetivo de melhorar o
seu Programa interno de melhorias com o objetivo de atendimento aos clientes. Contando com o apoio
promover a otimizacgao geral da empresa abrangendo de outra assessoria especializada foi implantado
projetos de aperfeicoamento de processos, rotinas, inicialmente um modulo de SAC, que centraliza todas
setores e colaboradores, entre outros. as informacdes gerais dos clientes assim como seu

O primeiro pilar implementado dentro do programa foi histérico de solicitagdes e atendimento. Além disso,
um grande projeto de mapeamento de processos. Com dentro da mesma plataforma também foi criado um
a assessoria de uma empresa especializada, o Grupo modulo personalizado para controle de acdes de
Foxlux esta desde fevereiro deste ano mapeando e marketing visando gerar mais agilidade, controle e
documentando todos os seus processos atuais. Esta agregar valor as ac¢oes realizadas para os parceiros
acao, que ira se estender até o fim deste ano, foi distribuidores e atacadistas.

dividida em quatro fases: entrevistas, otimizacao, E o mais recente projeto incorporado a essa grande
implantacdo/documentagdo e acompanhamento. plataforma de exceléncia é a Gestdo do Clima

Cada uma dessas fases demandou a participacdo de Organizacional, que esta trabalhando para melhorar a
setores da empresa que foram motivados por varias acbes  satisfacdo e a motivacdo dos colaboradores, os quais
de endomarketing realizadas durante todo o processo sdo a forca motriz que possibilitam todas as demais
para manter o foco dos colaboradores no programa e acodes e melhorias. Outros projetos ja estdo sendo
torna-lo mais efetivo. Dessa maneira esta sendo possivel estudados e implantados no Programa de melhorias
identificar pontos de melhorias, e também avaliar novas do Grupo Foxlux para que a empresa possa cada
demandas de processos a fim de agilizar e aprimorar vez mais atender as necessidades do mercado, de
todas as atividades e rotinas da companhia. clientes, parceiros e colaboradores com qualidade e
0 programa de melhorias trouxe ainda a implantacao exclusividade.

. STECK ...

STECK.

UMA FAMILIA QUE CRESCE
EM PROL DE VARIAS FAMILIAS.

A superioridode dos produtos STECK estd nos detalhes, Sao mais de
guarenta e cinco linhas de produtes, desenvolvidas dentro das mais
Figorosas normas nacionais @ infernacionais de sequranca, sem akbrir
mio do sofisticacdo, com foco no satisfacdo total dos consumidores.
Gragas a essa politica de qualidade, o STECK figura entre as mais
renomadas empresas do seu segmento, atendendo as necessidades do
sefor industrial, comercial e residencial.

Ma hora de construir ou reformar suas instalagtes elétricas, conte com

CONFIRA NOSSO0S a confiobilidade que somente uma lider pade oferecer.
LANCAMENTOS.
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Recicle Mais

O projeto Recicle Mais, Pague Menos da o orcamento familiar, além de oferecer um destino adequado
AES Eletropaulo teve um aumento de 1.090% no aos materiais reciclaveis”, explica Luciana Alvarez, gerente de
ntmero de novos clientes cadastrados, Sustentabilidade e Gestdo da Marca da AES Brasil. Desde que
entre 1° de maio e 31 de julho deste foi langado, ha dois anos e meio, o projeto ja acumula mais
ano, e de 157% no volume de de 37 mil clientes cadastrados, tendo concedido R$ 202 mil
residuos coletados. Nesse periodo, o em bdnus nas contas de energia, por meio do recebimento de
crescimento foi de 191 para 2.272 cerca de trés mil toneladas de residuos.
novos clientes. Ja a arrecadacio de O interessado em participar do projeto precisa ir até um dos
materiais passou de 48 para 124 nove pontos de coleta do Recicle Mais, Pague Menos levando
toneladas de plasticos, vidros, metal e uma conta de energia elétrica e efetuar seu cadastro. O cliente
papel, entre outros. recebe um cartdo de adeséo que da direito a troca de materiais

“Neste ano, principalmente, a partir reciclaveis por descontos na proxima conta, sem limites de
de maio, houve um aumento significativo de pesagem - pode ser papel, plastico, metal e vidro. O material
clientes que procuraram o projeto. Isso porque a é pesado e calculado de acordo com o valor praticado no
populacdo tem visto o Recicle Mais, Pague Menos mercado formal de reciclagem, que varia pelo tipo de residuo.
como alternativa para que tenham um valor mais O participante recebe um comprovante do bénus, que sera
acessivel na conta de luz, de forma a contribuir com creditado na préxima conta de energia.

Capacitacao laboratorial

O Laboratoério de Fotometria do Instituto de Energia e Ambiente da Universidade de Sao Paulo
(IEE/USP) é acreditado pelo Inmetro desde o ano de 1991 para a realizacdo de ensaios de certificacgdo compulsdria
e etiquetagem de equipamentos e dispositivos de iluminagdo, e no ano de 2000 capacitou-se para a medi¢do de
semaforos e fontes de luz a LED, através de um convénio com a Eletrobras.

Considerando a necessidade da ampliacdo de sua atuagdo em pesquisa e desenvolvimento e suporte a cadeia produtiva
de iluminagao, o IEE/USP adquiriu um Sistema Automatizado de Medicdo Goniofotométrica e Espectroradiométrica,
composto pelo Goniofotdmetro LGS 1000 e Espectroradiémetro CAS 140 CT-156, ambos fabricados pela empresa alema
Instrument Systems. A inauguragdo oficial do sistema aconteceu no dia 6 de julho. Com tal sistema é possivel fazer a
medicdo no espectro visivel, ultravioleta e infravermelho em luminarias a LED, luminarias convencionais, dispositivos de
iluminacdo e fontes de luz. Os principais segmentos do setor de iluminacdo usuarios de tal sistema sdo: producdo de
luminarias e lampadas a LED, reatores eletronicos, dispositivos nauticos, aeronauticos e rodoviarios.

Foto: Ricardo Brito/HMNews

Prémio Abilux

As inscricdes para a VIl edicdo do Prémio Abilux serd disputado nas categorias: Residencial; Comercial (lojas,
Projetos de lluminacdo estardo abertas até o dia restaurantes, bares, museus, shoppings e entretenimento);
20 de setembro de 2015. Voltado aos escritdrios Corporativa (escritdrios, bancos, industrias, hotéis, hospitais
e aos profissionais da arquitetura, design, e clinicas); Urbana (areas externas, fachadas, jardins,
engenharia e areas afins, o concurso foi criado monumentos, vias e espacos publicos em geral), além do
para reconhecer o trabalho dos que se dedicam ao Prémio Especial “lluminacdo Eficiente”. Nesta categoria
desenvolvimento de projetos de iluminagdo e para enquadram-se todos os projetos de iluminacdo que na
estabelecer um relacionamento mais estreito entre sua execucdo levaram em consideracdo a inclusdo de
os profissionais e os fabricantes de luminarias, tecnologias que tém como foco a conservagdo de energia.
lampadas, reatores e controles eletrénicos em prol Os projetos inscritos deverdo ter sido implantados em
de uma melhor e mais eficiente iluminagdo no territério nacional, entre junho de 2013 e maio de 2015.
mercado brasileiro. E também pré-requisito que tenham utilizado 60% de
Realizado pela Abilux (Associacdo Brasileira produtos nacionais em valor ou quantidade.
ABILUX da Industria de lluminagdo) em parceria com a A cerimdnia de premiag&o ocorrera em outubro de 2015
PROJETOS DE Asbai (Associagdo Brasileira de Arquitetos de durante evento comemorativo do Dia da lluminacdo, em
ILUMINAC AQ  lluminacdo), o Prémio Projetos de lluminagao S&o Paulo (SP), em data a ser confirmada pela Abilux.

[P potencia



Aumento de
competitividade

A Soprano inaugurou no dia 14 de agosto a nova
unidade industrial para tratamento de superficies de pecas
fabricadas pela Divisdo Construgdo Civil. A nova Galvanica
e ETE — Estagdo de Tratamento de Efluentes ira aumentar
em 80% a capacidade de tratamento de superficie. Para

o empreendimento a empresa realizou investimentos de
mais de R$ 36 milhdes. Além deste novo investimento,

a Soprano ira instalar novos equipamentos de origem
europeia adquiridos em 2014, com investimento superior a
R$ 15 milhdes.

A nova galvanica vai efetuar o tratamento de superficie em
cromo, niquel, zinco e antique brass em pecas metalicas
fabricadas pela empresa, com o objetivo de melhorar a
qualidade de seus produtos, atender a demanda atual e
futura, além dos requisitos ambientais. Segundo o gerente
geral da Divisdo Construcao Civil, Valter Sonda, a area
construida é de aproximadamente 6.000 metros quadrados
para a Galvanica e 1.000 m2 para a ETE. “O nosso objetivo
é atender a demanda que temos internamente, porém nao
descartamos a possibilidade de atender a terceiros em
algumas linhas”, comenta.

A nova unidade fabril ira elevar a competitividade da marca
no mercado. No projeto estdo previstos equipamentos de
Gltima geracdo nas linhas galvanicas e o que de melhor
existe no mercado em equipamentos para o tratamento de
efluentes que possibilitardo o reaproveitamento da agua,
configurando o descarte zero. “O desenvolvimento deste
projeto iniciou ainda em 2010 e foi sendo construido com

a participacdo de uma grande equipe da empresa, varios
fornecedores externos especialistas no segmento, assessorias
externas especialistas em meio ambiente e 6rgaos
governamentais do meio ambiente”, explica Valter Sonda.

Foto: Divulgacao

Marca |
respeitavel

A Romagnole Produtos Elétricos
comemorou no més de julho a fabricacdo
do seu milionésimo transformador. O equipamento
de 75 kVA deixou a fabrica da empresa, localizada
no interior do Parana, e foi transportado até
Aparecida de Goiania (GO), onde o diretor
Comercial Nacional da Romagnole, Jodo Roberto
Favine, fez a entrega oficial do produto ao cliente
Valério Mastrela de Aralno, da Eletriz Construtora,
empresa prestadora de servi¢os na area de
engenharia elétrica.

Este volume de producéo de transformadores
representa um marco na histéria da Romagnole,
que fabrica e comercializa solucdes para o setor
elétrico ha mais de meio século. O nimero
expressivo traduz na pratica o crescimento que a
companhia teve na ultima década. A Romagnole
fabricou os primeiros transformadores em 1976

e atingiu a marca de 500 mil unidades fabricadas
em 2006, producdo que acaba de ser duplicada
menos de dez anos depois.

E ndo é apenas a velocidade com que a

empresa saltou de 500 mil para um milhdo de
transformadores fabricados que chama a atencéo.
Nas primeiras décadas, a producdo era focada nos
modelos de distribuicdo, cuja fabricagdo é mais
rapida e normalmente as vendas ocorrem em
grandes lotes. Porém, nos ultimos anos a houve
um crescimento na linha dos modelos industriais,
de maior poténcia e fabricacdo mais complexa,

e hoje esses equipamentos tém uma grande
representatividade no portfélio da empresa.

(11) 5645-0900

vendas@afdatalink.com.br
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POR PAULO MARTINS

DESDE 2004, QUANDO FOI CRIADA, A REVISTA POTENCIA VEM
CONSTRUINDO SUA CREDIBILIDADE ALICERCADA NA IMPARCIALIDADE E NA
QUALIDADE EDITORIAL. NO MOMENTO EM QUE COMPLETAMOS 11 ANOS,
TEMOS A CERTEZA DE QUE ESTAMOS NO CAMINHO CERTO. A OCASIAO
MARCA TAMBEM O PRIMEIRO ANO NA NOVA CASA, A HMNEWS EDITORA.
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Eletricista

Normalizacao

Caderno Atmosferas
Explosivas

Mundo dos Condutores
Eléetricos

Noticias e informaces sobre os distribuidores
e revendedores de materiais elétricos, de
iluminacao e automacao.

Noticias e informac6es sobre o setor de
automacdo residencial e predial.

voltado aos interesses dos eletricistas,
incluindo novidades em produtos,
procedimentos e normas.

Abordagem jornalistica envolvendo as
principais normas técnicas nacionais e

Noticias, produtos, normas e
informagdes sobre instalacdes
elétricas em dreas classificadas.

Noticias e informacdes sobre o
mercado de cabos elétricos, de

Nova se¢do, com conteldo especialmente

internacionais do setor eletroeletronico.

controle, dados e telecomunicaco.

<

Revista Poténcia enjoys a double
celebration in August 2015. The
11th anniversary of uninterrupted
monthly circulation and the first
year of the publication under the
new management of HMNews
Publishing Company. In this article,
we remember some remarkable facts
in this period, hear the opinion of
our partners and readers and reveal
the major plans of the magazine.

Agosto 2015 es un mes de doble
celebracion para la Revista Poténcia. La
publicacion esta celebrando 11 afios de
circulacién mensual sin interrupcion y, al
mismo tiempo, llega a su primer afio bajo
la administracién de HMNews Editora.
En este articulo recordamos algunos
acontecimientos notables en este periodo,
escuchamos la opinién de nuestros
clientes y lectores y revelamos los
principales planes futuros de la revista.

Modelo aprovaco

gosto de 2015 representa
uma data histérica para nos,
da Poténcia. A ocasido mar-
ca os 11 anos de circulacdo
ininterrupta da revista que se tornou re-
feréncia para as empresas e profissio-
nais do setor eletroeletronico brasileiro.
Em constante evolu¢do para atender as
demandas de informacédo do mercado, a
publicacdo completa também o primei-
ro ano em sua nova editora, a HMNews,
e reafirma seu compromisso de procurar

oferecer conteddo especializado com
credibilidade, ao mesmo tempo em que
proporciona uma leitura agradavel aos
diversos publicos.

Criada em 2004 pela jornalista Eli-
sabeth Lopes Bridi e pelo empresario
Habib S. Bridi (falecido em 2011), Po-
téncia foi publicada durante dez anos
pela Grau 10 Jornalismo e Comunica-
cbes. Ha um ano, o titulo foi adquirido
pela HMNews Editora e Eventos, sob o
comando do engenheiro eletricista, pro-

fessor e consultor Hilton Moreno e do
jornalista Marcos Orsolon.

Para Orsolon, que edita a revista
desde sua criacdo, e hoje atua como
diretor de Redacdo, o balanco desses
11 anos é altamente positivo. Ele conta
que logo que foi lancada, Poténcia tinha
como meta se tornar referéncia editorial
para o publico da area elétrica - objetivo
esse que foi atingido. “Em pouco mais
de uma década a revista se tornou par-
te integrante do mercado, conquistando

potenciA [EE
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Em pouco mais de uma década a
revista se tornou parte integrante
do mercado, conquistando leitores
e anunciantes que hoje veem

na Poténcia uma publicacdo

que prima pela ética, qualidade

e credibilidade no trato da
informacao.

MARCOS ORSOLON

leitores e anunciantes que hoje veem na
Poténcia uma publicagdo que prima pela
ética, qualidade e credibilidade no trato
da informacdo”, orgulha-se.

Algumas caracteristicas permane-
cem inalteradas desde o inicio, como a
circulacdo mensal, gratuita e dirigida aos
especialistas do setor de todo o Brasil.
Também foi mantido o foco da publica-
¢do, ou seja, a divulgagdo das principais
tendéncias envolvendo produtos, pro-
cessos, tecnologias e normas em qua-
tro grandes areas: Elétrica, Automacao
e Sistemas Prediais, lluminacdo e Sus-
tentabilidade, além de suas subdivisdes.

Conforme destaca Orsolon, o com-
promisso é levar informagdo técnica de
qualidade até os leitores com um texto
de facil leitura e compreensdo. Mesmo
quando trata dos temas mais complexos
da area elétrica, a equipe de reportagem
procura trabalhar na elaboracdo de ma-

I3 rotencia

Foto: Ricardo Brito/HMNews

térias acessiveis, que facilitem o entendi-
mento por parte do publico em geral. A
diagramacdo da revista acompanha e re-
forca essa proposta editorial, pois também
é pensada para tornar a leitura mais agra-
davel. “E, para nossa alegria, as pessoas
tém reconhecido o trabalho, visto que em
todas as edicbes temos recebido manifes-
taces positivas de leitores, apoiadores e
anunciantes”, diz o executivo.

Sobre o primeiro ano editado pela
HMNews Editora e Eventos, Orsolon diz
que a avaliacdo nao poderia ser melhor.
Como ocorre em qualquer transicao, os
desafios a serem superados foram inime-
ros. “Talvez o maior de todos tenha sido
manter a esséncia da nossa linha editorial
€ N0SSO compromisso com o mercado e
ao mesmo tempo agregar novos valores”,
menciona. Felizmente, prossegue ele, des-
de o primeiro dia da nova fase a revista
contou com o apoio de diversas empre-
sas e entidades da 4rea elétrica, fato que
ajudou a tornar o caminho menos arduo.
0O jornalista elogia ainda o desempenho
dos colaboradores, que para ele ‘vestiram
a camisa’ do Grupo HMNews desde o
inicio. “Como resultado, ja em nossa pri-
meira edicdo (ndmero 105) conseguimos
mostrar nossa forca. Ampliamos signifi-
cativamente a quantidade de anuncian-
tes e aumentamos em 40% o ndmero de
paginas da revista”, destaca.

Orsolon comentou também sobre
0 ganho que a revista teve ao passar
a contar com o suporte técnico de um
especialista gabaritado como Hilton
Moreno. “O Hilton é um profissional

que agrega muito valor. Conhece como
poucos a area de instalagdes elétricas no
Brasil e tem uma carreira de luta pela
seguranca que ¢ fantastica, reconhecida
por todo o mercado. Como sécio, ele tem
exercido um papel fundamental nessa
nova fase da publicacdo. Sem duvida,
grande parte das nossas conquistas re-
centes se deve a sua competéncia e pre-
senca na area elétrica”, avalia.

Também para Hilton Moreno, os resul-
tados obtidos no primeiro ano a frente da
revista Poténcia foram positivos: “Tanto os
numeros, quanto as manifestacdes diretas
e indiretas que recebemos sobre a publica-
¢ao nesse periodo sao muito animadores”.
0 especialista observa que é preciso colo-
car na balanga dessa avaliacdo a delicada
situacdo econdmica e politica do Pais no
momento da aquisi¢do da revista. “Mes-
mo em um cendrio tdo complicado, em
apenas um ano conseguimos crescer em
nUmero de anunciantes, langamos um site,
a partir da fusdo com o portal HMNews
que ja existia, conseguimos milhares de
seguidores nas redes sociais e lancamos
o Férum Poténcia”, enumera.

O Férum Poténcia consiste em um
evento itinerante, com duracdo de um dia,
composto por palestras técnicas e espago
para exposicao de produtos das empre-
sas patrocinadoras e networking entre os
participantes. Para este ano foram progra-
madas oito etapas, em cidades de norte a
sul do Pais. Nas quatro primeiras edi¢bes
ja realizadas, mais de 2 mil profissionais se
inscreveram para participar do congresso.

0 modelo adotado tem sido aprova-

Poténcia divulga as principais
tendéncias envolvendo produtos,
processos, tecnologias e normas

em quatro grandes areas: Elétrica,
Automacao e Sistemas Prediais,
lluminag&o e Sustentabilidade.
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PORTAL POTENCIA
Totalmente
remodelado, o portal
da revista Poténcia

é moderno e facil de
navegdar. O visual mais
limpo e a organizacao
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que os internautas
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maximo o contelido,
que é atualizado
diariamente.

do pelos patrocinadores e publico pre-
sente. “Em cada etapa perguntamos para
eles qual foi o resultado da participacdo,
utilidade do evento, ouvimos comentarios
e sugestoes. Tem sido unanime a apro-
vacdo do formato, duracdo, conteldo,
palestrantes, organizacdo, credibilidade
e tudo mais que envolve a realizacdo do
Férum Poténcia”, garante Hilton.

Ja o site mencionado (www.revista-
potencia.com.br) passou recentemente
por total remodelacao, tornando-se mais
moderno e facil de navegar. O visual mais
limpo e a organizacao por tépicos de in-
teresse permitem que os internautas ex-
plorem ao maximo os contetdos, que sao
atualizados diariamente. “Sempre temos

novidades no site, que também conta
com espaco exclusivo para o Forum Po-
téncia, com cobertura completa das edi-
cOes realizadas e espago para inscricdo e
divulgagdo das proximas etapas”, infor-
ma Marcos Orsolon. A revista on-line tem
recebido mais de 10 mil acessos por més,
enquanto que a fanpage da publicacao
ja totaliza mais de 43 mil likes.

Quanto ao futuro, o jornalista diz que
aintencdo é oferecer uma publicagdo cada
vez melhor. “N&o se acomodar faz parte
da nossa esséncia e do nosso DNA. E isso
fica evidente em tudo o que construimos
no primeiro ano da gestao HMNews. Des-
de que assumimos a revista criamos se-
¢Bes novas e trabalhamos para fortalecer

as secdes antigas, com pequenos ajustes
na arte e no texto. E esse é apenas o co-
meco. No més de outubro vamos lancar a
secdo Mundo do Eletricista. Nesse espaco
teremos reportagens exclusivas, direciona-
das para esse importante profissional da
area elétrica. E, em breve, vamos divulgar
outras novidades, que ja estdo no forno”.

De acordo com Hilton, para 2016 esta
mantida a realizacdo de etapas do Férum
Poténcia pelo Brasil dentro do modelo
que foi aprovado pelo mercado. Além
disso, a HMNews ird promover o Forum
Poténcia Eletricista Consciente, que é
parte integrande do Programa Eletricis-
ta Consciente’, uma iniciativa da Revis-
ta Poténcia, Procobre Brasil e Abracopel.

Solucdes de comunicacao a
disposicao do mercado publicitario

Além de se tornar referéncia para a
area elétrica devido a sua qualidade e
credibilidade editorial, Poténcia vem se
consolidando como um importante ve-
iculo de comunicacdo para o mercado
publicitario nos segmentos em que atua.

Um diferencial da edicao impressa,
exclusivo na area elétrica, é a publica-
¢do de textos resumidos em inglés e es-
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panhol, que foram introduzidos na revista
logo nos primeiros nimeros sob a direcdo
da HMNews. “Isso é um fator importante,
quando as empresas se movimentam em
mercados globalizados”, observa Hilton.

Poténcia também possui se¢des es-
pecificas que podem focar a comunica-
cdo dos clientes, tais como os cadernos
voltados para os segmentos de fios e

cabos (Mundo dos Condutores Elétri-
cos), de automacdo predial e residencial
(Projeto Conectar), de areas classifica-
das (Atmosferas Explosivas) e de reven-
dedores de materiais elétricos (Espaco
Abreme). “Além disso, nosso mailing
tem uma distribuicdo muito interessan-
te em termos de perfil de leitores, que
é adequada para a maioria das empre-



sas”, complementa o executivo.

De acordo com Hilton, estudos apon-
tam que o presente e o futuro da comu-
nicacdo se baseiam no chamado ‘cross
media’, ou seja, a mescla, na dose cer-
ta, do uso de midia impressa, digital, ra-
dio, televisao, outdoor, eventos e outros
meios para que as empresas promovam
suas marcas e produtos. Com base nes-
sa tendéncia, o Grupo HMNews trabalha
com o conceito de ‘solucdo’, de modo
que todos os produtos estejam 100%
integrados. “Assim, revista, portal, forum
e midias sociais se complementam e se
fortalecem. E todos tém o mesmo obijeti-
vo: levar informacdo técnica de qualidade
ao mercado”, completa Marcos Orsolon.

O Forum Poténcia é um exemplo
perfeito dessa integracdo. Através de
sua fanpage no Facebook, a revista faz
0 acompanhamento em tempo real do
evento, modalidade que tem obtido um
alcance médio de 23 mil pessoas. “Pos-
teriormente, o portal abriga todo o con-
telido para ser acessado a qualquer mo-
mento pelos internautas. Tudo integrado
e com um poder de divulgacao fantas-
tico, com beneficios para leitores, inter-
nautas, patrocinadores e anunciantes”,
destaca o diretor de Redacdo.

0 aumento da exposicdo dos clientes
pelo uso da internet é outra estratégia
bem-sucedida. Além do Facebook, Potén-

Em apenas um ano conseguimos
crescer em numero de anunciantes,
lancamos um site, a partir da
fusdo com o portal HMNews que
ja existia, conseguimos milhares
de seguidores nas redes sociais e
lancamos o Forum Poténcia.
HILTON MORENO

Cia esta presente no LinkedIn e deu con-
tinuidade as agdes de videos, podcasts,
webinars, e-books e newsletters que
eram desenvolvidas com sucesso no por-
tal HMNews. Além disso, a revista é publi-
cada na integra e em partes para leitura
ou download no site. “Todas essas acdes
nas midias digitais visam a impulsionar os
resultados obtidos pelos anunciantes da
revista. Isso tem dado resultados mensu-
raveis, pois para todas as agdes que re-
alizamos na internet geramos relatérios
personalizados para os clientes, que tém
sido muito satisfatorios”, avalia Hilton.
O Férum, em si, € outro instrumen-
to valioso para promover a integracdo
entre patrocinadores e seu publico-alvo.
De acordo com Hilton, os profissionais
que buscam participar do congresso sao
avidos por novidades, tendéncias e co-
nhecimentos técnicos que possam ser
aplicados ja no dia seguinte ao evento.
“Desta forma, a palestra técnica que
cada patrocinador faz no auditério é
fundamental para expor positivamente
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a empresa perante o publico, mostrando
a ele todo o know-how da companhia.
Constatamos que os presentes reconhe-
cem isso claramente, através da pesqui-
sa que fazemos apds o evento e cujo
resultado é enviado para cada patroci-
nador. Essas informacdes servem para
subsidia-lo na sua avaliacdo do custo-
beneficio de ter participado do nosso
evento”, relata o executivo.

Além de poderem manter contato
direto com o publico nos intervalos do
evento, os patrocinadores contam ainda
com outro beneficio: ao receber o mai-
ling completo e atualizado dos inscritos
no evento, eles tém a oportunidade de
fazer um trabalho de relacionamento
apos o Férum, fornecendo ainda mais
informacGes para os potenciais clientes.

Entidades parceiras aprovam
relacdo com a revista

Poténcia nunca esteve sozinha em
seu compromisso de levar informacéo de
qualidade aos leitores do setor eletroele-
trénico. Desde o inicio, a revista sempre
contou com o apoio de diversas associa-
cOes que representam os interesses de
fabricantes, lojistas, integradores, insta-
ladores, concessiondrias de energia, etc.

Na opinido de Marcos Orsolon, par-
cerias desse tipo sdo importantes por-
que envolvem entidades relevantes e
representativas da area elétrica, com

empresas e profissionais que ‘vivem'
o mercado e que, portanto, sdo fontes
muito ricas de informacdes. “N&o se
trata apenas de um apoio no papel. Tro-
camos ideias, procuramos apoiar suas
iniciativas e, de outro lado, mantemos
um canal direto para captar noticias
Uteis para nossos leitores. Assim todos
ganham, e este é um dos segredos do
NOSSO sucesso”, acrescenta.

Desde o niimero 1, Poténcia é o 6r-
gdo oficial da Abreme (Associagdo Bra-

sileira dos Revendedores e Distribuido-
res de Materiais Elétricos), e publica o
‘Espaco Abreme’, caderno dedicado a
divulgagdo de artigos e fatos do setor
comercial de materiais elétricos.

Com o passar do tempo, foram fir-
madas novas parcerias estratégicas, ge-
rando mais trés secoes fixas: ‘Caderno
Atmosferas Explosivas’, dedicado ao
setor ‘Ex’, com apoio da ABPEx (Asso-
ciacdo Brasileira de Prevencao de Explo-
sdes); ‘Projeto Conectar’, para publica-
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cdo de noticias e informacdes sobre o
setor de automacdo residencial e pre-
dial, com apoio da Aureside (Associacdo
Brasileira de Automacdo Residencial e
Predial) e ‘"Mundo dos Condutores Elé-
tricos’, dedicado ao setor de fios e ca-
bos, com apoio do Sindicel (Sindicato da
IndUstria de Condutores Elétricos, Trefi-
lacdo e Laminacdo de Metais Nao Fer-
rosos do Estado de S&o Paulo).

A percepgao das associagdes quanto
ao relacionamento mantido com a revista
também é bastante positiva. Nelson Lo-
pez, presidente da ABPEX, destaca que é
inegavel o valor do trabalho de geren-
ciamento de risco de exploséo, haja vis-
to que todas as empresas precisam desse
tipo de servico, em maior ou menor grau.
Por outro lado, prossegue ele, ainda falta
conhecimento nesse meio profissional,
pois o referido tema nunca fez parte do
curriculo académico. “Ante esse quadro, é
fundamental a existéncia de um trabalho
editorial e de divulgacdo destes assuntos
de forma continua, e isso s6 pode ser fei-
to por uma revista de circulagdo nacional
que tenha essas caracteristicas, como a
revista Poténcia. Por isso tudo, a parceria
é perfeita”, avalia.

Para o executivo, qualquer que seja
a atividade de um profissional, é funda-
mental sua atualizacdo permanente, nao
apenas no aspecto técnico, mas também
social e politico. Via de regra, acrescen-
ta ele, essa reciclagem é de responsabi-
lidade das revistas técnicas setorizadas,
que, no seu entender, muitas vezes nao
conseguem atingir esse objetivo: “Em ge-

ral, os assuntos abordados sdo pesados,
tediosos e magantes. Como consequén-
cia disso, o leitor termina se afastando,
e eu, que nao sou diferente, me incluo
nesse quadro”.

Lépez conta que quando conheceu
a revista Poténcia, Ihe chamou atencdo
a forma como os temas eram aborda-
dos. “0 assunto, qualquer que fosse, ti-
nha inicio, meio e fim em pouco espaco.
As ideias apresentadas tinham apenas o
necessario para serem entendidas e pro-
cessadas e achei isso sensacional. Gostei
também da diagramac&o e da leveza das
paginas e pensei como seria bom ter a re-
vista como parceira para divulgar os mui-
tos trabalhos que a ABPEx estava fazen-
do. E ndo errei, porque todos 0s assuntos
abordados até hoje séo claros, de apre-
sentacdo leve e convidativos, por serem
faceis de ler e de entender”, descreve.

O presidente da ABPEx também nao
poupou elogios a aquisi¢ao da publica-
cdo pela HMNews Editora. “Alquimia é
0 que eu acho que a nova administracdo
estd fazendo com a revista. Quando o
Marcos Orsolon me contou que a partir
de determinado momento ele estaria
assumindo a revista juntamente com o
Hilton Moreno, tive a certeza de que o
veiculo seria um tremendo sucesso. E,
como também sei que com fé, dedicacdo
e perseveranca tudo da certo, ndo tenho
a menor duvida de que isso acontecera.
E apenas uma questéo de tempo, e peco
a Deus que me permita ver a coroacao
dessa dupla extraordinéria, que consi-
dero meus amigos”, finaliza.

Em parceria com ABPEX, Aureside,
Abreme e Sindicel, a revista publica
secOes especificas para o publico
ligado a essas associacoes.

[EX PoTENCIA

José Roberto Muratori, diretor-execu-
tivo da Aureside, destaca que a atualiza-
€30 é uma parte importante da capacita-
cdo profissional e que a revista Poténcia
participa desse contexto, tornando-se
uma leitura praticamente obrigatéria para
aqueles que desejam se manter capacita-
dos em suas respectivas areas. “Uma As-
sociagdo como a Aureside tem obrigacdo
de se manter atualizada e transmitir este
sentido de urgéncia ndo sé aos seus asso-
ciados, mas a todos os formadores de opi-
nido. Com a frequéncia mensal da revista,
conseguimos dar destaque aos principais
eventos do setor e as noticias que podem
mudar o cendrio do mercado nos proxi-
mos meses, garantindo que a atualizacdo
chegue a todos os interessados”, destaca.
Muratori considera também que a publi-
cacdo possui formado editorial e grafico
moderno e atraente e tem se consolidado
como um veiculo extremamente impor-
tante e tecnicamente atualizado para o
publico a quem se destina.

Valdemir Romero, diretor-executivo
do Sindicel, destaca que a revista pro-
porciona oportunidade para o segmento
de condutores elétricos falar diretamente
com os leitores e que a entidade nao po-
deria deixar de valorizar e potencializar a
parceria mantida com a publicacdo. “Ela
é um importante meio de comunicacao
e divulgagdo do que estd ocorrendo na
area elétrica. Possui linha editorial clara
e objetiva e contetdo que sempre acres-
centa algo a seus leitores, seja por meio
de entrevistas com importantes entida-
des do setor, seja com matérias sobre o
mercado e produtos, valorizando a nor-
matizacdo em um setor maduro como o
eletroeletrdnico. E o trabalho visual valo-
riza ainda mais todo o conteido”. Para
Valdemir, a nova administracdo, a cargo
da HMNews Editora, acrescentou muito
para o desenvolvimento da érea elétrica,
pois agregou a experiéncia técnica de ex-
perientes profissionais do setor.
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Leitores expressam @ que
acham da Revista

Trata-se de uma publicacdo séria,
conduzida por profissionais com
bastante conhecimento e
credibilidade, e que tem buscado
se diferenciar no segmento de
energia através de matérias que
divulguem temas de interesse
institucional do setor, mas também
com foco bastante voltado a
inovacao e tecnologias. Parabéns
pela expressiva marca de 11 anos
de circulacdo e de um ano de
edicdo sob a batuta do colega
Hilton Moreno, a quem muito
admiro.

Cyro Vicente Boccuzzi | diretor
da ECOee (Expertise, Consultoria e
Ordenamento em Energia Eficiente)

E notavel que a revista Poténcia
venha retomando seu espaco
de referéncia no setor desde

a mudanca ocorrida em sua
diretoria 12 meses atras,
publicando relevantes artigos
técnicos e organizando o Forum
Poténcia, muito importante para
a divulgacdo de conhecimento,
aproximando industria e
consumidores de forma
inteligente.

Alexandre Morais | diretor
Comercial da BRVAL Electrical

Ao longo de sua existéncia, a revista Poténcia tem se caracterizado
como um excelente canal de divulgacdo e informacao para o setor
eletroeletrénico. Trazendo em seu contetdo informag6es de grande valia
aos empresarios e consumidores do segmento, com opinides que balizam
a atividade e o cotidiano de seus leitores. Como entidade representativa
do varejo, temos grande satisfacdo e orgulho em ser parceiros de tdo

importante publicacao, pelo que nos congratulamos com o décimo
primeiro aniversario da revista Poténcia. Parabéns!

Marco Aurélio Sprovieri Rodrigues | presidente do SincoElétrico (Sindicato
do Comércio Varejista de Material Elétrico e Aparelhos Eletrodomésticos no

Estado de Sao Paulo)

A revista Poténcia oferece
conteudo atual e qualificado
também para o segmento de
iluminacao, divulgando como ele
esta constantemente evoluindo,
como podemos ver em mais de
uma década de existéncia. Suas
reportagens trazem informacdes
Uteis e aplicaveis no dia a dia, o
que é determinante para que a
revista se mantenha como fonte
de conhecimento e atualizacao.
Parabéns pelo 11° aniversario e
desejamos que sigam valorizando
a qualidade editorial que os fez
chegar até aqui.

Georges Blum | presidente da
Abilumi (Associacdo Brasileira
de Importadores de Produtos de
luminagéo)

Em nome da RPM Brasil,
gostaria de parabenizar a revista
Poténcia e toda a sua equipe de
profissionais pelo seu décimo
primeiro aniversario. Nesses
anos, a Revista Poténcia tem sido
uma importante ferramenta de
informacdo e promocao do setor
energético no Brasil, seja pela
qualidade de suas reportagens
locais e internacionais, seja

pelo apoio como media partner
na divulgacdo dos eventos
organizados por nos. A RPM Brasil
deseja o melhor para a revista
Poténcia e coloca-se a disposicao
para facilitar o acesso a todo
contetdo que venha a estimular
ainda mais a industria energética
nacional.

Julio M. Rodrigues | diretor-
executivo da RPM Brasil

A revista Poténcia é um importante veiculo para a Cobrecom e para o mercado, pois leva contetdo relevante para
o publico do setor elétrico. O contetido técnico combinado com informacdes de mercado faz dela uma revista
bem interessante e proporciona uma leitura agradavel. Desde que a revista passou a ser administrada pelos Srs.
Hilton Moreno e Marcos Orsolon percebemos mudancas que valorizaram ainda mais o veiculo e fizeram com que
reavalidssemos nossos investimentos nesta publicacdo. Parabéns a equipe Poténcia pelos 11 anos.

Gustavo Verrone Ruas | diretor Comercial da Cobrecom Fios e Cabos Elétricos
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A Poténcia esta implantando a¢6es inovadoras
que merecem ser destacadas, dentro da area
editorial técnica de eletricidade.

Pode ser citada como exemplo dessas a¢oes

a criagao de um ‘Caderno Ex’ dentro da
revista, abordando exclusivamente assuntos
relacionados as instalagbes elétricas em
atmosferas explosivas. Este tipo de acdo pode
ser considerado pioneiro e Unico dentro da
area técnica de eletricidade, nao encontrado
em outras publicagdes técnicas no Brasil.

No Caderno sao mensalmente apresentados
artigos que contam com a participagao

de pessoas experientes no tema, onde

sdo abordados com detalhes os requisitos

de seguranca industrial em atmosferas
explosivas, sob o foco do ciclo total de vida
das instalagdes contendo areas classificadas.
Sao focados nesses artigos os requisitos de
certificacdo das empresas de prestacdo de
servicos ‘Ex’ e da certificacdo de competéncias
pessoais ‘Ex’, ndo ficando os assuntos restritos
aos requisitos dos equipamentos que sao
instalados em atmosferas explosivas. Esta
abordagem pode também ser considerada
inovadora, representando um novo conceito
em relacdo a abordagem ‘tradicional’ de focar
somente a certificacdo de equipamentos

'a prova de explosao’. Com esta postura
editorial a revista Poténcia esta contribuindo
de forma significativa para a melhoria das
informacdes que sdo disponibilizadas para os
profissionais que trabalham nas atividades

de classificacdo de areas, projeto, montagem,
inspecdo, manutencao, reparo e auditorias
dos equipamentos e instalacdes contendo
areas classificadas. A acdo contribui para a
elevacao do nivel de competéncia desses
profissionais, colaborando, em ultima instancia,
para a elevacao do nivel de seguranca das
instalacdes industriais brasileiras ‘Ex’, bem
como para as pessoas que nelas trabalham. Os
profissionais envolvidos com os trabalhos da
revista Poténcia merecem ser parabenizados
pelos esforcos que estdo sendo realizados,
bem como pelos resultados que estdo sendo
obtidos ao longo desses primeiros onze anos
de existéncia.

Roberval Bulgarelli | consultor técnico da
Petrobras (Refinaria Presidente Bernardes) e
coordenador do Subcomité SC-31 do Cobei (Comité
Brasileiro de Eletricidade, Eletronica, lluminacdo e
Telecomunicacoes)

A Lacerda Sistemas sente
imenso orgulho pela presenca
na Poténcia desde a sua
reestruturacao, permitindo
acompanhar a marcante
evolugao da qualidade do
seu conteudo técnico e
especializado. Nao é por
acaso que sempre afirmo que
participar da revista nao é

s6 interagir com um grande
parceiro, é também conviver
com grandes amigos.

Thiago Matsumoto | gerente
Comercial da Lacerda Sistemas
de Energia

A revista Poténcia oferece
conteldo técnico altamente
elaborado, focando nos
principais acontecimentos

e tendéncias do segmento,
sempre oferecendo material
desenvolvido de maneira
bem articulada e ilustrativa.
Dessa forma, é possivel
afirmar que a publicacao
impressa e portal sao
referéncias para o setor
elétrico.

Andrezza Marques | analista
de Marketing da SOB Brasil

A revista Poténcia tem uma estrutura bem diversificada, tanto
em temas quanto em se¢des, com artigos, matérias, entrevistas e
noticias. Com isso atende um publico bem variado, transmitindo

informacdes Uteis ao setor. Parabéns.

Paulo Barreto | diretor da Barreto Engenharia

A Santil acompanhou com
entusiasmo o crescimento
da revista Poténcia, que

se tornou uma referéncia
em nosso mercado. Agora,
comandada por outros
profissionais respeitados

e especializados, continua
trilhando seu caminho

de sucesso. A excelente
apresentacdo grafica e
qualidade editorial tornaram
a publicacao indispensavel
para todos os profissionais
envolvidos no setor. Parabéns
a toda a equipe responsavel
por esse valioso trabalho.

Karina Jorge Bassani | diretora
Financeira da Santil Comercial
Elétrica

Parabenizamos os
profissionais da revista
Poténcia que, com talento

e sensibilidade, exercem

a funcdo de transformar
lampadas, luminarias e tantos
produtos elétricos, de um
segmento muitas vezes arido,
em informacao de qualidade
e com credibilidade. Ao longo
desses onze anos a revista
assumiu o papel fundamental
de prover de informacées
tanto os profissionais do
setor elétrico que atuam
junto a industria quanto do
varejo, colaborando para a
consolidacao deste mercado
tao importante para a
economia do Pais.

Gilberto Grosso | CEO da Avant

poTENCIA [PER
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A revista Poténcia sempre foi uma referéncia importante ao setor elétrico,
seja pela qualidade de seu contetido, quanto pela participacao de
importantes empresas e especialistas. Em sua nova gestao, ela deu um
passo de crescimento importante, mantendo seus principios e valores e
agregando novas iniciativas de forma, contetido e eventos que constituem
oportunidades excelentes aos profissionais que atuam no setor. Parabéns
a todos os amigos que compdem essa equipe e a seus dirigentes, pela
coragem de assumir uma missao arriscada e otimista em meio a tantos

cenarios de pessimismo.

Eduardo Daniel | diretor da MDJ Assessoria e Engenharia Consultiva

A Wetzel vé na revista Poténcia
um dos principais veiculos de
comunicacdo na cadeia dos
profissionais decisores do
segmento de materiais elétricos
do Brasil. O contetdo técnico
qualificado, a preocupacao

com a seguranca e os assuntos
normativos e a diversificacdo
das matérias especializadas nos
diversos ramos que abrangem o
segmento de materiais elétricos,
através de matérias escritas
pelas principais personalidades
do nosso ramo de atuacao,
fazem-nos entender que a
revista tem o nome certo:
POTENCIA. Parabéns pelo 11
anos, e que seja sé o comeco.

Gerson Gil Fischer | gerente
Comercial Sudeste - Wetzel S/A -
Unidade Eletrotécnica

A Revista Poténcia é um marco
na informacao técnica na area de
energia. Traz informacgdes sélidas
e atualizadas. Parabéns a equipe
POTENCIA.

Mauro José Noro | diretor Geral da
Q&T Equipamentos

A revista Poténcia merece

a nossa homenagem pela
contribui¢do que tem dado,
nesses 11 anos, ao documentar e
divulgar a evolucao da industria
e do varejo de material elétrico.
Em um setor tdo técnico e

cada vez mais importante

para a economia brasileira,

a informacdo com qualidade

e credibilidade é essencial.
Parabéns a nova equipe
responsavel pela publicacdo, que
vem enfrentando esse desafio
com competéncia.

Roberto Aimi | diretor da
Tramontina Eletrik

A WAGO parabeniza toda a equipe da revista Poténcia pelos 11 anos de
impecavel atuacdo no mercado. Sao 11 anos levando informacao da melhor
qualidade, com dedicacao e responsabilidade. Para nés, a publicacdo é

fonte de consulta sempre que precisamos tomar importantes decisoes, pela
abrangéncia que da aos temas que aborda. Seja produto, seja economia e
negocio, é sé abrir suas paginas para estar em dia sobre elétrica, iluminacao,
automacao e sistemas prediais, todos os segmentos de atuagao da WAGO.
Longa e boa vida a revista Poténcia!

Marcos Salmi | diretor geral da WAGO

[EZ3 rotEnciA

A revista Poténcia tornou-

se um personagem cotidiano
de todos aqueles ligados ao
setor elétrico, de engenharia

e suas areas relacionadas. A
troca de conhecimentos que
proporciona, nao apenas em
sua edicao impressa, mas
também no site, é diferenciada.
Pode-se perceber que é feita
por quem entende do assunto,
abordando questdes bastante
técnicas e de alto nivel. Com
certeza nossa atividade torna-
se mais conectada com o que
ha de mais novo e relevante
com a ajuda da revista
Poténcia.

Kip Schwimmer | diretor-
executivo da Cummins Power
Generation - América do Sul

Conheci a revista Poténcia

ha muito pouco tempo
(aproximadamente 1 ano). A
partir dai, tenho acompanhado
mensalmente as matérias,
entrevistas e artigos técnicos. Os
assuntos abrangidos pela revista
sao de excelente qualidade,
bastante atuais e relacionados
com a minha area de atuacdo. A
qualidade grafica e diagramacao
é muito boa. Outro ponto de
destaque na revista é o respeito
com os profissionais que sao
entrevistados, citados e/ou
autores de artigos técnicos.
Além da fidelidade entre
declaracoes e publicagao, todos
sdo fotografados e suas imagens
divulgadas na revista. Parabéns a
revista Poténcia!

Hélio Eiji Sueta | chefe-adjunto
do Instituto de Energia e Ambiente
da USP - Divisao Cientifica

de Planejamento, Andlise e
Desenvolvimento Energético



A Steck vé a parceria com a revista Poténcia como
um sucesso, e por isso trabalhamos juntas ha tanto
tempo. As matérias da revista sao sempre atuais e
com um contelddo muito completo em relagdo ao
nosso setor e aos personagens que o compdem. As
empresas sao feitas de pessoas, e a revista Poténcia
demonstra muito isso. Por esse motivo, acreditamos
que o seu publico também o sente. Vemos sempre uma
evolugao positiva da revista, com maior relevancia e
mais contetdo, bem como uma preocupagao com a
comunidade internacional, utilizando linguas como o
portugués e espanhol, desde que a HMNews Editora
procedeu a sua aquisi¢ao. A revista esta de parabéns
duplo, tanto pelo aniversario, quanto pela exceléncia
no comprometimento! Agradecemos a parceria e
desejamos a continuacdo de muito sucesso.

Carla Flores | gerente de Produtos da Steck

Revista Poténcia é um periddico especializado e
acessivel ao mesmo tempo. Seus textos sao de facil
compreensao e trazem inovacoes, deixando o leitor

atualizado sobre eventos e novidades da area de
atuacdo. Os jornalistas da Poténcia conseguem traduzir
os temas técnicos tornando-os mais compreensivos.
Parabéns pelos 11 anos de publicacdes que trazem
tendéncias de mercado, inovacao e tecnologias.
Destacamos também a iniciativa na realizacdo de
eventos técnicos, como o Férum Poténcia, que reflete a
credibilidade da revista e o seu comprometimento com
o fortalecimento do segmento.

Leticia Rossi | analista de Marketing - Divisao Materiais
Elétricos da Soprano

E uma honra para nés, da Havells Sylvania, participar e
acompanhar a trajetdria da revista Poténcia ao longo
desses anos. Ha mais de 90 anos sendo elemento-chave
na criacdo do mercado e no crescimento do segmento
de iluminagao no Pais e no mundo, a Havells Sylvania
vem acompanhando e sendo parte do desempenho de
muitas publicagdes do setor e é com muito orgulho e
admiracdo que parabenizamos a revista Poténcia pela
responsabilidade e qualidade com que apresenta as
suas matérias, novos produtos e inovacgoes relevantes.
Esperamos continuar cooperando e seguir levando
informacdes de qualidade aos leitores e consumidores,
0s quais merecem todo 0 nosso respeito.

Tiago Pereira de Queiroz | CEO da Havells Sylvania
para a América Latina
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A Nexans parabeniza a revista Poténcia por mais um ano de sucesso!

A relagao entre a Nexans e a revista Poténcia vem de longa data. Poder
colaborar para o conhecimento entre profissionais, empresas, fornecedores
e outros publicos é um dos eixos principais do trabalho da Nexans. E, para
nos, é um orgulho e uma honra fazer parte desta trajetoria. Estar presente
nas reportagens, contribuindo com as novidades e informacdes pertinentes,
nao somente na revista, mas em foruns e demais eventos, é o que torna a

parceria entre a nossa organizacao e a revista tao relevante. Desejamos vida
longa a Poténcia. Que venham novas edicoes!

Melina Konig | gerente de Marketing da Nexans

Vocés estdo no caminho certo e vao se sobressair cada vez mais, se
continuarem com essa postura. Acho que o escopo que vocés formaram,
incluindo a linha de direcao da revista, esta muito profissional.
Enfim, vocés ndo devem alterar nada do que esta sendo feito.
Continuem da mesma forma!

Ledncio Cardoso | diretor da Luminarias Projeto

Apo6s 11 anos a revista Poténcia manteve o propdsito de informar
seus leitores de forma transparente e atenta as principais tendéncias,
consolidando a publicacdo como referéncia no mercado editorial de
energia. A seriedade e competéncia de seus profissionais trouxeram
ainda mais credibilidade e a Poténcia tornou-se leitura obrigatéria em
nossa empresa. A Fluke tem muito orgulho de fazer parte desta histéria.
Desejamos que a revista Poténcia continue sua trajetéria de sucesso.

Poliana Lanari | diretora Geral da Fluke do Brasil

Gostaria de parabenizar a revista Poténcia, em especial, a sua nova
administracdo pela contribuicdo ao setor de material elétrico. Mesmo com
a evolucdo dos meios de comunicacdo, a permanéncia e consolidacao

da revista Poténcia demonstram a sua exceléncia em todos os aspectos,
do conteldo até a qualidade da impressao. Como assessor juridico da
Abreme destaco as publicagoes especializadas, dentre elas as relacionadas
ao sistema tributario, normas técnicas e a Politica Nacional de Residuos
Sélidos, que subsidiam as discussdes e as tomadas de decisoes
institucionais da Abreme, objetivando proteger e resguardar os direitos do
setor de distribuicdo e revenda de material elétrico.

Halim José Abud Neto | assessor juridico da Abreme (Associacdo Brasileira dos
Revendedores e Distribuidores de Materiais Elétricos)

X3 rotencia

A Abracopel parabeniza a revista
Poténcia pelo que vem fazendo
para o setor nesses 11 anos,
mas sobretudo para a seguranca
de quem utiliza e trabalha com
eletricidade, neste ultimo ano.
Tem sido de extrema importancia
todo o servico de informacao
que a revista presta e,
naturalmente, por ser um agente
conscientizador sobre os riscos
da eletricidade, a Abracopel

s6 tem a agradecer. Que esta
parceria dure por muitos anos e
que as pessoas nao mais sofram
acidentes cuja origem seja a
eletricidade.

Edson Martinho | diretor-executivo
da Abracopel (Associacao Brasileira
de Conscientizacdo para os Perigos
da Eletricidade)

Parabéns a revista Poténcia pelo
11° aniversario. Com certeza,
ainda serdo muitos aniversarios
pela frente. A Poténcia tem o
mérito de misturar com equilibrio
os temas técnicos do mercado
elétrico e temas de gestao,
lideranca e seguranca, tornando a
sua leitura prazerosa mesmo para
0s que nao sao do ramo elétrico.
O Férum Poténcia, realizado em
algumas cidades importantes do
Brasil, também foi um inovacao
de sucesso trazida por Hilton e
Marcos. E a oportunidade dos
consumidores e técnicos que
estdo fora do eixo Rio-Sao Paulo
tomarem conhecimento de
contetdos importantes e fazerem
networking de qualidade. Abraco
e sucesso.

Cristiano Faé Vallejo | V.P. Latin
America da Consultoria em Supply
Chain Americana ISCS e secretario-
executivo do INRE (Instituto Nacional
de Residuos)



A revista Poténcia é uma publicacdo moderna que, apesar de ser
um veiculo de informacao técnica, tem uma leitura simples e fluida,
apresenta contetido dinamico, com entrevistas, matérias técnicas,
setoriais, cobertura de eventos, opinides, enfim, uma revista que a
meu ver atende tanto as necessidades de levar informac&o aos seus

leitores como aos seus anunciantes.

Antonio Maschietto Jr. | diretor-executivo da International Copper

Association - Latin America

Nossos sinceros cumprimentos
a equipe que nesses 11 anos
transformou a revista Poténcia
em referéncia no segmento
elétrico. A competéncia editorial
esta refletida em suas paginas,
que oferecem informacao

de qualidade tanto para a
inddstria como para o varejo.
E gratificante acompanhar

o desenvolvimento desse
trabalho. Que os proximos

11 anos tragam ainda maior
sucesso a revista!

Pedro Morelli | gerente Comercial
e de Marketing da SIL

Parabenizamos a revista
Poténcia, que completa 11
anos de circulacdo. Uma revista
moderna e dinamica, que

leva informacéo e contetdo
relevante aos seus leitores.

Nadia R. Moresco | gerente

Comercial/Marketing da Corfio Fios
e Cabos Elétricos

A revista Poténcia é muito presente no historico de midias parceiras
do Grupo Legrand. Acompanhamos sempre matérias inovadoras, com
contetdo de relevancia ao mercado. Parabéns aos idealizadores,
sdo 11 anos de sucesso e de muita competéncia. Parabéns também
ao engenheiro Hilton Moreno e ao jornalista Marcos Orsolon,
que utilizam de seu alto conhecimento para comandar esta
importante publicacdo da HMNews Editora. Muito sucesso para
0s proximos anos e contem com a Legrand nesta jornada.

André Pires | gerente de Comunicacao e Publicidade da Legrand

Nés acompanhamos a revista Poténcia ao longo dos anos. A publicacdo
é de grande importancia para o setor de energia. Sdo abordados, de
forma direta e objetiva, assuntos atuais e relevantes para as empresas
e profissionais, com transparéncia e credibilidade.

Marisa Cesar
e Latin America da ABB

diretora de Comunicacéo e Marketing Brazil
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« Composicao livre de
halogénios, garante
seguranga as pessoas
e ao ambiente.
Atendem requisitos
daTOV 2
Pfg 1169/08.2007

» Fabricados
no Brasil

Utilizados na interli-
gacao de painéis foto-
voltaicos e entre os
madulos e inversores
que transformam a ener-
gia solar em elétrica.

CONSULTE-NOS
11 2191-9400

vendas.cabos@wirex.com.br




EDICAO DE ANIVERSARIO
Linha do Tempo

2004 agosto

A edicéo de estreia da revista destacou o0 novo
modelo do setor elétrico brasileiro, que teve
como foco principal a expansdo do parque
gerador de energia. Outra grande novidade foi
0 estabelecimento do sistema de leildes para
compra de energia.

Edicao

IEEEEN

2008

Antenada as
movimentacdes do
mercado, a revista destacou
0s primeiros passos do
Smart Grid no Pafs.

Novembro

EEENENI

2 0 04 Setembro

A pirataria no setor eletroeletronico
foi 0 assunto principal da revista, que
na ocasido entrevistou o deputado
federal Luiz Antonio de Medeiros,
entdo presidente da CPI da Pirataria.

EEENENI

0 fim dos
OBSTACULDS

ans imeslimening?

n°1

2008

Poténcia fez uma
repercussao local da
pior crise econdmica

internacional em varias
décadas.

Outubro

Edicdo n°42 Edicdo n°41

[EX3 rotEncia

polencia

Edigdo n°2

Agosto 2 O 08

Uma aposta do governo para
impulsionar a economia, 0
PAC (Programa de Aceleracdo
do Crescimento), apresentava
0s primeiros efeitos no setor
eletroeletronico.

polencia

POSITIVO

Edicdon°39

2005 waio

A matéria de capa trouxe a
tona um tema pouco divulgado
na época: o descarte e a
reciclagem de ldmpadas.

EEENENI

Edicao n°6

Setembro 2 OO 7

Crescia a sombra das empresas
chinesas sobre os fabricantes
nacionais, que até hoje

sofrem com a concorréncia
desproporcional envolvendo
esses mercados.

polencia

A ils
ofiineses .

Edicdo n°29
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2 O 06 Julho

Reportagem de capa detectava uma
tendéncia do setor de distribuicdo
de material elétrico: a abertura de
lojas in company.

2 0 05 Julho

Os produtos destinados

as areas com atmosferas
explosivas ganhavam espaco
no Brasil, conforme mencionava
reportagem da secao Mercado.

2005/2006

Cobertura da primeira edicdo
do Prémio Abreme, associacao
que é parceira da revista até
os dias atuais.

Dezembro/Janeiro

polencia

.lllll[.

polencia

Edicao n°11

Edigdo n°17

Edigdo n°7

Maio 2007

Pouco conhecidas na época, as
diretivas europeias RoHS e WEEE,
que impdem regras para 0s
fabricantes de eletroeletronicos,

4

\

Fevereiro 2 O 07

Outra tendéncia captada pelo
radar da revista: o crescimento do
mercado brasileiro de automacéo

residencial e predial.

Setembro 2 00 6

Revista aborda um tema que seria

recorrente em suas paginas: a NR-10,

que

na ocasido passou por atualizacao,
elevando o nivel da sequranca do

foram tema de capa. trabalho com eletricidade.
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polencia
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Edicdo n°25 Edicao n°22

Edicao n°19

poTENCIA [EE]



N E VLY £01CAO DE ANIVERSARIO H

>
OERIG0 MORTAL

2 O 09 Junho 2 009 Agosto 2 0 7 OMaio

.. R

Abinee elabora documento contendo A revista atinge sua primeira A matéria de capa, sobre os
propostas para aumentar a representatividade marca histérica: a publicagdo perigos da eletricidade, rendeu
da industria eletroeletronica no PIB. da 50° edicao. a Poténcia o primeiro lugar na

categoria revista no Prémio
Abracopel de Jornalismo.

polencia
Passo ousado

BAIXA RENDA

\

.\..
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Edicdo n°48 Edicdo n°50 Edicdo n°58

Fevereiro 2 0 74 Agosto 2 0 73 Maio 2 0 73

A publicacdo da Portaria 51 do Inmetro Outro marco importante Certificacdo de pessoas em
representou um grande estimulo para que para a revista, que entrou destaque: Pais se preparava para
0 movimento em prol da certificacao das oficialmente em seu décimo a certificacdo de profissionais
instalacbes elétricas ganhasse corpo no Pais. ano de vida. que atuam na area elétrica.
» ; n
| ] |
| ] |
] ] ]
] ] ]
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Edicao n°91

Edicao n°99
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2 0 7 ONovembro 2 0 7 7 Julho 2 O 7 7 Setembro

Os preparativos para a realizacdo da 0 destaque dessa edicao Expectativa era de que o Plano
Copa do Mundo e das Olimpiadas foi a Logistica reversa de Brasil Maior gerasse um pequeno
geravam negdcios e muita eletroeletronicos, assunto que ainda estimulo a indUstria nacional.
expectativa entre os fornecedores do aguarda regulamentacao no Pais.

setor eletroeletronico.
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Edicdo n°71 Edicao n°73

Edicdo n°64

Agosto 2 0 7 2 Marco 2 0 7 2 Fevereiro 2 0 7 2

Poténcia publica a primeira edicdo Aquisicoes de tradicionais IndUstria brasileira sequia
do Caderno Atmosferas Explosivas, distribuidoras de material elétrico por perdendo competitividade,
voltado a divulgacdo das novidades parte de grandes grupos estrangeiros aumentando o risco de
do ascendente mercado ‘Ex'. conferia uma nova cara ao setor. desindustrializacdo do Pais.

“polenci

Veiculos
=1 Helricos

H[ll]lﬁlll:ﬁ“

—,

ad

S B
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2 O 74 Agosto 2 0 74 Novembro

Langada em 2004 pela Grau 10 Editora, a revista Poténcia passou a ser Mais duas secoes fixas passam a fazer
editada pela HMNews Editora a partir desse nimero. A primeira edicao parte da revista: “Mundo dos condutores
trouxe como destaque a revisao da norma ABNT NBR 5419. Estreava elétricos’, voltado ao segmento de fios e
também a secdo 'Projeto Conectar’, contendo as noticias do mercado cabos; e ‘Normalizagao’, voltada ao ambiente
de automacao residencial e predial. normativo nacional e internacional.

EEENENI
EEEENI
EEEENI

EEEENI
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ABNT NBR 5419 @

édigéo n;’165 Edicdon°108

Agosto 2 O 7 5 Jth02 0 7 5 Marco 2 O 7 5

Poténcia chega ao seu 11° ano O tema seguranca nas instalagtes Em funcdo da crise energética que
de circulagdo ininterrupta, o elétricas, uma preocupacéo atinge o Pafs, revista identifica solugdes
primeiro sob o comando da constante da revista, volta a e tecnologias do setor eletroeletronico

HMNews Editora. receber destaque. que podem contribuir com empresas e

consumidores.
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11 omos devida!
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Area Matchmaking:

HINA
MACHINEX

FEIRA DE EQUIPAMENTOS PREMIUM PARA A INDUSTRIA DE
ENERGIA E ELETRICIDADE. Disjuntores ® Contatores ® Fios e cabos ®
Dispositivos DR ® Chaves seccionadoras ® Sistemas de protegao contra
surtos e choques elétricos ® Adaptadores ® Fontes de alimentacao

Estacionamento gratuito. Inscricbes gratuitas pelo site

Tradutores

www.chinamachinex.com.br
Realizacdao: Apoio: Organizacao: Filiado ao: Apoio Institucional:
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Negocios

Photovoltaic energy starts to advance
in Brazil and creates opportunities for
electrical cable companies. To meet
the industry’s needs, suppliers need to
develop cables with special features,
which include high thermal and
mechanical resistance and protection
against UV radiation.

La energia fotovoltaica comienza
a avanzar en Brasil y genera
oportunidades para las empresas
de cables eléctricos. Para satisfacer
las necesidades de la industria, los
fabricantes necesitan desarrollar
conductores con caracteristicas
especiales que incluyen alta
resistencia térmica y mecanica y
contra la radiacion ultravioleta.




Mundo dos Condutores Elétricos

Noticias e informacoes sobre o
mercado de cabos elétricos, de
controle, dados e telecomunicacao.

1)

World of Electrical Conductors

News and information on
the power, control, data and
telecomm cables.

N

Mundo de los Conductores Eléctricos

Noticias e informaciones sobre
cables de energia, control, datos y
telecomunicaciones.

\\

ENERGIA FOTOVOLTAICA COMECA A AVANCAR NO BRASIL E GERA
OPORTUNIDADES PARA AS EMPRESAS DE FIOS E CABOS ELETRICOS.

mentos, COMo para os investimentos e
foco da matriz energética nesse tipo de
geracdo. No entanto, a expectativa (de
vendas) é muito grande em funcao dos
movimentos de evolucdo do mercado de
energia renovavel”, observa Mario Alon-
so, engenheiro de Produto da Nexans.
Com a perspectiva de evolucdo, algu-
mas empresas estdo se preparando para
atender ao provavel aumento da demanda
de condutores especiais para instalagoes
fotovoltaicas. E, naturalmente, o primeiro
passo para quem tem interesse em atuar
nessa area é o desenvolvimento de pro-
dutos especificos, que realmente atendam
as necessidades das plantas de geracdo.
“A geracao fotovoltaica tem como ca-
racteristica principal a instalagao das
placas solares em locais com gran-
de intensidade de radiacdo
solar. Sdo nestas condicdes

que o0s cabos elétricos precisam manter
suas caracteristicas elétricas e mecanicas
ao logo de toda a vida Util, considerando
também as demais condicdes severas de
intemperismo (ventos, salinidade, etc.) e
o ciclo de carregamento das placas. Os
cabos precisam operar e manter a boa
conectividade da rede com os respectivos
dispositivos ao longo de toda a sua vida
util”, comenta Mario Alonso.

Francisco de Estacio Neto, gerente de
Qualidade e Desenvolvimento de Novos
Produtos da Wirex, completa: “Estas ins-
talacdes necessitam de condutores elé-
tricos com caracteristicas especiais. Um
fator determinante comum para todos os
sistemas de energia fotovoltaica é a utili-
zacao de seus componentes em ambien-
tes externos, trazendo a necessidade de
operagdo em temperaturas ora elevadas,
ora muito baixas, além de um alto indice
de radiacdo UV. A resisténcia ao intem-
perismo e a umidade sao caracteristicas
que devem ser consideradas. Além disso,
aspectos como seguranca e confiabilida-

de sdo muito importantes e devem

ser levados em conta nessas
instalacoes”.

As caracteristicas desses projetos exi-
gem que os condutores elétricos tenham
aspectos construtivos especiais. Com isso,
os produtos se diferenciam bastante dos
fios e cabos padronizados, o que também
interfere no desenvolvimento dos aces-
sorios e sistemas de conexao.

Mario Alonso, da Nexans, destaca que
uma das principais caracteristicas diferen-
ciadoras dos cabos fotovoltaicos dos de-
mais € a resisténcia aos raios ultravioletas
(UVB) e as altas temperaturas (superior a
90°C). Além disso, ele cita que a qualidade
das conexdes através do uso de conduto-
res flexiveis e estanhados associada a uma
cobertura com elevadas caracteristicas me-
canicas, completam a lista de diferenciais.

Francisco de Estacio Neto, da Wirex,
explica que os condutores para instalacdes
fotovoltaicas possuem os fios de cobre es-
tanhados, de forma a facilitar as conexdes
elétricas de soldagem aos demais compo-
nentes do circuito. Além disso, os materiais
utilizados na isolagao e cobertura devem
suportar temperaturas até 120°C (enquan-
to os cabos comuns suportam normalmen-
te até 70°C) e manter uma elevada estabi-
lidade mecanica nestas temperaturas. Sem

.—‘—-—.-__\_"
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contar, é claro, com o fato de serem pro-
duzidos com materiais ndo-halogenados.

Sidney Marques, gerente de Produto
da General Cable, relata que, apesar de
necessitarem de condutores elétricos es-
pecificos, os projetos elétricos de parques
fotovoltaicos também demandam alguns
cabos padronizados, mais comuns, em
suas instalacdes.

No que tange aos cabos especificos
para uso em parques fotovoltaicos, Mar-
ques cita os condutores de baixa tensdo
para a conexao entre as placas e os painéis
fotovoltaicos, entre as células e delas aos
inversores. " Estes cabos sao especialmen-
te projetados para esta aplicacdo, na medi-
da que sua construcao deve oferecer resis-
téncia as exigentes condi¢des ambientais
durante toda a sua vida Util, estimada por
normas internacionais em 30 anos. Além
de mecanicamente ter alta resisténcia ao
impacto, a abrasdo e ao rasgamento, os
cabos devem também resistir as intempé-
ries, as temperaturas extremas, a absorcao
de 4gua e, especialmente, ao 0zonio e aos
raios ultravioletas”.

NEGOCIOS

Investimentos em instalacoes
fotovoltaicas geram oportunidades
para as empresas de condutores
elétricos.

[EX3 roténcia
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Apesar de necessitarem de
condutores elétricos especificos,
0S projetos elétricos de parques
fotovoltaicos também demandam

alguns cabos padronizados.

Ha também os cabos de média ten-
s30 para a conexao entre o transforma-
dor e a subestacao. “Eles s&o projetados
para o uso em grids de energia, com es-
pessuras reduzidas e maior temperatura
de operacao, além de buscarem susten-
tabilidade utilizando compostos de iso-
lacdo sem chumbo”, comenta Marques,
que, para essas instalagdes, cita ainda os
cabos de baixa tensdo para a conexao en-
tre os inversores e o transformador e os
cabos de aluminio nu para uso em linhas
de transmissdo de energia.

Obviamente, para se obter uma ins-
talacdo segura ndo basta contar com os
produtos corretos. E fundamental tam-
bém fazer um bom dimensionamento e
a aplicacdo adequada. “Assim como para
toda instalacdo elétrica, existem recomen-
dagdes especificas para arranjos fotovol-
taicos, que precisam ser realizados por

Foto: DollarPhotoClub

profissionais devidamente qualificados e
seguindo as boas praticas de instalagdo.
Um adendo da NBR 5410 (norma que re-
gulamenta as instalacdes de baixa tensdo
em todo territorio nacional) sobre esse tipo
de instalacdo esta em fase de elaboracdo
no ambito dos comités técnicos da ABNT”,
alerta Mario Alonso, da Nexans.

Sobre o tema normalizacdo, Sidney
Marques, da General Cable, lembra que
os cabos especificos para uso em painéis
fotovoltaicos ainda ndo estdo normaliza-
dos no Brasil. “Dessa forma, a oferta no
mercado brasileiro se da com heteroge-
neidade”, observa.

Quanto aos fornecedores de condu-
tores elétricos especificos para aplicacdes
fotovoltaicas, ainda ndo ha no Brasil um
grande ndmero de players. E a explica-
¢do estd justamente na complexidade
dos produtos.

“A produgdo requer o dominio de
tecnologias especificas em termos dos
materiais poliméricos utilizados e dos
processos de produgdo necessarios a sua
transformacdo. Estas tecnologias ainda
estdo restritas a alguns fabricantes, o que
explica o pequeno nimero de empresas
neste nicho de mercado. A indUstria ne-
cessita de linhas de producdo especificas
para os tipos de materiais utilizados, além
de laboratdrios devidamente equipados
para avaliar e garantir continuamente o
atendimento aos requisitos das especifi-
cagdes”, explica Mariana Kokron, gerente
de Marketing e Planejamento da Wirex,
destacando que a Wirex estd investindo
fortemente nos processos de certificacdo
destes produtos junto a alguns organis-
mos nacionais e internacionais. o




PRAZER,
SOMOS A DW

Somos uma das maiores distribuidoras de
Material Elétrico e EPI do Brasil, possuimos um
vasto portfolio com mais de 30.000 itens a
disposicao dos nossos clientes, de marcas
reconhecidas por sua qualidade.

AUTOMACAD LOMECTIV IDAGE HEAGETICA ILUsINATAD

Atualmente,estamos presentes

em 6 estados da federagdo com

11 unidades e 3 lojas In Company,

0 que confere 3 DW, uma ampla
abrangéncia nacional, com foco nas
regioes Sul, Sudeste e Centro-Oeste.

413316-5000 | 64 3624-1800 | 34 4009-3800 | 44 3261-7100

42 3213-6800 | 113393-2500 | 49 20439-7300 | 47 3177-2000
4733217500 | 54 3224-9200 | 513326-4000.
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Satisfacao

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

exemplo das trés edigdes
anteriores, a etapa de Sao
Paulo do Férum Poténcia
atendeu satisfatoriamente
os objetivos do publico que assistiu as
palestras e também dos patrocinadores
que apoiaram o evento. A agenda do
congresso para o restante do ano esta
confirmada pela HMNews Eventos. As
préximas cidades a receber o encontro

[EX3 roténcia

otal

serdo: Joinville (24 de setembro), Belo
Horizonte (30 de outubro) e Salvador
(26 de novembro).

Realizada no dia 23 de julho, no
Auditério do Pavilhdo Amarelo do Expo
Center Norte, a etapa de Sao Paulo do
Forum Poténcia reuniu cerca de 300
participantes no total, entre congres-
sistas e as equipes dos patrocinadores.
Proveniente dos Estados de Sao Paulo

POTENCIA 2015

ETAPAS DATA
Brasilia t/
Porto Alegre v

Recife t/

Sao Paulo ‘/

Rio de Janeiro v

Joinville 24 de setembro

Belo Horizonte 30 de outubro

Salvador 26 de novembro

ETAPA DE SAO PAULO
DO FORUM POTENCIA
ATENDE OBJETIVOS
TANTO DO PUBLICO

QUE BUSCAVA AMPLIAR
SEUS CONHECIMENTOS
QUANTO DAS EMPRESAS
PATROCINADORAS, QUE
TIVERAM A OPORTUNIDADE
DE REALIZAR BONS
CONTATOS COM
POTENCIAIS CLIENTES.
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A 1SO 50001 vai pedir que

as organizacdes melhorem

seu desempenho energético
sempre.

ALBERTO FOSSA | ICA-PROCOBRE

(Capital, Regido Metropolitana, Interior
e Litoral), Minas Gerais, Parana, Ceard
e Par4, o publico presente representou
180 organizactes diferentes, como es-
critérios de engenharia e de arquitetura,
distribuidoras/revendas de material elé-
trico, indUstrias, escolas, 6rgaos publicos,
instaladoras, construtoras e profissionais
auténomos. O perfil dos participantes
foi bem variado, incluindo técnicos, en-
genheiros, administradores, tecnélogos,
arquitetos, professores e estudantes.

0 autébnomo Antonio Marcos de Je-
sus considerou o evento “excelente”.
As apresentacdes que mais lhe chama-
ram atencdo foram as que abordaram
temas como seguranca e iluminacdo
a LED. Antonio Marcos conta que pre-
tende trabalhar nas areas de elétrica e
automacao, o que o motivou a buscar
esse tipo de contetdo. “Com o que foi
abordado nas palestras consegui am-
pliar meus conhecimentos”, avaliou. O
tecndlogo eletrotécnico Ricardo Fernan-

Com a revisao, a NBR 5419 —
'Protecdo contra descargas
atmosféricas’ tornou-se mais
completa e abrangente.
HELIO SUETA | IEE-USP

des, da empresa C&C Elétrica, também
gostou do congresso, em particular das
palestras sobre a revisao da norma ABNT
NBR 5419 e sobre os beneficios do uso de
materiais ndo halogenados. “E uma forma
de se atualizar em relacdo as novas tec-
nologias que estao surgindo”, comentou.
Representando o grupo de arquite-
tura corporativa Athié Wohnrath, o en-
genheiro eletricista Julio Cezar Rodrigues
disse que a principal motivagdo de suaida
ao congresso foi a discussdo em torno
das mudangas na norma 5419, que deve-
rdo provocar um significativo impacto nos
projetos e instalacdes prediais. As demais
apresentacdes também foram elogiadas
pelo especialista. “A palestra sobre ma-
teriais ndo halogenados transmitiu infor-
mag0Oes que eu ndo sabia”, conta.
Durante e depois da etapa Sao Paulo
do Férum Poténcia houve varias manifes-
tacdes dos presentes também pela inter-
net. Ao longo do congresso foram feitas
postagens (17 ao todo) informando sobre

E preciso levar informacio
para o mercado para
disseminar a cultura da
seguranca no Brasil.
VALDEMIR ROMERO | SINDICEL

o andamento das palestras. Esse conted-
do recebeu 24.484 visualizacdes e gerou
835 interagdes (curtidas, comentarios e
compartilhamentos). Nos dias seguintes
ao evento, foram vérios os e-mails que
chegaram a HMNews elogiando o evento.

Flavio Silva participou pela primeira
vez do evento. Ele fez questdo de agrade-
cer a oportunidade proporcionada e disse
que pretende estar também nas préximas
etapas. “Aprendi muito. Estou comecando
na area e foi muito proveitoso”, resume.

0 técnico eletrotécnico Paulo José Is-
mael Janior também ficou satisfeito por
assistir ao congresso. “Muito obrigado
pela oportunidade concedida de partici-
par do Férum Poténcia e poder agregar
valores tanto pessoais quanto profissio-
nais”, comentou por e-mail.

Gilson Pary, coordenador de Manu-
tencdo da Givaudan do Brasil, também
se expressou por mensagem eletronica:
“Quero deixar meus profundos agrade-
cimentos pela oportunidade de estar

On July 23rd, the City of Sao Paulo hosted the fourth
~edition of Férum Poténcia, congress and exhibition show.
Event gathered about 300 professionals from 180 different
organizations. In addition to technical presentations on
current electrical and lighting issues, the event provided a
great opportunity to strengthen the relationship between
. companies and highly skilled professionals.

La ciudad de Sao Paulo recibi6 el 23 de julio la cuarta

edicion del Férum Poténcia, congreso y exposicion. Evento
reunio a cerca de 300 profesionales representantes de

180 organizaciones diferentes. Ademas de conferencias
técnicas sobre temas actuales relacionados con electricidad e
iluminacion, el evento ha creado la oportunidad de fortalecer .
la relacién con empresas y profesionales altamente cualificados.
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Softwares para projetos

‘Solugbes computacionais para projetos de SPDA e proje-
tos elétricos adequados as normas 5419:2015 e 5410:2004' foi
o tema da palestra do engenheiro eletricista Francisco de Assis
Aratjo Gongalves Junior, da AltoQl.

De acordo com o porta-voz, o propdsito da empresa é dis-
ponibilizar ao mercado solugdes computacionais que ajudem
o projetista de instalacdes a fazer projetos com maior produ-
tividade e também qualidade. "As vezes o projetista acaba
gastando muito tempo em trabalhos bracais, com tarefas ba-
nais, que uma ferramenta pode fazer. O tempo é muito pre-
cioso”, destaca.

Um dos destaques da AltoQI é a plataforma denominada
QiBuilder, que integra os projetos de instalagdes elétricas, cabe-
amento, SPDA, hidrossanitario, incéndio, gas e de alvenaria es-

trutural em um Unico ambiente, utili-
zando novas tecnologias e ferramentas
na web. A solucao dispde de gerenciador
de projetos, novos recursos para compatibilizagdo e ferramentas
de colaboragdo. Segundo Francisco, o grande diferencial é o fato
de permitir o trabalho de forma integrada.

0 especialista da AltoQl disse ainda que a empresa vem
trabalhando para que os softwares estejam sempre adequa-
dos as normas da area elétrica. Dentro do QiBuilder, por exem-
plo, o programa QiElétrico permite efetuar o dimensionamento
dos circuitos do projeto calculando as secoes dos condutores
e dispositivos de protecdo conforme a norma NBR 5410. Ja a
funcdo QiSPDA posssibilita fazer a analise de risco com base
na norma NBR 5419.

com ilustres personalidades do nosso
mundo de energia”.

A etapa de Sdo Paulo do Forum
Poténcia contou com o patrocinio das
empresas AltoQl, BRVAL Electrical, Co-
brecom, Daisa, Dutotec, Elétrica Nebli-
na, Luminarias Projeto, Procobre, Q&T,
Soprano e WAGO, além do apoio da
Abracopel, Aureside, Sala de Elétrica,
Sindinstalacdo-SP e Sindicel-SP. Os es-
pecialistas das empresas patrocinadoras
foram unanimes ao aprovar a quarta
edicdo do congresso.

0 engenheiro eletricista Francisco de
Assis Aratjo Gongalves Junior, da empre-
sa AltoQl, deu um parecer totalmente
positivo do evento, a comecar pelo fato
de transcorrer em um dnico dia. Ele des-
tacou ainda o bom nivel de qualificacdo
do publico presente e a grande visita-
cdo ao estande da AltoQl. A empresa,
de Floriandpolis (SC), é especialista em
softwares para projetos de edificactes
(estrutural, elétrico, hidrossanitario e
CAD) e esteve na capital paulista para
divulgar a marca para seu publico-alvo.

A BRVAL, empresa de Valenca (RJ),
expds um de seus Ultimos lancamentos,

PUBLICO

Edicao de Sao Paulo do Férum
Poténcia contou com cerca de 300
congressistas.
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a cabine blindada compacta BR6. A ideia
era divulgar a linha de produtos na praca
de Sao Paulo e mostrar seus diferenciais.
Alexandre Morais, diretor Comercial da
companhia, aprovou a boa frequéncia
de publico ao estande. Mesmo antes do
inicio do evento, foi possivel ver diversos
visitantes interessados em conhecer a
novidade. Como resultado desses con-
tatos, o material promocional levado ao
evento acabou se esgotando.

Na opinido de Paulo Alessandro Del-
gado, gerente de Marketing da Cobre-
com, a participacdo na etapa Sao Paulo
do Férum Poténcia foi totalmente satisfa-
téria. “Para nds é de extrema importan-
Cia estar aqui, pois é o maior mercado do
Brasil”, apontou. Ele conta que a empre-
sa teve retorno em todas as edicdes do
evento até agora e confirmou a partici-
pacao da Cobrecom nas préximas etapas.

0 engenheiro Paulo Santos, gerente

de Venda Corporativa da Daisa Conexdes
e Eletrodutos, aprovou a participacdo da
empresa no evento. “Eu atuo diretamen-
te no trabalho de base e especificacao, e
como o publico presente era formado por
profissionais da area técnica e projetos,
isso veio ao encontro das necessidades
da nossa equipe”, destacou.

Ele considerou o formato de um dia
interessante e suficiente e elogiou tam-
bém a selecdo de palestrantes. “O evento
proporcionou palestras dos mais diversos
assuntos, tornando essa mesclagem algo
muito aderente a necessidade de alguém
que passa por um dia de aprendizado
técnico”. Santos disse ainda que alguns
contatos ocorridos no estande da Daisa
vao gerar treinamentos in-loco nas em-
presas e que a apresentacao dos novos
produtos também gerou bastante interes-
se de compra e especificacdo por parte
dos projetistas presentes.




GUIDADO, AS APARENCIAS
ENGANAM

A QUALIFIO atua ha mais de 20 anos para zelar pela
seguranca dos consumidores de fios e cabos elétricos.

A QUALIFIO monitora, Fios e cabos elétricos destinados a construgéo civil
identifica e notifica as devem ser certificados compulsoriamente (obrigatério), ou
autoridades competentes, as seja, tem seu processo regulamentado pelo INMETRO. Os
certificadoras e os fabricantes produtos certificados devem apresentar na embalagem e
que operam de maneira diretamente no produto o simbolo de identificacdo do
irregular (em desacordo com Sistema Brasileiro de Certificagdo, que deve ser
as exigéncias das normas e acompanhado do nome ou logo do Organismo de
regulamentos pertinentes). Certificagao de Produtos credenciado pelo INMETRO.

NAO SE ARRISQUE: @

FIOS E CABOS ELETRICOS

SO COM CERTIFICACAD QUALIFIO

Associacgao Brasileira pela Qualidade
dos Fios e Cabos Elétricos

WWW.QUALIFIO.ORG.BR
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Eficiéncia energética
gét

‘Eficiéncia energética utilizando inversores de fre-
quéncia’ foi o tema abordado por Renato dos Santos Pan-
do, especialista da WEG, que participou do evento em parceria
com a Elétrica Neblina. Ele iniciou a apresentacdo mencionando a
evolucdo crescente da tarifa de energia elétrica, acima inclusive de
indices como PIB, IPCA e IGP-M. Em 2014, o Brasil tinha o oitavo
maior custo de eletricidade para a inddstria no mundo. Este ano,
o Pais passou para primeiro lugar nesse ranking.

Dentro desse cenario, prossegue o especialista, é essencial bus-
car meios para reduzir o consumo de energia mas sem diminuir a
producdo. “Eficiéncia energética ndo se aplica com corte e reducao
da produgdo. As pessoas confundem bastante. Precisamos traba-
Ihar para que os custos caiam, mas que a produtividade aumente”,

NDO | WEG/
ELETRICA NEBLINA

reforca. Um dos produtos que podem contribuir
para maior eficiéncia na industria séo os inverso-
res de frequéncia. Esse equipamento tem como princi-
pais finalidades gerenciar, monitorar, partir e parar motores e fazer
o controle de velocidade. “Em todo processo no qual é preciso va-
riar velocidade, fazer controle, ora mais, ora menos, é passivel de se
aplicar inversor de frequéncia para ter controle inteligente”, expli-
ca. A proposito, na inddstria, em média, 68% da energia consumida
provém da utilizacdo motores elétricos.

No Brasil, ainda existe um campo muito grande para aplica-
cao de inversores. Entretanto, é preciso difundir mais essa cultura.
"0 pessoal costuma olhar apenas preco do inversor, mas ndo o
retorno que o equipamento proporciona”, diz Renato.

A Elétrica Neblina atua na distri-
buicdo de produtos e tecnologias que
proporcionam a otimizacdo do uso ra-
cional das fontes de energia e procu-
rou trabalhar esse conceito no evento,
tanto na palestra quanto na area de ex-
posicdes. “A proposta é mostrar que a
empresa nao vende por vender. Temos
que conscientizar as pessoas a respeito
dos produtos mais eficientes. Elas serdo
multiplicadoras desse conceito”, apon-
ta o gerente de Vendas Chedi Abrahdo.

Luis Fernando Rezende, especialista

presente. “N6s procuramos justamente
0 pessoal que estd na parte de manu-
tencdo e especificacdo, e normalmente
0 pessoal que vai ao Férum é formado
por profissionais que usam os produtos
diariamente. Por isso, para nés é mais
eficiente do que participar de uma feira,
por exemplo”.

Para o engenheiro Mauro José Noro,
diretor geral da Q&T Equipamentos, o
Férum Poténcia tem atingido com satis-
facdo os participantes, proporcionando
aos profissionais da area a chance de se

atualizar e conhecer novidades da area
técnica. “Além disso, ha uma integra-
cdo plena dos participantes, com troca
de informagdes, propiciando um relacio-
namento saudavel”, avalia.

Julio Bortolini, supervisor da So-
prano, disse que o publico que visitou
o0 evento é bastante focado e dotado
de bom nivel de conhecimento. “Eles
buscam se reciclar e nos ajudam com a
opinido deles”, analisa. O especialista
avaliou positivamente também o fato
do congresso transcorrer em um dia,

da Luminarias Projeto, fez uma avalia-
cdo positiva da participacdo da empre-
sa em Sao Paulo em fungdo do publico

Infraestrutura elétrica

0 engenheiro eletricista Paulo Santos, da Dai-
sa, fabricante de conexdes e eletrodutos para ins-
talagoes elétricas, apresentou a palestra intitulada ‘As
facilidades para especificar o material de infra-elétrica com
o uso da NBR 15701".

A norma ABNT NBR 15701 - Conduletes metalicos roscados
e nao roscados para sistemas de eletrodutos foi criada para atuar
no controle do material e no uso segundo os quesitos de: resistén-
cia mecanica, condutibilidade elétrica e respeito aos quesitos de
seguranca. Um detalhe importante é que a norma limita a com-
posicao quimica da liga de aluminio em 8% a 13.5% (silicio), até
1,3% (ferro), até 1,2% (cobre) e até 0.4% (magnésio). Santos des-
taca que a Daisa garante a resisténcia mecanica do produto que
fabrica devido a liga de aluminio utilizada. O segredo, aponta ele,
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0 que contribui para reduzir os custos
operacionais. “E temos a mesma ex-

| DAISA

é a quantidade de silicio utilizada, que confere resis-
téncia mecanica ao aluminio. “Nossa preocupagao é
fazer um produto que atenda a norma para que nao gere

problema para o usuario no futuro”, comenta. Santos apre-
sentou algumas das novidades da Daisa, como a tampa Click, que
nao utiliza parafusos, proporcionando praticidade e mais rapidez
nas instalacdes. Outra novidade é a tampa Aba, desenvolvida para
instalagdes em locais sujeitos a intempéries e alto teor de umida-
de, fornecida com vedagdo em EPDM na tampa e no pescogo para
garantir seguranca e fechamento hermético.

Ele destacou ainda o Dailet bipartido com parafuso imper-
divel. A solugdo permite a substituicdo da caixa de derivacdo
quebrada sem cortes no cabeamento e com aproveitamento dos
eletrodutos existentes.

Fotos: Ricardo Brito/HMNews



posicao que teriamos em dois ou trés
dias”, compara.

Segundo Carlos Eduardo Demonte,
coordenador de Vendas do Segmento
Predial da WAGO, o Forum Poténcia re-
presenta uma das melhores iniciativas
dos Ultimos anos para o segmento de

elétrica: “Isso porque é uma area que
carece de encontros como esse para que
0 publico se mantenha atualizado com
as novidades do mercado, além de tro-
car ideias e conhecimentos”. E Demonte
complementa: “Para a WAGO foi mui-
to produtivo participar da etapa de Sao

Paulo pela oportunidade de apresentar
ao publico nossa tecnologia, produtos
e conceitos e ver o quanto tudo isso foi
bem aceito pelos profissionais avidos
por inovagdes, bem como pela possibi-
lidade de networking, bastante incen-
tivada pela configuracdo do evento”.

Eficiéncia, normalizacao e seguranca
comandam discussoes

O congresso do Férum Poténcia foi
bastante eclético e dinamico, com pales-
tras que apontaram as Ultimas tendén-
cias sobre temas como protecao elétrica,
softwares, normas, gestdo de energia e
seguranca. Confira os principais momen-
tos das discussdes a sequir e nos quadros
distribuidos ao longo da matéria.

‘Sistema de gestao de energia - As-
pectos da implementagdo da ISO 50001
foi 0 tema da apresentacao feita pelo en-
genheiro eletricista Alberto Fossa, sécio-
diretor da empresa MDJ e consultor da In-
ternational Copper Association (ICA), que
no Brasil é representada pelo Procobre.

De acordo com Alberto, quando se
fala em eficiéncia energética, muita gen-
te pensa imediatamente na utilizacdo de
equipamentos mais eficientes. Entretan-
to, 0 especialista aponta que a simples
transformacdo da tecnologia ndo é sufi-
ciente. Afinal, um projeto de eficientiza-
¢ao para reduzir o consumo de energia
pode produzir um resultado interessante
por determinado periodo de tempo, mas,
se essa iniciativa for abandonada, a si-
tuacdo corre o risco de voltar ao estagio
inicial. "A tecnologia sozinha se deterio-
ra e ndo garante a perpetuagao de uma
mentalidade de conservacao ou de uso
racional dos recursos que a gente tem. A
ideia de gestao de energia estd vinculada
a garantia da perpetuacao do pensar em
eficiéncia ao longo do tempo”, diz.

0 desempenho energético repou-
sa sobre o tripé formado por eficién-
Cia energética (aspecto tecnoldgico),
uso da energia (quantidade que efe-

tivamente consumimos) e comportamento
(nossas praticas) e, sequndo o consultor da
ICA-Procobre, a norma 1SO 50001 indica
que se trabalhem esses trés aspectos den-
tro das organizacdes. O regulamento ira
ajudar a gerenciar essas mudangas, ava-
liar os dados de uso de energia de forma
sistematica e a comunicar os resultados.
“A'1SO 50001 vai pedir que as organiza-
¢des melhorem seu desempenho energé-
tico sempre. Isso significa que ela exigira
que a eficiéncia energética seja sempre
ampliada, ou que o consumo energéti-

co seja sempre reduzido ou que a pratica
usual da organizacdo seja feita de forma
sustentavel, de forma a ser monitorada,
mensurada e demonstrada, para que a
organizacdo possa ser certificada por essa
norma”, completa.

Sobre as perspectivas no cenario
brasileiro, Alberto destaca que 10% da
demanda de eletricidade em 2030 deve
ser suprida por acdes de eficiéncia ener-
gética, segundo consta no Plano Nacio-
nal de Energia (PNE) 2030. O especia-
lista indica que os Sistemas de Gestao

Foto: Ricardo Brito/HMNews

Protecao elétrica

0 engenheiro eletricista Jalio Bortolini, supervisor das equipes de engenharia de
produto, desenvolvimento e aplicacdo da Soprano, apresentou a palestra ‘Protecao
de sistemas elétricos: disjuntores, DR e DPS'. O especialista falou sobre a aplicacao
de cada dispositivo, as tecnologias incorporadas e as normas técnicas relacionadas
a eles e também sobre a importancia da utilizacao correta dos produtos.

Conforme explica Bortolini, a funcdo do disjuntor é proteger os circuitos elétricos
contra sobrecorrentes (de sobrecarga e curto-circuito) e contra correntes acima da
corrente nominal. Outras protecdes requerem outros tipos de dispositivos. No Brasil
existem trés normas que regem os disjuntores residenciais e industriais: IEC 60898
- Disjuntores residenciais; Regulamento Técnico da Qualidade, que substituiu a NBR
5361 e NBR IEC 60947-2 - Disjuntores industriais.

Ja o interruptor DR tem a funcéo de desligar o circuito elétrico automaticamente
quando detecta a fuga de corrente, evitando acidentes fatais. Ou seja, ele atua na pro-
tecao de pessoas e animais contra choques elétricos. O uso do DR é obrigatério desde
1997, embora ainda seja pouco utilizado, principalmente nas instalagées mais antigas.

0 DPS, por sua vez, oferece protecdo contra sobretensao causada por

descargas atmosféricas (raios) ou manobras das concessionarias. A

norma NBR 5410:2004 impde o uso de DPS em duas situagoes: 1)

Em edificacbes alimentadas total ou parcialmente por rede aérea,

as quais estejam sujeitas a mais de 25 dias de trovoadas por

ano; 2) Em edificagdes com SPDA (Sistema de Protecdo contra
Descargas Atmosféricas).

| SOPRANO

poTENCIA [EER



Foto: Ricardo Brito/HMNews

m FORUM POTENCIA - SA0 PAULO

Instalagdes sequras

Com a palestra ‘Boate Kiss nunca mais!’, Hilton Moreno, consultor da Cobrecom,
falou sobre uma tecnologia que pode contribuir para aumentar o nivel de seguranca
das instalacGes elétricas: os cabos nao halogenados. Trata-se de condutores que em
sua composicao nao contém halogénios (fltor, cloro, bromo, iodo e astato).

0 especialista explicou que os materiais halogenados, em caso de incéndio, emi-
tem grande quantidade de fumaca densa, liberando gases toxicos e corrosivos no
ambiente. Na boate Kiss, o que matou as pessoas foi a fumaga, que prejudicou a vi-
sualizacdo da saida, somada ao gas toxico que saiu da placa de forro actistico, que
era de material halogenado. “Quando se trata de locais de afluéncia de publico deve-
se ter muito cuidado com a emisséo de fumaga, porque ela mata. O acido cloridrico,
que é o gas emitido por exemplo na queima do PVC, se for inalado por um minuto
e meio mata a pessoa intoxicada”, alerta Hilton.

0 consultor da Cobrecom destaca ainda que a corrosdo provocada pelos gases é outra
ameaca a seguranca. Segundo ele, se 0 material halogenado estiver dentro de um painel,
no caso de haver incéndio ou mesmo uma sobrecarga que leve a emissao de fumaca, o

acido cloridrico emitido corréi os contatos dos dispositivos, comprometendo o

de Energia e a norma I1SO
50001 possuem grande potencial para
gerar economia de energia de forma
mais sustentavel, mas aponta algumas
providéncias que serdo necessarias para
que isso se concretize. Para comegar, é
essencial o fomento e apoio de politicas
publicas. A implementacdo de um SGE
robusto e capacidade para tratar os da-
dos como suporte a melhoria do desem-
penho energético sao outras condig¢des
necessarias. Por fim, é preciso combinar
conhecimentos em eficiéncia energética
e em sistemas de gestao.

0 tema normalizacdo também foi
abordado por Hélio Sueta, especialista
do Instituto de Energia e Ambiente da
USP e secretario da comissao da norma
NBR 5419 — Protecdo contra descargas
atmosféricas’. Ele falou sobre a recente
revisdo do documento, que passou de 42
para 309 paginas, tornando-se muito mais
completo e abrangente.

A norma foi dividida em quatro par-

X rotEnCIA

seu funcionamento. “Com isso, vocé perde o painel e, consequentemen-

te, compromete tudo o que esse painel controla, como o alarme de

incéndio, e se for o caso, o sistema de bomba de incéndio”. A norma
ABNT NBR 5410 diz que nos locais de circulagdo de pessoas em
estabelecimentos de afluéncia de publico deve-se utilizar materiais
nao halogenados, quando as instalagdes sao aparentes.

| COBRECOM

tes. A primeira traz os principios gerais, in-
cluindo todas as definicGes, e estabelece
0s requisitos para determinar a protecao
contra as descargas atmosféricas. A Parte
2 fala sobre gerenciamento de riscos e de-
fine as medidas de protecao necessarias.
A Parte 3 da norma fala sobre Danos fisi-
C0s a estruturas e perigos a vida e a Parte
4 aborda a questdo dos Sistemas elétricos
e eletronicos internos na estrutura.

Agora sera preciso com-
preender a descarga que atin-
ge uma edificacdo e também
aquelas que caem préximo, e que,
por terem uma corrente elétrica intensa,
podem penetrar nas construcdes e coloca-
las em perigo. “Assim, serdo calculados va-
rios riscos e perdas. Os riscos definem as
medidas de protecdo necessarias para se
ter um projeto e uma instalagdo correta
para a prote¢do total contra descargas”,
orienta Hélio.

A seguranca em instalages elétricas
foi outro importante aspecto abordado

Paineis
certificados

0 engenheiro eletricista Mauro
Noro, diretor-presidente da Q&T Equi-
pamentos, apresentou o tema “Painéis
certificados: uma visdo pratica”. Con-
ceitualmente, os conjuntos de manobra
testados sdo classificados pela NBR IEC
60439-1 e IEC 62271-200 como TTA e
PTTA. Painéis certificados (TTA) sao os
que passaram por todos os testes de
tipo prescritos na norma.

Todos os painéis montados com
as mesmas caracteristicas mecanicas
e elétricas dos painéis que realizaram
os testes de tipo, e que realizaram os
testes de rotina prescritos na norma,
seguindo as orientagdes do fabrican-
te e em condigbes iguais ou menos
severas, sdo considerados certifica-
dos PTTAs.

Agora, a norma IEC 61439-1-2,
que substitui a NBR IEC 60439/1/2/3,
traz novos horizontes quanto aos tipos
TTA e PTTA. Para comecar, praticamen-
te elimina o tipo PTTA. Ensaios mate-
maticos sdo aceitos, sob certas condi-
¢oes. Também permite que o fabricante
crie novos conjuntos tipo TTA a partir
de conjuntos TTA previamente testa-
dos. Noro respondeu também a uma
questao feita com frequéncia: qualquer
montador pode efetuar a montagem
de um painel certificado? Segundo
ele, para que o painel seja certificado,
quando montado por um integrador
que ndo o fabricante, este integrador
deve ser autorizado. Para ser monta-
dor autorizado, este deve receber trei-
namento especifico do fabricante, for-
malizar um termo de responsabilidade
onde serdo especificados
0 que pode e o que
nao poder ser fei-
to e como deve
ser feito durante
a montagem dos
painéis.

| Q&T
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Aplicacio do LED  Conjuntos blindados

0 diretor da BRVAL Electrical, Alexandre Morais, apresentou
o tema ‘Vantagens na padronizagdo de conjuntos blindados para
entrada e medicao de energia de clientes em média tensao’. Ele falou
sobre a experiéncia no Rio de Janeiro da concessionaria Light, que desde
novembro de 2005 adotou os conjuntos blindados como padréo no ponto de medicdo
para clientes supridos em média tensdo com poténcia acima de 300 KVA. O produto
passou a ser usado em substituicao a subestacao de alvenaria com tela e cantoneira.

Segundo Morais, os conjuntos blindados passam por varios ensaios de tipo e de roti-
na obrigatdrios por norma, enquanto que as cabines primdrias convencionais ndo passam
por ensaios. Quanto ao controle de acesso a energia ndo medida, os conjuntos blindados
possuem dispositivos para instalacdo de parafuso de seguranca, dispositivo de lacre e
barramentos protegidos. Na cabine convencional, é possivel ter acesso aos barramentos.

Morais cita a total securitizacdo do posto de entrega, a maior confiabilidade ao
desempenho do produto, a melhor definicao das responsabilidades técnicas e garan-
tias para o cliente e a reducdo da area destinada para a montagem dos equipamentos
de entrada de energia, quando da utilizacdo dos conjuntos blindados.

Como principal vantagem da padronizagéo com conjunto blindado, Morais desta-
cou a maior seguranca a vida dos operadores. Ele apresentou dois videos de ocorrén-
cia de arco elétrico: o primeiro em uma cabine de alvenaria, onde os equipamentos
de média tenséo sdo cercados apenas por telas e cantoneiras, e o segundo registran-
do o arco dentro de um conjunto blindado. Diferentemente do conjunto blindado, a

Para comegar, um bom projeto de cabine de alvenaria com telas expde o operador a sérios riscos, até mesmo de 6bito,
iluminacao precisa atender trés fatores: no caso de ocorréncia de um arco.

iluminamento, bom controle de ofusca-
mento e uniformidade. Com relacao ao
iluminamento, que é a quantidade de
luz necessaria para executar determi-

0 engenheiro Luis Fernando Rezen-
de, da Luminarias Projeto, falou sobre
as “Aplicagoes e tendéncias de ilumina-
¢ao comercial e industrial com tecno-
logia LED”. De acordo com ele, por ser
uma tecnologia relativamente nova e
muito eficiente, o LED tem despertado
interesse dos clientes que pretendem
economizar energia, dos projetistas,
que querem manter seus projetos atu-
alizados, e, principalmente dos forne-
cedores, que enxergam uma grande
oportunidade de negdcios.

Entretanto, o especialista destaca
que para aplicar corretamente o LED nao
basta fazer a comparacéo da poténcia
em relagdo as tecnologias tradicionais.
De acordo com ele, é preciso bastante
conhecimento técnico para atuar no
desenvolvimento correto dos produtos.

por varios palestrantes durante o Férum
Poténcia. Valdemir Romero, diretor do

nada tarefa, é preciso respeitar a re- Sindicel-SP, apresentou as linhas gerais
lagdo de poténcia do fluxo luminoso. do projeto ‘Seguranca em edificacdes exis-

J4 o controle de ofuscamento e da tentes construidas ha mais de 15 anos’. A iram que seria melhor criar uma lei para
uniformidade exigem muito mais co- iniciativa surgiu em 2013 e hoje envolve tornar a inspecao obrigatdria. Como ja
nhecimento de quem compra e prin- uma série de entidades que estao empe- existem iniciativas semelhantes em dis-
cipalmente de quem projeta. “O LED nhadas em contribuir para a difusdo do cussao no Congresso, a tendéncia é que
€ uma fonte de luz muito pontual, por tema de forma a ampliar a cultura da se- se tente a juncdo de ideias para apro-
isso precisa de refletores e difusores guranga no Brasil. vacdo de uma medida Unica. Estdo em
bem projetados para que ndo cause O projeto visa estabelecer um sistema tramitacdo no momento o Projeto de Lei
ofuscamento e incomodo”, destaca. de inspecdo técnica periddica das edifica-  6014/2013, que determina a realizacio

Rezende explicou ainda que o LED ¢Bes existentes para checar as condicdes periddica de inspecées em edificacdes,
de poténcia é uma luz fria, que N0 =  minimas de sequranca e exigir a requla- e o Projeto de Lei da Camara 31/2014,
emite calor nem raios infravermelho 5 rizacdo, quando necessario. Naturalmen- que institui a obrigatoriedade de inspe-
ot u.Itravi.o.Ieta, porém, ele necessita & 4 5 hroposta & também conscientizaros  cBes técnicas visuais.
de dispositivos que promovam = usuarios sobre a importancia de reduzir Claro que a partir da promulgacéo

a dissipacao de calor
para que mantenha
suas caracteristi-
cas de vida util e
de fluxo luminoso.

os riscos de acidentes. A intencdo é da lei serd preciso exigir seu cumprimen-
atuar primeiramente nas edificacdes to, 0 que ndo sera facil. Romero aponta
com grande afluéncia de publico e, ainda outras demandas que continu-
numa etapa posterior, estender o ardo existindo: “Teremos que buscar,
trabalho para outros locais, como em paralelo a isso tudo, uma campa-
as edificacdes residenciais com nha para conscientizacdo da socieda-
mais de quatro pavimentos. de e, principalmente, do setor publico,

I - . A
LUMINARIAS PROJETO Os especialistas do setor conclu- sobre a importancia da seguranga em

poTENCIA [EEH



m FORUM POTENCIA - SA0 PAULO

edificacbes existentes. Também preci-
saremos melhorar a capacitacdo dos
nossos profissionais para que tudo isso
funcione bem”.

A palestra do professor e consultor
Hilton Moreno evidenciou a situacao
critica das instalagOes elétricas no Brasil,
principalmente nas edificacdes mais an-
tigas e naquelas feitas através do sistema
de autoconstrugdo, ou seja, sem orienta-
¢do profissional.

De acordo com o especialista, que
também é diretor da revista Poténcia,
a eletricidade mata mais do que mui-
tas doencas e é hoje a maior causa de
incéndios no Brasil. Para ele, isso é ver-
gonhoso, pois trata-se de uma situagao
totalmente evitavel.

Hilton mencionou dados do dossié
‘Panorama da situacdo das instalacoes
elétricas prediais no Brasil’, publicado
pela ICA-Procobre, que comprovam a
gravidade da situacdo na autoconstru-
¢do no Pais. Segundo o documento, em
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moradores a riscos diversos.

mentado”, conclui.

importantes iniciativas
que tém contribuido

| WAGO

Conexao a mola

Carlos Eduardo Demonte, coordenador de vendas da WAGO
para o segmento predial, apresentou a palestra “Sistema de co-
nexao elétrica a mola: uma solugdo moderna, segura e econdémica”.

Presente em dispositivos como conectores e bornes, a conexao a
mola WAGO é relativamente nova no mercado brasileiro, embora exista no mercado
europeu ha varias décadas. A solucdo é imune a variacdo de temperatura, ou seja,
dispensa reaperto e manutengdo no caso de variacdo de temperatura; é a prova de
vibracdo; garante a conexdo independentemente da habilidade do usuario; aceita
todos tipos de fios e cabos e dispensa o uso de terminais.

Segundo a WAGO, os produtos de conexao a mola sao resistentes a corroséo
devido aos materiais que os compdem: Nylon 6.6, matéria-prima que néo se corroi
e é auto-extinguivel classe V-2; a barra de contato é feita de cobre eletrolitico puro,
e as molas séo fabricadas com cormo-niquel austenitico, com alta resisténcia a tra-
3o e a corrosao.

Quanto a robustez, a WAGO explica que as molas de suas conexdes foram de-
senvolvidas a partir do mesmo principio empregado no projeto de molas sujeitas a
cargas dinamicas (molas automotivas). Com isso, mesmo depois de milhdes de ope-
rages, a pressao exercida no condutor continua sendo a mesma.

Demonte citou um estudo comparativo para substituicdo das emendas feitas com
fita isolante por conectores da Linha 222, realizado por uma construtora de Sao Pau-
lo. O fechamento com conectores ficou mais limpo e organizado e gerou vantagens
como economia de dinheiro e de tempo de instalagao.
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média, 90% das residéncias autogeridas
nao recebem orientacdo de engenheiro
eletricista, 0 que certamente expde 0s

Uma evolugdo apontada pelo dos-
sié é a utilizagdo do dispositivo DR nas
construcdes novas geridas por constru-
toras. “Nesse caso, verificamos o au-
mento do uso do DR, que é um dos in-
dicadores de que a seguranga tem au-

0O especialista citou ainda algumas

para reduzir os riscos de acidentes com
eletricidade. E o caso da Instrucéo Técni-
caN°41/2011, do Corpo de Bombeiros
do Estado de Sao Paulo, que estabelece
parametros para realizacdo de inspecdo
visual nas instalacdes elétricas de baixa
tensdo das edificagdes.

Segundo Hilton, a IT-41 tem gerado
resultado pratico. Os bombeiros detec-
taram em 2013 que em 40% das edifi-
cacbes que precisam sofrer a inspecdo
da IT-41 o proprietario ou responsa-
vel tem chamado um profissional que
olha, indica os problemas e faz as
correcOes necessarias. “Esse é o

resultado que queremos, é acao
concreta, gente fazendo direito.
Antes da IT-41 esse percentual
era zero”, aprova. Outra iniciativa
importante é a Portaria N° 51/2014
do Inmetro, que estabelece a certifi-
cacdo voluntaria das instalagdes elétri-
cas de edificacoes. “Apesar de volunta-
ria, essa certificacdo tem sido colocada
como compulséria por algumas empre-
sas, como a Infraero. Para fazer umains-
talacdo para eles, tem que sequir essa
portaria”, informa o especialista.

Hilton Moreno falou também so-
bre os trabalhos de revisdo da norma
ABNT NBR 5410 — Instalagdes Elétri-
cas de Baixa Tensdo, que comecaram
em 2012. Até o ultimo més de abril,
ja tinham sido realizadas 15 reunies
para tratar do assunto. “E importante
revisar a norma, primeiro, pela questao
da seguranca. O regulamento é a base
de qualquer documento técnico produ-
zido pelas autoridades, por isso, tem um
impacto enorme”, pondera. )
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corrup¢ao e o enriguecimento licito

de autoridades estdo entre as prin-

cipais causas dos problemas sociais

que o Brasil enfrenta e remonta a
historia desde o século XV, quando funciona-
rios pUblicos faziam vista grossa ao comércio
ilegal de produtos brasileiros, como pau-brasil,
tabaco, ouro e pedras preciosas.

E continuaram a enriquecer autoridades bra-
sileiras durante o periodo escravagista — mesmo
depois do comércio de escravos ser proibido a
partir de 1850 —, quando faziam vista grossa
a proibicdo em troca de uma boa propina. Teve
prosseguimento apds a proclamacdo da Indepen-
déncia e a instauragdo do Brasil Reptblica, em
1822, quando duas das formas mais exacerbadas
de corrupgdo foram instituidas: a corrupgdo eleito-
ral e a de concessao negociada de obras publicas.

Chegamos ao século XXI, e na nossa histéria
atual o problema continua a se repetir.

N&o quero com essa breve retrospectiva in-
sinuar que a corrupgdo é pratica comum desde
os primdrdios e ndo tem mais jeito. Ao contra-
rio, acho que o Brasil tem jeito, mas precisamos
procurar entender o passado para compreender e
questionar 0 nosso presente e tentar modifica-lo.

Desde que o governo petista chegou ao po-
der - através das eleicdes realizadas em outubro
de 2002, quando Lula foi eleito como presidente
- 0s escandalos comecaram a se suceder. O do
Mensaldo, esquema de pagamento de propina
a parlamentares para que votassem a favor de
projetos do governo; dos Cartdes Corporativos,
sobre gastos irregulares no uso de cartoes corpo-

Espaco Abreme

Noticias e informagées sobre os
distribuidores e revendedores de materiais
elétricos, de iluminacdo e automacao.
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Brasil tem jeito?

rativos; 0 Caso Erenice Guerra, onde Israel Guerra,
filho da ex-ministra da Casa Civil, foi acusado de
envolvimento com trafico de influéncia para ob-
ter favorecimento para sua empresa de aviagao,
a MTA Linhas Aéreas, culminando com a saida
da ministra; dos Bingos, apds dentncias de que
Waldomiro Diniz, assessor do entdo ministro da
Casa Civil José Dirceu, estava estorquindo empre-
sarios com a finalidade de arrecadar fundos para
o Partido dos Trabalhadores; dos Correios; do Se-
brae; doValerioduto; Daniel Dantas; Francenildo
Santos; Sanguessugas, do Dossié...

S8o escandalos atrés de escandalos - com
o dinheiro publico a escorrer como cachoeiras,
desaguando em cuecas e paraisos fiscais. O ex-
presidente Lula alegava nada saber e, apesar
disso, se reelegeu por mais quatro anos, saiu e
ainda escolheu a sua sucessora, Dilma Rousseff,
que foi eleita com mandato de quatro e se reele-
geu por mais quatro, totalizando quase dezesseis
anos de governo petista.

Por que estamos sempre as voltas com os
mesmos problemas? De quem é a culpa?

De quem vota, de quem elege, é nossa, do
povo brasileiro!

Vivemos indignados com a corrupcdo, re-
clamamos dos altos impostos, da falta de satde,
educacdo e transporte de qualidade €, no entan-
to, hé dezesseis anos vamos as urnas e elegemos
05 mesmos representantes e depois sonhamos
com mudangas! Isso é insano!

Se ndo queremos corrupcdo nao devemos
ser corruptiveis, entdo, vamos comegar por com-
bater o famoso “jeitinho brasileiro”, ndo vamos
oferecer propina ao guarda de transito; comprar
vaga em faculdade; simular doenca para justificar
auséncia no trabalho; furar fila; pichar muro; re-

Espaco Abreme

News and information on the
distributors and retailers of electrical,
lighting and automation products.

ceber troco a mais e ndo devolver... Enfim, vamos
eliminar do nosso quotidiano a lei da vantagem,
do quem pode mais chora menos.

Depois, vamos sair da zona de conforto, dei-
xar de lado a prequica, a desinformacao e partir
para acdo, a exemplo da empresaria Adriana Le-
mes de Oliveira, que com sua indignacao conse-
guiu mobilizar os moradores de Santo Anténio
da Platina, no norte do Parana, e reverteu o pro-
jeto de aumento salarial para os ocupantes dos
cargos do Executivo e Legislativo em redugdo sa-
larial. O salario do prefeito, que iria de R$ 14,7
mil para R$ 22 mil, serd agora de R$ 12 mil; o
do presidente da Camara, que passaria de R$ 4
mil para R$ 8,5 mil, vai ser de R$ 970 e o dos
vereadores, que subiria de R$ 3,7 mil para R$
7,5 mil, também sera de R$ 970.

Isso sim é exemplo de cidadania, da vivén-
cia da verdadeira democracia, fazendo uso da
liberdade de expressdo para fazer valer o seu
direito e provando que quando queremos pode-
mos mudar, é s comecar a fazer a licdo de casa,
mudando as nossas prprias atitudes.

Ha muitos politicos desonestos, mas também
ha os honestos. Ento, vamos nos informar, pes-
quisar, verificar os antecedentes, assim, nas proxi-
mas eleicbes vamos votar melhor, escolher melhor
05 N0SS0S representantes. Vamos votar em quem
tem propostas e se 0 nosso candidato for eleito,
vamos cobrar o que foi prometido, precisamos
questionar e pressionar para promover mudangas.

Se ndo nos conscientizarmos dos nossos di-
reitos e deveres e colocarmos maos a obra para
promover mudancas, entéo, a existéncia dos Re-
nans, Sarneys, Dirceus e Genoinos continuarao a
se justificar. Como diz o velho jargdo, cada povo
tem o governo que merece!
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A tradicional premiacao que

mobiliza os revendedores e distribuidores
de todo o Pais chega a sua 11° edigéo.
A pesquisa que apontara os premiados

sera novamente conduzida pela NewSense,
empresa com mais de 30 anos no mercado
de pesquisa e consultoria. Os trabalhos de
campo comecam em 04 de agosto,
sob a coordenacao do professor José

Paulo G. Hernandez, docente da Escola

de Comunicacao e Artes da Universidade
de Sao Paulo, diretor da NewSense e
responsavel técnico pela area de Pesquisa
e Consultoria de Marketing.

Revendedor

Quando receber o questionario da pesquisa,
responda-o, expresse sua opiniao e nos ajude
a reconhecer os seus melhores parceiros. Sua
opinido e participacao sao de fundamental
importancia para a justica e o sucesso do
Prémio Abreme Fornecedores.
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uito tem se falado no Brasil
acerca da expansédo da oferta
de energia. Porém, pouco ou
nada se diz a respeito da sequ-
ranca das instalacdes elétricas - pelo me-
nos ndo no ambito regulatorio. Nos Ultimos
anos, o assunto ganhou alguma aten¢do
dos cidadaos brasileiros, tendo, inclusive,
repercussdo no ambito legislativo.

Apbs o acidente da Boate Kiss, as au-
toridades — ainda que de forma passagei-
ra—tomaram o cuidado de colocar o tema
em pauta, tencionando elaborar uma lei
aqui ou uma medida acola a fim de evitar
novas fatalidades. Sem resultados praticos
visiveis, a tarefa ainda corre o risco de cair
no limbo escuro da burocracia.

Frente a este contexto, a pergunta
que se faz é: "Existe alguma outra ma-
neira de disciplinar o assunto que nao
pelo campo legislativo?”. Aparentemen-
te, a resposta é “sim”. Ao se pensar na
adequacdo da prestacdo dos servicos
publicos e sua razdo de ser no ordena-
mento juridico econdmico, é possivel ex-
trair qual o real sentido que a legislacdo
da ao conceito de “servico publico ade-
quado”, bem como o que desta “ade-
quacado” ganha contornos de direito do
usuario que pode (e deve) ser implemen-
tado pelo Estado.

1 poténcia

Oferta de energia

A UNIVERSALIZACAO DO ACESSO DA POPULACAO
AOS SERVICOS ENERGETICOS: A SEGURANCA COMO
DIREITO DO CONSUMIDOR E DEVER DO ESTADO.

Nao ha ddvidas quanto ao interesse
publico que reveste a matéria. O Balanco
energético nacional de 2015, publicado
pelo Ministério de Minas e Energia, apon-
ta que as residéncias representaram, em
2014, consumo de 9,3% da energia pro-
duzida no Brasil. No ano passado, o cresci-
mento do consumo da energia total foi de
3,6%, sendo puxado pelos setores comer-
cial e residencial, que avancou 4,6%. Para
atender esta demanda, o governo trabalha
com projetos de (re)estruturacdo da infra-
estrutura dos setores e de ampliagdo da
oferta. Independentemente da forma pela
qual a energia elétrica serd produzida, a ta-
refa que o governo assume é a de realiza-
cdo do desenvolvimento econdmico-social.

Isto fica claro na leitura do Plano Na-
cional de Energia— PNE 2050, que tem por
objetivo a formulagdo de politicas publicas
que tém rebatimento na estratégia nacio-
nal para a expansdo da oferta de energia
e atendimento da demanda. Para tanto, o
PNE elege como objetivos basicos, dentre
outros, a “universalizagdo do acesso da po-
pulagdo aos servicos energéticos e a redu-
¢ao das desigualdades regionais”.

Embora o governo tenha por norte tais
objetivos, na pratica, ele empresta pouca ou
nenhuma atencdo a forma como a univer-
salizacdo sera realizada: o que se almeja é

a entrega do servico a qualquer custo. Tal
circunstancia representa um dos dilemas do
Estado: a moléstia cronica das infraestrutu-
ras, a qual, em grande medida, é suportada
pelos gargalos do direito regulatério.

Boa parte dos servicos prestados pelo
Estado encontra-se prejudicada face a
ineficacia da regulacdo. O Estado néo foi
capaz de acompanhar o aumento da com-
plexidade das necessidades da sociedade.
A falta de seguranca das instalacdes é
apenas um dos varios sintomas desta do-
enca que assola o Pais e compromete seu
desenvolvimento.

O efeito disso é indelével para a socie-
dade. O estudo "Panorama da situacao das
instalacdes elétricas e prediais no Brasil”,
realizado pela Procobre, d4 conta de que as
instalacdes elétricas de baixa tensao, prin-
cipalmente nas areas residenciais é critica,
oferecendo alto grau de riscos a popula-
¢do e as construgdes. O estudo aponta que,
embora o Brasil possua norma técnica de
instalacdo adequada e moderna para os
padrdes internacionais, ela ndo é aplicada,
haja vista que tem carater voluntario. Esta-
mos falando da ABNT NBR 5410.

Dentre os principais fatores que contri-
buem para a ndo observancia desta norma
estd a aparente auséncia de mecanismos
legais que obriguem sua aplicagdo. Dito
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de outro modo, o problema da (in)adequa-
cdo das instalages elétricas ndo reside na
falta de previsdo técnica sobre o assunto,
mas, supostamente, na auséncia de regu-
lamentacdo e normatizacdo padronizada,
que tencione obrigatdria sua observancia.

Em termos praticos, a analise de ade-
quacdo das instalacdes elétricas aos pa-
drdes técnicos estipulados pela ABNT se
da, com discricdo, apenas no ambito dos
municipios. Algumas cidades estabelecem
diretrizes no sentido de que sejam proce-
didas vistorias a fim de verificar se a ins-
talacdo elétrica da unidade consumidora
seguiu os padrdes determinados. Isto ndo
tem a ver com o servico publico prestado,
mas com a seguranca publica urbana.

A realidade das distribuidoras de ener-
gia elétrica, por sua vez, é diversa. Para elas,
ndo ha o dever de vistoriar o sistema elétri-
co da unidade consumidora. Em tese, elas
nao se preocupam ou nao tomam para si
a responsabilidade de vistoriar o que de-
nominam de “sistema elétrico da unidade
consumidora”. Seu campo de atuagdo é
reduzido ao “sistema elétrico de distribui-
¢ao”, ou seja, até o “ponto de entrega”.

A légica da legislacdo que disciplina
0 assunto, entretanto, é outra e deve ser
observada a partir do que se toma como
interpretacdo do que seja “servico publico
adequado”. Ao que tudo indica, as distri-
buidoras detém, sim, o dever de realizar a
vistoria das unidades consumidoras.

De uma maneira geral, a no¢do con-
ceitual de “servico publico adequado”
ganha relevancia no atual ordenamento
juridico a partir de sua previsao na Cons-
tituicdo Federal de 1988 (CRFB) e na Lei
n.° 8.987/95, que disciplina o regime de
concessOes e permissoes.

A partir da conceituacdo que é conferi-
da ao termo, a prestacdo de servico publico
assume dimens&o de incumbéncia inerente
ao desenvolvimento e apresenta-se como
legitimo poder-dever confiado ao Estado.
Nos termos do art. 175 da CRFB, compete
ao Estado a obrigagdo de executar e man-
ter "adequadamente” o servico. Em igual
medida, a “adequacdo”, no que define a

Lei 8.987/1995, exige, para sua concre¢ao,
a compreensdo de certas categorias defi-
nidoras, dentre as quais, a “seguranca”.

A seguranca, lida desta maneira, cui-
da de obijetivo especifico claramente des-
tinado a funcionalizacdo da concessao e
ao bem-estar social. Sua no¢do conceitual
compreende, assim, a prestacdo dos ser-
vicos publicos sem que se instalem novos
perigos (fisicos, morais ou patrimoniais). A
distribuicdo de energia elétrica, criadora
de riscos por sua propria natureza, recla-
ma fiscalizacdo mais apurada a propdsito
de sua instalacdo e prestacao.

Vista deste angulo, a adequacdo do
servico publico - e a consequente seguran-
ca—desvela-se como direito que o cidadao,
usuario do servico publico, detém. Referido
direito ndo deixa de ser, também, direito
ao desenvolvimento. A universalizacdo do
acesso da populacdo aos servicos energé-
ticos somente pode ser alcangada se rea-
lizada de forma adequada, ou seja, com a
seguranca que lhe é afeta por forca de lei.

De acordo com a legislagdo brasileira,
a competéncia para disciplinar o assunto
de adequacdo das instalacdes elétricas, no
ambito técnico da fiscalizacdo, é da Unido,
que o faz por meio da Agéncia Nacional de
Energia Elétrica, a ANEEL. Isto se da num
campo que é popularmente conhecido como
“Direito Regulatdrio” o qual, de forma ge-
nérica, representa a juncao de regras consti-
tucionais, econdmicas e administrativas que
regem as agéncias reguladoras e sua relagdo
com os prestadores de servico e 0s UsUarios.

No caso especifico de distribuicdo de
energia elétrica, os comandos regulatérios
advém, principalmente, das resolugdes nor-
mativas estipuladas pela ANEEL e do conte-
tdo dos contratos regulatdrios de conces-
s&0. Aqui, importa mencionar as Resolugdes
Normativasn.°414/2010ean.®418/2010,
bem como o teor dos contratos de concessao
firmados entre a ANEEL e as distribuidoras.

A leitura sistematica destes dispositivos
legais, acompanhada do que disciplina a Lei
e 0s contratos, ndo deixa duvidas de que o
dever de fiscalizacdo imposto as concessio-
narias alcanca a fiscalizacdo das unidades

consumidoras. Trata-se de um verdadeiro
direito que o cidaddo detém, na medida
em que as concessionarias somente podem
cumprir com a obrigacdo de prestar o servi-
co se ele puder ser entregue com seguranca.

E justamente este raciocinio juridico
que, ao entender que o servico publico
denota uma atividade econdmica exerci-
da pelo Estado para o desenvolvimento
econémico-social, autoriza a ANEEL regular
e determinar que as Concessionarias pas-
sem a vistoriar as unidades consumidoras a
fim de averiguar se suas instalacdes estdo
adequadas as normas técnicas vigentes.
Na teoria, da forma como o assunto esta
exposto no quadro regulatério, ndo seria
acodado afirmar que o objetivo de tornar
compulsoria a observancia da NBR 5410
dispensa, num primeiro momento, a cria-
cdo de novas leis.

ABREME

Associagdo Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

FUNDADA EM 07/06/1988

Rua Oscar Bressane, 283 - Jd. da Saude
04151-040 - Sao Paulo - SP
Telefone: (11) 5077-4140
Fax: (11) 5077-1817
e-mail: abreme@abreme.com.br
site: www.abreme.com.br

Diretoria Colegiada

P> Francisco Simon
Portal Comercial Elétrica Ltda.

P> José Luiz Pantaleo
Everest Eletricidade Ltda.

P> José Jorge Felismino Parente
Bertel Elétrica Comercial Ltda.

> Paulo Roberto de Campos
Meta Materiais Elétricos Ltda.

P> Marcos Augusto de Angelieri Sutiro
Comercial Elétrica PJ Ltda.

P> Nemias de Souza Noia
Elétrica ltaipu Ltda.

P> Carlos Soares Peixinho
Ladder Automacdo Industria Ltda.

Conselho do Colegiado

P> Daniel Tatini
Grupo Sonepar
P> Reinaldo Gavioli
Maxel Materiais Elétricos Ltda.
P> Jean Jacques Gaudiot
Grupo Rexel

Secretaria Executiva
P> Nellifer Obradovic
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Luz em ~
transformacao

BUSCA POR EFICIENCIA ENERGETICA

E QUALIDADE LUMINOTECNICA DITA A
EVOLUCAO DO MERCADO DE ILUMINACAO NO
BRASIL E NO MUNDO. EQUIPAMENTOS COM
LED SE DESTACAM E AMPLIAM A PARTICIPACAO
EM PRATICAMENTE TODAS AS AREAS.

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

entre todos o

ou indiretamente, da area elétrica. E ele ndo para evolucdo dos dispositivos de iluminacdo ganhando velocida-
de avancar. O fato é que a luz fascina o homem de cada vez maior — embora as incandescentes dominassem

e, desde os primordios, faz parte de sua vida. Dai sua evolucao o mercado com larga vantagem.
ao longo dos séculos. No inicio do século XX, por exemplo, foram criadas as lam-
O primeiro grande salto tecnoldgico relacionado a ilumi- padas de neon. Na década de 30, surgiram as fluorescentes,
nacao elétrica artificial ocorreu em 1879, quando a lampada as lampadas vapor de sédio sob baixa presséo e as de vapor



Mercado Market Mercado

“ Perfil de importantes setores do . " Profile of key market sectors, based TN Perfil de los sectores clave del
‘V’ mercado, baseado em entrevistas com \ on interviews with executives, \ mercado, basado en entrevistas con

executivos, profissionais e usuarios. professionals and users. ejecutivos, profesionales y usuarios.

Foto: DollarPhotoClub

The search for energy efficiency and luminotechnical La busqueda de la eficiencia energética y calidad

quality sets the speed of the lighting market luminotécnica dicta el ritmo de la evolucién del mercado

development market in Brazil and worldwide. LED de iluminacion en Brasil y en todo el mundo. Equipos
=——/ equipment stand out, expand participation in almost con LED se destacan, amplian la participacion en

all applications and promise to dominate the sector in practicamente todas las areas y hacen la promesa de

coming years. dominar el sector en los proximos afios.
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de mercdrio sob alta pressdo. Nos anos
60 foi a vez das haldgenas e das lam-
padas vapor de sddio sob alta pressao.

E assim seguimos até o avanco do
LED, ou Lighting Emitting Diode (diodo
emissor de luz), que foi inventado nos
anos 60, mas passou a ser aplicado na
iluminacdo apenas no final dos anos 90.

Gragas a caracteristicas como longa
vida util, baixa depreciacdo luminosa,
grande eficiéncia energética e alta quali-
dade luminotécnica, o LED ganhou forca
no século XXl e, hoje, é apontado como
principal responsavel pelas transforma-
¢Oes na area de iluminacdo no mundo.

Obviamente, o mercado nacional
também sente os efeitos e vantagens
dessa tecnologia, que avanca a passos
largos no Pais. De acordo com a Asso-
ciacdo Brasileira da Industria de llumina-
cdo (Abilux), o Brasil conta com cerca de
600 fabricantes na area de iluminacao
que, em 2014, foram responsaveis por
um faturamento da ordem de R$ 4,05
bilhdes. E, entre essas empresas, a maio-
ria tem investido na ampliacdo da linha
de produtos com a inclusdo de disposi-
tivos equipados com LED, em substitui-
cao, principalmente, as incandescentes.

A rotencia

2
3
2
s
ES
g
&
o
h<
S
o
g
2

“0Os LEDs hoje representam cerca de
10% do mercado nacional das fontes de
luz. No mundo, segundo publica¢bes do
exterior, eles deverdo chegar a 50% de
penetracdo até o ano que vem, em va-
lor. Acredito que, com algum atraso (em
funcdo das condicdes econémicas do
Brasil), seguiremos o que acontece no
resto do mundo”, comenta Isac Roizen-
blatt, diretor Técnico da Abilux.

Gilberto Grosso, CEO da Avant, tam-
bém aposta no rapido avanco do LED no
Brasil, nos proximos anos. Principalmen-
te em funcdo do comportamento das
vendas em 2015. “Sem dlvida o LED é
a principal inovacdo no setor de ilumi-
nacdo. No entanto, ainda é um mercado
jovem, com grande potencial, mas que
vinha crescendo lentamente no Pais —
em detrimento do avango rapido na
Europa, EUA e Asia. Mas este ano ele
foi ‘descoberto’ pelos brasileiros, que
passaram a ser compradores avidos da
nova tecnologia”.

0 executivo da Avant cita alguns nu-
meros para ilustrar a ascensdo do LED:
“Enquanto o consumo das lampadas flu-
orescentes chega a 200 milhdes de unida-
des no Brasil, as de LED atingem em torno
de 15 milhdes, devendo superar a casa dos
50 milhdes de unidades no Pais ja no final
de 2016", projeta Gilberto, destacando
que, em 2014, o LED representou 8% do
faturamento da Avant. "Em 2015 devera
atingir 30% dos negdcios”.

Um dado relevante, é que a tecno-
logia tem conquistado espago em pra-
ticamente todos os segmentos da ilumi-
nacao, beneficiando empresas de todos
os portes e perfis.

Sérgio Binda, diretor de Marketing
da GE Lighting para a América Latina,
afirma que o avanco é verificado em to-

A entrada do LED e dos
controles associados pode levar
a uma economia de energia

em ilumina¢do de até 90% em
certas aplicacées.

ISAC ROIZENBLATT | ABILUX

CRESCIMENTO

dos os mercados nos quais a GE atua.
No entanto, destaca que ele é mais sen-
tido nas areas residencial e comercial,
embora, com o aumento dos custos de
energia, 0 segmento industrial venha se
interessando pela tecnologia de maneira
crescente. Sem contar que, uma vez que
as PPPs se concretizem no Brasil, a ilumi-
nacao publica também tende a ter uma
forte alavancagem na aplicacdo de LEDs.

Gilberto Grosso, da Avant, também
projeta boas perspectivas na iluminagdo
publica, embora cite o setor residen-
cial como o mais avancado no Brasil,
no uso dessa tecnologia. “O LED nao
é algo novo, mas a evolugao da tecno-
logia permitiu a oferta de lampadas no
formato e aparéncia das antigas incan-
descentes, o que facilita a substituicdo
pelo préprio consumidor. Todavia, com
a adesdo dos érgaos governamentais



a substituicdo das atuais lampadas de
mercurio, sodio e de descarga, as lumi-
narias publicas de LED vao crescer muito
a partir de 2016", ressalta.

Esther Pecher Hamoul, gerente de
Produtos da Philips, também chama a
aten¢do para o avanco verificado este
ano. “Temos recebido muitas solicita-
¢bes para troca (de equipamentos tra-
dicionais por LED) na parte de ilumina-
¢do mais profissional, como em lojas e
na iluminacgdo publica. Isso porque esse
pessoal faz calculos especificos e perce-
be mais facilmente o payback. Mas ago-
ra o mercado comeca a avangar muito
na area residencial, principalmente nos
Gltimos trés meses”, constata Esther.

Os lojistas também identificam o
maior interesse pelos produtos com essa
tecnologia. "0 LED vem ganhando es-
pago nas prateleiras e o interesse dos
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BALLUFF

sensors worldwide

TRANSDUTORES LINEARES
MICROPULSE

MICROPULSE®

Precisao e Confiabilidade

A linha Micropulse Redundante da Balluff foi desenvolvida para atender
aplicacdes de medicdo de posigao e de nivel em situagdes criticas, onde
confiabilidade e preciséo sao fundamentais. Isso € possivel através de seus
3 sistemas independentes de medigao, combinados com sua detecgao de
falhas e a minima necessidade de ajuste mecanico.

Atributos

w Cursos de 25 a 7620 mm

= Dupla ou tripla redundancia

= Saidas analdgicas

u Range ajustavel de medigao - configuragao via software
= Indicagéo de status

Bahia (71) 3040.1663
Espirito Santo (27) 3441.0024
Minas Gerais (31) 3508.8368
Parana (41) 3513.3700
Pernambuco (71) 3040.1663

> SESREBEEE wWwww.balluff.com.br

Rio de Janeiro (21) 3512.0095

Rio Grande do Sul (51) 3361.2497
S&o Paulo Capital (11) 2394.2203
Sao Paulo Interior  (19) 3876.9999
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consumidores. Na Santil, o aumento das
vendas de LED foi de 200% em 2014,
se comparado a 2013, e a tendéncia é
de manutencao do crescimento, embora
ndo seja possivel determinar em quais

indices”, analisa Karina Jorge Bassani,
diretora Financeira da Santil, lembrando
que o preco elevado ainda é um proble-
ma para a venda desse tipo de produto,
embora ele venha em curva decrescente.

Alta na tarifa de energia
estimula uso de produtos
mais eficientes

Apesar do LED se destacar no ce-
nario mundial, ele ndo é a Unica tecno-
logia a abrir espago no mercado de ilu-
minacdo no momento. Outros tipos de
lampadas também pedem passagem e
tentam conquistar os usuarios, princi-
palmente por oferecerem baixo consu-
mo de energia. Mas é consenso que o
LED deve liderar essa corrida.

No Brasil este fendmeno também é
observado. E ele tem sido motivado por
diversos fatores, com destaque para a
reducdo no consumo de eletricidade e
pelo “banimento” de tecnologias tradi-
cionais, como a das centendrias incan-
descentes - depois das lampadas de
100 W, no dia 30 de junho foi a vez das
pecas de 60 W deixarem oficialmente
o mercado.

3 roténcia
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“Com o banimento das lampadas
incandescentes e, principalmente, a ele-
vacdo dos precos da energia elétrica,
esses produtos (novos) vém apresen-
tando maior demanda, transformando
o mercado de iluminacdo e acelerando
o desenvolvimento, a evolucdo e a di-
vulgacao de novas tecnologias. Hoje, 0
mercado oferece uma imensa gama de
tipos e modelos de lampadas, capacida-
des, cores e temperaturas, que atendem
as mais variadas aplicacdes e necessi-
dades, sem deixar a eficiéncia energé-
tica de lado”, comenta Karina Bassani,
da Santil.

Particularmente no que diz respei-
to a busca pela economia de energia, o
mercado brasileiro de iluminacéo foi be-
neficiado por um fendmeno indesejado
pela sociedade: a forte alta nas tarifas
de eletricidade. Ocorre que a conta de
luz ‘explodiu’ e os consumidores estao
‘desesperados’ para baixar o consu-
mo. E, na procura por alternativas para
atingir este objetivo, comegam a perce-
ber que as novas tecnologias de ilumi-
nagao podem ajudar. Dai o avango das
fluorescentes compactas, num primeiro
instante, e do LED, hoje.

“A entrada da tecnologia LED, mais
a dos controles associados, pode levar
a uma economia de energia em ilu-

Hoje, qualquer pessoa ou empresa
vé no LED uma oportunidade de
ganhar dinheiro facil e rapido.
GILBERTO GROSSO | AVANT

Foto: Divulgacdo

Uma das maiores dificuldades
do setor é garantir que todos
os players oferecam condicdes
equivalentes de qualidade

no que se refere a vida dos
equipamentos.

SERGIO BINDA | GE LIGHTING

minacdo de até 90% em certas apli-
cagdes. Logo, eficiéncia energética e
reducdo da pegada de carbono estao
associadas indissoluvelmente a essa
tecnologia”, pondera Isac Roizenblatt,
da Abilux.

O fato é que a elevagdo nas tarifas
apenas tem dado velocidade ao proces-
so de transformacdo tecnoldgica na area
de iluminacao brasileira, na direcdo de
produtos mais sustentaveis. Esse é um
processo irreversivel. E, como afirmam
os players desse mercado: ‘N&o é possi-
vel pensar em iluminagdo no século XXI
sem considerar a eficiéncia energética
dos equipamentos’.

Porém, como observado anteriormen-
te, o LED se destaca, mas ndo é a Unica
opcdo. “Embora o LED seja a principal
inovacdo em iluminacdo, especialmente
pela eficiéncia energética que proporcio-
na, nao é a Unica tecnologia disponivel.
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RTLED - lluminagao Comercial

Tecnologia

Consumo: de 24 4 49W

SBS - lluminagao Comercial

Tecnologia

Consumo: 77W

ELM2 - lluminacao de Emergéncia

Tecnologia

Consumo: de 3W com autonomia de 90min.

PROTEON - lluminagao Industrial

Tecnologia

Consumo: de 73 a 227W

HMAO - Portos/Aeroportos

Tecnologia

Consumo: de 284 a 560W
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ACLED - lluminagao Comercial

Tecnologia

Consumo: 38W

VTLED - lluminagao Comercial

Tecnologia

Consumo: de 38 a 50W

PETROLUX - Area Classificada

Tecnologia

Consumo: 77W

I-BEAM - Centros de Distribuicao

Tecnologia

»

Consumo: de 100 a 530W

TLED - lluminagao Comercial

Tecnologia

Consumo: 38W

NLIGHT - Sistemas para Automagao

Sensores e Sistemas para Automagao

ATB - lluminagao Publica

Tecnologia

Consumo: de 70 & 284W

TOP-404 - lluminagao para Tunel

Tecnologia

Consumo: de 60 a 73W

* luminagcdo Comercial

* [luminag¢éao Industrial

* [luminacao de Emergéncia

luminarias PROJETO

Fabrica: Via Anchieta, km 11 - S&o Paulo - SP
home page: www.luminariasprojeto.com.br
PABX: (11) 2946-8200
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Cada aplicacdo é diferente e ha opcoes
para as mais variadas necessidades,
como temperatura de cor (medida em
kelvin), reproducdo de cores (IRC/Ra),
eficiéncia energética, tempo de reposi-
¢do ou manutencao, retorno do inves-
timento, etc. Certamente ha casos em
que uma fluorescente compacta atende
perfeitamente as necessidades, uma vez

Foto: Divulgacao

Vivemos em um momento
de muita mudanca na area
de iluminacdo. Com isso, o
consumidor comeca a migrar
para outras tecnologias.

ESTHER PECHER HAMOUL |
PHILIPS

que seu custo é menor e também tem
baixo consumo de energia”, pondera
Gilberto Grosso.

Esther Pecher Hamoul, da Philips,
segue na mesma linha de raciocinio, e,
diante das varias possibilidades, cita que
é preciso levar informag&o aos usuarios,
para que ele escolha a op¢do que melhor
atenda as suas necessidades.

“Vivemos em um momento de muita
mudanca na area de iluminacdo. Com
iss0, 0 consumidor comeca a migrar para
outras tecnologias. Cabe a nos desen-
volver um trabalho para explicar a ele
as diferencas entre os produtos e qual a
economia de energia que ele pode obter
em cada um deles. Por exemplo, temos
no mercado lampadas halégenas que
poucos conhecem, mas que sdo substi-
tutas diretas e acessiveis da incandes-
cente, economizando 30% de energia.

3 roténcia

Foto: DollarPhotoClub

N&o é possivel
pensar em
lluminac&o no
seéculo XX| sem
considerar

a qualidade
luminotécnica

e a eficiéncia
energetica dos
equipamentos.

Sem contar as lampadas eletrénicas, que
representam cerca de 40% do mercado
de iluminacdo”, comenta.

Segundo Esther, um ponto impor-
tante diante das novas tecnologias de
iluminacao é explicar ao usuario as equi-
valéncias entre as varias lampadas. Isso
porque, hoje, a poténcia da incandes-
cente é o que tem na cabeca desse con-
sumidor. Ele sabe o que é uma ldampada
de 60 W ou 100 W. Mas ainda néo sabe
0 que é uma compacta ou uma lampada
de LED de 9 W.

"“Em nossas embalagens mostramos,
por exemplo, que a poténcia da lampada
de LED de 9 W é equivalente a incan-
descente de 60 W. Com isso mostramos
também a economia de energia que ele
tem, que no caso do LED pode chegar
a 90%. E cada vez essas lampadas fi-
cam mais eficientes. Algumas, como a
dicrdica, economizam até 95% de ener-
gia. Nos colocamos essa informagdo na

AVANGO

Consumidores residenciais
comecam a descobrir

as vantagens das novas
tecnologias de iluminacao.
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luminacao Profissional i

A Avant traz ao mercado sua linha de produtos LED para
iluminacao profissional.

Eficiéncia, economia, durabilidade e baixo custo de manutengao
na iluminacao de ruas, tUneis, aeroportos, pedagios, pracgas,
postos de gasolina, supermercados e industrias.

ANANT

www.avantled.com.br o facebook.com/Ava ntLighting




Y [3{@YoJo N 1LUMINACAO

caixa para ajudar o consumidor a nao
olhar mais a poténcia da lampada, mas
o fluxo luminoso, que é o quanto de luz
ele quer colocar no ambiente. Ele olha
a equivaléncia e o fluxo luminoso e tem
um menor consumo ao pegar uma lam-
pada, por exemplo, de 9W. Com as mu-
dancas no mercado, esse é nosso maior
desafio”.

Alvaro Diniz, CEO da Lampadas Gol-
den, também observa que o consumi-
dor, agora, deve prestar atencdo ao flu-
xo luminoso das lampadas. E que cabe
aos fornecedores levarem informagdo
ao mercado. “A chegada do LED e sua
constante evolucdo exigem que os con-
sumidores busquem produtos susten-
taveis, de marcas conhecidas que ofe-

recam as informagdes necessarias nas
embalagens e em meios virtuais (sites,
redes sociais, etc.) para evitar a compra
equivocada”.

De volta a eficiéncia dos equipa-
mentos, é importante ressaltar que o
avanco da automacao e dos sistemas
de gerenciamento na iluminacao tam-
bém ajuda na redugdo do consumo e
na propria extensdo da vida util dos
dispositivos, seja qual for a tecnolo-
gia. Como exemplo, Esther cita que,
globalmente, se tem falado muito no
LED mais aplicado como solugdo, junto
com a automacao.

“Na Philips, por exemplo, temos uma
lampada que tem controle por smartpho-
ne, com varias cores, dimerizacdo, timer,

ela pode piscar se a campainha toca, en-
fim, ela deixa de ser simplesmente uma
ldmpada para ser também um eletrénico
no ambiente”, destaca Esther.

Sérgio Binda, da GE, também cita
como tendéncia do mercado a busca
por solugdes que possibilitem o monito-
ramento de ldmpadas e luminarias, per-
mitindo identificar quais apresentam de-
feito ou que estejam apresentando ren-
dimento menor, ou estejam préximas de
apresentar falhas. “Tudo isso podera ser
acompanhado em tempo real e de modo
remoto a partir de um sistema robusto
de coleta e troca de dados (telegestdo),
que na GE chamamos de LightGrid. Essa
é uma tendéncia, principalmente na ilu-
minagdo publica”.

Produtos com baixa qualidade
preocupam fabricantes

Os especialistas da area tragam um
paralelo do atual momento vivido pelo
setor de iluminacdo com o que ocorreu

Na Santil, o aumento das
vendas de LED foi de 200%

em 2014, se comparado a
2013, e a tendéncia é de
manutencdo do crescimento.
KARINA JORGE BASSANI | SANTIL

I poténcia

Foto: Divulgacao

Foto: DollarPhotoClub

em 2001, época do apagdo no Brasil.
Na ocasido, o mercado era dominado
pelas incandescentes, grandes consumi-

EFICIENCIA

Grandes consumidores de energia,
como os hotéis, investem em
sistemas mais eficientes de
iluminacdo para economizar.
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OS INTERRUPTORES
VAO GANHAR DESTAQUE
NA SUA DECORACAO.

Interruptores Tramontina.
Para vocé fazer bonito na decoracdo da sua casa.
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O prazer de fazer bonito.
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doras de energia. E, como opcao, surgia
uma tecnologia pouco disseminada no
Pais: as fluorescentes compactas, que
duravam mais e consumiam cerca de
30% menos eletricidade, mas que ain-
da tinham precos altos e deficiéncias na
parte normativa.

Com isso, junto com os bons pro-
dutos, o mercado nacional foi ‘inun-
dado’ por compactas de baixo preco e
baixa qualidade, que queimavam num
curto espaco de tempo e que pratica-
mente ndo economizavam energia.
Resultado: a imagem das compactas
foi seriamente manchada e as empre-
sas sérias levaram anos para conse-
guir limpa-la.

Um cendrio parecido se apresen-
ta no momento. Os dispositivos com
LED, que sao os que mais avangam,
chamam cada vez mais a atencao do
usuario interessado em consumir me-
nos energia (por conta dos altos custos
e ndo do apagao). No entanto, ainda
possuem precos elevados, embora es-
tejam em queda. E apenas agora a nor-
malizagdo avanca nessa area. Ou seja,
ainda encontramos de tudo no merca-
do e é preciso desconfiar de eventu-
ais ‘milagres’, como as lampadas com

23 roténcia
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precos muito baixos, que destoam da
concorréncia.

“Hoje, qualquer pessoa ou empre-
sa vé no LED uma oportunidade de
ganhar dinheiro facil e rapido. Ainda
sem normatizag¢ao em vigor, o Pais esta
assolado por marcas desconhecidas e
produtos de qualidade préxima a zero.
Quem perde é o consumidor que ndo
consegue identificar a boa e a péssima
lampada ou equipamento, dada a com-
plexidade que existe nesses produtos,
comprando gato por lebre”, lamenta
Gilberto Grosso.

A taxacao direta sobre o preco
do LED esta na contraméo

da necessidade do Pais, que
precisa de incentivos ao
consumo de produtos que
economizem energia.

ALVARO DINIZ | GOLDEN

Marco Poli, diretor Administrativo
da Abilux, também enfatiza a neces-
sidade de se combater a entrada de
produtos de baixa qualidade no Pais.
“A concorréncia de baixa qualidade,
com preco menor, é uma realidade. As
ferramentas para combaté-la sdo va-
rias, mas destacamos: especificacdo
minima, comunicacdo (declaracdo do
fornecedor impressa na embalagem)
quanto a dados dos produtos e agi-
lidade no controle de importacdo”,
afirma o executivo, que destaca que
0s maiores problemas estdo nas lam-
padas e no segmento ndo técnico. “A
atracdo é muito grande de economia
na conta de energia elétrica. Conside-
ramos que a ampla divulgagdo das ca-
racteristicas minimas dos produtos e o
acompanhamento efetivo do Inmetro,
com puni¢do nos casos de desvio, tra-
riam bons resultados”.



No caso especifico do LED, a evo-
lucdo normativa é vista como principal
arma no combate a baixa qualidade
e organizacao do mercado no Brasil.
“Atualmente, uma das maiores dificul-
dades do setor é garantir que todos
os players oferecam condicbes equi-
valentes de qualidade no que se refe-
re a vida do equipamento, bem como
a sua depreciacdo luminosa ao longo

Foto: DollarPhotoClub

da vida. Sabemos que a dissipagao de
calor e a qualidade dos drivers que ser-
vem de interface entre o LED e a rede
de energia sdo pontos criticos para
garantir a promessa de vida que estes
produtos podem ter. Sendo assim, é
fundamental a aceleracdo do proces-
so de regulamentagdo destes produtos
no mercado brasileiro”, alerta Sérgio
Binda, da GE Lighting.

A boa noticia é que o Brasil tem
caminhado nessa area. “O principal
passo, no caso especifico das lam-
padas, é a normatizacdo que requla
a entrada e venda das lampadas de
LED. Ela esta definida através de uma
portaria ministerial que determina as
condicdes técnicas dos produtos e
outra, a Portaria 144 de 13/03/2015,
que impde datas para o mercado se
adequar as normas de qualidade. Nes-
te caso, os fabricantes, importadores
e lojistas terdo de se adequar para
permanecerem no mercado”, obser-
va Gilberto Grosso.

0 executivo da Avant explica que
o governo estipulou que os lojistas e
distribuidores/atacadistas terao até 16
de margo de 2017 para vender todo o
seu estoque de lampadas de LED nao
certificadas. “No entanto, o fabrican-
te e o importador sdo os que deverdo
iniciar a depuracdo do mercado, ja em
17 de dezembro préximo. Nessa data
todas as suas lampadas de LED de-
verdo estar certificadas pelo Inmetro,
sem o que ndo poderdo fabricar ou dar
entrada no Brasil a nenhum novo pro-

No caso especifico do LED, a
evolugcdo normativa é vista como
principal arma no combate a baixa
gualidade e na organizacao do
mercado, tornando a concorréncia

mais justa.

Foto: Divulgacao

E preciso combater a concorréncia
que atua com baixa qualidade e
precos menores.

MARCO POLI | ABILUX

duto. Porém, os estoques de LEDs nao
certificados que ainda existirem nas
empresas fabricantes e importadoras
poderdo ser comercializados até o dia
16 de junho de 2016".

Outra medida que poderia ajudar
no combate ao problema da qualidade,
além de estimular o uso de produtos
mais eficientes, seria a desoneracdo das
lampadas. “Sobre o valor de venda do
LED, cerca de 40% corresponde a im-
postos. No caso da fluorescente com-
pacta esta cifra é um pouco menor, da
ordem de 33%. Isto porque a compac-
ta foi desonerada do IPl e o LED, que é
até 65% mais eficiente que ela, paga
10% de IPI. Esta taxacdo direta sobre
o0 preco da lampada esta na contraméo
da necessidade do Pais, que precisa de
incentivos ao consumo de produtos que
economizem energia para estimular a
reducdo do consumo e poupar a ma-
triz energética”, reclama Alvaro Diniz,
da Golden. o
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PHILIPS

A lampada inteligente HUE
conta com sistema de controle via
smartphone ou tablet, que permi-
te customizar a iluminacdo de am-
bientes. Feita com LED, esta dispo-
nivel em um pacote de introducéo
com trés lampadas, que podem ser
instaladas em soquetes comuns, e
uma ponte auxiliar. Permite ajustar
o brilho da luz branca ou criar qual-
quer cor; salvar as combinacdes de
luz favoritas e controlar e monitorar
remotamente as luzes, entre outros
recursos.

-

LORENZETTI

A lampada fluorescente com-
pacta modelo 4U é indicada para
ambientes como banheiros, quar-
tos, salas, area de servico e gara-
gem, entre outros. Econémica e
durdvel, conta com 6.000 horas
de durabilidade e economia de
até 80% de energia em compara-
¢do com os modelos incandescen-
tes. Disponivel nas cores clara ou
branca (6.400 K) e suave ou ama-
rela (2.700 K).

LALUX

O Plafon Econdmico é injetado
em polipropileno com tratamento
anti-UV, apresenta soquete E27em
ceramica, borda de protecdo no
soquete (antiqueda), suporte do
soquete com travas, além de fe-
chamento e acabamento do alo-
jamento de fixacdo por meio de
tampa escamoteavel. Esse sistema
garante maior seguranca e design
ao produto, que pode ser encontra-
do nas cores branca e preta. Ou-
tras cores podem ser oferecidas
sob consulta.

LUMINARIAS PROJETO

HAVELLS SYLVANIA

A empresa distribui no Brasil a
luminaria Phuzion, da Holophane. A
peca, com aplicacdo industrial, pos-
sui difusor em vidro borossilicato pris-
matico que controla o facho e o ofus-
camento. Possui corpo em aluminio
fundido com étimo gerenciamento
térmico, para ambientes com tem-
peratura de até 65°C. Com 27.000
Im, substitui luminarias de vapor me-
talico de até 400 W, tem opcao de
sensor de presenca e luminosidade
embutido e integracdo com sistemas
de controle para iluminagao natural.

Com vida util de 30.000 horas,
a luminaria INSAVER LED circu-
lar tem abertura de facho de 90°
e temperatura de cor de 3.000 ou
4.000 K. Nas opcoes 33 e 45W, tem
IRC 85 e conta com driver incluso.
De aplicagcdo embutida e corpo em
aluminio, é ideal para uso indoor
em areas comerciais, shopping cen-
ters, hotéis, lluminacao decorativa
ou uso profissional.

LAMPADAS GOLDEN

A luminaria ULTRALED Down-
light é indicada para locais que
demandam alto fluxo luminoso.
Possui iluminagao dirigida, propor-
cionada pelo angulo de abertura
de 120°, e esta disponivel nos for-
matos redondo e quadrado. O pro-
duto redondo é de embutir e pode
ser encontrado com a poténcia de
18 W. O quadrado é de sobrepor
e embutir, com 18 W. Os modelos
estdo disponiveis nas temperaturas
de cor de 3.000 e 6.000 K.




EXATRON

A Luminaria de Emergéncia 42
LEDs Exatron (LUMEL@TO) acen-
de automaticamente na falta de
energia. E um produto indispensa-
vel para a seguranca de ambientes
como casas, condominios, escada-
rias, hall de entrada, fabricas, lo-
jas e escolas, entre outros. Conta
com LED de alto brilho e exclusivo
sistema de protecdo contra sobre-
carga da bateria, aumentando sua
vida util.

ELETRO TERRIVEL

A empresa trabalha com o pro-
jetor estatico de LED Kreios G1, da
Osram. Com design elegante e fa-
cil aplicagdo, o dispositivo estd dis-
ponivel em duas cores (preto ou
branco) e pode ser instalado em
ambientes como lojas, bares, shop-
pings e cinemas. Ele é leve, compac-
to e, gracas a tecnologia LED do
Kreios G1, tem baixo consumo de
energia, vida util de 30.000 horas
e garantia de dois anos. Poténcia
de 20 W e tensdo de 120 — 240 V.

KIAN

Com design moderno e varie-
dade de grafismos, os Plafons LED
Glass Kian estdo disponiveis nos
formatos circular e quadrado. De-
vido a tecnologia LED, ndo emi-
tem radiacdo infravermelha nem
ultravioleta, o que diminui a carga
térmica no ambiente e também o
consumo de energia.

AVANT

Os modelos de luminarias de
embutir Downlight LED e Painel
LED estao entre os mais vantajo-
sos em ambientes que necessitem
de iluminacao dirigida por longo
periodo, como lojas, hotéis, restau-
rantes, escritorios e também resi-
déncias. Consumindo entre 6 e 18
W (Downlight) e entre 20 e 50 W
(Painel), tém durabilidade de até 30
mil horas e sdo ideais para uso com
sensores de presenca, pois permi-
tem alto nimero de acendimentos:
superior a 1 milhao.

le
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AUREON

A Aureonlux® BLL IP66 é uma
luminaria de emergéncia com po-
téncia de 24 e 12 W e alimentacao
em 110 ou 220 V. Disponivel na
cor bege, conta com gabinete em
policarbonato, termoplastico, au-
toextinguivel, com protecdo UV e
resistente a impactos. Temperatura
de cor do LED de 5.000 K e IP66.
Luz intensa e dirigida. Fluxo lumi-
noso constante até o término da
autonomia.

OSRAM

Desenvolvida para ambientes
de maior amplitude, a linha de lu-
minarias KREIOS® PAR LED se des-
taca pela performance, eficiéncia
energética e longa durabilidade.
Com emissao de luz de 4.200 lu-
mens, possibilita realcar fachadas
de prédios e parques tematicos,
cenarios e palcos de shows. Con-
cede até 16,7 milhdoes de opgdes
de cores (dimerizaveis de zero a
100%) com controles de mesa que
funcionam manualmente ou atra-
vés de conexdo DMX.

S0INPoJd
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ALUMBRA

O Plafon decorativo com sensor
de presenca e luminaria de emer-
géncia possui acabamento exter-
no em termoplastico e carcaca em
aluminio. Utiliza LED de 18 W e
funciona em 220 V. Esté disponivel
em trés tamanhos e é indicado para
aplicacdo em escadarias de prédios,
por exemplo.

BRILIA

Para quem quer conhecer a tec-
nologia LED, a Brilia ressalta a Linha
Smart, que traz como langamento a
Fita Led Plug & Play de 5 m, capaz
de criar efeitos luminosos e levar a
luz a locais inusitados com muita
praticidade. Funcional, o produto
assegura a simplicidade de uma co-
nexdo direta na rede elétrica.

FOXLUX

A Lampada Tubular LED HO
possui quase 2,5 metros e é ideal
para substituir lampadas tubula-
res HO fluorescentes, em ambien-
tes que necessitem de grande in-
cidéncia de luz. Gracas aos LEDs
SMD, gera baixo consumo de ener-
gia elétrica. Além disso, é de facil
instalacdo, pois sua tenséo é bivolt
e ndo necessita de reator para ser
ligada a rede elétrica. A peca tem
vida util de 30 mil horas, excelente
saturacdo de cor e ndo emite radia-
¢ao infravermelha nem ultravioleta.

OUROLUX

Os modelos PAR 20, PAR 30 e
PAR 38 (foto) vém com novo design
e tecnologia LED no modelo COB
(chip on board). Esta tecnologia
gera foco com melhor definicdo e
maior dispersao da luz emitida, pois
sua abertura é de 36°. A aplicacao
é a mesma dos demais modelos
PAR, ou seja, para locais em que se
deseja iluminagao focada. A linha
é bivolt e esta disponivel nas tem-
peraturas de cor 3.000 e 6.400K e
consomem de 6 a 12 W de energia.

GAYA

A Luminéaria High Bay 30 W é
uma solucdo de iluminacdo para
edificagdes com pé direito de até
5 metros. Bivolt e de instalacdo
extremamente simples, a lumi-
naria é uma opgao interessante
para quem prima por custo-be-
neficio e economia, mas ndo abre
mao da alta eficiéncia luminosa.
0 corpo é feito em aluminio, com
26,0 cm de diametro por 23,5 cm
de altura.

EMPALUX

A Empalux conta com uma li-
nha completa de LED, para diversos
ambientes e aplicacdes, incluindo
fitas LED, spots e lanternas. A Lu-
minaria Painel LED é indicada para
aplicacdo em teto (modular). Des-
taca-se por caracteristicas como:
40 W de poténcia; vida util de 30
mil horas; eficiéncia de 70 Im/W:
economia de 50%; fluxo luminoso
de 2.800 Im e temperatura de cor
de 6.400 K. Bivolt, possui garantia
de um ano.
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BLUMENAU
ILUMINACAO

Os spots ultrafinos de LED sao
indicados para a composicdo de
projetos modernos e com um esti-
lo clean. As pecas estao disponiveis
nos modelos de sobrepor (com 22
cm de espessura) e embutir (com
1,5 cm de espessura). Os produ-
tos sdo fabricados em aluminio e
compativeis tanto com lampadas
de 4.100 K (amarelas) quanto de
6.400 K (azuis).

ELGIN

A lampada LED Bulbo A60 é
indicada para iluminacdo decora-
tiva em substituicdo as lampadas
incandescentes, obtendo grande
economia de energia. O modelo
de 6 W, por exemplo, apresenta as
seguintes caracteristicas: tensao
110-240 V; frequéncia 50/60 Hz;
fator de poténcia >0.7; vida util
de 25.000 horas; fluxo luminoso
de 510 Im; angulo de abertura de
200°; temperatura de cor 6.500 K
(branca fria); IRC > 80 e eficiéncia
luminosa de 85 Im/W.

EATON COOPER LIGHTING

A tecnologia WaveStream™
utiliza painel éptico em acrilico ali-
nhado aos LEDs, em montagem ed-
ge-lit (LEDs montados na borda do
painel). A micro-6ptica AccuAim™ é
moldada no corpo do painel criando
aparéncia uniforme com baixo ofus-
camento, ao mesmo tempo que dis-
tribui a luz da forma mais eficiente
para a area de trabalho. A tecnolo-
gia j& estd aplicada em diferentes
tipos de luminarias para iluminacao
interna e externa. Na foto, o mode-
lo Encounter.

SUPERGAUSS

A lampada SambaLED é utili-
zada para substituir lampadas flu-
orescentes e de vapor de mercdrio.
Idealmente pode ser utilizada em
ambientes industriais, comerciais,
hotéis, restaurantes e prédios pu-
blicos. Com soquete E40, facilita
a simples instalacdo. Nao utiliza
reator. Baixo consumo de energia,
curto retorno sobre o investimento
e livre de mercrio.

ECP

O modelo LPL 16 e 32 W é uma
luminaria com placa de LED de
alta eficiéncia luminosa, vida util
longa com baixo custo de manu-
tencado. A peca destina-se aos usos
residencial e comercial e promove
eficiéncia, economia e sustentabi-
lidade. O modelo ndo emite raios
ultravioleta.

BRONZEARTE

O modelo Power Led 30 des-
taca-se pela 6tima eficiéncia ener-
gética, baixo consumo de energia
elétrica, baixo aquecimento e de-
sign moderno. Com poténcia de 7
W, equivaléncia luminosa de 50 W,
fluxo luminoso de 241 Im e efici-
éncia luminosa de 34 Im/W, a peca
é bivolt e atua na temperatura de
cor de 3.000 K.
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FLC

Segundo a empresa, esta é a
primeira linha dimerizavel de LED
bivolt de longa duragdo. Com tem-
peratura de cor de 3.000 K, desti-
na-se a aplicacdo decorativa e em
trabalhos de retrofit. Na foto, o mo-
delo GU10 7W (equivale a dicroica
halégena de 50 W).

NUTSTEEL (GRUPO
EMERSON)

A Luminaria Mercmaster LED
destina-se a aplicacdo em areas
classificadas, Zonas 2 e 22, Grupo
de gases IIC. Possui grau de pro-
tecdo IP66. Com alimentacdo em
120-277 Vca, 50/60 Hz, é adequada
para ambientes internos e externos,
podendo ser aplicada em industrias
quimicas, farmacéuticas, refinarias
de petréleo e armazéns. O corpo é
de aluminio injetado de alta resis-
téncia mecanica e a corrosao, im-
pactos e choques térmicos.

WETZEL

O Projetor em LED MO1 des-
tina-se a aplicagdo em postos de
combustiveis. Possui visor em po-
licarbonato ou vidro temperado,
elevada resisténcia a impactos, ale-
tas dissipadoras de calor na parte
posterior e driver acoplado (IP 67).
A fixacao é feita através de parafu-
sos pelo suporte. Atua na tempera-
tura de cor de 5.000 K e possui IRC
>72 e fluxo luminoso de 4.600 Im.
O consumo do sistema é de 63,5
W. Possui vida atil > 50 mil horas
e garantia de 5 anos.

UTILUZ

Com poténcia superior a 180 W,
o Projetor Articulado Twin Big Boy
possui super LEDs de alta eficiéncia
(=130 lumens/Watt) nas cores bran-
co e RGB, com controle Colormix
DMX. Sua principal aplicacdo é em
fachadas, pontes e monumentos
histéricos. Quando aplicado indi-
vidualmente, é 6timo para utiliza-
¢ao em tuneis, industrias, pavilhoes,
postos de combustiveis, etc.

TASCHIBRA

A Luminaria TL Slim LED da
Taschibra destaca-se pelo design
e pela economia de energia pro-
porcionada. Superfina, pode ser
aplicada em gesso. Autovolt, com
temperatura de cor de 6.500 K, esta
disponivel nas poténcias de 5, 10,
20, 40, 60 e 80 W. Dependendo do
modelo, ha opg¢des de cores.

[
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GE LIGHTING

A Luminaria LED Albeo™ foi de-
senvolvida para atender aos requi-
sitos de luminancia e iluminancia
recomendados para aplicagdes high
e low bay (montagem alta e baixa).
A Série ABV acomoda 1 ou 2 mo-
dulos com 2 tiras de LED por médu-
lo. O sistema de lentes permite aos
LEDs fornecer iluminagdo otimizada
em espacos abertos ou corredores
com prateleiras, com distribuicoes
fotométricas de 55, 90 e 120 graus.
Utiliza LEDs de alto brilho, IRC 70 a
4.000 e 5.000 K tipicos.
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Parceria estrategica
para seus negocios.

o que move o Grupo Mater

Buscar e crar novas e melhores soluges que energizem sempre o dia a dia de seus clientes €

ha mais de 50 anos.

Formado por Elétrica Neblina, Elétrica Pj e EBM Montagens, o Grupo Mater, através de sua equipe composta por mais de
450 profissionais, oferece materiais elétricos e solugdes para empresas em todo Brasll,

» Altos padres de qualidade técnica * Flexibilidade para melhores resultados

* Compromisso com a entrega de exceléncia e performance = Mais de 30 mil itens em portifélio

» Forte relacionamento junto a fornecedores de

» Eficiéncia de processos logisticos
relevancia nacional e internacional

* Envolvimento em todo o processo para impulsionar o
desempenho de seus clientes %
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O compromisso em buscar sempre o melhor é a energia gue nos move e nos renova a cada dia.

Nebli na
Parcerla em elétrica desde 1965
Solugtes que enerpizam nepicios INTEUGERC LA BA PROIETOS ELETRICOES

(11) 3619-1600 (11) 3649-9800 (11) 3648-7700

www.neblina.caom.br www.eletricapj.com.br www.ebm.com.br
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IEC 60364-8-1

as duas edigdes anteriores, apresentamos as par-
tes 1 até 8 da norma IEC 60364-8-1: Low-voltage
electrical installations — Part 8.1: Energy efficiency
(Instalacdes elétricas de baixa tensdo — Parte 8-1:
Eficiéncia energética) publicada em outubro de 2014.

Essa norma, que tem 50 paginas, fornece requisitos e re-
comendacbes para a parte elétrica do sistema de gerencia-
mento de energia da ISO 50001, apresentando subsidios para
projetar uma instalacdo adequada, de modo a tornar possivel
o gerenciamento do desempenho da instalacdo pelos respon-
saveis da edificacdo ou pelo gerenciador de energia.

Todos os requisitos e recomendagdes desta parte 8-1
complementam as prescri¢des das partes 1a 7 da norma IEC

PARTE 3 DA NORMA IEC QUE
TRATA DA EFICIENCIA ENERGETICA
E DO GERENCIAMENTO DO
DESEMPENHO DAS

INSTALACOES
ELETRICAS

POR: HILTON MORENO

60364, que é a norma “mae” da ABNT NBR 5410.
Neste artigo sobre a norma, vamos destacar os principais
aspectos das Partes 9 a 12 da norma e o0 Anexo A.

Parte 9: Manutencao e
aumento do desempenho
da instalacao

Metodologia para o ciclo de vida da instalacao

A abordagem da eficiéncia da energia elétrica implica em
um ciclo permanente a ser seguido durante toda a vida da
instalacdo elétrica. Uma vez que medicdes foram realizadas

The standard IEC 60364-8-1 provides requirements,
" measures and recommendations for the design, installation
and verification of low-voltage electrical installations
of buildings for optimizing the overall efficient use of
electricity. It does not apply to products and it is intended
~ to provide requirements for the electrical part of the energy
management system addressed by 1SO 50001.

La norma IEC 60364-8-1 presenta requisitos, medidas y
recomendaciones para el proyecto, instalacién y verificacion
de las instalaciones eléctricas de baja tension de edificios @
para optimizar el uso eficiente global de la electricidad. No

se aplica a los productos y tiene como objetivo proporcionar
los requisitos para la parte eléctrica del sistema de gestion
de energia contenida en la norma 1SO 50001.

POTENCIA



Normalizacao

internacionais do setor eletroeletronico.

(somente uma vez, ocasionalmente ou permanentemente),
as ac¢des identificadas devem ser implementadas, apds o que
devem ser feitas regularmente verificagdes e manutencdes. As
medicdes dos indicadores devem ser repetidas, sequidas por
novas a¢des e novas manutencoes.

Ciclo de vida da eficiéncia energética

0 ciclo de vida neste caso é ‘como’ a eficiéncia energética
da instalacdo pode ser melhorada e/ou mantida.

Quando os usudrios da instalacao requerem uma classifi-
cacdo da eficiéncia energética, eles sdo convidados a definir
um programa de eficiéncia energética que deve incluir:

» Auditoria inicial e periédica da instalacdo;

b Precisdo adequada do equipamento de medigdo;

» Implementacdo de medidas para melhorar a eficiéncia

da instalacao;

» Manutencdo periddica da instalacao.

Verificacao

O objetivo geral das medidas de eficiéncia da energia elétri-
ca é otimizar o consumo total de energia. Para tanto, é neces-
sario garantir a eficacia de todas as medidas implementadas
na instalagdo elétrica durante toda a vida Util da instalacdo.
Isso pode ser melhorado através de monitoramento perma-
nente e controle periodico.

Manutencao

Adicionalmente, para operagdo segura como indicado em
varias partes da série [EC 60364 (NBR 5410), a manutengao
é necessaria para manter a instalacdo em condicBes aceita-
veis. Este tipo de manutencao deve ser revisado com base na
eficiéncia econdmica e energética.

Parte 10: Parametros
para a implementacado de
medidas de eficiéncia
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Standards and regulations

“ Abordagem jornalistica envolvendo as SR A journalistic view on key national
principais normas técnicas nacionais e and international technical standards ‘
and regulations of the sector.
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Normas y reglamentos

Una vision periodistica sobre las
normas técnicas nacionales e interna-
cionales y las regulaciones del sector.

A Parte 10 fornece requisitos para analise ou meios que o
projetista ou o gerente de uma instalacdo elétrica deve usar
para implementar medidas de eficiéncia e para alcancar um
nivel de desempenho com eficiéncia energética. Estas medi-
das e os niveis sdo usados para construir o Perfil da Instala-
cdo (Pl) e a classe de eficiéncia da instalacdo elétrica. Estes
requisitos estao organizados em trés topicos:

Medidas da eficiéncia dos equipamentos que uti-

lizam/transportam corrente

a) Motores e controladores
Um motor de indugado em c.a. pode consumir mais ener-
gia do que realmente precisa, especialmente quando
operado abaixo da condicdo de plena carga. Este ex-
cesso de consumo de energia é dissipado pelo motor
sob a forma de calor.

b) lluminacao
Ailuminacdo pode representar um grande consumo de
energia de uma instalagao elétrica, dependendo do tipo
de lampadas e luminarias utilizadas. O controle da ilu-
minacdo é uma das maneiras mais faceis de melhorar
a eficiéncia energética.

c) Aquecimento, ventilacdo e ar-condicionado
Deve-se considerar a escolha do equipamento de cli-
matizacao (HVAC) de acordo com a estrutura da ins-
talacdo e sua utilizagdo; e o sistema de controle ade-
quado para otimizar o controle do ambiente (tempe-
ratura, umidade, etc.), dependendo do uso e ocupacio
de espacos individuais.

Medidas de eficiéncia do sistema de distribuicao

A eficiéncia de um sistema de distribuicdo elétrica baseia-
se na eficiéncia intrinseca de equipamentos elétricos, como
transformadores ou reatores, e dos sistemas de cabeamento,
além da topologia do sistema de distribuicdo de energia elé-
trica em todos os niveis de tenséo.

F..9
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a) Transformadores e reatores
A eficiéncia dos transformadores depende da carga. As
perdas a plena carga e as perdas em vazio devem ser
organizadas, levando em consideracdo o perfil de car-
ga didria, semanal e anual, se conhecida ou estimada.

b) Sistemas de cabeamento
As se¢des nominais dos condutores e a arquitetura inte-
grada podem ser otimizadas para reduzir perdas.
Para reduzir as perdas nos condutores pode ser aplicada
anorma IEC 60364-5-52 (NBR 15920) e/ou reduzindo-
se as correntes reativas e harmonicas.

c) Correcao do fator de poténcia
A reducdo do consumo de energia reativa melhora a
eficiéncia energética, pois a energia elétrica transforma-
da em energia ativa serd maxima. A redugao da ener-
gia reativa também ird reduzir as perdas térmicas nos
sistemas de cabeamento.

Instalacdo de sistemas de monitoramento

0 sistema de distribuicdo elétrica precisa atender aos re-
quisitos da capacidade de monitoramento.

No caso da medicdo por zonas, cada zona precisa ter um
alimentador especifico, permitindo que o sistema de monitora-
mento da instalacdo execute as medicdes relevantes. No caso
da medicdo pelo uso, cada utilizacdo precisa ter um alimen-
tador especifico, permitindo que o sistema de monitoramento
da instalacdo execute as medicdes relevantes.

A seguir, a norma faz diversas consideracdes sobre parame-
tros relativos ao consumo de energia dos equipamentos, perfil
de carga, queda de tensao, fator de poténcia e harmdnicas. Faz
ainda a consideracdo que fontes de energia renovavel no local
e outras fontes de producdo local ndo implicam no aumento da
eficiéncia da instalacao elétrica, mas reduzem as perdas totais
da rede da concessionaria, pois 0 consumo entre o edificio e a
concessiondria é reduzido, o que pode ser considerada uma me-
dida indireta para a eficiéncia energética.

Parte 11: AcOes

As medicdes devem ser analisadas e, em sequi-

da, tomadas ag¢des diretas ou programadas:

b Acoes diretas consistem na realizacdo ime-
diata de melhorias da eficiéncia energética,
como, por exemplo, a determinacdo de limi-
tes operacionais ou controle de temperaturas;

» AcOes programadas consistem em analisar as medi-
¢Oes acumuladas, durante um periodo de tempo (por
exemplo, um ano) e comparar os resultados com os ob-
jetivos definidos. A partir dessa andlise, deve-se manter
as solugdes existentes ou implementar novas solugdes.

POTENCIA

Parte 12: Processo de
avaliacao de instalacoes
elétricas

Ainda estdo em aberto no texto da I[EC 60364-8-1 as ques-
tOes relativas as avalicdes das novas instalacdes, modificacdes
e ampliacdes de instalagdes existentes, assim como das adap-
tagdes de instalagdes existentes.

Anexo A (Informativo):
Determinacao da localizacao
do transformador e painéis
de distribuicao

Ao projetar uma instalacao, deve-se considerar a localiza-
¢do de transformadores e painéis de distribuicao tao proximos
quanto possivel dos equipamentos e sistemas de alto consumo
de energia, a fim de minimizar as perdas no sistema de distri-
buicdo elétrica da instalacdo.

A IEC 60364-8-1 apresenta dois métodos para determinar
essas localizagbes, a saber:

» O método do baricentro fornece uma maneira de de-
finir o local mais eficiente, do ponto de vista de ener-
gia, dos transformadores e painéis em uma instala-
cdo, gracas a reducdo das perdas elétricas. O objetivo
deste método é instalar o transformador e o painel de
distribuicdo em um local com base no peso relativo
do consumo de energia das cargas, de modo que a
distancia a uma carga com consumo de energia mais
elevado é menor que a distancia a uma carga de me-
nor consumo de energia.

» O método do baricentro da carga total é calculado con-
siderando todas as cargas implementadas na instalacao.
A “fonte” corresponde aos principais painéis da insta-

lagdo ao empregar o método do
baricentro.

Continua na
proxima edicao.
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m COMPETITIVIDADE

A SUA EMPRESA ATE
PODE ENTENDER QUE
O MAIOR DIFERENCIAL
COMPETITIVO EA
PRODUCAO, MAS SE
DEIXAR O SUPPLY
CHAIN EM SEGUNDO
PLANO, O LUCRO IRA
PELO RALO.

nualmente, a PwC lanca a sua
pesquisa sobre Supply Chain
(SC), a Global Supply Chain
Survey. Para os que militam
na area, é um brinde ler todo o seu con-
tetdo, pois a pesquisa sinaliza com dados
e fatos para onde estamos indo.

Na edicdo de 2013, foram entrevis-
tadas 500 empresas nos mais variados

Supply Chain

do futuro

segmentos de industria e servicos. O
relatorio final trouxe seis achados que
unem as empresas mais lucrativas de
toda a amostragem. S&o caracteristicas
comuns as empresas mais lucrativas al-
gumas praticas de Supply Chain que
sdo adotadas com processo e deter-
minacdo pelo quartil superior das mais
lucrativas. Neste ponto, acende-se a luz
vermelha aos gestores da area: se sua
empresa ndo adota estas praticas, com
certeza nao estara entre as mais lucra-
tivas. E 0 quanto antes adota-las, mais
rapidamente e facilmente se adaptara
as constantes mudancas nos cenarios
macroecondmicos.

O primeiro achado foi que as em-
presas que reconhecem o Supply Chain
como um ativo tém performance 70%
superior daquelas que ndo o fazem. A
sua empresa até pode entender que o
maior diferencial competitivo é a pro-
ducdo, mas se deixar o SC em segundo
plano, o lucro ird pelo ralo. O diferencial

competitivo deve ser sempre preservado,
mas em um mundo com varia¢des ma-
croecondmicas, climaticas e geopoliticas
tdo intensas e frequentes, boas praticas
de SC sdo cada vez mais fundamentais
para a sobrevivéncia das organizagdes.

0 segundo achado foi que as em-
presas que mantém entregas pontu-
ais, custos sob controle e flexibilidade
para atender as crescentes demandas
dos clientes sdo as mais lucrativas. As
organizacdes lideres apresentam OTIF
(Order Total in Full) de 96%, enquanto
as medianas apresentam 90%. As pri-
meiras tém lucro médio 8% maior que
as do segundo grupo.

Mas qual a relacdo entre entregas
no prazo e lucro? Pois é, a relacdo de
causa e efeito deveria ser entre a licdo
de casa que as empresas tiveram que
fazer para conseguir manter OTIF em
patamares tdo elevados. O curioso é
que estas mesmas empresas sao as que
mantém giros de estoque na casa das

" The article writer Cristiano Vallejo comments on the

just published PwC Consulting annual survey about

the Supply Chain situation. By analyzing the results of
companies, the expert identified common aspects that
reveal the relationship between the appropriate practice
of Supply Chain and the positive results achieved by the

“._companies.
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El escritor de articulos Cristiano Vallejo hace
consideraciones sobre una encuesta publicada anualmente
por PwC Consultoria acerca de la situacién de la cadena de
Supply Chain. Analizando los resultados de las empresas, el
experto identifica aspectos comunes que revelan la relacion
entre la adecuada practica de Supply Chain y los resultados
positivos obtenidos por las empresas.
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quinze vezes anuais, contra um giro de
estoque de oito vezes das medianas. A
eficiéncia nas entregas tem muito mais
relagdo com sistemas, processos e um
Supply Chain maduro do que com os ni-
veis de estoque. Esta é a licio de casa a
qual me referi antes: processos, lideran-
ca e sistemas trabalhando em sintonia.

0 terceiro achado foi relativo aos ca-
nais de distribuicdo, 83% das empresas
lideres utilizam mais do que um canal
de distribuicdo, dai a popularizagdo do
marketing multicanal. Além disto, 55%
das lideres utilizam mais do que uma
configuracdo em um mesmo canal. Isto
é flexibilidade. Caso vocé queira um
exemplo pratico é so notar a configura-
¢ao da embalagem de um produto de
limpeza em uma loja de conveniéncia,
em um supermercado de bairro e em
um hipermercado. Um mesmo tama-
nho ndo é adequado para todo tipo de
consumidor. As organizagoes que tive-
rem mais flexibilidade de se adequar
aos diferentes canais e configuracdes
sao mais lucrativas.

0 quarto achado é que as empresas
lideres terceirizam uma ampla gama de
atividades, incluindo o que antes era tido
como crucial, como producdo e entregas,
mas mantém controle sobre o que é re-
almente vantagem competitiva - aqui-
lo que é centro de sua atividade (Core)
— strategic sourcing, desenvolvimento
de novos produtos e S&Op. A terceiri-
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zagao permite que a gestdo das vanta-
gens competitivas fique centralizada e
a produgdo e entregas fiqguem na ponta
mais préxima ao cliente final, atendendo
com mais flexibilidade as demandas do
consumidor e flutuacdes de demanda.

O quinto achado é que em merca-
dos maduros os lideres investem pesado
na diferenciacdo, focando seu dia-a-dia
na reducdo de custos, residuos e na en-
trega adequada de seus produtos para
que satisfacam seus clientes. Estas sao
as condi¢des precedentes para que uma
organizacdo faca negécios, mas ndo as
diferenciam de dois tercos das organi-
zacoes existentes. As organizagdes tém
que fazer mais do que isto. Ferramentas
como VMI —Vendor Managed Invento-
ries — com automatizacdo de reabaste-
cimento; TCO — Total Cost of Owner-
ship — com prioridade no melhor custo,
nao no baixo custo e SLA — Service Le-
vel Agreements — com possibilidade de
ganhos de produtividade divididos entre
fornecedor e comprador.

0 sexto e Ultimo achado é a questao
da sustentabilidade, o que envolve os
vértices econdmicos, sociais e ambien-
tais em todo o ciclo de vida do produto.
Até hoje, a grande maioria das empresas
fez muito pouco sobre o assunto. Todas
acham a questdo ambiental importante,
mas poucas de fato fazem uma gestéo
séria sobre o assunto. Gastam fortunas
em campanhas apregoando a ecologia,

Opinion
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mas nao sabem o quanto poluem.

A grande maioria (87%) ja monitora
suas emissdes de carbono, faz acordos
sobre elevados padrdes éticos (87%) ou
ainda exige de seus fornecedores pega-
das de carbono reduzidas e decrescentes
(81%). Ocorre que o conceito de ciclo de
vida do produto se alterou enormemen-
te, ndo acabando mais quando o consu-
midor terminou de usa-lo e sim quan-
do ocorre a disposicao final do produto
de forma ambientalmente adequada. A
vida Util de um produto é apenas uma
parte do ciclo de vida total. E a respon-
sabilidade a vazante na cadeia de supri-
mentos (down stream).

Ainda que a utilizagdo crescente da
terceirizagdo em paises de baixo preco
(Low Cost Countries) ou alternativas
de melhor custo dificultem a auditoria
sobre toda a cadeia de suprimentos, as
organizacdes ndo podem abdicar desta
tarefa. E a responsabilidade a jusante
na cadeia de suprimentos (up stream).

Estas novas responsabilidades im-
pdem desafios enormes para a organiza-
¢do. Auditorias junto a fornecedores, cam-
panhas para os consumidores e concepcao
de produtos com maior simplicidade para
a desmontagem sdo apenas alguns dos
desafios, mas por outro lado a demanda
por produtos mais sustentaveis e certifi-
cados é crescente. De novo, vai ter mais
sucesso quem sair na frente.

CRISTIANO FAE VALLEJO
vice-presidente Latam da Consultoria
em Supply Chain Americana ISCS,
secretario-executivo do INRE —
Instituto Nacional de Residuos,

e professor no INBRASC e na
Universidade Corporativa FENABRAVE.
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The discovery of new oil reserves in Brazil
few years ago brought the country to

a prominent level in the world energy
scene. However, the current general
national economy crisis, and the specific
crisis in Petrobras, has generated a lot

of uncertainty in the oil and gas market.
According to the experts, the full recovery
of the sector may take considerable time.
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El descubrimiento de nuevas reservas de
petréleo en Brasil, hace unos afios, llevd
al pais a un nivel destacado en la escena
mundial de energia. Sin embargo, la
crisis experimentada por la economia
nacional en general y por Petrobras,

en particular, ha generado mucha
incertidumbre en el mercado de petréleo
y gas. Segun los expertos consultados,

la plena recuperacion del sector puede
llevar un tiempo considerable.
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Noticias, produtos, normas e
informacoes sobre instalacoes

elétricas em areas classificadas. installations.

SEGMENTO DE OLEO E
GAS SOFRE COM CRISES
INSTITUCIONAL, DA PETROBRAS,
E ECONOMICA, DO PAIS, MAS
ESPECIALISTAS INDICAM QUE
EXISTEM OPORTUNIDADES A
SEREM EXPLORADAS.
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a alguns anos, a descoberta do pré-sal langou a
expectativa de um novo boom na economia bra-
sileira, por conta dos investimentos que seriam
necessarios para a exploragdo dessas reservas.
De fato houve algum progresso, mas no momento o setor de
6leo e gas patina por conta da crise institucional e econémica
que atinge o Pais de maneira generalizada e, particularmente,
devido as consequéncias dos escandalos envolvendo a Petro-
bras, principal agente da érea.

Um pouco da agua fria que caiu do balde acabou respin-
gando no setor eletroeletrénico, que também tem convivido

Explosive Atmospheres (Ex)

Y News, products, standards and
other information on Ex electrical

Atmaésferas explosivas (Ex)

BN !\Ioticias, _productos, normas y den_1és
informaciones sobre las instalaciones
eléctricas Ex.

I f

otimismo

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

com atrasos nos pagamentos e diminuicdo dos pedidos vindos
do mercado de 6leo e gas. O estrago foi tamanho que, além
de esperar um resto de ano complicado, os especialistas entre-
vistados nesta matéria apontam que pode levar certo tempo
para a situagao normalizar. Apesar do momento adverso, alguns
players continuam trabalhando em ritmo forte e mantém boas
perspectivas quanto ao futuro. A ordem é ndo baixar a guar-
da e aproveitar ao maximo as raras oportunidades disponiveis.

A crise deflagrada pelas dentncias de irregularidades na
relacdo que a Petrobras mantinha com algumas empreiteiras
acarretou ndo s6 a suspensdo de projetos, mas também de

poTENCIA [EZA
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pagamentos das empresas de EPC aos
fornecedores, inclusive do setor eletro-
eletronico. "Além disso, varios epcistas
entraram com pedido de recuperagdo
judicial, podendo gerar um efeito em
cadeia”, alerta Paulo Sérgio Galvao, ge-
rente da regional da Abinee (Associacdo
Brasileira da Industria Elétrica e Eletrd-
nica) no Rio de Janeiro e responsavel
pela area de Petréleo e Gas da entidade.

O fato é que a injecdo de recur-
sos no Pais por parte da Petrobras foi
duramente afetada. Em comunicado
publicado no final de junho, a estatal
anunciou investimentos de US$ 130,3
bilhdes para o periodo 2015-2019, com
prioridade para os projetos de explora-
¢do e produgdo de petréleo. Apesar de
consideravel, o montante é 37% menor,
quando comparado ao Plano de Negé-
cios e Gestao divulgado anteriormente.

Segundo o porta-voz da Abinee, o
impacto direto no setor eletroeletréni-
co dessa reducdo de investimentos nao
sera de grande monta. “Temos uma par-

EXPECTATIVA
Reducao de
investimentos da
Petrobras devera
causar impacto na
economia em geral,

incluindo o

B

segmento
de dleo
e gas.

Foto: DollarPhotoClub
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ticipagdo pequena nos fornecimentos ao
setor de 6leo e gas, principalmente devi-
do as caracteristicas do seu modelo de
compra, de grandes pacotes fechados.
Esse modelo prejudica a participacao de
muitas de nossas empresas de pequeno
e médio porte”, observa.

Com 100 anos de atuacdo na area
de atmosferas explosivas, e escritério no
Brasil desde 1999, a UL revela que a de-
manda local por servicos nessa area se-
gue crescendo, s6 que a uma taxa ligei-
ramente inferior a dos Ultimos anos. O
fato se deve principalmente aos percal-
cos que o segmento de 6leo e gas vem
enfrentando no Pais. Até o momento, a
empresa ndo identificou aumento da
taxa de inadimpléncia dos clientes des-
se mercado. “Ela segue nos mesmos pa-
tamares das diversas outras areas onde
a companhia atua”, diz o gerente de
Vendas da UL do Brasil, Otavio Costa.

0 executivo entende que a redugao
de investimentos anunciada pela Petro-
bras causarg, sim, impacto na economia
nacional como um todo, incluindo o seg-
mento de 6leo e gas. Mas destaca uma
situacdo que pode fazer grande diferen-
ca neste momento dificil. O délar valori-
zado, como tem permanecido, incentiva
as empresas nacionais a exportar. Desta
forma, a busca por novos mercados e a
adequacdo dos produtos nacionais aos
padrdes estrangeiros tende a gerar no-

Foto: Divulgacao

A tendéncia futura é de
normalizacio gradativa, com a
percepcao de que o ano de 2016
ainda tera muitas questoes a
serem resolvidas.

PAULO SERGIO GALVAO | ABINEE

vas demandas por certificacao, principal-
mente para o mercado americano, onde
a marca UL é fortemente requerida e
reconhecida. “Ou seja, sequiremos com
nosso plano de investimentos acreditan-
do no continuo crescimento de nossas
operagdes no segmento de 6leo e gas”,
garante Costa. No Brasil, a UL oferece os
servicos de certificacdo, ensaios e avalia-
cdo da producdo de equipamentos para
uso em atmosferas explosivas, além de
treinamento e investigacdo preliminar.

Feira movimenta setor

Feiras especializadas sempre sdo um termémetro interessante para
saber como esta a salde de determinado mercado. Partindo desse
principio, os nimeros da Brasil Offshore 2015 - Feira e Conferéncia da
Industria de Petroleo e Gas, realizada durante quatro dias do més de
junho, em Macaé (RJ), podem ser considerados satisfatdrios.

0 evento reuniu 700 marcas expositoras, recebeu 51.300 visitantes
e, conforme divulgado pela organizagéo, gerou negocios de aproximada-
mente R$ 600 milhdes, que ao longo dos préximos dois anos chegarao
a R$ 1 bilhdo. Somente a Rodada de Negdcios deve gerar por volta de
R$ 222,5 milhdes (na edicdo de 2013, esse ndimero ficou na casa dos R$
196 milhoes). Realizada durante dois dias, esta modalidade envolveu 20
empresas ancoras e 113 fornecedores, que participaram de 445 reunioes.
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PESQUISA, ENSAIOS E CERTIFICACAO

A UL atua no desenvolvimento da industria de Atmosferas
Explosivas ha um seculo —um século que nos estabeleceu como
um simbolo de confianca para questoes de seguranca. Em 1915,
criamos a primeira norma de certificacao para Atmosferas
Explosivas. Desde entao, nossas normas de seguranca
continuam a ser pioneiras acompanhando o desenvolvimento
da industria. 2015 marca um ano de celebracao em nossa
Histéria, mas também reforca a importancia da nossa missao.

UL -100 anos e a evolucao continua.
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Como fica a seguranca?

No Brasil, historicamente, quando falta dinheiro, servigos
como prevencgdo e manutencao acabam ficando para baixo
na lista de prioridades, seja em relagdo a conservacao de um
automaovel ou residéncia, seja no ambiente profissional. Par-
tindo dessa quase regra nacional, e num momento de insta-
bilidade, como o atual, é natural que se pergunte: como esta
o nivel de seguranca nas empresas do setor de 6leo e gas?

Nelson Lépez demonstra tranquilidade em relacao ao tema.
Para ele, o conceito de seguranca ja esta arraigado nos profissio-
nais responsaveis por ela. “Nos tltimos dez anos, essa turma as-
similou a consciéncia do tremendo valor que ela tem”, garante.

O presidente da ABPEx destaca que os Ultimos 15 anos
foram marcados por muitos fatos importantes para o setor,
como a compulsoriedade da certificacdo para equipamen-
tos elétricos, em 2000. Quatro anos depois, prossegue ele,
foi publicada a revisao da NR 10 (norma que regulamenta a

seguranca em instalacdes e servicos em eletricidade), que
evidenciou os riscos das areas classificadas na presenca
de sistemas elétricos. Logo depois, em 2006, aconteceu
a revisao da NR 20, que trata especificamente dos riscos
representados pelos produtos inflamaveis e combustiveis.
Houve ainda um fato significativo nesse setor no periodo,
que foi a entrada no mercado brasileiro do sistema resse-
gurador internacional, que de fato exige o gerenciamento
dos riscos para dar a cobertura necessaria.

“Nada disto teria valor se ndo existisse uma fiscali-
zagdo por parte das entidades responsaveis pela segu-
ranca, representadas pelo Ministério do Trabalho, pelas
entidades de meio ambiente, pela Agéncia Nacional do
Petrdleo, pelas empresas de seguros e mais recentemente
pelos bombeiros. Assim sendo, ndo acreditamos que a se-
guranca passe a um segundo plano nunca”, conclui Lopez.

Segundo Nelson Lopez, presidente
da Associagao Brasileira para Prevencao
de Explosdes (ABPEx), boa parte das
empresas filiadas a entidade tiveram
queda no faturamento no primeiro se-
mestre, mas ele entende que isso é con-
sequéncia “do descalabro da economia
como um todo”. O executivo prevé um
segundo semestre parecido, mas acre-
dita que a redugdo dos investimentos
anunciada pela Petrobras ndo provoca-
ra grandes impactos na rotina das as-
sociadas. “O que vemos hoje é que as
obras novas da Petrobras pararam, mas
o resto continua funcionando”, analisa.

0 executivo da ABPExX destaca que
o mercado de empresas que possuem
ambiente sujeito a formacdo de atmos-
feras explosivas € muito mais amplo,
tendo sido formado ao longo de va-

rias décadas - acrescido hoje pelos /

ar L

novos projetos em andamento,
alguns dos quais pertencen-
tes a Petrobras. Esse parque
existente inclui todo o sis-
tema de armazenamen-

to, refino e distribuicdo

de petréleo e seus derivados, além das
usinas de aclcar, alcool e biodiesel e
das indUstrias quimicas, petroquimi-

| 80 JouEel

cas, farmacéuticas, de gases, de tintas
e vernizes, de resinas, de borracha, de
esséncias e fragrancias e de alimentos.
Cedo ou tarde, toda essa estrutura pre-
cisa passar por manutencao, reforma
ou modernizagdo, o que garante uma
movimentacdo constante do mercado.
“0O que parou foram os novos e gran-
des projetos que, estando na méo dos
grupos empresariais agora conhecidos
por todo mundo, dificilmente passam
pela mdo dos nossos associados, que
nao sdo os grandes fabricantes de mate-
riais e equipamentos Ex”, conclui Lopez.

CRISE?
Mercado mundial ainda devera

continuar dependendo por muitos
anos dos derivados de petrédleo, o
que garante a sobrevida ao setor.

Ele informa que a ABPEx é formada
por empresas de projeto, montagem,
consultoria, fabricacao, distribuicdo e re-
presentagao de solugbes voltadas a pre-
vencao, protecao, controle e supressao
de explosdes e destaca ainda que nao
conhece quem dependa exclusivamente
da Petrobras. “Estamos inegavelmente
passando por um momento econémico
delicado, mas seria bem pior se o nos-
so setor dependesse sé dessa empresa.
O problema é que todos n6s sabemos
da tremenda influéncia que a Petrobras
tem no mercado 'Ex’ em todos os senti-

Foto: DollarPhotoClub
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dos, a ponto de chegar a influenciar os
animos de quem n&o tem negdcios com
ela”, comenta.

Lépez confirma que alguns associa-
dos tém registrado inadimpléncia por
parte do setor de 6leo e gas e comemo-
ra novamente o fato do setor dispor de
outros segmentos para fazer negécios:
“Temos empresas entre nossos associa-
dos que, apesar de ndo dependerem ex-
clusivamente desses setores, investiram
pesado dentro das suas possibilidades,
e quando estavam prestes a iniciar uma
nova etapa das suas vidas, aconteceu
essa brecada. Isto esta sendo muito ruim
para elas e para a cadeia que vem atras.
Mas acredito que vao se recuperar do

baque. Sorte dos nossos
associados por ndo levarem todos os
ovos numa Unica cesta”.

Nelson Lépez falou também sobre a
receita adotada pela Project-Explo, da
qual é diretor geral, para se sobressair
no mercado. A empresa estd completan-
do 30 anos de atividades e possui clien-
tes espalhados por todo o Brasil e pelo
continente, até o México. A férmula in-
clui um misto de cautela e ousadia, mas
sempre com confianca: “Num primeiro
momento, logo ap6s os primeiros sinais
desta nova crise na qual o Pais mergu-
lhou ficamos preocupados, mas resol-

vemos enfrentar o que se avi-
zinhava com muita disposicdo. Fizemos
uma série de mudangas, implantamos
um programa de gestdo, conquistamos
a certificacdo ISO, apertamos os cintos,
respiramos fundo e fomos a luta para
enfrentar o novo inimigo. J& se passa-
ram oito meses e conseguimos manter
toda nossa equipe. E continuamos lide-
res de mercado, posicdo que ndo temos
interesse de abandonar”.

Especialistas destacam importancia do setor e
preveem recuperacao gradativa a partir de 2016

Apesar das incertezas que pairam so-
bre o mercado de 6leo e gas, a indUstria
eletroeletronica entende que essa é uma

O lado positivo

da histoéria é que
0 mercado de
empresas que
possuem ambiente
sujeito a formacao
de atmosferas
explosivas é
bastante amplo,
nao se limitando
a Petrobras.

area interessante para atuar, considerando
que ela ainda responde pelos investimen-
tos de maior vulto no Pais. “E importante
que 0 nosso setor possa continuar a for-
necer sistemas de automagdo, instrumen-
tacdo e controle, medicao fiscal, elétrica e
de telecomunicacdes, que sdo os mais ca-
racteristicos de utilizacdo na area de 6leo
e gas”, especifica Paulo Galvao.

0 gerente da Abinee destaca outro
fato que deve continuar contribuindo
para gerar novos negdcios: a tendéncia
mundial, em todas as cadeias produtivas,
da utilizacdo de sistemas que proporcio-
nem mais seguranca operacional e am-
biental e que aumentem a competitivi-
dade dos segmentos produtivos. “Estas,

Entendemos que a situacdo atual
seja ciclica e projetamos sinais de
recuperacdo do segmento a partir
do segundo semestre do préximo
ano e inicio de 2017.

OTAVIO COSTA | UL DO BRASIL

Foto: Divulgagao

entre outras, sdo questdes que dependem
cada vez mais dos sistemas tecnologica-
mente avancados, caracteristica daqueles
desenvolvidos pelo setor eletroeletronico.

poTeNcIA [IEXH
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“ MERCADO DE OLEO E GAS

0 mercado de 6leo e gas é dos mais sen-
siveis a essas necessidades, o que leva a
conclusdo 6bvia da potencialidade de
negacios para o nosso setor”, conclui.

Conforme aponta o executivo da
Abinee, ha outros motivos para crer em
dias melhores para o setor de 6leo e gas.
Para Galvao, a retomada sera inevitavel,
na medida em que a matriz energética
mundial continuard, ainda por décadas,
a depender fundamentalmente da ener-
gia gerada pelos derivados do petrdleo.

Mas, para cumprir esse papel positivo,
prossegue ele, o Pais precisa estabelecer
uma politica industrial adequada. Na opi-
nido do porta-voz, instrumentos como a
obrigatoriedade de utilizar contetdo lo-
cal sdo fundamentais para impulsionar a
economia. Ele cobra ainda a revisdo de
programas especiais como o Repetro e 0
REB, que estimulam e desoneram a impor-
tacdo. “Vale lembrar que sdo programas
nascidos como ‘conjunturais’ mas que se
eternizaram, transformando-se em estru-
turais, sendo que as caracteristicas que
os recomendavam no momento de sua
criagdo mudaram totalmente”, compara.

Quanto ao futuro, Galvao revela pre-
ocupacdo quanto ao possivel compro-
metimento do segundo semestre, quan-
do as pendéncias do setor de dleo e gas
ainda deverdo estar sendo equaciona-
das. “A tendéncia futura, obviamente, é
de normalizacdo gradativa, com a per-
cepcao de que o ano de 2016 ainda tera
muitas questdes a serem resolvidas”,
prevé o executivo da Abinee.

A UL ocupa uma posicdo de refe-
réncia, em se tratando da certificacdo
de equipamentos para atmosferas ex-
plosivas. Esse é um dos segmentos com
maior investimento da companhia, tanto
no Brasil quanto globalmente. No Pais,
a empresa mantém equipe comercial
e de engenharia 100% dedicadas aos
projetos desse segmento, além de contar
com apoio de diversos engenheiros das
unidades da Europa e Estados Unidos.

0O gerente de Vendas da companhia
no Brasil, Otavio Costa aponta que além
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O que vemos hoje é que as obras
novas da Petrobras pararam, mas
a area de atmosferas explosivas
é muito maior e continua
funcionando.

NELSON LOPEZ | ABPEX

dos recentes acontecimentos envolven-
do a Petrobras, o segmento de éleo e
gas enfrenta outras dificuldades, como
a queda do preco do petréleo no merca-
do mundial. Para ele, uma vez que essas
questdes sejam superadas, o segmento
voltard a crescer, pois o Brasil possui
grandes reservas de petréleo para se-
rem exploradas, principalmente na re-
gido conhecida como pré-sal.

0 executivo entende que, apesar dos
percalcos atuais, o setor de dleo e gas
brasileiro ainda pode ser considerado
um mercado interessante e com poten-
cial para novos negoécios, desde que o
foco sejam os resultados a médio e lon-
go prazos. “Entendemos que a situagao
atual seja ciclica e projetamos sinais de
recuperacao do segmento a partir do se-
gundo semestre do préximo ano e inicio
de 2017. Quem investir agora podera co-
Iher bons frutos num futuro préximo, e é
nisso que acreditamos”, vislumbra Costa.

Nelson Lépez também aposta no
crescimento do segmento de 6leo e
gas e destaca que, somado as
demais areas, tem-se um mer-
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cado imenso. “Nao podemos esquecer
que a legislacdo e a normalizagdo apare-
ceram s6 agora, ha dez ou quinze anos,
0 que significa que tudo aquilo que ja
existia antes precisa ser atualizado, re-
cuperado e modernizado. Isto sem falar
de novos projetos, reformas e amplia-
¢Oes. O Pais seguira e tudo aquilo que
esta ai vai continuar precisando de nos,
razdo pela qual continuamos confiantes
e otimistas”, complementa. (

TENDENCIA

Segmento de 6leo e gas
enfrenta outras dificuldades
no momento, como a queda
do preco do petréleo
no mercado
mundial.
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PROJETO CONECTAR

PUBLICO QUALIFICADO MARCA SEXTA
EDICAO DO EVENTO, REALIZADO

NO PAVILHAO DE EXPOSICOES DO
ANHEMBI, EM SAO PAULO

ntre os dias 28 e 30 de julho, quase trés mil pesso-

as prestigiaram a sexta edicdo da ExpoPredialTec,

a mais importante feira de automacdo predial da

América Latina. O evento, organizado pela Cardo-
so Almeida Eventos no Palacio de Exposicdes do Anhembi,
em Sao Paulo, agradou visitantes e expositores, que come-
moram os bons resultados durante a feira.

Os participantes tiveram a oportunidade de encontrar
clientes, fornecedores, consumidores e gerar aproximacao
para novos negacios. “As empresas puderam comprovar
que independentemente do atual momento econdmico, é
importante investir em relacionamento com o mercado. A
crise vai passar e quem mantiver sua marca em evidencia,
proxima de seus clientes, saird na frente”, ressalta Edil-
berto Almeida, diretor da Cardoso Almeida Eventos, que
completa: “Tivemos a presenga de um publico altamente
qualificado e interessado em novos negocios de tecnolo-
gia de automacdo”.

Em 2015, os destaques foram as solucdes tecnoldgi-
cas, sistemas e aplicativos para dispositivos moéveis para
economia de energia. Houve ainda a participacdo de em-
presas especializadas no segmento de tecnologia, auto-
macao e domotica.

Foto: Divulgacao

ExpoPredialTec 2015

s i
Destaques dos
expositores

Patrocinadora oficial da ExpoPredialTec, a Legrand apresen-
tou diversas solugdes no evento, como o Wi Connect, com mo-
dulos que permitem a automacao da iluminacao (liga/desliga e
dimmer), cortinas e persianas, audio e video, ar-condicionado,
etc. O publico também conheceu o Light Management, que
permite o gerenciamento da iluminacdo (liga-desliga, dimeri-
zacdo), gerando economia de energia. Através de sensores de
presenca, movimento e médulos de controle de iluminacao, o
sistema Legrand proporciona acionamento de persianas e tam-
bém controle de ar-condicionado.

A Flex apresentou um software completo de controle de
automagdo, com novo visual e novas fun¢des, que funciona
nas plataformas i0S e Android para tablets e smartphones. A
empresa trouxe também a linha de produtos Flex-Wave IR para
comandar qualquer aparelho por infravermelho, através de um
protocolo sem fio. Exibiu, ainda, o controle-remoto portétil, no
formato de um botdo redondo, que funciona com o sistema
sem fio Flex-Wave, para comandar iluminacdo, persianas, ar-
condicionado e outros dispositivos.

Ja a Neocontrol aproveitou a feira para apresentar produ-
tos com touch-screen e até mesmo o comando de voz. E o caso
da interface Apple Watch. Com design e ergonomia exclusivos,
a interface proporciona, de forma pratica e intuitiva, todas as
funcionalidades da automac&o residencial, como controle de
audio, video, ar-condicionado, iluminacdo e cortinas por meio
do touch-screen e comando de voz.

Foto: Divulgacao
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Apoio:

AURESIDE

Projeto Conectar

“ Noticias e informacoes sobre o
setor de automacao residencial

e predial.

Projeto Conectar

&5 News and information on Fo
\ the residential and building \

automation sector.

Projeto Conectar

Noticias e informaciones sobre
el sector de automatizacion de
viviendas y edificios.

Congresso Habitar 2015

TRADICIONAL NO MERCADO DE AUTOMACAO RESIDENCIAL
E PREDIAL, EVENTO FOI REALIZADO PELA SEXTA VEZ JUNTO

COM A EXPOPREDIALTEC.

Aureside organizou em S&o
Paulo, entre os dias 28 e
30 de julho, a 14® edicao
do Congresso Habitar, um
dos mais importantes eventos da area
de automacao predial e residencial no
Brasil. Assim como ocorreu nas edicdes
anteriores, este ano 0 congresso reuniu
centenas de pessoas ligadas ao mercado
da automacao, que se mostraram satis-
feitas com o que viram.

“Como balanco geral, o congresso
foi muito bem avaliado pelos partici-
pantes, que vieram de diversas regides
do Brasil e deixaram registradas suas
impressdes com a curadoria do even-
to, de responsabilidade da Aureside”,
declara José Roberto Muratori, diretor
da Aureside.

A organizac¢ao do evento
dividiu os temas conforme os
trés dias, a saber:

b s [ - TN

Foram discutidos os mais modernos
aplicativos para Domética e suas ten-
déncias. Houve um debate entre fabri-
cantes de ponta representando tecno-
logias com forte presenca no mercado e
temas como Internet da Coisas (loT), ins-
talacdo pelo morador (Do It Yourself, em
inglés) e as atribuicdes de um moderno
integrador de sistemas na implantacdo

de sistemas de automacao residencial.
Este debate teve a presenca de Gabriel
Peixoto, da Neocontrol, Jean De Simone,
da Flex Automation, Thiago Bulhdes da
IHC e Vinicius Bastos da Munddo.

Encerrando as apresentacdes, o
professor e mestre da FEI Flavio Toni-
dandel abordou o uso da inteligéncia
artificial para aprender os habitos de
moradores e criar sistemas de auto-
macao residencial mais inteligentes e
interativos.

2° dia e

0 tema principal foi entender como o
mercado de Construcdo Civil, no momen-
to, entende a participacdo de projetistas,
fornecedores e integradores de automa-
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¢ao residencial nos seus empreendi-
mentos. A Aureside convidou profis-
sionais com muitos anos de experién-
cia na construcdo, como 0s arquitetos
Cecilia Levy e Salvador Benevides e o
engenheiro civil e também jornalista
Rubens de Almeida para dialogar com
os presentes. O painel foi intercalado
pelas suas apresentacdes individuais,
respectivamente sobre a ética da co-
ordenacdo de projetos, da absor¢ao
das novas tecnologias pela constru-
cdo e, finalmente, sobre a ferramenta
criada sob a coordenacdo do Secovi-
SP intitulada “Manual de Escopo”,
que procura resolver parte dos pro-
blemas ligados a melhor compreen-

poTENCIA [EEH



PROJETO CONECTAR

Fotos: Divulgacao

sdo de compatibilidade dos projetos cutidos temas ligados a implantacdo cao aos materiais utilizados, métodos
de automagdo junto as demais disci- do Smart Grid (pelo especialista Cyro construtivos e sistemas de automacao
plinas. O engenheiro José Roberto Mu- Boccuzzi), aos critérios de medigdo de residencial e predial nela implantados.
ratori, em nome da Aureside, encerrou consumo em edificagdes criados pelo Os trés temas foram apresentados por
o0s debates apresentando sugestdes CBCS (Comité Brasileiro da Construcao profissionais que tiveram participacdo

para atualizacdo e aperfeicoamentos Sustentavel), estes apresentados pelo intensa durante esta reforma, sen-
do Manual de Escopo de Automacdo engenheiro Edward Borgstein. Como do o engenheiro Jodo Falavigna, da
e Seguranca. um “case” neste tema, foi discutido o BASF, a arquiteta Elaine Freitas, coor-
30 di@ e processo de reforma e atualizacdo sofri- denadora do projeto, e o engenheiro
Sob o tema central “Utilizacdo do pela CasakE, da BASF, em Sao Paulo. Fernando Santesso, da Aureside, que
da automacdo para projetar edifi- Esta construcdo sustentavel, que detém atuou como integrador das solucdes
cacOes mais eficientes”, foram dis- o selo Leed, recebeu inovagdes em rela- de automacdo implantadas.

Mais informacdes sobre o evento estarao disponiveis por mais alguns meses no site
www.congressohabitar.com.br. Interessados em receber mais materiais destas apresentacoes

para seus estudos podem entrar em contato através deste site.
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. 3 __________AURESIDE

InStItUto da Au.tomagao |anga Associagéo'Brasilleirdo
NOVOS temas de cursos no 20 Semestre Residencial e Predial

Rua Hilario Ribeiro, 121
,;'L : . e CEP 04319-060
X cE S40 Paulo-SP
0 Ay Fone: (11) 5588-4589
il E-mail: contato@aureside.org.br
T Site: www.aureside.com.br

¥ DIRETORIA

José Roberto Muratori
Diretor-Executivo

Edison Puig Maldonado
Diretor Técnico

£

Entre os cursos ja programados na cidade de _
Sao Paulo, destacamos:
]

L pw

Setembro ﬁiﬁ

v Sistemas Fotovoltaicos conectados a rede elétrica 4l
(Grid-Tie) - inédito ol

Outubro

+” Empreendedorismo e Automacao Residencial - Como
Criar Empresas de Alta Performance (este curso tem
também transmissao pela Internet ao vivo)

v Seguranca Eletronica para Integradores de

Automacao - inédito 7
Todos os detalhes destes e de outros cursos da Aureside
podem ser conferidos em www.projetoconectar.com.br.
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Raul Cesar Cavedon
Diretor Administrativo
e Financeiro

Fernando Santesso
Diretor de Marketing

Foto: DollarPhotoClub




Realize seu evento ou treinamento
com conforto e tecnologia

Aclimacao
S&o Paulo (SP)

» Ambientes
automatizados
» Transmissao ao
vivo pela Internet
» Facil acesso

WWW.espacoettore.com.br




RADAR I[NNI\

TRADICIONAL
PLAYER DA AREA
DE ILUMINACAQ,
LUMINARIAS
PROJETO APOSTA NO
DESENVOLVIMENTO
DE PECAS
PERSONALIZADAS,
SOB MEDIDA, PARA
SE DESTACAR NO
MERCADO.

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

Foto: Ricardo Brito/HMNews

DNA artesanal

V7] 6s costumamos dizer
que a Projeto nao é
uma fabrica, mas sim
um artesanato bem or-

ganizado”. Assim Ledncio Cardoso, di-

retor da Luminérias Projeto, definiu sua

empresa, que ha 43 anos atua na area
de iluminacdo no Brasil.

Quando usa o termo ‘artesanato
bem organizado’, o executivo se refere
a principal caracteristica da companhia,
que é a sua capacidade de desenvolver

POTENCIA

lumindrias exclusivas, sob medida, para
os clientes. Ou, como afirma, sua exper-
tise em transformar ideias em produtos
de ponta.

“A Projeto é especialista no desen-
volvimento de solugdes de iluminacdo
para qualquer situacdo ou necessidade.
Ela ndo é uma fabrica de quantidade. Fa-
zemos pecas diferenciadas. O lighting de-
signer tem uma ideia, imagina uma peca,
nos manda o esboco e nossa equipe de
engenharia desenvolve o projeto e cria

a luminaria considerando aspectos como
sustentabilidade, eficiéncia energética,
praticidade de manutencdo, seguranca,
enfim, essa é nossa especialidade”, co-
menta Ledncio.

Para ele, este é o ponto mais forte
da empresa. “E o nosso diferencial para
atender a expectativa do arquiteto, do
lighting designer ou do empreendedor
em projetos que sao muito especiais.
Na Projeto nos fazemos luminarias que
atendem desde um aquario, até um ce-



MERCADO

Os shopping centers figuram
entre os principais clientes da
Projeto no momento.

mitério vertical, uma penitenciaria de
seguranca maxima, enfim, ndo tem um
desafio que a gente ndo cumpra”.

Segundo Ledncio, o segredo para
manter o nivel do trabalho estd na
equipe de colaboradores da compa-
nhia. "Eu mantive uma casta de arte-
saos aqui na Projeto, com cerca de 50
funcionarios, que sdo muito bons. Por
isso nossa empresa faz, e muito bem,
projetos diferenciados de lumindrias,
com qualidade, seguranca, eficiéncia
energética e design”.

Com este perfil de atuacdo, a Projeto
se mantém presente em uma gama va-
riada de mercados, com destaque para
o decorativo corporativo, que é respon-
savel pelo volume maior de negécios.
Luis Fernando Rezende, diretor da com-
panhia, observa que uma parcela signi-
ficativa dos negdcios da Projeto decorre
de investimentos em shopping centers,
hotéis e hospitais.

“Hoje, trabalhamos forte com todas
as redes de shopping centers no Brasil.
E temos obtido muito sucesso com elas.
O problema é que este pessoal também
Segurou um pouco os investimentos em
funcdo da crise. Tinhamos entre 50 e
56 shoppings inaugurados por ano até
2013, mas em 2014 foram 21, nUmero
que deve se repetir este ano”, comen-
ta Rezende, lembrando que a empresa
também tem uma atuacao relevante nas
areas comercial, industrial e de ilumina-
¢do publica.

Para satisfazer as expectativas dos
clientes, Ledncio Cardoso afirma que
ndo basta desenvolver pecas bonitas
ou com design diferenciado. Como boa
parte dos usuarios necessita de lumina-
rias de grande porte, as vezes com mais
de 6 metros cada, 0s projetos precisam
considerar também a praticidade de
instalacdo e manutencdo. Sem contar a

Foto: Divulgacdo

seguranca, a qualidade luminotécnica e
a eficiéncia energética, que é um ponto
cada vez mais crucial nesse momento
de tarifas altas.

Nesse sentido, ele explica que ao
apresentar uma luminaria ao cliente, a
Projeto procura mostrar que, além da
parte estética, a peca também ird pro-
porcionar resultados importantes na
economia de energia, no médio prazo.
Principalmente através do uso de tec-
nologias mais modernas, como o LED.

“Hoje, o cliente nos pede um or-
camento com tecnologia tradicional e
pede o equivalente em LED. Mas como
ainda ndo tem escala no Brasil, a tecno-
logia LED é mais cara. Entdo, para que
ele se sinta mais confortavel na toma-
da de decisdo, nos fazemos o célculo
de payback do sistema de iluminagao”,
comenta Ledncio.

0 avanco do LED é apontado pelo
executivo como principal movimento des-
se mercado. E, gracas a forte escalada das
tarifas de energia no Brasil, a transferén-

Nunca exportamos tanto como
em 2015. Hoje, as vendas
externas representam cerca de
15% a 20% dos nossos negocios.

LUIS FERNANDO REZENDE |
DIRETOR

Fotos: Ricardo Brito/HMNews
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cia de tecnologia tende a ganhar veloci-
dade. Por isso, ele ressalta que é preciso
ficar atento para ndo perder as oportu-
nidades que estdo surgindo.

“Estamos saindo de um mercado
de iluminacdo de compactas fluores-
centes e de fluorescentes tradicionais,
para a tecnologia LED, que apresenta
muitas vantagens, embora o retorno do
investimento ainda seja demorado. E a
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A area de iluminacgao passa por
um processo de transformacao
no Brasil e quem ndo acompanhar
a evolucao corre o risco de sair

do mercado.

Projeto esta se adaptando a essa trans-
feréncia de tecnologia. Esse é um dos
motivos que nos levou a firmar algu-
mas parcerias, como a que temos com
o Grupo Acuity, que é um dos maiores
grupos dos Estados Unidos em termos
de tecnologia LED. Pelo nosso acordo,
nos importamos e distribuimos os pro-
dutos deles no Brasil”.

Na visdo de Ledncio, quem nao
acompanhar a evolugdo corre o risco até
de sair do mercado nos préximos anos.
“0O quadro vai mudar completamente.
E quem n&o se adaptar a este ordena-
mento da postura tecnolégica da ilumi-
nacdo estara fora do mercado. Por isso a

Nossa empresa faz, e muito
bem, projetos diferenciados
de luminarias, com qualidade,
seguranca, eficiéncia
energética e design.

LEONCIO CARDOSO | DIRETOR
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gente esta sempre procurando parceiros
fortes, como o Grupo Acuity. E se ama-
nha arrumarmos outros parceiros para
somar, serdao bem-vindos. Desde que
aportem tecnologia, estamos abertos
a conversar”.

Quanto ao desempenho da compa-
nhia no mercado, Ledncio afirma que,
mesmo com o momento conturbado
da economia, 2015 serd um ano bom
para a Projeto. Principalmente em fun-
cdo dos negdcios do segundo semestre.
As proje¢des apontam para um aumen-
to de 30% a 40% nas vendas, em re-
lacdo a 2014.

“Considerando a realidade econ6-
mica, este é um bom desempenho. Mas
ainda fecharemos abaixo do resultado
obtido em 2013", pondera o executivo,
destacando que o0s negdcios estdo sen-
do puxados pelas areas de saude (hos-
pitais), hotelaria, exportagdes e também
pela parte de retrofit das indUstrias em
busca de eficiéncia energética.

No que tange as exportagdes, a Pro-
jeto mantém uma forte presenca nos
paises da América Central e do Caribe.
Este ano foram fechados negdcios para
empreendimentos (shoppings e hotéis)
na Costa Rica, Panama, Guatemala,
Honduras e em El Salvador.

“As exportacdes representam cer-
ca de 15% a 20% das nossas vendas.
E nunca exportamos tanto como em
2015. Em seis meses ja exportamos
o correspondente aos anos de 2013
e 2014 juntos. Isso porque o mercado
abriu boas oportunidades no exterior,
com muitos projetos novos”, comenta
Luis Rezende. )

diferenciado

Em sua sede, localizada na cida-
de de Sao Paulo, a Luminarias Pro-
jeto dispde do chamado Saldo de
Efeitos Automatizado. O local fun-
ciona como um amplo showroom
de solucdes da empresa, com area
para cursos e treinamento.

Ele é equipado com mais de 160
canais de iluminacao, onde o visi-
tante tem a oportunidade de co-
nhecer diferentes tecnologias em
lampadas e luminarias, destinadas
a diversos perfis de ambientes. As-
sim, as pessoas tém a possibilidade
de comparar solucoes e escolher
entre as que mais atendam as suas
necessidades, considerando aspec-
tos como eficiéncia energética, du-
rabilidade e fluxo luminoso.

Para tornar a visita mais agrada-
vel, 0 Salao conta com obras de arte,
jardim ambientado e um Lighting
Bar equipado com lampadas e lu-
minarias dos mais variados modelos.

0 espaco atende com agenda-
mento prévio, de segunda a sexta-
feira, das 9:00 as 17:00h. Os princi-
pais visitantes sao lighting designers,
arquitetos, engenheiros, decorado-
res, projetistas, especificadores e
clientes finais.




Produtos "parecem" todos iguais.

Vocé acha que a diferenca entre eles esta sé no preco?

Com os materiais elétricos esta acontecendo a mesma coisa.

Qualidade que garante a sua seguranca
é a maior diferenca entre eles.

NAO SE DEIXE ENGANAR.

Exija produtos originais. Vocé e o Brasil sairao ganhando.

Uma campanha:

dnee ABREME

Acesse o site:

www.produtoseguro.com.br
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mergers and investments. adquisiciones, fusiones e inversiones.
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Plano de Energia

O presidente da Abinee, Humberto Barbato, afirma que o
Plano de Investimento em Energia Elétrica (PIEE), anunciado
no dia 11 de agosto pelo ministro de Minas e Energia, Eduar-
do Braga, vem em um bom momento e deve trazer oportuni-
dades para as industrias do setor eletroeletronico instaladas
no Brasil. “Esta sinalizagdo do governo é positiva e os inves-
timentos podem representar verdadeiras alavancas para que
o Pais possa superar o atual momento de dificuldades”, diz.

Barbato lembra que desde 2012, com a edicdo da Medida
Provisdria 579, as empresas fornecedoras do setor elétrico tém
sofrido com o baixo nivel de encomendas. Segundo dados da
Abinee, no primeiro semestre de 2015, o faturamento da area
de Geracao, Transmissdo e Distribuicdo de Energia Elétrica apre-
sentou retracdo de 12%.

Conforme anunciado, o PIEE prevé investimentos de R$ 116
bilhdes em geracdo e R$ 70 bilhdes em transmissao de ener-
gia elétrica que serdo aplicados em novos projetos que devem
ser contratados entre setembro de 2015 e o fim de 2018. Além
destes R$ 186 bilhdes, somam-se outros R$ 114 bilhdes que ja
estdo sendo aplicados. Do montante em andamento, R$ 92 bi-
Ihdes sado destinados a geracdo e R$ 22 bilhGes a transmissao.

O presidente da Abinee destaca que o Plano também é po-
sitivo ao reforcar a op¢do do Brasil pelas energias renovaveis,
mas conferindo uma maior diversificacdo de fontes. Segundo o
governo, os novos projetos em hidrelétricas continuam predo-
minando e correspondem a 11 mil MW; as usinas edlicas, de 4
mil a 6 mil MW; enquanto a fonte solar respondera por 3,5 mil
a 4,5 mil MW. De acordo com o plano, as térmicas a biomassa
totalizam 2,5 mil a 3,5 mil MW, as térmicas movidas a combus-
tiveis fosseis (6leo, gas natural ou carvao) 3 mil a 5 mil MW; e,
por fim, as pequenas centrais hidrelétricas representam mila 1,5
mil MW. Estes projetos deverao totalizar entre 25 e 31 mil MW.

Segmento edlico

Para Elbia Gannoum, presidente-
executiva da ABEEdlica, o PIEE é um
importante marco para a area elé-
trica e em especial para o segmento
eolico, porque é a constatagao da re-
levancia desses setores para o desen-
volvimento econémico do Brasil. “As
declaracdes sobre a manutencao dos
investimentos financeiros por parte
dos bancos, destinados as fontes de
energia renovaveis complementares,
além de assegurarem aos investido-
res o crescimento desta industria, refletem a efetiva contribuicao des-
sas fontes para o Pais”, comemora.

Comercializacao

Para Reginaldo Medeiros, presidente da Associacdo Brasileira
dos Comercializadores de Energia (Abraceel), o PIEE é mais uma
acao politica na medida em que ndo promove mudancas na regu-
lacdo que garantam liberdade de escolha dos provedores de ener-
gia a todos os consumidores, bem como modelos para incentivar
a geracao distribuida.

Na opinido do executivo, o Pais precisa de uma regulamentacao
que traga liberdade de escolha ao consumidor residencial, assim
como ocorre nas grandes economias do mundo. “Dessa forma, have-
ria maior competitividade no setor, crescimento da oferta e reducao
de preco ao consumidor final”, acrescenta. “Também é necessario
um modelo que estimule o investimento privado e a criacdo de um
ambiente de negdcios mais estavel”, complementa. Por outro lado,
o presidente da Abraceel avalia como positiva a intengao do gover-
no de acelerar as licencas ambientais nos projetos de geracdo de
energia com priorizacdo de matrizes renovaveis.

Foto: DollarPhotoClub

Resultados consistentes

A EDP, empresa que atua nas areas de
geracdo, distribuicdo e comercializacdo de
energia elétrica, registrou EBITDA (lucro
antes de impostos, taxas, depreciacdo e
amortizacao) de R$ 1,2 bilhdo no segun-
do trimestre de 2015, aumento de 184%
em relacdo aos R$ 430 milhdes obtidos no
mesmo periodo do ano passado.

O lucro liquido no segundo trimestre
também teve forte crescimento e alcancou
R$ 744 milhoes, variagdo de 305% sobre o
resultado do mesmo trimestre de 2014 (R$
184 milhdes). A receita operacional liquida
foi de R$ 2,5 bilhdes, aumento de 43% na
comparagao com R$ 1,8 bilhdo do mesmo
periodo do ano passado.

[EFA potENCIA

No acumulado dos seis primeiros meses
de 2015, a EDP apresenta EBITDA de R$ 1,6
bilhao. O lucro liquido neste primeiro semes-
tre chegou a R$ 827,6 milhGes, contra R$
283,2 milhdes do mesmo periodo de 2014,
elevacdo de 192%. Na receita operacional
liquida, a diferenca foi positiva de 19%, com
total de R$ 4,6 bilhdes em 2015. O resulta-
do do grupo neste segundo trimestre reflete
a clareza estratégica da empresa, segundo o
diretor-presidente Miguel Setas. “Diante de
um cenario desafiador, a EDP reforcou seu
posicionamento como operador hidrotérmico
de referéncia”, afirma Setas. ” O foco e a per-
severanga na implantacdo de nossa estraté-
gia tém produzido resultados consistentes”.

Desde o inicio deste ano, a EDP reali-
zou quatro transagdes societarias alinhadas
com essa estratégia. Vendeu sua participa-
¢ao na EDP Renovaveis do Brasil, transacao
que deve ser finalizada até o final de 2015;
concluiu a compra da UTE Pecém |, no Cea-
ra, gerando um impacto contabil no EBITDA
de R$ 885 milhdes no segundo trimestre do
ano. E, no més passado, o grupo anunciou a
aquisicdo da empresa APS Solugdes, refor-
¢ando sua posicdo em eficiéncia energética,
um dos segmentos com maior potencial de
crescimento no mercado de energia. Adi-
cionalmente, como evento subsequente do
periodo, a companhia anunciou a venda da
Pantanal Energética, por R$ 390 milhdes.



NOS 65 ANOS DA AACD, FALTAVOCE!

, . ._ t.] :
TORNE-SE UM MANTENEDOR DAAACD
E FACA PARTE DE NOSSA HISTORIA.

anos
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CONEXAO USB

Os conectores USB sdo indispensaveis nos dias de hoje. Pensando nisso, a Steck
apresenta o novo produto da Linha Stella, o Médulo Carregador USB, indicado para
carregar baterias de smartphones, MP3 players, cameras fotograficas, tablets e GPS
entre outros que pedem o uso desse tipo de conexao. Pratico e eficiente no uso di-
ario, 0 Médulo Carregador USB Stella é considerado universal, pois dispensa o uso
de adaptadores com diferentes tipos de conexdes e permite carregar diversos dispo-
sitivos. Além disso, o langamento conta com prote¢des de sobretensdo de entrada,
aquecimento anormal, curto-circuito e sobrecorrente na saida. Com tensao de entra-
da bivolt, o Mddulo Carregador USB possui caracteristicas técnicas como: Tensdo de
saida 5V, poténcia de saida de 5W, corrente de saida de 1.000 mA e estd disponivel
para o consumidor na cor branca nas redes de revenda da marca.

v

DUPLO ACABAMENTO

Os conectores familia KARA-T da série simétrica e assimétrica, fabricados pela
KRJ, sdo aplicaveis em sistemas de aterramento de protecdo, com hastes circulares
mais cabos ou com cabos somente. Disponiveis em modelos que compreendem as
hastes de 2" e 5/8", e cabos na faixa de 10 mm2 a 35 mm2, o modelo pode variar
conforme a combinacgao dos cabos e da haste de aterramento KARAT. A tabela do
produto indica os tipos com as respectivas faixas de diametros dos cabos e has-
tes principais e cabos de derivacdo. Foram submetidos a ensaios eletromecanicos
especificos e aprovados de acordo com as normas técnicas NBR-9326, NBR-5370,

A % ASTM B117, ANSI C119.4-2004 e UL 467. Recebem duplo acabamento superficial
20s ¥ em niquel e cobre, sendo montados com a introducdo de graxa anti-6xida nos com-
L ponentes C e cunha. As dimensdes e tolerancias sequem o desenho 580.945.
A 4

NOVAS CORES

A linha de interruptores Giz, da Tramontina Eletrik, agora conta com nove ele-
gantes cores no seu portfolio, com a adi¢do do grafite e do rosa aos ja consagrados
tons de azul jeans, branco, café, fendi, pérola, purpura e verde ardésia. As placas
estdo disponiveis nos formatos 4x2 (3 postos) e 4x4 (6 postos), em diferentes confi-
guracdes de interruptores e tomadas, proporcionando versatilidade na composicdo
dos conjuntos e atendendo todas as necessidades de uma instalacdo residencial. O
design exclusivo, que combina tecnologia e estética inovadora, proporciona conforto
e praticidade ao dia a dia dos usuérios, pois a linha Giz é 100% modular, com pla-
cas e suportes independentes, facilitando a escolha e a instalacdo. A Giz acompanha
o conceito de modularidade de outras sete linhas de interruptores da Tramontina
Eletrik e utiliza os mesmos modulos nas cores branco brilho e grafite. Os médulos
incluem ainda funcoes para eficiéncia energética, como minuteria, variador de lu-
minosidade (dimmer) e sensor de presenca.

[E rotenciA
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“ Divulgacéo de novos produtos \ Promotion of new products \Wﬁ‘ Promocion de nuevos productos
y soluciones.
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ALTA PERFORMANCE

A SMS, marca do Grupo Legrand, possui em seu portfolio de
produtos para o mercado corporativo nobreaks de alta perfor-
mance, que foram desenvolvidos para garantir disponibilidade
e maior eficiéncia de energia para aplicagdes em empresas de
segmentos como Data Center & T, telecomunicacdes, broad-
casting, industrias, prédios comerciais, hospitais e instituicdes
financeiras, entre outros. Dentre eles estdo os novos nobreaks
on-line de dupla convers&o Sinus Triad, Mirage (foto) e Daker e
também o nobreak senoidal Atrium. Os quatro nobreaks sdo in-
dicados para cargas criticas e sensiveis, atendendo equipamen-
tos que exigem energia ininterrupta e de qualidade, garantindo
protecdo para os dados das empresas, aumentando a seguranca
e disponibilidade dos negécios e reduzindo custos de downtime.

SOLUCAO VERSATIL

A Bosch lanca a parafusadeira/furadeira GSR 1000 SMART, ferramenta indica-
da para aplicacdes leves e que chega para apoiar e complementar as atividades
realizadas pelos mais diversos tipos de profissionais. 0 modelo, que faz parte da
linha de ferramentas a bateria da Bosch, é uma nova solucdo para as demandas
por produtos versateis, que proporcionam flexibilidade e produtividade com custo
acessivel aos usuarios. Além de ser robusta, sendo desenvolvida para ter vida util
longa e alta produtividade com mais de 100 mil parafusamentos - com parafuso
de 3.5 por 35 mm em madeira macia - e garantindo mais de 600 parafusamentos
com apenas uma carga nas mesmas condicdes. A ferramenta pode ser utilizada
em ambientes escuros, pois possui luz de LED para iluminar a area de trabalho,
indicador integrado com trés lampadas que mostram o status da bateria e pesa
apenas 0,9kg, o que facilita seu manuseio e transporte.
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> CURSOS

Referencial GBC Brasil Casa
Data/Local: 14 e 15/09 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@gbcbrasil.org.br

Curto-circuito, coordenacao e seletividade
Data/Local: 14 a 16/09 — S&ao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Instalador fotovoltaico off-grid
Data/Local: 21 a 25/09 — Sao Paulo (SP)

Informacgdes: www.neosolarenergia.com.br

Sistemas fotovoltaicos conectados a rede elétrica (grid-tie)
Data/Local: 28 e 29/09 — S&o Paulo (SP)

Informagdes: www.aureside.org.br

Interpretacao de oscilogramas em relés digitais (P1)
Data/Local: 29 a 30/09 — Campinas (SP)

Informacdes: www.selinc.com.br/universidade.aspx

> EVENTOS

China Machinex Brazil 2015
Data/Local: 14 a 16/09 — Sao Paulo (SP)

Informagdes: www.chinamachinex.com.br

Senac Solucoes Furukawa
Data/Local: 15 a 17/09 — Ribeirdo Preto (SP)

Informagdes: www.sp.senac.br/solucoesfurukawa

Forum Poténcia 2015
Data/Local: 24/09 — Joinville (SC)
Informacdes: (11) 3436-6063 e publicidade@hmnews.com.br

11° Salao Latino-americano de veiculos elétricos, componentes e novas tecnologias
Data/Local: 24 a 26/09 — Sao Paulo (SP)
Informacgdes: (11) 3482-5030

XIll Simposio Internacional de Protecao contra Descargas Atmosféricas
Data/Local: 28/09 a 02/10 — Balneario Camboriu (SC)
Informacgdes: (11) 3091-2579

[E rotencia



EMPRESA ANUNCIANTE

Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

‘ PAG. ‘ TELEFONE

P Associacdo de Assisténcia a Crianga Deficiente 93 (11) 5576-0610 | www.aacd.org.br lzucatto@aacd.org.br

» AVANT 59 (11) 3355-2220 www.avantled.com.br sota@avantled.com.br

» BALLUFF 55 (19) 3876-9999 | www.balluff.com.br vendas@balluff.com.br

» BRVAL ELECTRICAL 17 (21) 3812-3100 www.brval.com.br vendas@brval.com.br

» COMERCIAL ELETRICA DW 37 (41) 3316-5000 | www.eletricadw.com.br amanda.vieira@eletricadw.com.br
» COMERCIAL ELETRICA PJ 69 (11) 3649-9789 | www.eletricapj.com.br rute.ribeiro@eletricapj.com.br

» China Machinex Brazil 2015 33 (11) 3025-5555 | www.chinamachinex.com.br contato@chinamachinex.com.br
> DAISA 21 (11) 4785-5522 www.daisa.com.br daisa@daisa.com.br

> DATALINK 13 (11) 5645-0900 | www.afdatalink.com.br vendas@afdatalink.com.br

» ETTORE 87 (11) 5571-5152 www.ettorehd.com.br contato@ettorehd.com.br

» GENERAL CABLE-Phelps Dodge 99 (11) 3457-0300 | www.generalcablebrasil.com vendas@generalcablebrasil.com
» HMNEWS 4,5e47 | (11) 3436-6063 www.hmnews.com.br contato@hmnews.com.br

» IFC COBRECOM 100 (11) 2118-3200 www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br

» INTELLI 25 (16) 3820-1500 www.intelli.com.br intelli@intelli.com.br

» KIAN ILUMINACAO 2e3 (21) 2702-4575 | www.kianbrasil.com.br sac@kianbrasil.com.br

» LUMINARIAS PROJETO 57 (11) 2946-8200 | www.luminariasprojeto.com.br vendas@luminariasprojeto.com.br
p» PHOENIX CONTACT BRASIL 9 (11) 3871-6423 www.phoenixcontact.com.br marketingbr@phoenixcontact.com.br
» PRODUTO SEGURO 91 www.produtoseguro.com.br

» PROJECT - EXPLO 83 (11) 5589-4332 www.project-explo.com.br contato@project-explo.com.br

» QUALIFIO 4 www.qualifio.org.br

» RPM Brasil 73 (11) 3051-3159 | www.smartgrid.com.br smartgrid@smartgrid.com.br

» SIL FIOS E CABOS ELETRICOS 7 (11) 3377-3333 | www.sil.com.br sil@sil.com.br

» STECK IND. ELETRICA 1 (11) 2248-7087 | www.steck.com.br vendas@steck.com.br

> TIKAO COMUNICACAO 95 (11) 2376-3700 | www.tikao.com.br

» TRAMONTINA 61 (54) 3461-7963 www.tramontina.com thais.westphal@tramontina.net
» UL do Brasil 79 (11) 3049-8300 www.ul.com info.bor@ul.com

» Wirex Cable 27 (11) 2191-9407 www.wirex.com.br vendas.cabos@wirex.com.br
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ANTES DO COTRIM /

DEPOIS DO COTRIM. ASSIM
PODEMOS DIVIDIR A AREA DE
NORMALIZACAO TECNICAE
ENSINO DAS INSTALACOES

ELETRICAS NO BRAGSIL,

ste artigo é um tributo aos 15

anos do desaparecimento pre-

coce, aos 61 anos, em 15 de

agosto de 2000, do nosso Pro-
fessor Cotrim, nascido no Rio de Janeiro
(RJ)) e registrado como Ademaro Alberto
Machado Bittencourt Cotrim.

O Professor Cotrim graduou-se em
engenharia elétrica na primeira turma
deste curso da Escola de Engenharia
Maua, em Sao Caetano do Sul (SP), onde
posteriormente assumiu por muitos
anos a cadeira de Instalacdes Elétricas.

Publicou na década de 1980 o seu
livro "“Instalacdes Elétricas”, considera-
do por muitos uma verdadeira “biblia”
sobre o tema. Esteve a frente do livro
até a sua 3? edicdo. Essa publicacao,
hoje na 5? edicdo, que tive a honra de
atualizar apds a auséncia do mestre, ex-
plica de modo detalhado as prescri¢des
das diferentes edicdes da norma ABNT
NBR 5410.

0O Prof. Cotrim foi figura proeminente
em comissdes de estudos na area da ele-
tricidade, destacando-se, em particular,
naquela que elaborou e passou a revi-
sar: a NBR 5410, norma de instalaces
elétricas de baixa tensdo. Esse destaque
levou-o a assumir por dois anos a supe-
rintendéncia do CB-3 (Comité Brasileiro
de Eletricidade da ABNT), exatamente

[EX3 poténcia

nos duros anos de dificuldade econoé-
mica que este comité passou no final
da década de 1990.

Por sua didatica e fluéncia, logo tor-
nou-se um palestrante requisitado em
cursos, eventos, seminarios e palestras
sobre instalagdes e produtos elétricos.
Felizes daqueles que tiveram a opor-
tunidade de ver suas atuacdes ao vivo.

Atuou como consultor de impor-
tantes empresas da area elétrica. Foi
quando prestava servicos para a antiga
“Pirelli Cabos Elétricos”, em 1985, que
conheci o Professor Cotrim, nascendo ali
uma longa e estreita amizade entre nds
e nossas familias.

0 lado humano desse profissional tao
destacado era muito interessante. Tinha
aversao profunda por computadores e
tudo que fazia era escrito a mao, com
sua caligrafia inconfundivel. Sua dedica-
¢do e admiracdo pela esposa deram ori-
gem ao nome de sua empresa de con-
sultoria: MHC Engenharia (as inicias de
Maria Helena Cotrim). O carinho que os
dois tinham por animais fazia com que
comprassem sacos e sacos de alpiste e
racao, que eram jogados no quintal da
casa deles, na Vila Madalena, para ali-
mentar os passaros da regido, que agra-
deciam o presente pousando as centenas
naquele local todos os dias. Raramente

o Professor Cotrim aceitava um convite
para almocos profissionais, preferindo
alimentar-se em casa sempre que esta-
va na cidade. Por outro lado, o vicio de
fumar dois ou trés macos de cigarro por
dia contribuiram de modo decisivo para
encurtar sua existéncia, apesar dos pro-
testos e avisos dos varios amigos que o
alertavam do mal provocado pelo fumo.
Este texto poderia se estender por
muitas paginas, relembrando muitas
passagens e historias profissionais e
pessoais vividas por esta figura insubs-
tituivel, que é o Professor Cotrim. Mas
termino por aqui celebrando a sua ra-
pida e brilhante passagem por nossas
vidas, contribuindo com estas linhas
para manté-lo vivo em nossa memoria.
Saudades, Professor Cotrim!

Até a préxima edicao!

.(-_“--

HILTON
MORENO

Foto: Divulgacao



Somos uma empresa lider e inovadora com 40 anos de histdria no Brasil e atualmente somos uma das maiores
fabricantes de fios e cabos do mundo, com uma histéria de mais de 170 anos de progresso continuo. Servimos
nossos clientes nos principais mercados e segmentos, oferecendo produtos para Construcao Civil, Transmissao e
Distribuicdo de Energia, Oleo, Gas e Petréleo, Industria, Energias Renovaveis e Datacom, onde nossos produtos e
nossas marcas sao conhecidas pela sua qualidade e performance superior.

Ampliamos o valor dos nossos produtos e tecnologias com nossa experiéncia em distribuicao, vendas, area técnica,
servicos e atendimento ao cliente que fazem a General Cable um parceiro forte e importante para a expansao dos
nossos clientes.
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AUMENTAR AS VENDAS FICA FACIL QUANDO - -
VOCE INVESTE EM QUALIDADE. ' o

A Cobrecom possui vm vasto mix de produtos pars peguenos e grandes projetos. Presentes nas maiores lojas de fodo o Brasil,
nossos fios e cabos eléiricos olerecem qualidade e tecnologia, trazendo bons negdcios para vood e seguranga para os clientes.
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