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Cresce no Brasil o nimero
de companhias que
desenvolvem trabalhos
em torno da qualificacao
de profissionais da area
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ENTREVISTA Antonio Maschietto Jr, diretor-executivo do Procobre Brasil,
fala sobre a criacao do Programa Eletricista Consciente, iniciativa que
tambhém envolve a Revista Poténcia e a Abracopel
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14 MATERIA DE CAPA

Cresce no Brasil o nimero de companhias que
desenvolvem trabalhos em torno da qualificacdo de
profissionais da area elétrica. Empresas investem
em cursos, treinamentos e projetos que visam
estudantes, menores carentes e profissionais como
eletricistas, técnicos e engenheiros.

(8 ENTREVISTA

Antonio Maschietto Jr, diretor-executivo do
Procobre Brasil, fala sobre a criacdo do Programa
Eletricista Consciente, uma iniciativa que envolve
a Revista Poténcia, a Abracopel e o Procobre.
Acao visa a qualificacdo de eletricistas, a partir da
disseminagéo de informacdo segura e de alto nivel
de qualidade.

44 MERCADO

Motores elétricos apresentaram grande evolugao
nas Ultimas décadas, em termos de eficiéncia
energética. No Brasil, mercado esta em expansao,
mas poderia crescer muito mais se houvesse a
modernizagdo do parque instalado no Pais.

60 FORUM POTENCIA

Quinta etapa do Férum Poténcia atrai mais de
350 profissionais da area elétrica e agita a cidade
do Rio de Janeiro. Evento abordou temas como
seguranca nas instalacdes elétricas, gestao de
ativos, normalizacdo e produtos e tecnologias.
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A correta especificacdo e instalacdo de
equipamentos e sistemas de iluminagéo é
fundamental para evitar acidentes em ambientes
com areas classificadas.
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ACOES PELA SEGURANCA

Mais uma vez montamos uma revista recheada de temas liga-
dos a seguranca das instalag6es elétricas. A comecar pela Matéria
de Capa, onde falamos sobre as diversas acdes que as empresas
de nosso mercado tém desenvolvido com o objetivo de elevar o
nivel da mao de obra no setor.

Infelizmente, ainda ha no Brasil uma grave crise de mao de
obra na area elétrica. E os motivos sdo varios, incluindo as defici-
éncias na formacao dos profissionais, a dificuldade em se atualizar
e até mesmo a ‘ignorancia’ daqueles que aprendem a ‘puxar fio’
na pratica e acreditam que sabem executar a instalagao elétrica
completa de uma casa.

A situacao, que é grave, ndo é pior apenas em funcao das ini-
ciativas de algumas pessoas, empresas e entidades, que mantém
o compromisso de levar informacdo de qualidade ao mercado,
favorecendo a qualificacdo dos profissionais da area. Na repor-
tagem, apresentamos alguns exemplos das ac¢des criadas pelas
companhias nesse sentido. Mas, obviamente, ha muitos outros
cases no mercado.

Também temos feito nossa parte e, nessa edicdo, trazemos
duas reportagens que reforcam nosso compromisso. Na entrevis-
ta do més, Antonio Maschietto Jr, diretor do Procobre, fala sobre
a criacao do Programa Eletricista Consciente, uma iniciativa que
envolve a Revista Poténcia, a Abracopel e o Procobre.

O projeto é composto por uma série de acbes que tém como
objetivo levar informacao de qualidade aos eletricistas. Entre elas,
destaque para o portal www.eletricistaconsciente.com.br, a secdo
especial Mundo do Eletricista que a revista passara a publicar
mensalmente a partir de outubro, e o Férum Poténcia Eletricista
Consciente, com uma etapa programada para novembro e outras
trés a serem realizadas em 2016.

Por fim, a revista traz também a cobertura do Forum Poténcia
realizado no Rio de Janeiro, a quinta etapa do evento. E esse é
um grande exemplo de que a unido favorece a disseminacdo de
conteldo e informacdo atual e de qualidade. O Férum é gratui-
to para os profissionais interessados em participar. Os custos sdo
bancados pelas empresas patrocinadoras e a divulgacao é refor-
cada pelas entidades apoiadoras. Resultado: em cinco etapas nos
apresentamos para mais de 1.600 profissionais.

Juntos, podemos mais. E teremos mais novidades pela frente.

Boa leitura!
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Atencao ao
eletricista

nvestir na qualificacdo da mao-
de-obra é ponto fundamental para
garantir a seguranca e eficiéncia
nas instalacdes elétricas. Apenas
através de ac¢oes de capacitacdo é pos-
sivel desenvolver projetos e executar
instalacbes que, de fato, atendam as
necessidades do usuario do século XXI.

Nesse contexto, um personagem
merece cuidado e aten¢do especial: o
eletricista. E é exatamente ele o foco
de uma iniciativa que envolve a Revis-
ta Poténcia, a Abracopel (Associacao
Brasileira de Conscientizagdo para os
Perigos da Eletricidade) e o Procobre
Brasil, que acabam de lancar o Progra-
ma Eletricista Consciente.

O projeto é composto por uma sé-
rie de acdes que tem como objetivo
principal levar contetido e informacdo
de qualidade a estes profissionais. En-
tre elas, destaque para o portal www.
eletricistaconsciente.com.br, a secdo
especial Mundo do Eletricista, que
sera publicada mensalmente na Re-
vista Poténcia a partir de outubro des-
se ano, e 0 Férum Poténcia Eletricista
Consciente,com uma etapa em novem-
bro desse ano e trés etapas programa-
das para 2016.

“No Procobre, na Poténcia e na
Abracopel n6s temos muito material
informativo em relacdo ao eletricis-
ta. Por isso surgiu a ideia de colocar
todo este material, que inclui videos,
artigos técnicos, cursos, seminarios,
etc, em um grande portal, que é o Ele-
tricista Consciente. Na verdade, ele é
mais que um site, € uma comunidade
onde os eletricistas poderdao compar-
tilhar suas experiéncias, conhecimen-
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tos, tirar davidas, pegar dicas e muito
mais”, explica Antonio Maschietto Jr,
diretor-executivo do Procobre Brasil.
Maschietto observa ainda que a
secdo fixa na Revista Poténcia e o Fo-
rum dedicado ao eletricista vao con-
tribuir para a producao de mais con-
tetdo inédito, mantendo o eletricista
informado sobre as principais tendén-
cias do mercado, além de darem dicas
Uteis para o seu dia a dia de trabalho.
Na entrevista que segue, Mas-
chietto detalha o programa, seus ob-
jetivos e destaca a importancia desse
profissional no mercado. “A profissdo
de eletricista é de extrema importan-

REVISTA POTENCIA, PROCOBRE
BRASIL E ABRACOPEL LANCAM

PROGRAMA ELETRICISTA
CONSCIENTE

cia para o funcionamento da vida mo-
derna. Cada vez mais dependemos de
aparelhos eletroeletronicos e de boas
instalacdes elétricas para liga-los. Com
isso, a responsabilidade do eletricista
s6 aumenta”, afirma.

E ele completa: “O eletricista tem
que ter a consciéncia de que seu traba-
Iho é crucial para garantir a seguranca
da instalacdo. E este grande programa
o0 ajudara (através dos materiais infor-
mativos) a se diferenciar no mercado
em relagdo as pessoas que ndo tém ne-
nhuma capacitacdo, mas que oferecem
servicos de elétrica, fazendo qualquer
coisa na instalacao”.




Entrevista

Entrevista com autoridades e
profissionais do setor elétrico.

O que levou o Procobre, a Re-

vista Poténcia e a Abracopel

a criarem o Programa Eletri-
cista Consciente?
0 eletricista ¢ um formador de opinido e
um personagem fundamental no traba-
Iho de execucdo de instalacdes elétricas
no Brasil, principalmente nas constru-
cOes residenciais novas e nas reformas
de edificagbes mais antigas. Temos da-
dos no Procobre que indicam que qua-
se 70% das moradias construidas no
Pais sdo casas, e é nesse ambiente que
o eletricista atua em larga escala. No
entanto, sabemos que nem todos estao
devidamente capacitados e preparados
para prestar um bom trabalho. Por isso,
entendemos que deveriamos trabalhar
em cima desse profissional, munindo
ele com informacdes técnicas e também
comportamentais. Assim nasceu o Pro-
grama Eletricista Consciente, cujo obje-
tivo é oferecer ferramentas para que ele
cresga como profissional.

Significa que o programa visa,

entre outros aspectos, a valo-

rizacao do profissional eletri-
cista e, consequentemente, a busca
por instalacées mais seguras?
Exatamente. E preciso ter em mente que
a profissdo de eletricista é de extrema
importancia para o funcionamento da
vida moderna. Cada vez mais depende-
mos de aparelhos eletroeletronicos e de
boas instalagdes elétricas para liga-los.
Com isso, a responsabilidade do eletri-
cista s aumenta. Uma falha na instala-
cdo pode resultar em grandes prejuizos
materiais, sem contar o risco de perdas
de vidas. Por isso, para evitar problemas

Interview
@ Interview with authorities and
professionals of the electrical sector.

e minimizar os riscos, mais do que nunca
o eletricista precisa se manter atualiza-
do. E fundamental, por exemplo, que ele
acompanhe as novidades na parte nor-
mativa e as evolucdes tecnoldgicas dos
produtos. Tem eletricista que até hoje
nao sabe instalar um DR ou um DPS. E
se ele ndo sabe, ndo vai indicar para o
cliente, reduzindo o nivel de seguranca
da instalacéo.

Que aspectos sao considera-

dos nesse trabalho de aprimo-

ramento profissional, através
do Programa Eletricista Consciente?
Através do programa nés queremos,
por exemplo, mostrar ao profissional
eletricista que é muito importante que
ele conheca e saiba como aplicar as
normas técnicas associadas ao seu dia
a dia, como é o caso da NBR 5410 —
Instalaces elétricas de baixa tenséo.
Além disso, é fundamental que ele sai-
ba interpretar os desenhos técnicos, os
diagramas elétricos, e que tenha ha-
bilidade para utilizar as ferramentas
adequadas na instalacdo dos compo-
nentes elétricos. O eletricista tem que
ter a consciéncia de que seu trabalho
é crucial para garantir a seguranca da
instalacdo. E o programa o ajudara a se
diferenciar no mercado em relacdo as
pessoas que ndo tém nenhuma capa-
citacdo, mas que oferecem servicos de
elétrica, fazendo qualquer coisa na ins-
talacdo. Nesse sentido, o contetido com-
portamental é muito relevante, porque
percebemos que uma grande parte dos
eletricistas atua como auténomo, quer
dizer, ele é seu proprio patrdo. Entdo, é
importante que ele tenha um modelo

Entrevista
@ Entrevista con autoridades y
profesionales del sector eléctrico.

comportamental e técnico para chegar
nas casas e prestar um bom atendimen-
to, sugerir uma boa adequacdo (no caso
de uma reforma). E ter uma filosofia que
nao seja apenas de uma manutengao
corretiva, mas também preventiva. Ou
seja, quando ele chega a uma residén-
cia ele deve analisar a instalacdo como
um todo, e ndo apenas fazer uma agéo
corretiva especifica.

Como o programa esta estru-

turado?

Tanto no Procobre, quanto na
Abracopel e na Revista Poténcia, nos te-

Antonio Maschietto Jr., executive
director of Procobre Brazil, talks about
the creation of the Conscious Electrician
Program, an initiative from Magazine
Poténcia, Abracopel and Procobre,

which has the objective to promote the
qualification of electricians through the
dissemination of reliable and high quality
information.

Antonio Maschietto Jr,, director ejecutivo
de Procobre Brasil, habla sobre la
creacion del Programa Electricista
Consciente, una iniciativa de la Revista
Poténcia, Abracopel y Procobre, dirigido a
la capacitacion de los electricistas a partir
de la difusion de informacion fiable y de
alto nivel de calidad.

O ELETRICISTA TEM QUE TER A CONSCIENCIA DE QUE SEU
TRABALHO E CRUCIAL PARA GARANTIR A SEGURANCA DA INSTALACAO.

potenciA [IEM
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mos muito material informativo em rela-
a0 ao eletricista. Por isso surgiu a ideia
de unir forcas e colocar todo este material,
que inclui videos, artigos técnicos, cursos,
seminarios, etc., em um grande portal,
que é o Eletricista Consciente (www.ele-
tricistaconsciente.com.br). Na verdade, ele
é mais que um site, é uma comunidade
onde os eletricistas poderdo compartilhar
suas experiéncias, conhecimentos, tirar
duvidas, pegar dicas e muito mais.

E como é o seu funciona-

mento?

Criamos um mecanismo similar
a um programa de fidelidade, para es-
timular a troca de informagdes entre o
programa e 0s participantes e entre os
proprios eletricistas. Em resumo, a dina-
mica de todo o processo € a troca, sendo
que a interagao do eletricista é estimu-
lada através do acimulo de pontos, que
poderdo ser trocados por prémios rela-
cionados ao seu dia a dia. Por exemplo,
se o eletricista |é os artigos, assiste 0s
videos, participa de enquetes, enfim, se
ele passa a acessar os materiais do site,
ele vai acumulando pontos. Cada con-
tetido corresponde a um nimero deter-
minado de pontos. E os pontos acumu-
lados sdo convertidos em prémios, em
produtos que ele podera escolher, como
um conjunto de ferramentas, itens de

v
E PRECISO TER

EM MENTE QUE
A PROFISSAO
DE ELETRICISTA
E DE EXTREMA
IMPORTANCIA PARA O
FUNCIONAMENTO DA
VIDA MODERNA.

[0 potEnciA

EPI, enfim, materiais ligados ao seu dia
a dia. Essa é a maneira que encontramos
para estimular que o eletricista acesse
as informacoes, que ele se atualize e
melhore como profissional. Importante
destacar que o objetivo do programa
ndo é distribuir prémios, mas estimular
o eletricista a passar por um circuito de
informacbes que o ajude a crescer pro-
fissionalmente. Assim tornamos essas
pessoas mais aptas a fazer um bom tra-
balho nas residéncias.

Todos os eletricistas podem

participar?

O programa é gratuito e esta
aberto a qualquer profissional eletri-
cista no Brasil. O que faremos mais a
frente, numa sequnda etapa do projeto,
é disponibilizar o nome desses eletricis-
tas para o mercado. Entdo, se um usu-
ario esta a procura de um profissional
da area, ele podera pegar no site. Nds
temos pesquisas que indicam que as
pessoas, quando contratam eletricistas
para fazer reparos em suas casas, con-
tratam por indicagdo, seja de um ami-
go, do zelador, de um parente, enfim,
é raro o usudrio buscar em uma forma
eletrénica. Mas, por outro lado, vemos
que a internet e as midias sociais estao
cada vez mais fortes no dia a dia das
pessoas. Entdo, é grande o potencial
para que, em breve, muita gente passe
a contratar o eletricista pela internet.
Assim, nossa ideia é oferecer através
do site uma lista de eletricistas para
as pessoas contatarem, mas apenas
aqueles que efetivamente tenham cer-
tificados de conclusdo de um curso de
eletricista. Ou que tenham passado por
um programa de certificacdo, como o
que o Senai oferece hoje. Entao, o ele-
tricista até pode entrar hoje no progra-
ma sem essa certificacdo, mas vamos
ficar ao longo do tempo estimulando-o
a se capacitar e buscar a certificacdo.
O intuito é levar o eletricista da infor-
malidade para a formalidade. Esse é o
objetivo do projeto.

Foto: Ricardo Brito/HMNews

Fale um pouco sobre as outras

acdes em torno do projeto.

A Revista Poténcia vai lancar na
edicdo de outubro uma secdo especial
(que serd mensal) chamada Mundo do
Eletricista. Nesse espaco a revista tra-
tara exclusivamente de assuntos rela-
cionados ao dia a dia do eletricista.
Serdo reportagens sobre capacitacao,
tendéncias tecnologicas, produtos,
comportamento, normas técnicas, en-
fim, todos os temas ligados a rotina
desse profissional. A Revista Poténcia
também serd responsavel pela orga-
nizacdo do Férum Poténcia Eletricis-
ta Consciente, que tera sua primeira
etapa em novembro, em Sao Paulo. O
evento terd o mesmo formato adotado
com sucesso nas oito etapas do Forum
Poténcia 2015. Ou seja, sera itineran-
te, com um dia de duracdo e balcoes
para que os patrocinadores divulguem
suas solucdes. A diferenca é que o Fo-
rum Poténcia Eletricista Consciente
terd conteldo totalmente voltado aos
eletricistas. Para 2016, ja estao confir-
madas etapas nas cidades do Rio de
Janeiro (marco), Belo Horizonte (maio)
e Sdo Paulo (outubro). Y
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Novo portal

A SIL, fabricante de fios e cabos
elétricos de baixa tensao, colocou
no ar seu novo site (www.sil.com.br),
mais interativo e de facil navegacao.
Redesenhado, o portal segue as
diretrizes da marca e reflete proximidade,
inovacao, flexibilidade, dinamismo e
comprometimento, atributos da relacdo da
SIL com seus clientes.

0 lancamento faz parte do continuo
processo de modernizacdo vivenciado pela empresa,
levando em conta a constante evolucdo tecnoldgica

e a necessidade de acompanhar a oferta de servicos
cada vez mais adequados as necessidades atuais dos
consumidores, principalmente na area digital.

Com versdes em portugués, inglés e espanhol, o
portal segue as mais modernas tendéncias adotadas
em ambientes virtuais corporativos. A grande
novidade desta mudanca é um projeto grafico
bastante atual e a preparacao do site para constantes
atualizacdes, seja de contetido ou de mecanismos
para prestacao de servicos.

"Agora temos um portal responsivo que facilita a
navegacdo em smartphones e tablets e o coloca no
topo das pesquisas e buscas do Google. Além disso,

a nova ferramenta administradora permitira, em um
futuro préximo, que aumentemos a oferta de contetido
a quem navega, nosso real objetivo com a iniciativa.
Estamos certos que o site da SIL é um dos mais
modernos e inovadores entre as principais marcas

do setor da construcdo civil”, atesta Rodrigo Morelli,
supervisor de Marketing da SIL.

Foto: Divulgacdo

Descontaminacao
de lampadas

A Steck, industria especializada na
producdo de materiais elétricos, recebeu o
certificado por contribuir para a
descontaminacao de 408 lampadas
fluorescentes contendo mercrio.
Este processo foi feito por meio do
método “Operacdo Papa Lampadas
In Company”, no qual os residuos
gerados serdo destinados a
reciclagem.

Na intencdo de colaborar com o
meio ambiente, a marca realiza,

a cada dez meses, uma coleta de

Foto: Divulgacdo

Encontro técnico

Para apresentar as solu¢oes em geradores

e sistemas de energia, a Distribuidora Cummins
Minas realizou no dia 21 de agosto o Open Energy Day,
encontro técnico dirigido a empresas de engenharia,
instalagdo, projetistas, mineradoras, clientes e potenciais
clientes. O evento recebeu mais de 200 participantes no
hotel Caesar Business, em Belo Horizonte.

"0 evento é uma oportunidade impar de aproximarmos
as empresas locais ao sistema Cummins Power
Generation de fabricacdo e dimensionamento de
grupos geradores. Em contrapartida, possibilita a
fabrica entender melhor as caracteristicas e dificuldades
do mercado local para aplicacdes de grupos geradores,
permitindo que novas ferramentas e produtos sejam
desenvolvidos”, explica Carlos Henrique de Paula,
gerente Geral de Power Generation da DCML.

Com um formato diferenciado, foram ministradas

21 palestras técnicas simultaneas em trés diferentes
salas, abordando diversos temas, dentre eles:
conceitos basicos de grupos geradores, geradores

a gas, novas tecnologias, sistemas de transferéncia
disponiveis, crise energética, regimes de poténcia

e operacao, instalagdes padroes, emissdo de
poluentes, barramentos e transformadores, sistemas
de atenuacéao de ruidos, manutencdo de grupos
geradores, diferentes aplicagdes dos geradores e suas
caracteristicas e os principais diferenciais Cummins.
“Uma vez mais promovemos este encontro, que
sempre foi muito bem aceito pelos parceiros e clientes
no mercado de geragao de energia na regido. Essa
iniciativa promove a integragao entre os profissionais
do setor e nos aproxima ainda mais do mercado,
fazendo com que possamos melhor compreender sua
demanda e, consequentemente, melhor atendé-lo”,
analisa Roberto Galinari, diretor Comercial da DCML.

aproximadamente 450 lampadas queimadas e aciona
a "Operacao Papa Lampadas In Company”, que
transforma o mercurio, uma substancia perigosa que
apresenta inflamabilidade, corrosividade, reatividade,
toxicidade ou patogenicidade, em um produto ndo
perigoso, tornando-o inerte e com propriedades de
biodegradabilidade, solubilidade ou combustibilidade.
Deste modo, o mercurio passa a ser decomposto sem
deteriorar o ambiente.

Os residuos segregados a partir das lampadas
queimadas sao reciclados por uma empresa
terceirizada que realiza a coleta e faz a reutilizacdo
em novos processos de transformacdo, criando assim
novas lampadas.
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Pesquisa reveladora

Muitas empresas que oferecem servicos de estdo sendo medidos regularmente pelas companhias
entrega, instalagdes e de atendimento ao cliente em funcdo justamente da falta de visibilidade sobre
contam com companbhias terceirizadas para a execucao o dia a dia dos funcionarios em campo de suas

in loco deste trabalho. Geralmente esses trabalhadores fornecedoras terceirizadas.

em campo sdo a Unica interface com o cliente e Veja a seguir alguns dos principais resultados desta
essenciais para o aprimoramento do negdcio. pesquisa ClickSoftware. As empresas prestadoras

Além disso, o fortalecimento do papel do consumidor de servico sdo embaixadoras da marca: 92% das

esta ocasionando uma demanda crescente por empresas pesquisadas concordam que o desempenho
empresas capazes de oferecer uma experiéncia das terceirizadas durante um servico de atendimento
consistente, independentemente de quem quer que ao cliente é tdo importante na manutencao e

esteja na ponta desta cadeia, fornecendo o servico. melhoria do negécio como o préprio marketing. 80%
Novas descobertas de uma pesquisa recente das companhias entrevistadas acreditam que uma

da ClickSoftware realizada junto a mais de 200 performance fraca por parte dos fornecedores impacta
organizagdes apontam que as parcerias entre estas negativamente em suas marcas.

empresas e seus fornecedores de servicos ndo sao tdo A maioria das reclamacdes sobre as empresas

sélidas quanto se gostaria, e a maioria dos servigos prestadoras de servico (66%) nos Ultimos seis meses foi
prestados mais enfraquece a reputacdo das companhias  relacionada a questdes de agendamento. Nao somente
do que contribui para o seu aprimoramento, além de atrasos, mas também chegadas antecipadas que causam
significar custos adicionais ano a ano. frustracdo ao cliente, retorno da visita e compromissos
A pesquisa da ClickSoftware foi realizada nos Estados perdidos. Um terco das queixas (38%) surge a partir
Unidos e contemplou tomadores de decisao, diretores do atraso dos técnicos em campo. Ao mesmo tempo

e gerentes de servigos terceirizados dos segmentos de em que as empresas percebem que isto é um grave
manufatura, servicos domiciliares, varejo, energia, gas e problema, contraditoriamente ndo medem de forma
saneamento basico. consistente questdes associadas a este agendamento
As principais causas de insatisfacdo dos clientes sdo (quase metade dos gestores das terceirizadas, 45%, faz
principalmente as falhas de comunicagao e a baixa esta afirmacdo).

qualidade do servico. Estas falhas situam-se nos Compromissos perdidos e baixa qualidade ferem a
dois extremos do espectro da prestacdo de servicos. reputacdo da empresa e aumentam os custos: o estudo
No estudo, 89% dos gestores das empresas ouvidas levantou que 21% dos compromissos dos funcionarios
enfatizam que as suas fornecedoras terceirizadas terceirizados resulta de retorno ou repeticdo de visitas.
deveriam ser mais transparentes e comunicativas, para Apesar da maioria das empresas afirmar se preocupar
que o negdcio como um todo seja bem-sucedido. Ao em enviar o profissional com a habilidade mais

mesmo tempo, muitos indicadores de desempenho nao adequada para cada chamada especifica.

Longa parceria

Tradicional na Rua da Consolacao, em Sao esse profissionalismo e nos sentimos privilegiados em
Paulo (SP), a Casa Roberto iniciou suas atividades fazer parte desta histéria”.

em 1965, se dedicando exclusivamente a iluminacao A dedicacao aplicada no dia a dia e o compromisso de
decorativa, e hoje é uma das lojas mais reconhecidas levar aos seus clientes produtos

do ramo elétrico. O estabelecimento completa 50 anos e servigos diferenciados, solugdes

de fundacdo em 2015, e, para homenagear a empresa inovadoras para os mais diversos

parceira, o Grupo Legrand, que sempre esteve presente ambientes e um atendimento de

em sua histdria, entregou uma placa em homenagem qualidade, tornaram a Casa Roberto

a0 seu sucesso. um referencial na regido. “Queremos

Segundo o gerente Regional de Vendas de Sao Paulo, agradecer todo destaque que a

Mario Bordin, “a Casa Roberto alcanca uma marca Casa Roberto sempre deu as marcas

onde poucas empresas chegam, com um nivel de Legrand e BTicino e esperamos que

maturidade comercial e administrativa acima da média esta parceria de sucesso perdure por

do mercado. N6s, do Grupo Legrand, percebemos todo muito tempo”, finalizou Bordin.

Foto: Divulgacao
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EMPRESAS DO SETOR
ELETROELETRONICO INVESTEM EM
CURSOS, TREINAMENTOS E PROJETOS
DE CAPACITACAO DE PROFISSIONAIS

DA AREA ELETRICA.

) The number of
———7 companies in Brazil that

work in the qualification
of professionals of

the electrical sector has
been growing. Among the
initiatives of companies,
emphasis on the free courses
to train disadvantaged youths,
specialized training in
new emerging fields,
such as photovoltaic energy,
and professional updating
courses.

POR: MARCOS ORSOLON

Crece en Brasil el @
niimero de empresas

que desarrollan trabajos
sobre la cualificacién de

profesionales del segmento
eléctrico. Entre las iniciativas
de las empresas, se destacan
los cursos gratuitos
para capacitar a jovenes
desfavorecidos, la formacién
especializada en nuevas areas
emergentes, como la energia
fotovoltaica, y cursos de
actualizacion profesional.
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magine a situacdo: Uma dona de casa decide reformar a instalagdo elé-
trica de seu apartamento. Sob a orientacdo do eletricista indicado por
um vizinho, que cobrou uma pechincha para executar o trabalho, ela foi
a uma loja, comprou produtos certificados e de marcas conhecidas, e,
ao longo de trés semanas, o ‘profissional’ fez as atualizacbes. Mas, para sua
surpresa, nada funciona direito depois das mudancas. Quando liga o micro-
ondas o disjuntor desarma. Liga o chuveiro e toma choque. Acende as lam-
padas e elas apresentam variacao de luminosidade. Enfim, uma catastrofe.

Mas, se os produtos instalados estavam certificados, qual o problema?
A méo de obra. Ou melhor, a falta de um profissional qualificado e com
o conhecimento necessario para executar a instalago.

Infelizmente, esse exemplo ficticio ocorre todos os dias no Brasil. E
nao apenas em construcdes residenciais. Ha problemas na execucao das
instalacdes elétricas em todos os lugares, incluindo estabelecimentos co-
merciais, arenas esportivas ou mesmo na industria.

Ocorre que, no Pais, ha uma grave crise de mao de obra na érea elé-
trica. E os motivos para isso sdo varios, incluindo desde as deficiéncias
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na formacao de eletricistas, técnicos,
tecnodlogos e engenheiros, até a pessoa
que aprende algumas coisas na pratica
e 'acredita’ que estd preparada para fa-
zer uma instalacdo.

O problema é que o despreparo,
quando envolve eletricidade, nado se li-
mita a comprometer o funcionamento da
instalagdo. Ele também pode gerar riscos
sérios tanto para quem executa o traba-
lho, quanto para o usuario final. Dai o
grande nimero de acidentes envolvendo
eletricidade contabilizado ano apds ano.

A preocupagdo com esse quadro tem
levado um grande nimero de empresas
a investir na elaboracdo de cursos, trei-
namentos e projetos de capacitacdo de
profissionais na rea elétrica. As inicia-
tivas sdo variadas, e incluem acdes para
praticamente todos os profissionais en-
volvidos com a cadeia das instalagbes
elétricas - projeto, instalacao, operacao,
manutencdo, consultoria, etc.

E, em geral, os objetivos sdo os mes-
mos: manter os profissionais atualizados
e fazer com que eles adotem no seu dia
a dia as melhores praticas disponiveis.
Sempre pensando na seguranca e na
qualidade da instalacdo.

“Um dos motivos para oferecermos
treinamentos é orientar a respeito da
importancia da seguranga quando se
trabalha com energia elétrica. Que-
remos enfatizar esta questdo desde
0 momento do projeto até sua execu-
¢ao”, comenta Bruno Marques, gerente
de Marketing da Divisdo de Materiais
Elétricos da 3M.

Marques observa que, muitas vezes,
alguns cuidados e normas sao deixados
de lado em trabalhos como o dimensio-
namento de uma instalacdo elétrica ou
a execucdo de emendas e conexdes. “0
cuidado com os procedimentos reduz o
numero de acidentes. Outra questdo é a

I3 rotencia
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utilizacdo correta dos materiais elétricos.
E importante que os clientes conhecam
as diferencas e aplicacbes de cada um
dos produtos e saibam fazer o manuseio
correto. Isso garante a seguranca das
instalacbes, evitando acidentes como
curtos-circuitos e até incéndios, além de
aumentar a produtividade do trabalho”.

Diego Ferreira, da SEL (Schweitzer
Engineering Loboratories), alerta que
grande parte dos problemas ocorre
por falhas na formacdo profissional.
“Apesar das universidades brasileiras
acompanharem as evolugdes tecnolo-
gicas, elas ainda ndo oferecem algumas
atividades praticas importantes para a
indUstria. Um exemplo é que em mui-
tas universidades a disciplina 'Protecdo
de Sistemas Elétricos’ passou a ser op-
tativa”, alerta.

Ferreira explica que, na area de pro-
tecdo, controle e automacao de siste-
mas elétricos, além do conteldo basico
aprendido na graduacdo, os profissio-
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O despreparo de quem

lida com eletricidade pode
comprometer o funcionamento
da instalacao.

nais precisam conhecer temas como fi-
losofia e aplicacdes de protecdo para a
correta concepcao de sistemas seguros
e confidveis. “Segundo especialistas do
setor, esses conhecimentos sé podem
ser assimilados dentro das companhias
e devem ser transmitidos por profissio-
nais experientes, com o auxilio de ativi-
dades praticas”. E ele completa: “Outro
fator preocupante é a rapida evolucdo
das tecnologias aplicadas no sistema
elétrico, nem sempre acompanhada
pelas universidades e que exige atua-
lizacdo constante dos profissionais”.
Bruno Marques, da 3M, também chama
a atencdo para a necessidade do profis-
sional se manter atualizado em relacdo
a evolugdo tecnoldgica dos produtos e
equipamentos. Ele comenta que, no ge-
ral, € muito comum o desconhecimen-
to técnico do funcionamento de novos
equipamentos a serem utilizados nas
instalacoes e sistemas elétricos. O que
pode acarretar no aumento do tempo
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de trabalho, afetando a produtividade
da empresa.

Ele também cita que é comum os
técnicos e eletricistas ndo conhecerem as
normas de seguranca para trabalho com
energia elétrica, colocando em risco sua

prépria vida e a seguranga das instala-
cOes. “Areciclagem e a troca de experién-
cias devem ser constantes, mas isso ainda
ndo é a realidade”, lamenta Marques.
Nas préximas paginas, vamos apre-
sentar algumas acdes de empresas da

area elétrica que investem em treina-
mentos e capacitacdo profissional, com
o0 objetivo de elevar o nivel de qualidade
da mao de obra no Brasil. Essa é ape-
nas uma amostragem, pois ha dezenas
de companhias com projetos similares.

~x SEL - Schweitzer Engineering Laboratories

A companhia criou, em 2001, a Uni-
versidade SEL, voltada para a capacita-
cdo dos profissionais da area elétrica.
Segundo Diego Ferreira, o objetivo é
fornecer educacdo essencial para com-
plementar a formacdo do engenheiro,
capacita-lo para assumir novas respon-
sabilidades e acompanhar o avanco da

Fotos: Divulgacdo
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tecnologia, tornando possivel utilizar o
conhecimento adquirido como uma fer-
ramenta para aumento de produtivida-
de e obtencao de maior lucratividade.

Além dos cursos, sao promovidos
também palestras e semindrios gratui-
tos para disseminar conhecimento para
o mercado. Quanto ao formato, os cur-
sos e treinamentos da Universidade SEL
aliam teoria e pratica e preparam os pro-
fissionais para enfrentarem os desafios
do dia a dia, dando-lhes percepgao ob-
jetiva da necessidade e aptiddo para po-
derem combinar fundamentos tetricos
para serem aplicados na pratica.

“Os cursos, palestras e seminarios

[EE3 rotencia

gratuitos nos permitem repassar ao mer-
cado todo o conhecimento que adquiri-
mos ao longo dos anos”, declara Fer-
reira, revelando que, até o momento, a
Universidade SEL j& capacitou mais de
9.630 profissionais da area elétrica, entre
técnicos e engenheiros que atuam com
protecdo, automacao e controle de siste-

QUALIFICACAO
Os cursos e
treinamentos da
Universidade SEL
aliam teoria e pratica e preparam
os profissionais para enfrentarem
os desafios do mercado.

mas elétricos. Para desenvolver as agdes,
a companhia possui um Centro de Treina-
mento em Campinas (SP), com salas de
treinamento com capacidade para 20 e
30 pessoas, equipadas com notebooks e
uma rede interna para simulagdes na pré-
pria sala. Além de todos 0s equipamentos
necessarios ao aprendizado dos alunos.

Um aspecto interessante é que 0s
préprios engenheiros da companhia atu-
am como instrutores da Universidade SEL,
além de também participarem de todos

os treinamentos. “Inclusive, alguns p:\\

fissionais que hoje fazem parte de nos-
so quadro de funcionarios ja foram alu-
nos da Universidade SEL. Eventualmente
um ou outro aluno que se destaca, e se
identifica com os valores da empresa, é
acompanhado de perto para uma futura
oportunidade”, completa Diego Ferreira.

Parcerias
A SEL também
mantém parcerias com
outras entidades no
desenvolvimento das
acoes de treinamento e
capacitagao. Em parceria
com a Universidade
Federal de Itajuba
(UNIFEI), é oferecido o
Curso de Especializacao
em Protecdo de Sistemas
Elétricos. E, em parceria
com o Instituto Nacional
de Telecomunicacoes
(INATEL), é oferecido o
Curso de Especializacdo
em Automacao de
Sistemas Elétricos.

llustracdo: DollarPhotoClub
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Segundo o engenheiro Juarez Guer-
ra, diretor da Finder, a empresa possui
uma cultura de disseminacao do conheci-
mento, que vem da matriz, na Italia. “Em
nossa matriz italiana, ha anos existe um
programa de relacionamento com esco-
las técnicas regionais. Essa cultura abre
as portas da empresa para os futuros
profissionais conhecerem de perto o dia
a dia da profisséo, pois existe um degrau
muito grande entre o profissional recém-
formado e o merca-

do de trabalho”.
Juarez, afirma
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A cultura de treinamento da mul-
tinacional francesa vem do exterior, e
envolve seus proprios colaboradores e
0 publico externo. Uma das iniciativas é
o programa Energy University, lancado
em 2006, e que visa promover a efici-
éncia energética, enriquecer os conheci-
mentos e atualizar informagdes da area,
através de cursos online gratuitos sobre

Finder

&\

Senai-SP, sempre teve um relacionamen-
to estreito com a instituicdo. “Por isso,
uma das primeiras coisas que fiz quan-
do trouxe a Finder para o Brasil, foi criar
um departamento que difundisse nossa
tecnologia e colaborasse com a formacao
profissional: o Didattico”.

O departamento Didattico nasceu
para se dedicar ao relacionamento e as
parcerias com instituicdes de ensino. Ele
se expandiu e oferece cursos, palestras e
treinamentos sobre a linha de produtos e
novas tecnologias tanto para docentes e
alunos, quanto para profissionais do mer-
cado, como instaladores e integradores.

Um de seus objetivos é criar multi-
plicadores, levando a tecnologia Finder
aos mais longinquos pontos do Brasil,
sem fins lucrativos. Para dar suporte ao
trabalho, foram desenvolvemos os ‘Kits
Didatticos’ que sao disponibilizados as
instituicdes de ensino a preco de custo.

“A importancia deste tipo de acdo
se reflete diretamente na area institu-
cional. Mais do que retorno financeiro,
aumenta a visibilidade da marca. Ao ter
uma iniciativa como esta, treinando os
professores e estes os seus alunos, esta-
mos criando na cabeca deles um espa-

¢o para se lembrarem da nossa empre-
sa nao pelo produto, mas pela cultura
que ja estd enraizada”, destaca Juarez.

Quanto ao publico-alvo, ele cita
que o projeto busca atingir os mais di-
versos niveis de ensino, desde a forma-

Schneider Electric

praticas de gestdo de energia.

“A iniciativa, global, tem o objetivo
de fornecer treinamento profissional por
meio de cursos atrelados ao conceito de
eficiéncia energética. As aulas sdo vol-
tadas para gestdo de energia dos seg-
mentos de indUstria e infraestrutura,
centros de processamentos de dados e
redes, edificios comercias e residéncias”,

A Finder possui uma cultura de
disseminacdo do conhecimento
que vem de sua matriz, na Italia.
JUAREZ GUERRA | FINDER

cao continuada, até tecnélogos, lighting
designers, projetistas de luminotécnica,
arquitetos, etc.

Com a necessidade de se buscar
outras fontes alternativas de energia, a
Finder também tem apoiado programas
relacionados a eficiéncia energética e a
energia fotovoltaica.

A empresa também apoia e incentiva
acoes diretas de associacdes como Abra-
copel, Aureside, Associagdes de Engenha-
rias regionais, como em Santa Catarina e
no interior de Sao Paulo, e Associacdes
de Classe dos Profissionais, como CREA e
AESABESP. E também na Argentina atra-
vés da Fundacdo UOCRA.

explica Fernanda Moreira, gerente de
treinamento da Schneider Electric para
América do Sul.

Nesse contexto, ha desde aulas ba-
sicas como ‘Fundamentos da Eficién-
cia Energética’, até temas mais técni-
cos, como ‘Instrucao para Auditorias de
Energia’. O programa oferece, ainda,
duas certificacdes profissionais de am-

potenciA [EED
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BIPBOP

Missao do projeto é promover

0 acesso a energia com acoes
baseadas em investimentos sociais,
criacdo de produtos e formacao.

bito global que promovem a progressao
na carreira.

Ao todo, o programa Energy Uni-
versity oferece 346 cursos de formacdo
voltados para profissionais que desejam
atualizar seus conhecimentos sobre efi-
ciéncia energética, disponiveis em 13
idiomas e em mais de 180 paises. Ins-
cricdes podem ser feitas no site www.
myenergyuniversity.com.

Outra iniciativa global da empresa
é o BipBop (Business, Innovation, Pe-
ople at the Base of Pyramid), que foi
langado em 2009 e tem como missao
ajudar a resolver a questao do acesso a
energia por meio da implementacdo de
acdes baseadas em trés pilares: inves-
timentos sociais (negocios), criacdo de
produtos especificos (inovacdo) e for-
macao (pessoas).

No pilar ‘formacdo’, o BipBop busca
apoiar e desenvolver programas de trei-
namento em atividades ligadas a gestao
de energia (eletricidade, manutencdo
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industrial, entre outros), visando qua-
lificar pessoas que vivem em paises de
economia emergente, além de melhorar
as condicdes de vida da populacdo de
comunidades carentes.

No Brasil, o BipBop
trabalha em duas
vertentes:

D Na criacdo de centros de treina-
mento equipados com o material

Compromisso com a formagao

Fernanda Moreira, gerente de treinamento da Schnei-
der Electric para América do Sul, revela que a companhia
possui uma ambicao mundial, de que todos os funciona-
rios tenham ao menos um dia de treinamento ao ano, in-
cluindo treinamentos técnicos, de lideranca, idiomas e etc.

“Temos um Centro de Treinamento para clientes e par-
ceiros com um catalogo de cursos técnicos em diversas
areas da elétrica, entre eles automacao e sistemas elétri-
cos com foco em operacdo, manutengdo e programacao de
produtos e solucoes Schneider Electric. Além disto temos
uma plataforma de treinamentos online que queremos
ampliar ainda mais para adequar a linguagem e disponi-
bilidade para nossos clientes, parceiros e funcionarios”.

Fernanda cita ainda que a Schneider Electric possui
macroprojetos, como uma plataforma mundial com mais
de 4 mil titulos sobre negocios, e um LMS para funciona-

[EX poTENCIA

rios com mais de 6.000 treinamentos, sendo em
torno de 3.500 e-learning.

“Também temos mais de 16 academias glo-
bais, entre elas a de lideranca, com formacao ba-
sica para todos os managers da Schneider Elec-
tric. Contamos também com o Solutions Univer-
sity, voltado para o pessoal de vendas, compras,
marketing, arquitetura de solugdo e engenheiros.
Além destes perfis o programa atinge as areas de
projetos e orcamentos, atendendo toda a cadeia
de vendas e entrega de solucoes para o cliente”.

Os programas da Sales Excelence Academy
sdo voltados para atualizar e capacitar a area
de vendas para os canais, distribuidor, varejo,
integradores de sistemas e montadores de pai-
nel, etc.

P

~

elétrico e de ensino necessario para
o aprendizado e trabalho pratico.
Gracas aos recursos didaticos, estes
centros de ensino oferecem aulas a
noite (120 horas por pessoa), cur-
sos de formacao de curta duracao
para a certificacdo (até 4 meses) e
cursos de formacdo conducentes a
uma qualificacdo (1 a 3 anos) de-
dicado as negociacdes de energia;

llustracao: DollarPhotoClub



D No treinamento de pessoas por meio
de envolvimento de voluntarios e
funcionarios ativos da Schneider
Electric, que estabelecem uma pla-
taforma para compartilhar expe-

riéncias entre os especialistas da
companhia e entidades de ensino.

Os projetos e acoes liderados pelo
BipBop sdo financiados pela Funda-
cdo Schneider Electric, como parte

<

Bruno Marques, gerente de Marke-
ting da Divisao de Materiais Elétricos da
3M do Brasil, afirma que os treinamen-
tos fazem parte da rotina da Divisao de
Mercados Elétricos da companhia. “Nos-
sos colaboradores — equipe de vendas e
especialistas técnicos — sdo preparados

3M

de seu compromisso em apoiar a in-
tegracdo profissional da populacdo
carente. Cada iniciativa é implemen-
tada em parceria com ONGs e auto-
ridades locais.

.

S30 pessoas que precisam estar sempre
atualizadas sobre normas de seguranga,
novas tecnologias e tendéncias”.

A empresa ndo tem um projeto especi-
fico para este fim. Os treinamentos podem
ocorrer no proprio CTC (Centro Técnico do
Cliente), que fica em Sumaré (SP) e pos-

Foto: Divulgacdo

para oferecer treinamentos personaliza-
dos aos nossos clientes sempre que esta
necessidade for identificada. Quando
mencionamos clientes, estamos falando
desde os eletricistas que usam nossos
produtos para as instalacdes elétricas,
até técnicos, tecnodlogos e engenheiros.

A 3M pode contribuir para |
a educacao dos clientes a i\
respeito das melhores técnicas e || | HII
A "'L I
/ i
fri't_-ll.l!““ (LU

procedimentos de trabalho.
BRUNO MARQUES | 3M
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sui um espaco especifico para receber
clientes do segmento elétrico ou dire-
tamente nos clientes. Ha ainda a pos-
sibilidade dos especialistas técnicos da
3M irem até os clientes para apresen-
tar as solucdes da empresa e atualizar
a equipe de funcionarios que trabalha
diretamente com eles.

Normalmente, cada treinamento
dura metade de um periodo e eles ocor-
rem em todo o Pais — na maioria dos ca-
sos nos proprios clientes. “Além disso,
temos uma parceria com a Abracopel
(Associacdo Brasileira de Conscientiza-
cao para os Perigos da Eletricidade), em
que ministramos palestras e seminarios
para os associados sobre os perigos da
energia elétrica e as tendéncias e opor-

tunidades do segmento. No ano passado
realizamos, por meio desta parceria, oito
seminarios com a participacao total de
603 pessoas. E 0 numero tem aumen-
tado. Entre janeiro e agosto de 2015
realizamos sete semindrios e tivemos a
presenca de 672 pessoas. A previsao é
que até o fim do ano este nimero che-
gue a dez e a quantidade de partici-
pantes, seja em torno de 900 pessoas”
comenta Marques.

“Por sermos uma empresa que ofe-
rece produtos e solugdes para o segmen-
to, acreditamos que podemos contribuir
para a educacdo dos clientes a respeito
das melhores técnicas e procedimentos
de trabalho. Queremos ser reconhecidos
também como uma empresa referéncia

A Philips tem um departamento es-
pecifico de Treinamentos de Clientes,
através do qual sdo oferecidos treina-
mentos basicos de produtos, até a for-

[ 22 By

Foto: DollarPhotoClub

no setor, por isso é importante trabalhar-
mos com profissionais cada vez mais ca-
pacitados, atualizados e exigentes. Eles
nos ajudam a melhorar”, finaliza o ge-
rente de Marketing.

J’

macao de lighting designers. Os treina-
mentos sdo direcionados para os clien-

tes diretos, vendedores e também para
os clientes dos clientes — como arqui-

tetos, engenheiros, eletricistas e profis-
sionais da area elétrica nas industrias.
Segundo Lays Pompiani, consultora
de Treinamento na Philips, entre os mo-
tivos que levaram a empresa a desenvol-
ver esse tipo de acdo esta a necessidade
constante de apresentar ao mercado os
beneficios dos produtos da companhia.
Sem contar a importancia em levar infor-
macdes técnicas sobre os conceitos de
iluminacdo para uma correta aplicagao
dos equipamentos e também o relacio-
namento com os profissionais e clientes.
“Atualmente, estamos empenhados
também para o aumento de profissio-
nais formados como ‘lightman’, como
chamamos na Philips, ou lighting de-
signers, profissionais especificos para
projetos de iluminacdo. Essa demanda
estd ligada com o aumento da procura
pelos clientes por substituicdo de tecno-

DIVERSIDADE

O departamento de Treinamento de
Clientes da Philips oferece desde
treinamentos basicos de produtos,
até a formacdo de lighting
designers.
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logia. Ou seja, os clientes querem pro-
dutos mais eficientes e para isso nossos
distribuidores precisam estar preparados
para um projeto que envolve qualidade
e quantidade de ilumina¢do com o uso
de produtos profissionais”, ressalta Lays,
que cita que, hoje, a maior dificuldade
encontrada no mercado pelos profissio-
nais da drea é o desconhecimento da
tecnologia LED, incluindo as diferencas
de produtos no mercado.

Uma caracteristica da companhia
é que os trabalhos de treinamento en-
volvem alguns colaboradores, havendo,
por exemplo, interacdo com as areas de

A companhia possui um leque va-
riado de projetos no campo de treina-
mento, capacitacdo e qualificacdo para
profissionais da area elétrica:

- CTW: Fundado em 1968, o Cen-
troweg (escola de aprendizagem WEG)
forma profissionais para atender as di-
versas demandas da empresa na area
técnica, de apoio ou operacional. Possui
trés cursos: Aprendiz em Eletronica, Ele-
trotécnica e Montagem Eletromecanica.

| 24 By

WEG ==

Foto: Divulgacdo

marketing, para que os treinadores sem-
pre estejam alinhados com as novidades
do mercado.

De janeiro até agosto deste ano, fo-
ram treinados mais 1.000 profissionais
pela empresa que, sempre que possivel,
absorve em seu quadro de colabora-
dores os profissionais que passam por
seus projetos de capacitacdo. “Porém,
0 que notamos, principalmente no caso
de ‘lightman’, é a absor¢do pelo mer-
cado, que é carente em profissionais
na area. £ muito dificil encontrar um
projetista de iluminacgao a disposicao”,
comenta Lays.

Foto: DollarPhotoClub

- Programa QPET (Qualificacdo
Profissional de Engenheiros e Tecno-
logos): O programa, criado em 2011,
visa proporcionar oportunidade de de-
senvolvimento e aperfeicoamento aos
profissionais, potencializando-os com
informacdes técnicas sobre maquinas
elétricas girantes e transformadores de
distribuicdo e forca.

- CTC: O Centro de Treinamento de
Clientes foi criado no ano 2000 e re-
aliza treinamentos voltados a clientes,
assistentes técnicos e revendas. Pro-
porciona também alguns treinamentos
fechados para equipes de manutencéo
solicitados diretamente pela area, con-
forme necessidade. Além disso, ha a pre-
senca de colaboradores da manutencao
nos demais treinamentos previstos para
clientes em calendario: CLP, Inversores,
Geradores e Motores.

O objetivo é oferecer treinamento
com enfoque técnico em automacao
industrial e areas afins, visando atua-
lizacdo constante, dimensionamento e

A WEG possui um leque variado de
projetos no campo de treinamento,
capacitacao e qualificacao de
profissionais da area elétrica.
HILTON VEIGA | WEG

-

>

parametriza¢ao, além de divulgagao dos
produtos e solucdes WEG.

- QPOP: Desde 2002, o programa
oferece oportunidade de desenvolvi-
mento profissional técnico aos colabo-
radores das areas de produgao. Isso au-
menta o nivel de conhecimento técnico
para quem atua em atividades que afe-
tam diretamente a qualidade dos pro-
dutos, contribuindo para melhorias de
qualidade e produtividade. As aulas es-
tdo estruturadas em atividades tedricas
e préticas, sendo 78% tedricas, englo-
bando pratica de exercicios, e 22% de
pratica de laboratério.

Segundo Hilton Veiga, diretor de Re-
cursos Humanos daWEG, o balanco das
iniciativas tem sido altamente positivo
para a empresa. "0 CTW, por exemplo,
tornou-se um pilar importante, pois for-
mamos com a nossa cultura. Hoje, ja ha
mais de 600 colaboradores em cargos
de projetista, analistas e técnicos, e na

‘1_1
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Fotos: Divulgacdo

No campo de treinamento, capaci-
tacdo e qualificacdo para profissionais
da area elétrica, os investimentos da
SIL estao direcionados a trés projetos
principais: treinamentos presenciais em
“Condutores Elétricos de Baixa Ten-
sd0” realizados em todo o Pais; o trei-
namento virtual disponivel no site da
empresa; e um convénio com o Senai-
SP, onde a companhia promove treina-
mentos especializados em cursos man-
tidos pela entidade.
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SIL

De acordo com Nelson Volyk, ge-
rente de Engenharia de Produto da SIL,
0s principais investimentos da empresa
neste segmento sao os treinamentos
gratuitos que tém como tema central a
introdugdo a “Condutores Elétricos de
Baixa Tensao”.

Em S&o Paulo, eles sdo realizados
mensalmente na Universidade Anama-
co (Associacdo Nacional dos Comer-
ciantes de Material de Construcdo).
Nas demais regides do Pais o even-
to pode ocorrer nas lojas parceiras
da marca e em institui¢des de ensino,
entre outros locais, e sdo intermedia-
dos pelos representantes comerciais
ou através dos canais de comunicacao
com a empresa. Esta acdo ja beneficiou
milhares de pessoas nos Estados de Sao
Paulo, Minas Gerais, Rio de Janeiro, Es-
pirito Santo, Rio Grande do Sul, Santa
Catarina, Paranda, Mato Grosso, Goids,
Bahia, Ceard, Alagoas, Pernambuco,
Para, Amap4, Tocantins, Acre e Rondo6-
nia, além do Distrito Federal.

A SIL sabe que nao basta ter
produtos de qualidade. E preciso
investir também na educacao e
aperfeicoamento técnico.
NELSON VOLYK | SIL

A SIL desenvolveu também um trei-
namento virtual, o Treinamento Basi-
co online, que esta disponivel tanto no
site da empresa como no YouTube. Para
conferir a série basta entrar no “Espaco
do Eletricista”, cujo link estd na pagina
principal do site (www.sil.com.br). Sdo
cinco episédios, que trazem de forma re-
sumida os assuntos tratados nas acoes
presenciais. “ O conteido tem linguagem
simples, bem ilustrativa e de facil entendi-
mento, justamente para que o0 consumi-
dor final também possa se beneficiar dos
temas abordados”, afirma Nelson Volyk.

Questionado sobre os motivos que
levaram a empresa a desenvolver esse
tipo de acdo, Volyk é enfatico: “A SIL
sabe que nao basta oferecer produtos
e servicos de alta qualidade. A empresa
acredita que é preciso investir na edu-
cacdo e no aperfeicoamento técnico, o
que é eficaz também para estreitar o
relacionamento com profissionais, re-
vendas e especificadores”.

As acdes da empresa beneficiam ele-
tricistas, instaladores, atendentes de loja,
promotores de vendas, representantes e
clientes das areas de construcao, de ma-
teriais elétricos e de iluminagdo. Consi-
derando todos os projetos desenvolvidos,
a SIL beneficia aproximadamente 2.000
profissionais todos os anos. (]
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—

iante de tanta noticia ruim sobre o desempenho da

economia brasileira, duas medidas governamentais

anunciadas no més de agosto trouxeram um certo

alento as associacdes e empresas que atuam no
segmento elétrico. Lancado pelo governo federal, o Programa
de Investimento em Energia Elétrica (PIEE) prevé a aplicacdo de
R$ 186 bilhdes para a expansdo da geracdo e transmisséo no
Pais, a serem contratados entre agosto de 2015 e dezembro de
2018. Ja o governo de Sao Paulo publicou decretos que incen-
tivam a producao de eletricidade por parte de micro e minige-
radores e a fabricacdo de pecas para os setores solar e edlico.
A expectativa é de que essas iniciativas ajudem a movimentar
a cadeia de negdcios nos setores envolvidos.

Dos R$ 186 bilhdes anunciados, R$ 116 bilhdes serdo
aplicados em obras de geracdo. A previsao é de que até 2018
sejam investidos R$ 42 bilhoes, e apds 2018, os outros R$ 74
bilhdes, que irdo agregar ao sistema elétrico entre 25.000 MW
e 31.500 MW. Quanto a transmissdo, até 2018 deverdo ser
leiloados 37.600 quilémetros de linhas, totalizando investi-
mentos de R$ 70 bilhdes - R$ 39 bilhdes a serem executados
até 2018 e R$ 31 bilhdes apds esse periodo.

Para o presidente da Abinee (Associacdo Brasileira da IndUs-
tria Elétrica e Eletronica), Humberto Barbato, o PIEE surge em um
bom momento e devera gerar oportunidades para as indUstrias
do setor. “Esta sinalizacdo do governo é positiva e os investi-
mentos podem representar verdadeiras alavancas para que o
Pais possa superar o atual momento de dificuldades”, avalia.

[1281 roTENCIA

INVESTIMENTOS ANUNCIADOS
PELO GOVERNO FEDERAL E
DESONERACAO DE IMPOSTOS EM
SAO PAULO DEVEM ESTIMULAR
A INDUSTRIA E A GERACAO
DISTRIBUIDA DE ENERGIA.

0 executivo destaca que desde 2012, com a edicdo da Medida
Provisoria 579, as empresas que fornecem para o setor de energia
tém sofrido com o baixo nivel de encomendas. No primeiro semes-
tre de 2015, o faturamento da area de GTD (Geracdo, Transmissao
e Distribuicdo) da Abinee apresentou retragdo de 12%.

Além de ampliar a oferta de energia elétrica no Pais, o PIEE
contribuird para que as fontes limpas e renovaveis continuem pre-
dominando na matriz elétrica brasileira. A expansdo prevista das
fontes renovaveis (excluindo hidrelétrica e pequenas centrais hi-
drelétricas) corresponde a quase a metade da poténcia adicionada,
ou entre 10.000 MW e 14.000 MW. Esta prevista a contratacao
de 4 a 6 mil MW de energia edlica; 2 a 3 mil MW de fonte solar
fotovoltaica e de 4 a 5 mil MW de energia térmica a biomassa.

A Associacao Brasileira de Energia Edlica (ABEEdlica) co-
memorou o lancamento do PIEE. “Trata-se de uma importante
iniciativa para a sustentabilidade da cadeia produtiva do se-
tor edlico, que tem como meta a contratagao de pelo menos
2 GW por ano. Com isso, mantemos os empregos criados e
avancamos na capacitagdo para operacao e manutengao dos
parques eolicos que sao instalados”, comenta Elbia Gannoum,
presidente-executiva da entidade.

Para a porta-voz, é possivel afirmar que toda a industria
que atende as empresas do setor elétrico certamente sera en-
volvida positivamente na iniciativa do governo federal, assim
como todos 0s nucleos que fazem parte desse universo, como
geradores, transmissores, distribuidores e consumidores. “Os
fabricantes de equipamentos e componentes terdo suas fa-




Iy : [ A1 An investment package that was
! i / announced by the Brazilian government
IR W has excited the electrical and electronic
: : industry manufacturers. The program
| i i A provides for major investments to
I / ‘ A promote the expansion of the national
i ] power generation and transmission

I3 = et S /_. g systems. The expectation of the

' ] _ y / equipment and solution suppliers is that
- i i : ; _f"_ rr this package can significantly improve

: the domestic market.

\\\ i = Un paquete de inversiones anunciado
v ] ."I::II flrf’ ; g por el gobierno brasilefio dejé a los
I < i fabricantes de la industria eléctricay
| il ; ol electronica animados. El programa prevé

fuertes inversiones para promover la
expansion de los sistemas de generacién
y transmision de energia eléctrica en el
pais. La expectativa de los fabricantes de
equipos y soluciones es que la medida
puede resultar en un movimiento
significativo en el mercado nacional.
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m INFRAESTRUTURA ELETRICA

bricas abastecidas com os pedidos, fa-
zendo com que toda a cadeia da indUs-
tria eodlica seja contemplada também”,
complementa.

Segundo Elbia, com essa previsdo de
investimentos, e a sinalizacdo de contra-
tacdo da fonte edlica, todas as empre-
sas que atuam na cadeia produtiva do
setor edlico se organizardo para atender
as demandas que deverdo surgir a par-
tir do programa: “Todas as fabricas de
aerogeradores e de componentes pos-
suem capacidade produtiva para aten-
der as demandas propostas. E, diante
das metas apresentadas pelo governo,
0s investidores possuem a sinalizacdo
adequada para aprimorar as condictes
necessdrias para atenderem ao que foi
proposto pelo PIEE".

No Brasil, a fonte edlica atingiu re-
centemente a poténcia instalada de 7,1
GW. Para Elbia, se 0 montante é expres-
sivo, especialmente se considerar a re-
cente trajetdria dessa fonte, que partici-
pou pela primeira vez de um leildo com-
petitivo ha apenas seis anos. Cada MW
de poténcia edlica instalada é capaz de
gerar, em média, 15 postos de trabalho,
distribuidos em toda a cadeia produtiva
do setor, como fabricacdo de aerogera-
dores, pecas e componentes; transporte;
desenvolvimento de parques edlicos, etc.
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O PIEE surge em um bom momento
e devera gerar oportunidades para
as industrias do setor.

| ABINEE

A outra boa noticia vem de Sao
Paulo e envolve a geracdo distribuida.
O governo paulista, através do decre-
to estadual n° 61.439/2015, concedeu
isencdo de ICMS sobre a energia elétri-
ca fornecida para microgeradores e mi-
nigeradores, na quantidade correspon-
dente a eletricidade injetada na rede de
distribuicdo. A medida é vélida para os
créditos de energia ativa originados na
prépria unidade consumidora e também
para outras unidades do mesmo titular.

Ja o decreton®61.440/2015 conce-
de isencdo de ICMS para a produgdo de
equipamentos destinados a geracdo de
energia edlica e solarimétrica. A medi-
da isenta o ICMS das partes e pecas de
aerogeradores, geradores fotovoltaicos
e torres para suporte de energia eoli-
ca. Também estdo contemplados pela
medida os conversores de frequéncia
de 1.600 kVA e 620 volts; fio retangu-
lar de cobre esmaltado de 10 por 3,55
milimetros e barra de cobre 9,4 por 3,5
milimetros.

O diretor da Neosolar Energia, Ra-
phael Pintdo, aprovou as iniciativas. “Sao
medidas importantissimas, que corrigem
uma distor¢do na interpretacdo inicial so-
bre como deveriam ser cobrados os impos-
tos. Antes desses decretos, o consumidor
pagava impostos sobre a propria energia
gerada, chegando ao ponto de pagar im-
postos mesmo quando ndo pagava pela
energia. O beneficio pode chegar a mais
de 30% de melhora no retorno sobre o
investimento. Neste sentido, as medidas
foram muito importantes e certamente

Este programa é uma importante
iniciativa para a sustentabilidade
da cadeia produtiva

do setor edlico.

| ABEEOLICA

Foto: Divulgacao

terdo impacto positivo sobre a adogdo da
tecnologia no estado”, acredita.

De acordo com Raphael, o mercado
de energia solar fotovoltaica no Brasil
estd bastante aquecido. “Embora os
aumentos seguidos do dolar ainda te-
nham forte impacto negativo, os precos
da energia estdo tao altos, e o mercado
tem tanto potencial, que o crescimento
segue forte, mesmo havendo ainda mui-
to o que ser feito para estimular e im-
pulsionar o mercado”, pondera.

Segundo o executivo, 0 maior gargalo
do setor segue sendo a questdo do finan-
ciamento. Ele diz que as poucas linhas
interessantes sdo direcionadas a gran-
de projetos, e mesmo assim, sdo pouco
acessadas devido a questdes de indice
de nacionalizacdo. “O BNDES tomou al-
gumas medidas, mas pouco se percebeu
em termos praticos, até o momento. O
pior cendrio é para os microgeradores,
onde talvez estejam as maiores opor-
tunidades. As linhas de financiamento
existentes sdo formatadas para produ-
tos de varejo, com taxas altas de juros.
E necessaria a participacio do governo,
criando linhas compativeis com este tipo
de solugdo, ou seja, uma solucao de in-
fraestrutura que demanda taxas baixas
e prazos longos”, defende.
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Avanco
normativo :

ABNT PUBLICA NORMA QUE TRAZ
ESPECIFICACOES PARA A DEFINICAO DE
CAMINHOS E ESPACOS PARA CABEAMENTO
ESTRUTURADO.

===

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

epois de 18 meses de trabalho intenso, no inicio de agosto, a Associa¢ao
Brasileira de Normas Técnicas (ABNT) publicou a NBR 16415:2015 - Ca-
minhos e espagos para cabeamento estruturado.

De forma bem simples e objetiva, podemos dizer que a nova norma
especifica a estrutura e os requisitos de caminhos e espacos, dentro ou entre edifi-
cios, para a troca de informacdes e cabeamento estruturado de acordo com a ABNT
NBR 14565:2013.

“Ela especifica e recomenda critérios para a alocacdo de espacos no interior do
edificio e considera edificios monousuario e multiusuarios”, explica o engenheiro
eletricista e especialista em infraestrutura de Tl Paulo Sérgio Marin, coordenador da
Comissdo de Estudo de Redes Telefénicas Internas de Edificacdes (CE 03:046.05)
do Cobei - Comité Brasileiro de Eletricidade (ABNT/CB-03), que foi o grupo respon-
savel pela elaboracdo da norma. Essa comissdo é composta por 25 membros, entre
consultores, fabricantes de sistemas e subsistemas que se aplicam ao cabeamento
estruturado e integradores.

Quanto a aplicacdo da nova norma, Marin comenta que, basicamente, ela destina-
se a qualquer tipo de ambiente onde se planeja instalar um sistema de cabeamento
estruturado, seja ele um edificio comercial, residencial, ou um data center, entre outros.

Entre suas especificacdes estdo o dimensionamento de salas de telecomunicagoes,
sala de equipamentos, eletrocalhas, eletrodutos, pisos monoliticos, sistemas de prote-
¢do passiva contra incéndio, etc. “Trata-se de um documento bastante completo e de
aplicacdo pratica tanto para o projetista quanto para o integrador”, completa Marin.

Segundo o especialista, a nova norma foi desenvolvida tendo como base duas
normas ISO/IEC: ISO/IEC 18010: a Information technology — Pathways and spaces for
customer premises cabling (Caminhos e espacos para cabeamento em edificios); e a

Foto: DollarPhotoClub
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Noticias e informacdes sobre o News and information on = Noticias e informaciones sobre
mercado de cabos elétricos, de \ the power, control, data and Q cables de energia, control, datos y
controle, dados e telecomunicagao. telecomm cables. telecomunicaciones.

After 18 months of hard work, the Brazilian Association 5 Después de 18 meses de intenso trabajo, la Asociacion

of Technical Standards (ABNT) published the NBR i Brasileda de Normas Técnicas (ABNT) publicé la NBR

16415: 2015 - Pathways and spaces for customer i 16415: 2015 - Caminos y espacios para el cableado

premises cabling. The document is the only Brazilian estructurado. El documento es la Unica norma brasileia

standard that provides specification for determining . que contiene especificaciones para la definicién de

telecommunication pathways and spaces within and caminos y espacios de telecomunicaciones dentro y entre
edificios.
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A publicacdo da NBR 16415 tera
aplicacdo nao somente para

a instalacido de cabeamento
estruturado, mas para qualquer tipo
de cabeamento dentro do edificio.

PAULO SERGIO MARIN | COBEI

ISO/IEC 14763-2: Information techno-
logy - Implementation and operation of
customer premises cabling - Part 2: Plan-
ning and installation (Implementacéo e
operacdo do cabeamento em edificios
- Parte 2: Planejamento e instalagdo).
“Assim, aABNT NBR 16415 especifi-
ca caminhos e espacos para cabeamento
estruturado em edificios e também traz
especificacdes e recomendagdes sobre
as melhores praticas de projeto e insta-

[EZ roténcia

lacdo”, destaca o engenheiro eletricista.

Quanto a relevancia da norma para
o setor de cabeamento estruturado, Ma-
rin observa que ela é importante por
complementar outras normas ja exis-
tentes, como, por exemplo, a ABNT NBR
14565:2013 (Cabeamento estruturado
para edificios comerciais e data centers),
aABNT NBR 16264:2014 (Cabeamento
estruturado residencial), bem como ou-
tras que a utilizardo como base para a
definicdo de caminhos e espacos.

Ele enfatiza que ela tem uma impor-
tancia ainda maior por se tratar da Unica
norma nacional que traz especificacdes
para a definicdo de caminhos e espacos
de telecomunicacdes dentro de edificios
(e entre eles) e como eles se relacionam
entre si e com os sistemas de telecomu-
nicacdes e redes que serdo implementa-
dos no cabeamento estruturado do edi-
ficio. “E uma iniciativa inédita no Pais e
que terd aplicacdo ndo somente para a
instalacdo de cabeamento estruturado,
mas para qualquer tipo de cabeamento
dentro do edificio”, completa.

“Na verdade, todas as normas de
cabeamento estruturado utilizardo a
ABNT NBR 16415:2015 como base
quanto aos seus requisitos de caminhos

DIRETRIZ

A NBR 16415 é a unica norma
nacional que traz especificacoes
para a definicdo de caminhos e
espacos de telecomunicagoes
dentro dos edificios e entre eles.
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e espacos. Inclusive a norma de cabea-
mento estruturado industrial (em desen-
volvimento), cujo projeto de norma esta
em fase avancada de desenvolvimento
- nossa previsdo é ter esta norma pu-
blicada até meados de 2016", comen-
ta Marin, que destaca: “Na sequéncia,
outros projetos de normas serdo inicia-
dos, como uma norma de cabeamento
estruturado para ambientes de hospi-
tais, clinicas, etc. Nossa meta é o desen-
volvimento de varias normas ‘verticais’
(orientadas a mercados especificos) que
formem um conjunto de normas consis-
tentes para cabeamento estruturado em
diversos ambientes”.

Naturalmente, o documento tende
a auxiliar e beneficiar os profissionais
ligados ao projeto e instalagdo de sis-
temas de telecomunicacdes e redes em
edificios. Como ressalta Marin, ela os
ajudard exatamente por se aplicar aos
projetos de caminhos e espacos para ca-
beamento estruturado e sistemas de te-
lecomunicacdes e redes em edificios, por
trazer especificacbes e recomendacdes
relevantes e, principalmente, por estar
alinhada com as necessidades destes
profissionais que projetam e instalam a
infraestrutura de cabeamento em edifi-
cios. "Até entdo, ndo havia qualquer di-
retriz atualizada e adequada as neces-
sidades do nosso mercado”, pondera.

Os usuarios também tendem a se
beneficiar do documento, porém, de
forma mais indireta. Isso porque eles
contardo com edificios projetados e
construidos de acordo com as necessi-
dades de tecnologia atuais e com pre-
visdo para crescimento futuro, ou seja,
com construgdes mais bem preparadas
para serem expandidas.

“Em resumo, esta norma trara bene-
ficios a sociedade de forma geral, pois
uma vez que hd uma norma nacional
que se aplica a infraestrutura predial
para sistemas de cabeamento estrutu-
rado e telecomunicagdes, 0s usuarios
poderdo passar a requisitar que ela seja
cumprida”. o
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A QUALIFIO atua ha mais de 20 anos para zelar pela
seguranca dos consumidores de fios e cabos elétricos.

A QUALIFIO monitora, Fios e cabos elétricos destinados a construgéo civil
identifica e notifica as devem ser certificados compulsoriamente (obrigatério), ou
autoridades competentes, as seja, tem seu processo regulamentado pelo INMETRO. Os
certificadoras e os fabricantes produtos certificados devem apresentar na embalagem e
que operam de maneira diretamente no produto o simbolo de identificacdo do
irregular (em desacordo com Sistema Brasileiro de Certificagdo, que deve ser
as exigéncias das normas e acompanhado do nome ou logo do Organismo de
regulamentos pertinentes). Certificagao de Produtos credenciado pelo INMETRO.

NAO SE ARRISQUE: @

FIOS E CABOS ELETRICOS

SO COM CERTIFICACAO QUALIFIO

Associagao Brasileira pela Qualidade
dos Fios e Cabos Elétricos

WWW.QUALIFIO.ORG.BR
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COM OBIJETIVO

DE SE APROXIMAR
AINDA MAIS DOS
CLIENTES E REFORCAR
A MENSAGEM

DA SEGURANCA

NAS INSTALACOES
ELETRICAS, COBRECOM
LANCA LIVRO TECNICO
E INAUGURA NOVO
ESPACO EM SAQ PAULO.

més de agosto foi agita-

do para a Cobrecom Fios e

Cabos Elétricos. A compa-

nhia, sediada na cidade de
Itu (SP), realizou duas acdes relevantes
com o objetivo de levar informacdo de
qualidade ao mercado e aproximar ain-
da mais os profissionais e usuarios de
seus produtos.

O primeiro feito da companhia foi a
inauguragao, no inicio de agosto, do Es-
paco Cobrecom, seu novo escritério em
Sao Paulo. Localizado na Av. Nove de
Julho, o local é formado por showroom,
area para reunides e espaco para treina-
mentos técnicos e coffee break.

[EX3 roténcia
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A sala de treinamento, inicialmente,
possui capacidade para até 15 pessoas,
mas foi projetada para ser ampliada a
qualquer momento, conforme as ne-
cessidades e a procura pelos eventos a
serem organizados. O professor Hilton
Moreno, consultor da empresa, serd o
responsavel pelas palestras mais téc-
nicas, cujos temas abordam as normas
da ABNT;, enquanto o instrutor técnico
da Cobrecom, Heitor Alencar, serd o res-
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ponsavel pelos treinamentos focados na
aplicacdo de fios e cabos elétricos.

Paulo Alessandro Delgado, geren-
te de Marketing da empresa, observa
que o Espaco Cobrecom foi planejado
para o relacionamento com os clientes
e, principalmente, para proporcionar in-
formacdo para o publico técnico, como
arquitetos, engenheiros, projetistas, ele-
tricistas, lojistas e revendedores de ma-
teriais elétricos.




Quanto a importancia da nova es-
trutura para a companhia, Paulo Ales-
sandro cita que ela ir4 contribuir para
que a Cobrecom se mantenha ainda
mais préxima de seus clientes, levando
informagdes aos seus consumidores. 0

objetivo do escritério ndo estd na rea-
lizacdo de novos negdcios. Nosso foco
com a criacdo do local é nos aproximar
do publico interessado em conhecer a
empresa, seus produtos e solucdes e,
principalmente, para termos a oportu-

nidade de disseminarmos mais conhe-
cimento técnico para os profissionais da
area”, destaca o gerente, acrescentan-
do que o espaco localiza-se em ponto
bastante estratégico, em uma érea da
capital paulista de facil acesso.

Informacao em forma de livro para o mercado

A outra iniciativa da companhia também visa a dissemi-
nacdo de informacao aos profissionais da area elétrica. Foi o
lancamento do livro técnico “Fios e Cabos Elétricos conforme
a NBR 5410", de autoria do professor Hilton Moreno.

Para a apresentacdo oficial da publicacdo ao mercado, a
companhia organizou no dia 25 de agosto um evento especial
em parceria com a Abrasip (Associacao Brasileira de Engenha-
ria de Sistemas Prediais), no Edificio Sede da Fiesp (Federacao
das Industrias do Estado de S&o Paulo), em S&o Paulo.

Na ocasido, estiveram presentes os diretores da Cobrecom,
Rafael Verrone Ruas, Gustavo Verrone Ruas e Jackson Pereira
dos Santos, as equipes dos departamentos Comercial e Técnico
da empresa, a presidente da Abrasip, Maria Luisa Passeri-
ni, e outros membros da direcdo da
entidade, além de cerca de 80 con-
vidados, entre clientes e parceiros da
Cobrecom, e veiculos de comunicacao.

Durante seu discurso, Rafael Ruas
destacou que a Cobrecom vive um momen-
to muito especial. E que, tanto a inauguracdo
do escritério em S&o Paulo, quanto o langamen-

to do livro, sdo agdes que reforcam a postura da empresa no
mercado, de sempre trabalhar em prol da qualidade dos pro-
dutos e da seguranca das instalagdes elétricas.

"Desde a fundacao da Cobrecom, na década de 90, temos
como grandes valores a transparéncia e a ética com os clientes,
funcionarios, colaboradores e com a sociedade em geral. Temos
investido consideravelmente em tecnologia de ponta, em cabos
ndo halogenados (que sdo mais seguros), buscando sempre a
inovacdo. Mas nosso foco principal, que estd em nosso DNA, é a
qualidade e a seguranca em nossos produtos e servi¢os”, declara
Rafael, afirmando que o lancamento do livro é mais uma amostra
do compromisso da empresa com a seguranga. “Essa publicacdo

chega para proporcionar mais conhecimento técnico para
os profissionais que lidam com as instalagdes elétricas
de baixa tensdo”.
Gustavo Ruas comenta ainda que divul-
gar a seguranca nas instalagdes é uma
responsabilidade no mercado. E
que o livro refor¢a este com-
promisso da Cobrecom. “N&o
basta fazer um produto de qua-

POTENCIA
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lidade. E preciso também perpetuar essa
qualidade e estimular a seguranca. Ha no
mercado varios exemplos de acidentes
envolvendo a eletricidade. E cabe a nds,
empresarios da area elétrica, nos cons-
cientizarmos e nos esforcarmos para tor-
nar as instalagdes mais seguras. O usuario
tem que entender a importancia disso”.

Hilton Moreno, que assina o livro,
aproveitou o evento na Fiesp — onde
também fez uma pequena palestra sobre
cabos elétricos ndo halogenados — para
falar sobre as acdes da Cobrecom desde
que se tornou consultor da empresa, ha
pouco mais de dois anos.

“Quando comecei o trabalho de

COMPROMISSO
Os diretores da Cobrecom, Jackson
Pereira dos Santos (esq.), Gustavo

Ruas e Rafael Ruas (dir.), afirmam

que a qualidade e a seguranca nos
produtos e servicos fazem parte do
DNA da companhia.

[EX3 roténcia
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consultoria na Cobrecom, tivemos uma
conversa inicial onde discutimos uma sé-
rie de ideias. E uma delas visava melho-
rar a seguranca das edificacdes no Brasil.
Dali nasceram alguns projetos, propos-
tas e movimentos, sendo que um de-
les era a Cobrecom atuar mais forte na
parte de materiais ndo halogenados”.
Outro projeto, segundo Hilton, era
elaborar um livro voltado para os con-
dutores elétricos. “O livro que imagina-
mos na época, ha cerca de dois anos, é

exatamente esse que estamos lancando
agora”, comenta Hilton, que agradece a
diretoria da Cobrecom pelo convite para
escrever a obra: "Agradeco ao pessoal
da Cobrecom a oportunidade porque
sempre tive o sonho de publicar uma
obra na area de cabos, que é a origem
do meu trabalho e da minha carreira. E
eles, através dessa iniciativa, me propor-
cionaram essa possibilidade”.

Voltado para o publico técnico em
geral, como engenheiros, projetistas, ele-
tricistas, técnicos em edificacdes, tecnd-
logos, professores e estudantes, o livro
da Cobrecom tem 188 paginas e abor-
da temas importantes relacionados aos
condutores elétricos e suas aplicagdes.
Além disso, disponibiliza uma interpreta-
cdo adequada das exigéncias normativas,
inclusive com alguns exemplos praticos.

Ele serd distribuido gratuitamente
nos eventos e treinamentos técnicos
que a Cobrecom participa ou organiza
e também para professores dos cursos
técnicos e de engenharia elétrica. @
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ESPACO ABREME

Marcos Sutiro
Diretor Colegiado Abreme - abreme@abreme.com.br

o se pode dizer que o atual momen-
to econdmico seja uma surpresa.
Os efeitos da supervalorizacdo das
“commodities”, dos excessivos gas-
tos do governo, dos precos controlados para
evitar 0 aumento da inflaco e da contabilida-
de criativa iriam, inexoravelmente, emergir e,
mais uma vez, haveriamos que pagar a conta.

Novamente estivemos diante da opor-
tunidade macroecondmica de desenvolver a
economia do Pais. No entanto, para isso teri-
amos que ter feito a licdo de casa e resolver
as eternas pendéncias do Brasil: a educacao,
a produtividade e a infraestrutura.

Essa chance esteve ao nosso alcance,
pois passamos por um periodo favoravel,
tanto para nés quanto para todas as de-
mais economias emergentes, devido a alta
das commodities e pelas crises na Europa e
EUA. Entretanto, quando haveriamos de ter
capitalizado esse excelente momento eco-
ndmico, vimos essa oportunidade desaguar
em atos de corrupcdo e incompeténcia na
execugdo de politicas publicas.

A oportunidade passou, mas a licdo de
casa ficou. Os investimentos ainda preci-
sam ser feitos, pois, caso contrario, esta-
mos fadados a algo muito pior que a re-
cessao, que é o isolamento dos mercados
internacionais, pois este, diferente daquele,
tem efeito a longo prazo.

Neste sentido, deste que o Ministério
da Fazenda foi ocupado por Joaquim Levy,
reformas, ajustes e cortes de despesas tém

Espaco Abreme

Noticias e informagées sobre os
distribuidores e revendedores de materiais
elétricos, de iluminacdo e automacao.
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Brasil e a

ABREME

Associagdo Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

licdo de casa

sido anunciados, discutidos e votados pelo
Congresso Nacional. Algumas dessas me-
didas, de mais facil deciséo, ja foram colo-
cadas em pratica, mas quando se trata de
verdadeiramente colocar as contas em dia,
revela-se outro fato que também ja sabia-
mos: que o interesse de partidos e politi-
os sao maiores que o interesse nacional.

O resultado é um corte de gastos que
nada resolve. A divida publica j& chegou
ao valor de 2,6 trilhdes de reais e a meta
de superavit primario para 2015 foi esti-
pulada em 0,15% do PIB, ndo fossem as
reservas brasileiras, o grau de investimento
ja teria sido perdido.

N&o ha duvida que o ajuste fiscal e o
corte de gastos sdo os caminhos a sequir.
No entanto, diferente do que foi nos dltimos
anos em que o Brasil entregou menos do
que havia prometido (exemplo do pré-sal),
desta vez é imprescindivel que de fato sejam
apresentadas medidas drasticas e factiveis.
Ha que se cortar na came.

E justamente o que a politica reluta em
fazer. E ndo se pode dizer que esta classe
tem histdrico em cortar na came, ao menos
nao na historia recente, uma vez que a cada
dois anos h eleicdes e as campanhas séo
mais importantes que o interesse publico.

E é esse corporativismo e o interesse
particular acima do interesse publico que ex-
plica os entraves entre 0 governo e sua pro-
pria base aliada. Os partidos que apoiam o
governo, ao serem chamados para ajudar a

Espaco Abreme

News and information on the
distributors and retailers of electrical,
lighting and automation products.

resolver o problema, esquivam-se, pois ndo
se sentem responsaveis pelos atos causados
por aqueles que decidiram apoiar.

Se ndo bastassem os problemas internos,
a China d4 sinais de fragilidade da economia,
com a desvalorizacdo de sua moeda e a que-
da recente da bolsa de Xangai, ou seja, nosso
principal cliente, responsavel em boa parte
pelo superavit da balanca comercial, pode
ser mais um fator negativo nesse cenario.

As consequéncias para o setor de dis-
tribuicdo de material elétrico sdo das mais
relevantes, uma vez que muitos dos itens
sofrem impacto direto da alta do ddlar, bem
como, o faturamento sofre na mesma pro-
porcdo em que se reduzem os investimen-
tos. E, se ndo bastasse a desconfianca do
mercado brasileiro, uma eventual crise asi-
atica e a Europa e os EUA ainda superan-
do suas crises internas, também contribuem
para 0 escasso investimento.

No setor publico a situagdo néo é dife-
rente, pois tendo que cortar despesas e ndo
podendo reduzir nos gastos das contas vin-
culadas, resta cortar as contas discricionarias,
0U Seja, justamente 0s investimentos.

N&o é a primeira crise que enfrentamos,
certamente que ndo, mas até entdo muitos
de nés pensavamos que tudo se resolveria. A
diferenca é que em relacdo as crises anterio-
res, dessa vez o Brasil teve todas as condicoes
de fazer a sua licdo de casa, e como no conto
da cigarra e da formiga, ndo nos preparamos
para o inverno que viria pela frente.

Espaco Abreme
Noticias e informaciones sobre los

= distribuidores y comerciantes de productos

eléctricos, alumbrado y automatizacion.
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Fornecedores

A pesquisa relativa ao [T
15, realizada pela New Sense,
foi encerrada. O resultado que
apontara as empresas finalistas sera
aivulgaao em evento a ser realizado

no dia (183 a3 no
EspoitelClubelSiiio)
em S4o Paulo (SP).

A Diretoria aa Abreme agradece a
sua participacdo na pesquisa, de
fundamental importancia para a
qualidaae ao trabalho.
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Guilherme Helfenberger Galino Cassi

Mestre em Direito Econémico e
advogado do escritério Cabanellos Schuh
Advogados Associados

Seguranca e
diversificacao

ALGUNS SETORES DO VAREJO TEM SE INCLINADO
A UMA NOVA TENDENCIA, QUE E A OFERTA AO
CONSUMIDOR DOS CHAMADOS SEGUROS DE

GARANTIA ESTENDIDA.

3o é segredo que o Pais vi-

vencia um momento de aguda

instabilidade econ6mica. O ce-

nario dificil é demonstrado ndo
sO pelo conhecido arrocho nas contas
publicas, mas também pelas notérias
dificuldades que diversos setores da
atividade privada tém passado. Com a
excecdo de alguns poucos agentes que
se beneficiam das condicdes externas,
a realidade do capital privado nacio-
nal apresenta acentuada diminuigao
de resultados, ora justificada na redu-
¢do de demanda, ora na majoracdo nos
custos de producdo, isso quando ndo
se verifica a combinacdo das duas cir-
cunstancias.

0 efeito do conturbado momento é a
inseguranga econdmica, até porque nao
ha expectativa de que as medidas go-
vernamentais ja programadas venham
a trazer resultados a curto ou a médio
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prazos. Diante dessa leitura, as empre-
sas ndo resta alternativa que nao seja
a busca pela inovacéo e pela diversifi-
cacdo, especialmente com o interesse
de manter postos de trabalho, saude
financeira e, em Ultima consideracéo, a
prépria continuidade da atividade.
Nessa vertente, alguns setores do
comércio varejista tém se inclinado a
uma nova tendéncia, que é a oferta ao
consumidor dos chamados seguros de
garantia estendida. Com ele, propde-se
conferir mais sequranca ao comprador
de um produto, que terd uma garan-
tia alongada contra eventuais defeitos
apresentados pelo bem adquirido. Des-
se modo, considerando a possibilidade
real de um bem, mesmo mediante uso
apropriado, apresentar defeito apos cer-
to periodo de tempo, podera o consu-
midor se valer da cobertura securitaria.
A operacdo, do ponto de vista do for-

necedor, também é benéfica, visto que
passa a oferecer um segundo item ao
consumidor, que é o seguro, incremen-
tando sua receita.

0 seguro de garantia estendida ndo
é diferente de outros modelos bastante
comuns no dia a dia das pessoas, como
05 seguros para veiculos ou vida, tanto
que é disponibilizado por uma compa-
nhia seguradora, responsavel pela pres-
tacdo da cobertura ao consumidor, e re-
gulado diretamente pela SUSEP — Supe-
rintendéncia de Seguros Privados, autar-
quia vinculada ao Ministério da Fazenda.

A peculiaridade dessa modalidade
de seguro, porém, diz respeito a forma
facilitada de contratacdo pelo interessa-
do, pois quem promove a intermediacdo
entre as partes ndo é necessariamente
um corretor, mas sim a propria empre-
sa que vende o produto, na condicdo de
“representante de sequros”. Respeitadas
as normas regulamentadoras, a empre-
sa, além de alienar o produto que ja faz
parte da sua atividade natural, também
comercializa o seguro para extensdo da
garantia sobre ele, fazendo-o a conta e
em nome da sociedade seguradora.

Essa modalidade securitaria - como
ja referido - possibilita ao consumidor
contar com a reparagdo ou a substitui-
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¢do de produtos que apresentem um
vicio coberto, mesmo apés o término
do prazo de garantia contratual e legal.
Vale lembrar que, sequndo a legislacdo
consumerista (Cédigo de Defesa do
Consumidor), o fornecedor de produtos
tem a obrigagdo de garantir vicios de
qualidade e quantidade pelo periodo de
trinta dias quando se trata de bem nao
duravel (alimentos, bebidas, etc.), e por
noventa dias no caso de bens duraveis
(como ferramentas e eletrodomésticos).

Nas hipoteses em que o fornecedor
oferece garantia (a chamada garantia
contratual), o prazo previsto da lei come-
¢a a correr no exato momento em que
aquela termina, se estendendo pelos
dias mencionados. O seguro de garantia
estendida, por sua vez, tem inicio quan-
do os periodos propostos pelo fabricante
e aquele determinado pela lei acabam,
data a partir da qual a responsabilida-
de por eventual vicio que esteja coberto
passa a ser da seguradora contratada.

Quando se fala em garantia estendi-
da, essencialmente trés possibilidades de
cobertura existem a disposicdo no mer-
cado: extensdo da garantia original, ex-
tensdo da garantia original ampliada e,
por Ultimo, extensao da garantia original
reduzida. Como os proprios nomes dao
a entender, no primeiro caso, durante a
vigéncia do contrato de seguro, é asse-
gurada ao adquirente a cobertura aos
mesmos itens que existiam na garantia
do fornecedor; no segundo existe a exten-
sdo da garantia original, com acréscimo
de alguns itens; e no terceiro mantém-se
a garantia, porém, em menor amplitude.

Ha ainda uma quarta hipotese, com-
plementar as outras, que ocorre quan-
do a seguradora, durante o periodo de
garantia contratual e legal, disponibili-
za ao segurado a cobertura a itens ndo
previstos pelo fornecedor. A comerciali-
zacao de cada uma dessas modalidades
de contratacdo depende dos produtos

ofertados pela seguradora, que dispo-
nibiliza um, dois ou todos os tipos de
cobertura a diferentes itens do varejo,
como eletroeletronicos, ferramentas elé-
tricas, entre outros.

A venda desse seguro é regulamen-
tada pela SUSEP, especialmente no inte-
resse de se evitar praticas que, utilizadas
indevidamente, possam trazer prejuizos
ao consumidor. Por exemplo, ndo é per-
mitido oferecé-lo de forma embutida ou
mesmo como condi¢do para aquisicao
de um produto, devendo o comprador
consentir com essa opcao do momento
da compra, de modo a evitar, assim, a
chamada “venda casada”.

Na mesma linha, os precos da aqui-
sicdo do bem e para contratagdo da co-
bertura deverdo ser discriminados se-
paradamente na negociacdo, devendo
o comprador, inclusive, realizar paga-
mentos diversos, um para cada compra.
Ainda, na hipotese de arrependimento,
tem o adquirente o prazo de sete dias
corridos a contar da assinatura da pro-
posta para desistir do sequro e desfazer
0 negocio, reavendo os valores pagos.
Todas essas medidas, em verdade, tém
o intuito de manter a higidez da ativida-
de negocial, amparando o consumidor e
evitando praticas predatdrias.

Quando verificado o defeito no obje-
to segurado durante o periodo de cober-
tura, o consumidor tem a prerrogativa
de entrar em contato com a companhia
de seguros e pugnar, em primeiro lu-
gar, pelo reparo do bem. Caso néo seja
possivel, serd conferida a possibilidade
de substituicdo do objeto ou, sucessiva-
mente, o pagamento do valor descrito
na nota fiscal de compra. Note-se que
essa operacao se da diretamente entre a
companhia seguradora e o consumidor,
sem haver necessidade de participacdo
da empresa que vendeu o bem e inter-
mediou a oferta do seguro.

Dadas tais consideragdes, a partir do

momento em que a empresa esta ciente
do funcionamento desse sistema, nada
impede que, atuando no ramo varejista,
passe a também oferecer um seguro de
garantia estendida para os produtos ha-
bitualmente comercializados. Para tanto,
basta se municiar das informacoes neces-
sarias a operagao e procurar uma com-
panhia sequradora que atue na area. A
modalidade, por existir em beneficio do
consumidor, tem cada vez mais aceitacao
no mercado, mostrando-se como uma
boa alternativa de atuacdo em um mo-
mento em que as condi¢des do mercado
nao sdo tao favoraveis a maioria dos se-
tores da economia.
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Movimentando
o0 mundo

APESAR DA CRISE, MERCADO

DE MOTORES ELETRICOS CRESCE
NO BRASIL. GRANDE POTENCIAL
DE MODERNIZACAO DO
DEFASADO PARQUE
INSTALADO NO
PAIS FAZ DESSE
UM SETOR COM
EXCELENTES
PERSPECTIVAS.

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

" Energy efficiency of electric motors has been increasing Motores eléctricos mostraron grandes avances en las Ultimas
~in recent decades. In Brazil, this market is growing, but décadas, en términos de eficiencia energética. En Brasil, este
this growth could be faster if old outdated premises mercado esta en expansion, pero podria crecer mucho mas ﬁ
=—/ Wwere retrofitted. At the same time, the market of si hubiera la modernizacion de la base instalada en el pais.
~control, drive and protection devices for motors Al mismo tiempo, lo mercado de dispositivos de control,
: ~ continues to grow. arranque y proteccion de motores también sigue creciendo.
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Mercado Market

Perfil de importantes setores do
mercado, baseado em entrevistas com
executivos, profissionais e usuarios.

resente em quase todo tipo de industria, e bastan-

te utilizado também em aplica¢des comerciais, de

servigos e até residenciais, um bom motor elétrico é

fundamental para a obtencdo de resultados otimi-
zados em qualquer trabalho, tanto do ponto de vista técnico,
quanto econdmico.

Pena que nem todos pensem assim, haja vista o grande
numero de maquinas defasadas que estdo em utilizacdo no
Pais. Segundo os especialistas, a maior parte dos motores ope-
rando na indUstria sdo antigos, com baixos niveis de eficiéncia,
€ em muitos casos ja passaram por diversas rebobinagens ao

' Profile of key market sectors, based
\ on interviews with executives,
professionals and users.

Mercado

Perfil de los sectores clave del
mercado, basado en entrevistas con
ejecutivos, profesionales y usuarios.

longo de sua vida devido a queima. Dessa forma, desperdicam
energia e geram gastos desnecessarios.

Segundo dados oficiais, a simples substituicdo de motores
antigos por outros mais eficientes poderia gerar a economia
de 15.050 GWh/ano de energia elétrica. Para efeito de com-
paracao, esse valor equivale a reducdo de 6,5% no consumo
de eletricidade da industria.

Ainda que o crescimento mais vigoroso das vendas de mo-
tores dependa da retomada da economia como um todo, os fa-
bricantes apontam que a adogao de incentivos para renovacao
do parque instalado no Brasil poderia influenciar positivamente

poTENCIA [IEEH
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Diversas aplicacdes de motores
podem atingir niveis mais
elevados de eficiéncia, quando
controladas por inversores de
frequéncia.

GODOFREDO WINNISCHOFER | ABB

no desempenho desse mercado, além,
é claro, de contribuir para o desejado
aumento da eficiéncia e da competitivi-
dade dos usuérios e, consequentemente,
do Pais, no cenério internacional.

Apesar dos momentos de incerte-
za da economia brasileira, a ABB segue
fazendo sua parte, inclusive investindo
no Pais. “Recentemente foi inaugurada
a fabrica de motores e geradores elé-
tricos, 0 que permitiu um crescimento
consideravel de fornecimentos com alto
indice de contetdo local e financiamen-
to pelo Finame”, destaca o gerente de
Vendas da area, Cezar Raposo.

A ABB atua em diversos mercados,
como saneamento, mineragdo, papel e
celulose e geracdo de energia. Sequndo
a empresa, 0 segmento mais promissor
no momento é o de geracao edlica, para
o qual disponibiliza produtos fabricados
no Brasil e que atendem as exigéncias do
programa de financiamento do BNDES. A
linha de motores e geradores elétricos da
ABB atende as mais variadas aplicacdes.
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0 portfélio engloba maquinas sincronas
e assincronas, de baixa e média tensao,
inclusive para area classificada.

Para Raposo, a retomanda da con-
fianca no Pais e a adocdo de uma po-
litica de investimentos efetiva sdo fun-
damentais para impulsionar novos pro-
jetos e aumentar a venda de motores.
De qualquer forma, ele garante que a
ABB confia em dias melhores no Pais:
“A ABB mantém uma perspectiva posi-
tiva para os proximos anos, apostando
na retomada da economia e de novos
investimentos no Brasil”.

Mesmo em meio a cenarios econd-
micos desfavoraveis, a WEG, maior fa-
bricante latino-americana de motores
elétricos, tem registrado crescimento
sustentavel nos Ultimos anos. No mo-
mento, apesar da dificil situacdo econo-
mica do Pais, a venda de motores apre-
senta bom desempenho, na compara-
¢do com os indices do setor industrial.
A companhia comercializa motores de
corrente alternada, monofasicos e trifa-
sicos, de baixa e alta tensdo, atendendo
a uma ampla gama de aplicagdes, como
os segmentos de papel e celulose, ali-
mentos e bebidas, aclicar e etanol, mi-
neragao e 6leo e gas, além do mercado
de bens de consumo (condicionadores
de ar, lavadoras e secadoras de roupa
e lava jatos).

De acordo com Fernando Cardoso
Garcia, diretor de Vendas da WEG Mo-
tores, o momento é de forte crescimento

Como o parque
brasileiro de
motores esta
defasado, a
modernizag&o dos
equipamentos
ajudaria a
aumentar a
eficiencia e a
competitividade
das empresas.

nas vendas de linhas de maior eficiéncia
energética, como os motores W22 IR3
Premium e W22 IR4 Magnet. Devido a
alta do dolar, as exportacdes também
assumiram posicdo de destaque neste
ano, para a empresa. Para o restante
de 2015e 2016, a WEG ndo espera um
crescimento tdo acelerado no Brasil. En-
tretanto a empresa pretende manter sua
trajetoria de crescimento, fortalecendo
as linhas de menor custo operacional e
as vendas para o exterior.

Na opinido de Garcia, a adogdo de
um plano de incentivo a troca dos mo-

Evolucao tecnoldgica dos

motores de 60

cv de poténcia

Ano Rendimento
1960 88%
1980 90%
1990 90,2%
2000 93,9%
2010 95,1%
2013 95,8%
2014 96,5%
Fonte: WEG




Facil, rapido e compacto - PT MOTOR

PT MOTOR ¢é uma série de bornes
multi niveis destinados a ligagio

de motores de baixa poténcia.

Com conexdo Push-in e sistema

de jumpeamento versitil, este
‘borne ¢ ideal para as aplicagbes que
necessitam de economia de espago
no painel. Ele ainda possui o maior
grau de isolagdo do mercado (800 V
— |EC), agregando seguranca em sua
utilizag3o.

© PHOENIX CONTACT 2015

Conecte um motor com apenas um
borne de forma simples e rapida com
PT MOTOR da Phoenix Contact.

Conhega mais sobre esta tecnologia:
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marketingbr@phoenixcontact.com.br

www.phoenixcontact.com.br
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tores usados e ultrapassados certamen-
te contribuiria para impulsionar a venda
no Pais, principalmente de equipamentos
de alta eficiéncia. Independentemente de
qualquer medida oficial, aWEG criou seu
préprio sistema para estimular a moderni-
zacao do parque brasileiro. “ Para facilitar
a substituicdo desses motores, operamos
um programa que chamamos ‘Plano de
Troca’, disponivel em qualquer um de
nossos assistentes técnicos ou revende-
dores. Nés pegamos o motor usado como
parte do pagamento de um novo, de alta
eficiéncia”, explica o executivo.

Godofredo Winnischofer, engenheiro
especialista em acionamento de moto-
res elétricos da ABB, destaca que os mo-
tores respondem por aproximadamente
50% do consumo de energia de uma
industria e concorda que a substituicao
de equipamentos é uma alternativa via-
vel para buscar a melhoria da eficiéncia
nesse ambiente. “Da mesma forma que
na iluminacdo se fala na troca da tec-
nologia incandescente pela fluorescente
ou LED, por exemplo, podemos fazer a
troca de transformadores, cabos e tam-
bém de motores”, compara.

Ele diz ainda que diversas aplicacdes
motoricas, alimentadas diretamente pela
rede, como bombas e ventiladores, po-
dem atingir niveis muito mais elevados
de eficiéncia, quando controladas por
inversores de frequéncia.

Fernando Garcia comenta que se as
industrias fizessem uma estimativa do po-
tencial de energia que poderiam econo-
mizar em sua planta, certamente veriam
que é muito mais vantajoso e econdémico
investir em equipamentos de alta eficién-
cia: "Temos indmeros casos de sucesso
nos quais a economia de energia chega a

Foto: DollarPhotoClub

80%, ao trocar motores antigos ou com
rendimento padrdo, por modelos de alta
eficiéncia e com uso de novas tecnologias
de automacao de processos”.

Segundo Cezar Raposo, como as ca-
racteristicas construtivas dos motores elé-
tricos com rotor de gaiola estdo consoli-
dadas, 0s ganhos de rendimento s&o, em
sua maioria, obtidos através da utilizacdo
de novos materiais, permitindo assim a
redugdo de suas perdas caracteristicas. “A
ABB desenvolveu recentemente a nova
linha de motores NXR, que oferece ga-
nho de eficiéncia e melhoria na relacdo
peso X poténcia através da otimizacdo do
projeto elétrico dos motores, aumentan-
do a dissipacao de calor e reduzindo as
perdas. Além disso, a ABB desenvolveu

Substituicdo de motores antigos por
outros mais eficientes poderia gerar

a economia de 15.000 GWh/ano de
energia elétrica para o Pais.
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PESQUISA E DESENVOLVIMENTO
Fabricantes investem pesado
para garantir a qualidade

e a eficiéncia dos motores
disponibilizados ao mercado.

uma linha de motores sincronos de relu-
tancia, o SynRM. Esse tipo de motor sin-
crono oferece rendimentos que atendem
os niveis IE4 da norma IEC”, informa.
Godofredo Winnischofer d& mais de-
talhes sobre a tecnologia adotada pela
ABB: “As perdas associadas as indugdes
no rotor sao eliminadas no SynRM. Desta
forma, obtém-se uma reducdo de 40%
das perdas totais do motor, atingindo ni-
veis de eficiéncia compativeis com os ni-
veis IE4 da norma IEC, no mesmo tama-
nho de um motor de inducéo, nivel IE2.
Vale lembrar que, para produzir um motor
com maior eficiéncia, é necessario empre-
gar mais material, como cobre e ago, que
aumenta o seu peso e, em muitos casos,
otamanho”. Ele acrescenta ainda que as
perdas remanescentes sdo as do estator,
onde a refrigeracdo é mais facil, e que o
nlcleo do motor passa a trabalhar com



temperaturas mais baixas, prolongando a
vida util, inclusive dos rolamentos.

Fernando Garcia conta que também
houve evolugdo no sistema de refrigera-
cdo dos motores WEG, melhorando o de-
sempenho e a durabilidade dos mesmos,
mas reforca que os principais ganhos de
fato ocorreram em relacdo ao rendimen-
to. Prova disso é a evolugao tecnoldgica
de um motor de 60 cv de poténcia, ao
longo dos anos. Em 1960, esse equipa-
mento possuia rendimento de 88%. O
indice foi aumentando gradativamente
nas décadas seguintes, atingindo 90,2%
em 1990; 93,9% em 2000 e 95, 1% em
2010. A dltima marca conhecida é de
2014: rendimento de 96,5%.

E importante ressaltar que no Brasil,
os niveis minimos de eficiéncia energé-
tica para maquinas e equipamentos sao
definidos por uma série de regulamen-

FIGURA CARIMBADA

Os motores estao presentes
em praticamente todo tipo de
industria, além das aplicacoes
comerciais e prediais.

tos, como a Lei N° 10.295. Os motores
elétricos foram divididos em dois grupos:
padrdo e alto rendimento. “Em 2009, o
governo aprovou a portaria N° 553, que
estabeleceu como padrdo, ou seja, como
nivel minimo de rendimento, o nivel similar
ao anteriormente denominado como alto
rendimento”, explica Fernando Garcia.
Em complemento a referida lei, em
2013 foi revisada a norma ABNT NBR
17094-1, que especifica valores mini-
mos de rendimento para duas classes
de produtos: IR2 e IR3. “Essa mesma
norma define a relagdo poténcia x po-
laridade x carcaca dos motores, o que
facilita muito a substituicdo de motores
ja instalados por modelos novos”, com-
plementa o especialista da WEG.
Cezar Raposo, da ABB, informa que
o mercado brasileiro estd amparado
também pela Portaria Inmetro N° 488,
de 8 de dezembro de 2010, que deter-
mina os valores minimos de rendimento
para motores elétricos de baixa tensao
até 185 kW. "0 mercado estd organi-
zado, quanto ao cumprimento dessa

°
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Temos inimeros casos de sucesso,
em termos de economia de
energia, ao trocar motores antigos
por modelos de alta eficiéncia.
FERNANDO CARDOSO GARCIA | WEG

portaria. Existem comités especificos
para a discussao das normas e leis que
regulamentam este produto”, comenta.

T
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Escolha e manutencao

Em apenas trés meses de utiliza-
¢do, um motor elétrico pode consumir
em energia 0 equivalente ao seu custo
de aquisicdo. Por esse motivo, é fun-
damental que os usuarios comparem
a eficiéncia energética apresentada
por esse tipo de equipamento antes
de definir a compra. Dependendo da
complexidade da aplicacdo, existem
ainda outros fatores que precisam ser
considerados.

a auxiliar os clientes e garantir a escolha
do melhor equipamento para cada tipo
de aplicagdo”, informa.

Fernando Garcia recomenda ao
comprador atentar primeiramente ao
indice de rendimento do motor. Ele de-
talha que a norma NBR 17094-1 espe-
cifica valores minimos de rendimento
para duas classes de produtos: IR2 e IR3.
Quanto mais elevado o IR, maior o nivel
de eficiéncia do motor. “O IR2 é consi-

Ainda segundo o executivo da WEG,
para manter sua eficiéncia, o motor ndo
deve ter sido reparado, pois este sofre
deterioracdo a cada vez que é rebobi-
nado. “Estima-se que a perda de rendi-
mento é de trés a quatro pontos percen-
tuais a cada queima”, relata Garcia. Por
fim, o especialista recomenda dimensio-
nar o motor de forma correta, conforme
a aplicacdo que sera feita. “Um motor
superdimensionado pode estar usando

De acordo com Cezar Raposo, da
ABB, para a utilizagdo de motores de
baixa tensao em aplicagdes gerais, pres-
tar atencdo a informacdes como tensdo,
rotacdo e poténcia podem ser suficien-
tes. J4 para aplicagdes complexas, pros-
segue ele, é preciso fazer uma analise
detalhada da condicao de carga, assim
como das condigdes do ambiente, regi-
me de servico, tipo de partida e dos as-
pectos construtivos dos motores.

“A ABB possui uma equipe dedicada

1 roténcia

CUIDADOS

Servicos de manutencao de
motores devem ser feitos
apenas por profissionais
qualificados e treinados.

derado o indice de rendimento minimo
exigido pela lei de eficiéncia energética.
Contudo, a WEG sempre se preocupou
em oferecer ao mercado produtos cada
vez mais eficientes e econdmicos. Nos
ja comercializamos motores que vao até
o nivel IR5 de rendimento”, garante.

ineficientemente a energia elétrica, pois
quanto mais ‘folgado’ o motor, menor
seu rendimento”, especifica.

Escolhida a maquina, os cuidados
precisam comecar ja na fase de instala-
cdo. Conforme explica Garcia, o motor
precisa estar bem alinhado com o equi-
pamento que sera acionado, pois se es-
tiver desalinhado, ele apresentara perdas
na transformacéo da energia elétrica em
movimento, além de esforcos desneces-
sarios que diminuem a vida dos rolamen-

Foto: DollarPhotoClub



tos. O sistema de alimentacdo da energia
ao motor também deve estar calibrado
para protegé-lo, em caso de sobrecargas
ou distdrbios na qualidade da energia.
J4 um rolamento com muita ou pou-
ca graxa, ou com periodo de lubrificagdo

vencido, ocasiona aumento de perdas
mecanicas, piorando o rendimento do
motor. Além disto, como mencionado
anteriormente pelo especialista daWEG,
o rebobinamento gera aumento de per-
das ou queda do rendimento. “Um mo-

tor que j& queimou duas ou mais vezes
nao deveria ser reaproveitado”, reforca
Garcia. Vale lembrar que os trabalhos de
manutencao devem ser feitos por assis-
tentes técnicos credenciados e treinados
para a correta manutencdo dos motores.

Dispositivos de comando,
acionamento e protecao de motores
formam universo paralelo

N&o é exagero afirmar que o motor
elétrico deve ser visto por qualquer em-
presa como um ativo estratégico para
0s negdcios. Entretanto, os cuidados
na especificacao, aplicacdo e manuten-
cdo precisam ir além dessas maquinas.

Normalmente os motores trabalham
associados a uma série de equipamen-
tos que também requerem atengao
especial das equipes de campo e até
dos responsaveis pela aquisicdo des-
ses produtos.

Trata-se dos chamados dispositi-
vos de comando, acionamento e prote-
¢do, que executam funcdes como ligar
e desligar motores, variar a velocidade
e proteger as maquinas contra diversos
fenémenos inerentes ao meio em que
se aplicam.

O inversor de frequéncia, por exem-
plo, atua no controle de velocidade dos
motores elétricos, podendo proporcio-
nar uma economia de energia de até
50%. Essa categoria inclui ainda produ-
tos como soft-starters, CCMs inteligen-
tes, relés convencionais e inteligentes e
acessorios como disjuntores, contatores
e chaves de partida.

Como existem itens diferentes que
desempenham fung¢des semelhantes, é
preciso estudar a solucdo mais adequa-
da para cada aplicacao. Além disso, por
melhor que seja o motor, esses disposi-
tivos também precisam atender critérios
especificos de desempenho, robustez e
confiabilidade.

Conforme destaca André Gam-
ba, gerente de Vendas - End Users da

Rockwell Automation, estritamente do
ponto de vista de funcionamento, va-
rios equipamentos podem ser utilizados
para a mesma aplicagdo. Porém, pros-
segue ele, uma analise criteriosa da so-
fisticacdo requerida para a referida apli-
cagdo ira determinar a utilizacdo de um
produto com maior ou menor custo. “O
que vai determinar a utilizacdo de um
equipamento ou outro é a complexida-
de da aplicacdo e a necessidade de co-
nectividade e inteligéncia/diagndsticos
embarcados”, complementa Gamba. O
executivo informa que a Rockwell Auto-
mation oferece dispositivos de coman-
do, acionamento e protecdo de motores
para todas as aplicagdes, e que 0s pro-
dutos incluem inteligéncia embarcada e/
ou canal de comunicagdo Ethernet para

|
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Alguns produtos e suas funcdes
» Chave de partida direta

Acionamento e protecdo do motor.

b Soft-starter

Controla a corrente do motor durante a partida. Reduz os desgastes
elétricos e mecanicos do motor.

b Inversor de frequéncia

Protege o motor e controla o regime de funcionamento do equipamento
(promovendo variacao de velocidade).

b Contator

Executa o ligamento e desligamento do motor de forma remota.

b Disjuntores-motor

Além de executar o ligamento e desligamento do motor, o protege

contra sobrecarga e curto-circuito.

D Relés eletronicos

Protecdo de motores e/ou monitoramento do circuito de

alimentagao do motor.

b Botoes e sinalizadores

Comando, sinalizacdo e inter-travamento entre acionamentos.

conectividade com o sistema de auto-
macdo existente na planta.

O chefe de Produto da Schneider
Electric Brasil, José Rodrigues Neto, cita
trés exemplos de tecnologias destina-
das a acionar e proteger os motores e
suas sutis diferencas. “Os inversores de
frequéncia tém o beneficio adicional de
tornar os motores mais eficientes e dispo-
nibilizar total controle destes. As soft-star-
ters sdo utilizadas em motores de maior
poténcia (maior que 30 kW) em aplica-
cOes que ndo necessitam de controle de

23 rotencia

Fonte: Empresas

velocidade e as chaves de partida direta
sao as solugdes de menor custo”, com-
para. Rodrigues Neto diz ainda que a es-
colha errada de uma destas tecnologias,
em geral, produz impacto na eficiéncia
energética daquela aplicacdo, e faz um
complemento: “Em algumas aplicagbes
especificas, nas quais é necessario con-
trole de velocidade/torque, a utilizacdo
das tecnologias de partida direta e soft-
starter ndo proporcionara este controle”.

Ruyvaz Ferreira Filho, gerente de Mar-
keting da Legrand, entende que a escolha

Fotos: DollarPhotoClub

da solucdo mais adequada depende da
aplicagdo do cliente. “Esta deve ser ana-
lisada com critério para poder selecionar o
melhor produto”, orienta. De acordo com
0 especialista, o efeito da sele¢do do dis-
positivo se dara mais claramente sobre o
desempenho geral do sistema: “Em outras
palavras, a sele¢do de um ou outro dispo-
sitivo podera fazer com que a instalacdo
seja mais ou menos eficiente. Isto envol-
ve a operacdo normal, a produtividade do
sistema e 0s gastos com energia”.

Conforme explicaces fornecidas pelo
gerente de Vendas da divisdo de Auto-
magcao da WEG, Marcelo Cruzeiro, a solu-
cdo que combina contatores, disjuntores,
soft-starters e fusiveis é conhecida pelo
mercado em geral como ‘partida de moto-
res’. J4 o conjunto que reline os contatores
e disjuntores com inversores de frequén-
cia é reconhecido como ‘acionamento de
motores’. Desta forma, a companhia des-
taca que a escolha dos componentes que
vao compor cada partida ou acionamen-
to deverd ser feita levando-se em conta
0s requisitos e exigéncias de cada apli-
cacdo, tendo em vista a melhor relacdo
custo-beneficio.

%



Segundo a WEG, em linhas gerais, 0s
seguintes aspectos devem ser considera-
dos para a escolha do tipo de componente
mais adequado: tipo da carga que 0 motor
aciona; regime de operagao do motor; ca-
pacidade e caracteristicas da rede de ener-
gia no ponto de instalacdo do motor a ser
protegido e acionado; poténcia do motor
e tipo de comando (via entrada digital, via
contato seco elétrico, etc).

AWEG informa que a escolha incor-
reta desses componentes podera reduzir
a eficiéncia dos mesmos ou até mesmo
danificar os motores que estdo sendo
acionados ou protegidos pelos referidos
dispositivos. “A escolha incorreta do tipo
de partida ou acionamento do motor
pode ainda vir a causar danos nos circui-
tos de alimentacdo dos motores e cargas
acionadas, ocasionando descontinuidade
dos servicos e processos dependentes
dos motores em operacdo. O dimensio-
namento e emprego incorretos destes
dispositivos também podem provocar
inconvenientes desperdicios de energia e
dinheiro”, alerta Marcelo Cruzeiro.

Ainda segundo a WEG, além da
questdo da escolha e dimensionamento
corretos dos dispositivos, outro aspecto
importante a ser considerado é a confia-
bilidade dos mesmos. A empresa destaca
que o desenvolvimento e os ensaios de
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desempenho dos produtos precisam ser
baseados em normas nacionais e tam-
bém internacionais - como IEC (na Euro-
pa) e UL (nos Estados Unidos).

Através das normas, prossegue a
WEG, os usuarios podem fazer, a par-
tir de uma mesma base e referéncia,
as comparagdes de desempenho en-
tre os diversos produtos disponiveis no
mercado, tornando mais facil a escolha
correta e segura dos itens que melhor

Escolha da solucdo mais adequada
para cada uso deve ser feita

com critério, para que se tenha o
melhor produto.

RUYVAZ FERREIRA FILHO | LEGRAND

atendam as suas necessidades. “Os pro-
dutos WEG estdo aptos para utilizacdo
mundial, inclusive nos mais exigentes
mercados do mundo, como Europa e
América do Norte”, garante Marcelo.

Situacao do mercado

De acordo com Ruyvaz Ferreira Filho,
da Legrand, o desempenho do mercado
de motores elétricos determina grande
parte das vendas de dispositivos de co-
mando, acionamento e prote¢do. Outro
fator que exerce forte influéncia nesse
mercado sdo os investimentos para re-
novacdo das instalacdes elétricas das
empresas. “Devido a crise financeira por
qual o Pais passa, ha retracdo tanto no
investimento em novas instalagdes, como
nas reformas de instalacdes existentes.
A ociosidade do parque fabril s6 permi-
te (que sejam feitas) as mudancas real-
mente inadidveis, levando a queda nas
vendas desses itens”, relata. Nesse mer-
cado, a Legrand disponibiliza aos clientes
equipamentos como contatores, relés
de sobrecarga e disjuntores-motor.

José Rodrigues Neto, da
Schneider Electric, entende
que as vendas desse merca-
do sao até maiores do que
as de motores elétricos.
Segundo ele, muitas ins-
talacdes cuja solucao
utilizada era a partida

EM ALTA
Automatizacao
progressiva dos
processos de
fabricacao contribui
para o crescimento
do mercado de
dispositivos.

llustracao: DollarPhotoClub
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direta estdo sendo substituidas por tec-
nologias mais novas, como soft-starters
e, principalmente, inversores de frequén-
cia, dado o apelo de eficiéncia energéti-
ca deste produto. “Neste ano estamos
vivendo um periodo atipico, pois muitos
investimentos estdo sendo postergados,
porém, este mercado cresce a taxas de
7 a10% ao ano”, comemora.A Schnei-
der Electric informa ser a lider mundial
em dispositivos para partida direta de
motores elétricos e oferece ao merca-
do diversas tecnologias de acionamen-
to e comando, tais como contatores,
soft-starters e inversores de frequéncia.
De acordo com a WEG, trés fatores
principais contribuem para que o merca-
do de comando, acionamento e prote-
¢do de motores continue crescen-

do: a automatizagao progressi-

va dos processos de fabricacao;

a preocupacao em aumentar

os niveis de eficiéncia ener-

gética e o avanco da nor-
malizacdo setorial, exigin-
do cada vez mais sequ-
ranca em torno das ma-
quinas e equipamentos.
Segundo a empresa, as
vendas de motores e
inversores de frequén-

cia devem continuar
crescendo bastante, em
funcdo das restricoes

de oferta de energia e
pelo fato des-

ses dispositivos contribuirem para tornar
as aplicacdes de motores mais eficientes.
“Cada vez mais os clientes demandam
solucdes completas e customizadas, e é
neste ponto que a WEG se destaca com
uma das ofertas mais competitivas do
mercado”, diz Marcelo Cruzeiro. AWEG
informa que além de ser lider do merca-
do brasileiro de componentes elétricos
para comando, acionamento e prote-
cdo de motores e de circuitos elétricos,
também é o maior fabricante da Amé-
rica Latina destes equipamentos, com
qualidade reconhecida mundialmente, o
que tem contribuido para o crescimento
continuo nos mercados nos quais atua.

Juntamente com o motor, a WEG ofe-
rece todos os componentes elétricos ne-
cessarios para o comando, acionamento
e protegdo desses equipamentos e dos
circuitos que os alimentam. Além de
contatores e relés de sobrecarga, disjun-
tores, fusiveis, seccionadoras, botdes e si-
nalizadores, soft-starters e inversores de
frequéncia, a WEG também disponibiliza
ao mercado brasileiro e mundial solugbes
completas, como 0s conjuntos de parti-
da e acionamento que englobam chaves
de partida em caixa plastica ou metdlica,
painéis customizados para OEMs, Centro
de Controle de Motores, acionamentos
completos com inversor de frequéncia e
inversores de frequéncia modulares. @

Foto: Divulgacdo
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QUALIDADE E CONFIABILIDADE
SAO ESSENCIAIS.
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TAMBEM.
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um leque de solucgdes de alto desempenho e confiabilidade para melhorar seu processo produtivo.

Investimos em tecnologia e inovagéo para desenvolver solucdes cada vez mais eficientes para todos
0s segmentos e necessidades.
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ABB

O motor NXR é fabricado no
Brasil e acompanha a atualizacdo
de todas as linhas de motores de
inducdo de média e alta tensdo da
ABB. Suas principais caracteristicas
incluem a combinacdo de alta po-
téncia, rendimento e tamanho re-
duzido, que simplificam a instalacao,
alta confiabilidade e maior eficiéncia
na refrigeracdo externa por meio da
maximizacdo da area de refrigera-
¢do. Sao indicados para aplicagdo
geral, como bombas, ventiladores e
correias transportadoras.

WEG

A linha W22Xd de motores tri-
fasicos a prova de explosao, para
baixa tenséo, é a novidade da WEG.
Incorporando os conceitos inovado-
res da plataforma W22, os motores
W22Xd representam uma evolucao
no mercado de produtos para are-
as classificadas, assegurando altos
niveis de rendimento, economia de
energia, baixos custos operacionais,
vida util estendida, baixa manuten-
¢ao e seguranca.

STECK

Os contatores Série SD1 e SD2
destinam-se a manobrar (ligar e
desligar) cargas elétricas como
motores, iluminagao, resisténcias
e circuitos auxiliares, entre outros.
Podem ser aplicados em instala-
¢Oes elétricas prediais e industriais.
A tensdo de trabalho nominal é de
até 690V e a corrente nominal de
9 a 95 A para a série SD1 e 115 a
630 A para a série SD2, ambos em
AC-3. Ha vérias opcdes na escolha
da tensdo das bobinas em CA e
possuem acessorios.

WAGO

0 médulo de monitoragao de vi-
bracdo de motores 750-645, da fa-
milia WAGO I/O System, serve para
medir, em tempo real, a vibracdo de
maquinas e motores elétricos. O mo-
dulo registra os dois parametros mais
importantes necessarios para esta
andlise de condicdo: intensidade de
vibracdo e condi¢do dos rolamentos.
Aplicado em motores elétricos em
geral, funciona como dispositivo de
protecdo e suporta até dois senso-
res acelerdmetros e duas saidas de
alarme ou “aviso” para cada sensor.

SOPRANO

Os contatores e relés térmi-
cos de sobrecarga - Linha CS(A)
sao indicados para ligar e desligar
circuitos elétricos de automacao,
com seu principal uso para partida
e controle de motores AC. Quando
combinados com os blocos auxilia-
res e relé térmico, aumentam sua
area de aplicacdo. A linha é comple-
mentada por minicontatores, relés
térmicos de sobrecarga, blocos de
contatos auxiliares e acessorios. Fa-
bricados em termoplastico de alto
desempenho.

EATON

A nova linha de inversores de
frequéncia DG1 acumula eficiéncia
e desempenho em um Unico equi-
pamento de uso industrial para o
controle de velocidade e torque
de motores elétricos. O drive DG1
esta disponivel nas poténcias de
0,75 até 160 kW em 220 Vca ou
380/480 Vca, com controle vetorial
preciso, possuindo alto rendimento
e gerando baixa distor¢do harméni-
ca na rede de alimentagao. Pode ser
usado nas mais diversas aplicagdes,
como bombas, exaustores e esteiras.



ABB

As soft-starters PSTX podem ser
utilizadas em segmentos de trata-
mento de dguas, aplicacdes navais,
mineracdo, industria alimenticia,
entre outros. Sdo aplicadas em
motores trifasicos, com aplicacdes
em plena velocidade em que nao
é necessario regular a velocidade
constantemente. Sao leves e com-
pactas e possibilitam maior espago
para o quadro e painel. As princi-
pais vantagens sdo a baixa corrente
de partida, aliviando assim o siste-
ma elétrico.
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KIENZLE

O modelo TH 857 PLUS é um
timer profissional para instalagdo
embutida, desenvolvido visando
versatilidade e qualidade com um
valor acessivel para fim doméstico e
industrial. Possui um painel sofisti-
cado de facil programacéo e tampa
de protecdo permitindo instalagcdo
em superficie. Destina-se a aplica-
¢des em bombas, motores e filtros;
controle de sistemas eletroeletro-
nicos e sistemas de tratamento de
piscinas, iluminacdo, aquecimento
e refrigeracdo, entre outros.
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SCHNEIDER ELECTRIC

Altistart 22 é um soft-starter
para bombas e ventiladores de 4 a
400 kW com partida e parada su-
ave para motores assincronos tri-
fasicos. O equipamento protege a
instalacdo, minimiza os trancos nas
maquinas, reduz o estresse mecani-
co e aumenta o tempo de vida da
instalacdo. Possui varias funcdes in-
tegradas, como: by-pass e funcoes
de seguranca; protecdo para mo-
nitoracdo do motor, da instalacdo
elétrica e do proprio soft-starter.

ROCKWELL
AUTOMATION

Usudrios de inversores de média
tensao reduzem tempo de parada
com a nova opcao safe torque off
dentro do inversor de média tensdo
PowerFlex 7000. A novidade ajuda
industrias em geral e fabricantes de
maquinas a simplificar seus projetos
de seguranca funcional e atender as
demandas de normas de seguranca
internacionais. A tecnologia permite
que 0s usuarios removam a energia
do motor, de forma confiavel, sem
remover a energia do inversor.
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WEG

A empresa tem uma nova li-
nha de componentes de baixa
tensdo para partida e protecdo de
motores. Estdo inclusos: contato-
res CWB9...38 (9 a 38 A), disjunto-
res motores MPW40 (0,16 a 40 A),
MPW18 (0,16 a 18 A) e relés de so-
brecarga térmico RW27-2D (0,28 a
40 A) e eletronico RWB40E (0,4 a 40
A). Na foto, a solugdo englobando os
modelos MPW18 + CWB18. Princi-
pais caracteristicas: até 38 A, com 44
mm de largura; blocos de contatos
auxiliares laterais 9 mm de largura.

SEW-EURODRIVE

O conversor descentralizado
MOVIPRO® SDC/ADC para contro-
le de motores enfoca as aplicagbes
de transportador e maquina nas
industrias automotiva, de logisti-
cas de producéo e intralogisticas.
A solugdo combina funcdes espe-
cificas em uma unidade simples e
compacta: poténcias nominais de
2.2 até 15.0 kW; grau de protecao
IP54; carcaca de aluminio robusta;
conectores para poténcia e sinais.
0 equipamento dispensa o uso de
painel para instalacao.
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SCHNEIDER ELECTRIC

Destaque para o Altistart 01,
soft-starter para maquinas simples
de 0,37 a 15 kW. Conversor de par-
tida e parada progressiva para mo-
tores assincronos monofasicos ou
trifasicos de 0,37 a 75 kW. Dispo-
nivel nas versdes monofasico 110-
230V e trifasico 200... 480 V 50/60
Hz - 0,37 a 15 kW. Possui tempos
de aceleracdo e desaceleraco ajus-
taveis, torque inicial ajustavel, con-
tator de bypass integrado, dialogo
simples através de dois LEDs.

B RE N BE
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MERSEN

A linha de Dispositivos de Pro-
tecdo Contra Surtos da empresa
compreende uma ampla gama de
produtos (Tipo 1, Tipo 1+2, Tipo 2,
Tipo 2+3). A Mersen disponibili-
za também DPS com capacidade
de filtragem EMI, além de disposi-
tivos modulares com uma grande
economia de espaco (2 polos em
um mddulo), solu¢des compativeis
com linhas de comunicagdo e me-
dicdo inteligente de correntes de
fuga, etc.

l
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ROCKWELL
AUTOMATION

O inversor CA PowerFlex 527
foi projetado para trabalhar exclu-
sivamente com um PAC (Process
Automation Controler) da familia
Logix e utiliza o Studio 5000 Logix
Designer™, da Rockwell Softwa-
re®, para ajudar a simplificar o de-
senvolvimento e a operacdo de ma-
quinas. Ele complementa maquinas
que usam PACs CompactLogix™,
ControlLogix® ou GuardLogix®
da Allen-Bradley® e servo drives
Allen-Bradley Kinetix®.

L)
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WEG

CFW11 é um inversor de fre-
quéncia para uso geral e sistemas
industriais. Com tamanho compac-
to, expansao de funcionalidades,
grande range de poténcia, é indica-
do para as mais diversas aplicacoes
e sistemas de automacao industrial.
Algumas caracteristicas: Vectrue Te-
chnology® - controle escalar V/F
linear ajustavel, vetorial de tensao
VVW (Voltage Vector WEG), vetorial
sensorless (sem encoder) e com en-
coder, vetorial WMagnet sensorless
(sem encoder) e com encoder.

EATON

A nova linha de contatores e re-
lés de sobrecarga E-Line da Eaton
proporciona, segundo a empresa,
a melhor relagdo custo-beneficio
para controle e partida de moto-
res elétricos de até 45HP/110, 220,
380, 440 e 480 Vca. A linha E-line é
composta por contatores com cor-
rente de 7 até 95 A e comando em
24 Vcalcc, 36, 48, 110, 220 e 380
Vca. A linha de relés de sobrecar-
ga esta disponivel de 0,1 até 97 A,
com a opcao de acoplamento dire-
to no contator.

oo

KRAUS & NAIMER

As chaves de manutencao e se-
guranga para motores consistem
em chaves seccionadoras monta-
das em caixas plasticas, resistentes
e duraveis, projetadas com gran-
de espaco interno para facilitar a
fiagcdo. Possuem isolagao total de
acordo com as normas IEC 364-4-
41, HD 384.4.41 S2 e VDE 0100-
410.Todas as caixas possuem tanto
na parte superior, quanto na infe-
rior, tampdes para roscas métricas
de acordo com EN 50262 ou entra-
das para conduites.
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SUSTENTABILIDADE AO ALCANCE DE TODOS.

Encontre novos produtos e solugdes no evento mais democratico da arquitetura e construcao sustentavel do pais.

E ainda, atualize-se com conteldo relevante na Conferéncia apresentada por especialistas renomados do setor.
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Fifth edition of Forum Poténcia gathered over 350 Quinta etapa del Férum Poténcia atrae a mas de 350
professionals of the electrical sector in the city of Rio profesionales del area eléctrica en la ciudad de Rio de
de Janeiro. The conference, which was approved by Janeiro. Evento, que fue aprobado por los organizadores,
———/ the organizers, sponsors and attendees, discussed patrocinadores y conferencistas, abordé temas como
~ topics on electrical installations, asset management, la seguridad en las instalaciones eléctricas, gestion de
standardization, products and technologies. activos, normalizacion, productos y tecnologias.

I poténcia
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Credibilidadq
reconhecida

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON E PAULO MARTINS

QUINTA ETAPA DO FORUM POTENCIA,
OCORRIDA NO RIO DE JANEIRO, ATRAI MAIS DE
350 PROFISSIONAIS DA AREA ELETRICA. MAIS
UMA VEZ, PATROCINADORES E CONGRESSISTAS
APROVAM FORMATO E QUALIDADE DO EVENTO.

ano complicado ndo tem atrapalhado a realizacao do Férum Poténcia. Ao
contrdrio, 0 evento itinerante que estreou na area elétrica em 2015 tem
chamado a atencdo pelo sucesso. E, etapa ap6s etapa, a historia tem se
repetido: organizadores, patrocinadores e congressistas satisfeitos e com
um gostinho de quero mais.

Esse foi o cendrio da quinta edicdo do Férum, que ocorreu no dia 20 de agosto,
no auditério da Federacdo das IndUstrias do Estado do Rio de Janeiro (Firjan). Assim
Como ocorreu nas etapas anteriores, o Forum organizado pela Poténcia Eventos na
capital fluminense foi bastante elogiado pelo publico que assistiu as palestras e tam-
bém pelos patrocinadores e apoiadores que prestigiaram o evento.

Ao todo, mais de 350 pessoas estiveram presentes no auditério da Firjan, pro-
venientes ndo apenas da capital, mas também de cidades importantes do Estado,
como Volta Redonda, Macaé, Nova Iguacu, Niteroi, Sdo Gongalo e Petrépolis, ape-
nas para citar alguns exemplos.

Os profissionais representaram dezenas de empresas e entidades como: Senac, Ode-
brecht, Petrobras, Rede Globo, Universidade Estacio de S4, Emerson Network Power do
Brasil, Senai, Cedae, Cia Docas do Rio de Janeiro, OAS, Embrapa, Eletrobras, UFR, Pira-
qué, Forca Aérea Brasileira, Oi, Marinha e Infraero. Sem contar os colaboradores de di-
versos escritorios de engenharia e de arquitetura, distribuidoras e revendas de material
elétrico, escolas, 6rgdos publicos, instaladoras, construtoras e profissionais auténomos.

poTenciA [IEH
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Julio Bortolini, engenheiro eletricista da Soprano Ele-
trometalrgica, ministrou a palestra ‘Protecdo de sistemas
elétricos: disjuntores, DR e DPS’, onde falou sobre a apli-
cacdo de cada equipamento, as tecnologias incorporadas
e as normas técnicas relacionadas a eles e, principalmen-
te, sobre a importancia do uso correto de cada produto.

Ele iniciou a exposicao falando do disjuntor, dispositi-
vo de seccionamento automatico destinado a protecdo de
circuitos elétricos. O produto protege contra sobrecorren-
tes (de sobrecarga e curto-circuito) nesse circuito. Bortolini
observa que a prote¢do ao circuito elétrico ocorre apenas
nessas situagdes - corrente sobrecarga ou curto-circuito
-, € contra correntes acima da corrente nominal. Para ob-
ter outras protegdes, é preciso usar outros dispositivos.

Soprano

5 1
| ENGENHEIRO [

O interruptor DR é um dispositivo cuja fun-
¢ao é desligar o circuito elétrico automaticamente
quando detectar fuga de corrente, no intuito de evitar
acidentes fatais. Na pratica, funciona como um sistema de
protecao de pessoas e animais contra choques elétricos.
Apesar de obrigatorio, o equipamento ainda é pouco utili-
zado no Brasil, principalmente nas instalagdes mais antigas.

Ja 0 DPS oferece protecdo contra sobretensdo causada
por descargas atmosféricas (raios) ou manobras das con-
cessionarias de energia. Esse tipo de prote¢do nao é ofe-
recido pelo disjuntor. Sua instalacdo ocorre nos padrdes
de entrada/ponto de entrada e quadros de distribuicdo.
Na opinido de Bortolini, a importancia do DPS também
precisa ser mais divulgada junto a populacdo.

O perfil dos presentes foi bastante
variado, mas com um cunho predomi-
nantemente técnico, incluindo enge-
nheiros, administradores, tecnélogos,
arquitetos, eletricistas, instaladores, téc-
nicos, professores e estudantes.

0 engenheiro de Seguranca do Tra-
balho Edson Rego comentou que o Fo-
rum Poténcia oferece uma oportunida-
de para que os profissionais se reciclem.

|

Certificacdo profissional é
importante para elevar também
o nivel de qualidade dos
produtos.

JOAO LUSTOSA | CREA-RJ

23 roténcia

“Isso num mercado cada vez mais com-
petitivo e exigente é muito importante.
Agrega muito ao nosso dia a dia. Quer
dizer, os palestrantes trazem muitas in-
formacdes atualizadas e proximas do
mercado, que ajudam a elevar o nivel
de competitividade dos profissionais.
0 engenheiro Eletricista Carlos Edu-
ardo Ribeiro Fontella Pereira, da UFRJ,
seguiu na mesma linha. “O evento su-

Nova versao da NBR 5419 traz

parametros mais detalhados para

se trabalhar com SPDA.

HELIO SUETA | IEE-USP
B L3

perou a expectativa. Isso pela qualida-
de das palestras, com profissionais de
alto nivel, que realmente dominam os
assuntos abordados, pela excelente or-
ganizacdo e apela propria estrutura para
os patrocinadores, com seus materiais e
catalogos técnicos”.

E ele completou: “Os palestrantes,
além de conhecerem bem os temas, in-
dicam para nos, profissionais, as vanta-

o
=
H
2
=
z
=
-2
2
S
8
=4
5
=
g
2

E preciso elevar o nivel de
qualidade das instalagoes
elétricas em construgdes com
mais de 15 anos.

VALDEMIR ROMERO |
SINDICEL
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3° Salao Internacional da Construcao > 21 -23 OUT | 2015

CENTRO DE CONVENGOES DE PERNAMBUCO
OLINDA - PE | Quarta a sexta das 16h as 22h

NORDESTE

REFERENCIA
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ACABAMENTO E
REVESTIMENTO

Encontre em um sd local

0s principais langamentos da

construgao civil, além de tecnologias em
sistemas construtivos, decoragio, metais e loucas
sanitarias, revestimentos e iluminacéo.
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faca networking e atualize seus
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gens dos equipamentos e dispositivos
e apontam algumas tendéncias futuras
em termos de tecnologias. Isso é funda-
mental para o profissional, quer dizer,
saber para onde o mercado caminha”.
Antonio Carlos Soares Pereira, dire-
tor Administrativo da Mutua-RJ, também
chamou a atencdo para a importancia
do evento para os profissionais da re-
gido. “E um evento que enriquece o co-
nhecimento dos profissionais, seja em
termos de novas tecnologias, produtos,
normas, enfim, a Poténcia Eventos esta
de parabéns pela realizagao do Férum”.
Um dos diferenciais do Férum Po-
téncia no mercado de eventos técnicos
é a sua cobertura on-line em tempo
real, que expandiu o alcance do encon-
tro para além das paredes do auditério
da Firjan, estimulando manifestacdes
de um grande nimero de internautas.
Ao longo do congresso foram feitas
16 postagens informando sobre o anda-
mento das palestras. O contetido recebeu
24.220 visualizagdes e gerou 822 intera-
cOes, entre curtidas, comentarios e com-
partilhamentos. A etapa do Rio de Janeiro
do Férum Poténcia contou com o patro-
cinio das empresas: AltoQl,
BRVAL Electrical, Cobre-

| CONSULTOR

Cobrecom

0 engenheiro eletricista Hilton Moreno, consultor da Cobre-
com Fios e Cabos Elétricos, apresentou a palestra ‘Boate Kiss nun-
ca mais!’, na qual ele falou sobre a importancia de utilizar materiais
nao halogenados nas edificacdes para aumentar a seguranca das pessoas.

0O especialista citou como fato marcante a tragédia na Boate Kiss, no
Rio Grande do Sul, ha alguns anos. Segundo ele, as mortes ocorridas foram
provocadas pela fumaca e pelo gas téxico emitidos ap6s o fogo ter atingido
a placa do forro acustico, que continha material halogenado.

Sao cinco os elementos ndo metalicos que se enquadram no grupo de ha-
logénios: fluor, cloro, bromo, iodo e astato. Os materiais halogenados emitem
fumaca densa e em grande quantidade, além de emitir gases toxicos e cor-
rosivos. "0 acido cloridrico, que é o gas emitido, por exemplo, na queima do
PVC, se for inalado por um minuto e meio, mata a pessoa intoxicada”, alerta.

A corrosao também torna-se um grande problema se o material halogena-
do estiver dentro de um painel. No caso de incéndio, ou mesmo sobrecarga que
leve a emissao de fumaca, o acido cloridrico emitido pode corroer os contatos
dos dispositivos, comprometendo o seu funcionamento. Com isso, podem ser
danificados todos sistemas controlados por esse painel, como o alarme de in-
céndio. Hilton diz que as areas da construcao civil e elétrica podem contribuir
para maior seguranca da populagdo simplesmente usando materiais ndo ha-
logenados. Atualmente, é possivel encontrar diversos produtos que estao livres
desses compostos, como forro acustico, revestimentos e condutores elétricos.

com, Daisa, Dutotec, Luminarias Pro-
jeto, Procobre, Q&T, Soprano e WAGO.
O evento também recebeu o apoio de
importantes entidades da area elétrica:

ABEE-Nacional, ABEE-RJ, Abracopel, Atel-
RJ, Aureside, Contae, Clube de Engenharia-
-Brasil, Crea-RJ, Ibape-RJ, Mutua-RJ, Sala
de Elétrica, Senai, Sindicel-SP e Sindistal.

0 engenheiro eletricista Alexandre Morais,
diretor Comercial da BRVAL Electrical, apresen-
tou a palestra ‘Evolucdo das Cabines Blindadas com
a Nova Regulamentacdo da Light para Ligagdes de Clientes
em Média Tensao'. O especialista analisou as mudancas in-
troduzidas no Recon-MT, a regulamentacdo para o forneci-
mento de energia elétrica para os consumidores atendidos
em média tensdo publicada pela Light em 2014, e que teve
uma pequena revisdo no inicio de 2015. Para ele, com as de-
terminacdes que constam no documento, as cabines blinda-
das padrdo Light tornam-se ainda mais eficientes.

Ele também falou sobre as vantagens das cabines blin-
dadas como padrao de subestacao, inclusive em relacdo a
seguranca, ha comparagdo com as cabines primarias con-

Fotos: Marcos Orsolon/HMNews

A rotencia

| DIRETOR COMERCIAL

BRVAL

vencionais (em alvenaria). E citou a experiéncia no Rio de
Janeiro da Light, que em 2006 adotou os conjuntos blin-
dados como padrao no ponto de medigdo para clientes su-
pridos em média tensao com poténcia acima de 300 KVA.

Segundo Morais, os conjuntos blindados passam por
diversos ensaios de tipo e de rotina obrigatorios por norma,
enquanto que as cabines primarias em alvenaria ndo pas-
sam por qualquer tipo de ensaio. Por isso sdo mais seguros.

Para ele, a utilizacdo dos conjuntos blindados pro-
porciona vantagens como: total securitizacdo do posto
de entrega; maior confiabilidade ao desempenho do pro-
duto; melhor definicdo das responsabilidades técnicas e
garantias para o cliente e redugdo da area destinada para
a montagem dos equipamentos de entrada de energia.




Gestao de ativos ganhou
destaque no evento

Um dos aspectos que explicam o su-
cesso do Férum Poténcia é a qualidade
e variedade de sua grade de palestras.
Através de especialistas convidados e
dos patrocinadores, em todas as eta-
pas sdo abordados temas relevantes
para a area elétrica, que incluem ten-
déncias tecnoldgicas, normas, seguran-
ca e qualidade das instalagdes. E esse
foi 0 mesmo perfil do evento realizado
no Rio de Janeiro.

Nessa etapa, a engenheira eletricista
e especialista em gestdo de ativos Mari-
sa Zampolli, consultora da International
Copper Association (ICA), que no Brasil é
representada pelo Procobre, fez a pales-
tra'Gestao de ativos e a nova 1SO 550011
— Desafios para empresas de energia’.

0 assunto, segundo Marisa, tem ga-
nhado forga no Pais desde o ano passa-
do, quando foram publicadas as normas
ISO 55000, 55001 e 55002, que deve-
rao influenciar cada vez mais no plane-
jamento estratégico das companhias de
nosso mercado.

A gestdo de ativos permeia
todas as areas da industria,
incluindo projetos, producao
e instalagoes elétricas.

MARISA ZAMPOLLI | PROCOBRE
BRASIL

Fotos: Marcos Orsolon/HMNews

A especialista destacou durante sua
apresentacdo que a gestdo de ativos
permeia todas as areas da industria, in-
cluindo projetos, producdo e instalagdes
elétricas. Além disso, ela alertou que a
gestao de ativos diz respeito também
ao pessoal da area técnica das compa-
nhias, pois quando se tratam de ativos
fisicos, que incluem equipamentos e ins-
talacoes, a gestdo precisa englobar todo
o ciclo de vida do ativo, desde a especi-
ficacdo, operacdo e manutencdo, até o
descarte final. Dai a importancia em fi-
car atento a normas como a 1SO 55001.

“Alguns confundem gestdo de ati-
V0S COm manuten¢ao, mas manutencao
é apenas uma parte desse sistema. Trata-
-se de uma ac¢do coordenada de uma or-
ganizagdo para realizar valor (financeiro
ou ndo) com seus ativos”, explicou Ma-
risa, lembrando que uma das etapas da
gestdo de ativos envolve o gerenciamen-
to de riscos. Ou seja, quando se faz uma
instalacdo elétrica, é preciso saber como
ela ird se comportar ao longo do tempo
de vida util e quais os riscos envolvidos,
em relacdo a seguranca das pessoas,
custos dos equipamentos e probabilida-
des de falhas.

Pelo lado negativo da histéria, Ma-
risa comentou que, no Brasil, ainda é
grande o nimero de empresas que nao
usam nenhuma norma para aplicar a
gestdo de ativos. “Percebemos que ndo
existe um padrdo de gestdo de ativos
no Pais, e isso é muito preocupan-
te, porque quando competimos com
empresas internacionais, nem sempre
nosso conhecimento e nossa pratica
atingem o mesmo desempenho das
outras companhias. Adotar a
norma certa, que é a série
55000, e esses requisi-

| ENGENHEIRO ELETRICISTA

Q&T / Dutotec

Mauro Noro, engenheiro ele-
tricista da Q&T e Dutotec, abor-
dou o tema ‘Painéis certificados:
uma visao pratica’. O especialista
dividiu o contetdo da palestra em
diversos tépicos, como cuidados
basicos na montagem, configura-
¢oes internas, dissipacao térmica,
grau de protecao, testes de roti-
na e especificacdo, além de res-
ponder perguntas frequentes que
surgem sobre o0 assunto.

O especialista iniciou a apre-
sentacdo destacando que os con-
juntos de manobra testados sdo
classificados pela NBR IEC 60439-1
elEC62271-200 como PTTA e TTA.

Painéis certificados (TTA) séo
0s que realizaram todos os testes
de tipo prescritos na norma. Ja os
painéis montados com as mesmas
caracteristicas mecanicas e elétri-
cas dos painéis que realizaram os
testes de tipo, e que realizam os
testes de rotina prescritos na nor-
ma, seguindo as orientacdes do
fabricante e em condicdes iguais
ou menos severas, sao considera-
dos certificados PTTAs.

0 engenheiro falou ainda sobre
anorma IEC 61439-1-2, que substi-
tui a NBR IEC 60439/1/2/3, trazen-
do novos horizontes ao mercado.

Um dos aspectos é que a nor-
ma IEC 61439-1-2 praticamente
elimina o tipo PTTA. Também acei-
ta ensaios matematicos, sob cer-
tas condicdes. Permite ainda que
o fabricante crie novos conjuntos
tipo TTA a partir de conjuntos TTA
previamente testados. Ja a verifi-
cacao das propriedades mecani-

cas passa de cinquenta para

duzentas vezes. Mudam
também os procedimentos
para ensaios de elevacao
de temperatura.

ZoiaNa7Y 65 |
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O engenheiro eletricista Francisco de Assis Aradjo
Goncalves Jinior, da AltoQl, falou sobre o tema 'Solugdes
computacionais para projetos de SPDA e projetos elétricos
adequados as normas 5419:2015 e 5410:2004". A empresa
é especialista em softwares para projetos de edificagdes.

O porta-voz informa que a AltoQl visa oferecer ao mer-
cado solugdes computacionais que ajudem o projetista de
instalacdes a imprimir maior qualidade e atingir maior pro-
dutividade em seus trabalhos, aproveitando melhor o tem-
po disponivel. Um dos destaques da companhia consiste na
plataforma denominada QiBuilder, que integra os projetos
de instalagoes elétricas, cabeamento, SPDA, hidrossanitario,
incéndio, gas e de alvenaria estrutural em um dnico am-
biente, utilizando novas tecnologias e ferramentas na web.

AltoQl

FRANCISCO DE ASSIS ARAUJO
GONCALVES JUNIOR | ALTOQI

A solucao dispde de gerenciador de projetos,
NoVos recursos para compatibilizagao e ferramen-
tas de colaboracao.

O programa QiElétrico, por exemplo, destina-se ao
projeto de instalagoes elétricas prediais de baixa tensao,
com ferramentas para lancamento dos pontos elétricos,
comandos e quadros, dispondo de ainda de recursos para
lancamento automatico dos condutos e definicao da fiagao.

Ja o programa QiSPDA destina-se ao projeto de siste-
mas de protecdo contra descargas atmosféricas, com re-
cursos de célculo e geracao de detalhes. O QiSPDA possui
ferramentas para lancamento dos captores, cordoalhas,
hastes de aterramento, caixas de passagem e BEP (bar-
ramento de equipotencialidade).

tos e padrdes, fazem com que fiquemos
equiparados aos padrdes internacio-
nais”, destacou.

Ainda no campo da normalizacdo,
Hélio Sueta, especialista do Instituto de
Energia e Ambiente da USP e secreta-
rio da comissdo da norma NBR 5419
— 'Protecdo contra descargas atmosfé-
ricas’, falou sobre a recente revisdo do
documento, que passou de 42 para 309
paginas, tornando-se mais completo e
abrangente.

A norma, que estabelece os requisi-
tos para se determinar a protecao contra
0s raios e subsidios para o desenvolvi-
mento de projetos de prote¢do, apre-
senta varias novidades. Uma delas é que
ela passa a exigir que se compreenda a
descarga que atinge uma edificacdo e
também aquelas que caem préximo e
que, por terem uma corrente elétrica
intensa, podem penetrar nas constru-
¢Oes e coloca-las em perigo. “Assim,
serdo calculados vérios riscos e perdas.
Os riscos definem as medidas de prote-

PUBLICO

Mais de 350 profissionais
marcaram presenca no Forum
Poténcia Rio de Janeiro.

I3 rotencia

Fotos: Marcos Orsolon/HMNews

&

€a0 necessarias para se ter um projeto e
uma instalagdo correta para a protecdo
total contra descargas”.

Sueta explicou que a nova NBR
5419 foi dividida em quatro partes. A
primeira traz os principios gerais, in-
cluindo todas as definicoes, e estabe-
lece os requisitos para a determinacéo
de protecdo contra descargas atmos-
féricas e fornece subsidios para o uso

em projetos de protecdo contra essas
descargas.

A Parte 2 estd mais associada ao
gerenciamento de riscos e define as
medidas de protecdo necessarias. A
Parte 3, por sua vez, fala sobre Danos
fisicos a estruturas e perigos a vida, e
a Parte 4 aborda a questdo dos Siste-
mas elétricos e eletronicos internos na
estrutura.
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‘Aplicacdes e tendéncias de iluminagdo co-

mercial e industrial com tecnologia LED' foi o as-

sunto abordado pelo engenheiro Luis Fernando Rezende,

especialista da Luminarias Projeto. Ele iniciou a apresentacao

destacando que o LED é uma tecnologia relativamente nova

e muito eficiente, o que tem despertado grande interesse por
parte dos usuarios, especificadores e fabricantes.

Segundo o porta-voz, um bom projeto de iluminacdo
precisa atender trés aspectos: iluminamento, controle de
ofuscamento e uniformidade. Rezende observa que os
dois Ultimos quesitos exigem conhecimento de quem
compra e principalmente de quem projeta o sistema. “O
LED é uma fonte de luz muito pontual, por isso precisa
de refletores e difusores bem projetados para que nao

cause ofuscamento e incomodo”, orienta.

Rezende explica que o LED de poténcia consiste em
uma luz fria, que ndo emite calor nem raios infraverme-
Iho e ultravioleta, porém, ele necessita de dissipacao de
calor muito grande para que mantenha suas caracteris-
ticas de vida util e de fluxo luminoso.

Completando a apresentacao, o especialista falou so-
bre alguns produtos da Luminarias Projeto. E o caso das
luminarias desenvolvidas para aplica¢6es industriais, tan-
to pesadas (em ambiente com alto indice de poluicdo)
quanto leves (espacos menos poluidos). A empresa tam-
bém disponibiliza ao mercado produtos para grandes are-
as externas e aplicacdes comerciais, além das lamp LEDs
(lampadas de LED).

Seguranca nas instalacdes: tema obrigatério

Entre todos os assuntos que fazem
parte do Férum Poténcia, talvez o mais
emblematico seja o da se-
guranca. E, por isso, ele

esteve presente, direta ou indiretamente,
em praticamente todas as palestras rea-
lizadas ao longo do dia. No entanto, na
etapa do Rio de Janeiro o tema foi alvo
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0 engenheiro eletricista Paulo Santos, da fabricante de co-
nexdes e eletrodutos para instalagdes elétricas Daisa, apresentou a

palestra intitulada 'O uso de conduletes e eletrodutos com a NBR 15.701".

Inicialmente, o especialista citou as diversas normas para instalagoes elétri-
cas existentes no Brasil, voltadas a: instalagao/aplicacao; eletrodutos e conexdes
e conduletes. Na sequéncia, Santos destacou que a norma ABNT NBR 15701 -
Conduletes metalicos roscados e nao roscados para sistemas de eletrodutos foi
criada para atuar no controle do material e no uso segundo os quesitos de: resis-
téncia mecanica, condutibilidade elétrica e respeito aos quesitos de seguranca.

O referido documento limita a composicdo quimica da liga de aluminio
em 8% a 13.5% (silicio), até 1,3% (ferro), até 1,2% (cobre) e até 0.4% (mag-
nésio). De acordo com o especialista, a Daisa garante a resisténcia de seus
produtos gracas a liga de aluminio utilizada. A preocupacao, prossegue ele,
é fabricar produtos que atendam a norma, de forma que os usuarios ndo
venham a ter problemas no futuro.

Santos falou também sobre algumas novidades da Daisa, como a tampa
Aba, desenvolvida para instalacdes que ficam em locais sujeitos a intempéries
e alto teor de umidade. O produto é fornecido com vedagdo em EPDM na tampa
€ No pescoco para garantir seguranga e fechamento hermético e possui grau de
protecdo IP54. Sob encomenda, pode ser fornecido com parafusos em aco inox.

principal de algumas apresentacoes.

Valdemir Romero, diretor do Sindicato
da Industria de Condutores Elétricos, Trefi-
lacdo e Laminacdo de Metais Nao Ferro-
sos do Estado de S&o Paulo (Sindicel-SP),
falou sobre o projeto ‘Seguranca em edi-
ficacbes existentes construidas ha mais
de 15 anos'. A iniciativa surgiu em 2013
no ambito do Departamento da Industria
da Construgdo da Fiesp (Deconcic) e tem
como obijetivo sensibilizar usuarios e pro-
fissionais para mudar a cultura quanto a
seguranca no Brasil.

Segundo Romero, o projeto visa a
criagdo da obrigatoriedade de inspecgao
técnica periddica em edificagdes exis-
tentes para a verificacdo das condicoes
minimas de seguranca e exigéncia de
reqularizacdo. A ideia é que seja feita
uma inspecdo que detecte, porventu-
ra, que uma edificacdo com mais de 15
anos pode ter necessidades de melho-
ria ou de se resolver algum problema
que esteja gerando riscos de acidentes.

Um ponto importante é que a ideia
do projeto é fazer uma implementacao
escalonada das inspecdes. “Temos que
definir prioridades para ndo derrubar esse
projeto, pois a intencao é mudar a cultu-
ra da sequranca nas edificagoes. Por isso,

poTenciA [IFA
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WAGO

Alexandre Mota, especialista
da WAGQ, falou sobre o ‘Sistema
de conexdo elétrica a mola: uma
solucdo moderna, segura e econd-
mica’. A primeira conexao a moda
da WAGO surgiu em 1951, e des-
de entdo passou por uma série de
evolugdes, tornando-se bastante
utilizada na Europa.

O sistema esta presente em dis-
positivos como conectores e bornes
e tem como uma de suas caracte-
risticas principais o fato de ‘aceitar’
todos os tipos de fios e cabos. Os
bornes de conexdo a mola WAGO
sdo projetados para fornecer um
aperto proporcional ao tamanho
do condutor. A combinacdo da su-
perficie plana da mola com a curva-
tura especial da barra de corrente
fornece uma conexao segura sem
causar danos ao condutor.

O sistema também é a prova
de vibracao. Ou seja, as rotinas de
manutencao para reaperto ou ve-
rificacdo das conexdes se tornam
desnecessarias, mesmo apds o
transporte. Segundo a empresa, a
conexao a molaWAGO independe
da qualidade e experiéncia da mao-
-de-obra empregada na montagem
das conexdes, pois a pressao exer-
cida pela mola garante o aperto
automatico sobre os condutores,
promovendo maior velocidade e
melhor qualidade da instalagao.

A WAGO informa ainda que
as molas das conexdes foram
desenvolvidas a partir do mesmo
principio empregado no projeto
de molas sujeitas a cargas dina-
micas (molas automotivas).
Assim, mesmo depois
de milhdes de opera-
¢des, a pressao exer-
cida no condutor con-
tinua sendo a mesma.

T3 roténcia

Fotos: Marcos Orsolon/HMNews

definimos como primeiro plano buscar
as edificacbes com afluéncia de publico.
Esse é 0 nosso primeiro objetivo, pois se
conquistarmos a conscientizagdo nesse
tipo de edificagdo, todos os que partici-
parem dessa primeira fase vao nos ajudar
nas fases seguintes”, destacou Romero.
Um ponto relevante que pode ajudar
a acelerar os trabalhos em torno desse
projeto é a existéncia de dois Projetos de
Lei que estdo sendo analisados no Con-
gresso Nacional: o PL 6014/2013 do se-
nador Marcelo Crivella, que determina a
realizagao periddica de inspecdes em edi-
ficaces, e o PLC 31/2014 do deputado
Augusto Coutinho, que institui a obriga-
toriedade de inspecdes técnicas visuais.
“Ou seja, ao invés de trabalharmos
em um novo Projeto de Lei, j& temos es-
ses dois. A ideia é que nosso grupo analise
os dois projetos existentes e que ja estao
andando no Congresso, e contribua com
ideias e sugestdes técnicas para a aprova-
cdo de uma lei. E, a partir do momento em
que um deles vire lei, teremos que fazer
a sua regulamentacao. E, posteriormente,
temos que exigir o cumprimento da lei”,
ressaltou Valdemir Romero.

Outra palestra com forte viés em tor-
no da seguranca foi ministrada pelo pro-
fessor e consultor Hilton Moreno, que evi-
denciou a situacdo critica das instalaces
elétricas no Brasil, principalmente nas
edificacdes mais antigas e naquelas fei-
tas através do sistema de autoconstrugdo.
Para ilustrar a palestra, Hilton men-
cionou dados do dossié ‘Panorama da si-
tuacdo das instalacdes elétricas prediais
no Brasil’, publicado pela ICA-Procobre,
que comprovam a gravidade da situacao
na autoconstrucdo no Pais. De acordo
com o documento, em média, 90% das
residéncias autogeridas nado recebem
orientagdo de engenheiro eletricista, o

@ ™%, que certamente expGe os mora-

dores a riscos diversos.

ALEXANDRE MOTA
| ESPECIALISTA

0 sucesso de 2015 fez com que a
Poténcia Eventos lancasse ja em se-
tembro o calendario do Férum Potén-
cia 2016, que tera cinco etapas: Brasi-
lia (abril), Campinas (junho), Fortaleza
(agosto), Porto Alegre (Setembro) e
Manaus (novembro).

Além disso, foi lancado o Forum
Poténcia Eletricista Consciente, even-
to que terd o mesmo formato que o
Férum Poténcia, porém, voltado para
os eletricistas e empresas de instala-
¢oes elétricas. Ele tera etapas no Rio
de Janeiro (marco), Belo Horizonte
(maio) e Sdo Paulo (outubro).

O especialista citou ainda algumas
iniciativas que tém contribuido para re-
duzir os riscos de acidentes com eletrici-
dade. E o caso da Instrucdo Técnica N°
41/2011, do Corpo de Bombeiros do Es-
tado de S&o Paulo, que estabelece para-
metros para realizacao de inspecao visual
nas instalacdes elétricas de baixa tensao
das edificacdes. Outra acao foi a Portaria
N° 51/2014 do Inmetro, que estabelece
a certificacdo voluntaria das instalacdes
elétricas de edificagoes.

Por fim, o engenheiro Jodo Lustosa,
do CREA-RJ, fez a palestra 'Certificacdo
de Conformidade com o Exercicio Profis-
sional: Qualidade, Competitividade e Se-
guranga’, que diz respeito a um programa
implantado recentemente no Estado do
Rio de Janeiro. “A certificacao é importan-
te para os profissionais e empresas, pois
valoriza o exercicio da profissdo de enge-
nharia e favorece a qualidade”, destacou
Lustosa, que completou: “A gestdo da
qualidade passa pelos processos e proce-
dimentos para a producdo. Mas também
passa pelas pessoas, pelos profissionais
que fazem parte de todos os processos.
Dai a importancia de se contar com pro-
fissionais habilitados”. )
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Programa
Eletricista

Consciente.

Vocé precisa se
ligar nessa ideia.

O Programa Eletricista Consciente
é uma rede de relacionamento
desenvolvida para profissionais do
setor elétrico.

A cada experiéncia compartilhada,
o eletricista aprimora seus
conhecimentos e troca
informacgdes constantemente com
outros colegas de profissao.

Além disso, os visitantes podem
participar de palestras online

e responder enquetes onde 0s
pontos sdao acumulados e valem
prémios.

Acesse

www.eletricistaconsciente.com.br
PARTICIPE!

Iniciativas:
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Associogdo Brosileirg de
Consclentizagdo para os
Perigos da Eletricidode

International Copper
Cu Association Brazil

Copper Alliance
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IEC 60364-8-1

PARTE 4 DA NOVA
NORMA DA IEC
SOBRE EFICIENCIA
ENERGETICA DAS
INSTALACOES
ELETRICAS

POR: HILTON MORENO
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as trés edicdes anteriores, apresentamos as par-
tes 1 até 12 e 0 Anexo A da norma IEC 60364-8-
1: Low-voltage electrical installations — Part 8.1:
Energy efficiency (Instalacbes elétricas de baixa
tensdo — Parte 8-1: Eficiéncia energética) publicada em ou-
tubro de 2014.

Essa norma, que tem 50 péginas, fornece requisitos e re-
comendacdes para a parte elétrica do sistema de gerencia-
mento de energia da ISO 50001, apresentando subsidios para
projetar uma instalacdo adequada de modo a tornar possivel
o gerenciamento do desempenho da instalagao pelos respon-
saveis da edificacdo ou pelo gerenciador de energia.

Todos os requisitos e recomendagdes desta parte 8-1
complementam as prescricdes das partes 1 a 7 da norma IEC
60364, que é a norma “mae"” da ABNT NBR 5410.

Neste artigo, que encerra a série, vamos destacar os prin-
cipais aspectos do Anexo B.

IEC 60364-8-1 — Low voltage electrical installations
— Energy efficiency introduces requirements and
recommendations to design electrical installations in

order to give the ability to improve the performance of
energy efficiency. This article summarizes the Annex B of
the standard: example of a method to assess the energy
efficiency of an electrical installation.

POTENCIA

Anexo B (Informativo):
Exemplo de um método
para avaliar a eficiéncia
energética de uma
instalacao elétrica

Como fechamento de todas as consideractes realizadas nas
partes anteriores da norma, chegou a hora de finalmente clas-
sificar a instalagdo elétrica segundo a sua eficiéncia energética.
Para isso, a norma propde um método baseado na avaliagdo de
16 parametros, que recebem pontuacdes separadamente. E, para
cada parametro, a respectiva medida da eficiéncia energética é
classificada em cinco niveis (0-4), sendo o Nivel 4 o mais alto e
cada nivel posterior inclui os precedentes (por exemplo, o nivel 3
pressupde que os requisitos dos niveis 0, 1 e 2 foram atendidos).

Apbs realizar a andlise e pontuacao de cada um dos 16 pa-

IEC 60364-8-1 - Instalaciones eléctricas de baja
tension - Eficiencia energética introduce requisitos y
recomendaciones para disefiar instalaciones eléctricas

a fin de posibilitar la mejora de la eficiencia energética.
Este articulo resume el anexo B de la norma: ejemplo de
un método para evaluar la eficiencia energética de una
instalacion eléctrica.
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Normalizacao

Abordagem jornalistica envolvendo as
principais normas técnicas nacionais e
internacionais do setor eletroeletrénico.

rametros, que sdo apresentados nas tabelas B.1 a B.16, as notas
sdo somadas e, com o valor dessa soma, entra-se na tabela B.19
para, finalmente, ser obtida a classificacdo da eficiéncia energé-
tica da instalacdo elétrica.

A tabela B.19, por sua vez, apresenta cinco classes de efi-
ciéncia energética de instalagdes elétricas, EIECO a EIEC4 (com

Standards and regulations

A journalistic view on key national
and international technical standards
and regulations of the sector.

Normas y reglamentos

Una vision periodistica sobre las
normas técnicas nacionales e interna-
cionales y las regulaciones del sector.

a classe EIEC4 sendo a mais alta), a saber:
» EIECO: instalacdo de eficiéncia muito baixa
b EIECT: instalacdo de eficiéncia baixa
b EIEC2: instalagdo de eficiéncia média
b EIEC3: instalagdo de eficiéncia alta
b EIEC4: instalagdo de eficiéncia otimizada

Tabela B.19 - Classes de eficiéncia de instalacoes elétricas

Total para habitacoes

Total, exceto para habitacdes

Classe de eficiéncia de instalacoes elétricas (EIEC)

SOMA < 20 SOMA < 16 EIECO
21 <SOMA < 28 17 <SOMA < 26 EIECT
29 < SOMA < 36 27 <SOMA < 36 EIEC2
37 <SOMA <44 37 <SOMA < 48 EIEC3
SOMA > 44 SOMA > 48 EIEC4

Essas classificacdes podem ser entendidas como uma
espécie de "selo de eficiéncia energética” das instalagbes
elétricas, onde os nUumeros mais altos indicam eficiéncias
mais elevadas.

Uma utilidade dessa classificacdo é mostrar para os gestores
de energia de uma determinada edificacdo existente qual é o
seu grau de eficiéncia. Obviamente, instalagcdes que receberem
classificacdes EIECO e EIECT devem merecer uma atencdo es-
pecial no sentido de serem objeto de acdes que visam melho-
rar a eficiéncia. Da mesma forma, instalacdes EIEC2 possuem
pontos de melhoria, que foram identificados ao longo do preen-
chimento das 16 tabelas, enquanto que uma instalagdo EIEC3,
mesmo sendo de alta eficiéncia, ainda podera atingir
um patamar mais elevado na classe EIEC4.

OQutra utilidade dessa classificacdo é o
caso de uma instalacdo ainda em fase de /
projeto. Nesta situacao, os 16 parametros
avaliados podem servir de guias para a
elaboracdo do projeto elétrico, indican-
do pontos de atencdo em aspectos que
normalmente ndo seriam conside-
rados pelo projetista ao sequir
unicamente a norma de ins-
talagdes NBR 5410.

Os 13 parametros sao os seguintes:
b Tabela B.1 - Determinacdo do perfil de carga em kWh;

b Tabela B.2 - Localizagdo da subestacdo principal;

b Tabela B.3 — Andlise da otimizacdo requerida para mo-
tores;

b Tabela B.4 — Andlise da otimizacdo requerida para ilu-
minacao;
P Tabela B.5 —Analise da otimizacao requerida para HVAC;

b Tabela B.6 —Andlise da otimizagdo requerida para trans-
formadores;

b Tabela B.7 — Andlise da otimizacdo requerida para os
circuitos elétricos;

b Tabela B.8 —Andlise da otimizagdo requerida para corre-
¢do do fator de poténcia;

b Tabela B.9 — Requisitos de medicdo do fa-
tor de poténcia;

b Tabela B.10 — Requisitos de medicdo
da energia elétrica (kWh) e da potén-
cia (kW);

b Tabela B.11 — Requisitos de medicdo

de tensao (V);
) » Tabela B.12 — Requisitos de me-

B.1 - Parametros de eficién-
cia energética

Nesta parte da norma, sdo apre-
sentados 13 parametros a serem ana-
lisados e pontuados conforme os cri-
contidos nas tabelas B.1 a B.13.

o
=
(=]
2
5
2
S
k]
el
[=]
5
2

dicdo de harmonicas e inter-har-
monicas;

b Tabela B.13 - Requisitos de
energia renovavel.

>
F

Atitulo de exemplo, apre-
sentamos a tabelas B.2.

POTENCIA
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Tabela B.2 - Localizacdo da subestacao principal

Setor de atividade | EMO | EM1 W | EmM3 | EM4
Construcoes Néo A posicdo da A posicdo da A posicao da A posicao da
residenciais considerado | subestacao subestacao subestacao subestacao
(habitacoes) principal esta principal esta principal esta principal esta
dentro de 60% dentro de 40% dentro de 25% dentro de 10%
da distancia a da distancia a da distancia a da distancia a
partir da posicdo partir da posicao partir da posicdo partir da posicdo
6tima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga
mais distante mais distante mais distante mais distante
Comercial Nao A posicdo da A posicdo da A posicao da A posicao da
considerado | subestacdo subestacdo subestacdo subestacdo
principal esta principal esta principal esta principal esta
dentro de 60% dentro de 40% dentro de 25% dentro de 10%
da distancia a da distancia a da distancia a da distancia a
partir da posicao partir da posicao partir da posicao partir da posicao
otima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga
mais distante mais distante mais distante mais distante
Industrial Nao A posicdo da A posicdo da A posicdo da A posicdo da
considerado | subestacdo subestacao subestacao subestacao
principal esta principal esta principal esta principal esta
dentro de 60% dentro de 40% dentro de 25% dentro de 10%
da distancia a da distancia a da distancia a da distancia a
partir da posicao partir da posicao partir da posicao partir da posicao
oOtima para a carga | &tima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga
mais distante mais distante mais distante mais distante
Infraestrutura Néo A posicdo da A posicdo da A posicao da A posicao da
considerado | subestacao subestacao subestacao subestacao
principal esta principal esta principal esta principal esta
dentro de 60% dentro de 40% dentro de 25% dentro de 10%
da distancia a da distancia a da distancia a da distancia a
partir da posicao partir da posicao partir da posicdo partir da posicdo
6tima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga | Otima para a carga
mais distante mais distante mais distante mais distante

NOTA: A posicdo 6tima é determinada de acordo com o método descrito no Anexo A.

B.2 - Niveis de desempenho de eficiéncia energética

Nesta parte da norma, sdo apresentados trés parametros a
serem analisados e pontuados conforme os critérios contidos
nas tabelas B14 a B.16.

Os trés parametros sao os seguintes:

b Tabela B.14 - Requisitos minimos para a distribuicdo do

N
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formador.

consumo anual;
» Tabela B.15 - Requisitos minimos de reducdo da poténcia reativa;
» Tabela B.16 - Requisitos minimos para a eficiéncia do trans-

—

B
\

N\

Ver tabela B.16 como exemplo de um parametro de de-
sempenho de eficiéncia energética.

)

N\



Tabela B.16 - Requisitos minimos para a eficiéncia do transformador

Setor de atividade EEPLO

Construgdes residenciais N&o considerado | N&o considerado | Nao considerado | Nao considerado | N&o considerado
(habitacoes)

Comercial N&o considerado | >95% >97 % >98 % >99 %
Industrial N&o considerado | >95% >97 % >98 % >99 %
Infraestrutura N&o considerado | >95% >97 % >98 % >99 %

NOTA: Os paises podem adaptar os valores desta tabela aos requisitos locais.

B.3 - Perfis de instalacdes

Para cada parametro, conforme a classificacdo realizada,
resulta em uma pontuacgdo de acordo com o seguinte critério:

» EMO e EEPLO correspondem a 0 ponto;

» EM1 e EEPL1 correspondem a 1 ponto;

» EM2 e EEPL2 correspondem a 2 pontos;

» EM3 e EEPL3 correspondem a 3 pontos;

» EM4 e EEPL4 correspondem a 4 pontos.

Para estimar a classe de eficiéncia da instalacdo elétrica
deve ser feita a soma de todos os pontos obtidos nas tabelas
B.1aB.16.As tabelas B.20 e B.21 da norma exemplificam essa
pontuacdo em uma instalacdo elétrica hipotética.

Tabela B.20 - Exemplo de perfil eficiéncia energética - medidas de eficiéncia

Tabela | Requisito | EMO | EM1 | EM2 | EM3 | EM4 | Pontos
B.1 Perfil da carga 3
B.2 Localizacdo da subestagdo principal 3
B.3 Motores 3
B.4 lluminacao 3
B.5 HVAC 2
B.6 Transformadores 1
B.7 Circuitos elétricos 1
B.8 Correcdo do fator de poténcia 2
B.9 Medida do fator de poténcia 2
B.10 Medidas de energia e poténcia 3
B.11 Medida da tensao 0
B.12 Medida de harmdnicas e inter-harmoénicas 2
B.13 Energia renovavel 4
EM Total 29

Tabela B.21 - Exemplo de perfil eficiéncia energética -
Niveis de desempenho de eficiéncia energética

Tabela Requisito EEPLO EEPL1 | EEPL2 | EEPL3 EEPL4 | Pontos
B.14 Distribuicdo do consumo anual 2
B.15 Fator de poténcia 1
B.16 Eficiéncia do transformador 3
EEPL Total 6

Somando-se os resultados das duas tabelas, o nu-
mero total de pontos para esta instalacdo é de 29 +
6 = 35.

Consultando a Tabela B.19, entrando com 35 pontos, obtém-
se que esta instalacdo tem uma classificacdo de eficiéncia ener-
gética EIEC2 (eficiéncia média).

POTENCIA
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REFERENCIA NA
FABRICACAO DE
EQUIPAMENTOS
PARA ILUMINACAO
DE EMERGENCIA,
AUREON® COMPLETA
25 ANOS DE
ATIVIDADES E SE
PREPARA PARA AS
TRANSFORMACOES
DO MERCADO POR
CONTA DA EVOLUCAO
DA TECNOLOGIA LED.

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

m sonho de trés jovens que

se transformou em realidade.

Assim pode ser resumida a

historia da Aureon® Indus-
tria e Comércio de Equipamentos Eletro-
nicos, de S&o Paulo (SP). Na contraméo
de grande parte das empresas brasilei-
ras, que nao sobrevivem aos primeiros
meses de funcionamento, a fabricante
de sistemas de iluminacdo de emergén-
cia acaba de completar respeitaveis 25
anos de atividades. O pequeno negdcio,
que surgiu em meio a um dos mais de-
sastrosos pacotes econdmicos do Pais,
disputou cada milimetro do mercado e
se tornou um dos principais players na-
cionais do setor de iluminacdo.

A fabrica foi criada a partir da ideia
do administrador Odair Cazemiro e dos
engenheiros eletronicos Wanderley Ma-
rio Bolelli e Eduardo Bozzo Gouvea, que

POTENCIA
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ja acumulavam experiéncia na area de
iluminacao e optaram por ganhar a vida
produzindo luminarias. O primeiro passo
concreto foi alugar um imével. Em se-
guida, uma linha telefénica particular e
moveis pessoais foram transferidos para
um pequeno prédio. O dia 2 de julho de
1990, uma segunda-feira, foi oficial-
mente o primeiro dia de funcionamento
da Aureon® como empresa estabelecida.
Como sé havia os trés donos na
fabrica, era preciso fazer de tudo um
pouco. “A gente virava noites e noites
produzindo”, conta Odair. O dinheiro
gerado era reaplicado no negécio, que
nessa fase inicial também se valeu do
apoio fundamental dos fornecedores.
Segundo Odair, os primeiros cinco
anos foram os mais dificeis. Quando a
empresa foi criada, o Brasil ainda ten-
tava digerir o famigerado Plano Collor,

ok

e

lancado fazia pouco tempo. Em 1994 o
Plano Real deu novos rumos ao Pais, e a
partir de 1995 a Aureon® registrou uma
fase de grande crescimento. Mas no final
da década explodiram duas crises inter-
nacionais (Asia, 1997, e Russia, 1998),
que frearam esse desenvolvimento.

No comeco dos anos 2000, um novo
baque para o Pais: 0 Apagao. Para a Au-
reon®, o episddio ajudou a impulsionar
0s negocios. “O mercado passou a co-
nhecer um segmento que era desconhe-
cido pela maioria, que é a iluminagdo de
emergéncia, e para que ela serve. Naque-
le momento a empresa teve destaque no
segmento”, lembra a gerente Comercial
da companhia, Claudia J. Picchi.

Entretanto, Odair contrapde que a
crise de energia foi também um convite
para o surgimento de novos concorren-
tes, inclusive com importagdo macica. Uma



No Brasil, fomos pioneiros na
implantacdo de luminarias
herméticas para garagens
de shoppings e prédios
comerciais de grande porte.

| DIRETOR

consequéncia desse fato foi a queda da
qualidade no mercado. “A iluminacdo de
emergéncia era vista como obrigagdo, e
nao como um produto de seguranca. Os
usuarios comparavam preco, e o chinés
vencia. Tivemos que mostrar que Nosso
produto era melhor. Iniciamos um traba-
Iho mais técnico, indo nos especificadores
e projetistas para mostrar a diferenca entre
nosso produto e o importado”, destaca.
Em 2005 a Aureon® deu outro im-
portante passo ao firmar parceria com a
fabricante italiana Beghelli para distribuir
lumindrias herméticas da marca no Brasil.
“Descobrimos um nicho que nédo estava
sendo explorado, que é o de garagens de
shoppings e prédios comerciais de gran-
de porte. Fomos pioneiros na implanta-
cdo do produto nesse segmento. Essas
lumindrias j& eram utilizadas em obras
comerciais na Europa e conseguimos
aplicar aqui com bastante sucesso”, co-
menta Odair. No Brasil era comum utilizar
luminaria de calha aberta nesse tipo de
ambiente. As luminarias herméticas visam
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preservar os equipamentos internos (lam-
padas, reatores e soquetes) contra poeira,
gordura, jatos d'dgua e corrosdo. A par-
ceria com a Beghelli, marca que perten-
ce a Beghelli S.P.A. da Itélia, segue firme.

Em 2008, uma reestruturagao inter-
na gerou nova configuracdo no corpo
diretivo da Aureon®, direcionando me-
lhor o trabalho de cada um. Odair pas-
sou a cuidar somente da area comercial,
Wanderley ficou como titular dos depar-
tamentos financeiro e de suprimentos
e Eduardo passou a cuidar da fabrica e
engenharia. “Foi uma decisdo acertada,
que contribuiu para um novo periodo
de evolucdo da empresa”, avalia Odair.

Desde 2010, a Aureon® é lider do
mercado de luminarias de emergéncia e
constitui hoje uma empresa sélida, com
mais de cem funcionarios e alcance social
de 600 pessoas, direta e indiretamente.
Em sua sede de 1,2 mil metros quadra-
dos, no bairro da Casa Verde, funcionam
as areas de desenvolvimento, fabricacéo,
expedicao e assisténcia técnica e os de-
partamentos comercial, administrativo e
de marketing, criado recentemente.

Os negdcios da Aureon® dependem
em grande parte do desempenho da
construcdo civil, ja que as obras novas
representam 80% do mercado da em-
presa. Em 2012, a fabricante conquis-
tou contratos interessantes por conta
dos investimentos ligados ao futebol.
“Dos 14 estadios inaugurados nos ul-
timos anos, estamos em 10, com ilumi-
nacdo de emergéncia e luminarias her-
méticas”, comemora Odair. A marca Au-
reon® também esta presente em parte
das instalacdes destinadas a realizacdo
das Olimpiadas do Rio de Janeiro e em
diversos aeroportos.

O mercado de retrofit também é
importante para a empresa, conforme

Hoje, o mercado de retrofit
é muito importante para os
negocios da empresa.

| GERENTE
COMERCIAL

explica Claudia Picchi: "Ha duas situa-
coes: fazemos o retrofit de obras para
as quais a gente mesmo forneceu os
produtos, pois com o passar do tempo
é feita manutencdo preventiva, e tam-
bém fazemos o retrofit de obras que nao
eram nossas”.

Por conta da instabilidade da econo-
mia brasileira, a diretoria da Aureon® pro-
curou implantar na cabeca de cada cola-
borador a necessidade de tirar licdes do
atual momento que o Pais passa e tentar
fazer diferenca nesse processo. “Depen-
demos de todos para a empresa seguir
em frente. Entdo, passamos para os fun-
cionarios que temos que cuidar do nos-
so Brasil, que é a Aureon®”, relata Odair.

Os planos da empresa incluem a
busca pela consolidacao da lideranga do
mercado, a conquista do certificado 1SO
e a evolucdo tecnoldgica dos produtos,
como a migracao para o LED, que permite
desenvolver solu¢des mais compactas e
melhores, com ganhos em termos de flu-
xo luminoso, vida Gtil, autonomia, econo-
mia de energia e flexibilidade de projeto.
“A lampada fluorescente ndo pode atuar
junto com sensor de presenca, mas o LED,
pela sua concepcdo de fabricacdo, permi-
te isso”, exemplifica Claudia. o

POTENCIA
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The correct specification and installation of lighting .~ La correcta especificacion e instalacion de equipos y
equipment and systems is critical to avoid accidents in & sistemas de iluminacion es esencial para evitar accidentes
hazardous locations. However, not all users are aware of en ambientes con atmésferas potencialmente explosivas.
this situation, whether due to the lack of knowledge or Sin embargo, no todos los usuarios tienen el cuidado
negligence. ; adecuado, ya sea por falta de conocimiento o pura
negligencia.
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“’ Noticias, produtos, normas e

informacoes sobre instalacoes
elétricas em areas classificadas.

luminacao
ura

Seg

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

Foto: DollarPhotoClub

Y News, products, standards and

Explosive Atmospheres (Ex)

other information on Ex electrical
installations.

mbientes com areas clas-
sificadas exigem atencao
redobrada no dia a dia
das empresas. Devido aos
grandes riscos impostos por estes locais,
todos os detalhes devem ser tratados
com extrema cautela, a fim de evitar aci-
dentes que podem ser bastante graves.

Atmaésferas explosivas (Ex)
N Noticias, productos, normas y demas

informaciones sobre las instalaciones
eléctricas Ex.

PROJETO E INSTALACAO DE
SISTEMAS DE ILUMINACAO EM
AREAS CLASSIFICADAS DEVEM
RECEBER ATENCAO ESPECIAL
PARA EVITAR RISCOS E ACIDENTES.

Nesse contexto, diversas acdes e cuida-
dos se fazem necessarios. Entre eles, esta
a correta especificacdo e instalacdo de
equipamentos e sistemas de iluminagao.

Assim como ocorre com 0s equipa-
mentos elétricos e de instrumentacao, o
projeto de iluminacdo de uma area classi-
ficada deve ser feito com base no resulta-
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do de um estudo de classificacao de areas
do local. Isso porque é este documento
que indica, em detalhes, o zoneamento,
ou grau de risco, que ele possui e, por-
tanto, que tipo de material deve ser ins-
talado para tornar o ambiente seguro. E
isso vale tanto para os locais com gases e
vapores inflamaveis, quanto para os que
possuem poeiras e fibras combustiveis.

"0 desenho de dlassificacdo de areas é
fundamental para se realizar o projeto de
iluminagdo porque ele traz a definicdo se
é uma Zona 1, Zona 2, Zona 21 ou Zona
22,0 grupo de explosividade e a classe de
temperatura, enfim, ele traz informactes
sobre o grau de risco, que sdo essenciais
para a definicdo e especificacdo dos equi-
pamentos”, comenta Ivo Rausch, gerente
de Projetos da Project-Explo, lembrando
que cada Zona exige a instalacdo de um
tipo diferente de equipamento.

Um detalhe importante é que, além
de possuirem caracteristicas técnicas e
construtivas distintas, os produtos tam-

bém apresentam diferencas de precos.
Ou seja, uma especificacdo malfeita
pode induzir o usuario a gastos maiores,
sem necessidade, e, a0 mesmo tempo,
manter o local inseguro.

“Por exemplo, em ambientes onde
ha Zona 1 deve-se utilizar equipamen-
tos a prova de explosdo ou de seguranca
aumentada, e eles sdo bem mais caros e
mais dificeis de serem mantidos do que
um equipamento ndo acendivel, feito
para Zona 2. Entao, é possivel se obter
uma economia grande quando o traba-
lho todo é feito com base no desenho de
classificacdo”, observa Rausch.

Ha ainda situagdes em que o estudo
pode apontar que o local ndo é classi-
ficado, como se imaginava pelo fato do
ambiente conter inflamaveis. Ou que,
através da simples elevagdo das lumina-
rias existentes, elimina-se o risco e pode-
-se utilizar uma luminaria convencional,
cujo prego é bem menor em relagdo aos
equipamentos para areas classificadas.

O desenho de classificacdo de
areas é fundamental para se
realizar o projeto de iluminacao,
pois ele traz informacoes
essenciais para a definicao e
especificacdo dos equipamentos.
| PROJECT-EXPLO

Ndo se deve instalar produtos
a prova de explosao em tudo

POTENCIA

Foto: DollarPhotoClub

Em linhas gerais, o gerente da Pro-
ject-Explo entende que, na parte de ilu-
minacdo, 0s Usudrios com areas classi-
ficadas até tém tratado o assunto com
mais cuidado. O problema é que ainda
impera no mercado a cultura de se apli-
car produtos a prova de explosdo em
tudo, o que é um erro grave.

“Ocorre que ainda existe um para-
digma no mercado que diz o sequinte:
‘Se tem inflamavel é drea classificada e
se é area classificada a instalagdo deve
ser a prova de explosao’. E isso ndo é
bom, pois nao é porque tem inflaméavel
que ¢ area classificada. E ndo é porque
é area classificada que vocé tem que

Armazéns agricolas podem exigir
a instalacdo de equipamentos
especiais de iluminacao.

Foto: Ricardo Brito/HMNews



ATMOSFERAS
EXPLOSIVAS

PESQUISA, ENSAIOS E CERTIFICACAO

A UL atua no desenvolvimento da indUstria de Atmosferas
Explosivas ha um seculo — um século que nos estabeleceu como
um simbolo de confianca para questoes de seguranca. Em 1915,
criamos a primeira norma de certificacao para Atmosferas
Explosivas. Desde entdo, nossas normas de seguranga
continuam a ser pioneiras acompanhando o desenvolvimento
da industria. 2015 marca um ano de celebracao em nossa
Histéria, mas também reforca a importancia da nossa missao.
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fazer toda a instalacdo a prova de ex-
plosao”, ressalta Ivo Rausch, lamentan-
do que, devido a essa postura, muita
empresa gasta dinheiro sem precisar.
Como exemplo do equivoco, o execu-
tivo cita o caso de uma empresa que lida
com soja. Trata-se de um armazém, um
silo horizontal de soja que, por ter um ma-
terial combustivel, optou por fazer toda a
instalacdo a prova de explosdo. Ou seja,
fez um grande investimento na compra
e aplicacdo de lumindrias com este tipo

de protecdo e eletrodutos fechados, pe-
sados. Mas sem necessidade e, pior, ndo
eliminando o risco de acidente.

"0 mercado geral imagina que como
a poeira precisa de mais energia do que o
gds para levar a uma exploséo, o equipa-
mento com este tipo de protecdo resolve
0 caso. Mas isso esta errado. O equipa-
mento a prova de explosdo é feito para
gas. Além da questdo da energia de ig-
nicdo, devemos também nos preocupar
com a temperatura de ignicdo, que, em

(" 0\
Os equipamentos elétricos para areas classificadas podem ter tipos distin-
tos de protecao. E eles devem ser aplicados de acordo com o zoneamento in-
dicado pelo estudo de classificacdo do ambiente.
Zona Tipo de Protecao Codigo

0 Intrinsecamente Seguro ia
Encapsulado ma

1 A prova de Exploséo d
Pressurizado px ou py
Imersao em areia q
Imersao em 6leo 0
Seguran¢a Aumentada e
Intrinsecamente ib
Seguro Encapsulado mb

2 Pressurizado pz
Intrinsecamente Seguro ic
N&o Acendivel nA, nR, nC
Encapsulado mc

20 Intrinsecamente seguro ia
Encapsulado ma
Protecao por invélucro ta

21 Intrinsecamente seguro ib
Encapsulado mb
Protecao por invélucro tb
Pressurizado pb

22 Intrinsecamente seguro ic
Encapsulado mc
Protecdo por invélucro tc
Pressurizado pc

G J

Fonte: Manual de bolso de instalagdes elétricas em atmosferas explosivas — Project-Explo
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ambientes classificados pela presenca de
poeira combustivel, acaba se acumulando
na prépria luminaria. E este acimulo ndo
é considerado quando se faz o ensaio de
um equipamento a prova de explosdo.
Portanto, numa situacdo como essa (do ar-
mazém) o equipamento aplicado deve ser
certificado como de protecéo por invélucro
parauma area Zona 21 ou 22, de poeira”,
explica Rausch, que acrescenta: “Seja pela
falta da classificacdo ou de conhecimento,
se investe alto e, no final, a instalacdo ndo
traz mais seguranga. Porque nao é o tipo
de produto adequado para a situagao”.
Outro ponto que chama a atengao,
negativamente, é que nem sempre as
empresas analisam o todo no ambien-
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te, direcionando esforcos e dinheiro para
algumas determinadas acdes, e negli-
genciando outras. Um exemplo dessa
situacdo citado por Rausch ocorreu em
uma empresa com um armazém de in-
flaméaveis. No caso, toda a instalacdo
elétrica - lumindria, painéis, botoeiras,
etc — foi executada com equipamentos
a prova de explosdo. No entanto, pelo
galpao circulavam empilhadeiras con-
vencionais, sem qualquer tipo de pro-
tecdo para areas classificadas.

“Quer dizer, a pessoa hao tem uma
visdo geral sobre o assunto. Ela vé ape-
nas que a iluminagdo tem que ser a prova
de explosdo. Mas ndo se preocupa com
a empilhadeira, com a vestimenta para

evitar eletricidade estatica, com o aterra-
mento, etc. Esse é um grande problema
que encontramos no mercado. So inves-
timentos direcionados para um determi-
nado ponto, mas se esquece de verificar
o resto. De repente, a iluminacdo desse
armazém nao precisaria nem ser a prova
de explosdo, mas a empilhadeira, que é
utilizada mais préxima dos produtos in-
flamaveis, precisaria ser adequada para
esse risco”, completa o gerente.

Outro exemplo citado indica que ain-
da temos problemas culturais envolvendo
essa questdo. “Recentemente fui a uma
industria petroquimica e na area de poli-
merizacao, que tem hidrogénio, propano,
etileno, enfim, um local com vérios gases

ERAS EXPLOSIVAS e CADERNO ATMOSFERAS EXPLOSIVAS e CADERNO ATMOSFERAS EXPLOSIVAS e
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Um bom projeto de iluminacao
deve se basear no estudo de
classificacdo de area.

altamente inflamaveis, havia um painel
enorme de controle da iluminagao a pro-
va de explosdo. Mas por que colocar um
painel nesse local? Quer dizer, o que ve-
mos é que, muitas vezes, 0s projetos atu-
ais sdo copias de projetos antigos, quan-
do a mentalidade era essa, de colocar o
painel dentro de uma area classificada. A
empresa economiza em cabos, mas gas-
ta muito mais nos equipamentos a prova
de explosdo. Sem considerar a dificuldade
nos momentos de manutencao. Tudo isso
tem de ser analisado”.

poTeNcIA [IEXH
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Muitas novidades na proxima
edicao da PredialTec

A ExpoPredialTec chega totalmente renovada para  lacdes, as normas pertinentes, as novas oportunidades e ten-

sua sétima edicdo, no proximo ano, e com uma abrangén- déncias no setor.

cia ainda maior. Além da automacao residencial, mercado Auditério 2 —temas ligados a automacgdo residencial e pre-
ja atendido nas edices anteriores, a nova PredialTec vai  dial, novas solucdes e tecnologias emergentes.

trazer expositores das areas de elétrica, redes e automa- Paralelamente ao Forum, a Aureside vai oferecer cursos de

cdo predial. O evento estd previsto para acontecer em S0 maior duracdo sobre temas ligados ao Empreendedorismo em
Paulo, no pavilhdo do Anhembi, nos dias 12, 13 e 14 de  Automacdo e Projetos Integrados
julho de 2016.

E as novidades ndo acontecem somente na area dos
expositores. Desta vez, sera realizado também o Férum
PredialTec, ocupando dois auditérios com capacidade total
para mais de 300 participantes. O Forum acontecera du-
rante todo o dia, inclusive na parte da manha, enquanto a
feira abre para visitantes a partir das 12h.

O Forum Predialtec conta com a curadoria dos enge-
nheiros Hilton Moreno, diretor da Revista Poténcia, e José
Roberto Muratori, diretor-executivo da Aureside, e vai tra-
zer aos participantes temas de grande relevancia, sendo:

Auditério 1 - temas ligados as instalagdes prediais,
tanto de elétrica, como gas, hidraulica e sistemas fotovol-
taicos, entre outros, reforcando as boas praticas de insta-

Foto: Divulgacdo

Integrador de sistemas, uma escolha de futuro!

Uma série especial mostrada no Jornal da Band, intitulada “A Escolha ‘#&'Eﬁ:ﬁéﬁ"m SEEAE i
do Futuro”, enfatiza a atividade do integrador de sistemas residenciais - e
como um dos profissionais com maior potencial de crescimento no fu-
turo préximo. Sugerimos pesquisar no site da Band TV para assistir esta
matéria, também postada em nossas redes sociais

Além deste destaque na TV, o integrador de sistemas também foi
mencionado com énfase no relatério preparado pelo Sebrae Inteligén-
cia e divulgado no dltimo més de agosto, onde se encontram afirma-
cOes como:

- "A automacao residencial é uma das tendéncias de destaque mundial
e que tem conquistado grande relevancia no setor da construcao civil”. e

- “Nos Ultimos dois anos, houve uma evolucdo sensivel tanto na oferta T INTELIGENCIA SEQRAE
de novos produtos e solugdes através dos fabricantes, como na percepcao
pelos clientes dos possiveis beneficios da automacdo residencial. Mas
ainda temos um desafio, que é o de capacitar um nimero adequado de
profissionais para atender o mercado de maneira eficiente”.

Para ter acesso ao contetido completo deste relatorio, acesse www.
sebraeinteligenciasetorial.com.br na area de Construgao Civil.

Foto: Divulgagao
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Projeto Conectar Projeto Conectar Projeto Conectar

“ Noticias e informacoes sobre o 3 News and information on Fo Noticias e informaciones sobre
setor de automacao residencial \ the residential and building \ el sector de automatizacion de
e predial. automation sector. viviendas y edificios.

Novo site da Aureside, e mais...
Ja estd no ar a nova versao do _ portal das empresas de in-

site da Aure5|<.je (www.aureside. 4 AUTOMAGRORESIDENCALE (5100 teg.ragao §SSOC|adas a Au--
org.br), que foi totalmente remo- B it el R reside, o site www.larinteli-
delado e atualizado com as mais | s oL gente.com.br. Através desta
recentes técnicas de navegacao. o ferramenta, o consumidor

interessado em equipar a
sua casa e torna-la um “lar
inteligente” vai poder locali-
zar a empresa mais indicada

Agora vocé pode acessar através bl
de seu PC, notebook, tablet ou
smartphone e navegar com faci- —
lidade pelas diversas sessdes do =
portal. Faca uma visita e envie para fornecer os produtos e
suas sugestdes para que possa- servicos necessarios. O site
mos melhorar ainda mais a sua Spiee i el il ot _ também vai mencionar as
experiéncial : empresas que mais se desta-

Além disso, agora o site abri- cam no mercado, publicando
ga um campo especifico para a seus “cases”, eventos que
publicacdo de artigos técnicos e participam, inauguracdo de
trabalhos académicos sobre au- showrooms e demais ativi-

tomacdo residencial e predial. bém colaborar com o seu conteldo. dades em prol da divulgacéo
Vocé pode consultar no dominio No decorrer do més de setembro dos beneficios da automacdo
www.temastecnicos.com.br e tam-  também serd lancado um inovador  residencial no brasil
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Uma
nova era

ABB EXPOE AO MERCADO
AMPLA GAMA DE PRODUTOS
E SOLUCOES QUE PROMETEM
AJUDAR A INDUSTRIAE O
SEGMENTO DE ENERGIA A
OTIMIZAR SUAS OPERACOES E
AUMENTAR A PRODUTIVIDADE
E A LUCRATIVIDADE.

REPORTAGEM: PAULO MARTINS
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setor produtivo mundial vive uma fase de mudancas

tao profundas quanto aquelas provocadas pelo surgi-

mento da revolucdo industrial. Esse processo é movido

basicamente por trés forcas: avango exponencial da
capacidade dos computadores, imensa quantidade de informacGes
digitalizadas e novas técnicas de inovacao.

A crescente digitalizacdo e automacdo da industria, que se
vale de sistemas integrados que se comunicam para aumentar a
flexibilidade, a eficiéncia energética e a produtividade, é chama-
da de internet industrial ou industria 4.0. Na prética, trata-se da
quarta revolucdo industrial, cujo conceito surgiu dentro de um
programa langado pelo governo alemao e que agora é utilizado
como referéncia mundial, ao se abordar essa evolucdo tecnolégica.

Grupo com forte atuacdo em tecnologias de energia e de auto-
macao, a ABB considera que ocupa a linha de frente da chamada
quarta revolucdo industrial, como destaca o diretor de Automa-
¢do de Processos da companhia, Ricardo Hirschbruch: “Reconhe-
cemos a crescente importancia da internet e nos orgulhamos em
dizer que mais de 50% de nossos produtos estdo relacionados
a softwares. Esse é um dos pilares da nossa estratégia de cresci-
mento chamada Next Level. Temos o objetivo de acelerar a cria-
cdo de valor sustentavel e acreditamos na diferenciacdo baseada
em software e automacao para tornar os processos mais simples
e transparentes. Dedicamos grandes forcas de pesquisa e desen-
volvimento para fazer produtos com tecnologia que permitirdo as
empresas migrar para esse préximo nivel”, discursa.
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Em uma area de exposicao de 2
mil metros quadrados foi possivel
conhecer as ultimas tecnologias,
além de softwares, sistemas,
produtos e solugdes que se
destacam nos mais de 100 paises
em que a ABB esta presente.

0 executivo falou sobre 0 assunto du-
rante a quinta edicdo do Automation &
Power World Brasil, realizada nos dias 19
e 20 de agosto em Sao Paulo (SP). Maior
evento global promovido pela ABB, o en-
contro deste ano foi todo configurado em
torno do tema “A era da conectividade”.

Ao longo dos dois dias, especialis-
tas da empresa ministraram 85 palestras
para falar sobre temas como perspecti-
vas macroecondmicas, trajetéria da eco-
nomia brasileira, novas tendéncias do
setor elétrico, computacdo cognitiva e
seguranca cibernética. Além disso, em
uma area de exposicdo de 2 mil metros
quadrados foi possivel conhecer as Ul-
timas tecnologias, além de softwares,
sistemas, produtos e solucdes que se
destacam nos mais de 100 paises em
que a ABB esta presente.

0 evento contou com o publico re-
corde de 1.300 participantes, divididos
entre clientes, autoridades, associacoes,
universidades, distribuidores, estudantes
e profissionais de diversos setores indus-
triais. Sequndo avaliacdo da companhia,
a quinta edicdo do Automation & Power
World Brasil foi um grande sucesso. “Ti-
vemos a oportunidade de estar mais
proximos de nossos clientes, entender
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suas necessidades e apresentar solu-
coes diferenciadas aptas a otimizar suas
operacbes, aumentar a produtividade e
a lucratividade”, ressalta Marisa Cesar,
diretora de Comunicagdo e Marketing
do Brasil e América Latina da ABB. Con-
fira a seguir um resumo das principais
solugdes apresentadas pela empresa.
Entre os langamentos para otimizar a
operagao de processos industriais, desta-
que para o RacerPack (célula-padrao de
encaixotamento de embalagens), o inver-
sor ACS580 e os motores NXR e Mining.
Mas a grande atracdo desse segmento
foi 0 YuMi, (que aparece na foto que abre
esta matéria), o primeiro robd industrial
de dois bracos colaborativo do mundo.
De acordo com a ABB, sua principal ca-
racteristica é trabalhar conjuntamente
com humanos, com maxima seguranga.

The multinational company ABB
held in Sao Paulo the global

event Automation & Power World
Brazil. This year's theme was

'The era of connectivity’. Over
1,300 participants attended the
conference lectures and visited the
exhibition hall to know dozens of
solutions developed by the company
to meet the needs of markets such
as industry and energy.

La multinacional ABB promovio

en Sao Paulo el evento mundial
Automation & Power World Brasil.

El tema de este afio fue “La era de

la conectividad”. En total, 1.300
participantes asistieron a conferencias
promovidas por la empresa y visitaron
la area de exposicion, donde la
compafiia presentd decenas de
soluciones desarrolladas para servir a
mercados como industria y energia.

VERSATILIDADE

Destinada a gestao de ativos
em diversos setores industriais,
a solucao AssetVista™ foi
desenvolvida para suportar as
atividades diarias de engenharia
de manutencao, inclusive as de
planejamento e supervisao.
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0 robo foi projetado para atender a
necessidades especificas de alta precisao
e pode ser aplicado em diversos setores
industriais. Seus dois bragos e maos flexi-
veis com pingas habeis possibilitam sensi-
vel retorno de controle de forca e recursos
de seguranga integrados.

Ele é capaz de conduzir a montagem
de pequenos artefatos, como alimenta-
dores de pecas flexiveis e sensores de
controle de forca, e também estd apto
a encaixar diversas pegas e montar uma
grande variedade de equipamentos. Pode
manusear desde pecas delicadas e preci-
sas, como as de um relégio de pulso me-
canico, até componentes usados em celu-
lares, tablets e PCs. Essa precisdo permite
ao YuMi enfiar a linha em uma agulha.

Na linha de solu¢des conectadas de
baixa tensao, a ABB promoveu o lanca-
mento mundial do sistema de automa-
cao residencial Free@home®. Segundo
aempresa, trata-se de uma solucdo ino-
vadora que oferece conforto, seguranca
e eficiéncia. Por meio do aplicativo inclu-
s0 no produto, é possivel controlar remo-
tamente e de forma rapida e simples a
iluminacdo, aquecimento, interfone, so-
norizacdo e movimento das persianas,
entre outras aplicacdes, através de um
dispositivo movel (tablet ou celular). A
funcdo simulacdo de presenca é uma

SOLUCOES CONECTADAS

das aplicacdes. Por meio dessa acao, é
possivel ativar as luzes ou persianas da
casa, simulando a presenca de pessoas
no ambiente. Outras novidades no seg-
mento foram a nova linha de bornes
SNK, o motor de partida manual MS165,
a Softstarter PSTX, o painel certificado
System Pro E Power, o Relé Inteligente
UMC100. 3 e o disjuntor Emax 2.
Destinada a gestdo de ativos em
diversos setores industriais, a solucdo
AssetVista™ foi desenvolvida para su-
portar as atividades didrias de enge-
nharia de manutencao, inclusive as de
planejamento e supervisdo. Sua interfa-
ce versatil permite o acesso as informa-
cOes e rdpida tomada de decisdo. Segun-
do a ABB, essa combinagdo melhora a
confiabilidade dos equipamentos, pois
permite a identificacdo de possiveis fa-
lhas em tempo real, o que proporciona
a reducdo dos custos operacionais e de

Por meio do aplicativo incluso no sistema de
automacao residencial Free@home® é possivel
controlar remotamente a iluminacao, aqueumento
|nterfone sonorlzagao e mowmento das pers
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MODULARIDADE

Feito em estrutura metalica, o
eletrocentro é uma solucdo que
abriga uma subestacdo com painéis
de distribuicdo de energia e
automacao integrados. Construido
em sistema modular, sai totalmente
testado e certificado da fabrica.

manutencao, evitando paradas ndo pla-
nejadas que afetam a produtividade.

J4 o portfélio para concessionarias de
energia e infraestrutura conta com novi-
dades como o HVDC offshore, um sistema
de cabos subterraneos e submarinos de
transmissdo de energia; o transformador
a seco Hidry 72; as subestacdes digitais;
o0 painel de média tensdo Unigear; o re-
ligador de média tensdo Gridshield e o
Network Manager DMS, solucdo usada
para gerenciar a rede de distribuicdo elé-
trica e as equipes de campo.

Outra novidade é o eletrocentro —
também conhecido como eHouse. A
solucao envolve uma estrutura metélica
que abriga uma subestacdo com painéis
de distribuicdo de energia e automacao
integrados. O conjunto vai pronto para
ser utilizado em plantas de mineracdo,
6leo e gas e instalagbes de energias re-
novaveis. Construido em sistema modu-
lar, é facil de transportar e sai totalmente
testado e certificado da fabrica.

Para a area de geracdo de energia a
ABB apresentou solugdes como o Siste-
ma de Gestdo de Operagdes (eSOMS),
destinado a operacdo e manutenc¢do dos
ativos; inversores solares; geradores sin-
cronos para turbinas edlicas; geradores
de inducdo para turbinas edlicas e con-
versor de energia edlica. o
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ASSOQIAQAO BRASILEIRA DE
AUTOMAGCAO RESIDENCIAL E PREDIAL

O

acesse o site
aureside.org.br

Ha 15 anos a AURESIDE - Associacao Brasileira de Automacéao Residencial e Predial - difunde tecnologias, treina,
forma profissionais e fomenta o mercado de automacéao residencial e predial. Entre as atividades junto a seus
associados, destacam-se:

- Seminarios, Congressos, Encontros, Feiras Nacionais e Regionais;

- Cursos Presenciais, Treinamentos In Company, Cursos a Distancia, Palestras e Conferéncias Virtuais, entre outros;
- Cursos regulares de Capacitacao e Certificacao Profissional em Automacéao Residencial e Predial;

- Cursos e Palestras sobre produtos e servigos de seus associados;

- Divulgacéo de artigos técnicos e disponibilizacao de videos e folhetos técnicos.

Profissionais e Empresas p a

odem se associar

AURESIDE

WWW.aUI'ESide.Org br ASSOCIACAO BRASILEIRA DE

AUTOMAGAO RESIDENCIAL E PREDIAL

Acesse e confira o0 novo site Aureside
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Centro de Servicos

A AccionaWindpower, filial do grupo Acciona, dedicada ao de-
senho e fabricacdo de aerogeradores, criou um Centro de Servigos
Edlicos, na cidade de Mossor6 (RN), para atender os parques si-
tuados na regido Nordeste do Brasil, onde a companhia tem con-
tratos firmados para o fornecimento de 264 turbinas, que somam,
até o momento, um total de 792 megawatts (MW) de poténcia.

O centro, localizado em uma das principais cidades do estado
do Rio Grande do Norte, permitira a companhia prestar servicos
de operacao e manutencao de forma agil e eficiente, confirman-
do seu compromisso de otimizar o atendimento pos-venda aos
clientes e a operacao de suas instalagoes.

A nova unidade conta com uma area de 2.000 m? destinada
ao armazenamento de pecas de reposicao e 600 m?2 adicionais
de escritérios para trabalhos de gerenciamento, treinamento de
pessoal e outras tarefas de suporte técnico. O centro tem, entre
suas funcdes, o controle remoto dos parques edlicos. Inicialmente,
o centro contard com 12 funcionarios, com previsao de duplicar

mergers and investments.

l
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este quadro dentro de dois anos, quando entram em operacao
todos os parques eolicos ja contratados.

"0 Centro de Servicos de Mossord nos posiciona em perfei-
tas condi¢bes para fornecer o melhor atendimento pds-venda a
nossos clientes, com instalagdes no Nordeste do Pais; facilitara a
capacitacao técnica dos profissionais locais e representara, ao fi-
nal, uma importante vantagem competitiva para nossa empresa”,
diz Christiano Forman, diretor da Acciona Windpower no Brasil.

adgquisiciones, fusiones e inversiones.

Teste e certificacao

Os laboratérios na Alemanha e na China da TUV Rheinland, um
dos maiores grupos mundiais de certificacdo, inspegao, treinamen-
to e gerenciamento de projetos, receberam autorizacdo do Inmetro
para realizar os testes e a certificacdo dos sistemas e equipamentos
voltados a geragao de energia solar no Brasil, incluindo os médulos
e inversores fotovoltaicos importados e fabricados no Pais.

Os modernos Centros de Ensaios instalados em Col6nia,
sede do Grupo TUV Rheinland, e, em Xangai, possuem tecnolo-
gia de ultima geracao, que atestam a qualidade e procedéncia
dos equipamentos solares utilizados na geragao de energia e no
aquecimento de agua.

Os testes e a certificacio realizados pela TUV Rheinland com-
preendem a verificagdo do isolamento dos médulos, bem como a
medicao de desempenho e da eficiéncia energética de todos os
aparelhos, para que seja atribuida uma classificagdo compulso-
ria aos equipamentos, de “A” (mais eficiente) a “E” (menos efi-
ciente), conforme o Programa Brasileiro de Etiquetagem (PBE),
coordenado pelo Inmetro.

Além de assegurar a qualidade nos testes, a autorizagdo con-
cedida pelo Inmetro & TOV Rheinland reduz significativamente
o prazo de adequacdo dos equipamentos a regulamentacao do
PBE. Segundo a empresa, os laboratérios brasileiros estdo so-
brecarregados e demoram em torno de nove meses para testar
e certificar os aparelhos fotovoltaicos, sendo que Col6nia e Xan-
gai estdo em condicdes de prestar o servico em até dois meses.

“A energia solar tende a crescer muito no Brasil, sendo que a
maior oferta de laboratdrios de testes e a consequente reducao
dos prazos de certificacao, colaboram com a viabilizacdo dos pro-
jetos fotovoltaicos e com a consolidagdo dessa fonte energética no
Pais”, observa o porta-voz da TUV Rheinland Brasil, Daniel Vilhena.

POTENCIA

Leilao solar

A Camara de Comercializacdo de Energia Elétrica realizou no
dia 28 de agosto o 7° Leildo de Energia de Reserva, que nego-
ciou 1.043 megawatts-pico (MWp) em energia solar fotovoltaica. O
preco médio, ao final das negociacoes, foi de R$ 301,79 por MWh,
com desagio de 13,53% em relacdo ao preco-teto estabelecido, re-
presentando uma economia de R$ 1,915 bilhdo para os consumi-
dores de energia. A disputa durou mais de sete horas, alcangando
87 rodadas de negociacao.

Trinta empreendimentos de geracdo a partir da fonte solar foto-
voltaica sairam vencedores do primeiro leildo exclusivo para proje-
tos fotovoltaicos e deverdo iniciar o fornecimento de energia a par-
tir de 1° de agosto de 2017, com prazo de suprimento de 20 anos.

A movimentacdo financeira ao longo da duragdo dos Contratos
de Energia de Reserva (CER) que serdo firmados entre os geradores
e a CCEE alcancara R$ 12,2 bilhdes. A poténcia que sera injetada
na rede apds a conversdo da corrente continua (energia solar) em
corrente alternada (energia elétrica), sera de 833,8 MW.

Da poténcia total negociada, o estado da Bahia concentrou a
maior parte dos projetos com 406 MWp. Os demais se espalham
pelos estados do Piaui (353 MWp), Minas Gerais (184 MWp), Pa-
raiba (94 MWp) e Tocantins (6 MWp).

O leildo tem como objetivo a venda de energia de reserva, des-
tinada a aumentar a seguranca no fornecimento de energia elétrica
ao Sistema Interligado Nacional (SIN), proveniente de usinas espe-

cialmente contratadas para este fim, seja

: % de novos empreendimentos de ge-
. - \SRRtymre s : - racdo ou de empreen-
Wt ey . dimentos existentes.



NOS 65 ANOS DA AACD, FALTAVOCE!
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TORNE-SE UM MANTENEDOR DAAACD
E FACA PARTE DE NOSSA HISTORIA.

anos

A sua doacao significa muito parao
trabalho realizado as pessoas com
deficiéncia fisica.

MAIS INFORMACOES: (11) 5576-0847 ou (11) 5576-0849;

E-mail: mantenedores@aacd.org.br | Site: aacd.org.br (opcao “Quero ajudar”).

AACD | Associacdo de Assisténcia a Crianca Deficiente.
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Vendas em alta

A busca por maior eficiéncia energéti-
ca nas operacdes tem levado empresas de
todos os setores e portes a buscar alternati-
vas para melhorar seus resultados. E, nesse
contexto, muitas companhias tém optado
pela compra de grupos geradores. De acor-
do com a direcdo da Distribuidora Cummins
Minas (DCML), a demanda por geradores
tem se mantido aquecida através do aten-
dimento a projetos em setores do agrone-
gocio, infraestrutura, mineragao e industria.

"Ha empresas adquirindo grupos
geradores para operacdo em horario de
ponta, em que o preco do kW/hora é mui-
to maior; e outras empresas que, devido
a peculiaridade de suas operacdes, nao
podem ter momentos de desabasteci-

mento por questdes produtivas ou mesmo
de seguranca”, afirma Carlos Henrique de
Paula, gerente geral de Power Generation
da DCML. Atualmente, a DCML detém 37%
do mercado de geradores em volume de
vendas, no estado de Minas Gerais. Na ava-
liacdo do gerente geral, a estratégia de co-
bertura de territério e a constante qualifica-
¢ao dos consultores tém trazido resultados
efetivos aos clientes. “Desta forma, mesmo
num ano em que a economia esta menos
favoravel, conseguimos crescer em 34% na
venda de geradores no primeiro semestre,
comparado ao mesmo periodo de 2014".
A venda de grupos geradores destina-
dos ao porto de Sdo Luis, para escoamento
de minério de ferro da maior mineradora do
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Brasil para outros paises; e outro projeto
em fase de implantacdo na Google, em
Belo Horizonte, estdo entre os fornecimen-
tos mais recentes da DCML.

Além da sede da empresa em Belo
Horizonte, a DCML tem filiais em Con-
tagem, Uberlandia, Montes Claros com
equipe técnica, estoque de pecas e ofici-
na. Ha projetos de abertura de mais trés
filiais no estado nos préximos dois anos.

IFot-o: Divulgagdo

AGGREKO. FORNECEDORA OFICIAL
DE ENERGIA E CLIMATIZACAO DO
ROCK IN RIO 2015.

3 GERADORES
B00KVA

= 1 GERADOR
2 GERADORES > —
T00KVA

FORNECIMENTO TOTAL
DA AGGREKO PARA
O ROCK IN RIO:

OCK IN RIO:
13 gz
1 GERADOR 52 geradores;
350A o 5 chilers

« Bai handlers
16k de cabos.
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Rock in Rio

A Aggreko foi nomeada pela terceira edi¢do consecutiva como
fornecedora oficial de energia e climatizacao do festival Rock in Rio
2015. Para assegurar os servicos, a companhia optou pela mesma
tecnologia usada na Copa do Mundo da FIFA 2014™,

A Aggreko forneceu a solu¢do de monitoramento remoto, que
permite o monitoramento em tempo real dos equipamentos e o
diagnostico de especialistas técnicos, antecipando possiveis falhas
e diagnosticando com rapidez qualquer desligamento indesejado,
mantendo assim as operag¢des funcionando com maxima eficiéncia.

0O fornecimento da Aggreko incluiu 52 geradores de poténcia entre
60 e 500 kVA (total de 15,5 MVA); 80 painéis de distribuicdo de energia;
5 chillers com poténcia de 1000 TRs total; 5 rooftops; 8 air handlers e
16 km de cabos. No total, a Aggreko forneceu mais de 13 MW de po-
téncia de energia durante o evento. “Os organizadores do Rock in Rio
precisam de um parceiro confidvel e a Aggreko tem mais de 25 anos
de experiéncia no setor de eventos”, comenta o diretor de Marketing e
Efetividade de Vendas da Aggreko para a América Latina, Thiago Moraes.

[EI poTENCIA

Protecao e controle

A ABB recebeu um pedido da distribuidora de energia elé-
trica Light Servicos de Eletricidade, quinta maior concessionaria
de servicos do Brasil, para fornecer um sistema de protecéo e
controle para a Frei Caneca, sua mais importante subestacao.

A demanda de eletricidade no Brasil aumentou de forma
constante durante a ultima década, impulsionada pela urbani-
zacao e grandes eventos desportivos como a Copa do Mundo
de 2014 e a aproximacao dos Jogos Olimpicos de 2016. O go-
verno vem aumentando a capacidade de energia e melhorando
sua infraestrutura de transmissao e distribuicao.

Construida em 1907, a subestagdo Frei Caneca fornece
energia para uma populagao de aproximadamente 2 milhdes
de pessoas, no centro do Rio de Janeiro, e atende a infraes-
trutura essencial da area, incluindo o sistema de Metr6, bem
como os trens e redes de comunicagdo. O equipamento de
controle e protecdo da ABB ajudara a otimizar a operacao
da subestacdo e a melhorar a estabilidade e a confiabilida-
de da energia.

0 escopo de fornecimento da ABB inclui a versao mais re-
cente de sua protecao de barramento REB500® distribuida para
27 segmentos da subestacao. O IEC 61850 edi¢ao 2 compativel
com Dispositivos Eletronicos Inteligentes (IEDs) e com os relés
COMBIFLEX ® ira melhorar a confiabilidade e garantir a qua-
lidade da energia.

"“Estamos contentes por fornecer tecnologias de ponta
de controle e de protecao para otimizar o desempenho desta
importante subestacdo e aumentar a seguranca da energia
para as necessidades de infraestruturas vitais e de milhdes de
pessoas”, comenta Claudio Facchin, presidente da divisdo de
Sistemas de Poténcia da ABB.
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de Tecnologias e Solucoes Ambientais
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ENERGIA: .\
O SETOR QUE GERA 5

GRANDES NEGOCIOS
NA POLLUTEC BRASIL

Biomassa, Aproveifamento Energético
de Residuos e Eficiéncia Energética
serdo alguns destaques do evento!

E a oportunidade ideal para vocé expor
sua marca e falar diretamente com
os principais compradores do mercado.

E ainda: conte com o Férum “Residuos,
Reciclagem e Energia” para fazer palestras
sobre seus produtos e servicos para

os profissionais mais qualificados do setor.

www.pollutec-brasil.com
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lluminacao inteligente

A cidade de Sonsonate, no Panama, tornou-se a primeira da Améri-
ca Latina a adotar o sistema de iluminagdo inteligente da GE. A solugdo
combina luminarias LED com o software de telegestdo da companhia,
chamado de LightGrid e que foi desenhado para atender as necessi-
dades de iluminacdo das cidades. O novo sistema ira gerar economia
na conta de energia ao controlar remotamente a intensidade de ilumi-
nacao de cada luminaria e os horarios para acender e apagar as luzes.

Sonsonate é um projeto conjunto das empresas AES CLESA,
uma empresa da AES El Salvador, UNITAPE LATINOAMERICA e GE
Lighting, e abrange o fornecimento e a instalacdo de mais de 4.000
luminarias LED em substitui¢do ao parque de iluminagdo atual da
cidade e do Estadio Municipal Ana Mercedes Campos.

“A cidade de Sonsonate sera a primeira na América Latina a
contar com o sistema Lightgrid em suas ruas e avenidas, para colo-
car a servico de seus cidadaos uma iluminagéo de primeiro mundo
e com as vantagens da tecnologia LED e da inovagao dos produtos
da GE. A aposta na iluminagao, por parte do governo municipal,
permitira que esta cidade garanta aos seus cidadaos uma ilumina-
¢ao de qualidade durante muitos anos”, assinalou Danny Ramirez,
diretor de Vendas da GE Lighting para a América Central e o Caribe.

Rumo a Colombia

AAlstom iniciou o transporte de aproximadamente 2.500 equi-
pamentos para a usina hidrelétrica de ltuango, na Colémbia. Estas
pecas sao componentes das primeiras quatro unidades geradoras
do projeto. Todas foram produzidas na unidade da Alstom em Tau-
baté (SP). Estdo inclusas pecas de pequeno e grande porte, como
tubos de sucgdo e seus elementos de concretagem, caixa espiral,
partes de gerador, ferramentas, dispositivos especiais e miscelaneas.

O transporte sera feito por meio terrestre, com a utilizagao
de 95 carretas, e por meio maritimo, sob responsabilidade da Em-
presas Publicas de Medellin (EPM). A chegada dessas pecas na
Coldémbia estava prevista ainda para o més de setembro.

"Estamos orgulhosos em concluir, com sucesso e exceléncia
mais um importante marco em projetos de geracao hidrelétrica
no continente”, afirma Januario Dolores, diretor Geral dos Nego6-
cios de Hidrogeracdo da Alstom na América Latina.

Em outubro a Alstom espera enviar mais 244 equipamentos,
incluindo caixa espiral e apoios do estator, que serdo enviadas
em 18 carretas e que também fazem parte das primeiras unidades
geradoras. As primeiras quatro unidades geradoras tém inicio de
operacao previsto para 2018 e as demais deverao operar até 2021.

A Alstom assinou em 2012 um contrato no valor aproximado
de € 170 milhdes com a Empresas Publicas de Medellin (EPM)
para fornecer oito turbinas Francis de 300 MW e geradores para
a usina hidrelétrica de Ituango. Instalada no rio Cauca, localizado
em Antioquia, a 170 km de Medellin, a usina sera considerada a
maior da Colémbia quando estiver em plena operacdo, gerando
2.400 MW de energia. A Alstom é a Unica empresa fornecedora
das turbinas e geradores no projeto.

[EFA potENCIA

Apods um profundo estudo das necessidades de iluminagao
de Sonsonate foi encontrada a combinacdo ideal: o sistema Li-
ghtgrid junto aos modelos de LED ERS e ERX integrados em lumi-
narias tipo Nema Head e tipo Cobra, que ressaltam a paisagem
urbana. Esta proposta oferece uma economia superior a 50%
no consumo de energia em comparacdo com o sistema atual de
luminarias de merctrio de 175 MW, assim como a reducao dos
custos de manutencao.

Identidade renovada

Depois de celebrar o seu 90° aniversario no ano passado, a
Havells Sylvania, uma das maiores corporacdes do segmento de
iluminacdo do mundo, renova a sua identidade visual com o ob-
jetivo de apresentar a sua imagem corporativa em todas as co-
municacdes de um modo claro e coerente, destacando os seus
pontos fortes.

De agora em diante, o logotipo de cada uma de suas marcas
- Sylvania, Lumiance e Concord - serd acompanhado do subtitulo
Havells para destacar a importante juncdo ao grupo. Além disso,
novas cores e grafias conferem ao logotipo uma aparéncia distin-
ta que torna a marca imediatamente reconhecivel.

“A nova imagem corporativa foi desenhada de forma a relem-
brar os altos padrdes de qualidade e eficiéncia dos nossos produ-
tos. Sustentados por uma marca ja reconhecida no mercado mun-
dial, transmitimos conceitos fundamentais aos nossos clientes,
como design, tecnologia, confianca e seguranca”, destaca Tiago
Pereira de Queiroz, CEO da Havells Sylvania para a América Latina.

Referéncia mundial, a Havells Sylvania segue com a missao
de transmitir a beleza da luz aos seus clientes, investindo sem-
pre no futuro através de novas tecnologias. Com forte presenca
na Europa, especialmente na Alemanha, Franca, Bélgica, Reino
Unido e Espanha, a companhia vem se destacando na América
Latina. No Brasil, mantém um escritério na capital paulista, no
bairro do Butanta.

SYLVANIA

by HAVELLS SYLVANIA

Foto: Divulgacao
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EFICIENCIA NA TRANSMISSAO

A General Cable apresenta ao mercado a Tecnologia E3XTM, que permite as
concessionarias melhorar a eficiéncia da transmisséo e distribuicdo da energia elé-
trica. A nova tecnologia consiste em um revestimento fino e duradouro aplicado a
superficie de qualquer condutor nu da General Cable, que aumenta a emissividade
térmica e reduz o coeficiente de absorc¢do solar, melhorando assim a dissipagdo de
calor e permitindo que se reduzam as perdas elétricas na linha. A Tecnologia E3XTM
traz resultados significativos: redugao de se¢do do condutor, mantendo a ampacida-
de, ou reducdo da temperatura de operagao, mantendo a mesma se¢do do condutor.
Segundo a empresa, a Tecnologia E3XTM pode reduzir os custos do projeto em até
20%, reduzir a flecha do condutor ou o custo estrutural, além de diminuir ferragens

e mao de obra nas novas linhas.

v

TECNOLOGIA DE
ENCAPSULAMENTO

A Henkel disponibiliza produtos da linha Technomelt® para pro-
tecdo da placa de circuito no mercado de eletronicos. O processo é
conhecido como LPM (Low pressure molding - moldagem de baixa
pressdo) e consiste no encapsulamento de circuitos eletrénicos em
uma Unica etapa, promovendo protecdo contra agentes externos
(como umidade, sujeira, gases etc.) e contra defeitos ocasionados
por vibracdo. Essa tecnologia é aplicada em diversos mercados, en-
tre eles automotivo, computacdo, telecomunicagdo, medicina, linha
branca e LED. Com adesdo e vedagao excepcionais, excelente resis-
téncia a temperatura e aos solventes, os produtos Technomelt® para
LPM permitem encapsulamento preciso e mais leve devido a menor
quantia de produto aplicada. O diferencial do Technomelt® LPM é
a matéria-prima - usualmente poliamida, um tipo de resina termo-
plastica que, quando aquecida, tem uma viscosidade bastante baixa.

v
FONTES INTELIGENTES

Indicadas para segmentos criticos de processos industriais,
as Fontes Inteligentes HeartBeat, da Balluff, operam sistemas
e maquinas de maneira eficiente, garantindo a alimentacdo de
energia, alta confiabilidade, mapeamento completo do ambien-
te em que se encontram instaladas, monitoramento continuo e
planejamento de manutencdo. Elas sdo compactas, podem ficar
expostas em ambientes agressivos e estdo disponiveis em duas
versdes: Classe de Protecdo IP-20 (com terminal de parafusos)
e Protecdo IP-67 (com conector de encaixe), com fator de efici-
éncia de 93% e 92%, respectivamente. Seu MTBF é de 800 mil
horas, se usadas em faixa de temperatura de trabalho de -25 a
+80°C, vida util de 15 anos e corrente de saida de 5 a 10 A (IP-
20) e de 3,8 a 8 A (IP-67).
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Vitrine Showcase Vitrina

“ Divulgacéo de novos produtos \ ) Promotion of new products \Wﬁ‘ Promocion de nuevos productos
e solucoes. and solutions. y soluciones.

v

PORTFOLIO AMPLIADO

A Steck conta agora com minidisjuntores SD com capacidade mais alta:
de 5 kA até 230 V. Para garantir a qualidade e a credibilidade dos Mini- Q
disjuntores SD, a marca tem realizado ensaios em laboratérios acreditados _ =
pelo ILAC — International Laboratory Cooperation. Através do teste reali- TE [E
zado, é possivel confirmar as capacidades de interrupcdo dos minidisjun- ——
tores, conforme a tabela.

(50/60 Hz) ABNT NBR ABNT NBR
NM 60898 IEC 60947-2
Ue Icn Icu
230/133V 5 kA 6 kA
400/230V 3 kA 4,5 kA
* . v

MINI TORRE DE TOMADAS

A Engeduto acaba de lancar a linha Mini Torre Plug & Play
de tomadas e USB, modelo MCOD PP3 USB3. As torres sdo ideais
para uso em ambientes como aeroportos, universidades e recep-
¢des em geral, para carregar aparelhos eletroeletronicos como
celulares, tablets, notebooks, etc. Acabamentos: Anodizacdo ou
pintura eletrostatica em diversas cores.

— =
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> EVENTOS

1° Encontro Anual Abendi sobre Certificacao de Competéncias
Pessoais em Atmosferas Explosivas
Data/Local: 15/10 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: http://abendieventos.org.br/atmosferas_explosivas/

Smart Energy 2015 — Conferéncia Internacional de Energias Inteligentes
Data/Local: 19 a 21/10 — Foz do Iguact (PR)
Informacdes: (41) 3362-6622

XVI Congresso Brasileiro de Energia
Data/Local: 20 a 22/10 — Rio de Janeiro (RJ)

Informacdes: contato@congressoenergia.com.br

Feicon Batimat Nordeste
Data/Local: 21 a 23/10 — Olinda (PE)

Informagoes: www.feiconne.com.br

21° Simposio Juridico da Associacao Brasileira das Companhias de Energia Elétrica
Data/Local: 28 e 29/10 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: abce@abce.org.br

Forum Poténcia 2015
Data/Local: 30/10 — Belo Horizonte (MG)
Informacdes: (11) 3436-6063 e publicidade@hmnews.com.br

> CURSOS

[E rotencia

Manutencao em instalacoes elétricas de média tensao
Data/Local: 5 e 6/10 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Energias renovaveis em edificios sustentaveis
Data/Local: 16/10 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@gbcbrasil.org.br

Integrador de sistemas residenciais
Data/Local: 20 a 22/10 — Recife (PE)

Informagdes: www.aureside.org.br

Sistemas de aterramento, projeto, construcao, medicoes e manutencao
Data/Local: 28 a 30/10 — Sao Paulo (SP)

Informagdes: cursos@abnt.org.br



EMPRESA ANUNCIANTE

Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

PAG. ‘ TELEFONE

p Associacdo de Assisténcia a Crianga Deficiente 89 (11) 5576-0610 | www.aacd.org.br lzucatto@aacd.org.br

» AURESIDE 87 (11) 5588-4589 www.aureside.org.br contato@aureside.org.br

» BALLUFF 53 (19) 3876-9999 www.balluff.com.br vendas@balluff.com.br

» DAISA 21 (11) 4785-5522 www.daisa.com.br daisa@daisa.com.br

» ELETRICISTA CONSCIENTE 69 wwuw.eletricistaconsciente.com.br | contato@eletricistaconsciente.com.br
P GENERAL CABLE-Phelps Dodge 99 (11) 3457-0300 | www.generalcablebrasil.com vendas@generalcablebrasil.com

» HMNEWS 2,3e31 | (11)3436-6063 www.hmnews.com.br contato@hmnews.com.br

» |FC COBRECOM 100 (11) 2118-3200 www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br

> INTELLI 25 (16) 3820-1500 www.intelli.com.br intelli@intelli.com.br

> LUMINARIAS PROJETO 27 (11) 2946-8200 | www.luminariasprojeto.com.br vendas@luminariasprojeto.com.br

P> PALMETAL 23 (21) 2481-6453 www.palmetal.com.br palmetal@palmetal.com.br

» PHOENIX CONTACT BRASIL 47 (11) 3871-6423 www.phoenixcontact.com.br marketingbr@phoenixcontact.com.br
» PROJECT - EXPLO 93 (11) 5589-4332 www.project-explo.com.br contato@project-explo.com.br

» QT DUTOTEC 51 (51) 2117-6600 www.dutotec.com.br dutotec@dutotec.com.br

» QUALIFIO 35 www.qualifio.org.br

» Reed Exhibitions Alcantara Machado 59 (11) 3060-2012 www.arquiteturasustentavel.com.br | israel.henrique@reedalcantara.com.br
» Reed Exhibitions Alcantara Machado 63 (11) 3060-4715 | www.feiconne.com.br cindy.fernandez@reedalcantara.com.br
» Reed Exhibitions Alcantara Machado 39 (81) 3126.3006 www.mecanicanordeste.org.br thais.barros@reedalcantara.com.br

» Reed Exhibitions Alcantara Machado 91 (11) 3060-4859 www.pollutec-brasil.com cristiana.rabusin@reedalcantara.com.br
» SEMIKRON Semicondutores Ltda. 5 (11) 4186-9500 www.semikron.com vendas@semikron.com

» STECK IND. ELETRICA 7 (11) 2248-7087 | www.steck.com.br vendas@steck.com.br

» SOPRANO 1" (54) 2109-6363 www.soprano.com.br

» TIKAO COMUNICAGCAO 95 (11) 2376-3700 | www.tikao.com.br

» TRAMONTINA 17 (54) 3461-7963 www.tramontina.com thais.westphal@tramontina.net

» UL do Brasil 79 (11) 3049-8300 | www.ul.com info.br@ul.com

» WEG 55 (47) 3276-4365 www.weg.net automacao@weg.net




RECADO DO HILTON BEeiivieA

Campanha de vacinacao contra os choques
elétricos: aprendendo com a dengue e 0 sarampo.

az algum tempo que venho apre-

sentando em eventos, dentre os

quais as etapas do Férum Potén-

cia, além de palestras e cursos,
uma informacdo que tem deixado as pes-
soas surpresas: os choques elétricos ma-
tam anualmente no Brasil igual ou mais
do que iniimeras doencas! Em particular,
cito a comparagdo com as mortes por den-
gue, um mal tdo badalado na midia que,
de tempos em tempos, ocupa um grande
espaco nos jornais, revistas, radios, televi-
soes, internet, rodas de amigos, conversas
em familia e por ai vai.

Dados do Ministério da Saude (portal-
saude.saude.gov.br) mostram que, em 2013
(Ultimo dado anual completo consolidado),
morreram 235 pessoas no Pais devido a
febre hemorragica da dengue. Por outro
lado, estatisticas da Associacdo Brasileira
de Conscientizagdo para os Perigos da Ele-
tricidade (Abracopel) citam que, no mesmo
ano, morreram 592 pessoas por causa de
acidentes com eletricidade. Ainda segundo
a entidade, houve um aumento de 18% no
numero de mortes em 2014.

Segundo a mesma fonte do Ministério da
Saude, houve uma Unica morte por sarampo
no Brasil em 2013. Trata-se de um nimero
baixissimo, porém, trouxe preocupagao para
as autoridades da area médica, pois havia
seis anos que esse nUmero era igual a zero.

Misturando agora os trés assuntos,
dengue, sarampo e choque elétrico, é pos-
sivel que consigamos tirar algumas licdes
na area elétrica se olharmos a série histo-
rica dos dados da salde.

Em 1990, ano de inicio das estatisticas,
0 sarampo matou 478 pessoas. Um grande
numero, é verdade, mas menor do que as
592 vitimas de choques elétricos em 2013.
Com o inicio de campanhas publicas e
abrangentes de conscientizagdo, divulgacao
e vacinagao, esse ndmero baixou para 212
em 1991, 29 em 1992, 18 em 1993 e para

[EX3 poténcia

7 nos anos 94 até 96, subindo depois para
61 em 1997, mas logo reduzindo para 3 e
2 casos em 98 e 99, chegando a zero em
2000, oscilando a partir dai entre zero e um
caso por ano. E todos os anos as autorida-
des retomam com as campanhas para man-
ter essas mortes nesses baixissimos niveis,
tendo tido éxito no seu objetivo, felizmente.

N&o tenho acesso ao volume gasto
pela sociedade para manter a doenca sob
estrito controle, mas ndo é dificil imaginar
que falamos de cifras na casa dos milhdes
de reais, considerando as vacinas propria-
mente ditas, médicos, enfermeiros, cam-
panhas na imprensa, transportes, dentre
outros investimentos.

Olhando agora para a morte por febre
hemorragica da dengue, a histdria é dia-
metralmente oposta. Comecando em 1990
com oito casos, registrou nimero igual a
zero em alguns anos subsequentes e, a
partir de 2001, mudou de patamar, indo
para dezenas de mortes, atingindo o pico
em 2010 (300 mortes), chegando as 235
ja mencionadas em 2013.

Apesar dos esforcos e milhdes de reais
investidos pelas autoridades, os nimeros
tem crescido e a situacdo parece fora de
controle ou, no minimo, de dificil controle.
Ao contrario do sarampo, que tem uma vaci-
na eficaz para combaté-la, os pesquisadores
ainda patinam na descoberta de uma vacina
ou outro meio eficaz de controlar a dengue.
Resta, nesse caso, contar com alguns fatores
incontrolaveis, tais como a cooperacao da
populacdo para ndo deixar dgua parada em
vasos, pneus, piscinas, limpar caixas d'agua
e manté-las fechadas, e assim por diante.

E os choques elétricos? Estao mais para
0 sarampo ou para a dengue? Se olharmos
para 0s nimeros, a ma noticia é que eles es-
tao mais para a dengue. Na verdade, os cho-
ques elétricos matam mais do que a dengue.
Por outro lado, a boa noticia é que, se olhar-
mos para a solugdo do problema, os choques

elétricos estdo mais para o sarampo, que
tem uma vacina para combater o problema.

Como ndo canso de repetir, faz déca-
das que sdo conhecidas as medidas para
se evitar ou minimizar muito os riscos de
acidentes fatais decorrentes dos choques
elétricos. Tais solucdes fazem parte do re-
ceitudrio das normas e regulamentos téc-
nicos, tais como a NBR 5410 e a NR-10, s6
para ficar em dois exemplos. Assim como a
vacina do sarampo, se essas solucdes fos-
sem adotadas, 0 nimero de mortes por ele-
trocussdo cairia bastante, do mesmo modo
que aconteceu com a doenca.

Conhecida a “vacina contra os cho-
ques elétricos”, o que falta entdo? Ao con-
trario do que aconteceu com muito éxito
no caso do sarampo nos anos 1990, ainda
nao temos no comeco do século 21 a pre-
senca das autoridades para reconhecerem
que estamos diante de um problema mui-
to grave. E, a partir desse reconhecimento,
que autoridades e sociedade cologuem em
marcha uma campanha de vacinagdo con-
tra os choques elétricos. Da mesma forma
que na doenga, é preciso que a sociedade
invista em conscientizagdo das pessoas, que
resultem em acdes concretas para a implan-
tacdo das solugdes técnicas que eliminem
ou reduzam grandemente a quantidade de
vitimas fatais e mutilados por eletricidade.

Vamos ajudar nessa campanha elétrica?

Até a proxima edicao!

HILTON
MORENO
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Centro de Convengoes
de PERNANBUCD

AUMENTAR AS VENDAS FICA FACIL QUANDO - ~* - &
VOCE INVESTE EM QUALIDADE. * :

A Cobrecom possui um vasto mix de produtos para peguenos e grandes projetos. Presentes nas maiores lojas de todo o Brasil,
nossos fios ¢ cabos elétricos oferecem gualidade e teenologia, trazendo bons negdcios para vocé ¢ seguranca para os clientes.

r -
Mossas solugies para revendedores e
DISPLAY METROCOM - Os carreidis da Cobrecom permitem a venda do material ng meteagem gue o cliente precisa, ;
ENCARTELADC = Umia linha da Cobrecom Feifa com embalagens na medida certa, o g
FMBALAGEM TERMOENMCOLHIVEL = A mgmeiva mais Bl de armazenar ¢ manusear os nossos produtis, =
KIT OF POV = O melhor jeito de chamar a atencio do cliente e avxiliar os vendedores, =

;commm PUALIDADE, SEGURANGA E TECNOLOSIA EM SUA INSTALAGAD

Fios e cabos elétricos

E facebook.com/cobrecom « Telela: (011 2118-3200 * F-mail: cobrecomia@eobrecom.com,br






