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General Cable
“Segurança nas instalações 

elétricas com aplicação de ca-
bos não halogenados” foi o as-
sunto abordado por Ênio Cunha, 
da General Cable. Conforme in-
troduz o especialista, incêndios 
de grandes proporções provo-
caram um processo de mudan-
ça nos comportamentos exigi-
dos aos cabos de baixa e média 
tensão nas obras e instalações 
onde, por conta de suas carac-

terísticas, é requerido maior grau de segurança em 
caso de incêndio.

A norma NBR 5410 - Instalações Elétricas de 
Baixa Tensão - já exige a aplicação obrigatória 
de cabos não propagantes de chama, livres de 
halogênio e com baixa emissão de fumaça e ga-
ses tóxicos nas seguintes situações: BD2 (baixa 
densidade de ocupação, percurso de fuga longo); 

BD3 (alta densidade de ocupação, percurso de 
fuga breve) e BD4 (alta densidade de ocupação, 
percurso de fuga longo).

Cunha destaca também que as linhas elétri-
cas embutidas devem ser totalmente imersas em 
material incombustível e que nas linhas aparen-
tes/interior de paredes ocas/em espaço de cons-
trução é preciso aplicar cabos LSHF (Low Smoke, 
Halogen Free). Os condutos também devem ser 
em material LSHF.

Altronic
“Proteção de motores em baixa tensão - falta de 

fase” foi o tema abordado pelo engenheiro Everton 
Moraes, consultor da Altronic. Estima-se que existam 
mais de 300 milhões de motores elétricos em todo o 
mundo. No Brasil, em média, 70% da energia elétri-
ca utilizada pela indústria é consumida por esse tipo 

de equipamento. Esses números expressivos indicam 
a importância de dar aos motores a devida atenção.

De acordo com Everton, as principais causas de 
danos em motores elétricos são: picos de tensão; 
desbalanceamento da tensão; falta de fase; curtos 
diversos e rotor travado.

Uma solução para sistemas trifásicos é a utiliza-
ção relés de proteção RTS e RTT, da Altronic. Os dis-
positivos possuem a finalidade de monitorar o sis-
tema trifásico de alimentação e 
garantir proteção contra: falta de 
fase, subtensão e sobretensão, 
assimetria modular da tensão e 
inversão de fase

Já para os sistemas mono-
fásicos uma solução é o relé de 
proteção RTM, cuja finalidade é 
monitorar o sistema monofásico 
de alimentação e garantir a pro-
teção contra subtensão e sobre-
tensão, fase-neutro e fase-fase.
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KitFrame
Referência mundial no 

desenvolvimento de armá-
rios elétricos, gabinetes de 
telecomunicações, condicio-
nadores de ar e trocadores 
de calor, a KitFrame escalou 
o palestrante Fabrício Gon-
çalves para falar sobre “Nor-
mas, testes e certificação de 
painéis elétricos”.

O objetivo das normas 
técnicas é proporcionar se-
gurança, proteção do pro-
duto, controle da variedade, proteção do meio 
ambiente, intercambialidade, eliminação de bar-
reiras técnicas e comerciais e compatibilidade.

Gonçalves mencionou as principais normas para 
quadros elétricos, a saber: ABNT NBR IEC 60529:2005 
- Graus de proteção para invólucros de equipamen-
tos elétricos (código IP); ABNT NBR IEC 62208:2013 
- Invólucros vazios destinados a conjunto de mano-
bra e controle de baixa tensão - Requisitos gerais e 
ABNT NBR IEC 60439-1 - Conjuntos de manobra e 
controle de baixa tensão. Já para testes e ensaios 
destacam-se as normas IEC 60439-1/8.1.1 Ensaios 
de Tipo e IEC61439-1/3.9.1.1 Ensaio de Verificação.

Entre os produtos da KitFrame, Gonçalves des-
tacou os Armários FSi, destinados à montagem 
elétrica de Baixa Tensão, testados e certificados 
de acordo com a ABNT NBR IEC 62208:2013 e a 
solução SIELTT (Sistemas Elétricos Tipo Testados).

Cummins Power 
Generation

Claudio Luiz Iembo foi o especialista da Cum-
mins Power Generation destacado para falar so-
bre o tema “Cuidados com o dimensionamento 
e instalação de grupos geradores”.

Os critérios de dimensionamento de um grupo 
gerador a serem considerados são: transforma-
dor (status de funcionamento), relação de cargas, 
medições (tensão, frequência, corrente máxima e 
fator de potência) e contas de energia (deman-
da e consumo). Também é preciso identificar o 
regime de trabalho no que o grupo gerador irá 
funcionar: standby, prime ou contínuo.

A companhia dispõe de uma ferramenta que 
pode ser útil para facilitar nesse trabalho. Trata-
se do aplicativo Power Suite™ (www.powersuite.
cummins.com), dotado de diversos recursos para 
ajudar a selecionar e especificar sistemas de gera-
ção de energia.

É importante também es-
tudar o local de instalação dos 
grupos geradores. Uma das 
primeiras decisões no projeto 
é determinar: se o grupo gera-
dor ficará localizado em local 
interno ou externo da edifica-
ção; se o equipamento será 
aberto ou com carenagem e 
se existe acesso adequado 
para abastecimento, manu-
tenção e inspeções gerais.
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WAGO
Carlos Eduardo Demonte, da WAGO, falou sobre 

o tema “Conexão automática: eficiência e segu-
rança em instalações elétricas”. O sistema de co-
nexão à mola criado pela empresa destaca-se por 
vantagens como: à prova de vibração e de choque; 
imune a variações de temperatura; a qualidade de 
conexão independe do montador e de ferramentas 

especiais; não danifica o con-
dutor e dispensa terminal; mais 
robusta e com maior durabilida-
de; resistência à corrosão e não 
propagação de chamas.

Uma das soluções que utili-
zam essa tecnologia é a Linha 
de Conectores 222, que pode 
ser utilizada na instalação de 
chuveiros elétrico, fechamento 
de caixas de passagem, ilumina-
ção, indústria náutica, motores 
elétricos, instalações provisórias 

em feiras, show e estandes (são reutilizáveis) e som 
automotivo. O produto permite padronização da 
mão de obra e proporciona ganho em produtividade.

Outro destaque é o conector Winsta®, que 
substitui o uso de plugues convencionais padrão 
macho-fêmea para instalação de luminárias. A so-
lução reduz o tempo de montagem em 90%, ofe-
rece proteção contra inversão de polaridade e gera 
a possibilidade de derivações no próprio plugue.

Irwin
Dermival Poçan, da Irwin, falou sobre o tema 

“Ferramentas profissionais para eletricistas”. Um 
dos destaques da empresa para essa área é o ali-
cate eletricista 8” Irwin Vise-Grip NBR 9699/NR-10 
isolação 1.000 V. A solução possui a tecnologia e 
qualidade Vise-Grip - o cabo emborrachado molda-
se às mãos, proporcionando maior conforto e segu-

rança e evitando acidentes e lesões.
O produto possui vantagens como cortador de 

arame extra, o que proporciona maior precisão 
e versatilidade ao usuário; ranhuras dos dentes 
cruzadas e abertura de 0,3 mm, proporcionando 
maior poder de agarre e construção em aço cro-
mo-vanádio, que confere durabilidade e resistên-
cia à ferramenta.

Isolado 1.000 V, o alicate resiste à alta tensão se-
gundo a norma técnica NBR 9699 
e em atendimento à NR-10, Nor-
ma Regulamentadora do Ministé-
rio do Trabalho que visa garantir 
a segurança e a saúde dos tra-
balhadores que interagem com 
instalações e serviços em eletrici-
dade. Poçan apresentou também 
outras soluções da Irwin para a 
área elétrica, como malas e ma-
letas de ferramentas, cinturões, 
pochetes, cintos e luvas.
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 Produtos e Soluções

Imagens térmicas
A FLIR Systems apresenta o FLIR DM284, um multímetro digital equipa-

do com sistema de geração de imagens térmicas através do sensor Lepton®. 
O modelo FLIR DM284 é o lançamento mais recente em equipamentos de 
teste e medição que utiliza a exclusiva tecnologia Infrared Guided Measu-
rement (IGM™) da FLIR, permitindo aos profissionais da área identificar 
falhas em potencial através de diferenças de temperatura. Diferentemen-
te dos multímetros tradicionais, o DM284 combina um multímetro digi-
tal industrial True RMS de 18 funções com a inovadora tecnologia IGM™ 
da FLIR. Através das imagens térmicas geradas pela tecnologia IGM™, o 
multímetro DM284 permite a seus usuários detectar a localização exata 
de variações incomuns de temperatura e falhas em potencial. O novo mo-
delo é um multímetro robusto, possui categoria IV, grau de proteção IP54, 
suporta queda de 3 metros e possui ainda garantia de 10 anos.

Proteção de 
equipamentos

O Protetor de Surto Altronic 
(um polo) é utilizado na proteção 
de equipamentos ligados à rede de 
alimentação elétrica nas entradas 
de edificações contra surtos elétri-
cos provocados por descargas at-
mosféricas e/ou manobras no sis-
tema elétrico. O dispositivo atua 
na classe II, conforme classificação 
da NBR 5410. A tensão máxima de 
operação é de 275 V. Está disponí-
vel nas versões de 10, 20 e 40 kA 
(corrente máxima). 

Canaletas arredondadas 
A Schneider Electric lançou um novo modelo de canaletas da linha Dexson. 

O design curvo é único no mercado e traz uma nova tendência de design. São 
adaptáveis a qualquer projeto que precise esconder, organizar ou distribuir os 
cabos de eletricidade, televisão, internet, vídeo ou áudio ou até aplicações para 
um melhor acabamento nos filtros de água da cozinha. As novas canaletas da 
linha Dexson possuem fita dupla face de alta aderência que não descolam com 
o tempo, película protetora que protege contra riscos e sujeira durante a ins-
talação, resistência a impactos, cor branca de verdade, fáceis de limpar, além 
da novidade no mercado que é a marcação de medida na fita dupla face, para 
um corte mais preciso. Como não possui parafusos, a instalação é mais rápi-
da e fácil, além de permitir modificações na fiação elétrica de forma cômoda 
e segura, sem precisar quebrar paredes e sem necessidade de conhecimento 
técnico. Disponíveis em dois tamanhos para atender diversas quantidades de 
cabos e uma completa gama de acessórios, as novas canaletas garantem uma 
melhor conectividade dos dispositivos de uso diário, além de evitar acidentes, 
interrupções e emaranhados de fios pelo ambiente.
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Luvas isolantes
As luvas isolantes de borracha 

Orion são fabricadas de acordo com 
as normas NBR 10622 e ASTM D120 
e oferecem proteção contra os cho-
ques elétricos. Produzidas com com-
postos resistentes a ozônio (Tipo 
II), garantem maior vida útil man-
tendo desempenho de proteção. 
Estão disponíveis nas cores preta e 
bicolor – lado externo preto e lado 
interno amarelo –, esta última com 
a função de tornar visível, na parte 
clara, qualquer fissura e/ou rasgo 
causado na luva.

Medições de contato
A Instrutherm apresenta o Miliohmímetro Digital MH-400, aparelho indicado 

para medições de contato de resistência de fontes resistores, bobina de motor, 
transformadores, placas PCB, cabos, antenas, equipamentos de comunicação, 
máquinas elétricas, facilidades elétricas, diferentes condutores, componentes de 
aquecimento, resistência de ponto soldado, entre outras. O MH-400 possui uma 
fonte de corrente alta, precisa e constante, pode executar medições com 4 fios 
ou via ponte precisa digital e permite medir resistências com resolução de até 
0.01 mΩ. Com a ponte digital, o instrumento é capaz de efetuar medições 
em largo alcance de teste, alto desempenho e estabilidade. Possui amplo 
display LCD com luz de fundo, armazenamento de dados e desligamento 
automático. O aparelho apresenta indicação de escala; mede coeficiente 
de temperatura de 0,15 x precisão especificada e °C (<18°C ou >28°C); 
consumo <120 mA; fusível de 150 mA/60 V; temperatura de operação 
de -15 a 55°C; umidade de operação <75%U.R; temperatura de armaze-
namento de -40 a 60°C; umidade de armazenamento <90%U.R e altitude 
de operação <2000m. Também acompanha ponta de prova e alça de ombro. 

Multímetro 
inovador

Com o objetivo de agilizar a resolução 
de problemas, aumentar a produtividade e 
a confiança das equipes de manutenção, 
a Fluke Corporation apresenta o inova-
dor Fluke 279 FC True-RMS, ferramenta de 
teste que integra em um único dispositivo 
um multímetro digital com recursos com-
pletos a uma câmera de imagens térmicas. 
O multímetro com imagem térmica 279 FC 
permite que os técnicos verifiquem de ma-
neira rápida e segura os pontos de aqueci-
mento em fusíveis, fios, isoladores, conec-
tores, junções e interruptores por meio da 
termografia, para depois analisar os pro-
blemas com o multímetro digital. Combi-
nando duas potentes ferramentas de teste 
em uma, os eletricistas e técnicos podem 
transportar menos ferramentas e ter um 
nível mais alto de confiança, uma vez que 
terão sempre à mão o necessário para resol-
ver problemas. A nova ferramenta da Fluke 
conta com 15 funções de medição elétrica, 
incluindo tensão CA/CC, resistência, conti-
nuidade, capacidade, teste de díodos, mín./
máx. e frequência. 
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eficiência
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Reportagem: Marcos Orsolon

Ao substituir parte dos cabos de distribuição no município de 

Taquari (RS), cooperativa gaúcha opta por tecnologia com 

vantagens econômicas e de eficiência energética.

Regional Energy Cooperative Taquari Jacuí (CERTAJA 
Energia) invests to replace the traditional distribution 
cables by Nexans technology that offers economic and 
energy efficiency advantages.

Cooperativa Regional de Energía Taquarí Jacuí (CERTAJA 
Energía) invierte en la sustitución de cables de distribución 
tradicionales por tecnología de Nexans que ofrece 
ventajas económicas y de eficiencia energética.

Manter as instalações elé-
tricas em boas condi-
ções, com mais eficiên-
cia e gastando menos. 

Esse parece ser o sonho de todo e qual-
quer usuário, seja ele uma dona de casa 
ou uma grande empresa. E esses foram 
alguns dos motivos que levaram a Co-
operativa Regional de Energia Taquari 
Jacuí (CERTAJA Energia) a iniciar – em 
um trecho da cidade de Taquari (RS) - o 
processo de troca dos cabos de transmis-
são de energia elétrica do tipo CAA pelo 
modelo de cabos de alumínio Liga AWG 
1120 da Nexans Brasil. 

O trabalho de substituição dos ca-
bos teve início em setembro de 2016 e 
deverá ser concluído em meados de fe-
vereiro de 2017. Este longo período se 
deve ao fato da troca estar sendo rea-
lizada por partes, trecho a trecho, pra-
ticamente mantendo a linha sem desli-
gamentos. Ao todo, serão 33 km de ca-
bos novos para o local, representando 
11 toneladas.
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Aplicação
Cabo de alumínio Liga 

AWG 1120 tem um grande 
potencial para ser utilizado por 

concessionárias de energia.

A opção pelo cabo de alumínio Liga 
AWG 1120 decorreu de uma sugestão 
da Nexans, que mostrou as vantagens na 
utilização desta liga em relação ao tradi-
cional CAA-Cb de Alumínio com Alma de 
Aço, que era o padrão da Cooperativa. 

“Esse produto tem um grande po-
tencial para ser utilizado por concessio-
nárias de energia, devido às suas qua-
lidades estruturais”, comenta Sidnei 
Ueda, gerente de Aplicação de Produto 
da Nexans Brasil.

Entre os benefícios da substituição, 
Ueda destaca que o cabo de alumínio 
Liga AWG 1120 é um cabo mais eco-
nômico (barato). “Comparativamen-
te, com o mesmo diâmetro, é cerca de 
21% mais leve que o CAA-Cb, em kg/
km. Em média, em termos de cabos, a 
economia pode ser de 5% a 10%. Esta 
variação se refere às peculiaridades de 
cada projeto”.  

Outras vantagens do cabo:
✦ �É mais flexível e maleável por não 

possuir alma de aço e, portanto, 
mais fácil de manusear e instalar. A 
resistência mecânica é quase equi-
valente, mesmo sem a alma de aço.

✦ �Por ser mais leve, a tração nas es-

truturas é menor, sem aumentar as 
flechas. É um fator importante numa 
troca de cabos, como o projeto atual, 
considerando que muitos postes não 
suportariam cargas mais elevadas.

✦ �Com o mesmo diâmetro de um CAA, 
a resistência elétrica é menor, tendo 
como consequência direta, perdas 
elétricas menores. Neste caso, como 
o cabo de Alumínio liga 1120 de 
mesmo diâmetro que o de um CAA 
tem uma resistência 11% menor, as 
perdas elétricas na transmissão de 
uma mesma potência na linha são 
igualmente 11% menores.

✦ �O cabo de alumínio Liga 1120 é uma 
versão mais desenvolvida em relação 
ao cabo AL 1350-C, com condutivida-
de elétrica quase similar (60% IACS) 
e com resistência mecânica 50% su-
perior. O seu grande diferencial é a 
fluência menor em relação aos outros 
tipos de alumínio. É indicado para li-
nhas de transmissão ou distribuição, 
podendo o projeto como um todo ser 
mais otimizado e econômico.
Ueda observa ainda que, por serem 

mais leves, esses cabos também per-
mitem que o usuário reduza os custos 

de outros itens utilizados na instala-
ção. “Os postes podem ser otimizados, 
tendo reflexos também nas respectivas 
fundações. Em um projeto bem-feito e 
adequado, a média na economia pode 
chegar entre 10% a 15%”.

Um detalhe que facilita a substituição 
dos cabos é a sua própria aplicação, visto 
que os cabos de alumínio Liga 1120 são 
instalados de forma praticamente igual 
aos cabos tradicionais, facilitando a apli-
cação com a mesma equipe de campo. A 
vida útil dos produtos também é similar 
nas mesmas condições de uso e ambien-
te. Em geral, pode-se dizer que a vida útil 
é de pelo menos 30 anos. 

Ainda quanto à aplicação, Ueda obser-
va que, em linhas de distribuição, a aplica-
ção deste produto na Cooperativa CERTA-
JA foi pioneira. “Porém, em linhas de trans-
missão há já vários exemplos, como as LT 
Marmeleiro – Povo Novo no Rio Grande 
do Sul, em 500 kV, 4 condutores por fase, 
em operação plena desde 2014. Não há 
registros de problemas e a sua utilização 
deveu-se às vantagens similares às apre-
sentadas para as linhas de distribuição”, 
cita Ueda, acrescentando que essa linha 
de cabos está disponível em toda a gama 
de seções utilizadas para as linhas de dis-
tribuição como de transmissão, ou seja, 
de 35 a 500 mm2. Seções fora desta faixa 
também podem ser produzidas median-
te consulta.

CERTAJA Energia
A Cooperativa Regional de Energia Taquari Jacuí, CERTAJA Energia, foi fun-

dada em 17 de outubro de 1969. Distribui energia elétrica para mais de 23.500 
cooperados e clientes, localizados em 19 municípios do Rio Grande do Sul.

Municípios atendidos: Taquari, Triunfo, Montenegro, General Câmara, Vale 
Verde, Tabaí, Fazenda Vilanova, Barão do Triunfo, Cerro Grande do Sul, Mariana 
Pimentel, Sertão Santana, Rio Pardo, Passo do Sobrado, Santa Cruz do Sul, Pave-
rama, Bom Retiro do Sul, Sentinela do Sul, Nova Santa Rita e Capela Santana.
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projeto conectar
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Atividades 2016
A AURESIDE termina 2016 com a programação de cur-

sos plenamente atendida. Foram 13 turmas do Curso de 
Integrador de Sistemas Residenciais realizadas, sendo seis 
delas em São Paulo e as demais em Belo Horizonte, Curi-
tiba, Goiânia, Salvador, Recife, Rio de Janeiro e Jundiaí.

Mais de 200 participantes deste programa estão ini-
ciando suas atividades no mercado, buscando também a 
certificação junto aos diversos fabricantes que nele atuam.

Quatro turmas do curso “Projetando Sistemas de Áu-
dio & Vídeo” foram realizadas em 2016. O programa li-
gado ao desenvolvimento de novos projetistas de auto-
mação denominado “Passo a passo de um projeto inte-

grado de automação residencial” já atingiu mais de 100 
participantes e ganhou uma versão em vídeo disponível 
na Internet através da Plataforma Conectar (www.plata-
formaconectar.com.br).

A 15ª edição do Congresso Habitar foi realizada em ou-
tubro de 2016 em Recife, durante a Feicon Nordeste, pela 
primeira vez fora de São Paulo. Nossa base de associados 
cresceu 12% no ano, mesmo levando em conta o momen-
to difícil da economia.

Enfim, os indicadores foram satisfatórios e projetamos 
um 2017 ainda mais ativo. 

Participe conosco desta jornada!

Previsões para o mercado global  
de Automação Residencial 

Estudo de mercado levantado pela 
empresa Markets and Markets indica 
que o crescimento do mercado de Au-
tomação Residencial é atribuído a vá-
rios fatores, entre eles:
✹ �O significativo crescimento do 

mercado de IoT. 
✹ �A redução de custos possibilita-

da pela adoção destes sistemas.
✹ �Do grande número de fabricantes 

que estão expandindo seu portfó-
lio de produtos.

✹ �Da crescente importância do moni-
toramento remoto das residências.
Globalmente, o mercado de auto-

mação residencial deve crescer de U$ 
32 bilhões em 2015, para U$ 78 bi-
lhões em 2022.

Alguns destaques:
✹ O mercado de controle de ilumi-

nação deverá crescer a uma taxa mais 
elevada durante o período de previsão.

O mercado de controle de ilumina-
ção em sistemas de automação domés-
tica deverá crescer com uma taxa alta 
durante o período de previsão, uma vez 
que provoca a redução do consumo de 
eletricidade nos lares, utilizando, por 
exemplo, os sensores para ajustar a in-
tensidade da luz artificial de acordo com 
a intensidade da luz natural. Sistemas 
de iluminação estão entre os maiores 
consumidores de energia elétrica em 
residências. Ao longo dos anos, as cres-
centes preocupações ambientais têm 
ajudado a espalhar a consciência sobre 

a importância de medidas de au-
tomação doméstica e de gestão de 
energia em casa.
✹ �Os medidores inteligentes ob-

tiveram a maior fatia do mer-
cado de sistemas de automa-
ção residencial em 2015.

Os medidores inteligentes re-
gistram o consumo de energia em 
intervalos frequentes, geralmente 
uma hora, e comunicam a uma 
base de dados para efeitos de ta-
rifação e de monitoramento. Os 
fornecedores de energia usam me-
didores inteligentes para obterem 
faturamento específico e automati-
zado. Os medidores inteligentes na 
aplicação residencial são integra-
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Jornadas de automação
Para 2017, a AURESIDE planeja a 

realização de eventos bimestrais deno-
minados “Jornadas de Automação”. 
No planejamento destes eventos fo-
ram levados em conta diversos fatores 
específicos do mercado de Automação 
Residencial e Predial, a saber:

◗ �A necessidade de apresentar e 
demonstrar de forma continua 
os novos produtos e soluções 
que são lançados e aperfeiçoados 
para os profissionais que atuam 
no mercado, principalmente inte-
gradores e projetistas.

◗ �Capacitar e certificar novos inte-
gradores, não só de forma con-
ceitual, mas também com apren-
dizado prático.

◗ �Transmitir aos profissionais res-
ponsáveis por gerar negócios no 
mercado as informações mais re-
levantes e atuais disponíveis.

◗ �Criar uma rede de contatos en-
volvendo outros personagens que 
atuam também como influencia-

dores, como arquitetos, 
designers de interiores e 
construtores.
Baseada nestas situações, 

as Jornadas serão eventos completos, 
compostas por exposição de produtos, 
minicursos e cursos de certificação, ro-
dadas de negócios, palestras temáticas 
e debates, além de reuniões e fóruns de 
integradores.

As Jornadas serão, a princípio, reali-
zadas em São Paulo nos meses de feve-
reiro, abril, junho, agosto e outubro de 
2017. Estas datas também coincidem 
com as turmas programadas do Curso 
de Integrador de Sistemas Residenciais 
na cidade. Com diversas opções de datas, 
pretendemos receber visitantes de todo 
o Brasil, que poderão programar sua vi-
sita na data de sua maior conveniência.

Por sua vez, cada Jornada terá um 
tema principal e um profissional reco-
nhecido no mercado fará uma palestra 
encerrando o evento. Para a primeira 
Jornada, a ser realizada no dia 22 de 

fevereiro, está confirmada a apre-
sentação do vice-presidente de 
Sustentabilidade do SECOVI-SP, 
Hamilton de França Leite Junior, 
que vai abordar o tema “Susten-
tabilidade na Construção Civil 
- Situação atual e tendências”.

A participação nas Jornadas 
será aberta aos interessados, mas 
é necessária inscrição prévia de-
vido à limitação do número de 
vagas disponíveis. Mais informa-
ções podem ser encontradas no 
site www.projetoconectar.com.
br onde também estão sempre 
registrados os demais eventos e 
cursos oferecidos pela AURESIDE.

Projeto Conectar
News and information on 
the residential and building 
automation sector.

Projeto Conectar
Noticias e informaciones sobre 
el sector de automatización de 
viviendas y edificios.

Projeto Conectar
Notícias e informações sobre o 
setor de automação residencial 
e predial.

AURESIDE
Associação Brasileira de Automação 

Residencial e Predial 

Rua Hilário Ribeiro, 121
CEP 04319-060  
São Paulo-SP

Fone: (11) 5588-4589
E-mail: contato@aureside.org.br

Site: www.aureside.com.br

Diretoria
José Roberto Muratori

Diretor-Executivo

Fernando Santesso
Diretor de Projetos

Eunício Alcântara Cotrim Filho
Diretor de Marketing

George Wootton
Diretor Técnico

dos com os protocolos de comunicação 
para transferir as informações de fluxo 
de energia para o dono da casa. Estes 
medidores ajudam os consumidores a 
reduzir suas contas de energia e tam-

bém ajudam a conservar energia. Assim, 
o mercado de sistema de automação 
residencial para medidores inteligentes 
deve registrar um crescimento signifi-
cativo durante o período de previsão.

Empresas que participaram deste estudo
Honeywell International Inc. (EUA), a Legrand (França), Ingersoll-Rand plc. 

(Irlanda), a Johnson Controls Inc. (EUA), a Schneider Electric SE (França), a Sie-
mens AG (Alemanha), a ABB Ltd. (Suíça), Acuity Brands, Inc. (EUA), United Tech-
nologies Corporation (EUA), Samsung Electronics Co., Ltd. (Coréia do Sul), Nest 
Labs, Inc. (EUA), e Crestron Electronics, Inc. (EUA).



A Revista da Instalação é a única publicação 
100% dedicada aos pro� ssionais e empresas de 

instalação nas áreas: 
➧ Gás 
➧ Elétrica 
➧ Hidrossanitária 
➧ Fotovoltaica 
➧ Incêndio

PUBLICIDADE@HMNEWS.COM.BR

(11) 4225-5400

PARA SE DESTACAR É 
PRECISO FALAR COM O 

PÚBLICO CERTO!

Canal direto com os pro� ssionais e empresas de instalações.

Hilton Moreno
Diretor Técnico

Marcos Orsolon
Diretor de Redação

➧ HVAC 
➧ Solar 
➧ Dados 
➧ Eletromecânica 
➧ Manutenção

WWW.REVISTADAINSTALACAO.COM.BR

WWW.FACEBOOK.COM/REVISTADAINSTALACAO



A Revista da Instalação é a única publicação 
100% dedicada aos pro� ssionais e empresas de 

instalação nas áreas: 
➧ Gás 
➧ Elétrica 
➧ Hidrossanitária 
➧ Fotovoltaica 
➧ Incêndio

PUBLICIDADE@HMNEWS.COM.BR

(11) 4225-5400

PARA SE DESTACAR É 
PRECISO FALAR COM O 

PÚBLICO CERTO!

Canal direto com os pro� ssionais e empresas de instalações.

Hilton Moreno
Diretor Técnico

Marcos Orsolon
Diretor de Redação

➧ HVAC 
➧ Solar 
➧ Dados 
➧ Eletromecânica 
➧ Manutenção

WWW.REVISTADAINSTALACAO.COM.BR

WWW.FACEBOOK.COM/REVISTADAINSTALACAO



economia

potência90 potência

Fo
to

: D
iv

ul
ga

çã
o

Telhados Solares 
A CPFL Energia, maior grupo privado do setor elétrico brasi-

leiro, concluiu a instalação de placas solares em 100 residências 
no bairro de Barão Geraldo, em Campinas (SP). A iniciativa faz 
parte do projeto de Pesquisa e Desenvolvimento Telhados Sola-
res, cujos objetivos são avaliar os impactos da microgeração nas 
redes elétricas das distribuidoras e preparar o Grupo CPFL para 
a expansão comercial da geração distribuída solar no Brasil.

Com investimento de R$ 14,8 milhões e previsto para ser 
concluído em novembro de 2017, o projeto Telhados Solares 
contempla a instalação de placas fotovoltaicas em 231 consu-
midores. A expectativa é de que este número seja ainda alcan-
çado em dezembro deste ano, dando início à etapa dos estudos 
técnicos da pesquisa.

Para execução do projeto de P&D, a Diretoria de Estratégia 
e Inovação da CPFL Energia selecionou um trecho da rede elé-
trica da CPFL Paulista em Barão Geraldo que atende a aproxi-
madamente 5 mil clientes. Por conta das suas características 
técnicas, essa parte do sistema foi considerada ideal para a re-
alização dos testes de inserção de um número expressivo de 
usinas de geração distribuída na rede. 

“A intenção do projeto é estudar o impacto da inserção 
massiva de geração solar distribuída na qualidade do forne-
cimento de energia para os demais clientes que não possuem 
os painéis solares”, explica o diretor de Estratégia e Inovação 
da CPFL Energia, Rafael Lazzaretti. As placas solares terão ca-
pacidade de 850 kWp, volume suficiente para gerar 20% do 
consumo de energia dos 5 mil clientes do ramal. 

Além de estudar os impactos da inserção massiva da mi-
crogeração na rede elétrica, o projeto Telhados Solares também 
permitirá que a CPFL desenvolva conhecimento técnico para 
atuar como prestadora do serviço de instalação e operação dos 
painéis solares para os seus clientes. Tanto que a colocação das 
placas fotovoltaicas ficou a cargo da CPFL GD, empresa do gru-
po voltada para atua no mercado de geração solar distribuída.

Projeto inédito
O São Paulo Expo (antigo Centro de Convenções Imigran-

tes) concretizou uma parceria com a Companhia de Gás de São 
Paulo (Comgás) para instalar o primeiro sistema de cogeração 
e climatização a gás natural em um centro de exposições no 
Brasil. O projeto, previsto para operar a partir de novembro, du-
rante o Salão do Automóvel, é parte do processo de moderniza-
ção e ampliação do São Paulo Expo - administrado pelo grupo 
francês GL events - para ser o maior centro de exposições do 
Brasil, com investimento total de R$ 410 milhões.

Com a iniciativa, o São Paulo Expo passa a ter capacidade 
de produzir até 6 MW de energia elétrica e de climatizar toda 
a área de centro de exposições a partir de uma única fonte de 
energia, o gás natural. No total, são 100 mil metros quadrados 
de área: 90 mil m² com modulações para até oito pavilhões e 
10 mil metros quadrados do centro de convenções. 

A cogeração a gás natural é uma das formas mais estáveis 
e seguras de produção de energia, uma vez que é gerada dire-
tamente no centro de consumo, evitando perdas nos proces-
sos de transmissão e distribuição, minimizando investimentos 
neste sentido para o País e, por intermédio do aproveitamento 
da energia térmica, produz outras aplicações complementares, 
como a climatização e o vapor.

“A Comgás proporcionou ao São Paulo Expo a melhor 
solução entre as alternativas existentes, em condições muito 
mais competitivas. Disponibilizamos o serviço, a versatilidade 
e a segurança do gás natural e contribuímos prestando con-
sultoria em todas as etapas do processo. Foi assim que surgiu 
a proposta de cogeração”, afirma o presidente da Comgás, 
Nelson Gomes.

Para Damien Timperio, diretor geral do São Paulo Expo, o 
novo sistema de geração de energia segue a proposta de mo-
dernização da venue. “Fizemos um levantamento que nos mos-
trou que o gás natural traria ganhos de eficiência energética 
e econômicos, além de ser um método mais sustentável e se-
guro. Para um espaço do porte do São Paulo Expo, que anual-
mente recebe milhões de visitantes em eventos de alto padrão, 
foi a escolha apropriada para oferecer conforto aos clientes”, 
afirma Timperio.
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Economy
News and data on the sector economy, 
including balance sheets, acquisitions, 
mergers and investments.

Economía
Noticias y datos sobre la economía del 
sector, incluidos los balances, adquisiciones, 
fusiones e inversiones.

Economia
Notícias e dados sobre a economia do setor, 
incluindo balanços, aquisições, fusões e 
investimentos.

Recorde de transmissão
A ABB ganhou pedidos de 300 milhões de dólares para for-

necer tecnologias inovadoras de alimentação de energia para o 
primeiro elo de transmissão do mundo de ultra-alta tensão em 
corrente contínua (UHVDC). Os pedidos foram programados para 
o segundo trimestre de 2016.

O elo de transmissão UHVDC de Changji-Guquan transmiti-
rá energia da região de Xinjiang, no noroeste, até a província de 
Anhui, ao leste da China, e estabelecerá um novo recorde em ter-
mos de nível de tensão, capacidade de transmissão e distância. 
O elo de transmissão terá capacidade de transportar 12.000 me-
gawatts de eletricidade - o equivalente a 12 usinas de energia de 
grande porte, um aumento de 50% na capacidade de transmissão 
comparado aos elos de transmissão de UHVDC de 800 kV atual-
mente em operação. Isso ajudará a ampliar a distância de trans-
missão de aproximadamente 
2.000 km para 3.000 km e de-
sempenhará um papel essencial 
na integração de energias reno-
váveis remotas em larga escala, 
transmitindo energia ao longo 
de distâncias maiores, consti-
tuindo assim uma rede mais in-
terconectada.

O escopo de fornecimento 
inclui transformadores de con-
versão avançados e componen-
tes como buchas e comutado-
res. A ABB também fornecerá as 
válvulas conversoras de corrente 

contínua em alta tensão (HVDC), disjuntores DC, buchas de pa-
rede e capacitores, além de prestar o suporte para o projeto do 
sistema. Os transformadores estarão entre os mais potentes do 
mundo, atendendo aos mais exigentes padrões de desempenho, 
confiabilidade e segurança. Cada transformador pesa 800 tone-
ladas, medindo 32 metros de comprimento. A fabricação de ponta 
de transformadores da ABB e o centro de testes em Chongqing, 
bem como o centro local de engenharia e tecnologia de HVDC, 
estarão ativamente envolvidos na entrega e execução do projeto.

“A China possui grandes centros de carga em sua região 
leste, enquanto uma quantidade significativa de seus recursos 
energéticos está no oeste e noroeste. A geografia expansiva e 
aumento da demanda na última década levaram à acumula-
ção de capacidade de Ultra-Alta Tensão (UHV) para transmitir 

grandes quantidades de energia 
por distâncias maiores com o mí-
nimo de perdas”, disse Claudio 
Facchin, presidente da divisão 
Power Grids da ABB. “As tecno-
logias de ultra-alta tensão re-
presentam uma área essencial 
de foco da nossa estratégia Next 
Level e os nossos avanços tecno-
lógicos nesta área estão permi-
tindo o aumento da capacidade 
de transmissão de energia e dis-
tância para um nível sem prece-
dentes, com perdas mínimas de 
transmissão”.
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Feira de Negócios 
A Cobrecom Fios e Cabos Elétricos, 

uma das mais importantes empresas do 
segmento de elétrica, teve participação 
bastante positiva em mais um impor-
tante evento do setor de construção 
civil: a 1ª Feira de Negócios da Acomac 
Campinas, que foi realizada nos dias 
27 e 28 de outubro, em Campinas (SP).

“Durante o evento, a Cobrecom Fios 
e Cabos Elétricos apresentou uma po-
lítica comercial especial e diferenciada 
para quem comprasse os produtos da 
empresa. E, com isso, fechamos ótimos 
negócios”, revela Paulo Alessandro Del-
gado, gerente de Marketing da Cobre-
com Fios e Cabos Elétricos. Pedro Paulo 
Assumpção dos Santos, gerente Comer-
cial da empresa, também comemora a 

participação da Cobrecom no evento. “A 
feira foi muito boa e recebemos em nosso 
estande muitos clientes, principalmente os 
das grandes redes de materiais elétricos e 
de construção civil do interior paulista”, 
completa o executivo.

Reginaldo Alves Pio, presidente da 
Acomac Campinas, ressalta que a primei-
ra edição da feira de negócios superou as 
expectativas. “Os resultados foram mui-
to bons e o evento recebeu mais de duas 
mil pessoas durante os dois dias de fei-
ra”, afirma Pio.

Ao final da 1ª Feira de Negócios da 
Acomac Campinas foi realizado um even-
to de premiação, e a representante da Co-
brecom Fios e Cabos Elétricos, Jaqueline 
Fátima Barbosa, que atua na região de 

Campinas, foi premiada pela Acomac 
Campinas como a Melhor Representante 
Comercial da região.
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Otimismo na indústria
O setor eletroeletrônico mira 2017 como o ano 

da retomada. É o que mostram os dados da Sonda-
gem da Associação Brasileira da Indústria Elétrica 
e Eletrônica (Abinee). Segundo o levantamento, 
71% das empresas pesquisadas estão projetando 
crescimento, 28% estabilidade e apenas 1% queda.

A pesquisa identificou que um dos princi-
pais motivos dessa perspectiva positiva reside 
na condução da política econômica do País. De 
acordo com a Sondagem, 85% das empresas 
pesquisadas acreditam na capacidade do go-
verno de aprovar, junto ao Congresso, as medi-
das necessárias para a retomada do crescimen-
to econômico.

“O encaminhamento da PEC do teto dos 
gastos do governo, a desaceleração da inflação 
e redução da taxa de juros, iniciada no último 
dia 19 pelo Copom, geram expectativas positivas 
para o setor, mas a efetiva retomada das ven-
das deve ser lenta e deverá ocorrer a partir do 
próximo ano”, diz o presidente da Abinee, Hum-
berto Barbato. Ele ressaltou, no entanto, que o 
governo precisa agir efetivamente para que as 
expectativas positivas se concretizem.

Barbato acrescentou ainda que o crescimen-
to esperado para 2017 ainda será pouco signifi-
cativo para recuperar as perdas de 2015 e as pre-
vistas para 2016. “A capacidade ociosa da indús-
tria não diminuirá muito rapidamente”, conclui.

O desempenho das vendas do setor eletro-
eletrônico não mostrou reação em setembro. 
Segundo os dados da Abinee, 63% das empre-
sas pesquisadas tiveram seus negócios abaixo 
do esperado. 

A utilização média da capacidade produtiva, 
no mês de setembro de 2016, foi de 70%, consi-
derando 100% a capacidade total da empresa. 
Este resultado ficou um pouco acima dos atin-
gidos nas sondagens anteriores, que variaram 
entre 66% a 69%.

Para o restante deste ano, o número de em-
presas que projetam queda continuou maior do 
que as que esperam crescimento, tanto para o 
mês de outubro, como para o 4º trimestre e para 
o 2º semestre, sempre comparado com iguais pe-
ríodos do ano passado.

Para o fechamento de 2016, 33% das em-
presas estão prevendo crescimento, 49% queda 
e 18% estabilidade. A previsão da Abinee é de 
que o faturamento do setor tenha uma queda 
real de cerca de 9% ao final do ano.

De 19 a 21 de outubro, a Reed 
Exhibitions Alcantara Machado re-
alizou a 4ª edição da Feicon Bati-
mat Nordeste. Durante os três dias 
de evento, circularam pelo Centro 
de Convenções de Pernambuco, 
em Olinda, profissionais de toda 
a cadeia da construção. O público 
altamente qualificado propiciou 
crescimento de 10% no número 
de negócios realizados, em relação 
à edição anterior. Estima-se que 
apenas nas duas primeiras horas 
de suas Rodadas de Negócios, a 
feira tenha registrado transações 
de R$ 8 milhões.

Colaborando para o desenvol-
vimento da construção e arquite-
tura nas regiões Norte e Nordeste, 
os números da Feicon Batimat Nor-
deste demonstram a capacidade 
das feiras de negócios de alavan-
carem a economia, mesmo com o 
difícil cenário de 2016. “Apesar da 
retração de lançamento de novos 
imóveis, o mercado de materiais 
se manteve aquecido por causa 
das reformas”, explica o diretor 
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cerca de 70% de cura, 90% de pacientes do sus 
e referência no tratamento do câncer infantil
Com a ajuda de muita gente, ampliamos o nosso hospital e as 

ChanCes de reCuperação de Crianças e adolesCentes Com CânCer.

nosso orgulho é poder mostrar a Cada doador que sua 

Contribuição é investida Com muita responsabilidade para 

ofereCer aos paCientes, Como o KaiKe, um tratamento digno, 

humano e Comparado aos melhores do  mundo.

junte-se a nós! seja um doador.

www.graacc.org.br

sonHar

1991 1998 2013

Kaike, paciente do GRAACC, 
com Reynaldo Gianecchini

Anuncio_Institucional_210x280mm_GRAACC25anos.indd   1 06/09/16   15:21

da Reed Exhibitions Alcantara Ma-
chado, Alexandre Brown.

A relevância do evento como 
o principal palco do setor pode ser 
comprovada pelo público qualifica-
do presente. Segundo dados de ca-
dastramento, 3 em cada 4 visitantes 
informaram que tomam decisões fi-
nais de compras nas empresas que 
atuam. Ao longo das três edições 
regionais já realizadas, o percentu-
al de tomadores de decisão presen-
tes aumentou, tornando o ambiente 
cada vez mais favorável à realiza-
ção de novos negócios, prospecção 
e networking.

“Tentamos fazer da Feicon Ba-
timat Nordeste um espaço comple-
to para toda cadeia da construção. 
Angariamos experiências simultâ-
neas para atualização profissional 
dos expositores e visitantes, a mos-
tra de arquitetura e design Decor 
Prime Show, uma edição regional 
da Febrava, feira de refrigeração e 
tratamento do ar, da Expolux, que 
trabalha com iluminação”, comen-
ta Alexandre Brown.

Feicon Batimat 
Nordeste 2016
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Gerenciamento de energia 
O nobreak Eaton 9130 oferece a melhor qualidade em energia e autonomias 

escalonáveis para servidores, redes de voz e dados, sistemas de armazenamento e 
outros equipamentos de TI. Com eficiência de 95% no modo on-line dupla conver-
são e 98% no modo de alta eficiência, o produto diminui os custos de energia, já 
que aumenta significantemente a vida útil da bateria através da tecnologia ABM. 
O nobreak 9130 também possui display LCD como interface com os usuários, de 
forma a simplificar a monitoração. Integrante da linha Powerware series, o modelo 
está disponível nas versões torre (foto) e rack.

Melhor desempenho
A ABB apresenta o motorredutor Dodge® Quantis® com motores clas-

sificados pela IEC, com características de torque NEMA Design B e que ofe-
recem torque de partida e de sobrecarga até 50% maior que os produtos 
concorrentes. Isso significa que há mais torque disponível quando é neces-
sária partida a frio ou totalmente carregada, garantindo o movimento do 
equipamento. Nas aplicações montadas no eixo, os motorredutores Quan-
tis® são equipados com o sistema patenteado de buchas cônicas duplas, 
que permitem fácil instalação e remoção do redutor do eixo, proporcionan-
do economia de tempo e manutenção. Os motores de engrenagem Quan-
tis® estão prontamente disponíveis para o mercado em três estilos: engre-
nagem helicoidal em linha (ILH), engrenagens cônicas (RHB) ou eixos para-
lelos (MSM).  Com potência nominal de 0,18 a 7,5 kW, torque de saída de 
até 14.000 e relações de até 350:1, o novo motorredutor Quantis® é ideal 
para aplicações de bombas, movimentação de material, transportadores e 
misturadores encontradas em uma variedade de indústrias.

Proteções articuladas 
Em atendimento à NR12 (Segurança no Trabalho em Máquinas e Equi-

pamentos), a Schmersal traz ao Brasil seu mais recente lançamento. As 
Proteções Articuladas (proteções mecânicas) têm como finalidade adequar 
equipamentos como tornos, fresas, furadeiras, esmeris antigos, além dos no-
vos maquinários que ainda não estão de acordo com a normativa. As Pro-
teções Articuladas são indicadas para o mercado industrial como um todo, 
especialmente para a indústria automotiva, metalúrgica e de madeira. Seu 
uso em tornos, por exemplo, protege o operador do contato direto com a 
parte superior da placa e da projeção de cavacos, líquido de lubrificação e 
refrigeração, evitando acidentes comuns nesse tipo de operação. Essas pro-
teções possuem micro interruptores de segurança integrados em articula-
ções que garantem uma operação segura. Toda a linha de proteções possui 
design europeu inovador de alta qualidade, com variedade de dimensões 
para se adequar à maioria das máquinas. Na foto, o modelo de proteção 
ajustável para fresadora.
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Showcase
Promotion of new products 
and solutions.

Vitrina
Promoción de nuevos productos 
y soluciones.

Vitrine 
Divulgação de novos produtos 
e soluções.

Indicador de posição
O sensor box SRBG é uma das últimas novidades da Festo, multinacional ale-

mã especialista na área de automação industrial. O novo indicador de posição 
SRBG é uma solução compacta e de baixo custo, quando se trata de indicação de 
posição visual e elétrica da disposição de válvulas de processo automatizadas. 
Esse sensor é montado diretamente no atuador, sem necessidade de acessórios 
adicionais, ou seja, exige o mínimo de espaço de instalação. O SRBG está dispo-
nível na versão indutivo 2 ou 3 ou para rede Asi. Outras características do produ-
to, segundo a empresa: maior eficiência energética, precisão, segurança para os 
operadores e alta confiabilidade.

Solda a laser remoto
A Motoman Robótica do Brasil, uma empresa do grupo Yaskawa 

Electric Corporation, desenvolveu moderno sistema de solda a laser re-
moto que permite operar em perfeita sincronização com os movimen-
tos do robô, para atender principalmente o segmento de autopeças. Se-
gundo a empresa, usando um robô específico de alta precisão, modelo 
Motoman MC2000, com raio de alcance de 2.038 mm e repetibilidade 
de aproximadamente 0,07 mm, é possível aumentar a produtividade 
em processos da manufatura automotiva e obter maior qualidade no 
processo de soldagem. O sistema é composto por robô de alta preci-
são, gerador laser, cabeçote laser 2D ou 3D, dispositivos de solda, bases, 
fechamento/enclausuramento, segurança, coifa e sistema de exaustão 
com filtragem, sistema supervisório e monitoramento online, portas 
automáticas e interfaces operacionais. O sistema de solda a laser aten-
de todas as normas de segurança nacional e internacional, e além de 
autopeças, pode ser também utilizado em outros setores como: linha 
branca, mercado moveleiro, estruturas metálicas e segmento plástico.

Termostato digital
Especialista global no fornecimento de tecnologias 

que atendem à crescente demanda da cadeia produtiva 
de alimentos, eficiência energética, soluções favoráveis 
ao clima e infraestrutura moderna, a Danfoss apresenta 
a nova linha de termostatos digitais para controle do 
aquecimento de piso elétrico DEVIreg Smart.

Com design discreto, o termostato DEVIreg Smart 
tem operação 100% touch screen simples e intuitiva e 
pode ser emparelhado com até dez smartphones por 
meio do aplicativo DEVISmart. A partir da comodida-
de na programação de uso do sistema de aquecimento 
de piso, o termostato digital da Danfoss poupa energia 
e possibilita o ajuste da temperatura de aquecimento 
de qualquer lugar do mundo. Além disso, é possível 
operar o sistema de aquecimento de piso localmente 
sem conexão de internet via Wi-Fi. Com cinco anos de 
garantia, a nova linha DEVIreg Smart tem detector de 
janela aberta e pode se comunicar com dois aparelhos 
celulares simultaneamente.
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cursos
Instalações elétricas em estabelecimentos assistenciais de saúde

Data/Local: 05 a 07/12 – São Paulo (SP)

Informações: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Como se Tornar um LEED GA (Green Associate)

Data/Local: 09 e 10/12 – Porto Alegre (RS)

Informações: cursos@gbcbrasil.org.br e (11) 4191-7805 / (11) 4195-6267

Integrador de sistemas residenciais

Data/Local: 12 a 14/12 – Jundiaí (SP)

Informações: contato@aureside.org.br e (11) 5588-4589

PV*SOL – Curso de software de simulação de sistemas de energia solar fotovoltaica

Data/Local: 12 e 13/12 – Jaboatão dos Guararapes (PE)

Informações: contato@solarize.com.br

Energia Solar: Sistemas conectados à rede (Geração Distribuída) - Compacto

Data/Local: 12 e 13/12 – São Paulo (SP)

Informações: www.neosolar.com.br

Energia solar: bombeamento de água

Data/Local: 14/12 – São Paulo (SP)

Informações: www.neosolar.com.br

Eventos
Conferência Cogeração & Trigeração 2016

Data/Local: 06/12 – São Paulo (SP)

Informações: atendimento@paginasustentavel.com.br e (11) 2362-8134

Congestas 2016 - Congresso Brasileiro de Gestão Ambiental e Sustentabilidade

Data/Local: 11 a 14/12 – João Pessoa (PB)

Informações http://eventos.ecogestaobrasil.net/congestas2016/

Inovações no setor sucroenergético: Agrícola, indústria e custos

Data/Local: 15 e 16/12 – Piracicaba (SP)

Informações: www.pecege.org.br/eventos/
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Energia e o novo 
presidente americano

O que o mundo e os Estados 
Unidos têm feito?

Os projetos de energia 
renovável superaram todas as 

outras fontes de eletricidade adicionadas à 
oferta global em 2015, apontou um novo 
relatório divulgado no final de outubro pela 
Agência Internacional de Energia. Em 2015, 
as energias renováveis ​​representaram mais 
da metade de toda a nova capacidade insta-
lada no planeta, com os maiores ganhos ob-
tidos nas energias eólica e solar fotovoltaica.

O ano de 2015 foi notável para uma sé-
rie de marcos de energia limpa. De acordo 
com o novo relatório, ambas as instalações 
eólicas e solares fotovoltaicas adicionaram, 
respectivamente, 63 GW e 49 GW, estiman-
do-se que cerca de meio milhão de painéis 
solares fotovoltaicos foram instalados por 
dia em todo o mundo no ano passado! Além 
disso, o relatório sugere que a capacidade 
instalada total de energias renováveis ​​agora 
excede globalmente a do carvão.

De acordo com o relatório, apesar do 
avanço significativo, as fontes de energia re-
nováveis ​​representam apenas cerca de 23% 
da eletricidade produzida em todo o mun-
do. O estudo prevê que essa participação 
aumentará para 28% até o ano de 2021, 
tornando as energias renováveis ​​a fonte de 
geração de eletricidade com o mais rápido 
crescimento no mundo.

A China, o maior emissor de gases com 
efeito de estufa e maior consumidor de car-
vão do mundo, fez progressos notáveis nos 
últimos anos. Embora o carvão ainda seja a 
principal fonte de energia do país, o rela-

tório indica que o consumo de carvão não 
cresceu desde 2013 e declinou em 2015. No 
outro lado da moeda, o país tornou-se líder 
mundial na adição de energias renováveis.

O relatório indica que, pela primeira 
vez, em 2015 os Estados Unidos passaram 
a União Europeia e se tornaram o segundo 
maior mercado em crescimento no mundo. 
O relatório prevê que os EUA comissiona-
rão 107 GW de novas fontes renováveis, 
principalmente eólica e solar fotovoltaica, 
até 2021, um aumento de 50% a partir de 
2015. O relatório atribui o sucesso dos EUA 
a uma extensão de longo prazo dos créditos 
fiscais federais para as energias renováveis.

O que Donald Trump escreveu em seu 
plano de governo?

Ao jurar “cancelar” o acordo climático 
internacional de Paris que Obama defendeu, 
Donald Trump, presidente-eleito, também 
reorganizaria as prioridades da energia do-
méstica e ambientais nos Estados Unidos.

Sob o argumento de recuperar empre-
gos e injetar bilhões de dólares na economia 
interna, Trump quer abrir terras federais até 
agora proibidas para perfuração de petróleo 
e gás e mineração de carvão, além de elimi-
nar regulamentos, que ele chama de inúteis, 
sobre controles mais rígidos de emissão de 
metano em perfurações.

Trump ainda planeja encolher o papel da 
Agência de Proteção Ambiental e dar alguns 
passos atrás no Plano de Energia Limpa, 
elaborado pela administração Obama, cujo 
objetivo é reduzir as emissões de carbono 
na produção de energia.

Em contraponto ao plano de Trump, os 

governos estaduais podem desempenhar um 
papel-chave para manter em franco desen-
volvimento os projetos de energia limpa em 
curso no país. Cerca de 30 estados america-
nos têm regulamentações próprias que exi-
gem que as concessionárias de energia elé-
trica aumentem a participação das energias 
renováveis na matriz energética local, sendo 
que muitas empresas vêm cumprindo bem 
esse papel, o que colocou o país na 2ª colo-
cação mundial de geração de energia limpa.

E o que vai acontecer?
Ao refletir sobre as informações anterio-

res, fica registrada aqui a enorme torcida para 
que o bom-senso prevaleça na nova adminis-
tração Trump, que toma posse em janeiro de 
2017. Que o presidente, sua equipe e legisla-
dores mantenham o indispensável equilíbrio 
entre desenvolvimento e meio-ambiente, sem 
extremismos para um lado ou para o outro.

Em tempo: para saber mais sobre o re-
latório da Agência Internacional de Energia, 
chamado Medium-Term Renewable Energy 
Market Report 2016 - Market Analysis and Fo-
recasts to 2021, visite www.iea.org/bookshop.

Até a próxima edição. Abraços!

O que o mundo e os Estados Unidos têm feito e o que Donald 

Trump escreveu em seu plano de governo.



Tel: + 55 11 3457.0300 

® EcoPlus 105, o 

TRABALHAMOS 
CADA DIA PARA 
DESENVOLVER 
OS CABOS MAIS  
AVANÇADOS DA 
INDÚSTRIA.  

O Cabo de Média Tensão mais ecológico da indústria.
 
Antecipando-se ao futuro, a General Cable lança hoje o Flexonax
único cabo de média tensão do mundo com isolação livre de chumbo,  que atende 
a todos os requisitos das normas brasileiras, e que  apresenta um desempenho 
mecânico e elétrico igual ou até melhor que o composto de EPR tradicional.

vendas@generalcablebrasil.com                                                                        www.generalcablebrasil.com

Nova Tecnología 
LIVRE DE CHUMBO
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