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DESTAQUE
Avanco da energia edlica abre espaco

para novos produtos, como os cabos
especificos para essa indistria

ABREME

Pesquisa
Inovagao

A CRIACAQ DE NOVAS TECNOLOGIAS,
PRODUTOS E PROCESSOS FAZ PARTE DA
ROTINA DO SETOR ELETROELETRONICO, MAS,

NO BRASIL, AS ATIVIDADES DE PESQUISA,
DESENVOLVIMENTO E INOVACAO AINDA
PRECISAM DE MAIOR APQOIO

MUNDO DO ELETRICISTA A fim de garantir a seguranca das edificacoes, 0

quadro de distribuicao requer total atencao dos profissionais da area na hora
do dimensionamento, escolha e instalacao
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Eventos com durag&o de um dia com
palestras de consultores renomados e
especialistas de empresas.

CIDADES QUE VAO RECEBER O
FORUM POTENCIA 2017
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Forum

2017

Principais Temas

lluminacao (LED), Fotovoltaica, Baixa Tensao, Meédia Tensao,
Medicao e Termografia, Eficiéncia Energética, Protecao e
Seletividade, Painéis Elétricos, Subestacoes e Automacao

Forum Poténcia 201 5-2016 (17 etapas)

Profissionais inscritos: 8 500
Empresas inscritas: 2 . 600
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1 2 MATERIA DE CAPA

Setor eletroeletronico se destaca nas atividades de
Pesquisa, Desenvolvimento e Inovagdo, mas o Brasil
ainda precisa apoiar mais esse tipo de acao, tanto por
meio de mais crédito quanto pela reducdo da burocracia.
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43 > ARTIGO ABREME

54 > ARTIGO PROCOBRE

2.8 MERCADO

0 segmento de iluminacdo residencial vem passando
64> RADAR GE por grandes transformacdes, com a utilizacdo
crescente do LED, da tecnologia de automacdo e dos
dispositivos de conexdo com a internet.

62 > ARTIGO LUIZ ARRUDA

70 > ECONOMIA

4.6 DESTAQUE

80> AGENDA 0 advento da energia edlica tem favorecido o

81> LINK DIRETO surgimento de novos produtos, como os cabos
elétricos destinados especificamente a esse segmento.

82> RECADO DO HILTON Apesar de novo no Brasil, o mercado é promissor.

38 MUNDO GERACAO
DISTRIBUIDA

A nacionalizacdo dos componentes

/
de geragdo fotovoltaica é o tema
analisado por especialistas da area Apoio

nesta edicio. *ABGD

‘Associagao Brasilera de Geragdo Distribuida

W potENCIA

56 MUNDO DO

ELETRICISTA

Os profissionais da area elétrica precisam dedicar
atencdo total aos quadros de distribuicdo, desde
o dimensionamento até a escolha, aquisicdo

e instalagdo. Os cuidados sdo necessarios

para garantir a qualidade e a seguranca nas
edificagdes.

68 CADERNO EX

A certificacdo de competéncias pessoais surge
como um importante instrumento para ajudar

a ampliar a seguranca na area de atmosferas
explosivas e aos poucos vai despertando interesse
dos profissionais e empresas do setor.
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Conceitos e opinides emitidos por entrevistados e
colaboradores ndo refletem, necessariamente, a opiniao
da revista e de seus editores. Poténcia ndo se responsa-
biliza pelo contetido dos antncios e informes publicita-
rios. InformacGes ou opinides contidas no Espaco Abreme
sao de responsabilidade da Associagao. Nao publicamos
matérias pagas. Todos os direitos sao reservados. Proi-
bida a reproducdo total ou parcial das matérias sem a
autorizagdo escrita da HMNews Editora, assinada pelo
jornalista responsavel. Registrada no INPI e matriculada
de acordo com a Lei de Imprensa.

A Matéria de Capa desta edicao da Revista Poténcia trata das ati-
vidades de Pesquisa, Desenvolvimento e Inovagao, que sao essenciais
para garantir a competitividade a qualquer empresa ou pais. Em par-
ticular, no setor eletroeletrénico, que compde uma industria estratégi-
ca para o Brasil, algumas empresas tém feito a sua parte e investem
pesado em PD&I. Sao ilhas de inovagao, que geram conhecimento de
ponta e empregam milhares de profissionais altamente qualificados.

No entanto, na contramao dramatica e absurda dessa atitude pro-
gressista das empresas privadas e até mesmo publicas, o Pais ainda
esbarra em problemas basicos e injustificados para o avanco dessas
iniciativas, como a burocracia que atrapalha enormemente o processo.

Nesta mesma linha da inovacao e desenvolvimento, confira tam-
bém a matéria que, a partir de informacdes de especialistas da area,
alerta que, antes de partir para a instalacao em larga escala de me-
didores inteligentes em sua rede de distribuicdo de energia, o Brasil
precisa avaliar com cuidado os possiveis beneficios reais aos usua-
rios finais e os riscos de aumento tarifario ao adotar essa tecnologia.
Analisar o que ja foi feito no passado pode ser um bom comeco para
evitar erros nesse processo.

Sempre falando de desenvolvimento, mostramos nesta edicdo que
o setor de iluminacdo passa por um processo de profundas mudancas.
0 avango do LED e a aplicagao de sistemas de automacao e conecti-
vidade sao crescentes, oferecendo maior conforto, qualidade lumino-
técnica e economia de energia. Aqui, as Ultimas tendéncias, aceitacdo
dos novos produtos e as perspectivas dos fabricantes.

Por fim, mas ndo menos importante, saiba como o avanco da ener-
gia edlica no Brasil tem gerado oportunidades para diversos tipos de
fornecedores de produtos e servicos. No entanto, esse tipo de instala-
cao exige materiais especiais. E 0 caso dos cabos elétricos, que preci-
sam atender certas especificacdes para serem aplicados internamente
nas torres e entre as torres.

Além dessas e outras interessantes matérias, trazemos para vocé
colunas, noticias da area, lancamentos de produtos e muitas outras
informacgaes.

Desfrute mais esta edicdo da Revista Poténcia, seja em papel, ta-
blet, computador ou smartphone e curta também nossa pagina no
Facebook!

Tenha uma 6tima leitura!l

Abracos!
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A ltaipu Binacional tem nova diretoria
brasileira. A mudancga de comando da
empresa foi determinada pelo presidente
da Republica Michel Temer e publicada no
Diario Oficial da Unido de 14 de marco. =
Jorge Miguel Samek, que ficou no cargo N aVI os do futu ro
de diretor-geral brasileiro por 14 anos, foi
substituido por Luiz Fernando Vianna, ex-
presidente da Copel. Vianna torna-se o 10°
DGB da histdria da usina. O Unico diretor
mantido na atual composicao é Cezar
Eduardo Ziliotto, que continuara a frente
da Diretoria Juridica.
Rubens de Camargo Penteado vai

" comandar a Diretoria Técnica Executiva

em substituicdo a Airton Dipp. A Diretoria

Administrativa, Unica pasta até entdo vaga

Foto: Divulgacao

O vento, energia que moveu as caravelas no século XVI, podera
ser a solugdo para um transporte maritimo mais eficiente no
século XXI. A novissima tecnologia de navios movidos a energia
eolica serd testada nos préximos dois anos pela Norsepower Oy
Ltd., em parceria com a Maersk Tankers, o Energy Technologies
Institute (ETI) e a Shell Shipping & Maritime.

A Maersk Tankers fornecera um navio-tanque Long Range 2 (LR2)
de 109.647 toneladas de peso-morto (DWT), que sera adaptado
com duas velas de rotor Norsepower de 30 m de altura por 5 m
de didmetro. Os cilindros altos e giratdrios ja foram usados em

- est desocupada desde 9 de agosto com embarcagdes menores no passado, mas esta é a primeira vez

a morte de Edésio Passos -, sera ocupada que alguém tenta coloca-los em um navio tdo grande quanto

pelo empregado de carreira Marcos Antdnio um petroleiro de 245 metros. As velas do rotor serdo instaladas

Baumgartner. No lugar de Nelton Friedrich, durante o primeiro semestre de 2018 e os testes em alto mar

na Diretoria de Coordenac&o, entra Ramiro devem acontecer em 2019.

Wahrhaftig. A Diretoria Financeira Executiva, Se os dispositivos economizarem tanto combustivel como

comandada por Margaret Groff, tera o esperado - até 10% em média, em uma rota global tipica - a

comando de Marcos Vitério Stamm. Maersk Tankers poderia usa-los em seus navios maiores, disse
Foto: Divuigagio Tommy Thomassen, diretor técnico da Maersk Tankers.

0O interesse justifica-se pela crescente proximidade das novas
M omento regras de controle da polui¢do maritima, que devem entrar

= em vigor em 2020. Elas exigem o uso de combustivel com um
de I n ova r teor de enxofre muito menor, que deve ser mais caro do que
6leos combustiveis atuais. “Esse € um dos fatores de mercado
que tornam este tipo de tecnologia de propulsdo edlica muito
mais interessante”, explica Tuomas Riski, CEO da Norsepower,
empresa finlandesa que constroi as velas de rotor para o
petroleiro Maersk. A Norsepower tem estudado varias ideias
para cortar o uso de combustivel maritimo ao longo dos anos,
desde velas movidas a energia solar até pipas para rebocar
embarcagges.
Os cilindros de 30 metros sdo uma versao modernizada do rotor
desenvolvido ha quase um século pelo engenheiro alem&o Anton
Flettner. Eles aproveitam o vento usando o efeito Magnus, a forca
fisica que faz uma bola de ténis se desviar quando acertada com
um topspin. Um motor ajusta os cilindros girando e quando o
vento sopra, o fluxo de ar acelera em um lado da vela e retarda
para baixo no oposto para criar uma diferenca de pressao que
gera o movimento, propelindo o navio através da 4gua. Quando
as condi¢des de vento sdo favoraveis, os motores principais ndo

s d'zf’ dlret(.Jr da SOB Frasﬂ, !\/Ifarcelo Soares. s30 necessarios, 0 que permite uma economia de combustivel
SOBINNOVATIONDAY  Seréo realizadas mais 7 edi¢des do roadshow e reducdo nas emissdes de gases poluentes sem afetar a

fj:l @ ® ﬂ Q itinerante SOB Innovation Day durante o ano programacao.

de 2017.

A SOB Brasil realizou no dia 14 de fevereiro o 1°
evento ‘SOB Innovation Day’, em sua sede, em
S3ao Paulo (SP). O formato do evento consiste
em reunir clientes e parceiros de diferentes
segmentos da industria para que eles assistam
palestras de fabricantes cujos produtos sdo
distribuidos pela empresa no Brasil - neste foram
escolhidas a suica Schurter e a inglesa Herga -,
sempre sobre o tema inovagdo.

“E um privilégio termos esse intercambio com
0S NOSSOS parceiros europeus, que estao na
vanguarda de inovacao e desenvolvimento,
transmitindo aos nossos clientes acesso a
informagdes que irdo demorar muito tempo
para chegar ao Pais e, melhor ainda, poder
oferecer esse conhecimento sem custo algum”,

A rotencia



Holofote Spotlight Spotlight
Q’ Acoes e novidades dos players do setor. @ Activities and news from main sector \{‘ Actividades y noticias de los principales
players. actores del sector.

Tendéncia de mercado

A Engerey Painéis Elétricos e a Schneider Electric de energia, controle de maquinas ou de iluminaco. “E
promoveram no dia 9 de marco o Workshop possivel desligar a iluminacdo de uma rede de lojas de

| ‘Painéis Inteligentes em Baixa Tensao’, a fim de modo online e sincronizado e depois religa-la. E ainda

| apresentar as novas tecnologias em quadros elétricos ter acesso a dados para manutencdo e tomadas de
disponiveis no mercado. O evento reuniu cerca de 50 decisdo caso haja gasto excessivo de energia elétrica”.
profissionais da area elétrica, que puderam interagir Para o participante do workshop Fohad Jabour,
com um Smart Panel em tempo real, acionando e engenheiro eletricista da NeoDent, a tecnologia é
desarmando disjuntores. uma tendéncia de mercado no Brasil e ‘é a cara da
Apesar de amplamente difundida e utilizada em paises companhia’ - especialista em implantes dentarios. 3
como os Estados Unidos e Reino Unido, esta tecnologia "Esta tecnologia traz praticidade ao nosso trabalho, %’
ainda aguarda maior ades&o no Brasil. Segundo Fabio principalmente quando 2
Amaral, diretor da Engerey, especialista na montagem se tem uma fabrica com
de quadros elétricos, isso se deve ao custo que estes muitos equipamentos em
painéis possuem no mercado. “Muitas empresas ainda diferentes localidades e uma
encontram resisténcia devido ao custo elevado destes equipe enxuta. Ter todas
painéis. Contudo, é uma tendéncia nacional que este as informacbes na ponta
cenario mude, pois os beneficios que esta tecnologia do dedo e monitorar tudo
proporciona em economia de energia elétrica e de de forma online é a nova
mao-de obra, por exemplo, pagam o investimento”, tendéncia e é bem isso que
afirma Amaral. estamos procurando agora,
0 engenheiro eletricista Meneghetto Alberti, da visto que a NeoDent esta
Engerey, explica que um Smart Panel possibilita expandindo sua atuagdo
leitura e controle online de sistemas de distribuicdo mundial”, afirma.

woww. ST EGKK com.br

0 DESIGN £ CLEAN, A TENDENCIA £
FUTURISTA, 0 TOQUE £ INOVADOR.

Chegou a linha de inferruptores e fomadas residenciais
Sophie®, trazendo o que ha de mais modemo em
design confemporéneo, elegancia e tecnologia em

um s6 produto.

Composta por mais de 50 itens na cor Branco Orus,

a linha é modular e também esté disponivel nas cores:
Améndoa Seth, Cromado Aton e Grafite Fénix, com
acabamento fosco e modulos fexturizados.

Conheca Sophie®. A revolucdo da beleza.

VISITE-NOS
NA FEICON,
4 a 8 de Abril,

no SP Expo,
Rua B-40.

MP2

n facebook.com/SteckBrasil
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GRAFITE FENIX CROMADO ATON AMENDOA SETH @J@swckeuetrica
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Igualdade

A presenca da mulher no mercado de trabalho,
assumindo cargos de lideranca e com saldrios iguais
aos dos homens para cargos equivalentes, foi um dos
principais temas deste 8 de Marco, Dia Internacional
da Mulher. O desafio é uma prioridade para Tania
Cosentino, presidente da Schneider Electric para a
América do Sul, especialista global em gestao de
energia e automacao. Com atuacdo em mais de

100 paises, a companhia vem promovendo uma
transformacdo nas politicas de inclusdo e género

que serve de modelo para o setor, historicamente
masculino. Enquanto a linha evolutiva de mulheres
ocupando cargos de lideranca no Brasil ndo sai da casa
de 8%, a companhia comemora 25% de colaboradoras
ocupando cargos de chefia no Pais.

"Estima-se que levaremos 100 anos para alcancarmos
a equidade de género nas liderancas das empresas.
Nao podemos esperar. E preciso trabalhar interna

e externamente, na conscientizacdo de empresas e
executivos e no didlogo com jovens para atrair mais
mulheres para o mercado, mostrando efetivamente
que todas podem chegar |4 e a transformacéo social e
econdmica que essa transformacéao vai gerar”, alerta
Tania Cosentino. “Estudos confirmam que a equidade
de géneros traz melhores resultados financeiros para
as organizacoes, a diversidade gera mais inovacdo e
alcancar a igualdade nos mercados seria 0 mesmo que
introduzir os PIBs da China e dos Estados Unidos na
economia mundial”, explica a executiva.

Ativista influente no debate de género, Tania acredita
que é preciso e possivel acelerar essa mudanca. Os
numeros conquistados pela companhia na sua gestao
evidenciam esse entendimento.

Com uma meta de superar 42% do total de contratacdo
de mulheres em 2016, a companhia busca acelerar

a equidade de género no mercado de trabalho. Na
América do Sul, esse indice ja alcangou 48%. Na regido,

|u

de géneros

as mulheres respondem por 33,5% do quadro de
colaboradores e ocupam 24% dos cargos de lideranca.
0 envolvimento dos homens no debate e o
reconhecimento do papel dos pais na desconstrugao

de esteredtipos sao dois caminhos estratégicos
fundamentais a mudanga, segundo a executiva, porque
ainda sdo os homens que, na grande maioria das

vezes, contratam e decidem promocdes. O preconceito
inconsciente é outra barreira importante a ser vencida.
“As mulheres sdo expostas, desde a infancia, a
mensagens que reforcam uma imagem de fragilidade,
da importancia da beleza, e ndo da inteligéncia,
enquanto os meninos recebem mensagens que
reforcam inteligéncia e poder e se valem de arquétipos
de herdis e guerreiros”, destaca. “Na idade adulta, estas
mensagens continuam presentes no subconsciente

da mulher e passam a fazer parte do seu sistema de
crengas, tornando a jornada mais dificil ”.

A transformacao que vem sendo promovida na
Schneider envolve iniciativas integradas. Internamente,
os compromissos locais foram refor¢ados. Além de
alavancar o recrutamento de mulheres, a empresa
dedica recurso financeiro para garantir equidade salarial
entre homens e mulheres em posi¢des equivalentes

e apoia o grupo de mentoria para jovens mulheres

com potencial para assumir posicoes de lideranga. A
companhia também avalia com regularidade a evolucdo
do female talent pipeline da regido e buscar ter sempre
um homem e uma mulher como finalistas no processo
seletivo para posi¢des chaves.

Foi construida uma cultura inclusiva, baseada no
tratamento igualitario de todos os colaboradores, cuidado
com a seguranca, a salide e promogao de oportunidades
para todos, que sdo pilares do Cédigo de Etica da
Schneider. Ainda assim, para garantir que ndo haja
espago para qualquer forma de preconceito na empresa,
também foi aberto um canal de dentincias anénimas.

Difusao de conhecimento

A Fundacao Siemens firmou uma parceria com o
Instituto Sabin para aumentar o alcance do Projeto
Experimento, programa que tem o intuito de estimular
em criancas o interesse pela ciéncia.

O Instituto vai levar o projeto, que esta em andamento
desde 2015 e ja beneficiou cerca de 20 mil alunos

em sete estados brasileiros, para 19 entidades sociais
no Distrito Federal e entorno. E esperado que 5.700
criangas sejam impactadas pela parceria nessas novas
escolas beneficiadas até janeiro de 2019. A meta do

Projeto Experimento para 2017 é ampliar o alcance do
programa para 30 mil alunos em 12 estados.

A parceria foi viabilizada gracas a Siemens
Healthineers, divisdo de saude da Siemens, que
enxergou a possibilidade e engajou as duas
entidades. A principio, a parceria tem a duracao

de dois anos, podendo ser renovada. A expectativa
da Fundagao Siemens é que a parceria se torne
permanente e que o Instituto Sabin se torne um
multiplicador do projeto.



Marketing esportivo
ting esport
Apos fechar patrocinio com o Santos Futebol Clube para a
temporada 2017, a SIL Fios e Cabos Elétricos, com base na
Lei de Incentivo ao Esporte, investe agora no Flamengo de
Guarulhos, que disputa a séria A3 do Campeonato Paulista. Até
o término da competi¢do, o logotipo da empresa estampara a
parte frontal da camisa do time da Grande S&o Paulo.

O objetivo da SIL com a iniciativa é estreitar cada vez mais o
relacionamento com um de seus principais publicos-alvo. E

o marketing esportivo tem sido uma importante ferramenta
de divulgacdo da marca neste caminho, pois se comunica
diretamente com os profissionais especificadores.

"A marca SIL ja é reconhecida no meio esportivo gracas a
paixdo dos consumidores e instaladores pelo futebol e ao
apoio que a empresa direciona ao esporte. E patrocinar
também o time da cidade na qual estamos instalados desde
2001 muito nos alegra. E mais uma forma de demonstrarmos
0 nosso aprego por Guarulhos e sua populacdo”, afirma
Marcelo Barone, diretor-executivo da SIL.

Foto: Divulgacao/Daniel Palermo

Revendedores de
destaque

A APC by Schneider Electric, lider mundial em solucdes e
servicos para ambientes criticos de energia e refrigeracao,
reuniu no dia 7 de marco seus parceiros no Channel Is On,

0 mais importante evento de canais do Pais, e premiou os
revendedores que mais se destacaram no ano passado.

As empresas contempladas foram: RKF Nobreaks (PR), Mune
Fernandez Com. de Informatica - XLI (SP), GMARC (SP), Smart
UPS (SP), Nei Mello dos Santos e Cia (RS), PWS Tecnologia
(RJ), XTECH (RJ), Viga Netstore (PR) e Solo (PR).

O prémio para os representantes das nove empresas ganhadoras
consiste em uma viagem a Franca para conhecer a sede mundial
da Schneider Electric, em Le Hive, e assistir a Maratona de Paris,
uma das maiores do mundo, que tem a empresa como uma

das principais patrocinadoras. Os ganhadores também iriam
conhecer os principais pontos turistico da cidade e participar de
uma ‘learning expedition’, capacitacdo na qual sdo apresentados
conceitos inovadores de gestdo.

A APC ja apresentou a premiagdo de 2018 para os canais que se
destacarem durante este ano: uma viagem ao Centro Tecnolégico
da Schneider Electric em Saint Louis, nos Estados Unidos.

0 Channel Is On também antecipou tendéncias de mercado,
promoveu capacitacao e apresentou lancamentos.

Tomada em termoendurecido
com blogquelo mechnico
IP+T 32A 380-415V 6H IP&T IK10

Tomada em termoendurecido
com bloqueio mecinico
2P+T 16A 200-250V 6H IPGT IK10

Plugue MULTIMAX
de montagem ripida
2P+T 16A 200-250V 6H IP&7

Plugue MULTIMAX
de montagem rapida
IP+T G3IA IB0D-415V 6H IP&T

Quadro JANUS com 4 tomadas
de blogueio mecanico
2P+T 32A 200-250V com DR
geral e disjuntores.

Extensdo com duas tomadas
220V 16A com 20 metros
de cabo 3/1,5mm

Tomada em termoendurecido
com bloqueio mecanico
3P+T 63A IB0-440V 6H IPGT IK10 5%

k-

i Caixa com 3 tomadas 2P+T 16A
220V IPGE/6T com 5 metros
de cabo

MAIS DE 8.000 ITENS PARA A INDUSTRIA!

F:[19) 3367-B775

comercial@amperi.com.br www.amperi.com.br | www.palazzoli.com |
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Industrias eficientes

Uma parceria entre o Procobre (Instituto Brasileiro

do Cobre), a Eletrobras e o Senai (Unidade Pirituba)
pretende contribuir para que sete grandes empresas -
Baxter, Bemis, L'Oréal, Thyssenkrupp, Coca-Cola, Ficosa
do Brasil e Plastifluor - aprimorem a gestao de
energia em suas plantas industriais no Brasil.

A iniciativa abrange todas as etapas para a certificacdo
na Norma ABNT NBR ISO 50001 e permitira as
empresas participantes estabelecer processos para
melhorar o desempenho energético de suas unidades.
"Essas industrias estardo aptas a adotar as melhores
praticas de gerenciamento de energia, com ganho

de desempenho, reducdo de custos pela otimizacdo

do consumo de energia e mitigagdo de impactos
ambientais, a exemplo da emissao de gases de efeito
estufa”, afirma Glycon Garcia, diretor-executivo do
Procobre. O Instituto Brasileiro do Cobre patrocina o
programa de certificacdo das empresas, o Senai conduz
a implantagdo dos requisitos da norma e a Eletrobras
realiza a auditoria interna, necessaria para obtencao da
certificacdo 1SO 50001.

Para a pré-selecao das participantes, foi realizado um
workshop de divulgacdo do projeto e considerada a
elegibilidade das empresas. “Além das certificacdes

prévias existentes, levamos em conta a aderéncia a
responsabilidade social e ambiental dessas industrias e o
compromisso de melhoria continua, como meta”, explica
Garcia.

A iniciativa ja conta com uma primeira certificagdo,

a da Baxter, que comemorou a conquista no final do
més de fevereiro. A multinacional é a primeira do ramo
farmacéutico no Brasil a obter a certificagao.

Para Garcia, a certificacdo é um instrumento para
disciplinar e consolidar os processos de melhoria
continua das empresas. “Cabe as empresas olhar a
utilizacdo das fontes energéticas como um negécio
estratégico, de aumento da competitividade, geracao
de oportunidades de negocios e reducdo de custos
operacionais”, ressalta. O uso eficiente de energia é
uma prioridade para o Procobre, que tem em sistemas
mais modernos e sustentaveis uma maior presenca do
cobre, dada sua alta condutividade.

A partir da aplicacdo da ISO 50001, a expectativa

do Procobre é de que as participantes do programa
promovam uma melhora sistematica no gasto
energético, com economia de 5% a 30%, dependendo
do estagio de racionalizacdo em que a empresa se
encontre.

Novo eletroposto

A CPFL Energia, o maior grupo
privado do setor elétrico
brasileiro, firmou parceria

com o Shopping Parque das
Bandeiras para instalacdo de um
eletroposto no estacionamento
do estabelecimento comercial,
em Campinas (SP).

0 novo equipamento, que faz
parte das a¢des desenvolvidas
no projeto Emotive - Programa
de Mobilidade Elétrica da CPFL,
tem como objetivo fomentar a
expansdo dos veiculos elétricos

na Regido Metropolitana de
Campinas e no Brasil.

0 novo eletroposto do Parque das
Bandeiras é o segundo a ser instalado
pela CPFL Energia em um shopping
da regido. Desde 2015, os usuarios
dos veiculos elétricos podiam
recarregar os seus automoveis

no Shopping Iguatemi Campinas.

No total, a cidade dispde de sete
eletropostos publicos, viabilizados
pelo projeto Emotive; existe ainda
um oitavo ponto de carregamento
em Jundiai (SP), criando o primeiro
corredor elétrico intermunicipal entre
S&o Paulo e Campinas.

“Com o eletroposto do Parque das
Bandeiras, provemos mais uma opgao
para que os usuarios possam utilizar
os veiculos elétricos com conforto e
seguranca em Campinas e regiao”,
explica o diretor de Estratégia e
Inovagdo da CPFL Energia, Rafael

Lazzaretti. O custo total da
instalacdo foi de aproximadamente
R$ 30 mil, bancado pela CPFL
Energia. Como contrapartida, o
shopping arcara com os custos de
energia, além de disponibilizar duas
vagas exclusivas de estacionamento,
0 que torna possivel a conexao de
qualquer modelo de veiculo elétrico
- compativel com o eletroposto,
independentemente da localizacdo
do plug de recarga no carro.

Para acessar a rede de recarga do
projeto Emotive os usuarios devem
efetuar cadastro prévio pelo site
www.cpfl.com.br/emotive. Apds o
cadastro, o usudrio recebera um
cartao de acesso, compativel com
toda a infraestrutura de recarga
da CPFL. Duvidas podem ser
esclarecidas com a equipe

do projeto pelo e-mail
emotive@cpfl.com.br.



Equipe preparada

A Reymaster Materiais Elétricos promoveu recentemente
sua 12 Convencdo de Vendas de 2017. O evento foi
realizado em sua sede em Curitiba (PR) e reuniu cerca de

30 profissionais da equipe comercial externa da empresa.

0 encontro foi aberto pelo diretor da Reymaster, Marco A.
Stoppa que ressaltou os objetivos da empresa para este
ano. “Estamos otimistas com a recuperagao do mercado
tanto industrial quanto da construcdo civil, setores onde
deveremos atuar com maior énfase em 2017", afirmou.
Na sequéncia, foram ministradas palestras técnicas-
comerciais sobre as principais linhas de produtos da
empresa e foi realizado um tour pela Reymaster, onde
os participantes conheceram a estrutura da empresa,
que conta com 5.000 m2 de area construida, incluindo
estoque e setor administrativo.

Os representantes também visitaram a empresa
coligada Engerey Painéis Elétricos e sua linha de
producdo. “Pretendemos unificar ainda mais as agoes
das duas empresas: Engerey com painéis elétricos

e a Reymaster com materiais elétricos. Sao servicos
que se complementam. Juntas, as empresas ofertam
solucdes para o setor elétrico de uma obra ou industria,

seja com solugdes proprias ou através de parceiros
homologados”, afirma Fabio Amaral, diretor da Engerey.
André Rogério de Paula, representante comercial de
Maringa (PR), avaliou positivamente a convencgao. Ele
firmou parceria com a Reymaster ha pouco menos

de quatro meses para atender a regido de Maringa.

"0 evento possibilitou-nos uma visdo completa das
empresas e esperamos ampliar os negécios no interior
do Estado, principalmente na agroindustria, setor

que é carente de solugdes de qualidade, garantia e
procedéncia. Estes sdo atributos das empresas que tém
atraido os clientes”.

Além do interior do Parana, a Reymaster

Materiais Elétricos prepara-se para fortalecer | —
sua atuacdo do Rio Grande do Sul, com foco
em Porto Alegre, e em Santa Catarina, com o
foco em Joinville e Vale do Itajai. A intencdo
da empresa é atuar com énfase na industria,
com a oferta de produtos para automacao
industrial, como drives e sensores, e também
com solugdes em identificacdo através de
rotuladores da marca Brother.

Foto: Divulgagao
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Um setor movido
a Inovacao

INDUSTRIA ELETRICA E ELETRONICA E REFERENCIA NA
REALIZACAO DE PESQUISA E DESENVOLVIMENTO, MAS O TEMA
AINDA PRECISA DE MAIOR APOIO NO BRASIL. '

ssencial para impulsionar o cres- |

cimento das corporages, o tripé : |

formado pelas atividades de Pes- L

quisa, Desenvolvimento & Inova-
a0 tornou-se um instrumento capaz de in- z
dicar também o grau de atraso e o nivel de

evolugdo de um determinado pais.

Estratégica para o desenvolvimento INOVACAO

CREDITO

dos demais mercados, a industria eletro-
eletrdnica mantém um expressivo volume
de acdes nas areas de PD&I, conseguindo
se destacar inclusive no cenario internacio-
nal. Seja movido por apoio governamental
OU COm recursos proprios, o setor carrega
em sua esséncia o desejo e a necessidade
de evoluir sempre.

Mas somente boas intencdes nao bas-
tam para um pais se tornar mais competi-
tivo. A fim de atingir um patamar mais fa-
voravel e aproximar-se das principais eco-
nomias do mundo o Brasil ainda precisa

- J

i
Foto: Fotolia
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TRABALHO :
EM EQUIPE PLANO ESTRATEGIA

PESQUISA

MARKETING

POR: PAULO MARTINS

The Research, Development and Innovation activities Las actividades de Investigacion, Desarrollo

are essential to guarantee competitiveness to any e Innovacion son esenciales para asegurar la

company or country. In the electro-electronic sector, competitividad de cualquier empresa o pais. En el
=) which is an important strategic industry for Brazil, sector electro-electronico, que constituye una industria £
=7 some companies have been investing a lot in RD&I. estratégica para Brasil, algunas empresas invierten

But the country still faces some problems such as the mucho en ID&I. Pero el pais, todavia, aiin enfrenta

bureaucracy that hinders the process. problemas como la burocracia que dificulta el proceso.
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superar uma série de desafios internos,
como garantir a robustez e a frequén-
cia dos investimentos, reduzir a buro-
cracia e melhorar a qualificagdo de sua
ma&o de obra.

Nos dltimos anos o Pais até tem
apresentado progressos relevantes,
alcangando em 2014 o 29° lugar no
ranking mundial de promocdo de in-
vestimentos em atividades de Pesquisa
& Desenvolvimento. Embora ainda dis-
tante do primeiro pelotdo, a posicdo é
melhor que a de alguns ‘concorrentes’
do chamado BRIC - a Russia ficou em
31°lugar, e a [ndia, em 40°. As informa-
cOes fazem parte do estudo ‘Desempe-
nho do Brasil no Indice Global de Ino-
vacdo (2011-2016)’, publicado pela CNI
(Confederacao Nacional da IndUstria) e
Sebrae (Servico Brasileiro de Apoio as
Micro e Pequenas Empresas).

Entretanto, segundo a mesma publi-
cacao, o desempenho geral do Brasil tem
piorado em relacdo ao Indice Global de
Inovacdo, que baseia-se em 79 indica-
dores, incluindo recursos humanos, in-
fraestrutura, crédito, ambiente politico,
ambiente regulatério e nivel de inves-
timento. O Pais caiu de 47° lugar, em
2011, para a 69° posicao, no ano passa-
do. As colocacBes registradas entre esses
periodos nunca foram confortaveis: 58°

[ rotencia

Foto: Divulgacdo

lugar em 2012, 64° (2013), 61°(2014)
e 70° (2015). "Este documento apon-
ta que o cendrio da inovagao no Brasil
vem se deteriorando ao longo dos Ulti-
mos anos”, lamenta Humberto Barba-
to, presidente-executivo da Abinee (As-
sociacao Brasileira da Industria Elétrica
e Eletronica).

Como recomendagdes para reverter
o mau desempenho do Brasil, o estudo
sugere o fortalecimento das politicas
de inovagdo para que os investimentos
publicos alavanquem os aportes priva-
dos, maior cooperacdo entre empresas
e universidades e incentivo a interna-
cionalizacdo e ao empreendedorismo.

Outro estudo de referéncia, o Pintec
2014 - publicado no ano passado pelo
Instituto Brasileiro de Geografia e Esta-
tisticas (IBGE) - traca um panorama das
atividades de Pesquisa e Inovacao Tec-
noldgica ocorridas entre 2012 e 2014.
No referido triénio, de um universo de
132.529 empresas com dez ou mais
pessoas ocupadas, 47.693 implemen-
taram produtos ou processos novos ou
significativamente aprimorados, perfa-
zendo uma taxa geral de inovacdo de
36,0%. O numero indica estabilidade,
uma vez que o periodo entre 2009-
2011 registrou uma taxa ligeiramente
inferior: 35,7%.

Segundo o estudo, os gastos com
P&D, comparados ao faturamento das
empresas, subiram ligeiramente: de
0,81%, entre 2009 e 2011, para 0,84%,
no triénio 2012-2014. O volume de in-
vestimentos passou de R$ 17,4 bilhdes
para R$ 22,7 bilhdes. A participacdo
dos gastos com P&D no PIB brasileiro
também aumentou. Passou de 0,58%,
no estudo 2006-2008, para 0,59% no
levantamento seguinte (2009-2011) e

O cenario da inovacdo no
Brasil vem se deteriorando
ao longo dos ultimos anos.

HUMBERTO BARBATO |
ABINEE | IPD ELETRON

Foto: Fotolia
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agora chegou a 0,61%.

0 Pintec 2014 aponta também os
gargalos que atrapalham a atividade
de inovacao no Brasil. Os principais
obstaculos identificados sdo de natu-
reza econdmica: custos (citados por
86,0% das industrias), riscos (mencio-
nados por 82,1%) e escassez de fontes
de financiamento (lembrada por 68,8%
das companhias). Na quarta posicao
aparece o problema da falta de pesso-
al qualificado.

Especificamente em relagdo a in-
dustria elétrica e eletrdnica, a percep-
cdo das empresas sobre os problemas
é um pouco diferente, conforme indica
uma pesquisa realizada pelo IPD Ele-
tron (Instituto de Pesquisa e Desen-
volvimento Tecnolégico do Complexo
Eletroeletronico e Tecnologia da Infor-
macao), entidade tecnoldgica setorial
criada pela Abinee. Segundo o levan-
tamento, o principal obstaculo é a bu-
rocracia dos proprios érgdos de fomen-
to, sequida pela solicitacdo excessiva
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de garantias. “Essas sdo as principais
razdes que desestimulam a tomada de
recursos para investimentos em P&D no
Brasil”, comenta Barbato.

Ainda ndo ha numeros disponiveis,
mas existe a preocupacao de que as di-
ficuldades econémicas do Pais possam
afetar os investimentos em PD&I no se-
tor eletroeletrénico - com algumas exce-
cBes. E preciso lembrar que a abrangén-
cia do Ultimo Pintec vai de 2012 a 2014,
periodo anterior a crise generalizada que
comecou ainda em 2014 e perdura até

0 momento. “Como o ambiente econd-
mico é desfavoravel, ndo somente para
a setor industrial, mas também para o
investimento total da economia, os in-
vestimentos em PD&I também deverao
refletir em queda”, antecipa Barbato,
que preside também o IPD Eletron.

0 executivo cita como principais 6r-
gdos publicos de fomento a PD&I, em
ambito nacional, a Finep (Financiadora
de Estudos e Projetos), ligada ao Mi-
nistério da Ciéncia, Tecnologia, Inova-
¢des e Comunicagdes; o BNDES (Banco

Nacional de Desenvolvimento Econé-
mico e Social), ligado ao Ministério da
IndUstria, Comércio Exterior e Servicos
(MDIC) e a Embrapii (Empresa Brasileira
de Pesquisa e Inovagao Industrial), uma
Organizacdo Social pelo Poder Publico
Federal, fundada em setembro de 2013.
“Atualmente, com os ajustes fiscais rea-
lizados pelo governo, os recursos finan-
ceiros oriundos dessas instituicoes, que
ja ndo eram suficientes para financiar e
subsidiar projetos inovadores, tornaram-
se mais escassos”, completa Barbato.

Beneficios obtidos

Mas afinal, porque inovar é tao im-
portante? Na opiniao de Humberto Bar-
bato, a capacidade que as empresas tém
de inovar é determinante para aumentar
o desenvolvimento econémico e social
do Pais. “Inovacdo é a mola propulso-
ra para as empresas serem competiti-
vas, gerando empregos de quali-
dade, fortalecendo as indUstrias e

sintetiza.

Em um segmento dinamico,
como o eletroeletrénico, a ca-
pacidade de se diferenciar
é ainda mais necessaria .
para as empresas. “De .
fato a industria elétrica
e eletrénica ocupa lu-
gar proeminente na ma-
Iha produtiva nacional.
Trata-se de um setor que
irradia o avanco tecnolégico,
0 que acarreta intenso efeito
multiplicador sobre o conjunto
da economia. Mais que isso: 0
setor é a base para uma verdadeira
revolucdo tecnoldgica, com mudanca
radical nos processos de producao e
com o desenvolvimento de novos
produtos. A qualidade e a magnitu-
de da oferta de produtos elétricos e
eletronicos acabam condicionando as
operagdes e a eficiéncia de outros seg-
mentos da economia. Com o advento

.
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I3 roténcia

melhorando a qualidade de vida®, Q
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da Internet das Coisas, sem duvida,
essa participacdo tende a se ampliar
e a ocupar outros segmentos”, anali-
sa Barbato.

Conforme consta no estudo Pintec

2014, os efeitos da inovagdo geralmen-
te estdo relacionados ao aumento da
capacidade competitiva das empresas
inovadoras, do valor adicionado e da
conquista de mercados.



O principal impacto das inovagoes
percebido pela industria, em particu-
lar, é a capacidade de manutencéo da
participacdo da empresa no mercado
(fato mencionado por 81,5% das com-
panhias). As inova¢des que melhoraram
a qualidade dos bens e servicos vém na
sequéncia, causando impactos relevan-
tes para 80, 1% das entrevistadas. Ja os
impactos associados ao aumento da
capacidade e flexibilidade de produ-
¢do ou de prestacdo de servicos figu-
ram como importantes para 73,7% e
71,8% das empresas, respectivamente.

0 modelo de atuagdo do IPD Ele-
tron esta baseado no estimulo ao de-
senvolvimento tecnoldgico e a inova-
¢do nas empresas do setor eletroeletro-

A capacidade que as empresas tém
de inovar é determinante para
aumentar o desenvolvimento
econdmico e social do Pais.

Nas empresas de eletricidade e gas,
o Pintec aponta que além da melhoria
da qualidade dos bens e servicos como
principal desdobramento das inovacdes
(75,5%), se destacaram como relevan-

O IPD Eletron

nico. A entidade atua como facilitador
na relacdo entre as empresas (deman-
dantes de tecnologias) e os institutos
de pesquisa (ofertantes de tecnologia).

\

@

Q ‘Busca de parcerias’, que consiste

tes os impactos relacionados a reducao
dos custos de trabalho (74,9%), reducao
dos custos de producdo ou dos servicos
prestados (71,3%) e enquadramento em
requlacées e normas (67,8%).

“Nesse sentido, IPD Eletron conta hoje
com vinte Institutos de Pesquisa filia-
dos que possuem diversas competén-
cias técnicas para atender as necessi-
dades tecnoldgicas e realizar parcerias
com empresas para desenvolvimento
de projetos inovadores”, conta
Humberto Barbato.

No portal do IPD Eletron na
internet existe um canal intitulado

em uma ferramenta onde é possi-

vel encontrar o potencial parcei-

ro tecnoldgico para o desenvol-

vimento de novos projetos de

P&D. “A ideia deste recurso

é disponibilizar as empre-

a sas interessadas as infor-

macOes de cada instituto

de pesquisa associado”,

explica o executivo. Para o

presidente do IPD Eletron, os insti-

tutos de pesquisa e universidades

sdo agentes fundamentais nesse

processo, pois geram conhecimen-

to e possuem recursos humanos alta-

mente qualificados para oferecer parce-

rias para o desenvolvimento de projetos

inovadores junto as empresas do setor
eletroeletronico.

Visando a promogdo da inovacdo

tecnoldgica como fator estratégico para

a melhoria da competitividade das em-

POTENCIA
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presas, o IPD Eletron realiza eventos,
treinamentos e reunides com represen-
tantes dos institutos de pesquisa, em-
presas e governo - atividades essas que
servem para dar importancia ao tema da
inovacdo como propulsora do desenvol-
vimento econémico nacional. “Nesse
sentido, todos os servicos oferecidos as
empresas, de certa forma, servem para
sensibilizar, capacitar e debater gestdo e
fomento a pesquisa e desenvolvimento,
incentivos fiscais e politicas publicas a
inovacdo”, complementa Barbato.

No intuito de proporcionar as em-
presas maior conhecimento sobre de-
senvolvimento de projetos tecnolégicos
e demonstrar o mecanismo de atuacao
da Embrapii, o IPD Eletron realizara nos
meses de maio e junho uma série de
workshops com os Institutos de Pes-
quisa que atuam nas seguintes areas:
Internet das Coisas (loT); Manufatura
Avancada; Eletrénica Embarcada; Sis-
temas Inteligentes; Dispositivos para
Internet e Computacdo Moével e Co-
municacdes Opticas.

Conforme conta Barbato, a de-
manda do IPD Eletron vem, em sua
maior parte, de empresas da area de
tecnologia da informacdo e comuni-
cacdo (TIC) que investem fortemente
em pesquisa e desenvolvimento. Na
maioria das vezes, prossegue o exe-
cutivo, as companhias buscam infor-
macoes sobre fontes de recursos a
inovacdo, mas também querem saber
das tendéncias tecnoldgicas e proje-
tos nos quais os institutos estao tra-
balhando.

Companhias do setor
sao referéncia em PD&l

Conforme mencionado pelo presi-
dente da Abinee, Humberto Barbato,
o0 setor eletroeletrénico constitui uma
industria essencial para o desenvol-
vimento de toda a cadeia produtiva.
Na pratica, trata-se de uma verdadeira
fonte indutora de conhecimento, que a

[EE3 rotencia

partir de suas areas (automacdo indus-
trial; componentes; seguranca eletroni-
ca; geracao, transmissdo e distribuicdo
de energia; material de instalagao, tele-
comunicagdes, etc.) irradia tecnologia e
expertise para os mais diversos segmen-
tos. Sdo inumeros os exemplos de acdes

desenvolvidas pela indUstria elétrica e
eletrénica na éarea de Pesquisa, Desen-
volvimento e Inovacdo, de forma que
seria impossivel cita-las neste espaco.
Conheca a sequir um pouco do traba-
lho executado por duas companhias que
se destacam nesse aspecto: ABB e GE.
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ABB: Inovacao no DNA

Com mais de 130 anos de historia, a
ABB é especialista no desenvolvimento
e fornecimento de tecnologias pionei-
ras, oferecendo ao mercado produtos
para eletrificacdo, robdtica, automacéo
industrial e elétrica.

A companhia possui sete centros de
pesquisa em todo o mundo (China, In-
dia, Alemanha, Pol6nia, Suécia, Suica e
Estados Unidos) e uma equipe formada
por cerca de 8.500 cientistas e tecno-
logos provenientes de quarenta paises.
Sao dois laboratérios de pesquisa global,
um dedicado a tecnologias de energia
e 0 outro as tecnologias de automacao.

Conforme destaca o presidente da
ABB Brasil, Rafael Paniagua, a inovacdo
tecnoldgica é a forca vital da compa-
nhia, e investir em Pesquisa, Desenvol-
vimento e Inovacdo é um recurso estra-
tégico fundamental para o sucesso da
empresa. “Tendo em vista que PD&I e

[EX PoTENCIA

tecnologia fazem parte do DNA da ABB,
todos os funcionarios sdo incentivados
a criar e desenvolver novas solucdes.
Temos profissionais dedicados exclusi-
vamente a PD&I em nossos centros de
pesquisa espalhados por diversos luga-
res do mundo”, orgulha-se.
Anualmente a ABB investe cerca de
1,5 bilhdo de délares em PD&I global-
mente. A perspectiva da companhia é
continuar investindo de forma expres-
siva nessa area para manter o protago-
nismo em tecnologias digitais e o pionei-
rismo em solugdes da Quarta Revolucao
Industrial para atender seus clientes.
Conforme explica Rafael Paniagua,
em seus centros de pesquisa a ABB con-
centra as atividades em &reas que cor-
respondem as principais tecnologias da
companhia: energia, robdtica, sistemas
de comunicacao, controle e automacao,
eletromagnéticos, materiais, mecanica,

eletronica de poténcia, sensores, soft-
ware e computagdo. “Em nossos labo-
ratdrios os especialistas trabalham em
projetos especificos com técnicos das
nossas quatro unidades de negocio,
concentrando-se em aplicar os resulta-
dos das pesquisas em solugdes e servi-
cos que resolvem problemas e geram
oportunidades tangiveis de negdcios
aos clientes”, observa.

O executivo destaca que o desen-
volvimento e a comercializacdo de tec-
nologias das areas de atuacdo da ABB
tém importancia estratégica para o
crescimento da empresa. Tendo isso em
mente, a companhia investe em PD&I

AGILIDADE

0 rob6 YuMi, um dos destaques
desenvolvidos pela ABB no
segmento de robética colaborativa.

Foto: Divulgagdo
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para entregar valor aos clientes - neste
momento em que estamos adentrando
a Quarta Revolucao Industrial -, criando
solugdes e servicos que resolvam pro-
blemas e aumentem a capacidade dos
clientes de inovar e competir em um
mercado digital-industrial emergente.
"Dentro dessa perspectiva, 0 nosso time
de cientistas e tecnélogos desenvolve
uma série de parcerias com clientes se-
lecionados e com cerca de 70 universi-

Foto: Divulgacao

Todos os funcionarios

sao incentivados a criar e
desenvolver novas solucdes.
RAFAEL PANIAGUA | ABB

dades no mundo, além de investir na
incubacdo de startups e em ‘technology
ventures’, que sao parcerias estratégicas
nas quais reunimos nossa expertise com
a de outras empresas para dar mais agi-
lidade no desenvolvimento de solugdes
customizadas e disruptivas para nossos
clientes”, comenta Paniagua.

No intuito de conferir mais agili-
dade e foco aos desenvolvimentos em
inovacdo, os pesquisadores da ABB
trabalham no sentido de projetar so-
lugdes customizadas que ofertem va-
lor aos clientes. Entre as mais recentes
inovagdes produzidas pela companhia,
o destaque vai para a area de robética
colaborativa - na qual a ABB oferece o
robd YuMi -, as transmissdes de ultra
e alta tensdes de corrente continua e
alternada e todo o portfélio ABB Abi-
lity -, que sdo mais de 180 solugdes e

servicos que combinam toda a exper-
tise da empresa em tecnologia digital
e conectividade em rede.

Paniagua observa que as subsidia-
rias de empresas multinacionais ainda
enfrentam algumas dificuldades para
investir em Pesquisa, Desenvolvimen-
to e Inovacdo no Brasil. No entanto, ele
destaca que essa é uma realidade que
vem mudando nas Ultimas décadas e
revela que a companhia mantém im-
portantes planos para o Pais: “A ABB
acredita no potencial do Brasil para ter
um Centro de Solugdes préprio, no mo-
mento oportuno”.

Segundo o0 executivo, a crise gene-
ralizada que tomou conta da economia
brasileira nos ultimos anos nao compro-
meteu os investimentos da empresa na
area de PD&I. “A ABB aposta na retoma-
da do crescimento do Brasil, e por isso
manteve seu cronograma de investimen-
tos. Recentemente ampliamos nossa fa-
brica de disjuntores em Guarulhos (SP),
que agora é uma das mais automatiza-
das da companhia na América Latina”,
exemplifica Paniagua.

GE: tornando ideias reais

“Inovagdo esta no centro de tudo o
que a GE faz. Somos uma préspera em-
presa global, maior e mais conectada
do que em qualquer outro periodo da
nossa historia. Sob a lideranga do nosso
CEO, Jeff Immelt, a GE esté se transfor-
mando na maior empresa digital indus-
trial do mundo”, sintetiza Alexandre da
Silva, lider de Tecnologia Regional do
Centro de Pesquisas Global da GE no
Brasil, sobre os esforcos da companhia
na area de inovagao.

O executivo conta que a nova GE
se organiza em torno de um inter-
cambio global de conhecimento, a ‘GE
Store’, que oferece todas as tecnolo-
gias, de diferentes negdcios e mer-
cados: "A GE Store é a possibilidade
que cada negocio da companhia tem
de compartilhar e acessar as mesmas

[ 22 By

tecnologias, estruturas e mercados,
permitindo que a GE siga inovando
e impulsionando sua performance e
seus resultados, independentemente
do negécio ou da regido. Sao inova-
cOes desenvolvidas para areas como
aviacdo, que passam a ser utilizadas
em ambientes como o da camada de
pré-sal, por exemplo. O valor da GE
Store esta no crescimento mais rapi-
do e em margens elevadas”.

A GE possui oito Centros de Pesqui-
sas espalhados pelo globo (Niskayuna
e Michigan, nos Estados Unidos; Ban-

A GE esta se transformando
na maior empresa digital
industrial do mundo.
ALEXANDRE DA SILVA | GE

Foto: Divulgagao/Comunicagdo GE

galore, na fndia; Xangai, na China; Tirat
Carmel, em Israel; Munique, na Alema-
nha; Rio de Janeiro, Brasil e Dhahran, na
Ardbia Saudita).
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Ao redor do globo, a GE emprega
mais de 3.000 pesquisadores em seus
Centros de Pesquisas, além de contar com
mais de 50 mil especialistas em tecnolo-
gia nos mais de 175 paises onde atua.

De acordo com Silva, os Centros de
Pesquisas da GE no mundo funcionam
como uma rede global de pesquisa, tra-

balhando de forma alinhada e utilizando
as capacidades locais de cada unidade a
favor dos desafios a serem atendidos. “ Os
Centros Globais da GE estdo trabalhando
no que vem depois. Para nos, inovacao
significa transformar novas ideias da van-
guarda tecnoldgica, mostrando que elas
sao possiveis e trabalhando em estreita

5 ¢

CONHECIMENTO

O Centro de Pesquisas Global
da GE no Rio de Janeiro, o
primeiro da companhia na
Ameérica Latina.

colaboracao entre os negdcios da compa-
nhia para torna-las reais, como produtos
e servicos”, destaca.

Foto: Divulgacao/Comunicagdo GE




Entre os obstaculos a inovacao,
destacam-se aspectos como custos,
riscos e escassez de fontes de
financiamento, além da falta de

ma&o de obra especializada.

O primeiro Centro de Pesquisas Glo-
bal da GE na América Latina, no Brasil -
mais especificamente na cidade do Rio
de Janeiro -, foi inaugurado em 2014 e
significa localizacdo de pesquisa e de-
senvolvimento de novas tecnologias,
focadas principalmente em atender aos
desafios locais em infraestrutura e co-
laborar para suprir as necessidades do
Pais e da regio.

O investimento total da GE no Centro
de Pesquisas Global no Brasil até 2020 é
de cerca de R$ 1 bilhdo. O valor é fruto
do investimento global de US$ 5 bilhdes/
ano que a GE dedica a pesquisa e desen-
volvimento de novas tecnologias; e parte
do investimento de US$ 1,5 bilhdo da GE
no Brasil no periodo entre 2011 e 2020.

O Centro de Pesquisas da GE no
Brasil tem a expertise necessaria para
atender todos os setores em que a GE
atua: petroleo e gas, aviacdo, transpor-

te ferroviario, saude e diferentes formas
de energia, combinando as éreas digital
e industrial.

Alexandre da Silva informa que o
Centro de Pesquisas Global da GE no
Brasil ja tem projetos concluidos em di-
ferentes setores. “Um étimo exemplo é a
nossa participagao no desenvolvimento
do projeto Céus Verdes do Brasil, no qual
um time de pesquisadores desenvolveu
uma plataforma tecnolégica que com-
bina software e analises de dados para
gerenciar o trafego aéreo brasileiro de
forma mais eficiente”, relata.

Outro importante projeto do Centro
de Pesquisas da companhia, voltado para
a industria de energia, gerou um modelo
hibrido para monitoramento e diagnés-
tico de transformadores, que melhora a
confiabilidade da transmissdo de energia
elétrica. A pesquisa, feita em parceria com
a Celeo Redes, recebeu fundos do pro-

llustracdo: Fotolia
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grama de investimentos em pesquisa e
desenvolvimento da Agéncia Nacional de
Energia Elétrica (Aneel).

Silva destaca que o método desen-
volvido pelos pesquisadores da GE con-
siste na associacdo simultanea de da-
dos coletados por meio de duas varia-
veis: analise dos gases presentes no 6leo

1,

dos transformadores e monitoramento
de emissdes aclsticas dos proprios equi-
pamentos. “Com naturezas complemen-
tares, a fusdo de tais variaveis é capaz de
oferecer diagndsticos mais robustos. O
diagnostico hibrido possibilita acompa-
nhar estatisticamente as possiveis falhas
de um transformador, auxiliando as ope-
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Recursos apoiam inovacao brasileira

radoras no reconhecimento das causas
provaveis e reduzindo a indisponibilidade
dos equipamentos. Além disso, a iden-
tificacdo prévia do problema amplia a
eficacia da manutencao preventiva, evi-
tando a parada repentina e até mesmo
a deterioracdo total do transformador”,
completa o especialista. o

L

A Empresa Brasileira de Pesquisa e Inovagao Industrial
(Embrapii) anunciou no dia 17 de mar¢o uma série de par-
cerias e Chamadas Publicas que irdo injetar mais de R$ 100
milhdes em recursos em inovacao na economia.

Entre as Chamadas para credenciamento de novos institu-
tos de tecnologia, destacam-se uma inédita com os Institutos
Senai de Inovagao (ISIs), um convénio com o Sebrae destinado
exclusivamente as micro e pequenas empresas e outro com a
Capes/CNPg/IEL, que visa o aproveitamento do conhecimento
de pesquisadores brasileiros no desenvolvimento de projetos
Embrapii por meio do pagamento de bolsas.

A Chamada Publica 01/2017 sera destinada aos Institu-
tos Federais de Educacao, Ciéncia e Tecnologia (IFs), ligados
ao Ministério da Educacdo (MEC). O objetivo é selecionar
até trés institutos, que passarao a se tornar Polos Embrapii
IF. Para se candidatar, eles deverdo demonstrar experiéncia
no desenvolvimento de PD&I para empresas em qualquer
area. O financiamento é de até R$ 3 milhGes em recursos Em-
brapii por polo credenciado. Atualmente, ha cinco polos em
atividade, que unem o setor produtivo ao setor académico.

A segunda Chamada Publica - 02/2017 - é destinada ex-
clusivamente aos Institutos Senai de Inovacdo (ISIs). Os can-
didatos precisam demonstrar experiéncia no desenvolvimento
de PD&l para o setor empresarial por meio de lista de projetos
que totalizem R$ 5 milhdes no periodo de 2014 a 2016. O fi-
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nanciamento sera de até R$ 15 milhGes em recursos por IS
credenciado. Serdo selecionados até cinco institutos. A Embra-
pii ja possui dois institutos credenciados: o Senai Cimatec, na
Bahia, e o Senai Polimeros, no Rio Grande do Sul.

Jareferente aos acordos, foi firmada uma parceria com
o Sebrae, no valor de R$ 20 milhdes, que visa o desenvol-
vimento de projetos de PD&I para microempreendedores
individuais (MEI) e micro e pequenas empresas (MPE). A
instituicdo ira aportar os recursos para garantir o aten-
dimento aos pequenos negdcios. Do valor total de cada
projeto apresentado pelas empresas, até um terco sera
subsidiado pela Embrapii e o restante ficara sob encargo
da unidade e da empresa, mas com subsidio do Sebrae.
Estima-se que com o acordo, cerca de 200 dessas micro e
pequenas empresas sejam atendidas. No convénio foram
definidas duas linhas de financiamento: a primeira, volta-
da para desenvolvimento tecnolégico, destina-se apenas
as micro e pequenas empresas; a segunda é de encadea-
mento tecnolégico e pode contar com empresas de todos
0s portes - sendo que os recursos investidos pelo Sebrae
serao destinados apenas a primeira linha.

Por sua vez, o acordo firmado entre a Capes, CNPq e
IEL, visa a renovacao do Programa Bolsa Jovens Talentos
Seu objetivo é estimular a insercdo no mercado de traba-
Iho de profissionais com experiéncia em desenvolvimento
de projetos tecnoldgicos e de inovagdo. Serdo oferecidas
200 bolsas - 100 (Capes) e 100 (CNPq) - nos valores entre
R$ 4 mil e R$ 7 mil. Os profissionais irdo atuar nas Unida-
des e Polos Embrapii contribuindo com sua expertise no
desenvolvimento de projetos de inovacao.

Para o diretor-presidente da Embrapii, Jorge Guimaraes
as medidas fortalecerdo ainda mais a inovacao brasileira e
os lacos entre os setores produtivos e académicos. “Além
de novas Unidades e Polos que estarao aptos a desenvol-
ver mais projetos junto as empresas, também queremos
aproveitar a capacidade intelectual de nossos pesquisado-
res e estudantes, que tém muito a contribuir no fomento
ainovacao”, declarou.
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Foto: Fotolia

Automacao

The lighting industry goes through a process of
profound changes. The LED advancement and the
application of automation and connectivity systems are
% increasing, offering greater comfort, luminotechnical
~=""quality and energy saving. Learn about the latest

trends, acceptance of new products and the forecasts
of manufacturers.
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La industria de la iluminacion esta pasando por un proceso

de cambio profundo. El avance del LED y la aplicacion

de sistemas de automatizacion y conectividad estan

creciendo, ofreciendo una mayor comodidad, calidad s
luminotécnica, y ahorro de energia. Aqui, las ultimas
tendencias, la aceptacion de nuevos productos y las
perspectivas de los fabricantes.
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Mercado

Perfil de importantes setores do
mercado, baseado em entrevistas com
executivos, profissionais e usuarios.

N\

Market

Mercado

Profile of key market sectors, based \{‘ Perfil de los sectores clave del

on interviews with executives,
& professionals and users.

mercado, basado en entrevistas con
ejecutivos, profesionales y usuarios.

MERCADO DE ILUMINACAO
RESIDENCIAL SOFRE MUDANCAS
IMPOSTAS PELO AVANCO DA
TECNOLOGIA LED, QUE VEM
ACOMPANHADA PELOS SISTEMAS
DE AUTOMACAO E USO DE
APLICATIVOS, PARA OFERECER
MAIOR CONFORTO, QUALIDADE
LUMINOTECNICA E ECONOMIA
DE ENERGIA.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

mercado de iluminacdo residencial

tem sido impulsionado, basicamente,

pela busca de economia de energia

no momento em que se compra um

imovel ou se faz uma reforma ou retrofit. A com-

plicada situacao econémica do Pais, aliada a alta

da conta de energia, sdo fatores que contribuem

na hora de optar pelas solucdes de iluminacéo a

LED, ja que proporcionam a tdo desejada econo-

mia e manutencdo com custo menor. Apesar de o

mercado ainda ter boa parte das vendas focada

em produtos tradicionais, como lampadas e lumi-

narias (tubulares, CFL, HID), dado o apelo do pre-

co e a facilidade de troca do equipamento, este é
um cendrio que esta mudando.

Em 2010, segundo o IBGE, existiam 62,8

milhdes de domicilios, nimero que hoje deve

poTENCIA [PE]
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chegar perto dos 70 milhdes, estiman-
do um crescimento em torno de 2% ao
ano. Ao considerar uma média de doze
comodos por domicilio, com um ponto
de luz, devemos ter hoje cerca de 800
milhdes de pontos de luz residenciais.
“Um numero que faz desse nicho de
mercado um potencial de vendas de
lampadas”, diz Isac Roizenblatt, dire-
tor Técnico da Abilux (Associacao Bra-
sileira da Industria de lluminacdo). Se-
gundo ele, o faturamento total do setor
de iluminacdo é de aproximadamente
R$ 4 bilhdes ao ano, sendo as lampa-
das e luminarias responsaveis por 60%
desse valor.

Atualmente, hd aproximadamente
120 empresas que atuam no mercado
de iluminacao residencial, associadas
a Abilux, que representam 80% do
mercado. “Hoje, sdo muitas as opgdes
oferecidas pelo mercado e, por isso,
o consumidor precisa ficar atento a
alguns itens que indicam a qualida-
de do produto que ele estd adquirin-

do. Ele deve checar as informacdes na
embalagem, saber se o fabricante ou
importador tem servico de atendimen-
to ao consumidor e se é facil o acesso
as informacdes complementares. Caso
seja um produto para montagem, veri-
ficar se 0 manual de instru¢des é claro
e contém todas as informacdes neces-
sarias para a aplicacdo”, orienta Lean-
dro Ferreira, engenheiro de Produtos da
Sylvania Brasil.

O usuério deve checar ainda os
termos técnicos informados na emba-
lagem do produto, como, por exemplo,
a quantidade de luz emitida pela lam-
pada (lumens). Ao fazer um retrofit, é
preciso se certificar se o produto esco-
lhido tem a mesma quantidade de luz
da tecnologia anteriormente utilizada.
E importante saber a garantia oferecida
pelo fabricante, assim como se o pro-
duto estd dentro das normas técnicas
brasileiras. A Philips, por exemplo, pro-
move campanha educativa nos pontos-
de-venda para ajudar o consumidor na

j- "
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Existe um potencial
interessante para venda

de lampadas para o nicho
residencial.

ISAC ROIZENBLATT | ABILUX

escolha da lampada certa, ja que boa
parte da populagdo ainda encontra di-
ficuldade em escolher uma lampada
LED ideal para sua aplicagao.

Certificado do Inmetro

Hoje, no mercado nacional, todas
as lampadas a LED devem possuir
compulsoriamente o Certificado do
Inmetro e, apds 17/7/2017, nenhum
distribuidor ou varejo podera comer-
cializar as lampadas a LED sem o selo
do Inmetro.

“Em razdo do cumprimento da
normalizacdo se dar em etapas (isto
é, num primeiro momento os fabrican-
tes e importadores ndo podem mais
comercializar, posteriormente, os ata-
cadistas e varejistas deixam de vender
e, por fim, micro e pequenas empre-
sa também), por ora, ainda had uma
grande quantidade de produtos ndo
certificados no mercado. Mas acredi-
tamos que apds o prazo final de ven-
da de produtos nao certificados, ha-
vera uma melhoria significativa na sua
qualidade”, afirma Leandro Ferreira,
da Sylvania Brasil.
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Ap0ds o prazo final para venda
de produtos nao certificados,
havera uma melhoria
significativa na qualidade
dos artigos.

LEANDRO FERREIRA | SYLVANIA

Segundo Ferreira, os principais
problemas que abatem o setor sdo a
presenca de fornecedores com produ-
tos de baixa qualidade, a falta de nor-
malizacdo para algumas familias de
produtos e a forte variacdo cambial.
“E de extrema importancia o desen-

volvimento de normas para balizar a
qualidade dos produtos de iluminagao,
além do esclarecimento a respeito dos
riscos de se adquirir equipamentos
de qualidade inferior ou de empresas
que ndo tém comprometimento com
a qualidade.

Além do tempo de vida reduzido,
existem também riscos a integridade
fisica dos usuarios e das instalacdes,
ja que para diminuir o custo dos pro-
dutos, alguns fornecedores ignoram
itens de seguranca, isolagdo e com-
patibilidade eletromagnética, entre
outros”.

Desenvolvimento tecnoldgico

Em termos de desenvolvimento de
produtos, a Internet das Coisas (loT,
Internet of Things, do original em in-
glés) tem se tornado um assunto cada
vez mais recorrente, com produtos
interligados a rede e com comporta-
mento automatizado, como lampadas
e lumindrias que ajustam seu nivel de
iluminacdo e temperatura de cor de
acordo com o ambiente ou horario.
Além disso, hd uma tendéncia cada
vez maior no desenvolvimento de pro-
dutos para uso direto com energia pro-
veniente de geragdo solar, minimizan-
do as perdas advindas dos processos
de conversao.

Pode-se dizer que as lampadas co-
nectadas j& sdo uma tendéncia. Re-
centemente, a Philips Lighting lancou
a segunda geracdo das Philips HUE,
as lampadas de LED inteligentes e co-
nectadas, que podem ser controladas
e ajustadas via smartphone ou tablet
(i0S e Android). Por meio de um aplica-
tivo, a Philips HUE permite controlar e
personalizar a iluminacdo, como ajustar

BEM-ESTAR

Escolha correta da iluminacao

é essencial para levar
funcionalidade e conforto a cada
comodo da residéncia.

[EZA rotencia
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B |nstalacdo rapida e segura

m Flexibilidade e rapidez no remanejamento de pontos
de consumo de energia elétrica

B Espaco de instalagédo reduzido em relagdo
ao método convencional por cabos

m Estrutura em chapas de ago zincadas com pintura eletrostatica,
resistente a intempéries

B Barreiras corta fogo: protegao passiva contra incéndio (até 240 minutos)

B Fabricado e ensaiado conforme as normas NBR IEC 60439-2
e |[EC 61439-6, garantindo performance e seguranca de funcionamento

Transformando energia em solucées. www.weg.net

Transmissdo & Distribuicio | Tintas
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Apos
17/7/2017,
nenhum
distribuidor

Ou varejo
brasileiro podera
comercializar
lampadas a LED
gue nao tenham
0 selo

do Inmetro.

o brilho da luz, reproduzir as cores de
fotos e até mesmo configurar as lam-
padas para acenderem e apagarem na
hora desejada, adequando a ilumina-
¢do a rotina didria. A segunda geragdo
da Philips HUE também é compativel
com o Apple Homekit, solugdo que tor-
na possivel a automacdo da residéncia
e a interacdo por comando de voz com
o Siri, do sistema iOS.

De acordo com Esther Pecher Ha-
moui, gerente de produto da Philips
Lighting Brasil, a companhia esta pre-
ocupada em oferecer diversas solugdes
que possam atender as diferentes de-
mandas dos clientes. Além do design
das pecas, a empresa procura agregar
outros valores aos seus produtos. “No
caso da Philips HUE, por exemplo, o
consumidor tem a oportunidade de
ter em casa a iluminacéo do futuro, ja
que essas lampadas sao conectadas e
podem ser ajustadas remotamente por
meio de um aplicativo no smartphone
ou tablet. Além de programar as lam-
padas para acender e apagar quando
0 usuario deseja, é possivel ajusta-las
para diversas cores e intensidades de

[EZ roténcia

Foto: Fotolia

luz. Esse produto vai ao encontro da
tendéncia de Internet das Coisas, que,
no futuro préximo, deve oferecer di-
versas solucdes conectadas a rede”,
diz a executiva.

Entre os destaques da Sylvania es-
tdo as luminarias Downlight Classic
LED e herméticas Slim Eco LED, Panels
LED e as novas familias de lampadas
a LED certificadas pelo Inmetro. “Em
termos de desenvolvimento de produ-
tos, priorizamos a eficiéncia energéti-
ca, custo, facilidade de instalacao, re-
trocompatibilidade (possibilidade de

Consumidor tem hoje a
oportunidade de instalar em sua
casa a iluminacao do futuro.
ESTHER HAMOUI | PHILIPS

Foto: Divulgacao

trocar o produto sem a necessidade
de alterar a instalacdo ou a estrutura)
e 0s aspectos estéticos”, resume Sal-
vador Netto, diretor comercial da Syl-
vania Brasil.
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Como escolher a lampada a LED?

Boa parte da populacdo ainda en-
contra dificuldade em escolher a lam-
pada certa, confundindo a poténcia
com a capacidade de iluminagado do
produto. “"As pessoas acabam esco-
Ilhendo uma lampada de maior watt
acreditando que esse é um de indica-
dor de ‘mais luz', quando, na verdade,
é de maior consumo. A emissao de luz
de uma lampada é, na verdade, medi-
da em lumens (Im) “, esclarece Acacia
Caitano, coordenadora de T&D, da Phi-
lips Lighting Brasil. “Por exemplo, uma
ldmpada de LED de 9,5W e 1.055 Im
ilumina mais e consome menos do que
uma lampada LED de 10 W e 800 Im.
Logo, para saber o nivel de luminosi-

dade de uma lampada LED, é preciso
pensar em lumens e ndo em Watts”.

Outro ponto importante que pre-
cisa ser verificado na adesdo dessa
tecnologia é a temperatura de cor,
indicada em Kelvin (K); seu valor de-
termina se as lampadas produzem
luz suave (mais amarelas) ou clara
(mais brancas). Assim, lampadas com
2.700 K, por exemplo, sdo mais ama-
relas, também chamadas no mercado
de mais quentes, e as lampadas com
6.500 K sdo bem brancas, até azula-
das, considerada uma temperatura de
cor mais fria.

O fator de poténcia (FP) indica
a eficiéncia com qual a energia esta

sendo usada. Esse item é importante,
principalmente para as lampadas LED
tubulares, onde é preciso garantir um
FP de, no minimo, 0,92.

No Brasil, a Aneel (Agéncia Na-
cional de Energia Elétrica) estabelece
que o fator de poténcia nas unida-
des consumidoras deve ser superior
a 0,92 capacitivo durante 6 horas da
madrugada e 0,92 indutivo durante
as outras 18 horas do dia. Esse limite
é determinado pelo Artigo n° 95, da
Resolucdo Aneel n°414, de 9/9/2010,
e quem descumpre estd sujeito a uma
espécie de multa que leva em conta
o fator de poténcia medido e a ener-
gia consumida ao longo de um més.

Perspectivas desse mercado

Com a retracdo da atividade eco-
ndmica, a industria da construgao civil
sofreu certa estagnacdo, prejudicando
a evolugdo das vendas destinadas ao
segmento de iluminacdo residencial.
“Neste momento, ha nitidos sinais de
recuperagao e as perspectivas para o
préximo ano sao de incremento na
utilizacdo de maior variedade de pro-
dutos em LED, além dos tipos basicos
(A60/Tube), utilizados em maior es-

[EX3 roténcia
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cala. Até agora, os maiores volumes
dos produtos basicos destinaram-se
a reposicao”, informa Salvador Net-
to, que completa: “Para 2017, nossa
perspectiva de crescimento de vendas
de produtos para a area residencial é
de aproximadamente 30%, levando-se
em conta apenas a reposicdo/retrofit
de pontos de iluminagao”.

Os fabricantes sdo unanimes ao
dizer que o consumidor brasileiro ja
busca a tecnologia LED por saber que
o mote dela é a economia de energia.
Porém, ainda ha a barreira do conhe-
cimento técnico. A tecnologia LED re-
presenta uma quebra de paradigma
em termos de iluminacéo, e é preci-
so educar o consumidor para que ele
se sinta mais seguro no momento da
compra e entenda o real impacto da
mudanca.

As perspectivas sao de
incremento na utilizacdo de
maior variedade de produtos
em LED.

SALVADOR NETTO | SYLVANIA

No que tange a linha de produtos,
a familia de lampadas a LED da Philips
para a area residencial compreende os
modelos LED bulbo, que tém o mes-
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mo formato das antigas lampadas in-
candescentes, modelos LED dicroicas
e PAR para substituicdo das lampadas
halégenas, modelos LED tube, que
substituem lampadas fluorescentes
tubulares. A Philips lancou a segunda
geracdo da Philips Hue (inteligente e
conectada) e tem lancado a cada tri-
mestre novos produtos a LED, como a
lampada “bolinha”, LED bulbo de alto
fluxo e alta poténcia.

1

A emissao de luz de uma
lampada é medida em
lumens, e ndo em Watts.

ACACIA CAITANO | PHILIPS

Ja a Sylvania oferece lampadas
bulbo (tipo péra), LED tubulares, di-
croicas, PARs, ARs, além de luminarias
internas e externas.

S&o muitos os beneficios ofereci-
dos pelas lampadas e luminarias com
tecnologia LED, mas o principal fator
é o alto indice de economia de ener-
gia quando comparado ao consumo de
uma lampada incandescente. A lampa-
da a LED pode oferecer até 90% de re-
ducdo no consumo de energia, o que
causa um grande impacto na fatura ao
final do més. Outra vantagem das lam-
padas a LED é a sua maior durabilidade,
alcancando até 25 mil horas, enquanto
a antiga incandescente tinha, em mé-
dia, apenas mil horas de duracdo. Além
disso, todos os produtos agora devem
ser certificados pelo Inmetro. [
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SOMOS
A LUMINO

Atuamos com projetos de
o sustentavel,
tecnelegia gHID,
que oferece a mais avancada
solucao para economizar
ia em luzes internas e

externas de alta poténcia.

gHID

Economia, Tecnologia
e Confiabilidade.

O gHID permite economia de
anergla, prolonga significativamente
a vida utll da lampada, reduz muito
os custos de manutencio e ainda
oferece uma luz mals clara e branca
do que a tradicional HID
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MUNDO GERACAO DISTRIBUIDA

Noticias, produtos, regulacées e
outras informacoes sobre Geracao
Distribuida

RAPIDO DESENVOLVIMENTO DO SETOR FOTOVOLTAICO
VERSUS A CAPACIDADE INOVATIVA NACIONAL.

tualmente existe uma gran-

de discussdo sobre o Plano

de Nacionalizacdo Progres-

siva (PNP) do Banco Nacio-

nal de Desenvolvimento Econ6mico e

Social (BNDES) no ambito empresarial

e também por meio das associagdes de
empresas do setor fotovoltaico.

As regras de credenciamento e ava-

liagdo de conteldo local dos componen-

X3 roténcia

tes do sistema de geracdo de energia
fotovoltaica sdo um pouco diferentes
do FINAME tradicional. Este método foi
criado para a industria edlica e satisfeito
com avinda de partes da cadeia produtiva
para o Brasil, e 0 BNDES resolveu replicar
0 modelo para o setor solar. Entretanto,
0 PNP solar veio com avancos institucio-
nais e legais devido ao aprendizado que o
banco teve a partir da experiéncia edlica.

Essas exigéncias basicas de compo-
nentes (obrigatorios) para se alcancar
um financiamento do BNDES somam-
se a itens opcionais e a itens prémio
que aumentam o percentual de partici-
pacdo de financiamento do banco, pre-
miando assim, 0 aumento de contetdo
nacionalizado.

O PNP solar nasceu a partir de uma
necessidade de financiamento para em-

Foto: Fotolia
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. DISTRIBUTED GENERATION WORLD
News, products, regulations and
other information on Distributed
Generation

preendimentos de energia fotovoltaica.
Verificou-se que seria improvavel que
algum investidor pudesse consequir fi-
nanciamento com as regras comuns do
FINAME, uma vez que um elevado per-
centual dos componentes do sistema
fotovoltaico é importado.

O PNP solar nasceu em discussao no
ambito do Plano Brasil Maior, por meio
de interacdes entre o Ministério da In-
dustria, Comércio Exterior e Servicos
(MDIC), a Agéncia Brasileira de Desen-
volvimento Industrial (ABDI) e o BNDES.
Portanto, percebe-se que foi um plano
coordenado de forma multilateral entre
6rgdos governamentais.

Alguns grandes players estao vindo
ou querendo vir atuar no Brasil e se be-
neficiar de capital do BNDES para finan-
ciar usinas constituidas com equipamen-
tos majoritariamente importados. Isso
pode pressionar ou até mesmo destruir
uma crescente, porém, ainda incipiente
industria nacional.

Neste contexto, as empresas nacio-
nais que estdo se esforcando e inves-
tindo para desenvolver contetdo tec-
noldgico nacional sdo quem mais irdo
sofrer e, consequentemente, o potencial

/ MUNDO GENERACION DISTRIBUIDA
Noticias, productos, regulaciones
y demas informaciones sobre la
Generacion Distribuida

do Brasil como um todo, de um dia ter
inovacdo real no setor solar.

O que se discute, de fato, é a ve-
locidade de crescimento da industria
fotovoltaica. Alguns, estrangeiros ou
brasileiros com conexdo internacional,
querem que o BNDES afrouxe as re-
gras, alegando que o modelo atual de-
sestimula e torna pouco competitiva a
industria nacional, levando empresas a
investir em outros paises. Este fato ndo
deixa de ser verdade. Existe o risco de
que, se mantidas as regras do PNP, al-
guns investidores que atuam por todo
o globo possam optar por uma Taxa In-
terna de Retorno (TIR) mais atrativa de
seus projetos e direcionar seus recursos
para outras nagoes.

‘ ABGD

Associagio Brasieira de. mm\aa Disrbuida

Um fator agravante ao desenvolvi-
mento do segmento fotovoltaico nacio-
nal é que o BNDES se apresenta como
a Unica fonte de capital de longo prazo
com taxas de juros compativeis com a
realidade global. O ambiente macroe-
condmico instavel devido a problemas
politicos recentes obrigou o governo a
aumentar a Taxa Selic (taxa basica de
juros) a patamares elevadissimos, fa-
zendo com que a utilizacdo de capital
comercial de longo prazo, como se de-
manda em projetos de infraestrutura,
torne-se inviavel.

A mesma macroeconomia turbu-
lenta faz com que as variacbes cam-
biais no Brasil se tornem um desafio
para os investidores internacionais

O PNP solar nasceu a

partir de uma necessidade
de financiamento para
empreendimentos de energia

Acessibilidade e modemldade
para ambientes corporativos

Conheca a linha de acessorios
3ue satisfazem a necessidade
e qualquer tipo de instalagao

Caixas de Piso

Canaletas e Acessorios

Acessdrios para instalagdes

Caixas e totens de mesa para acessibilidade

Veja revendas no site www.dul:otenr.mm.br

fotovoltaica.
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que visam utilizar capital financiado
em moeda estrangeira, délar normal-
mente. Muitos se mostram reticentes
a terem uma divida em délar e depen-
derem da estabilidade do real para
construir o projeto financeiro do em-
preendimento.

Neste contexto, o capital do BNDES
se apresenta como fundamental ao de-
senvolvimento deste setor. Porém, inves-
tidores alegam que o contelido nacio-
nalizado e o seu plano de implantacdo
sejam modificados para que se tornem
vidveis. Por outro lado, essas mudan-
cas se forem no sentido de diminuir
as exigéncias, podem fazer com que
ndo venham para o Brasil as partes de
maior valor agregado da cadeia pro-
dutiva global.

Para ilustrar esse impasse, Richard
Nelson e Michael Porter, que estdo
dentre os maiores pesquisadores so-
bre inovacao e politicas publicas, afir-
mam que sdo necessarias a formacdo
de capacidades dindmicas inovativas
por parte das empresas que produ-
zem localmente. A partir destas ca-
pacidades a inovacdo real pode sur-
gir. Este tipo de inovacdo se difere da

FTY POTENCIA
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inovacgdo espuria, que é aquela onde
ndo sdo desenvolvidas de fato as ca-
pacidades localmente. Por exemplo, a
montagem dos modulos fotovoltaicos
no Pais, muito festejada por alguns
politicos e empresarios, atualmente
ndo agrega qualquer inovagao real a
nossa nagao. Agora, exigir que as em-
presas comecem a desenvolver células
fotovoltaicas e a pesquisar semicondu-
tores no Brasil, isto sim podera gerar
inovagdes reais.

Um crescimento econdmico deseja-
do para o nosso Pais seria por meio da
formacao de um Sistema de Inovacdo
Nacional. Para mim é evidente que as
exigéncias do PNP visam a construgao
de um Sistema de Inovagao do Setor Fo-
tovoltaico no Brasil, portanto, essas po-
liticas me agradam como pesquisador e
professor universitario nesta area. Por
outro lado, como empresario do setor
de energia solar, eu também quero que
o BNDES afrouxe as regras para que o
crescimento deste segmento se dina-
mize mais rapidamente. Mas, a minha
maior vontade é que o Brasil crie uma
capacidade inovativa nesta area, mes-
mo que isso demore um pouco mais.

O BNDES pode trabalhar aperfei-
coando o modelo, como a criacdo de
alternativas a fianca bancaria. O go-
verno poderia respeitar a previsao e 0s
anuncios de novos Leildes de Energia
Reserva. Poderiam ser criados leildes
para fomentar a Geracdo Distribuida
por meio de varias empresas integra-
doras ancora, em um modelo descen-
tralizado, no qual elas obteriam o em-
préstimo subsidiado do

BNDES e repassariam, com regras,
para o cliente final.

Estes sdo apenas alguns exemplos
de solucbes para fomentar e acelerar
o desenvolvimento setorial. Logo, o
que resta concluir é que vivemos um
momento de escolha entre um rapido
desenvolvimento do setor fotovoltaico
versus a capacidade inovativa nacional
em energia solar. Esta é uma escolha
que o governo ira fazer, veremos nos
préximos capitulos.

v

SIQUEIRA DE MORAES NETO
Socio da Elektsolar
Innovations.

Capital do BNDES se
apresenta como fundamental
ao desenvolvimento do setor
fotovoltaico no Brasil.
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'EM ARQUITETURA E CONSTRUGAO.

Com 24 anos de histéria, a Feicon Batimat é o Unico evento da América Latina Vo N,
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ABREME

Associagdo Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

Jodo Carlos Faria Junior
Diretor Colegiado Abreme - abreme@abreme.com.br

s mudancas no mundo cada vez

mais aceleradas em tecnologia;

na maneira de formar familias; na

convivéncia em sociedade, entre
outras, também chegaram aos consumi-
dores que se tornaram mais conscientes,
exigindo daqueles que os atendem, qua-
lidade e profissionalismo, o que torna,
consequentemente, a concorréncia entre
as empresas mais acirrada.

Atualmente os consumidores procu-
ram empresas que se preocupam com a
satisfacdo de suas necessidades e nao
somente com a venda de produtos e ser-
vicos. Além disso, buscam aquelas em-
presas que desejam manter um relacio-
namento mais duradouro e ndo apenas
o atendimento de uma Unica vez.

Esse panorama nos impde o seguin-
te questionamento: Como desenvolver
equipes com perfil uniforme e consisten-
te para toda a rede de lojas, motivadas
na obtencdo de desempenho maximo?

Pesquisas realizadas mostram que um
bom atendimento é divulgado para 4 ou
5 pessoas, enquanto um péssimo avanga
para 10 a 12 pessoas em apenas horas
apds o fato, prejudicando a imagem do
estabelecimento e ndo apenas de quem
fez 0 mau atendimento. A imagem de uma
empresa é o reflexo daqueles que nela tra-

Espaco Abreme
Noticias e informagées sobre os

distribuidores e revendedores de materiais \

elétricos, de iluminacdo e automacao.
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Qualificacao profissional
e lideranca na busca
ela exceléncia

balham, sendo assim, o vendedor e/ou a
equipe de vendas ndo vendem apenas os
produtos disponiveis aonde trabalham. A
primeira coisa que se vende a qualquer
cliente é a sua prépria imagem, dai a im-
portancia de investimento na qualificacdo
profissional dos seus colaboradores.

Os principais requisitos exigidos para
um profissional de vendas, seja para atuar
em loja, seja para atuar em telemarketing,
s30: boa comunicacao verbal, habilidade
de saber ouvir, capacidade de lidar com
clientes, conhecimento sobre os produ-
tos e servicos da empresa, conhecimen-
to basico em informatica e, em alguns
casos, fluéncia em outros idiomas. Deve
utilizar boas maneiras ao usar o telefo-
ne, saber trabalhar em equipe, ter poder
de persuasdo e manter-se calmo sob um
ambiente de pressao.

A qualificacdo de profissionais pode
aumentar o comprometimento com a
empresa, elevar o nivel de retencdo de
funcionérios e melhorar a performance
do negocio. O treinamento dos colabo-
radores deve desenvolver as seguintes
competéncias: capacidade de percepcao
para entender e atender as expectati-
vas dos clientes; agilidade e presteza no
atendimento; capacidade de apresentar e
vender os servicos da empresa; motivacdo

Espaco Abreme

News and information on the
distributors and retailers of electrical,
lighting and automation products.

para crescer juntamente com o negacio.

Além da qualificagdo profissional, ha
outro ponto que nao pode deixar de ser
citado quando se almeja a exceléncia de
resultados: é a questao da lideranga. Tra-
ta-se de um novo papel que precisa ser
bem aprendido para ser bem desempe-
nhado, porque ndo ha mais espaco para
o0 antigo papel de lider como “chefe su-
perior”. O exemplo vem de cima, cabe as
liderancas definir os principios, valores e
missao da sua empresa e aplica-los no
dia a dia e, assim, conquistar a confianca
e 0 engajamento da equipe quanto as
metas que desejam alcancar.

Finalizando, o mais importante na
busca da exceléncia nesse mercado é
saber que as empresas precisam de to-
das as maneiras conhecer seus clientes
e 0 que eles desejam ou necessitam. O
atendimento tem que renovar-se a todo
0 momento e com bastante velocidade a
fim de atender as expectativas dos mes-
mos. Para isso precisam de equipes bem
treinadas e alinhadas com os objetivos
da empresa através de suas liderancas.
0 uso de novas ferramentas para fideli-
zacdo desses clientes é imprescindivel e
é o que vai ser o diferencial entre quem
tera sucesso e quem sucumbira as ne-
cessidades do mercado.

Espaco Abreme
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O investidor-anjo e as
alternativas de estruturacao legal
para o aporte de investimentos em
empresas startups

Por Lucas Martins Dias e Rafael Falcetta Corréa, socios da Cabanellos Schuh Advogados Associados.

Brasil, embora suas inimeras di-

ficuldades sociais e econémicas

e, talvez, até mesmo em razdo de

tais obstaculos, demostra signifi-
cativo crescimento no que diz respeito a
taxas de empreendedorismo. No ano pas-
sado, por exemplo, segundo informacdes
obtidas junto a estudos realizados pelo
SEBRAE, a taxa de empreendedorismo
no Pais, entre pessoas de 18 a 64 anos,
foi de 39,3%, o maior indice dos ultimos
14 anos, e quase o dobro dos 20,9% re-
gistrados no ano de 2002.

Este cenario, aliado as inimeras ne-
cessidades de infraestrutura, por sua vez,
acabam propiciando um fértil terreno para
novos negacios estruturados no territorio
nacional e/ou por intermédio de empresas
ou investidores estrangeiros.

Ademais, percebe-se que, mesmo em
momentos de severa crise como o atual, o
Brasil, devido a sua representatividade con-
tinental, ndo deixara de ocupar um lugar
estratégico para toda e qualquer empresa
com intengdo de prover escala mundial em
seu respectivo mercado de atuacao.

Este cendrio econdmico acima citado,
acrescido de um natural incremento das
formas de investimento que, por sua vez,
passaram a ter melhores condicoes de re-
alizagdo a partir da estabilizagdo mone-
taria e a paulatina abertura de mercado
iniciada nos anos 90, incentivou o Brasil

a buscar mecanismos formais para aporte
de investimentos. O desenvolvimento de
tais mecanismos deu-se, especialmente,
a partir do advento de instrumentos ju-
ridicos que propiciaram melhores con-
dicbes e acessibilidade das empresas a
um universo de capital financeiro menos
Custoso e mais colaborativo.

Nessa linha, destacam-se as regula-
cOes dos fundos de investimento, mais es-
pecificamente, a Instru¢do 391 da Comis-
sdo de Valores Mobiliarios que, por sua vez,
regulou os Fundos de Investimentos em
Participacdo (“FIPs") que contribuiu para a
solidificacdo das estruturas de investimen-
to e, consequentemente, aprimorou a rela-
cdo entre investidores e empreendedores.

Outro mecanismo de suma relevancia
a respeito do comportamento do mercado
de investimentos privados, amplamente ob-
servado e difundido nos Ultimos anos, fica
a cargo dos aportes de recursos realizados
por investidores denominados “anjos”.

Entende-se como investidor-anjo a pes-
soa fisica e/ou juridica, em geral bem-suce-
dida em termos financeiros ou, até mesmo,
um fundo de investimentos que, por sua
vez, decide aportar recursos em empresas
startups. O aporte de tais recursos ndo se
resume, apenas, ao capital financeiro, mas
também, ao apoio intelectual ao empreen-
dedor com suas experiéncias, conhecimen-
to e, até mesmo, disponibilizando consulto-

rias ou equipes de trabalho para melhora
da implementacao de métodos de gestao
profissionalizada da empresa.

Afigura do investidor-anjo, embora ja
esteja presente no mercado nacional ha
algum tempo, foi legalmente introduzida
no ordenamento juridico brasileiro a par-
tir da publicacdo da Lei Complementar
n° 155 (“LC 155") de 27 de outubro de
2016 que, por sua vez, alterou a redagdo
da Lei Complementar 123 de 14 de de-
zembro de 2006, no qual, ambas, tratam
sobre o Estatuto Nacional da Microem-
presa e da Empresa de Pequeno Porte.

A LC 155, embora publicada ao final
de 2016, entrou em vigor somente no cor-
rente ano, no que diz respeito ao artigo 61,
o qual versa sobre a relacdo da empresa
com o investidor-anjo. Esta premissa legal
visa disciplinar a forma de tributacdo, as-
sim como a criacdo de um novo formato
de relagdo dos direitos e deveres entre em-
preendedor e investidor, no que diz respei-
to as micro e pequenas empresas, a partir
do advento do denominado “Contrato de
Participacdo” celebrado entre as partes.

Vale frisar que a edicao da referida LC
155 surge para incentivar e trazer maior
seguranca aos investimentos aportados
em um segmento de empresas com alto
potencial de retorno, mas também, de
perdas. Apenas a titulo ilustrativo, confor-
me estudo intitulado " Causas da mortali-
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dade de startups brasileiras: O que fazer
para aumentar as chances de sobrevi-
véncia no mercado?”, desenvolvido pela
Fundacdo Dom Cabral (2012, p. 9), 25%
das empresas startups encerram suas
atividades antes de completar o primeiro
exercicio social e, em torno de 50%, an-
tes de completar um periodo de 04 anos
do inicio de suas atividades econémicas.

Em relacdo as dificuldades descri-
tas acima, o art. 61 da LC 155, a partir
do advento do Contrato de Participa-
¢ao, cria uma interessante opcao para
um maior controle das relacdes entre
empreendedor e investidor-anjo. Neste
formato juridico ora criado, por exem-
plo, vislumbram-se vantagens a ambas
as partes que, até entdo, ndo existiam.

Vale citar, no que tange as vanta-
gens do Contrato de Participacdo, por
exemplo, a manutencdo com o empre-
endedor da autonomia das decisdes ge-
renciais, enquanto mantiver a relagdo
juridica entre empresa e investidor sob
a configuracdo do Contrato de Participa-
¢do, visto que o investidor-anjo ndo tera
participacdo na geréncia da sociedade e
nem direito a voto nas Reunides de S6-
cios e/ou Assembleias Gerais.

Ademais, o aporte de recursos sob o
formato do Contrato de Participacao, por
nao caracterizar a geragao de receitas e/
ou o ingresso imediato de novo socio no
negdcio, permite ao empreendedor e a
empresa investida uma maior chance de
manter o seu enquadramento tributario
antes do investimento.

Em contrapartida, o investidor-anjo
nao sera responsavel por quaisquer divi-
das contraidas pela sociedade investida,
mesmo em caso de recuperacao judicial.

Ainda, podera o investidor receber a
sua remuneracdo como retorno do investi-
mento realizado, denominado na LC 155 de
"titularidade do aporte financeiro”, ap6s o
prazo minimo de 02 anos do aporte e, li-
mitado, ao prazo de 05 anos, totalizando
um periodo maximo de 07 anos da relacao.

Frisa-se, também, que a remunerac¢do
do investidor-anjo ndo podera ultrapassar

X potENCIA
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50% (cinquenta por cento) dos lucros
acumulados e auferidos pela sociedade
no periodo remuneratorio estabelecido
no Contrato de Participacdo entre as par-
tes, bem como o somatdrio de tais remu-
neracdes ndo podera ultrapassar o valor
aportado devidamente corrigido.

Dito isto, & compreensivel a sequinte
questdo: Diante das limitacdes financeiras
impostas pelo Contrato de Participacdo ao
investidor-anjo em relacdo as formas de
sua remuneracao, quais seriam os poten-
ciais e reais ganhos financeiros atrativos
ao investidor-anjo?

Analisando as limitacdes financeiras
para o retorno dos aportes do investidor-
anjo, de fato, parece-nos que tais restri-
¢bes ndo corroboram para um desenvol-
vimento mais acentuado desse veiculo de
incentivo ao empreendedorismo.

Contudo, ha outras fontes/alternati-
vas de significativa relevancia para a re-
muneracdo do investidor-anjo. Este, por
exemplo, poderd optar por transferir a
terceiros, onerosamente e com &gio, a ti-
tularidade do aporte financeiro realizado,
desde que ocorra com consentimento dos
sécios da empresa startup. Ademais, a LC
155 ndo fixa um prazo minimo para que
a transferéncia da titularidade ocorra, au-

mentando a probabilidade de viabilizacdo
desta alternativa de retorno financeiro.
Além da hipotese supracitada, o in-
vestidor-anjo possui o direito de resgatar
0 seu investimento depois de decorrido o
prazo de 02 anos da assinatura do Con-
trato de Participagdo ou em prazo superior
caso estabelecido no referido contrato.
Nestes casos, 0 “resgate do investimen-
to"” ocorrerd conforme as prerrogativas
de pagamento dos haveres prevista no
art. 1.031 do novo Cddigo Civil (Lei n°
10.406/2002), ou seja, pagos a vista, no
prazo de 90 (noventa) dias ap6s a comu-
nicacdo entre as partes, salvo acordo ou
estipulagdo contratual em contrério.
Outro importante beneficio auferido
ao investidor-anjo pelo texto legal é o di-
reito de venda conjunta da titularidade
do aporte de capital em caso de oferta de
compra das quotas sociais da empresa in-
vestida. Nesse caso, o investidor-anjo teria
direito aos mesmos termos e condicdes
ofertados aos socios regulares asseme-
lhando, tal direito, a clausula caracterizada
como “tag along” prevista pelo art. 254-A
da Lei n° 6404/76 (Sociedades Andnimas).
Por Ultimo e, talvez, a mais interessan-
te das alternativas atribuidas ao investi-
dor-anjo é a concessao do direito de pre-
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feréncia de aquisicdo das quotas sociais
existentes da empresa investida em caso
de oferta de compra da startup.

Nesses casos, por exemplo, entende-
mos que sera passivel para o investidor-
anjo decidir, em casos de empreendimen-
tos com bom potencial de retorno, adquirir
as quotas sociais existentes da sociedade
e, a partir disto, tornar-se socio para, no
futuro e sob outras condicdes de negocia-
a0, apurar representativo ganho de capi-
tal sobre a venda das, entdo, suas quotas
sociais da empresa adquirida.

A possibilidade de conversibilidade
do investimento em ingresso no quadro
societario prevista no Contrato de Parti-
cipagdo assemelha-se as habituais previ-
sdes dos contratos de mutuo conversiveis
em participacdo social. No entanto, os
instrumentos de investimento ora cita-
dos possuem suas distingdes, tais como,
o Contrato de Participagdo vale-se das
limitacdes e vantagens que o texto legal
proporciona para investidor e empreen-
dedor, enquanto que, o Contrato de M-
tuo, embora ndo contenha algumas van-
tagens previstas pela LC 155, ndo possui
as limitacbes de aporte apenas as micro
e pequenas empresas.

Importante ressaltar que, a legislagao
brasileira e a liberdade para a formatacao
dos contratos de mutuo, também am-
plamente utilizado por investidores-anjo
para aporte de investimentos em empre-
sas, estrutura-se de forma muito similar

NOS ESTADOS UNIDOS, NO
PRIMEIRO SEMESTRE DE
2015, OS INVESTIDORES-

ANJOS INVESTIRAM MAIS

DE US$ 10 BILHOES EM
CERCA DE 29.500 STARTUPS.

a legislacdo norte-americana, onde tais
praticas de investimento s&o habituais e
muito mais significativas.

Nos Estados Unidos, ilustrativamente,
somente no primeiro semestre de 2015,
os investidores-anjos investiram mais de
10 (dez) bilhdes de ddlares em aproxima-
damente 29.500 (vinte e nove mil e qui-
nhentas) empresas startups, propiciando
a criacdo de, aproximadamente, 84.000
(oitenta e quatro mil) postos de trabalho.

O Congresso Americano, em 2012,
atento a representativa importancia de
tais linhas de aporte de recursos, pro-
mulgou a Jumpstart Our Business Star-
tups Act3 ("JOBS Act”), ou seja, nova le-
gislacdo que alterou as regulamentacgdes
de investimentos até entdo vigentes nos
Estados Unidos. Esta legislacdo visa ace-
lerar e incentivar o desenvolvimento de
tais empresas startups no pais.

Analisando o modelo norte-america-
no relacionado aos veiculos de captagdo
de recursos financeiros junto a investi-
dores-anjo, destacam-se as denomina-
das convertible debt notes, que, por sua
vez, sdo equivalentes aos contratos de
mutuo conversiveis em participacao so-
cial utilizado no Brasil.

Contudo, ha algumas importantes e
decisivas diferencas entre o instrumento
aplicado nos Estados Unidos e em nosso
Pais. Estas distingcdes, a nosso ver, uma
vez analisadas e adotadas sob o prisma
da realidade de mercado brasileira, po-
tencialmente, poderiam resultar numa
maior propagacdo de tais investimen-
tos, sendo vejamos:

(i) O investidor-anjo, além do direito de
preferéncia para aquisicao das quotas
em caso de venda da empresa a ter-
ceiros, serd considerado preferencial
credor em caso de eventual faléncia;

(i) Caso a empresa receba ofertas de
alienacdo ou avaliacdo de sua par-
ticipacdo social, o investidor-anjo
poderd, automaticamente, ter con-
vertido seu crédito sobre a empresa
em participacdo social, tornando-se
sécio da empresa.

A partir das informaces acima ex-
traidas, percebe-se que, a LC 155 e a
JOBS Act detém o mesmo e salutar ob-
jetivo de propiciar alternativas ao in-
vestimento privado como propulsor do
empreendedorismo, geracdo de renda,
emprego e desenvolvimento social.

De nossa parte, embora a salutar
adocdo da LC 155, apontamos que
alguns ajustes na sua redacdo, como
aqueles extraidos e comparados da le-
gislacdo norte-americana, poderiam
propiciar resultados mais efetivos para
investidor-anjo e empreendedor.

Independentemente disso, inegével
que a LC 155 se trata de um avanco sig-
nificativo ao universo do empreendedo-
rismo nacional, o qual deve permanecer
em constante discussao a fim de sequir o
seu desenvolvimento permanente.
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REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

avanco da energia edlica no

Brasil tem gerado oportu-

nidades para diversos tipos

de fornecedores de produ-
tos e servicos. No entanto, esse tipo de
instalacdo muitas vezes exige materiais
especiais. E o caso dos cabos elétricos,
que precisam atender a certas especifi-
cacoes técnicas para serem aplicados in-
ternamente nas torres e entre as torres
(wind grid). “Estimamos um potencial de
mercado de cabos para energia edlica
acima de US$ 50 milhdes/ano”, revela
o engenheiro Roberto Anténio Seta, di-
retor Comercial e de Marketing da Ge-
neral Cable Brasil.

O mercado de cabos elétricos para
parques edlicos divide-se em duas gran-
des familias, sendo a primeira para apli-
cacdo interna ao aerogerador e a segun-
da para aplicagbes externas, ou seja,
entre as torres, que fara a conexao de

SEGMENTO DEPENDE DA CONTINUIDADE
DOS LEILOES PARA MANTER
CRESCIMENTO NO BRASIL

um grupo de aerogeradores a uma su-
bestacdo coletora e/ou disponibilizara a
energia gerada no sistema interligado.
Essas duas familias de produtos carac-
terizam duas etapas de fornecimento: o
cabo especial e customizavel, desenvol-
vido para o fabricante do aerogerador
(projeto sob medida), e o cabo elétrico
convencional fornecido para a empresa
instaladora do parque eolico (licitacao).

No primeiro caso, tratam-se de cir-
cuitos internos ao aerogerador (nacele
e torre), que emprega cabos de potén-
cia, controle e supervisao (de baixa ou
média tensdo) com as caracteristicas
técnicas especificas de cada fabricante,
e que normalmente seguem normas in-
ternacionais de qualificacdo — sdo pro-
jetos de cabos dedicados.

No segundo caso — subestacoes e
redes coletoras, centrais de comando e
supervisao — os cabos poderao ser insta-

The advancement of wind energy in Brazil has El avance de la energia edlica en Brasil ha creado
generated opportunities for many types of suppliers oportunidades para los diferentes tipos de proveedores
of products and services. However, this type of de productos y servicios. Sin embargo, este tipo de
installation requires special materials. This is the instalacién requiere materiales especiales. Este es el caso s
case of the electrical cables, which must meet de los cables eléctricos, que deben cumplir con ciertas
 particular specifications to be used both internally especificaciones para que sean aplicados dentro de las
to the towers and connecting the towers. torres y entre las torres.

POTENCIA
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lados em redes aéreas, subterraneas ou
submarinas, adotando-se especificacbes
técnicas padronizadas no Brasil e utili-
zadas pelas concessiondrias de distri-
buicdo de energia. “Cabe ressaltar que
um grande nimero de parques edlicos
esta instalado em regides costeiras do
Pais, logo, as caracteristicas de resistén-
cia aos efeitos da umidade e da maresia
dos cabos sdo determinantes”, sublinha
Alvaro Luiz Luccas, gerente de Desen-
volvimento de Negocios da Induscabos.

As diferentes partes da unidade de
geracdo edlica demandam diferentes
desempenhos. Dentro da nacele (com-
partimento instalado no alto da torre
que abriga todo o mecanismo do ge-
rador) da turbina edlica, devem ser uti-
lizados cabos de controle e de dados
sujeitos a flexdo continua, enquanto
cabos de energia resistentes a tor¢do e
flexdo devem ser aplicados na torre da
turbina edlica.

Além da exigéncia de flexibilidade,
também devem ser consideradas resis-
téncia térmica, resisténcia a abraséo,
resisténcia a éleo e outros componen-
tes quimicos. Para as partes méveis do
gerador edlico, o cabo deverd ter boa
flexibilidade de torcdo e flexdo, com
possibilidade de operar em um raio de
curvatura pequeno devido a limitactes
de espaco.

| 48 oVl

Foto: Divulgacao

Foto: Divulgacdo/Nexans

“Os cabos internos sao especiais,
em funcdo do esforco mecanico a que
sao submetidos. As torres giram em
torno do proprio eixo e automatica-
mente torcem o cabo. Logo, eles tém
de ser mais resistentes e possuir uma
protecdo maior que um cabo elétrico
convencional”, explica Jodo Carro, di-
retor de Energia da Prysmian Améri-
ca do Sul.

Requisitos especiais de retardan-
cia a chama, baixa emissao de fumaca,
uso de compostos ndo halogenados
(Low-Smoke-Zero-Halogen, LSZH), re-
sisténcia a radiacdo UV e protecdo ele-
tromagnética também sdo necessarios
devido as consideraces de seguranca.
De modo geral, instalagbes de energia
edlica requerem simultaneamente alta

Estimamos um potencial

de mercado de cabos para
energia edlica acima de US$
50 milhdes/ano.

ROBERTO ANTONIO SETA |
GENERAL CABLE BRASIL

flexibilidade e resisténcia a torcao para
os cabos utilizados.

Nas torres edlicas, sdo utilizados
cabos de baixa tensdo (1 kV) com iso-
lacdo em borracha flexivel que trans-
mitem a energia produzida no gera-
dor para o transformador, geralmente
localizado na base da torre. Os cabos
sdo fabricados com compostos nao
halogenados e também sdo resisten-
tes ao 6leo, abrasdo e raios UV. Entre
o transformador e a base da nacele séo
utilizados cabos de média tensao, que
podem suportar até 35 kV, isolados em
borracha flexivel. Para aplicacdes fixas,
sdo utilizados cabos de baixa tensao
em cobre ou aluminio.

Nas naceles, sdo utilizados cabos
flexiveis blindados de baixa tenséo para
suportar até 120°C. A blindagem do
cabo atende as caracteristicas de pro-
tecdo eletromagnética. Os cabos sdo
isolados com silicone para suportar o
calor intenso (até 120°C). Para grandes
turbinas (2,5 a 6 MW), cabos flexiveis
de média tensdo podem suportar trés
voltas completas em qualquer direcao.
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Desenvolvimento dos
produtos e solucoes

Atualmente, os fabricantes de ca-
bos para instalacdes edlicas capacita-
dos a atender demandas técnicas ali-
nhadas com as especificacdes e regula-
mentacdes internacionais ndo chegam
a meia duzia no Brasil. As empresas
investem pesado em pesquisa e de-
senvolvimento para encontrar formas
de melhorar o desempenho dos aero-
geradores.

Alguns aspectos que tém norteado
o desenvolvimento e o aprimoramen-

1 roténcia

to dos cabos edlicos: adaptacdes para
acomodar geradores cada vez maio-
res; substituicdo de cabos de BT por
MT para turbinas edlicas com trans-
formadores localizados nas naceles;
maior flexibilidade para atender altas
torcdes e vibracdes; novos compostos
de isolagdo e cobertura dos cabos, que
tenham resisténcia ao calor, frio, 6leos
e fogo; cabos com condutores de alu-
minio para redugao de peso e de cus-
tos; integracdo das funcoes de teleco-
municacdes e energia quando possivel;
aumento da capacidade de transmissao
de dados; alternativas para monitorar
e gerenciar remotamente as turbinas;
e solucdes técnicas voltadas a susten-
tabilidade das maquinas.

Muitos dos cabos internos ao aeroge-
rador exigem matérias-primas especiais e
sao totalmente customizaveis, para obter
a performance ideal, consequentemente,
possuem uma estrutura de preco diferen-
te da estabelecida em outras aplicagdes.
Quanto aos condutores utilizados nas
redes externas, transporte de energia,
comunicagao e controle, a performance
exigida é semelhante a j4 adotada pelas
concessionarias que operam no Brasil.
Sao produtos padronizados, que aten-
dem as normas brasileiras e, portanto, os
precos sao similares também.

A General Cable possui uma area
de negocios focada em energias reno-
vaveis, que visa a melhor solu¢do técnica
para cada projeto. Dentro desse escopo,
langou o cabo Flexonax Wind 105, que,
além de possuir um composto de isola-
cao livre de chumbo, possui a cobertura
termofixa em material HTP, desenvolvido
pela empresa, que melhora a performan-
ce termomecanica e otimiza a confiabi-
lidade do cabo.

Ja a Prysmian “tropicalizou” o cabo
Tropical Wind para adequa-lo ao mer-
cado nacional. Um dos ajustes foi a re-

Os leildes de energias
renovaveis da Aneel sdo o
principal fator impulsionador
das vendas de cabos eélicos.

ALVARO LUIZ LUCCAS |
INDUSCABOS

ducdo do peso final e do didmetro em
20%, facilitando a instalacdo nas torres.

Para aplicagao em torres edlicas, a
Nexans desenvolveu os cabos Windlink,
produtos especiais flexiveis de baixa e
média tensdo altamente resistentes a
torcdo, movimentos, vibracdes conti-
nuas, stress mecanico, corrosao, agua,
radiacdo UV, éleo, alta temperatura,
retardancia a chama e auséncia de ha-
logénio. “"Todas essas caracteristicas
se devem as condices ambientais e
mecanicas do parque e das torres, nas
quais o produto é submetido”, ressalta
Melina Konig, gerente de Marketing da
Nexans. Outro tipo de cabo utilizado em
instalacoes edlicas é o Fipex WTR AL, de
MT em aluminio, para a interligacdo das
torres. As caracteristicas desse produto
envolvem a possibilidade de instalacdo
em locais secos ou até com imersao to-
tal em 4gua, dutos subterraneos ou di-
retamente enterrados.

A Nexans também inclui no seu
portfolio servicos de kitting e conecto-
rizacdo. “Na pratica, isso significa que
customizamos os lances (tamanho dos

Foto: Divulgacao
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m CONDUTORES ELETRICOS

cabos), conectorizamos de acordo com
tamanho da torre do cliente e entrega-

Empresa tem investido
constantemente no
desenvolvimento de
solucdes para a area edlica.
MELINA KONIG | NEXANS

Incentivos para alavancar

a geracao distribuida e
diversificacao da matriz
energética sdo essenciais para
o setor edlico nacional.

JOAO CARRO | PRYSMIAN

mos diretamente in loco, ou seja, no par-
que edlico ja com as identificacbes de

instalacdo para cada torre do parque”,
esclarece Konig.

Comportamento do mercado

As vendas de cabos para o seg-
mento edlico tém apresentado expres-
sivo crescimento nos Ultimos anos. “De
2013 a 2016, tivemos um aumento no
faturamento em torno de 50%", revela
Roberto Seta, da General Cable. A pers-
pectiva é de crescimento, desde que o
governo continue com os leildes regu-
lares de contratacdo de novos projetos
para uma média superior a 2 GW/ano
em novos empreendimentos.

“Os leildes de energias renovaveis
da Aneel sdo o principal fator impulsio-
nador das vendas de cabos edlicos, ja
que a geracao distribuida e as fazendas
particulares de grande porte ainda sdo
incipientes”, pondera Alvaro Luccas, da

Induscabos, que acrescenta: “No entan-
to, 0 que preocupa é a auséncia atu-
al desses leildes, que pode impactar o
mercado a partir de 2018, com a baixa
na demanda”.

Mas considerando a previsdo do
PDE - Plano Decenal de Energia 2024,
onde consta que a capacidade instala-
da no Brasil serd mais do que dobrada
(24 mil MW), as expectativas ainda sao
promissoras. Além da continuidade dos
leildes de contratacdo de geracdo de
energia por novos empreendimentos, a
manutencao e ampliacdo da desonera-
¢do da cadeia produtiva do setor pode-
ra aumentar o interesse dos investidores
nos certames.

As empresas de cabos elétricos
Investem pesado em pesquisa e
desenvolvimento para encontrar
formas de melhorar o desempenho

dos aerogeradores.

23 rotencia

“Incentivos tributarios para alavan-
car a geragdo distribuida e o forte com-
prometimento do governo para diversi-
ficar a matriz energética brasileira séo
essenciais para nao estagnar o segmen-
to edlico nacional”, afirma Jodo Carro,
que projeta um mercado de 1.700 ae-
rogeradores para 2017.

Nos ultimos 12 anos, a General
Cable Brasil forneceu cabos para mais
de 50 empreendimentos, algo equiva-
lente a 3 GW em projetos de energia
edlica (de um total de cerca de 10 GW
instalados no Pais). Em 2016, 10% da
receita da companbhia foi proveniente
de cabos para parques edlicos. Além
dos condutores de MT em aluminio
(grid ou RMT), a companhia também
fechou contratos representativos de
cabos de aluminio nu, para a ligacdo
da energia ao SIN. Os maiores forne-
cimentos nos ultimos dois anos foram
para os grandes complexos edlicos
de Santa Vitdéria do Palmar (RS); La-
goas e Canoas (PR) e Santana e Ca-
lango (RN), que, juntos, consumiram
mais de 1.100 km de cabos de MT
em aluminio. )

Foto: Divulgacao
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A Induscabos mantem em seu portfolio uma linha
completa de condutores elétricos de Alta, Média
e Baixa tensdo, capazes de atender, com
qualidade e seguranca, as necessidades de
pequenas residéncias a grandes projetos de
construcao civil.
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~ Condutores elétricos para
infraestrutura metroviaria

ando sequéncia a série de
artigos baseados na cole-
cdo de Guias de Aplicacdo
de Cabos que o ICA/Pro-
cobre langou este ano, chegou a vez de
abordarmos a infraestrutura metrovidria.

Assim como apontamos nos artigos
anteriores, que trataram das infraestru-
turas portudrias e aeroportuarias, as
construcdes do setor metroviario tam-
bém possuem caracteristicas que exigem
cabos elétricos especificos para cada si-
tuacdo. E a escolha e aplicagdo correta
desses condutores é essencial para se
garantir o bom desempenho e a segu-
ranca das instalagoes.

Na tabela da pagina ao lado estdo
elencadas as classes de encordoamento
e os locais onde sdo instalados os dife-
rentes tipos de cabos elétricos. No entan-
to, cabe esclarecer que o contetido des-

A rotencia

ta tabela, como também as informagoes
técnicas deste item, buscam representar
a maioria dos cabos elétricos utilizados
neste setor e, portanto, variagdes podem
ocorrer devido a ampla variedade de ca-
bos e as particularidades de cada projeto.

Principais caracteristicas ne-
cessarias dos cabos elétricos com
condutores em cobre utilizados
em areas especificas do setor me-
trovidrio:

» Confiabilidade;

» Resisténcia a agua;

» Maior flexibilidade e otimizagdo

de espaco na instalagao.

Da mesma forma que ja citado
nos setores portuario e aeropor-
tuario, os principais beneficios que
os cabos elétricos com condutores

em cobre oferecem para esta apli-
cacao sao:

» Confiabilidade das conexdes;

» Maior flexibilidade e otimizacdo de
espaco na instalacdo, facilitando o
lancamento em longas distancias
em rotas ndo retilineas, portanto, o
uso de cabos flexiveis também visa
a facilidade, seqguranca e reducdo de
Ccustos operacionais nas instalacoes;

» Raio de curvatura reduzido;

» Resisténcia a corrosao do condutor;

» Maior capacidade de corrente e
menor perda por aquecimento.

Tipos de isolacdées usualmente

utilizadas:

» EPR e HEPR: em funcdo da clas-
se de temperatura de operacdo do
cabo (maior ampacidade);

» COMPOSTOS NAO HALOGENA-
DOS: em locais onde ha grande
concentracao de pessoas (estacoes,
tlneis e areas administrativas);

» SILICONE: circuitos de seguran-
¢a e emergéncia para continuar
operando em situagdes de incén-
dio durante determinado tempo.

Tipo de cobertura usualmente

utilizada:

» COMPOSTOS NAO HALOGENA-
DOS: em locais onde ha grande
concentracao de pessoas (estagoes,
tneis e areas administrativas).

Cabos armados com fios ou fitas
planas (protecdo contra roedores) po-
dem ser utilizados nesse setor, depen-
dendo do tipo de aplicagao.

Os métodos de instalacdo predo-
minantemente sdo leitos, bandejas,



Artigo

Artigos exclusivos escritos por
reconhecidos especialistas do mercado.

eletrodutos aparentes ou embutidos,
dutos corrugados e galerias, todos
previstos nas Normas ABNT NBR 5410

Article
@ Exclusive articles written by

recognized market experts.

e ABNT NBR 14039.
Importante destacar que esse seg-
mento segue as Normas ABNT NBR,

Articulo

Articulos exclusivos escritos por
reconocidos expertos del mercado.

sendo que as empresas, de maneira
geral, possuem suas proprias especifi-
cacbes técnicas. ([

- o - Classes de p—
Tipos de cabos elétricos utilizados Local onde é utilizado

Cabos de cobre nu 2 Sistemas de aterramento em geral

Fios e cabos para instalacdo predial 750 V, conhecidos como

BW: “Building Wire” com caracteristicas de baixa emissao de 2e5 Estacdes e edificacdes de uma forma geral

fumaca e gases toxicos e livre de halogénio

Cabo de controle 0,6/1 kV com isolacdo de composto

termofixo de borracha etileno-propileno (EPR) e cobertura a Sistemas de baixa tenséo (Controle), ou seja: Sistemas de

base de material poliolefinico termofixo ou termoplastico, 2e5 comando, controle, prote¢do e sinalizacdo dos

possuindo a isolagdo e a cobertura caracteristicas de baixa equipamentos das instalacdes fixas

emissdo de fumaca e gases toxicos e livre de halogénio

Cabo de poténcia 0,6/1 kV com isolagao de composto

termofixo de borracha etileno-propileno (EPR) e cobertura a Sistemas de baixa tensdo (Energia), ou seja: Instalagdes

base de material poliolefinico termofixo ou termoplastico, 2e5 elétricas de forca, iluminacdo e tomadas da

possuindo a isolacdo e a cobertura caracteristicas de baixa linha em geral

emissdo de fumaca e gases tdxicos e livre de halogénio

Cabo de poténcia 1,8/3 kV com isolagao de composto Sistemas de 750 Vcc / 1.500 Vg, ou seja: 1) Ligagdo dos

termofixo de borracha etileno-propileno (EPR) e cobertura barramentos positivos das subestacdes retificadoras com o

a base de material poliolefinico termofixo ou termoplastico, 2e5 sistema de terceiro trilho. 2) Interligacdo entre o trilho de

possuindo a isolacdo e a cobertura caracteristicas de baixa rolamento e o negativo das subestacdes retificadoras.

emissdo de fumaca e gases toxicos e livre de halogénio 3) Ligacdo das seccionadoras e contatores ao longo da linha
e do patio com o terceiro trilho. 4) Interligacdo dos diversos
trechos de terceiro trilho.

Cabo de poténcia 15/25 kV com isolacéo de composto Sistemas de média tenséo (22 kV), ou seja: 1) Interligacao

termofixo de borracha etileno-propileno (EPR) e cobertura entre a subestaco primaria e as subestacdes retificadoras

a base de material poliolefinico termofixo ou termoplastico, e auxiliares da linha. 2) Interligagao entre as subestacdes

possuindo a isolacdo e a cobertura caracteristicas de baixa 2 retificadoras e entre as subestacdes auxiliares do sistema

emissdo de fumaga e gases tdxicos e livre de halogénio

de distribuicdo de 22 kV da linha. 3) Alimentacdo para as
subestacGes retificadoras da linha, a partir dos cubiculos de
22 kV até os terminais dos transformadores dos grupos
retificadores. 4) Alimentacdo para as subestacoes auxiliares
da linha,a partir dos cubiculos de 22 kV até os terminais
dos transformadores dos servicos auxiliares.

Cabo fendido (ou irradiante)

Telecomunicacdo-VHF (Exemplo: comunicagdo
dos trens com o Centro de Controle Operacional)

Fio trolley ranhurado e cabo mensageiro de cobre duro

Sistemas de rédea aérea autocompensada e rede aérea rigida

Cabe esclarecer que o fio trolley (ou fio de contato) é usado para a alimentacéo elétrica aérea de carros movidos a eletrici-
dade (exemplo: trens e 6nibus elétricos), sendo utilizado desde os primérdios do sistema ferroviario no Brasil.

v

CARLOS SIMOES E MARCELO ORIANI, consultores do Procobre Brasil.

poTenciA [



QUADROS DE DISTRIBUICAO

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

<

Even considering that they are
very well known and traditional
equipment, electrical distribution
boards are often neglected by the _"'"-'g
electricians during the installation. N
Lack of care regarding the correct

application can lead to primary and b

dangerous errors. |

Mismo considerando que son equipos i
muy conocidos y tradicionales, los -
tableros de distribucién eléctrica son
frecuentemente descuidados por los
electricistas durante la instalacion.
La falta de cuidado con respecto a la
correcta aplicacion puede conducir a
errores primarios y peligrosos.

Foto: Fotolia :
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oracao da instalacao

PRODUTOS CONHECIDOS E TRADICIONAIS DA

AREA ELETRICA, QUADROS DE DISTRIBUICAO

MUITAS VEZES SAO NEGLIGENCIADOS PELOS
ELETRICISTAS NO ATO DA INSTALACAO.

termo ja € um tanto cliché  Cuidado que também deve se estender
na area elétrica, mas nun- a escolha do melhor produto para cada
ca é demais repetir: ‘0 qua- situagdo, inclusive no que tange a sua
dro de distribuicdo funcio- qualidade e design.

na como o coragdo de uma instalacao Como ressalta Roberto Aimi, diretor
elétrica predial’. Portanto, desde o seu da Tramontina Eletrik, o quadro de dis-
dimensionamento, ele deve ser tra-  tribuicdo é o inicio de uma distribuicdo
tado com cuidado e atencdo. elétrica correta e segura. Isso porque ele
é 0 componente responsavel por abri-
gar dispositivos de protecdo (e/ou
de manobra), e a conexdo de
condutores elétricos in-

POTENCIA | 57
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terligados a estes elementos, com a fi-
nalidade de distribuir a energia aos di-
versos circuitos da edificacdo.

“E no quadro de distribuicio onde
se relinem e partem todos os cabos do
imével: para as tomadas, lampadas, chu-
veiros, etc. E nele também que se divi-
dem as cargas elétricas, ou seja, onde
se decide quanto cada condutor pode
suportar (tomada da cozinha, aparelhos
elétricos, geladeira, micro-ondas, etc.)
sem colocar em perigo a seguranca da
instalacdo”, explica Aimi, que comple-
ta: "0 quadro de distribuicdo deve ser
dimensionado por um engenheiro da
area elétrica, devido as necessidades das
capacidades de amperagem e detalhes
técnicos necessarios para suportar 0s
equipamentos em cada projeto elétrico,
como disjuntores, DR, DPS”".

Um aspecto relevante no dimensio-
namento é que, normalmente, os qua-
dros ndo seguem um padrao definido,
sofrendo alteracdes de fabricante para
fabricante. Entretanto, a norma ABNT
NBR 5410 - Instalacdes Elétricas de
Baixa Tensdo determina que todos os

3 roténcia

quadros de distribuicdo devem ser es-
pecificados com capacidade de reserva
que permita futuras ampliagoes.

Quanto a matéria-prima empregada
na fabricacdo dos quadros, hoje predo-
minam 0s compostos plasticos no Bra-
sil e no mundo. Entre eles, normalmen-
te sdo utilizados polimeros como ABS,
PVC, PS e PP. E, em menor escala, ainda
sao comercializados quadros metalicos.

Outra variacdo a ser considerada no
dimensionamento e compra dos produ-
tos é que existem os modelos de embutir
e sobrepor. Atualmente, os produtos de
embutir sdo os mais vendidos. Esse tipo
de quadro normalmente é utilizado em
novas obras ou reformas onde a condu-
¢ao de cabos ja transcorra de maneira
embutida. O modelo de sobrepor, por
sua vez, é mais utilizado em pequenas
reformas em locais onde ndo se pode
ou ndo se deseja quebrar a parede, em
instalagdes temporarias ou onde a pas-
sagem de cabos seja aparente.

A escolha entre o modelo de embutir
e o de sobrepor também tem a ver com o
lado estético. E, nesse sentido, uma evolu-

Foto: Fotolia
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ELETRICISTA
CONSCIENTE

VISUAL

Atualmente, os quadros de
distribuicao tém design diferenciado,
que facilita sua integracao a
decoracdo do ambiente.

cao relevante observada nos Ultimos anos
ocorreu no design das pecas. O objetivo
dos fabricantes, no caso, é tornar os qua-
dros mais ‘bonitos’, de modo que eles se
integrem ao ambiente com mais harmonia.

Aqui cabe um alerta. O quadro de
distribuicdo ndo pode ser instalado em
locais de dificil acesso. E isso os eletri-
cistas devem ter como regra, sem ne-
gociagao, mesmo que o dono do imével
insista em ‘esconder’ o produto em um
armario, por exemplo, para ndo interferir
no visual de sua casa. Quando for possi-
vel, e sempre de acordo com a norma de
instalacdo, o quadro pode ser aplicado
em areas de pouca circulacdo para nao
interferir na decoracdo dos ambientes.
Mas essa deve ser uma escolha técnica
e ndo apenas de ‘bom gosto’.

“Muitas vezes, 0 quadro é visto como
um produto que interfere na decoragdo e
por isso é instalado em local errado, o que
pode causar acidentes futuros. O profis-
sional que vai instalar deve sempre priori-
zar a sequranca das instalacdes e explicar
ao cliente que, atualmente, os quadros de
distribuicdo tém designs diferenciados
que podem fazer parte da decoragdo sem
atrapalhar”, ressalta Ricardo Martucchi,
engenheiro eletricista da Steck.

Ainda na linha da aparéncia, uma
dica no ato da compra do produto é
pesquisar entre os diversos modelos dis-
poniveis no mercado. Ha situagbes em
que um mesmo perfil de quadro (com as
mesmas caracteristicas técnicas e de ca-
pacidade) pode ser encontrado em dife-
rentes designs, alguns mais simples, ou-
tros mais sofisticados. Outro aspecto a
ser considerado é se o produto tem pro-
tecdo contra raios ultravioleta para evi-
tar o amarelamento ao longo do tempo.

Mas o visual é apenas um ponto
na escolha dos produtos. Em entrevis-
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ta recente para a Revista Poténcia, Luis
Valente, presidente da Steck, destacou
que, independentemente da utilizacao,
os quadros de distribuicdo devem pos-
suir um grau de prote¢do adequado a
necessidade do ambiente onde serdo
instalados, considerando aspectos como
a protecao dos frequentadores do local
contra eventuais choques elétricos e a

protecao dos dispositivos internos con-
tra a invasao de pé e liquidos.

Normalmente, o padrdo para os
quadros plasticos de distribuicdo para
uso interno é o grau de protecdo IP
40, que protege contra a penetracdao
de corpos sdlidos acima de 1 mm de
diametro, mas nao protege contra a
entrada de agua.

Produto é_s vezes é
subestimado

Apesar do quadro de distribuicdo
fazer parte do dia a dia do eletricista,
pode-se afirmar que nem sempre esse
profissional Ihe dispensa a devida aten-
¢do. Em alguns casos, fica evidente que
o instalador chega a subestimar a sua
importancia e, consequentemente, aca-
ba cometendo erros ‘bobos’.

“Em alguns casos, os profissionais
acabam nao dando a importancia neces-
saria para os quadros de distribuicdo. Aca-
bam instalando, por exemplo, os produtos
para a protecdo em locais inadequados
que, além de comprometerem a funcdo
destes produtos, podem causar aciden-
tes”, alerta Ricardo Martucchi, da Steck.

Na mesma linha, Roberto Aimi, da Tra-
montina Eletrik, adverte que os profissio-
nais com formac&o técnica em eletricida-
de sabem da importancia da instalacdo do
quadro de distribuicdo, mas, no dia a dia,

h__

I poténcia

Foto: Divulgacdo

acabam simplificando a sua instalacdo e,
em alguns casos, subestimando a impor-
tancia de componentes como DR, DPS,
disjuntores e barramentos, entre outros.
Resultado: a instalacao elétrica pode
se tornar insegura, mesmo quando o qua-
dro aplicado tem bom nivel de qualidade.
“Nao adianta ter um quadro de boa quali-
dade se ele nao for bem instalado. A mon-
tagem e ligagdo elétrica dos componentes
sao fundamentais para que ndo ocorram
acidentes. Existem muitos casos no mer-
cado em que os produtos sdo de boa
qualidade, mas o servico de mao de obra
nao, colocando em risco a seguranca da
instalacdo elétrica”, comenta Martucchi.
E ele completa: “Os principais erros
sdo a instalacdo em local inadequado,
calculo na quantidade de disjuntores sem
prever espaco reserva, erros na montagem
que podem provocar sobreaquecimentos
e, consequentemente, acidentes graves”.
Roberto Aimi cita ainda como erros
comuns a ndo adequacao do quadro a
instalacdo elétrica, quadros de distribui-
cdo que ndo atendem as especificacbes
técnicas e a ndo observancia das instru-
coes do fabricante. Os cuidados se esten-
dem ao momento da compra dos produ-

Muitas vezes, o quadro é visto
como um produto que interfere na
decoracao e por isso é instalado
em local inadequado, o que pode
causar acidentes futuros.

RICARDO MARTUCCHI | STECK

0 mercado

No Brasil, o mercado de quadros
de distribuicao elétrica confeccio-
nados em plastico é extremamente
disputado. Fato que leva os princi-
pais players a investirem continua-
mente na melhoria dos produtos e
na criacao de novas solugdes para
se diferenciar frente a concorréncia.

Atualmente, estima-se que o se-
tor seja disputado por cerca de 20
empresas que mantém producao no
proprio Pais. Nao ha um nimero ofi-
cial quanto ao tamanho do mercado,
mas algumas estimativas dos fabri-
cantes indicam que essa area pode
movimentar de R$ 60 milhdes a R$
80 milhdes por ano.

tos. Nesse caso, no ato da aquisicdo o
eletricista deve considerar, por exemplo,
se a aplicacdo serd em uma area interna
ou externa. Atengdo também ao preco,
visto que junto com o excesso de oferta
de produtos, ha também diferentes niveis
de qualidade e desempenho.

“Muitas vezes, 0os quadros mais
baratos ndo sdo fabricados de acordo
com as normas e tém em sua composi-
cdo materiais que sofrem deformacdes
com facilidade, podendo até causar in-
céndios. Inclusive, existem produtos no
mercado cujo material utilizado é reci-
clavel, o que néo é recomendado”, ex-
plica Martucchi. o
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m MEDICAO DE ENERGIA

Tarifa branca?

a tivemos no Brasil varios even-

tos que resultaram em fracasso

ao (tentar) implementar alguns

tipos de medidores (e medi-
cOes), apesar de acbes oficiais tentando
viabiliza-los.

Fica um pouco dificil descrever isto
para o publico em geral, pois apenas
os engenheiros e demais profissionais
ligados ao setor elétrico de distribuigao
de energia se lembram disto e nada
mais se fala hoje em dia, de forma que
a historia vai se perdendo. Mas sao his-
térias de fracasso de acdes oficiais mal
planejadas, para dizer o minimo (nada
que supere a MP 579/2012, de longe a
maior tragédia de todas).

Mas por que buscar no passa-
do de uns 20 anos o que aconteceu
com medidores de pré-pagamento
e com os famigerados medidores
“Ampére-hora” (Ah)?

Porque quando citamos, no artigo
anterior, que o advento da tarifa branca,
que demandara a aquisicdo e instalacao
de milhares de medidores eletrdnicos
multifuncdo (os chamados medidores
inteligentes), resultard em pouquissimos
beneficios ao sistema elétrico e, por ou-
tro lado, vai colocar mais pressao para
aumento do custo das tarifas, muitas
pessoas solicitaram mais detalhes e ai
seguem alguns.

Basicamente, esta pressao vird da
aquisicao (pelas concessionarias de dis-
tribuicdo) de medidores com custo su-
perior a R$ 600,00 em substituicdo a
medidores ja depreciados e com valor
residual médio abaixo dos R$ 50,00;
do custo da troca destes medidores em
campo (R$ 80,00 ou mais); do descar-
te responsavel dos medidores antigos;
do aumento do custo de leitura destes
novos medidores, que deverdo ser lidos
(pela memédria de massa pode se aces-
sar isto também) em pelo menos trés
segmentos horarios distintos em cada
dia (pelo menos trés registradores acu-

mulativos), fora do itinerario comum de
leituras padrédo (a leitura atual apenas
de um valor de kWh morre aqui); da per-
da de faturamento das concessionarias
(desconto para quem ja tem perfil sem
consumo na ponta), e das alteragdes
necessarias nos sistemas corporativos
das distribuidoras para processar estas
leituras diferenciadas, guardar as infor-
macoes (mais complexas) e emitir fatu-
ras também mais complexas.

Nada sai de graca, ou alguém
tem duvida quanto a isto?

Quando se criaram tarifas especiais
para os medidores de pré-pagamento e

Before starts changing most of the consumers’

_ electromechanical meters by smart meters, Brazil needs
to carefully evaluate the possible benefits to the end
user and risks of tariff increase. Looking to the past
experience on this issue may be a good start to avoid

mistakes in this process.

Antes de comenzar a cambiar la mayoria de los contadores
electromecanicos de los consumidores por contadores
inteligentes, Brasil debe evaluar cuidadosamente los posibles
beneficios para el usuario final y los riesgos de aumento de
tarifas. Mirar a la experiencia pasada en este tema puede ser
un buen comienzo para evitar errores en este proceso.
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Artigo

Artigos exclusivos escritos por
reconhecidos especialistas do mercado.

também para “equivaléncia” de Ampé-
re-hora com a tarifa de kWh o Pais jo-
gou dinheiro fora.

Teve concessionaria que fez estu-
dos caros (pois o tal valor de Ah pres-
supunha valor fixo para tensao e fator
de poténcia: olha que absurdo!) e com-
prou medidores (os de pré-pagamento
até que funcionam, mas com a legisla-
cdo brasileira sua aplicacdo nunca foi
um bom negocio), sendo que aqueles
de Ampére-hora viraram sucata depois
do prejuizo que causaram.

Muito tempo e dinheiro foram gas-
tos em reunides convocadas por 6rgaos
do governo federal para apresentar as
acdes tomadas e fazer pressdo para
que as concessionarias adotassem os
tais medidores.

As concessiondrias que eram co-
mandadas pelo governo federal nédo
tiveram escolha e compraram os medi-
dores de Ah aos quilos! Anos mais tarde
visitei almoxarifados onde se viam pilhas
deles: todos estragados e transformados
numa sucata dificil de ser tratada por
serem encapsulados em epdxi.

Por que pouco se fala disto? Por
que nao aprender com os erros do
passado? Por que ndo ouvir as con-
cessionarias que conhecem do as-
sunto, que tém contato direto com
o consumidor e que ja estdo hoje
encurraladas por custos operacio-
nais bem superiores ao nivel aceito
pelo poder concedente?

Porque, como disse, pouca gente sabe
disto, porque por estas bandas criticar ou

&

Article

Exclusive articles written by
recognized market experts.

nao concordar é quase proibido e porque
ndo interessa aprender com 0s erros pas-
sados quando se est4 determinado a errar,
porque querem dizer que a simples instala-
¢ao de medidores inteligentes é “um gran-
de passo para o futuro” (e vamos engolir
muita propaganda quanto a isto).

Agora (2018) teremos o movimen-
to inicialmente para consumos médios
mensais acima de 500 kWh (ou seja:
unidades consumidoras - UC - de maior
poder aquisitivo).

0O que vai acontecer?

Muita gente vai solicitar a instalacdo
do que chamo “medidores autistas” (as
concessiondrias que se virem para adivi-
nhar e ter a quantidade necesséria) e ve-
rificar se sua fatura mensal diminui (caso
usem pouca energia nos horarios de pon-
ta e complementar ou intermediario). Se
a fatura diminuir, optam pela nova tarifa,
passam a pagar menos e em nada vao
contribuir para diminuir o uso de energia
no horario de ponta do sistema.

Se a fatura pela nova tarifa resul-
tar em aumento eles podem dispensar
a nova tarifa (e permanecer pagando a
mesma fatura e usando o sistema no
horario de ponta) e ainda deixam mais
uma bomba com a concessionaria: de-
sinstalar o medidor novo (mais R$ 80,00
em média) ou deixar aquele ativo caro
sem qualquer uso no campo (n6s vamos
pagar de qualquer jeito, lembra?).

E tudo isto para UC de maior poder
aquisitivo!

Depois desta fase, em 2020, todo
mundo pode solicitar medidor inteligen-

\\

Articulo

Articulos exclusivos escritos por
reconocidos expertos del mercado.

te! Festa geral. Instala. Vale a pena? Se
nao vale, é so falar que nao quer. Tudo
“de graca” .

Por que no grupo B vai ser di-
ferente do Grupo A, onde a opcao
de tarifa nem sempre é decisao do
cliente?

Qual alternativa a gente po-
deria ter?

O poder concedente daria um prazo
para que as concessionarias apresentas-
sem projetos, por areas, cobrindo um
percentual anual de UC (este percentu-
al pode variar em funcdo do tamanho
da area de concessdo) e, nestas areas,
os medidores seriam trocados e insta-
lados de forma a serem integrados ao
sistema corporativo da empresa para
resultar em menores custos de leitura,
diminuicdo de perdas ndo técnicas, da
inadimpléncia, da demanda na ponta
do sistema (tarifa compulséria como o
que se tem hoje na telefonia) e muitos
outros beneficios reais.

Isto tudo porque, confinando a ins-
talacdo em dreas delimitadas, podem
ser instalados sistemas que integrem
os medidores a um custo que se paga
em poucos anos.

Dispersos na area de concessao 0s
medidores inteligentes sem acesso re-
moto serdo os tais “autistas”, pois ins-
talar um gateway para cada medidor de
UC de baixa tensdo é inviavel na maio-
ria dos casos.

Por isto que se espera que a tari-
fa branca como estd hoje “passe em
branco”. o

LUIZ FERNANDO ARRUDA
Engenheiro eletricista,
consultor e professor.
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Boas perspectivas

GE COMEMORA SUCESSO DA INTEGRACAO

COM A DIVISAO DE ENERGIA DA ALSTOM E

PROJETA FORTE CRESCIMENTO DOS NEGOCIOS
REPORTAGEM: PAULO MARTINS NO BRASIL E PAISES VIZINHOS.
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A rotencia

aquisicdo dos negocios de
energia da Alstom abriu um
leque de novas possibilidades
para a GE, que comemora 0
éxito da criacdo da divisao GE Grid Solu-
tions, ha pouco mais de um ano. Espe-
cialista no desenvolvimento de solucBes
voltadas ao gerenciamento eficiente de
energia desde a geracao até o ponto de
consumo, a companhia vislumbra um pa-
norama favoravel nas areas de transmis-
sdo e distribuicdo. A expectativa é de cres-
cimento vigoroso dos negdcios na América
Latina, particularmente no Brasil.

A GE Grid Solutions completou um
ano e quatro meses de atividades no
dia 2 de marco. A unidade foi formada
pela juncdo entre o business da GE que
se chamava GE Digital Energy e a anti-
ga Alstom Grid.

O diretor geral da GE Grid Solutions
para a América Latina, Emanuel Berto-
lini, destacou que a integracao entre as
duas empresas transcorreu de forma di-
ferenciada de uma aquisicdo tipica, na
qual cada parte se limita a falar de si.
O processo se dividiu em varias areas,
envolveu a criacdo de grupos dedicados
a conhecer as operacdes das duas com-
panhias e a estudar a manutencao das
melhores praticas adotadas por ambas.
“Procuramos entender onde estavam
as melhores praticas de trabalho e de-
pois deixamos que o negdcio utilizasse
0 que de melhor tinham as duas em-
presas. Hoje temos processos de imple-
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mentacdo e execucdo de projetos que
vém do business Alstom, com praticas e
politicas de controle e de performance,
por exemplo, que vém da GE. Foi uma
integracdo muito inteligente”, resume.

Bertolini destaca que a aquisicdo da
Alstom gerou uma série de ganhos im-
portantes para a GE, tanto em relacdo ao
portfélio de produtos disponibilizado ao
mercado quanto aos servicos prestados.

Um forte legado proveniente da Als-
tom é a grande capacidade de produzir
e manufaturar equipamentos de alta ten-
sao, inclusive no Brasil. Um dos destaques
é a fabrica de Canoas (RS), que produz
transformadores de forca para correntes
continua e alternada, reatores e auto-
transformadores. No momento a unida-
de se prepara para atender importantes
pedidos feitos por players do Canada e
da Coreia. "Temos capacidade e qualida-
de para fornecer transformadores de po-
téncia para os clientes em nivel mundial”,
aponta Bertolini. Outra fabrica estratégica
do grupo funciona em Itajuba (MG), que
produz ampla gama de equipamentos de
alta tensdo para o mercado de transmis-
sdo, geracao, distribuicdo e infraestrutu-
ra, incluindo disjuntores, seccionadores,
capacitores e transformadores de medida
e de poténcia, entre outros.

Antes da integracdo, a GE Digital
Energy era uma unidade de negdcios re-
lativamente discreta, com algo em torno

de 130 colaboradores e operagdes de-
senvolvidas principalmente no Brasil. J&
aAlstom mantinha uma equipe com mais
de 1.500 pessoas para atender a América
Latina, além de capacidade de execugdo
de projetos e localizacao de recursos mui-
to bem distribuida na regido.

Agora a GE Grid Solutions comemora
a conquista de equipes de projeto, exe-
cucdo e engenharia nos mais diversos
paises, como Colémbia, Chile e México.
“Temos possibilidade de servir ao mer-
cado de maneira mais completa do que
antes. Como Digital Energy, a GE estava
localizada primariamente no Brasil, com
equipes pequenas e com uma capacida-
de muito limitada de executar solucdes
completas. Hoje temos a possibilidade de
vender projetos completos a nossos clien-
tes, manufaturar nossos equipamentos e
prover as solugdes”, enfatiza Bertolini.

0 executivo acredita que a GE pos-
sa ser a atual lider na América Latina no
suprimento de produtos e servicos vol-

INOVACAO
O Centro de Pesquisas Global
da GE no Rio de Janeiro: um
dos oito do mundo.

tados ao sistema de gestdo da energia
e destaca que a capacidade completa
mencionada anteriormente inclui desde
o fornecimento de hardware, software
e tecnologia de comunicagao até a ins-
talacdo da planta, construgdo e servi-
€os para as bases instaladas das com-
panhias distribuidoras e transmissoras.
Bertolini informa que a GE esté apta
para integrar diversos recursos em seus
projetos, como o sistema de software
SCADA, voltado a controle e supervisao,
além de equipamentos de comunicacao
por radio e fibra dptica. “Estamos desen-
volvendo tecnologias de controle para as
distribuidoras, como a AES Eletropaulo.
Vamos desenvolver o sistema BMS (para
gestdo de edificios) mais completo da
América Latina”, garante o porta-voz.

Energy Connections

A capacidade da GE de suprir total-
mente as necessidades do mercado de-
ve-se a operagao conjunta e em sinergia
dos business que formam a companhia.
Grid Solugdes é apenas uma das quatro

divises que compdem a Energy Connec-
tions, um negdcio de 12 bilhdes de do-
lares com operagdes em todo o mundo.

As outras trés sao: Power Conver-
sion (unidade focada em diferentes

segmentos, como 6leo e gés, minera-
cdo e industria, tendo como principais
produtos os motores e 0s inversores);
Industrial Solutions (destinada a prover
equipamentos de média e baixa tensdo

business, which was acquired by GE.

Formed just about a year ago, GE Grid Solutions believes

in the growth of its business in Brazil, because the

’ possibility of new energy auctions this year. The company
also celebrates the good integration with Alstom’s energy

Formada hace poco mas de un afio, GE Grid Solutions
tiene buenas perspectivas de crecimiento en Brasil,
debido a la posibilidad de realizacion de nuevas
subastas de energia este afo. La compafiia también
celebra la buena integracién con los negocios de
energia de Alstom, que fue adquirida por GE.

ZoiaNa7Y 65 |
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- 34 kilovolts para baixo) e Automation
& Control (prové automacao e controle
para plantas industriais e de geracao,
podendo customizar solucdes).

A meta da GE, conforme reforca Ema-
nuel Bertolini, é ser capaz de deter o ci-
clo da energia elétrica desde a producao
até a entrega ao consumidor: “Esse é o
espaco onde queremos nos posicionar,
oferecendo um portfélio completo com
solucdes completas”. O porta-voz da GE
destaca um exemplo que reforca como a
capacidade de oferecer solugdes comple-
tas pode ajudar a companhia em diferen-

tes mercados. Ele diz que estava prevista
a abertura de licitagdo para geragao de ci-
clo combinado na Argentina, com expec-
tativa de que o provedor da energia seja
responsavel também pela infraestrutura
elétrica necessaria para o escoamento da
energia da planta de geragdo. “Hoje es-
tamos nos posicionando com capacidade
de poder desenvolver projetos de geracao
junto com a parte de transmissao elétri-
ca. Sem a divisdo Grid Solutions, ou nao
poderiamos participar de forma direta, ou
teriamos que buscar parceiros ou socios
para fazer isso”, revela.

Bertolini cita ainda outros trunfos da
GE que podem contribuir para o desen-
volvimento de projetos na area de ener-
gia, como a GE Capital, brago financeiro
da companhia, e Energy Consult, que ofe-
rece suporte para estudos de rede. “Exis-
tem alguns pontos que ddo uma confian-
ca a mais ao cliente. Ele estd tratando
com uma empresa que oferece solugdes
completas; que detém uma experiéncia
técnica de rede muito importante e que
possui uma fortaleza financeira significa-
tiva. Nunca na histéria deixamos um pro-
jeto pela metade”, complementa.

Perspectivas positivas

Como prioridades para 2017, a GE
pretende focar a oferta de solugdes inte-
ligentes para o mercado de transmisséo e
distribuicao elétrica e posicionar-se como
um parceiro estratégico e de destaque nos
leildes de geracdo e transmissdo a serem
promovidos pela Aneel (Agéncia Nacional
de Energia Elétrica), e que sequndo Ema-
nuel Bertolini devem movimentar algo em
torno de R$ 30 bilhdes.

A meta da GE é crescer 50% no Brasil,
neste ano. Apesar da previsdo audaciosa,
Bertolini garante que cada passo da em-
presa é bem planejado. “Estamos conven-
cidos de que o investimento na infraestru-
tura elétrica do Pais ird voltar. Somos oti-
mistas e queremos crescer aqui”, comenta.

I3 rotencia
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Além de apostar nos leildes, o execu-
tivo da GE destaca que a confianca dos
investidores no mercado tem aumenta-
do. "0 Brasil estd em uma fase de recu-
peracao e creio que isto nos ira ajudar de
forma consideravel a ter mais oportuni-
dades”, finaliza. Na América Latina, a ex-
pectativa da GE é crescer 25% em 2017,
enfocando principalmente duas regides:
México e Chile/Argentina.

Bertolini reconhece que o Brasil vive um
periodo em que ha sobreoferta de produtos,
diante de um mercado com baixa demanda,
e destaca que o crescimento das empresas
neste momento passa necessariamente
pela competitividade das solugdes.

A GE acredita que existem algumas
maneiras de buscar uma condicdo mais
competitiva no mercado. Uma delas en-
volve a estreita colabora¢do da equipe
do GE Global Research Center, o Centro
de Pesquisas da companhia. “Eles estao
nos apoiando com equipes multidiscipli-
nares para revisar os processos de ma-
nufatura e toda nossa parte de supply
chain”, explica.

Companhia oferece solucées
completas, detém experiéncia técnica
muito importante e possui uma
fortaleza financeira significativa.

EMANUEL BERTOLINI | GE GRID
SOLUTIONS

Outra forma de aumentar a compe-
titividade dos produtos é desenvolvendo
metodologias para trabalhar as novas
tecnologias que podem ser incorporadas
no dia a dia da empresa. Existem ainda
sinergias que podem ser aportadas pelo
fato da GE ser uma grande empresa. Por
exemplo: é diferente comprar cobre para
uma fabrica no Brasil ou qualquer outro
pais e adquirir o material para 25 plantas
do mundo. Assim, a companhia procura
fazer acordos internacionais para ob-
ter insumos em nivel mais competitivo.
“S&o varios os fatores que nos ajudam a
competir em um mercado cada vez mais
agressivo”, comenta Bertolini.

0O executivo diz também que ndo se
deve ficar parado, apenas esperando
que os negdcios cheguem até a empre-
sa. E preciso trabalhar de forma proati-
va, buscando desenvolver as oportuni-
dades e se posicionando mais perto do
cliente. E necessario atender a trés que-
sitos basicos: ‘on quality’, ‘on time” e ‘on
budget’, ou seja, o fornecedor tem que
oferecer projetos de qualidade, entregar
dentro do prazo combinado e ficar den-
tro do orcamento.

“Com toda a reestruturacdo que fi-
zemos na nossa equipe de execucdo de
projetos, temos a confianca de que esta-
mos habilitados a atingir esses objetivos
de maneira muito rapida”, finaliza. @
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Feira e Congresso Internacional de Tecnologias
Limpas e Renovaveis para Geracao de Energia
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Participe da 72 edicao do Ecoenergy e saiba mais sobre o uso racional dos recursos renovaveis para
a geracao de energia ndo poluidoras como o sol, o vento, a biomassa, os residuos agricolas e até
mesmo o lixo urbano. O tema principal deste ano sera Planejamento Estratégico e Superaciao de
Gargalos para a Decolagem de Projetos em Energia Solar no Brasil.

PROGRAMACAO

23 DE MAIO 24 DE MAIO 25 DE MAIO
Alavancagem da Energia Solar Financiamento e Gestao Perspectivas para CSP no Brasil,
pautada na regulamentacédo de Projetos de Energia tributacdo de Energia Solar,
e sinergia entre agentes do Solar Fotovoltaica, Edlica e geracao de empregos verdes e
mercado. Termossolar. programas de capacitagao.

BIOMASS DAY

Otimizacdo do pontecial da
Biomassa para geracao de
Energia Elétrica e Bioprodutos.

PROGRAMACAO COMPLETA
E INSCRICAO
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Certificacao

de profissionais

POR QUE CERTIFICAR PESSOAS PARA ATUAR
EM ATMOSFERAS EXPLOSIVAS?

0s Ultimos anos, ocorreram diversos acidentes de
grande porte em atmosferas explosivas, como a
explosdo de uma plataforma offshore no Golfo
do México, em 21 de abril de 2010, que matou
11 pessoas, deixou 16 feridas e derramou mais de 5 milhdes
de barris de 6leo no mar; ou ainda o vazamento de gés e o
derramamento de 6leo durante meses no Mar do Norte, em
25 de marco de 2012, que forcou a evacuacdo total da pla-
taforma Elgin - estima-se que os custos desse acidente atin-
giram a ordem de bilhdes de dolares em perda de produgdo
e limpeza do 6leo derramado no mar. Mais recentemente, em
14 de maio de 2014, uma explosdo ocorrida em uma mina de
carvao na Turquia matou 200 mineiros.

Na Turquia, segundo dados do IECEx (Comissdo Ele-
trotécnica Internacional para Certificacdo de Equipamen-
tos para uso em Atmosferas Explosivas), a explosdo pode
ter ocorrido por uma falha elétrica que provou um corte
de energia na mina, inutilizando os elevadores e conse-
quentemente aprisionando centenas de mineiros no inte-
rior da mina.

Esses sdo apenas alguns dos inimeros desastres cau-
sados por possiveis falhas em equipamentos, instalacdes,
manutencdes ou falha humana. Entender esses fatores é o
primeiro passo para estabelecer pardmetros de seguranca
que visam previnir a ocorréncia de mais acidentes.

A certificacdo é um caminho para essa mitigacdo de
riscos e para uma melhor parametrizagdo do mercado, ou
seja, ela estabelece regras similares a todos os atuantes de
determinado setor. No Brasil, durante muito tempo falou-
se apenas da certificacdo de produtos no programa criado
pelo Inmetro. Porém, em 2010 o IECEx incluiu em seu port-
folio a Certificacdo das Competéncias Pessoais - destinada
a projetistas, montadores, eletricistas, pintores, inspetores e
reparadores, dentre outras funcdes - que compdem o ciclo
de vida das instalacdes em Atmosferas Explosivas (Ex). Em
conjunto com a tradicional certificacdo de equipamentos e
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das oficinas de reparo, ela propde a elevacdo do nivel de
seguranga nessas instalacdes, uma vez que apenas a cer-
tificacdo dos equipamentos ndo garante a seguranca das
mesmas, nem das pessoas que nelas trabalham.

Este esquema de certificacdo fornece as indUstrias glo-
bais Ex um sistema Unico e harmonizado de avaliacdo e
qualificacdo de pessoas que preenchem as competéncias
minimas para implementar adequadamente os requisitos
de seguranca com base no conjunto de Normas Interna-
cionais IEC em atmosferas explosivas, por exemplo, a série
de normas IEC 60079. Os certificados sdo emitidos apenas
por organismos aprovados pelo IECEx, também conhecidos
por ExCBs, cuja relacdo completa pode ser encontrada no
site www.iecex.com.

Dentre as vantagens da Certificacdo das Competéncias
Pessoais para aqueles que trabalham em Atmosferas Ex-
plosivas, podem-se destacar: a demonstracdo da compe-
téncia do executor do servico, a mitigacao de riscos, uma
potencial reducdo na supervisdo desse profissional, maior
confiabilidade e seguranga nos servicos executados em
instalagdes Ex; reconhecimento global do profissional por

Para o publico e empresas
do setor, a certificacao dos
profissionais representa
um aumento consideravel
nos pilares de seguranca
relacionados as areas
classificadas.
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Noticias, produtos, normas e
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meio do certificado no site do IECEx e carteirinha de iden-
tificacao, entre outros beneficios.

Para o publico e empresas do setor, a certificacdo des-
ses profissionais representa um aumento consideravel nos
pilares de seguranca relacionados as areas classificadas.
Com produto e instalador certificados, por exemplo, as
chances de ocorrer um erro que possa levar a tragédias,
como as citadas no inicio deste artigo, devem diminuir con-
sideravelmente.

Apesar de ndo ser um programa nacional, 6rgdos bra-
sileiros podem se acreditar junto ao IECEx a fim de pro-
mover esta nova modalidade de certificacdo. Entre os anos
de 2010 e 2016 foram emitidos 1.372 certificados base-
ados nas diversas unidades de competéncia. Felizmente,
tem se notado maior consciéncia em relacdo a necessi-
dade das certificacdes, tanto que apenas em 2016 foram
emitidos 22% desse total (314 certificados), dois deles
emitidos no Brasil por meio do programa lancado pela UL
no final do ano.

Para obter a certificacdo, o candidato deve disponibili-
zar o curriculo, histérico académico, registros e evidéncias
de treinamentos relevantes destacando sua formacao, com-
peténcias e experiéncia profissional em atmosferas explo-
sivas. Uma vez aprovado na andlise curricular, o candidato
faz a prova, que é realizada na lingua nativa do candidato.

0 sistema de Certificacdo das Competéncias Pessoais
possui as seguintes unidades para certificacdo, definidas
no Documento Operacional IECEx OD 504:

» Ex 000: Conhecimentos e percepcdes bdsicas para
adentrar em uma instalacdo contendo areas classifi-
cadas;

» Ex 001: Aplicacdo dos principios basicos de protecao
em atmosferas explosivas;

» Ex 002: Execucdo de classificacdo de areas;

» Ex 003: Instalacdo de equipamentos com tipos de pro-
tecdo Ex e respectivos sistemas de fiacdo;

For the public and companies from this sector, the
certification of professionals represents a considerable
increase in the safety of classified areas.

Explosive Atmospheres (Ex)

News, products, standards and
other information on Ex electrical

& Para el publico y las empresas del sector, la certificacion
} de los profesionales representa un aumento considerable

7" de la seguridad de las zonas clasificadas.

Atmosferas explosivas (Ex)

{‘ Noticias, productos, normas y demas
\ informaciones sobre las instalaciones

eléctricas Ex.

» Ex 004: Manutencdo de equipamentos em atmosferas
explosivas;

» Ex 005: Reparo e revisdo de equipamentos com tipos de
protecao Ex;

» Ex 006: Testes de equipamentos e instalacdes elétricas
em, ou associadas a atmosferas explosivas;

» Ex 007: Execucdo de inspecdes visuais e apuradas de
equipamentos e instalacdes em, ou associadas a atmos-
feras explosivas;

» Ex 008: Execucdo de inspe¢des detalhadas de equipa-
mentos ou instalacdes elétricas em, ou associadas a at-
mosferas explosivas;

» Ex 009: Projeto de instalagdes elétricas em, ou associadas
a atmosferas explosivas;

» Ex 010: Execucdo de inspecdes de auditoria ou de avalia-
cdo das instalagdes elétricas em, ou associadas a atmos-
feras explosivas.

Se aprovado, o candidato tera seu certificado valido por
cinco anos, que serd publicado no site do IECEx. Ele ainda
recebe uma carteirinha de identificacdo que o apresenta
como profissional certificado em um sistema internacional.
Além disso, profissionais e empresas ganham em seguranca
e tranquilidade.

E qual é o caminho a ser percorrido?

O caminho é o da seguranca tanto do usuario como das
instalagdes Ex, ou seja, atender a todos os requisitos que com-
pdem o ciclo de vida das instalacdes Ex, desde a certificacdo
de um equipamento, das empresas de servico e da certificacdo
das competéncias pessoais. o
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EDUARDO GALERA

Engenheiro Lider responsavel
pela operacdo de Oleo e Gas da
UL na América Latina.
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Recursos
liberados

A Financiadora de Estudos e Projetos
(Finep) e o Ministério de Ciéncia, Tecno-
logia, Inovacgdes e Comunicagdes (MCTIC)
regularizaram, entre outubro de 2016 e ja-
neiro deste ano, o pagamento de aproxima-
damente R$ 15 milhdes aos parques tecno-
l6gicos contemplados na Chamada Publica
MCTI/FINEP/Acao Transversal - Inova Em-
presa - PNI/Parques - Tecnolégicos 02/2013.

No total, 16 iniciativas receberam os
recursos com o objetivo de elevar a produ-
tividade e a competitividade da economia
brasileira, por meio da selecdo de propostas
para apoio a parques tecnoldgicos existen-
tes no Pais e que encontram-se em estagio
de implantacdo e em operagdo, bem como
empresas sediadas em parques tecnolégicos
e incubadoras. Para o presidente da Anpro-
tec, Jorge Audy, o pagamento realizado aos
parques é essencial para todo o ecossistema
inovador brasileiro.

Além disso, para Audy, essa regulari-
zacdo abre novas perspectivas para futu-
ros apoios e editais, tanto para os ecossis-
temas de inovagdo como para mecanismos
de geracdo de empreendimentos. “ Estamos
em um momento bom, mesmo em um ce-
nario econdmico complexo, participamos
ativamente do planejamento estratégico
da Finep e buscamos contribuir para novas
e frutiferas acdes em prol do empreende-
dorismo inovador no pais”, acrescentou o
presidente.

Recio, diretor da BUFAtec Spain.

Do portfélio da empresa para a infusao, por
exemplo, de spinners e nacelles, Recio indica a
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A GE Power assinou um contrato de
servico plurianual com a Centrais Elé-
tricas de Sergipe S.A. (CELSE) para uma
nova usina de ciclo combinado no Nor-
deste do Brasil. O acordo inclui solucdes
de operagao, manutengdo, reparo e digi-
tais, bem como a primeira encomenda da
GE na América Latina para sua solucdo de
seguranca cibernética OpShield.

A solucdo do acordo ajudara a me-
Ihorar o desempenho e a disponibilidade
da usina e possibilitara a conectividade
operacional segura da tecnologia. A usina
de 1.516 megawatts (MW) de Porto de
Sergipe devera atender aproximadamen-
te 15% das necessidades energéticas do
Nordeste do Brasil. Ela sera a maior usina
a gas da América Latina quando comecar
a operar, em janeiro de 2020.

“A GE tem os servicos de geracao de
energia e a expertise digital que precisa-
mos para operar de forma confiavel e se-
gura a usina de Porto de Sergipe nos pro-
ximos anos”, disse Eduardo Maranhao,
CEO da CELSE, uma nova produtora inde-
pendente de energia no Brasil. “Estamos
muito satisfeitos que este projeto vai incor-
porar a mais recente solucao de tecnologia
digital e seguranga em nosso contrato plu-
rianual com a GE, para nos ajudar a garan-
tir que a nossa usina de Porto de Sergipe
opere nos mais altos niveis de confiabili-
dade e disponibilidade, apoiando nossos
acordos de compra de energia”“.

A expectativa é que as solugdes da GE

Mercado eolico

Em 2017, a BUFAtec Spain, membro do grupo alemao BUFA
e uma das maiores fabricantes de maquinas para moldagem de
compositos do mundo, pretende expandir sua atuacao no Brasil por
meio de negécios firmados com empresas do setor edlico. A BUFAtec
Spain esta presente no pais desde 2014, quando assinou um contra-
to de distribuicao exclusiva dos seus equipamentos com a Dilutec.

"“Desejamos repetir no Brasil a nossa bem-sucedida experién-
cia de fornecimento aos fabricantes globais. Muito deles, inclusive,
ja atuam no Pais, o que simplificara as homolo-
gagoes dos nossos equipamentos”, afirma Rafael
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Sernga cibernética

ajudem a planta a melhorar a confiabilida-
de e 0 desempenho. As solug¢des de segu-
ranca cibernética vao ajudar a melhorar a
confiabilidade operacional, reduzir o risco
na continuidade dos negécios e atender
ao cumprimento regulatério dos padrdes
NERC CIP, com a capacidade de demons-
trar acoes e atividades de seguranca.

“Nossa plataforma Fleet360* de so-
lugdes totais de planta ajudara a CELSE
a obter o maximo de valor de seu investi-
mento na construcao da usina de Porto de
Sergipe”, disse Ramon Paramio, gerente
geral regional do negécio Power Servi-
ces da GE na América Latina. “O projeto
é particularmente notavel porque Porto
de Sergipe inclui servicos completos per-
sonalizados para atingir as metas de dis-
ponibilidade, taxa de calor e produgao da
usina da CELSE".

Este acordo segue o anuncio feito
pela GE e a CELSE em outubro de 2016
de um pedido de equipamentos originais,
avaliado em mais de US$ 900 milhdes,
para o projeto integral de fabrica de ci-
clo combinado. A usina, que esta sendo
construida em Barra dos Coqueiros, no
Estado de Sergipe, incluira trés turbinas a
gas 7HA da GE, bem como uma turbina a
vapor, um gerador de vapor de recupera-
¢ao de calor e tecnologia de transmissao.
A GE também esta fornecendo todo o pa-
cote de engenharia de energia e o restan-
te da usina, como torres de resfriamento,
fundacgoes, vias e prédios.

UNI 125. O equipamento tem capacidade para injetar 6 litros de
resina por minuto - além de poliéster, pode trabalhar com epo-
xi, desde que seja trocada a bomba de catalisador. “E a maquina
mais segura do mercado, pois todo o seu sistema é pneumatico, e
nao elétrico, o que é fundamental para a operacdo em ambientes
onde sdo manipulados produtos inflamaveis”.

Para a infusdo das pas edlicas, a BUFAtec Spain acena com
a recém-homologada na Europa UNI 250. Com capacidade para
injetar 12 litros de resina por minuto em diversos
pontos do molde, o equipamento conta com um
sistema que impede a infusdo da pa sem catali-
sador, problema que costuma resultar na perda
total da peca.
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Economia

Noticias e dados sobre a economia do setor,

incluindo balancos, aquisicoes, fusdes e
investimentos.

Capacidade
ampliada

Comprometida com a diver-
sificagdo de seu portfdlio de pro-
jetos em energias renovaveis, a
Casa dos Ventos inaugurou em
marco a Pequena Central Hidre-
létrica (PCH) Candengo, na Bahia,
que passou por obras de renova-
¢do e ampliacdo da capacidade.
Construida em 1922 e abastecida
pelo Rio Una, esta PCH passa de
2 para 11 MW de poténcia insta-
lada e terd sua energia destinada
ao mercado livre.

“Candengo foi uma das pri-
meiras centrais hidrelétricas do
Brasil e representa um legado para
o carater renovavel da nossa matriz
energética. Trata-se, portanto, de
um investimento com um significa-
do especial e compativel com nos-
sa missao de promover a geracao
de energia renovavel e contribuir
para o desenvolvimento sustenta-
vel do Pais”, define Mario Araripe,
presidente e fundador da Casa dos
Ventos, empresa que completa dez
anos em 2017 como uma das pio-
neiras e maiores investidoras no
desenvolvimento de projetos edli-
cos no Brasil.

Ainda segundo Araripe, apesar
da companhia ter maior foco na ge-
racdo edlica, a Casa dos Ventos es-
tuda a viabilidade de projetos em
outras fontes para diversificar seu
portfdlio. Sob esta visdo, a empresa
investiu capital e expertise proprios
na troca de equipamentos e na re-
novacdo da estrutura da usina. “A
geracdo em Candengo é bastante
complementar a dos nossos com-
plexos edlicos e isso traz valor para
a companhia. Também estamos de-
senvolvendo projetos solares para
implantarmos caso a fonte se via-
bilize de maneira mais concreta no
pais”. Como critério comparativo, a
energia gerada pela PCH seria su-
ficiente para abastecer uma cidade
de 10 mil residéncias.

Economy

\ News and data on the sector economy,
\ including balance sheets, acquisitions,

mergers and investments.

Alubar presente na Feicon

Lider na producdo de cabos elétricos de
aluminio na América Latina, a Alubar Metais
e Cabos, sediada em Barcarena (PA), esta con-
solidando sua participagdo em segmentos do
mercado de cabos de cobre, especialmente o de
construcdo civil e o de energias renovaveis. Para

apresentar os produtos inovadores ao mercado

a empresa marca presenca na 242 Feicon Bati-
mat, que ocorre de 4 a 8 de abril, em Sao Paulo.

0 evento retine mais de mil marcas nacionais

e internacionais em uma area de exposicao de 85
mil metros quadrados. “O encontro nos garante

oportunidade de ampliar network e prospectar

novos negocios. Na realidade, é uma grande vi-
trine para mostrar nossa linha completa de pro-
dutos de cobre disponivel para o mercado da
construgao civil”, afirma Fabio Camargo, gerente
Comercial Norte/Nordeste da Alubar.

Entre os produtos Alubar Coppertec, linha de
condutores elétricos de cobre que atende varios
segmentos de negécios de média e baixa ten-
sdo, os Cabos Solartec sdo a novidade presen-
te no estande da fabrica na Feicon. A empresa
apresentara aos visitantes e potenciais clientes
os Cabos Solartec de Cobre Estanhado, da linha
Alubar Coopertec, e o Cabo Solartec Liga 8176
(Cabo Flexivel de Aluminio), da linha Alubar AlTec.

Economia

= Noticias y datos sobre la economia del
sector, incluidos los balances, adquisiciones,
fusiones e inversiones.

Indicados para interligagao de
painéis solares, em plantas fotovol-
taicas e em instalacdes prediais, o
Cabo Solartec de Cobre Estanhado
tem como beneficio a protecdo con-
tra a corrosao e oxidagao, o que oferece
uma alta durabilidade do produto, de 25 anos.
0 cabo possui flexibilidade Classe 5, tem utili-
zacao em corrente continua (1,8kV DC) e opera
em temperatura de 120°C. Ja os Cabos Solar-
tec Liga 8176 podem ser aplicados em parques
solares fotovoltaicos e na conexao das caixas
de jungao DC aos inversores de frequéncia.

A Alubar também levara produtos que
o mercado ja conhece. E o caso dos Cabos
Tecnax 90°C Nao Halogenado e Tecnotox
450/750 V e 0,6/1 kV. Ambos sdo recomen-
dados para locais com alta concentracdo de
pessoas. O uso é indicado em shoppings, cine-
mas, estacdes de metrd, escolas, aeroportos,
industrias etc. “A propriedade destes cabos
de ter baixa emissdo de fumaca e de gases
tdxicos é um importante fator de seguranca e
confiabilidade para as instalacdes atuais. Sdo
caracteristicas que facilitam a evacuacdo e au-
xiliam equipes de socorro em casos de incén-
dio, por exemplo”, ressalta Fabio Camargo.

Mercado potencial

0 mercado de galpdes e armazéns indus-
triais em uso no Brasil, com uma area total es-
timada em 12 milhdes de metros quadrados,
representa um potencial de investimentos de
R$ 6,8 bilhdes para a geracdo solar fotovol-
taica no Brasil, segundo estimativa conserva-
dora da Associacdo Brasileira de Energia Solar
Fotovoltaica (ABSOLAR).

De acordo a entidade, se a metade da area
dos telhados de todos os galpdes e armazéns
ocupados no Brasil fosse aproveitada para ge-
rar energia elétrica renovavel pela fonte foto-
voltaica, a poténcia instalada seria de cerca
de mil megawatts (MW). Os empregos diretos
gerados com tais investimentos seriam da or-
dem de 30 mil postos de trabalho.
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0 levantamento mostra ainda que o po-
tencial de geracdo de eletricidade seriade 1,7
mil megawatts/hora ao ano, o que correspon-
de a uma economia de aproximadamente R$
900 milhdes na conta de luz.

Para o presidente-executivo daABSOLAR,
Rodrigo Sauaia, aproveitar a energia solar fo-
tovoltaica em telhados e fachadas de edificios
residenciais, comerciais, industriais, ptblicos
e rurais ao redor de todo o Pais é um negécio
sustentavel dos pontos de vista econdmico,
social e ambiental.

"0 mercado de galpdes e de armazéns
é apenas um entre inimeros que podem ser
utilizados para alavancar o crescimento da
energia solar fotovoltaica no Brasil e, simul-
taneamente, contribuir para atingirmos os
compromissos assumidos pelo Brasil pe-
rante o mundo no Acordo de Paris, fruto da
COP21", conclui.
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Producao cresce

A producao do setor eletroeletrénico apontou crescimento de 2% em janei-
ro de 2017, na comparacdo com o mesmo més de 2016. E o que mostram os
dados divulgados pelo IBGE e agregados pela Associagao Brasileira da Industria
Elétrica e Eletr6nica (Abinee).

0 resultado foi puxado pelo desempenho da industria eletronica, que apresen-
tou expansao de 18,1%, enquanto a industria elétrica sofreu decréscimo de 8,5%.

O presidente da Abinee, Humberto Barbato, destaca que este é o segundo
més consecutivo que a producdo apresenta crescimento em relacdo ao mesmo
més do ano anterior. Em dezembro de 2016, foi registrada expansao de 8% na
comparacdo com o mesmo més de 2015. O resultado da producéo e o desem-
penho do nivel de emprego do setor, que abriu 1.814 vagas em janeiro, sdo boas
noticias que esperamos se mantenham no decorrer do ano”, afirma Barbato.

Em relacdo ao més anterior, com ajuste sazonal, a producao do setor apre-
sentou queda de 6,9%. A industria eletronica recuou 12,5% e a industria elétrica,
-1,3%. Barbato acrescenta que o setor eletroeletronico ainda precisa percorrer um
longo caminho para recuperar as perdas recentes. Nos Gltimos 12 meses, a produ-
cdo da industria eletroeletronica sofreu queda de 8,6%, sendo: redugao de 10,5%
nas atividades da industria eletronica; e retragdo de 7,2% na industria elétrica.

Empregos reagem

O setor eletroeletronico abriu 1.814 vagas no més de janeiro, sequndo dados
da Abinee, com base em informacdes do Cadastro Geral de Empregados e Desem-
pregados do Ministério do Trabalho (Caged). Com o resultado, o nimero de em-
pregados diretos no setor subiu para 234,6 mil (232,8 mil em dezembro de 2016).

De acordo com a Abineeg, este é o melhor resultado dos tltimos trés anos, fi-
cando abaixo apenas do desempenho de janeiro de 2014, quando foram admi-
tidos 2.142 trabalhadores no setor. Apesar do resultado positivo de janeiro, nos
ultimos 12 meses, foram eliminadas 12.745 vagas.

"0 resultado é uma surpresa positiva, mas ainda estamos longe de recuperar
as perdas dos ultimos anos”, afirmou o presidente da Abinee, Humberto Barba-
to. Em janeiro de 2014 o setor empregava 310,8 mil pessoas. Desde entdo, mais
de 76 mil empregos foram perdidos.

Em Sondagem realizada pela Abinee no més de janeiro, 30% das empresas
manifestaram intencdo de ampliar seu quadro de funcionarios este ano. Deste
total, 23% das consultadas devem realizar o aumento ja no primeiro trimestre;
64%, no segundo trimestre e 13% no segundo semestre de 2017.

Perspectiva positiva

Uma sondagem feita com associados da Abinee em janeiro indicou que a
maioria das empresas projeta crescimento de suas atividades para 2017. De acor-
do com a pesquisa, 65% das consultadas esperam aumento dos negdcios este
ano, enquanto 26% projetam estabilidade e 9% esperam queda em relacédo a
2016. Para mais da metade das entrevistadas, esse crescimento vai comecar ja
no primeiro semestre de 2017 (52%).

"0 resultado da sondagem indica que o otimismo das empresas, depois de
um ano desastroso, voltou a ganhar félego”, afirmou o presidente da Abinee,
Humberto Barbato. “Trata-se, entretanto, de um otimismo cauteloso, pois preci-
samos aguardar os préximos meses para que, com a consolidagdo de um cendrio
econdmico positivo, essas expectativas se concretizem”, observou.
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0 Sol brilha o ano inteiro no Brasil,
e é por isso que o Pais tem potencial e
ja esta na hora de se transformar em
uma das maiores nagdes que produzem
e consomem energia solar fotovoltaica.

"0 brasileiro precisa entender que é
possivel, simples e barato transformar o
consumo de energia dentro de casa, que
essa realidade ndo precisa ser somente
europeia”, explica Pedro Pintdo, enge-
nheiro e sécio-diretor da NeoSolar Ener-
gia, empresa paulista especializada em
solucdes para energia solar. “Mais que
compreender, é preciso agir”, completa.

E é agindo que o policial militar am-
biental Luiz Alberto Vilalva, de 41 anos,
colabora para a transformacao brasilei-
ra. Casado e pai de familia, ha anos ele
tem energia solar térmica em sua resi-
déncia de 220 m2, em Campo Grande
(MS), e ha poucos meses trocou a ener-
gia elétrica pela solar fotovoltaica. “Por
que ndo usar essa energia renovavel na
casa toda?”, questiona. “A luz que nao
se apaga, se paga. Aprendi com minha
mae, Dona Edna, a amar e respeitar o
meio ambiente e essa licdo ja foi pas-
sada aos meus quatro filhos desde mui-
to cedo”, destaca. O projeto conta com
15 painéis, o que corresponde a 3,9 kW,
que garantem retorno energético men-
sal de 480 kW/h. “E tudo descomplica-
do e rapido: a necessidade é avaliada,
o projeto elaborado e executado”, fala.

Ainda de acordo com Luiz Vilalva, é
preciso desmistificar o uso da natureza
bem como o processo de instalacdo e
geracdo da energia solar. “O mecanis-
mo é bem mais simples do que noticiam
e ndo me sinto nada culpado em desfru-
tar com conforto e qualidade a ilumina-
¢do dentro de casa”, relata.

Entre as varias vantagens de se utili-
zar a energia solar totalmente renovavel
e infinita estao beneficios ambientais, fa-
cil instalacdo e manutencao, nao polui-
¢ao, o fato de poder ser usada em areas
remotas onde ndo existe energia e o fato
de mexer diretamente no orcamento da
casa, com economia de até 85% ao més.
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Até dia 28 de abril,
direcione até 3%

do seu imposto de renda
para a AACD e ajude

na reabilitacdo das nossas
criangas e adolescentes.
Para ajudar, fale com

a gente e tire suas duvidas.
www.aacd.org.br

(11) 5576 0534
fundopro@aacd.org.br

Sabe onde vai
parar o imposto
que vocé paga?

Ajudando a AACD,
voceé e milhares
de criancas

e adolescentes
vao saber.

vida é movimento

cia a Crianca Deficiente.



(EcoNomIA

Bons ventos

A CER - Companhia de Energias Re-
novaveis e a GEWind do Brasil assinaram
contrato que formaliza o primeiro acordo
entre as duas empresas, beneficiando o
setor edlico. A GE sera a fornecedora dos
aerogeradores para a segunda etapa do
Complexo Eélico Assurua, em Gentio do
Ouro, na Bahia, agregando 205 MW de
capacidade instalada ao complexo. Além
dos equipamentos, a GE também seré res-
ponsavel pela Operacdo e Manutencdo
das méaquinas por cinco anos.

“Uma das nossas maiores preocupa-
¢oes é oferecer o melhor para nossos clien-
tes. Este acordo com a CER nos permitira
oferecer novos patamares produtivos para
esta industria”, diz Jean-Claude Robert, li-

der de Wind da GE Renewable Energy para
América Latina. Além disso, o executivo re-
vela que a chegada a uma nova regido da
Bahia pode resultar em novos investimentos
da empresa no setor, como a cria¢cdo de um
novo Centro de Servico para atender a regido.

A GE fornecera 82 unidades da turbi-
na 2.5-116, com torres de 90 m de altura,
modelo que oferece ganho de eficiéncia ao
parque edlico, pois 0 equipamento maximi-
za a producdo de energia, reduz o gasto de
infraestrutura e torna o custo nivelado de
energia (LCOE) da fonte edlica ainda mais
competitivo. A utilizagdo desta turbina traz
um adicional de até 32% na producéo de
energia a 8.5 m/s, quando comparada a
versdo 1,7 MW da GE.

ey

As maquinas da GE serdo utilizadas

pela CER para atender aos contratos de
energia comercializados no LER - Leildo
de Reserva de 2014. Além deste projeto,
a CER tem 68 MW em operacao e conta
com outros PPAs para mais oito parques,
vendidos nos Leildes A-5 de 2013 e 2014.

Foto: Fotolia

Capacitacao técnica

A FIEE - 29° Feira Internacional da
Industria Elétrica, Eletronica, Energia e
Automacao, que sera realizada entre
25 e 28 de julho no Sao Paulo Expo, vai
oferecer mais de 80 horas de contetido
diferenciado para a qualificagdo de pro-
fissionais da area.

Serdo quatro conferéncias técnicas
simultaneas durante os quatro dias de
realizacdo do evento no AbineeTec, divi-
didas pelos temas: Equipamento e Auto-
macao, GTDC, Inovacao e Negdcios Tec-
nolégicos, Tecnologia e Sustentabilidade.

As palestras ocorrerdo em llhas Te-
maticas no ambiente da propria feira e
a participacao é gratuita. Diariamente,
em cada auditério serdo apresentados
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painéis e debates, intercalados com expo-
sicoes técnicas de empresas para agregar
valor ao conteudo apresentado e comple-
mentar as respectivas tematicas.

Na Conferéncia GTDC sera oferecida
uma abrangente atualizagdo sobre o setor
energético no Pais, distribuida em seus res-
pectivos pilares: geracdo, transmissao, dis-
tribuicdo e comercializacdo. O evento trara
informagdes sobre novas tecnologias utili-
zadas no Brasil e no mundo, projecdes de
cenarios futuros da matriz de energia, os
impactos das fontes renovaveis de energia
no cenario brasileiro, novas tecnologias vol-
tadas a eficiéncia energética, modernizagao
de linhas de transmissdo, custos e desem-
penho dos diversos sistemas de armazena-
mento de energia elétrica, a influéncia das
redes elétricas inteligentes no conceito de
Internet das Coisas (IoT) e avaliagdo de mo-
dernos processos que garantem mais efici-
éncia nos sistemas de energia.

A Conferéncia sobre Tecnologia e Sus-
tentabilidade tera discussdes estratégicas
e praticas inovadoras que abrangem os
projetos de redes e cidades inteligentes no
Brasil, bem como as atuais politicas publi-
cas que regem esse mercado. Seréo apre-
sentados exemplos de novos negodcios e
oportunidades comerciais para empresas,

governos e entidades atuarem em pro-
jetos de logistica reversa, integracao,
conectividade e sustentabilidade ener-
gética nos municipios.

Na Conferéncia sobre Equipamen-
tos e Automacao serdo apresentadas as
principais inovagdes tecnoldgicas em au-
tomacao, sistemas de controle e equipa-
mentos industriais que permitam maior
eficiéncia para qualquer processo pro-
dutivo, com destaque para segmentos
como alimenticio, quimico, automotivo,
papel e celulose, cimenteiro e satde. Os
conceitos de industria 4.0 que norteiam
as praticas de sucesso pelo mundo serdo
amplamente discutidos e apresentados
em todos os painéis e palestras, no in-
tuito de conectar empresas, processos
€ pessoas.

A Conferéncia Inovagao e Negdcios
Tecnoldgicos vai reunir projetos e infor-
macdes que fomentem o desenvolvimen-
to dos setores de energia, eletroeletroni-
cos e de automacao industrial.

A FIEE contard com mais de 1.000
marcas nacionais e internacionais de
400 empresas expositoras, numa area
de 30 mil m2 A expectativa é de reunir
um publico estimado de 50.000 profis-
sionais do setor.



PASSO A PASSO DE PROJETO
DE AUTOMACAO

Casas inteligentes e conectadas precisam de um projeto
moderno e atual.
Agora vocé pode atender esta demanda.

PASSO A PASSO DE UM PROJETO INTEGRADO DE
AUTOMACAO RESIDENCIAL
Inscreva-se para este curso online e acompanhe a execucio de um projeto integrado de Automacgao

Residencial. Assista remotamente aos modulos, nos dias e horarios que lhe for mais conveniente.
Veja quais sdo os temas abordados:

INSCREVA-SE JA

WWWw.projetoconectar.com.br

CAURESIDE
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RESISTENCIA MECANICA

Conduletes metalicos sdo equipamentos imprescindiveis em ins-
talagdes elétricas aparentes, tanto em ambientes internos quanto
externos, quando ndo se tem a intencdo de quebrar a parede para
embutir a fiagdo. Marca reconhecida neste segmento, a Tramontina
amplia sua linha com o Condulete Americano com indice de prote-
¢do IP66. A novidade, certificada pela agéncia americana UL, atende
a uma necessidade do mercado por um produto que, além de poder
ser instalado em ambientes externos, sob sol e chuva, possa tam-
bém ser utilizado em ambientes com grande incidéncia de poeira
e em locais suscetiveis a jatos potentes de agua. Estes conduletes
tém um formato mais arredondado do que os produtos normalmen-
te comercializados no mercado brasileiro. O principal diferencial, no
entanto, estd em sua robustez: ensaios mecanicos mostraram que
o Condulete Americano resiste de 50% a 150% mais carga do que
os conduletes mais resistentes contemplados na norma ABNT NBR
15701 - Conduletes Metalicos Roscados e Nao Roscados para Siste-
mas de Eletrodutos. Motivo pelo qual o Condulete Americano deve
ser direcionado para locais onde a resisténcia mecanica é fator fun-
damental. Fabricados de liga de aluminio com elevada resisténcia
mecanica, os conduletes sdo faceis de instalar, resistentes, seguros,
econdmicos e ainda permitem facil manutencao.
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ITEM DE SEGURANCA

Para evitar o transtorno de ficar no escuro durante que-
das de energia, a Ourolux disponibiliza ao mercado lumi-
narias de emergéncia que entram em ac¢do assim que a luz
acaba. Esses, inclusive, sdo equipamentos obrigatérios de
seguranca. A Ourolux oferece dois modelos de Luminarias de
Emergéncia: 6 SUPERLEDS e 12 SUPERLEDS, com até 8 horas
de autonomia. Produto diferenciado e ecologicamente cor-
reto, as Lumindrias de Emergéncia SUPERLED Ourolux uti-
lizam pilhas recarregaveis e ndo toxicas (trés unidades que
acompanham o produto). Outro diferencial é o carregador de
pilhas integrado, o que aumenta a vida til do produto. Além
disso, possuem acendimento automatico, proporcionando luz
na auséncia da eletricidade. Indicadas para lojas, prédios co-
merciais e escadas de incéndio, as luminarias ganham cada
vez mais espaco também nas residéncias. Isso ndo so pela
praticidade, ja que o produto possui algas retrateis e pode
ser utilizado também como lanterna, mas pelo quesito se-
guranca, uma vez que o uso das tradicionais velas de cera
pode provocar incéndio, principalmente quando a energia
volta de madrugada, quando os moradores estdo dormindo.

h 4
FIXACAO DE CABOS

Para atender aos profissionais do segmento de elétrica, a Fixtil incluiu em
seu mix novos modelos de Fixadores para Fios e Cabos. A empresa destaca
o Fixador nylon autoadesivo, indicado para fixacdo de fios e cabos, deven-
do ser utilizado com abracadeiras de nylon. A linha conta ainda com outros
modelos: Fixador clip (nylon) autoadesivo, apropriado para organizar fios e
cabos, devendo ser aplicado em superficies lisas, madeira, vidro, metal, etc.;
Fixador nylon com bucha e parafuso, indicado para fixacao de fios e cabos,
devendo ser utilizado com abracadeiras de nylon e Fixador al¢a nylon, ade-
quado para ser fixado com pregos ou parafusos em estruturas de madeira ou
também com parafuso e bucha em paredes de alvenaria. Estes acessorios sdo
direcionados para uso doméstico, em empresas, fabricas, condominios, lojas
de shoppings, etc.

POTENCIA
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LIMPEZA DE CONTATOS

Poeira, umidade e oleosidade costumam se infiltrar nas instalaces elétricas, diminuindo a condutividade de
energia e limitando o desempenho dos mais diversos aparelhos elétricos e eletronicos. Para reverter esta situa-
¢do, a Quimatic Tapmatic langou no mercado o Limpa Contato Elétrico de A¢do Imediata. A solucdo é indicada
para uso em equipamentos de informatica e telefonia, aparelhos de som e TV e quadros elétricos em geral. Para
0 uso, basta desligar o aparelho ou a instalacdo da rede elétrica, aplicar o produto sobre as superficies e aguar-
dar a evaporacdo. Com o Limpa Contato Elétrico de A¢do Imediata, as conexdes voltam a receber a poténcia de
energia ideal e tornam-se mais eficientes. O produto nio deixa umidade, 6leo ou residuos sobre os contatos, evi-
tando assim o risco de curto-circuito quando a energia é restabelecida. De acordo com a Quimatic Tapmatic, a
evaporacao da solucéo é rapida e feita de forma mais controlada que a de outros produtos do género. Isso por-
que o propelente do Limpa Contato Elétrico é um solvente (em vez de gas carbonico), o que proporciona melhor
desempenho na limpeza e evita a corrosao.

v
EFICIENCIA E PRATICIDADE

Assim como no interior da residéncia, a iluminacdo tem papel
fundamental para valorizar a decoracdo dos jardins. Quem busca pra-
ticidade e economia, sem abrir mao da eficiéncia, tem apostado em
luminarias que funcionam por meio da capta¢do de energia solar. Dis-
poniveis em diferentes estilos, as pecas sdo capazes de atender todos
0s gostos. Além disso, sdo extremamente econdmicas, pois ndo necessi-
tam de instalacdo especializada, j4 que as pecas sdo apenas espetadas
no chao, dispensando cabeamento elétrico e, por fim, ndo consomem
energia elétrica. A Taschibra conta com uma linha completa para aten-
der justamente esse segmento. A Linha Solar LED possui dez modelos
entre refletores, espetos e spots. Outro ponto forte desses produtos é
o desligamento automatico. As pecas, que contam com acendimento
e desligamento automatico, também possuem autonomia de 8 horas
e recarga automatica utilizando a luz solar.

v
TRABALHO COLABORATIVO

A SCHUNK Intec-Br., subsidiaria brasileira da empresa familiar alema
SCHUNK GmbH & Co. KG, apresenta como novidade na linha de sistemas
de garras e componentes para automacao a linha de garras HRC (colabo-
rativas), chamada de SCHUNK Co-ACT. A solucdo retine toda expertise da
empresa em tecnologia de garras para futuras aplicacdes de colaboracédo
humano-robd, em quatro diferentes modelos. A SCHUNK informa que é a
primeira empresa a trazer para o mercado uma linha de garras em confor-
midade com as normas de seguranca 10218-1/-2 e ISO/TS15066, que ditam
as tratativas de seguranca para trabalho colaborativo humano-robo. Além
disso, contam com trés premissas: a garra nunca causa ferimentos duran-
te a operagdo, nunca solta a peca e sempre detecta o contato humano.

POTENCIA
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ILUMINACAO URBANA

ATE Connectivity apresenta uma nova solu¢ao de conectividade compacta para ilumi-
nacao urbana com fontes de luz LED. O médulo LUMAWISE Endurance S é uma interface
padronizada entre o receptaculo e o moédulo base ou vedacdo. O médulo usa uma junta
Unica integrada que pode acomodar e isolar tanto a luminaria como o médulo usando a
mesma interface de conexdo para sistemas de gerenciamento central de 40 mm ou 80 mm.
Segundo a empresa, sistemas de gerenciamento central oferecem mais controle, melhor
programacao e maior eficiéncia para sistemas de iluminac¢do LED. O médulo LUMAWISE
Endurance S oferece maior flexibilidade no design da luminaria e arquitetura da ilumina-
¢do urbana. O sistema pode ser atualizado em campo, tornando possivel atualizar lumi-
narias existentes de maneira rapida e facil. Especificamente para drivers e fontes de luz
LED ao ar livre, o LUMAWISE Endurance S foi concebido como um sistema auténomo e
pode ser usado em uma fung¢do complementar, como um mdédulo sensor auxiliar quando
uma funcionalidade adicional é exigida em luminarias ANSI/NEMA. A instalacdo é facil
devido a sua caracteristica de travamento por pressao e torgdo simples que nao requer
ferramentas e pode ser concluida com uma sé mao. O médulo LUMAWISE Endurance S
pode ser montado em qualquer direcdo e oferece mais qualidade quando comparado
a outros sistemas de vedagdo. Os moédulos podem ser trocados e atualizados em ape-
nas alguns segundos, sem a necessidade de isolar eletricamente o poste de iluminagao.

v

ECONOMIA DE
ENERGIA

O novo Projetor LED Sylvania pro-
porciona economia de energia de até
80%, quando comparado as tecnologias
tradicionais, com uma vida util 15 vezes
maior. Com acabamento branco, esta
disponivel em diversas poténcias: 10 W
(700 Im), podendo substituir um projetor
i com lampada hal6égena de 100 W; 30 W
(2.100 Im), podendo substituir um proje-
tor com lampada halégena de 150 W e
L] 50W (3.500 Im), podendo substituir um
projetor com lampada halégena de 300
W. A solugdo possui grau de protecao IP
65, protecao contra impacto 1K04, IRC
de 70%, angulo de abertura de 110° e
atua na tensdo de 110-240 V.

POTENCIA
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NOVO MOTOR

Para melhor atender as exigéncias
dos clientes, ha mais de vinte anos a
Electro Graphics decidiu ligar-se a Auto-
desk, desenvolvendo CAD elétricos em
base ao AutoCAD, o programa 2D e 3D
mais potente, difundido e flexivel dispo-
nivel atualmente no mercado. Na versao
2017 dos CAD elétricos Eplus e iDEA, foi
utilizada a mais nova versdo 2017 do
motor Autodesk AutoCAD® OEM; ana-
logamente, o aplicativo integrado por
diagramas e sistemas elétricos, CADelet
e Smart, foram atualizados para as no-
vas versdes 2017 do AutoCAD. A versao
2017 do AutoCAD® OEM é, também,
plenamente compativel com o Windows
10, além de apresentar uma nova inter-
face com novos temas e toolbar e, entre
as varias fun¢des desenvolvidas, desta-
ca-se a possibilidade de importar veto-
rialmente os arquivos PDF no desenho.

No novo motor, o formato dwg ndo
foi alterado em relacdo aos anteriores,
permanecendo inalterado desde a ver-
sdo 2013; portanto, os arquivos criados
nas novas versdes podem ser comparti-
Ihados com as anteriores até 2013. Per-
manece inalterada a possibilidade dos
arquivos dwg serem salvos em formatos
antigos até a versao 2000. A solugdo é
distribuida pela Hiper Energy do Brasil.




join the best: worldwide
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Sdo Paulo Expo = SP = Brasil | 11h as 19h

wire South America, versao Sul Americana da maior feira de cabos e fios do mundo, a Wire
Disseldorf, chega a sua 3?2 edicdo e mostra uma visdo Unica sobre as mais recentes
tecnologias, produtos e servicos na fabricacdo e processamento de fios e cabos, além de
oferecer uma plataforma completa para contatos e alavancar negécios. www.wiresa.com.br
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RESERVE SEU ESTANDE!
comercial@fieramilano.com.br

+55(11) 5585-4355

+55(11) 3159-1010

alyy

Realizagdo

@
%,

eeeee
Diisseldorf

Agéncia de Viagem Promocgdo Organizacdo




m ABRIUMAIO

> CURSOS

Sistemas de Visao
Data/Local: 17 a 19/04 — S&o Paulo (SP)
Informacgoes: (11) 5013-1616 e treinamento.br@festo.com

Tecnologia Pneumatica Moderna
Data/Local: 24 a 28/04 — Sao Paulo (SP)
Informacgoes: (11) 5013-1616 e treinamento.br@festo.com

BIM (Building Information Modeling) aplicado a certificacao LEED BD+C
Data/Local: 25 e 26/04 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: cursos@gbcbrasil.org.br e (11) 4191-7805

Integrador de Sistemas Residenciais
Data/Local: 25 a 27/04 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: contato@aureside.org.br e (11) 5588-4589

Especializacao em Automacao de Imoéveis e Edificacoes
Data/Local: 01/05 — Fortaleza (CE)
Informagdes: contato@aureside.org.br e (11) 5588-4589

Condutores Elétricos de Baixa Tensao - Basico |
Data/Local: 06/05 — Sao Paulo (SP)
Informacgdes: (11) 3377-3291

Instalacoes elétricas em estabelecimentos assistenciais de saude (EAS)
Data/Local: 15 a 17/05 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Curto-circuito, coordenacao e seletividade
Data/Local: 22 a 24/05 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

> EVENTOS

Forum Poténcia — Etapa Brasilia
Data/Local: 11/04 — Brasilia (DF)
Informacdes: (11) 4225-5400 e www.forumpotencia.com.br

Forum Poténcia — Etapa Rio de Janeiro
Data/Local: 16/05 — Rio de Janeiro (RJ)
Informacdes: (11) 4225-5400 e www.forumpotencia.com.br

Exposolar Brasil - Il Feira Internacional de Tecnologia Solar
Data/Local: 17 a 19/05 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: www.exposolarbrasil.com.br

EnerSolar+Brasil — 6° Feira Internacional de Tecnologias para Energia Solar
Data/Local: 23 a 25/05 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: www.enersolarbrasil.com.br

| 80 JouEel



EMPRESA ANUNCIANTE

Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

‘ PAG. ‘ TELEFONE

» ALUBAR 27 (91) 3754-7100 www.alubar.net comercial.cabos@alubar.net

» ACABINE MATERIAIS ELETRICOS LTDA. 25 (11) 2842-5252 www.acabine.com.br fabiano.ferreira@acabine.com.br

» AMPERI Importacdo e Comércio 9 (19) 3367-8775 | www.amperi.com.br davi@amperi.com.br

P Associacdo de Assisténcia a Crianga Deficiente 73 (11) 5576-0610 | www.aacd.org.br lzucatto@aacd.org.br

» AURESIDE 75 (11) 5588-4589 www.aureside.org.br contato@aureside.org.br

» CHARDON GROUP 1 (11) 4033-2210 | www.chardongroup.com.br wvalentim@chardongroup.com

» COBREMACK 49 (11) 4156-5531 www.cobremack.com.br contato@cobremack.com.br

» ENERBRAS MATERIAIS ELETRICOS LTDA. 31 (41) 2111-3043 www.enerbras.com.br helder@enerbras.com.br

» ENERSOLAR BRASIL 67 (11) 5585-4355 www.enersolarbrasil.com.br comercial@fieramilano.com.br

» FEICON SP 41 (11) 3060-5000 www.reedalcantara.com.br thais.faccin@reedalcantara.com.br
» FIEE 83 (11) 3060-4717 www.fiee.com.br atendimento@reedalcantara.com.br
» FLIR 23 (15) 3238-8070 www.flir.com.br flir@flir.com.br

» FORUM POTENCIA 2e3 (11) 4225-5400 www.forumpotencia.com.br publicidade@hmnews.com.br

» IFC COBRECOM 84 (11) 2118-3200 www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br

» INDUSCABOS 53 (11) 4634-9000 www.induscabos.com.br simone.marketing@induscabos.com.br
» LUMINO ENERGY SOLUTIONS 37 (11) 3846-4005 www.luminosolutions.com contato@luminosolutions.com

» PEESA 35 0800-150232 www.peesa.com.br sac@peesa.com.br

» PHOENIX CONTACT BRASIL 21 (11) 3871-6423 www.phoenixcontact.com.br marketingbr@phoenixcontact.com.br
» POLLUTEC BRASIL 59 (11) 3060-4717 www.pollutec-brasil.com atendimento@reedalcantara.com.br
» QT DUTOTEC 39 (51) 2117-6600 www.dutotec.com.br dutotec@dutotec.com.br

» RPM Brasil 57 (11) 3051-3159 http://www.rpmbrasil.com.br rpmbrasil@rpmbrasil.com.br

» SIL FIOS E CABOS ELETRICOS 15 (11) 3377-3333 www.sil.com.br sil@sil.com.br

» STECK INDUSTRIA ELETRICA 7 (11) 2248-7006 www.steck.com.br melissa.rossini@steck.com.br
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Ensino a distancia da NR-10?

az tempo que o ensino a distan-

cia (EaD) é uma modalidade con-

sagrada, consolidada, de sucesso

e extremamente Util para milhdes
de pessoas no Brasil. Indtil, portanto, perder
tempo elencando suas vantagens.

O EaD é uma das trés modalidades
principais de ensino, que sdo: presencial,
semipresencial e a distancia. Cada qual
tem sua aplicacdo em funcdo do con-
teldo e objetivo que se quer alcancar
com determinado ensinamento. Isso é
algo relativamente simples de entender
e aplicar, desde que haja boa vontade e,
acima de tudo, boa intencéo.

Tempos atras, o Sr. Edson Strithorst
dirigiu um questionamento a Geréncia
Regional do Trabalho em Blumenau (SC),
solicitando esclarecimentos acerca da via-
bilidade de se utilizar exclusivamente a
modalidade de ensino a distancia para a
realizacdo das capacitagbes obrigatorias
estipuladas pelas Normas Regulamentado-
ras NR-10, NR-12, NR-13, NR-33 e NR-35.

Em resposta ao questionamento, foi di-
vulgada em dezembro de 2016, pela Secre-
taria de Inspe¢do do Trabalho do Ministério
do Trabalho e Emprego de Brasilia (DF) a
Nota Técnica 283/2016/CGNOR/DSST/SIT.
Ao digitar essa referéncia da nota técnica
nas ferramentas de busca da internet é pos-
sivel acessar a integra do texto.

Um resumo da nota técnica é trans-
Crito a sequir:

“Inicialmente, cabe destacar o objeti-
vo das capacitacdes em Seguranga e Sau-
de noTrabalho - SST. Ha que se considerar
que as capacitagoes previstas em Normas
Regulamentadoras - NR ‘s ndo sdo cursos
profissionalizantes. Pelo contrario, elas
tém cardter preventivo ao proporcionar
treinamento especifico acerca dos fato-
res de risco para a salde e a seguranca
do trabalhador decorrentes da atividade
exercida. Sao cruciais porque visam ins-
truir o trabalhador sobre as medidas de
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prevencdo indicadas para a redugao dos
riscos relacionados ao trabalho.

Ha que se esclarecer que, apesar de as
Normas Regulamentadoras ndo aborda-
rem expressamente a questdo de ensino a
distancia, ja existe inclinagdo da Comissdo
Tripartite Paritaria Permanente - CTPP, ins-
tancia superior responsavel pela construcao
e alteracdo das NR's, no sentido de cons-
truir uma matriz de treinamento em SST, em
que devem ser enfrentadas questdes como
contetido, modalidade e carga horaria”.

0 texto da nota técnica prossegue:

"Assim, tendo em vista ndo haver ain-
da posicionamento definitivo da instan-
cia responsavel pela discussao das NR's
acerca da implementacao da modalidade
de ensino a distancia, estando o referido
tema ainda em discussdo, e dado o carater
prevencionista dos treinamentos em SST,
o entendimento do Departamento de Se-
guranca e Saude no Trabalho - DSST, por
cautela, é no sentido de que esses treina-
mentos para determinadas atividades que
envolvem grande risco e demandam atu-
acdo essencialmente pratica do profissio-
nal, notadamente, nas atividades de tra-
balho em altura, de espaco confinado, de
servicos com eletricidade, de construcdo
civil, de manuseio de maquinas e equipa-
mentos, de caldeiras e vasos de pressao,
dentre outras, ndo podem adotar a
modalidade de ensino a distancia”.

A nota prossegue com a seguinte
observacao:

“Repita-se, deve o empregador ob-
servar que o objetivo dos cursos esti-
pulados nas NR's ultrapassa a mera
obtencao de certificado, mas, almeja
primeiramente garantir a plena absor¢ao
do conteldo ministrado, uma vez que o
risco em potencial inerente a essas ativi-
dades pode afetar a vida do trabalhador.

E que todos esses treinamentos tém
como caracteristica primordial justamen-
te o ensino de principios de prevencdo a

serem efetivamente utilizados, sendo que
a sua realizacdo no formato a distancia,
sem a definicdo e adogdo de critérios cla-
ramente estabelecidos, pode desencadear
um processo de cumprimento meramente
pro-forma da letra da lei, sem o consequen-
te aprendizado pelo trabalhador, que é a
intencdo real desses treinamentos”.

E o documento do MTE conclui:

“"Assim, tal pratica deve ser recu-
sada pela auditoria-fiscal do traba-
lho, que, quando confrontada com a apre-
sentacdo de certificacbes de treinamento
realizado a distancia para as capacitacdes
aqui elencadas, deve sempre transcender
0 aspecto documental, verificando a efeti-
va realizacdo dos treinamentos e a eficaz
aprendizagem dos trabalhadores.

Portanto, até que a questdo venha a
ser amplamente discutida e definida pela
instancia responsavel pela construgdo das
Normas Regulamentadoras, entende-se,
por cautela, ndo ser viavel a adocao
de treinamentos na modalidade a
distancia para as capacitacoes pre-
vistas na NR-10, na NR-12, na NR-13,
na NR-33 e na NR-35".

Fecho este artigo agradecendo ao
amigo engenheiro Celso Leal, de Floripa,
que me informou sobre essa nota técni-
ca e também ao Sr. Edson Strithorst, que
nao tenho o prazer de conhecer ainda,
pela iniciativa da consulta e a todos os
membros do MTE que participaram da
elaboracdo desse documento.

Abracos, Hilton

HILTON
MORENO

Foto: Ricardo Brito/HMNews
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