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‘, SAO PAULO Representantes dos fabricantes e dos distribuidores de material elétrico
' J participaram da primeira edicao do Forum ABREME. 0 evento foi uma oportunidade para
os executivos identificarem novas tendéncias do mercado e estreitarem o relacionamento



CHEGOU TECNOFLIX

VIDEOS SOBRE ELETRICA QUE
VOCE PODE CONFIAR, NUM SO CANAL

Voce ja percebeu que a maioria dos videos gratuitos sobre elétrica na internet tem
contelido duvidoso?

Pior: muitos videos passam informacdes erradas, desatualizadas, fora de norma,
colocando pessoas e patriménic em sérios riscos.

Agora vocé tem Tecnoflix, o canal confiavel de videos, criado e produzido por
profissionais ha muitos anos comprometidos com a qualidade e credibilidade do
conteldo.

Com Tecnoflix vocé acessa videos sobre elétrica, iluminagao, energia, automagao,
Smart Grid, normas, tendéncias tecnolégicas e muito mais.

Tudo por um prego muito acessivel. E vocé ainda acessa onde estiver, do jeito que
quiser, 24 horas por dia.
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ASSISTA ONDE QUISER E QUANDO QUISER.
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Foi um sucesso a primeira edicdo do Forum
ABREME, realizado em S&o Paulo no més de
setembro. Cerca de 300 participantes, entre
distribuidores e fabricantes, prestigiaram o evento.

Parceria

Sistemas de iluminagdo destinados a

instalacdo em areas publicas precisam ser

capazes de conversar e se integrar com

outros sistemas inteligentes existentes
nas cidades.
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1 MATERIA DE CAPA

Para que dire¢do caminha a distribuicdo de material elétrico? O mercado é
promissor? Como os lojistas estdo se preparando para enfrentar os desafios
futuros? Essas e outras questdes sdo respondidas pelos proprios especialistas
da drea, que indicam as melhores estratégias e os rumos da distribuicao.

34 MERCADO

A manutencéo de subestages de energia é uma
etapa necessaria para garantir a confiabilidade do
sistema elétrico, maximizar a seguranca e minimizar
as falhas dos componentes.

4() DESTAQUE

Cresce a aplicacdo de painéis elétricos resistentes a
arco interno, estruturas que suportam as pressoes
e temperaturas oriundas de arcos elétricos
internamente a sua carenagem externa.
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0 mundo dos negdcios vem passando por constantes transforma-
¢coes, e o setor eletroeletrdnico, tradicional fomentador de tecnologia,
constitui um agente bastante ativo nesse processo.

A industria, que investe cada vez mais em pesquisa e desenvolvi-
mento, naturalmente evoluiu bastante, atingindo excelentes indices
de qualidade e eficiéncia. Na sequéncia da cadeia, o segmento de dis-
tribuicdo e revenda também tem procurado fazer sua parte.

Essa é uma das questdes abordadas em nossa reportagem de
capa, que analisa as estratégias adotadas pelo comércio para sobre-
viver a crise e quais sdo as opcdes de caminhos que os lojistas tém
para seguir em frente.

Segundo os especialistas consultados na matéria, pelo menos duas
constatacdes ficam evidentes: os lojistas estao se profissionalizando
a cada dia e o mercado de distribuicdo de material elétrico é bastan-
te promissor, no Brasil.

Entretanto, para que a relacdo ganha-ganha se efetive, ainda é
necessario que alguns pontos evoluam, a comecar pela politica de re-
lacionamento entre os fabricantes e os distribuidores - que cada vez
mais vém se tornando uma extensao da industria.

0 perfeito entendimento entre as partes, criando de fato uma si-
tuacao de parceria, tende a beneficiar a todos os agentes da cadeia,
incluindo o consumidor final. Portanto, fica nossa torcida para que cada
um esteja disposto ao dialogo e aberto a compreender os anseios, as
necessidades e os limites do parceiro, em prol do setor como um todo.

Outra importante reportagem é a que aborda a manutencdo em
subestacdes de energia, estrutura que esta presente em diversos ti-
pos de empreendimentos (como concessionarias de energia, indus-
trias e shoppings).

As subestacdes sao essenciais para garantir o suprimento de ener-
gia, permitindo assim o funcionamento praticamente ininterrupto de
muitas atividades econdmicas. Entretanto, essas estruturas exigem
toda atencao de seus administradores quanto a manutencao, de for-
ma que operem com eficiéncia e seguranca. As orientacdes dadas
pelos especialistas que entrevistamos nessa matéria sdo imperdiveis.

Fica o convite para que o leitor reserve alguns minutos de seu tem-
po para apreciar esta edicao. Certamente vocé podera fazer proveito
de algo que encontrou em nossas paginas.

Até a préxima!
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Promocao de ouro

A 3M langou no mercado brasileiro a promogao
‘Desenrola com 3M'. A partir do més de outubro, quem
comprar a fita isolante Scotch™ 33+ ou a fita Imperial
Slim de 20 M, em qualquer localidade do Brasil, e
encontrar o selo premiado dentro da embalagem
ganhara certificados em barras de ouro. Ao todo, séo 50
certificados no valor de R$ 100, outros 30 certificados
no valor de R$ 200 e 15 certificados de R$ 400.

Além dessa promocgao, ha uma oportunidade de
embolsar um prémio ainda maior: os participantes
que acharem o selo premiado e responderem

corretamente a pergunta ‘Que marca de fitas
isolantes desenrola sua vida com R$ 50 mil?’
poderdo concorrer a um certificado de barra de
ouro no valor de R$ 50 mil.

A promocdo comecou dia 2 de outubro e vai até o
dia 30 de novembro de 2017, em diversos pontos de
venda pelo Brasil. O apresentador Milton Neves é o
garoto-propaganda do ‘Desenrola com 3M’ e fara
acoes de merchandising em seu programa de TV. O
regulamento completo e outras informacdes estao
disponiveis em: www.3m.com.br/desenrolacom3m.

A rotencia

Industria 4.0

Uma industria com todas as maquinas interligadas,
trocando informages em tempo real, se comunicando
entre si, com ordens independentes de producdo através
de softwares integradores. Essa é a 4° Revolucdo Industrial,
ou Industria 4.0. Um dos temas discutidos no Il Seminario
Industria 4.0, realizado pela multinacional alema
especialista no desenvolvimento de sensores e solucdes
para automacdo industrial, Balluff Brasil, em parceria com
as empresas Beckhoff, Staubli, Nova Tecnologia e com o
Senai. No evento, dia 13 de setembro, os trés principais
eixos do conceito - tecnologia, capital humano, modelos
de negdcios e plataformas - também foram abordados
por especialistas. A ideia do encontro, segundo a CEO
Adriana Silva, fora fomentar a discussdo e a reflexao entre
os participantes sobre as transformacdes das fabricas na
era digital. “Nosso intuito foi mostrar como a Indstria 4.0
é colaborativa, por isso 0 evento contou com empresas
que sdo parceiras da Balluff, além de discutir a atuacdo
presente do Brasil na 4% Revolugdo Industrial e propor
caminhos para o futuro”, comenta. Um dos nomes da
programacao foi o gerente de Inovacdo e Tecnologia do
Senai Sao Paulo, Osvaldo Lahoz Maia, que abordou o tema
‘A 42 Revolugao Industrial, a empresa digital e o futuro do
emprego’, no contexto brasileiro. O gerente afirma que o
Pais deve trilhar seus préprios
caminhos para que possa
acompanhar as tendéncias
mundiais.

"0 Brasil tem que transitar em
seu préprio caminho, o mercado
nacional é diferente, somos
constituidos em grande parte
por micro, pequenas e médias
empresas, por esse motivo,
trazer os modelos enlatados e
aplica-los aqui ndo sera eficaz.

Foto: ShutterStock

Temos que discutir o assunto, no apenas na parte das
tecnologias, mas também a atuacdo do capital humano
nesses novos caminhos”, contextualiza Maia.

Na sequéncia, o coordenador de Marketing de Produtos
da Balluff Brasil, Fabio Marchiori, abordou o ‘lO-Link
como a porta de entrada para a Industria 4.0', mostrando
como o consorcio formado por 155 empresas de
automacao e comunicacao industrial, com mais de 4 mil
dispositivos fabricados em todo mundo, traz beneficios
para a empresa. “0 10-Link é um conceito pronto para

a Industria 4.0. Com ele, é possivel revolucionar a
manutenc¢ao de uma fabrica, reduzir custos, reduzir o
tempo de implementacao e aumentar a produtividade
de maquinas e equipamentos. O 10-Link oferece sensores
e atuadores inteligentes, garantindo a flexibilidade e
eficiéncia das linhas de producdo”, explica Marchiori.

A terceira palestra, ministrada por Alessandro

Navarro, coordenador de Engenharia de Aplicacdo

e Vendas da Staubli Brasil, empresa referéncia na
fabricacdo de maquinas téxteis, engates rapidos

e solugdes em robotica, trouxe a tona a discussao

da integragao entre homens e maquinas dentro

da Industria 4.0, abordando a ‘Evolucdo além da
Revolucdo’. “Nosso intuito é mostrar um pouco

dos beneficios da integracdo das tecnologias e

do capital humano, claro que as aplicagdes dos

robds devem sempre ser baseadas em dois eixos,
melhorar a produtividade e garantir a seguranca dos
colaboradores”, expde Navarro.

A Ultima palestra do evento contou com a participacdo
do diretor da Beckhoff Brasil, Marcos Giorjiani, que
trouxe a debate o tema ‘Tecnologia de controle no PC no
contexto da Industria 4.0°. Além de contextualizar todo o
cenario atual da atuagdo do Brasil dentro do conceito da
Industria 4.0, Giorjiani, debateu a importancia das agoes
colaborativas e de um plano para o Pais seguir.



Invista no projeto

Uma instalacdo, para ser bem-feita e correta, deve nascer no
papel, por meio de um projeto no qual serdo considerados fatores
especificos para cada necessidade. Sem um projeto elétrico
corre-se o risco de o instalador fazer o que quiser e ndo cumprir
como se deve as regras definidas na norma NBR 5410. E mais: é
mandatdrio que o profissional tenha formacao sélida no assunto
para garantir uma instalagdo segura e sem desperdicio, tanto no
custo quanto na capacidade em fornecer a energia necessaria
sem haver perdas elétricas. Portanto, para tirar o melhor proveito
de uma instalacdo - e ndo ter sobressaltos -, a SIL Fios e Cabos
Elétricos faz algumas importantes recomendagdes quanto a
importancia de se ter um projeto elétrico.

Projeto elétrico: deve definir todos os aspectos da instalagao,
como por exemplo, qual a secdo nominal dos condutores
elétricos de cada circuito; quais os valores nominais dos
disjuntores utilizados; uso do dispositivo diferencial residual

- DR. Também prevé a divisdo da instalagdo em circuitos

de tomadas de uso geral e de iluminacdo e a definicdo dos
pontos de tomadas de uso especifico, além de espaco para
novos disjuntores na caixa de distribuicdo e em eletrodutos
para futuras expansoes;

Vantagens: em uma instalacdo elétrica executada a partir de um
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projeto, todos os circuitos funcionam corretamente e sem perdas.
Caso haja sobrecarga devido ao uso, o disjuntor desarmard, sem
que gere o risco de o circuito chegar a um curto. Em ambientes
molhados, como cozinha, banheiro e area de servico, o dispositivo
diferencial residual - DR protegera contra choques elétricos. E o
melhor: a conta de energia elétrica sera paga pelo consumido de
fato, o que ndo acontece quando a instalagdo é malfeita ou antiga;
Riscos: além dos riscos com a seguranca, nao ter um projeto
elétrico pode gerar um problema que durara a vida util da
instalacao: a falta de capacidade de corrente dos circuitos e, em
muitos casos, falta de circuitos elétricos necessarios. Tal falha faz
com que se tenha perda elétrica na instalagao, gerando conta
de energia mais alta e risco de curto-circuito. Ja no caso de
circuitos mais longos, ha queda de tensao, levando a possiveis
falhas de equipamentos ligados a rede;

Profissional: o projeto elétrico deve ser feito por um profissional
habilitado e ter um responsavel técnico para acompanhar a
execucdo da obra. Em ambos os casos pode ser técnico ou
engenheiro. Para o técnico ha limitagdes, de acordo com o tipo
de registro no Conselho Regional de Engenharia e Agronomia

- CREA, que varia de estado para estado, dependendo da
atribuicdo da formagao.

ICE 42 KV 1250A DESCONECTAVEL COTOVELD
PORTA FUSIVEL TDC-F
BARRAMENTO MULTIPLO 25KV 200 A LOADBREAK
ISOLADO SUBMERSIVEL DESCONECTAVEL COTOVELO
- ] PORTA FUSIVEL TDC-F
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Braganca Paulista - CEP 12.914-160 - SP - Brazil

@ +55 119 8688-5711 | office +55 11 4033 2210
wvalentim@chardongroup.com / www.chardongroup.com.br
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Jardins e areas externas

Nada como um jardim bem cuidado, colorido e vicoso. Mas é
importante planejar a iluminagdo adequada para o ambiente, a
fim de valorizar o local e também o imével, além de garantir a
seguranca. Para que a iluminacdo tenha um bom desempenho, e
funcione corretamente, é necessario fazer um projeto elétrico que

de irrigagdo, entre
outros”, alerta Delgado.
Confira outras recomendacdes da Cobrecom para o projeto
elétrico do jardim e da area externa:

¥ Para éreas externas, escolha sempre caixas de tomadas e

vai dispor os locais que receberdo os interruptores, os pontos de
luz e as tomadas que podem ser usadas para a ligagdo de outros
aparelhos elétricos.”Além disso, o projeto elétrico dimensionara
corretamente cada circuito, ou seja, definira as cargas que serdo
alimentadas por cada um deles e determinara a secdo nominal
(bitola) dos condutores elétricos e quais disjuntores sdo os mais
adequados”, explica Paulo Alessandro Delgado, gerente de
Marketing da Cobrecom Fios e Cabos Elétricos.

Rosevaldo Toaliari, supervisor de desenvolvimento de produtos
e processos da Cobrecom ressalta que é fundamental contar
com um engenheiro eletricista nesse momento, pois além do
projeto ele especificara os materiais indicados para a instalacdo
elétrica. “Um dos principais erros que acontece quando nédo
existe um projeto elétrico é na hora de comprar os materiais. O
proprietario da obra, por ser leigo, acaba adquirindo produtos

*

*

*

de baixa qualidade, como fios e cabos elétricos fora de norma e
sem certificacdo, o que comprometera a seguranca e o correto
funcionamento da rede elétrica”, afirma Toaliari.

Vale lembrar que quando o assunto sdo os jardins e as

areas externas, os cuidados devem ser redobrados, ja que os
componentes ficardo sob a a¢do do tempo. “0 dono do imdvel ¥*
deve estar atento ndo s6 com a quantidade de pontos de luz que
irdo iluminar a area externa e o jardim, como também com a
instalacdo de tomadas externas, aplicacdo do sistema de irrigagdo, ¥

bombas para cisternas, ponto elétrico para a ligagdo do sistema

luminarias especificas para uso ao tempo (uso externo).
Caso contrario, apresentardo problemas de infiltracdo que
resultardo em corrosdo dos componentes e até mesmo
curtos-circuitos;

Os eletrodutos enterrados devem evitar areas onde ha
arvores ou plantas com grandes raizes, que com o tempo
podem danificar a instalagdo elétrica;

Ao utilizar tubulacdes enterradas, escolha eletrodutos
indicados para essa finalidade. Vale lembrar que os mesmos
devem estar enterrados a pelo menos 70 cm de profundidade
para prevenir danos com a passagem de veiculos e de
pessoas ou pela movimentacao do solo;

Fios e cabos elétricos apenas providos de isolagdo (450/750
V) ndo podem ter contato direto como o solo (terra), ou
seja, eles devem ser instalados dentro de eletrodutos ou
canaletas. Para instalagGes enterradas, devem ser utilizados
cabos com cobertura, classe 0,6/1 kV, preferencialmente
dentro de eletrodutos ou canaletas. A Cobrecom
disponibiliza a linha de Cabos GTEPROM Flex HEPR 90° C
0,6/1 kV e os Cabos COBRENAX Flex PVC 70° C 0,6/1 kV.
Circuitos elétricos de areas externas devem
obrigatoriamente contar com DR, que deve ser instalado no
quadro de distribuicao;

Além do DR, é obrigatério que os circuitos também tenham
o condutor de protecdo (fio-terra).

Novo site

Com design clean e sofisticado, o site novo da Naville
esta mais dinamico e interativo, facilitando a busca por
informacdes e a comunicacdo entre cliente e empresa.
Além das ferramentas basicas que ja existiam no

site antigo, como histéria da empresa, certificacdes,
iniciativas e produtos, hoje conta também
com uma pagina de projetos especiais

Esta mais facil navegar
no novo site da Maville!

que esclarece as solucdes que sao
desenvolvidas e os projetos ja realizados
pela Naville. Outra pagina informa sobre
atmosferas explosivas e disponibiliza
orientagoes.

Para quem quer ficar por dentro das
novidades da Naville, o site tem uma
pagina de Eventos, a qual informa os
eventos que a empresa ja participou

e os que ainda estdo por vir. E outra
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especifica para Lancamentos, o que facilita a busca por
novas tecnologias, inclusive destacando a nova Linha
Sustentavel oferecida.

A aba de produto é categorizada por linhas que
compreendem iluminacdo LED e convencional para
uso publico, industrial, comercial e area classificada,
além também de exibir um vasto portfélio em material
elétrico. Com o filtro de busca mais apurado a procura
pelo material ideal ficou mais facil, e o cliente pode
solicitar uma cotagao selecionando os produtos
desejados em Orcamentos.

Para tirar dividas, comunicar-se ou até mesmo
solicitar orcamentos, existem canais de comunicacdo
disponiveis, como formulario de contato, informacdes
sobre telefone, e-mail, redes sociais e representantes.
Ou, se preferir, o chat, um canal direto e exclusivo
dessa nova plataforma online.



Encontro Abendi

A Abendi (Associacdo Brasileira de Ensaios Nao
Destrutivos e Inspecao) realizou no dia 19 de setembro,
no Senai/Santos, o 3° Encontro Anual Abendi sobre
Certificacdo de Competéncias Pessoais em Atmosferas
Explosivas.

Um dos destaques do encontro foi a 22 Competicdo
Pratica de Inspecao Visual Ex 007, com a execucao de
uma atividade pratica de inspecao visual de instalagao
de diversos equipamentos “Ex”, de acordo com a
Unidade de Competéncia Ex 007, com base na Norma
Técnica Brasileira ABNT NBR IEC 60079-17 - Inspecdo e
manutengao “Ex".

Os exames praticos foram realizados nas oito ‘baixas’
existentes no Laboratdrio de Instalagdes Elétricas e de
Instrumentagdo em atmosferas explosivas do Senai/
Santos. Os trés primeiros colocados na competicdo
foram premiados com isen¢do de taxas para a obtencdo
de certificagdo nas Unidades de Competéncias Ex

000 e/ou Ex 001, além de medalhas e outros prémios,
incluindo cursos sobre a Unidade de Competéncia Ex
000 na modalidade EAD (Ensino a Distancia).
Compareceram ao evento mais de 100 pessoas,

além de representantes de empresas envolvidas com

equipamentos e servicos para atmosferas explosivas,
as quais apresentaram lancamentos como luminarias
LED “Ex”, radios de intercomunicacdo intrinsecamente
seguros, sistemas de detecgdo de gases e dispositivos
para dissipacao de eletricidade estatica em atmosferas
explosivas.

Além das palestras técnicas, o encontro contou
também com uma mesa-redonda com a presenca de
todos os palestrantes, momento em que a plateia
pode esclarecer diversos assuntos relacionados com a
seguranca das instalacées em atmosferas explosivas,
sob o ponto de vista de seu ciclo total de vida.

0 4° Encontro “Ex" da Abendi esta previsto para
agosto de 2018, em S&o Paulo.
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Conhega Asgard®, o novo Disjuntor Caixa Moldada da STECK.
Com design moderno, versdtil e compacto, Asgard® possui maior
numero de manobras elétricas e mecanicas e correntes nominais
que véo de T0A a 1250A. Além disso, sua estrutura permite a
facil montagem de acessorios.

Asgard®. Tecnologia aliada ao design.
STECK. Esta é a sua marca.

n facebook.com/Steckbrasil rEJ @steckeletrica
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Novos caminhos
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em constante evolucao, exi-

gindo cada vez mais acbes NO BRASIL, SETOR DE DISTRIBUICAO E

diferenciadas e novas pos-

turas dos empresarios. Eficiéncia, inova- REVENDA DE MATER|A|_ ELETR|CO PREC|SA

cao, atualizacdo, planejamento e gestao

sao apenas algumas das indmeras pala- BUSCAR MAIOR PROFISSIONALIZACAO E

vras de ordem da cartilha de quem néo

quer ser um mero ndmero no mercado, REDIRECIONAR O FOCO PARA AS NOVAS

Como grande indutor de progresso N
que é, o setor eletroeletronico se inse- TENDENC'AS DO MERCADO
re naturalmente nesse contexto e tem
dado grande contribuicdo para ajudar a
direcionar a transformacao que esta em
curso em boa parte do mundo.

Mas, para atender satisfatoriamen-
te e com maior amplitude o consumi-
dor final, a referida evolugdo ndo pode
se limitar aos fabricantes. E essencial
que os demais canais que compdem a
cadeia também acompanhem as novas
tendéncias. A boa noticia é que no Bra-
sil muitos distribuidores e revendedores
de material elétrico estdo caminhando
nessa direcdo.

Atentos a nova realidade, os co-
merciantes do setor tém procurando se
adequar, buscando novos modelos de
negocios, se profissionalizando e redire-
cionando o foco, que ja ndo pode mais
estacionar apenas na venda de produ-
to. Percebe-se também um considera-
vel esforco envolvendo os agentes do
mercado no sentido de estreitar o re-
lacionamento, construindo de fato uma
parceria sélida. Todo esse quadro ainda
estd sendo desenhado neste momento,
e nos resta aguardar para saber se o re-
sultado final serd a contento.

Claro que um passo importante para
fazer qualquer segmento evoluir é co-

[T potencia
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nhecer bem todos os meandros desse
ramo, e é exatamente isso que esta fa-
zendo a Associacao Brasileira dos Re-
vendedores e Distribuidores de Mate-
riais Elétricos (ABREME), que deu inicio
a um amplo trabalho de pesquisa junto
as empresas para levantar dados mais
precisos do mercado.

Enquanto o estudo ndo fica pronto,
a entidade adianta algumas estimativas.
Considerando os distribuidores e reven-
dedores que trabalham dedicados ao
material elétrico, calcula-se que haja no
Pais por volta de 10 mil estabelecimen-
tos, cobrindo os mais de 5 mil municipios.

A ABREME estima na casa de deze-
nas as empresas chamadas grandes que
atuam em ambito nacional. Outro grupo
a considerar sdo as grandes companhias

EXTENSAO

Na pratica, a rede de distribuicao
acaba funcionando como o
‘estoque’ da industria.

[ 12 BNy

que atuam especificamente nas capitais
dos estados (uma ou no maximo duas
por capital). Existem ainda os médios
e pequenos players que se dedicam ao
atendimento das demais cidades.

O capital predominante é nacional -
empresas com grande historico familiar
e varias décadas atuando neste merca-
do. "0 capital estrangeiro também esta
presente, mas de forma menos osten-
siva do que vemos em outros canais”,
compara Amauri Mendes Pedro, diretor-
executivo da ABREME.

A propésito, ha alguns anos, a aqui-
sicdo de empresas distribuidoras por
parte de grandes grupos internacionais,
como Sonepar e Rexel, contribuiu para
que o mercado se tornasse mais profis-
sional e competitivo. Ndo sdo poucos
os lojistas que vém trabalhando con-
tinuamente para se atualizar e imple-
mentar novas tecnologias e softwares
de controle e informacdo para otimizar
seus negocios.

Foto: ShutterStock

Foto: Ricardo Brito/HMNews

E na direcdo do novo e do

nao tradicional que todo
distribuidor deve monitorar,

de forma a crescer ou mesmo
manter o seu negdcio.

AMAURI MENDES PEDRO | ABREME

Naturalmente, existem algumas par-
ticularidades que diferenciam os merca-
dos pelo mundo, mas, no Brasil, o setor
de distribuicdo e revenda de material
elétrico ndo é muito diferente do que
se encontra no resto do planeta - os
produtos comercializados aqui sao, em
sua grande maioria, os mesmos vendi-
dos em outros paises.

De forma geral, os especialistas da
area consideram que o ‘modelo’ brasilei-
ro de distribuicdo pode ser considerado
exitoso, por dois motivos principais: pri-
meiro, 0s empresarios brasileiros apren-
deram a enfrentar um enorme compli-
cador dos negdcios, que é a complexi-
dade fiscal aqui existente - algo com o
qual os distribuidores de outros paises
ndo precisam se preocupar; segundo,
os distribuidores se tornaram parceiros,
verdadeiras extensdes dos fabricantes.

Alias, sobre este segundo ponto
mencionado vale fazer algumas refle-
x0es adicionais. Hervé Salmon, CEO
responsavel pela regido que engloba a
Sonepar Brasil, Sonepar Peru e Sonepar
Chile, destaca que a companhia priori-
za o relacionamento e, principalmente,
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a parceria com seus fornecedores de for-
ma constante e consistente, tanto local
quanto globalmente.

Para o executivo, em momentos de
incertezas econdmicas e reducdo gene-
ralizada de investimentos, como o atu-
al, séo as aliangas que permitem aos
empresarios seguir firmes e resistir da
melhor forma aos impactos negativos.
“Temos compromisso com 0S Nossos
fabricantes de realizar compras nacio-
nalmente, sem importacdo de outros
paises, priorizando assim suas estruturas
locais. Trabalhamos continuamente para
focar nosso grande volume de compras
em poucos e bons parceiros”, comenta
Hervé, sobre a politica da Sonepar.

Claro que arelagdo atingida entre os
distribuidores e os fabricantes varia con-
forme cada caso, mas, conforme destaca
Amauri Mendes, ao longo do tempo 0s
bons exemplos estdo se multiplicando,
elevando esse nivel de forma sensivel.
O que nao significa que ndo ha mais
nada a evoluir nesse aspecto. "E meta
da ABREME fortalecer ainda mais esta
parceria”, completa o porta-voz.

O tamanho gigantesco do merca-
do, com grande potencial de consumo,
é outra vantagem do ‘modelo brasilei-
ro’ de distribuicdo de material elétrico,
na opinido de Hervé. Afinal, temos um
mercado ainda carente em certos cam-
pos (o nivel de automacdo é baixo, a
preocupacgdo com eficiéncia energética
estd apenas comecando...) e em plena
transformacdo tecnoldgica (desenvolvi-
mento das energias sustentaveis, como
solar e edlica, etc.). O executivo mencio-
na ainda outros pontos positivos que en-
xerga no Brasil: a visdo/foco que se tem
do cliente, a criatividade, o nivel crescen-
te de profissionalizacdo e a presenca -
com fébrica - das principais indUstrias.

Roberto Payaro, CEO da distribui-
dora Nortel, cita como ponto positivo
a profissionalizacdo cada vez maior do
setor, com os agentes se preocupando
em se adequar as normas de instalacdo.
Por outro lado, como aspecto negativo

[ 14 EoyEVey
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Muitos lojistas investem
continuamente para se
atualizar e implementar novas
tecnologias e softwares de
controle e informacé&o para
otimizar seus negocios.

ele cita a falta de fiscalizacdo por par-
te do poder publico quanto ao cumpri-
mento dessas normas, o que, na sua
opinido, gera uma competicdo desigual
para os produtos certificados e de boa
qualidade.

A prop6sito, existem muitas outras
questdes que precisam evoluir, no mer-
cado brasileiro de distribuicao e revenda
de material elétrico. Como ponto nega-

tivo, Hervé cita o ambiente fiscal, alta-
mente deletério e que incentiva um ni-
vel elevado de informalidade. “Também
apontaria uma presenca muito forte da
venda direta por parte do fabricante,
0 que enfraquece muito a rede de dis-
tribuicdo/revenda”, diz o executivo da
Sonepar.

Na média, estima-se que metade da
venda feita pelos fabricantes acaba ndo




passando pela distribuicdo. Quanto a
isso, comenta Amauri Mendes, vale uma
reflexdo em torno do dilema do ‘copo

o

meio cheio ou meio vazio’. “O canal de

distribuicdo, e, portanto, a ABREME, pre-
fere trabalhar na versdo otimista e bus-
car, através do didlogo franco e direto
com os fabricantes, formas concretas de

aumentar a participacao da distribuicao
nessa venda, desde que todos ganhem.
Implementar acdes unilaterais ndo re-
solve o problema”, opina o porta-voz.

Realidade econdmica e
perspectivas do setor

A exemplo da maioria dos setores
da economia, a area de distribuicdo e
revenda de material elétrico ndo ird pas-
sar incélume por aquela que ja é consi-
derada a pior fase da histéria do Brasil.

De maneira geral, a ‘crise de 2014’
tem provocado retragdo nas receitas e
alta nos custos de operacdo, além de
pressionar para baixo a rentabilidade
das empresas e fomentar o recrudes-
cimento da informalidade. Esse quadro
tem obrigado os distribuidores a recor-
rer a medidas criativas e decisivas para

manter ou superar os resultados da pré-
-crise. "A distribuicdo sofre junto com
todos os demais canais de venda e seg-
mentos de atuacdo no Brasil”, confirma
Amauri Mendes.

E o sofrimento ndo é pequeno. O
Brasil j& padece por trés anos com a re-
ducgdo drastica da injecdo de recursos
para aumento da capacidade de produ-
¢do industrial e de novos investimentos
imobilidrios. “A crise teve um forte im-
pacto no segmento, visto que este canal
fornece produtos para a industria e para

a construcdo civil”, completa o diretor-
executivo da ABREME.

Para Roberto Payaro, a maior dificul-
dade imposta aos empresarios do setor,
nos ultimos anos, foram as alteracoes
constantes no sistema tributério: “Boa
parte do nosso tempo é dedicada ao
entendimento e as alteracdes para es-
tar dentro da lei. O sistema é ineficiente
e agrega elevados custos a administra-
cdo das empresas. A grande expectati-
va é que haja uma simplificacdo, como
promete o governo”.

O calote é outro fator que tem le-
vado preocupacao aos empresarios do
setor de distribuicdo de material elétrico,
obrigando uma série de cuidados espe-
ciais. "Acompanhamos quinzenalmente
todos os nossos clientes com problemas
de inadimpléncia, adequando o crédito
de acordo com sua capacidade de paga-
mento”, informa o CEO da Nortel, com-
panhia que retne duas marcas (Nortel e
Etil) e atua com presenca fisica em 15
estados brasileiros.

Questao ja mencionada antes, a ven-
da direta da indUstria para o cliente final
é outro fendmeno que tem aumentado,
por conta da delicada situagao econémi-
ca do Pais. S6 que o efeito futuro dessa
estratégia pode ser negativo para a re-
lacdo entre as partes.

“A crise tem feito com que alguns
fabricantes fiquem desesperados por
receitas a curto prazo, e assim, acabem
partindo para as vendas diretas. Porém,
esse comportamento impacta direta-
mente em sua credibilidade junto aos
distribuidores, e, certamente, numa re-
tomada da economia, serd muito com-
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plicado para esses fornecedores resta-
belecerem sua posicdo de confianca e
parceria com a distribuicdo”, alerta Her-
vé Salmon, da Sonepar.

Apesar das enormes dificuldades que
atingiram as empresas nos Ultimos anos,
e das incertezas que rondam a politica
brasileira, 0 segmento de distribuicdo e re-
venda de material elétrico procura manter
a confianga em alta e vem se preparando
para acompanhar as novas tendéncias do
mercado. Na visao dos especialistas, aque-
les que conseguirem passar em melhores
condicbes pela atual crise sairdo fortale-
cidos e mais preparados para o futuro.

3 rotencia

De acordo com Amauri Mendes Pe-
dro, para atingir ou se aproximar de suas
metas neste periodo, 0s empresarios
do setor tém procurado se reinventar,
buscando novos segmentos e formas
de atuacdo e controlando os custos na
ponta do lapis.

Na opinido do executivo, o maior
desafio que os empresarios tém neste
momento é conseguir medir com pre-
cisdo a velocidade da recuperagdo do
Pais, de forma a se preparar adequa-
damente para a esperada retomada da
economia: “Serd mais desastroso ainda
se (o empresario) errar na projecao do

2

crescimento e se superdimensionar. Nao
temos reserva para isso (erro), depois de
trés anos de retracdo”, pondera.

Historicamente, observa Amauri, o
canal de distribuicdo de material elétrico
segue de perto o crescimento dos setores
industrial e de construgao. Por conta disso,
o0 potencial do segmento é enorme, mes-
mo diante do cendrio de retragdo que vi-
venciamos nos Ultimos trés anos no Pas.

A estratégia adotada pela Nortel para
buscar os resultados almejados inclui o
aperfeicoamento de sua equipe por meio
de treinamentos constantes e o aumen-
to da presenca nacional da companhia.
A fim de se preparar para a retomada da
economia, a Nortel tem ajustado seus
sistemas de estoque e ampliado sua li-
nha de produtos. Baseado em todas es-
sas providéncias, o CEO Roberto Payaro
revela otimismo em relacdo ao futuro:
“Infelizmente ndo possuimos dados es-
tatisticos confidveis que dimensionem o
tamanho do mercado, mas, olhando a ca-
réncia de infraestrutura que o Pais tem, e
a moderniza¢do por qual a indUstria deve
passar nos proximos anos, o mercado é
muito promissor”, avalia.

Foto: ShutterStock
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ARMAZENAGEM

Setor de distribuicdao pode ser
considerado uma extensao
natural da industria, exercendo
a ‘funcao’ de estoque...

FOCO

.. liberando a industria
para se dedicar aquilo
que melhor sabe fazer:
produzir.

Composto no Brasil por 6 empresas
(Centelha, Dimensional, DW, Eletronor,
Etil e Nortel), que totalizam 87 pontos
de venda em 13 estados, a Sonepar é
lider nacional na distribuicdo de mate-
riais elétricos e revela que o faturamento
do Grupo ird crescer neste ano, apesar
da crise do Pais.

Hervé Salmon conta que a Sone-
par tem se concentrado nas vendas de
qualidade, focando em margem, e ndo
em volumes. Na ponta das despesas, o

[EE3 rotencia

DISTRIBUICAO

.. e cuidando para que os produtos
cheguem ao consumidor final...

foco tem sido o aumento da produtivi-
dade, concentrando meios (criacdo de
um centro de servicos compartilhado
visando minimizar a duplicidade de es-
truturas, convergéncia de informatica
entre as empresas do Grupo, em prol
de reduzir o nimero de equipes de ma-
nutencdo nessa area...) e reduzindo o
ndmero de fornecedores - e com isto
concentrando volumes junto aos parcei-
ros preferenciais. “A estratégia tem tido
efeitos muito positivos, nos permitindo

_“:\_i\
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minimizar os efeitos negativos da crise
e melhorar bastante a produtividade do
Grupo”, comemora Hervé,

Quanto ao futuro, o CEO da Sone-
par destaca que a forte queda da in-
flacdo e a melhor visibilidade verifica-
da no cenério econémico nacional sdo
pontos positivos, porém, ele acredita
que 2018 ainda sera envolto por in-
certezas, com 0s grandes investidores
econdmicos privados preferindo espe-
rar para saber quem governara o Pais

llustragdo: ShutterStock



apds 2018 e qual serd sua visdao em
relacdo a economia.
Independentemente dos aconte-
cimentos que virdo, Hervé deposita
grande confianca no desenvolvimen-

to do setor de distribuicdo: “No Brasil
ainda existem regides ndo eletrificadas.
Se medirmos o consumo de material
elétrico por habitante, o Pais tem um
potencial enorme de crescimento, e a

Foto: ShutterStock

vinda dos maiores grupos mundiais de
distribuicdo de material elétrico para ca
é uma simples consequéncia do poten-
cial que tem este mercado”, finaliza o
CEO da Sonepar.

Novos rumos da distribuicao

No més de setembro, a ABREME re-
alizou em Sdo Paulo o primeiro Férum
da entidade (veja cobertura na pagi-
na 24), sob o tema ‘Expandindo fron-
teiras para o mercado de distribuicdo
de material elétrico’. Mas afinal, para
quais ‘novas fronteiras’ o distribuidor/
revendedor de material elétrico precisa
olhar neste momento e direcionar seu
negocio? Com a palavra, os especia-
listas do setor.

Para Amauri Mendes Pedro, devido
a velocidade das mudangas por quais
o mundo todo tem passado, todas as
fronteiras precisam ser desafiadas - a
ponto de considerar até mesmo a ine-
xisténcia dessas fronteiras, em curto es-
paco de tempo. “E na direcio do novo e
do ndo tradicional que todo associado
da ABREME deve monitorar, de forma a
crescer ou mesmo manter o seu nego-
cio”, recomenda.

Para o executivo, algumas tendén-
cias sdo muito claras, como a adocao
da modalidade de comércio eletrénico.
“Na Dinamarca, por exemplo, oitenta
por cento das vendas ja utilizam esse
canal”, ilustra.

Outro caminho importante con-
siste em focar na comercializacao
de produtos de alto valor agregado,
que exigem especializacdo do distri-
buidor, assim como mudanca de foco
do negocio. “A principal caracteristi-
ca de qualificacdo deste mercado, no
momento, é acompanhar a transicdo
da venda de commodity para a ven-
da de produtos mais sofisticados, que
requerem projetos e programacdes
especificas, mas, em contrapartida,
fornecem muito mais solugdes e apli-
cacOes que os artigos convencionais.
O comprador, via de regra, ndo busca
mais apenas o substituto equivalente
do produto que ele precisa, mas sim
a nova aplicacdo que substituiu a an-
terior, como por exemplo economia de
energia e aumento de funcdes. Hoje

Considerando a caréncia de
infraestrutura do Brasil, e a
modernizacdo por qual a industria
deve passar nos préximos anos, o
mercado é muito promissor.
ROBERTO PAYARO | NORTEL

Foto: Divulgacdo

é obrigatério o treinamento conti-
nuo dos profissionais de venda para
atenderem as necessidades dos com-
pradores, seja no nivel técnico ou no
funcional”, detalha Amauri.

Roberto Payaro, CEO da Nortel, tem
visdo parecida: “Na minha opinido o se-
tor caminha para a agregacdo cada vez
maior do servico junto com a venda do
produto, seja na oferta de solugdes com-
postas com diversas tecnologias - como
por exemplo a juncdo da automacdo

potenciA [EER
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em projetos de iluminacdo e controles
de eficiéncia energética -, seja na ven-
da programada através da previsao de
consumo dos clientes”.

Para Hervé Salmon, o mercado brasi-
leiro de distribuicio/revenda de material
elétrico tem se profissionalizado nos ulti-
mos anos, com logistica de ponta, sistemas
de informatica de primeiro mundo e capa-
citagdo cada vez maior dos profissionais.

Conforme observa o executivo, a
chegada dos mercados virtuais esta
obrigando a distribuicdo/revenda a de-
finir de maneira clara qual o valor que
ela agrega ao produto: disponibilidade
imediata, crédito, prazo de pagamento
e nimero de itens em estoque ou... so-
mente preco baixo. Vale frisar que cada
vez mais o cliente estd se dotando de
ferramentas para avaliar o desempenho
do seu distribuidor/revenda.

[ 20 RouEely

Com tudo isso, Hervé acredita que
havera cada vez mais concentracdo no
mercado. “O cliente ndo quer ter de
comprar seu material elétrico de mui-
tos distribuidores, e o fabricante quer
se concentrar na fabricacdo, reduzindo
seus custos de armazenagem e distribui-
cdo. Num mercado cada dia mais trans-
parente e com margens pressionadas, a
produtividade e a eficiéncia serdo fun-
damentais para o distribuidor”, destaca.

Retornando ao tema ‘venda dire-
ta’, o CEO da Sonepar alerta os lojistas
que estejam preparados para ampliar
sua presenca junto aos clientes finais:
“Existe em nosso Pais uma grande opor-
tunidade para que o distribuidor possa
atender uma fatia muito maior das ven-
das hoje realizadas diretamente pelos
fabricantes, evitando duplicidade de in-
vestimentos em armazenagem, logistica,

custos financeiros e equipe comercial.
Trata-se de uma evolucdo da relacdo de
parceria existente hoje no mercado en-
tre distribuidores e fabricantes”, conclui.

O depoimento do executivo Deoda-
to Taborda Vicente, que acumula gran-
de experiéncia envolvendo o setor ele-
troeletronico de Portugal e da Espanha,
permite extrair alguns aprendizados a
respeito do que acontece em mercados
mais evoluidos.

Conforme destaca o atual Managing
Director da fabricante Weidmidiller para
0 Brasil, América Latina e Portugal, o
Brasil, por suas dimensdes continentais,
grande nuimero de fabricantes locais e
quase inexisténcia de fiscalizacdo so-
bre a comercializagao de produtos sem
qualidade e sem certificacdo, ndo tem
muitos pontos de comparacdo com Por-
tugal e Espanha.

Foto: ShutterStock




De acordo com ele, hoje, na Euro-
pa, é praticamente impossivel a venda
de um produto elétrico contrafeito ou
que ndo tenha todas as homologacdes,
e nenhuma instalacdo elétrica entra em
funcionamento sem vistoria de uma en-
tidade certificadora independente. Estes
fatores, prossegue Deodato, contribui-
ram em grande parte para a elevacdo
da qualidade dos produtos usados e das
instalacoes elétricas.

Para o executivo da Weidmidiller, ain-
da ha muito trabalho a ser feito no Bra-
sil para se aproximar desse quadro, mas
ele demonstra otimismo: “A parte boa é
que temos muita gente altamente quali-
ficada e preparada, temos organizacdes
de classe e temos vontade de evoluir.
Agora s6 falta passar a pratica e elevar
o nivel de profissionalismo de um setor
tdo importante como o de material elé-
trico neste grande Pais que é o Brasil”.

Deodato diz também que na Eu-
ropa os distribuidores tém maior vi-

Neste, como em outros mercados,
sobreviverao os mais fortes e
aguelas empresas com mais
capacidade de adaptac&o a um
mundo em grande mudanca.

sao de longo prazo e de estabeleci-
mento de parcerias, uma consciéncia
grande de classe e sdo muito organi-
zados em torno de suas associacdes
para se defender. “No Brasil existem
tipos muito diferenciados de distri-
buidores: alguns com uma excelente
organizacado e visdo de médio prazo,
e outros com uma visdo mais base-
ada no curto prazo, focados mais no
negdcio. Neste, como em outros mer-
cados, sobreviverdo os mais fortes e
aquelas empresas com mais capaci-

dade de adaptacdo a um mundo em
grande mudanca”, analisa.

Qutros fendmenos que estdo acon-
tecendo com muita forca na Europa é o
surgimento de novos canais de venda
de material elétrico - como por exem-
plo os grandes home centers -, a ven-
da pela internet e empresas de venda
massiva. “Estes acontecimentos estao
a modificar muito o mercado de distri-
buicdo elétrico e sequramente irdo che-
gar ao Brasil muito brevemente e com
grande forca”, prevé Deodato.

A visao da industria

AWeidmilller tem o setor de distribui-
¢do como um de seus pilares estratégicos,
tanto em nivel local, quanto global. “En-
tendemos que a distribuicdo é uma ex-
tensdo da nossa empresa. Por esse moti-

vo ndo tratamos os nossos distribuidores
como clientes, mas sim como parceiros de
negocios”, destaca Deodato Taborda Vi-
cente, Managing Director da companhia
para o Brasil, América Latina e Portugal.

O executivo diz que a empresa
procura fomentar uma relacdo em que
todos os agentes envolvidos sejam be-
neficiados. “A politica de distribuicdo
Weidmiiller baseia-se na parceria. En-
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tendemos que parceria significa trans-
paréncia em via de mdo-dupla, com o
objetivo Unico de atender o cliente fi-
nal em todas as suas expectativas, além
de fornecer as ferramentas necessarias
para fortalecer nosso parceiro tanto
comercialmente quanto tecnicamen-
te, através de treinamentos e material
técnico. Sabemos que temos produtos
de excelente qualidade e altamente
vendaveis, e através da politica de dis-
tribuicdo nos tornamos também um
fornecedor altamente rentavel para o
parceiro distribuidor”, comenta.

Reforcando que a companhia en-
cara a rede de distribuicdo como um
prolongamento natural de sua estrutu-
ra, Deodato explica que o objetivo da
Weidmiiller é ter suas solucdes acessi-
veis em qualquer ponto do Brasil. Por
esse motivo, na politica de distribuicao
da empresa estao claramente definidos
critérios de selecdo nacional, regional
e local, de modo que qualquer neces-
sidade de um produto Weidmliller seja
satisfeita de forma imediata e proxima.

Segundo Deodato, a politica co-
mercial da Weidmiller é totalmente
adaptada a distribuicdo. “Indicamos
clientes aos parceiros preferenciais e
possuimos a politica de pedido minimo
elevado - tudo para fomentar a venda
pelo canal de distribuidores de mate-
rial eletroeletrénico”, garante. A com-
panhia comercializa praticamente toda
sua gama de produtos através da rede
de distribuicdo. “Alids, temos itens que
vendemos exclusivamente pelo canal
da distribuicdo, como por exemplo a
nossa linha de ferramentas Red Line”,
informa o diretor.

Através dos distribuidores/reven-
dedores, a Weidm{ller comercializa,
por exemplo, produtos eletronicos
como fontes de alimentacao, I/0O re-
moto, switches Industrial Ethernet,
protetores de surto, relés, toda linha
de conectores, ferramentas, tomadas
industriais, entre outros itens. “Nos
ltimos anos, além de produtos, pas-
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Entendemos que a distribuicdo é
uma extensao da nossa empresa.
Por esse motivo nao tratamos

os nossos distribuidores como
clientes, mas sim como parceiros
de negdcios.

DEODATO TABORDA VICENTE |
WEIDMULLER

samos a vender solucdes completas
para o mercado, através da nossa rede
de distribuidores profissionais autori-
zados”, conta Deodato.

Na avaliacdo do executivo, a deci-
sdo de estabelecer um sistema sélido
de parceria com os distribuidores foi
acertada: “Pensamos que as crises tém
a capacidade de fortalecer as empre-
sas mais dindmicas e com maior ca-
pacidade de inovacdo. A politica de
distribuicdo que iniciamos ha alguns
anos é claramente um fator distinti-
vo entre a Weidmiiller e algumas das
marcas concorrentes. Temos um siste-
ma coerente e aceito pelas principais
empresas deste mercado. Nao desco-
brimos agora este canal, nem temos

uma politica casual e oportunista, em
relacdo a distribuicao”.

Para Deodato, existem alguns as-
pectos envolvendo o trabalho dos dis-
tribuidores/revendedores brasileiros
que precisam passar por um processo
de atualizacdo. “O conceito de parceria
ainda precisa evoluir. H& muitos casos de
distribuidores com inimeros fornecedo-
res, o que inviabiliza a gestdo inteligen-
te de estoque, cria um nimero enorme
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de referéncias e dificulta o trabalho do
vendedor na decisao de qual é a melhor
opcao para vender”, avalia.

Na opinido do diretor da Weidmdller,
também irdo se diferenciar dos demais
aqueles distribuidores que se antecipa-
rem as tendéncias de mercado, como
a Industria 4.0 - que exige venda mais
consultiva, ou seja, a venda de uma solu-
¢do, e ndo de uma referéncia -, e a entra-
da em novos nichos de mercado, como
energias renovaveis e automacao de edi-
ficios. “O modo como se compra atual-
mente ird mudar completamente, num
curto espaco de tempo”, alerta Deodato.

Desta forma, prossegue o executivo,
todos precisam estar atentos e prontos
para atender as novas exigéncias de
mercado. “Por isso a profissionalizagdo
deve ser um dos pilares estratégicos do
distribuidor, que deve se preparar para
vender solugdo. Ganhar agilidade, atra-
vés da gestdo inteligente de estoque,
demanda investimento, mas ndo deve
ser esquecida. Integragdo com os forne-
cedores, e-commerce, tudo isso deve ser
pensado”, enumera Deodato.
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Sucesso absoluto

PRIMEIRO FORUM ABREME REUNE CERCA DE
300 PARTICIPANTES E ABRE CAMINHO PARA
IMPULSIONAR A RELACAO E 0S NEGOCIOS
ENTRE FABRICANTES E DISTRIBUIDORES DE
MATERIAL ELETRICO A NOVOS PATAMARES.

0i um sucesso a primeira edicao
do Férum ABREME, realizado en-
tre os dias 19 e 20 setembro, em
Sao Paulo (SP). Ao longo dos dois
dias, cerca de 300 especialistas de diversas
areas prestigiaram o Congresso e a Expo-
sicdo de Produtos e Solucdes organizados

2 rotEnciA

pela Associacdo Brasileira dos Revende-
dores e Distribuidores de Materiais Elétri-
cos no Hotel Melia Ibirapuera. A segunda
edicdo do evento esta prevista para 2018.

No dia 19, logo na abertura do Fo-
rum, um reconhecimento especial. O di-
retor da ABREME Ricardo Daizem pediu

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

uma salva de palmas para Daniel Tatini
(ex-diretor da associacao e atual presi-
dente da Philips), que idealizou o projeto
de profissionalizacdo administrativa por
qual passa a ABREME.

Na sequéncia teve inicio o Congres-
s0, sob o tema ‘Expandindo fronteiras



para o mercado de distribuicdo de ma-
terial elétrico’. O primeiro dia do even-
to teve uma agenda executiva, voltada
para gestores dos distribuidores e fabri-
cantes de material elétrico. Ao todo fo-
ram apresentadas cinco palestras com
contelido escolhido para conectar os
dois segmentos (veja resumo das apre-
sentacdes ao longo desta matéria).

0 segundo dia foi composto por uma
agenda técnica, voltada para as equipes
de vendas, marketing e compras dos dis-
tribuidores, na qual os fabricantes pude-
ram apresentar suas novidades. Minis-

PERFIL

Congresso teve uma agenda
executiva, voltada para gestores
dos distribuidores e fabricantes
de material elétrico, e palestras
técnicas, voltadas para as equipes
de vendas, marketing e compras
dos lojistas.

traram palestras as sequintes empresas:
ABB, Eaton, Legrand, Nexans, Philips,
Phoenix Contact, Prysmian, Schneider
Electric, Siemens, Steck e Weidmdiller.
“Nosso objetivo, em médio prazo, é que
este dia seja 0 momento que os fabri-
cantes reservam no ano para apresentar
seus novos produtos, sem ter que partici-
par de uma feira de negécios”, informa
o diretor-executivo da ABREME, Amauri
Mendes Pedro.

Paralelamente ao Férum ABREME
foi montada uma exposicdo de produ-
tos e solugdes da area eletroeletronica
e do segmento de iluminagéo. Logo ao
se aproximar do espaco destinado ao
Congresso era possivel ver os estandes
das empresas, que levaram amostras
de produtos e catalogos para transmi-
tir conhecimento e orientacdo técnica
aos presentes. Participaram da expo-
sicdo os seguintes fabricantes: Condex

Empresas
patrocinadoras
do 1° Férum
ABREME

ABB
Eaton
Legrand
Nexans
Philips
Phoenix Contact
Prysmian
Schneider Electric
Siemens
Steck
Weidmiiller

Foto: Ricardo Brito/HMNews
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RELACIONAMENTO
Durante intervalos, participantes
puderam fazer networking e
visitar a exposicao de produtos
que contou com a participacao
de dez fabricantes.

Cabos Elétricos, General Cable, Heller-
mannTyton, Ledvance, Philips, Phoenix
Contact, Prysmian, Scame Electrical So-
|utions, Siemens e Wetzel.

A ABREME fez uma avaliagdo positiva
desta edicdo pioneira do Forum. “Como
primeira iniciativa, tivemos um grande
aprendizado. Estamos bastante realiza-
dos com o resultado, pois conseguimos
atrair o pUblico apresentando um conte-
Udo de qualidade. Entendemos que isto
ird atrair mais participantes no préximo
ano”, analisa Amauri Mendes Pedro.

A associacdo ainda ira realizar uma
pesquisa de satisfacdo junto aos partici-
pantes, mas o feedback obtido no pro-
prio dia do Forum indica que o evento
foi aprovado pelos presentes. “O retorno
foi altamente positivo, tanto do publico
quanto dos apresentadores e dos expo-
sitores. E claro que também vemos mui-
tas oportunidades de melhorias que se-

X3 rotencia

rdo implementadas na préxima edi¢do”,
comenta o diretor-executivo da ABREME.

Amauri adiantou uma novidade que
poderd ser colocada em prética ja na se-
gunda edicao do Férum: “Aliada as apre-
sentacdes, iremos promover discussoes
em grupo dos temas para gerarmos con-

Empresas
expositoras
do 1° Forum

ABREME

Condex Cabos Elétricos
General Cable
HellermannTyton
Ledvance
Philips
Phoenix Contact
Prysmian
Scame Electrical Solutions
Siemens
Wetzel

teido e acdes concretas a serem imple-
mentadas, aprofundando o trabalho”. De
acordo com o executivo, a segunda edi-
cdo do Forum ABREME devera ser reali-
zada no primeiro semestre de 2018, pois
tradicionalmente no més de dezembro
acontece a ceriménia de entrega do Pré-
mio ABREME. “Queremos ter um grande
evento a cada semestre”, justifica.

AMAURI MENDES PEDRO
| DIRETOR-EXECUTIVO DA
ABREME
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RICARDO DAIZEM |
DIRETOR DA ABREME

Os participantes ouvidos pela re-
portagem elogiaram o Férum ABREME
e aproveitaram para fazer sugestdes
para as proximas edi¢des. Para Jodo
Bencatel, vice-presidente da EUEW
(Europe Union of Electrical Wholesa-
lers, a Associacdo Europeia de Distri-

X3 rotencia
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buidores de Material Elétrico) e um
dos palestrantes, o 1° Forum ABREME
foi "excelente”.

Como pontos positivos, ele desta-
cou principalmente o bom numero de
participantes, a organizacao como um
todo e o ritmo do evento. Como pos-
siveis incrementos para uma proxima
edicdo, ele sugeriu um modelo que
permita haver mais intervencdo dos
presentes e maior nimero de partici-
pantes. No geral, a avaliacdo do exe-
cutivo portugués foi positiva: “Deixo
uma palavra de grande reconhecimento
e parabéns a direcdo da ABREME e em
particular ao meu novo amigo Amau-
ri Mendes Pedro, que fez um excelen-
te trabalho neste desafio de organizar
um primeiro Férum”, finalizou. Deoda-
to Taborda Vicente, Managing Director
da Weidmiiller para o Brasil, LATAM e
Portugal fez uma avaliagdo bastante
positiva do evento: “Pela primeira vez
o mercado teve a possibilidade de se
reunir e discutir os pontos de interes-
se comum entre distribuidores e fabri-
cantes”.

O executivo destacou que a presen-
ca de Jodo Bencatel, representando a
EUEW, foi muito importante para trans-
mitir a realidade do mercado europeu e
também uma visdo mais ampla do que
esta acontecendo no setor de distribui-
cdo em nivel global. Para os proximos
encontros, Deodato sugere uma dis-
cussdo mais ampla entre todos os par-
ticipantes, “onde os temas de interesse
comum possam ser debatidos em maior
profundidade e com tempo”.

O diretor da Weidmidiller citou ain-
da alguns temas que gostaria de ver
abordados nas proximas edicoes do
Forum: aumento da qualidade das ins-
talacdes elétricas, combate a importa-
cao/fabricacdo de produtos falsificados
e sem qualidade, melhoria da parceria
entre distribuidores e fabricantes, no-
vas oportunidades de negécio e como
enfrentar as novas formas de comercia-
lizacdo de material elétrico por novos
players. "H& muitos outros assuntos
importantes que tém de ser discutidos
de forma a fortalecer este tdo impor-
tante setor de atividade econdémica”,
complementa Deodato.

Jodo Carro Aderaldo, diretor da
Prysmian Group, aprovou a organiza-
cdo geral do Forum: “0O evento foi uma
grande oportunidade para tratarmos de
temas comuns a industria e a distribui-
¢do objetivando o desenvolvimento de
nossas capacidades para atender me-
lhor ao mercado. Foi tudo muito bem
planejado e com conteldo adequado”,
comentou.

Luis A. Valente, presidente da Ste-
ck, citou os aspectos que considerou
positivos e ofereceu sugestdes que a
seu ver podem incrementar o evento:
“Foi uma primeira iniciativa muito vali-
da, que nos possibilitou alguns pontos
de reflexdo para uma melhora futura. Vi
com certo ceticismo a exposi¢ao e acre-
dito que seja possivel fazer o evento em
um s6 dia, reservando a manha para os
executivos e a tarde para os distribui-
dores”, opinou.



Europa valoriza relacionamento

A primeira edi¢do do Forum ABREME teve um convi-
dado ilustre: o portugués Joao Bencatel, atual vice-pre-
sidente da EUEW (Europe Union of Electrical Wholesalers,
a Associacao Europeia de Distribuidores de Material Elé-
trico) e diretor da distribuidora Electro Rayd, de Portugal.

Fazendo uso de sua ampla experiéncia envolvendo a
area de material elétrico, o executivo transmitiu aos pre-
sentes um panorama geral do mercado europeu na atuali-
dade e falou sobre as perspectivas do setor. (veja matéria
com o executivo na proxima edicao da revista Poténcia).

Inicialmente Bencatel falou sobre o modelo de cons-
tituicdo da EUEW. O Conselho de Administracdo da enti-
dade é composto pelo presidente, dois vice-presidentes,
tesoureiro, secretario-geral e dois delegados de cada as-
sociacao-membro.

Fundada em 1955, a EUEW contabiliza hoje 15 paises
participantes, representados por suas associagdes nacio-
nais: Alemanha, Bélgica, Dinamarca, Espanha, Finlandia,
Franca, Holanda, Hungria, Italia, Noruega, Poldnia, Por-
tugal, Reino Unido, Suécia e Suica.

A EUEW tem como meta unir os atacadistas de ma-
terial elétrico europeus. Entre os objetivos, destacam-se
a intencao de promover esses players como a principal
via para o mercado e defender seus interesses.

Outra preocupacao é estabelecer um férum para a
troca de ideias e informagdes acerca das atividades, in-
teresses, mercados e possiveis problemas, além de dis-
ponibilizar uma plataforma para a investigacao de temas
econdmicos, sociais e legais de interesse dos lojistas.

Como principais forcas envolvendo a atuagdo da
EUEW, Bencatel cita os mais de 60 anos de experiéncia
da entidade; o grande alcance na
Uniao Europeia (13, dos 28 esta-
dos-membros, estao representa-
dos na EUEW) e a s¢lida situagao
financeira. Como pontos fracos
ele citou a limitacdo regional a
Unido Europeia; estrutura admi-
nistrativa limitada e numero de
membros em estagnacao. Ja as
oportunidades residem no fato
de que ndo existe no momento
uma associa¢ao global de ataca-
distas de material elétrico e ha a
possibilidade de reconfiguragao
da proposta de valor para atrair
potenciais membros.

Entre os principais desafios da entidade para o futuro
destacam-se a inten¢do de organizar convencgdes gerais
bem-sucedidas que venham a interessar tanto aos dis-
tribuidores quanto aos convidados e a necessidade de
contribuir para levar informacao aos membros da EUEW
e atacadistas a respeito do processo de digitalizacdo que
estd em implantacdo no mundo todo.

Outros objetivos da EUEW sdo: defender os interesses
dos atacadistas de material elétrico junto aos érgaos de
decisdo e as instituicdes da Unido Europeia; formular a po-
sicdo dos distribuidores no que diz respeito as declaragoes
oficiais das associagoes de instaladores e fornecedores; e
fazer lobby por uma maior e melhor fiscalizagdo do mercado
(a fim de estimular a legalidade e a qualidade no mercado).

Bencatel falou também sobre a relagdo entre os dis-
tribuidores e fornecedores de material elétrico. A ideia
é melhorar as relagdes de trabalho existentes entre as
partes, estabelecendo uma comunicagdo mais direta e
frequente entre organizagdes, e lutar em conjunto por
uma industria melhor e mais forte.

Por fim o executivo comentou sobre o papel das as-
sociagbes empresariais e as vantagens do associativismo
empresarial. Segundo Bencatel, uma associacdo exerce
um papel critico no estabelecimento de boas praticas,
educacao, lideranca da indUstria e normas técnicas aos
quais a industria adere. Desta forma, prossegue ele, fazer
parte de associagdes é crucial para empresas que procu-
ram estar envolvidas e tomar uma posicao de lideranca
naquilo que impulsiona cada atividade.

Quanto as vantagens de participar das associacoes
empresariais, o porta-voz da EUEW citou os seguintes
beneficios: promocao do desen-
volvimento de procedimentos e
boas praticas que criam a base
para o estabelecimento de pa-
droes; permite a obtencdo de
dados, informagoes, apoios finan-
ceiros e incentivos para eventos,
publicacdes de investigacao, etc.;
existéncia de uma voz coletiva
pela industria no que diz respeito
a questoes de regulacao e politi-
cas; e promocao de cultura asso-
ciativa na defesa dos interesses
comuns ao desenvolvimento sus-
tentado da atividade atacadista
e da sua associacao.

Foto: Ricardo Brito/HMNews
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Perspectivas para a economia brasileira

A maior recessao da histéria do Pais foi 0 tema da pales-
tra apresentada por Marcela Kawauti, economista-chefe
do SPC Brasil. Apds um longo periodo de crise, a impres-
sao que se tem é a de que paramos de piorar, e finalmente
comegamos a sair do profundo poco nos qual estavamos.

Sao varios os sinais positivos que comecam a apare-
cer: intengao de ajustes e votacdo de reformas; aumento
da confianga; inflacdo controlada; juros em queda e re-
tomada da atividade (contratacdes e varejo).

Entretanto, Marcela observa que a economia estd ‘en-
ferrujada’, o que prejudica o crescimento a frente. Ela com-
para a situagdo do Brasil aos carros dos anos 80 movidos a
alcool: quando ficavam parados ou expostos a baixa tempe-
ratura, era necessario ligar o afogador
para ajudar o motor a ‘pegar’.

Da mesma forma, compara a exe-
cutiva do SPC, para crescer de fato,
o Pais precisara fazer exercicios para
‘desenferrujar’ suas fabricas e também
estimular o capital humano que esteve
desempregado ou fora de sua area de
origem - portanto, fora de ritmo.

Mas afinal, vamos nos recuperar?
Sim, mas a passos de tartaruga, confor-
me define Marcela. “A economia como

um todo esta enferrujada. Isso vai fazer com que o Pais
cresca menos. Vamos crescer menos nos proximos anos
do que a gente crescia na pré-crise”, adianta.

Um grande problema é que, com a recuperacao lenta,
o nivel de desemprego também deve demorar para dimi-
nuir. Afinal, h4 muita mao de obra para ser absorvida -
mais de 13 milhdes de pessoas. Segundo dados do gover-
no, em julho, houve 36 mil contratagdes. Ou seja, nesse
ritmo, serdo precisos por volta de 32 anos para absorver
o total de desempregados.

Uma boa noticia é que o endividamento das familias
recuou. Por outro lado, os niveis de inadimpléncia perma-
necem elevados. Em agosto deste ano, havia 59 milhdes
de inadimplentes no Pais.

Existem ainda outras ameacas a
recuperacao econdémica, como as Vi-
radas politicas e os possiveis efeitos
das acdes do governo Trump e da sai-
da do Reino Unido da Unido Europeia.

Sem tempo (nem dinheiro) a per-
der, o empresario precisa se adaptar,
conforme recomenda Marcela. E pre-
ciso ter foco no cliente, buscar vendas
mais seguras, maior nivel de eficiéncia
e investir em inovacao.

Aprendendo a administrar precos

Em sua palestra sobre o tema ‘Pricing’, Frederico
Zornig, socio-diretor da QuantiZ Consultoria Empresa-
rial, citou definicao de uma das maiores autoridades mun-
diais em marketing, Philip Kotler, para quem preco é o
elemento do marketing mix que gera receita; os outros
produzem custos’. Estratégia de preco, por sua vez, con-
siste em um plano estabelecido com base na percep¢ao
de valor de consumidores ou clientes e gerenciado atra-
vés de um processo eficaz, com o objetivo de maximizar
a lucratividade de uma empresa.

Zornig prossegue dizendo que a questdo do preco en-
volve um processo dinamico e multidisciplinar, que passa
por diversas areas. A gestao de precos
deve ser centralizada, sendo necessa-
rio olhar o processo como um todo.

Segundo o especialista, a gestao de
precos passa por cinco etapas: 1) defini-
¢ao da estratégia de precos baseada nos
objetivos da empresa e alinhada com

X poténcia

produtos e servicos oferecidos; 2) definicdo do método de
formagéo de precos adequado e posicionamento de precos
para os produtos e servicos; 3) execugao - através de politicas
comerciais alinhadas com seus objetivos, faca a implemen-
tacdo de seus precos no mercado; 4) administracao - defina
o responsavel para a gestao de pregos dentro da empresa e
limites/alcadas de descontos, pensando também em incen-
tivos de vendas adequados e 5) monitoramento e sistemas
de suporte - faca a adequacao de sistemas e indicadores de
desempenho para suportar as iniciativas de precos.

Para finalizar, Zornig destaca que o tema ‘pricing’ pode até
parecer facil, mas trata-se de um processo complexo de gestao
interna das empresas, envolvendo mui-
tas areas, informacdes, produtos, clientes,
etc. Entre as recomendacdes do especia-
lista estd a segmentagdo dos clientes e
a necessidade da empresa acompanhar
seus resultados, se valendo inclusive de
KPIs (indicador de desempenho).

Fotos: Ricardo Brito/HMNews
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Estagios do mercado consumidor

Alberto Englert, engagement director da Goldratt
Consulting, detalhou os quatro estagios do mercado
consumidor industrial: Compra spot sem qualificacdo de
fornecedores, Compra spot com qualificacao de fornece-
dores, Contrato de fornecimento (basico) e Contrato de
fornecimento (conveniéncia).

A modalidade Compra spot sem qualificacdo de
fornecedores tem as seguintes caracteristicas: menor
preco a qualquer custo, lead time de
compras longo, baixo nivel de servi-
¢o, muitos fornecedores com baixa
representatividade, pouco padrao
de marcas e falta de rastreabilida-
de de itens.

Ja a Compra spot com qualifica-
cao de fornecedores destaca-se por:
preco baixo a qualquer custo, lead
time de compras longo, nivel mé-
dio de servico, muitos fornecedores
com baixa representatividade, pouco

padrao de marcas e falta de rastreabilidade de itens.

O Contrato de fornecimento (basico) caracteriza-se
por: preco competitivo - contratos de longo prazo, lead
time de compras curto, poucos fornecedores - nivel de
servico adequado > 90%, padrao de marcas - gestao de
portfélio - reducado de SKUs, suporte técnico e rastreabi-
lidade de itens.

O Contrato de fornecimento (conveniéncia), por sua
vez, envolve preco competitivo - con-
tratos de longo prazo, conveniéncia (e-
-commerce, vending machines, factory
store), multicanais de compra, lead
time de compras curto, poucos forne-
cedores - alto nivel de servico > 95%,
padrdo de marcas - gestdo de portfo-
lio - reducao de SKUs, rastreabilidade
de itens e suporte técnico. Para fina-
lizar, o executivo falou sobre as ferra-
mentas que podem ajudar a planejar
melhor o negdcio.

Foto: Ricardo Brito/HMNews

A experiéncia do setor farmacéutico

Com 17 anos de experiéncia na area de supply chain,
o engenheiro eletrdnico industrial Luiz Roberto Cunha,
da Boston Scientific, companhia especializada em solu-
¢oes médicas, falou sobre temas pertinentes a rotina do
setor de operagdes.

Primeiramente ele tracou um panorama geral do seg-
mento farmacéutico, e, na sequéncia, destacou que me-
Ihorar a cadeia de fornecimento pode proporcionar a mi-
Ihdes de pessoas o acesso mais seguro e mais facil aos
cuidados de saude, reduzir custos e proporcionar novas
fontes de receita para os fabricantes.

Segundo Cunha, para transformar a cadeia de supri-
mentos, é necessario um esforco integrado e holistico
entre as areas, e a aplicacdo do chamado S&OP (Sales
and Operations Planning) é visto como um bom comeco.

S&OP é um processo de gestao empresarial integrada
através do qual a equipe de lideranca alcanga continua-
mente o foco, alinhamento e sincronizagdo entre todas as
fun¢des da organizacdo. O objetivo principal do S&OP é
estruturar a empresa para gerar planos de vendas, plano
de producdo e estoque, finangas e introducdo de novos
produtos. Visa também melhorar a comunicacao entre as

diversas areas do negocio. Assim, os departamentos da
empresa conhecem a importancia dos processos em ou-
tras divisdes da companhia, permitindo maior interagao e
melhor compreensao das responsabilidade que cada uma
possui e o que pode ser melhorado.

O processo padrao de S&OP envolve a implantacao
de cinco etapas basicas: 1) atualizacdo de dados (ocor-
rendo apds o fechamento das vendas); 2) Planejamento
de demanda (processo de previsdo para vendas); 3) Pla-
nejamento e oferta de producdo e estoque versus plano
de vendas; 4) Post-morten (discussao da distancia entre
o planejamento da demanda e as vendas) e 5) Reunido
final (formalizacdo do processo, para planejamento e di-
vulgagdo fechada).

Como consideracdes finais, Cunha observa que o trans-
porte tem um papel crucial no custo da logistica e ndo
existe um Unico sistema logistico capaz de ‘fazer tudo’
muito bem. O especialista ressalta que somente com uma
boa coordenacao e participagao efetiva entre cada compo-
nente é possivel alcancar o beneficio ao maximo - sendo
necessarios, inclusive, o suporte e a participacao da alta
geréncia da organizacao.

XA rotencia
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Manutencao
de Subestacoes

OBJETIVO DO SERVICO E GARANTIR A CONFIABILIDADE DO SISTEMA
ELETRICO, MAXIMIZAR OS ASPECTOS DE SEGURANCA DA INSTALACAO
E MINIMIZAR AS FALHAS DOS COMPONENTES. PARA TANTO, DEVE SER
BEM PLANEJADA E EXECUTADA SEGUNDO CRITERIOS DE ENGENHARIA.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

Subestacao

34 POTENCIA




[ém das concessionarias, industrias e outros empreendi-

mentos de maior porte mantém sua prépria subestacao

de energia (SE). Essa é uma estrutura vital para o funcio-

namento de qualquer estabelecimento e, portanto, exige

todo cuidado por parte dos administradores e operadores desses sis-

temas. E preciso estar atento constantemente a qualidade e eficiéncia

dos equipamentos, bem como as normas técnicas e aspectos de segu-

ranca. Daf o servico de manutencao das subestacdes de média tensao

ser to importante dentro de um ambiente competitivo e sustentavel.

0 termo “média tensao” aplica-se a sistemas de distribuicao de

energia com tensdes entre 1 e 36,2 kV. A conexdao em média tensao

de um acessante a rede elétrica de uma concessiondria é sempre

realizada por meio de uma subestacdo de MT, chamada de subesta-

cao primaria. Dependendo de algumas caracteristicas como tensao

nominal, nivel de curto-circuito, localizacdo com relacdo a carga, a

instalagdo do acessante também pode incluir subestagdes adicio-
nais chamadas de subestacdes secundarias.

As principais funcées de uma subestacdo de média tensdo

sdo: conexdo com a rede da concessionaria; transformacao

dos niveis de tensao de média para baixa; protecao geral da

instalacdo do usuario; e medicdo do consumo de energia.

As subestacoes de média tensdo tém como principal

funcdo suprir a demanda de energia requerida pela

cadeia do processo produtivo de uma empresa, ali-

mentando maquinas, instrumentos e equipamen-

tos. Em geral, transformam niveis de tensdo de

1 a 36,2 kV para niveis mais baixos, 440, 380

ou 220V, préprios para serem distribuidos

dentro das instalagdes prediais ou fabris.

“A funcdo de uma subestacgdo é garantir

a distribuicdo de energia ao estabele-

cimento do cliente, com seguranca e

>.4
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confiabilidade. Sua funcionalidade en-
volve seccionar/segregar o consumo do
cliente para diferentes alimentadores e
cargas, de forma que aumente a flexi-
bilidade de uso e operacdo da energia
elétrica”, complementa Felipe Massao
Futugawa, engenheiro eletricista de
Vendas e Servicos para Equipamentos
de MT e BT da Siemens.

0 parque instalado de subestactes
no Brasil tem uma idade média de 25
anos, com algumas subestagdes com
mais de 30 anos em operagao. Para saber
o tamanho atual do parque instalado, é
preciso considerar que cada cliente, seja
uma industria, hotel, hospital ou shop-
ping center, possui este tipo de instalacdo,
além das subestacdes de média tensdo
das concessionarias de todo o Brasil. A
engenheira Vera Angela Graziano Finoti,
diretora Comercial da fabricante Gimi, es-
tima que as subestagdes conectadas ao
sistema primario (classes de 15, 24 e 36
kV) estdo em torno de 30 mil.

As subestacdes de média tensdo es-
tdo instaladas em todos os consumidores

O principal objetivo da manuten-
¢d0 numa subestacdo de média tensao
é garantir a confiabilidade desse siste-

X3 roténcia

Foto: Divulgacdo

b=t
S
0
&
g
5
ob
8

de médio e grande porte, com consumo
de energia acima de R$ 12 mil/més. Nos
setores industriais como metalurgia, 6leo
e gas, mineracdo, papel e celulose, qui-
mica e farmacéutica, automobilistica, ali-
menticia, sucroalcooleira, transporte (em
especial aeroportos e infraestrutura ferro-
vidria) aplicam-se subestacdes primarias
e secundarias. O mesmo vale para as con-
cessiondrias de geracao e distribuicdo de
energias convencionais e renovaveis. No
setor de servicos, grandes hotéis, hospi-
tais, shoppings e data centers, em geral,
possuem subestacdes secundarias.

A Manutencao

ma, maximizar os aspectos de seguranca
da instalacdo e minimizar as falhas dos
componentes. Para tanto, deve ser bem
planejada e executada segundo crité-
rios de engenharia. “Uma manutencao
adequada, realizada conforme procedi-
mentos do fabricante e normas vigen-
tes, garante que a subestacdo opere de
forma programada, aumentando a con-
fiabilidade do sistema e a vida Util dos
equipamentos, a0 mesmo tempo em que
diminui o risco de paradas emergenciais
e, por consequéncia, o risco de aciden-
tes”, alerta Futugawa.

Servicos em eletricidade
devem seguir a risca os
preceitos da NR 10.
VERA FINOTI | GIMI

Em geral, as subestacdes de MT sdo
compostas por cubiculos ou painéis elé-
tricos (preferivelmente resistentes a arco
interno), com disjuntores e chaves seccio-
nadoras, dispositivos de protecao (relés),
equipamentos e dispositivos de medicao,
além de banco de baterias e retificado-
res, UPS, sistema de alarme e incéndio,
climatizacdo. Os painéis sdo conectados
por cabos ou barramentos a transforma-
dores de poténcia, que podem ser isola-
dos a seco ou isolados a dleo, os quais,
por sua, vez sdo ligados a painéis de
baixa tensao.

De acordo com Fabricio Bruschi, ge-
rente da unidade de Servicos de Subes-
tacdes da ABB Brasil, a manutencao das
subestacdes ndo pode ser baseada ape-
nas no intervalo de tempo e na lista de
atividades padrdo. “Uma manutencao
correta, entre outros fatores inerentes a
cada instalagao, deve levar em conside-
racao o tempo de uso dos equipamentos,
o histérico de falhas, a capacitacdo do
usuario nas pequenas intervencdes coti-
dianas e a condicdo de uso do sistema.”

Os servicos de manutencdo em su-
bestacdes de MT devem seguir o correto
planejamento de intervengdes, com ve-
rificacbes mecanicas das pecas moveis,
inspecdes periodicas visual, termografi-
ca e ultrassom, coleta de fluidos isolan-
tes (6leo dos transformadores), medicdo
da resisténcia do isolamento, verificacdo



dos EPIs segundo os prazos de validade,
limpeza geral, acompanhamento dos re-
sultados, atuacdo preditiva (com base,
por exemplo, em histérico de eventos e
oscilografias), realizacdo de testes peri-
odicos e até intervencdes mais intrusivas
para correcao de defeitos.

Esses servicos, normalmente, sao
prestados por empresas especializadas
e fabricantes de equipamentos de mé-
dia tensdo, pois requerem um conheci-
mento técnico amplo dos equipamentos
instalados (periodicidade de manuten-
cdo) e das normas vigentes. Grandes
plantas industriais e estabelecimentos
comerciais, as vezes, possuem equipe
prépria para executar os servicos de ma-
nutencdo. “0 trabalho de manutencao
em uma subestacdo exige know-how
especifico dos equipamentos a serem
manuseados. Portanto, € um mercado
dominado por fabricantes e empresas
do ramo, as quais possuem ferramentas,
equipamentos e colaboradores especia-
lizados para cada tipo de equipamento”,
reforca Felipe Futugawa.

Manutencao deve levar em
consideracao aspectos como
tempo de uso dos equipamentos e
histérico de falhas.

FABRICIO BRUSCHI | ABB

Cada equipamento de uma subesta-
cdo de média tensdo possui uma orien-
tacao de manutencao diferente, tracada
previamente pelo fabricante. Porém, é
importante que haja um plano continuo
de intervengdes preestabelecidas pelo
operador para que a subestacdo possa
operar com seguranca e confiabilidade.

Pode-se adotar como metodologia
para o escopo de servicos o plano de
manutenc¢do com base no tempo (TBM -
Time Based Maintenance), com base na
condicdo (CBM - Condition Based Main-
tenance) ou centrado na confiabilidade
(RCM - Reliability Centered Maintena-
ce). A ABB, fabricante de subestacdes e
também fornecedor de servicos de ma-
nutencao, faz uso de uma ferramenta,
provida por um banco de dados, chama-

Foto: ShutterStock

Foto: Divulgacao

da Substation Care, que permite anali-
sar o caso de cada cliente com base em
dados estatisticos no que tange a supor-
tabilidade dos equipamentos e as princi-
pais falhas ocorridas em cada condi¢do e
situacdo de uso, de forma a determinar
o plano de manutencdo mais eficiente.

Os servicos de manutencdo devem
ser oferecidos por empresas com regis-
tro no Conselho Regional de Engenharia
e Agronomia (CREA) e, que tenham em
seu quadro, profissionais tecnicamente
habilitados e registrados para a atividade
correspondente. De acordo com Bruschi,
a qualificacdo desses profissionais deve
considerar aspectos especificos de manu-
tencdo e abranger certificados adicionais,
em decorréncia do perfil de trabalho em
sistema elétrico, tais como NR 10, SEP, NR
35, NR 33, etc. “Vale lembrar que, além
da habilitacdo junto ao CREA, a empre-
sa prestadora de servico deve possuir o
registro junto a Receita Federal com o
cédigo de Classificacdo Nacional de Ati-
vidades Econdmicas (CNAE), coerente
com o servico ofertado. E caso o prove-
dor da manutencao nao seja especialista
nos produtos, deve fazer os treinamentos
junto aos respectivos fabricantes”, deta-
lha o executivo da ABB.

As estatisticas mostram que 60%
das fatalidades em trabalhos elétricos
sdo causadas por falta de conhecimento

POTENCIA
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sobre o produto e sobre sua operacao, in-
forma a ABB. Portanto, iniimeros cuidados
devem ser considerados durante a manu-
tencdo de uma subestacdo. O principal e
mais importante é garantir a seguranca
dos profissionais envolvidos na operacdo
e manutencao do sistema, visto que ma-
nobras indevidas podem provocar danos
graves em virtude do ambiente energi-
zado. “Para tanto, é necessaria a andlise
antecipada das atividades por um técnico
de seguranga que tenha experiéncia nes-
te tipo de servico, assim como a partici-
pacao ativa da equipe na identificacdo e
mapeamento dos riscos em potencial. O
check list compreende definicdo do esco-
po, andlises dos riscos envolvidos, verifica-
¢do dos esquemas elétricos atualizados,
levantamento das pessoas envolvidas, dos
hospitais proximos, telefones de contato,
etc.”, lista o gerente da ABB.

Depois, é primordial que o prestador
de servicos esteja bem suportado por
instrumentos modernos e técnicos expe-
rientes, capazes de executar uma analise
detalhada dos resultados obtidos nos tes-
tes e ensaios realizados no sistema, assim
como saber realiza-los com seguranca. “E
mais uma vez: seguir os procedimentos
do fabricante do equipamento, seguir as
normas vigentes, seguir as orientacdes de

A Siemens oferece diversos servicos
para o segmento de média tensdo: desde
inspecdes e manutencdo em painéis (iso-
lados a ar e a gas SF6) e retrofit de disjun-
tores. Os retrofits sdo realizados em painéis
de qualquer fabricante. Ademais, a empre-
sa oferece ampliacdes de painéis, tanto
Siemens quanto de outros fornecedores
também. “Para nds, o mercado de servicos
para média tensao é significativo e s6 ten-
de a crescer nos proximos anos. Além do
desenvolvimento técnico em si, buscamos
sempre prover suporte adequado a todos
05 Nossos painéis descontinuados, de for-
ma que ndo haja deficiéncia no atendimen-
to de nossos clientes”, avalia Futugawa.

X3 roténcia

seguranca de cada cliente, entre outros.
N&o esquecer que servicos em eletricida-
de devem seguir a risca os preceitos da
NR 10", relembra Vera Angela.

E bom reforcar que uma manuten-
cdo adequada pode identificar previa-
mente um problema futuro no equi-
pamento. Consequentemente, eventu-
ais falhas ou intermiténcias nos equi-
pamentos de uma subestacdo podem
ser corrigidas/reparadas antes que elas
provoquem paradas indesejadas, riscos
de acidentes, desperdicio de energia e
perda de produtividade. Alguns sinais

Os fornecedores

A ABB possui uma extensa gama
de produtos, solugdes turnkey e servi-
cos para subestacdes de média tensao,
que compreendem cubiculos, equipa-
mentos para uso em cubiculos ou ao
tempo, sistemas de protecdo, controle e
supervisao, transformadores de poténcia
isolados a 6leo e a seco, painéis de bai-
xa tensdo, bem como um corpo técnico
capacitado a analisar e propor soluces
de engenharia para as mais adversas
condicbes em subestacdes ou sistemas
de energia. A Gimi, por sua vez, trabalha
com subestagdes blindadas até 36 kV,
com seccionamento a ar e a SF6, todas
com as devidas certificacdes e ensaios

Manutencao adequada é capaz
de aumentar a confiabilidade
do sistema e a vida util dos
equipamentos.

EQUIPE SIEMENS

de falta de manutencéo: relé de pro-
tecdo com ajuste inadequado, estudos
elétricos desatualizados, painéis elé-
tricos e seus dispositivos internos com
desempenho abaixo do prescrito pelo
fabricante, equipamentos em final de
vida, mas que ndo foram identificados
por inexperiéncia e/ou desconhecimento
do mantenedor.

previstos nas normas técnicas vigentes,
incluindo o arco interno.

A principal tendéncia apontada nes-
ta drea é a digitalizacdo de subestagdes
de energia, a fim de aumentar a produ-
tividade, a funcionalidade e a confiabi-
lidade dos ativos, reduzindo impactos
e melhorando a seguranca. Na pratica,
as subestactes digitais integram infor-
macoes e tecnologias operacionais, reu-
nindo o equipamento da subestacdo pri-
maéria com os controladores e softwares,
que por sua vez, permitem que a rede
reaja as mudangas rapidas na oferta e
demanda, além de monitorar as condi-
¢Oes dos ativos vitais. o
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Especificacao
cresce

ADOCAO DE REQUISITOS DE
RESISTENCIA A ARCOS INTERNOS
VEM SE INTENSIFICANDO NOS ULTIMOS
ANOS, DEIXANDO DE SER PRIVILEGIO
DAS ESPECIFICACOES MAIS EXIGENTES
DE INDUSTRIAS E PROCESSOS
DE PRIMEIRA LINHA.
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REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

arco elétrico ou arco voltaico é resultante da passagem de uma cor-
rente elétrica com a ruptura do dielétrico (colapso do isolante) em
uma instalacdo, produzindo uma descarga de plasma e gas ionizante,
em meio normalmente isolante tal como o ar. Normalmente, inicia-se
com um curto-circuito causado por algum objeto que, devido as altas temperatu-
ras geradas durante o evento, funde-se e é eliminado.

Sao muitas as causas do arco elétrico, mas as principais ocorréncias, dentro
de conjuntos de manobra e controle em invélucro metalico, sdo ocasionadas por
pequenos animais, ferramentas deixadas durante manutencdes, descargas par-
ciais, poluicdo sobre superficies isolantes e, preponderantemente, manobras de
insercdo e extracdo de disjuntores ou contatores com mecanismos defeituosos.

Um conjunto de manobra e controle em invélucro metdlico ou painel elé-
trico resistente a arco interno caracteriza-se pela capacidade que tem de su-
portar as pressdes e temperaturas oriundas de arcos elétricos internamente a
sua carenagem externa, enquanto os ditos “convencionais” ndo resistem as
pressdes e explodem projetando partes, pecas e gases quentes em todas as
direc¢des, inclusive sobre os operadores.
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m PAINEIS ELETRICOS

Painéis resistentes aos efeitos de
arcos internos, normalmente, possuem
caracteristicas de fechamento e veda-
cdo diferenciadas, pois seus invélucros
devem suportar as sobrepressdes gera-
das pelo fendmeno. Podem ainda pos-
suir meios de extinguir rapidamente um
arco ou limitar seus efeitos a uma area
definida. Evidentemente que, conjuntos
resistentes aos arcos internos sao muito
mais robustos, pois contam com diver-
sos sistemas de reforcos estruturais, nas
portas e fechamentos.

Segundo a NBR-IEC-62271-200,
todos os conjuntos de manobra e con-
trole em invélucro metélico acessiveis
para operacdo devem ser resistentes
a arco interno, de modo a proteger os
operadores dos graves efeitos térmicos
e mecanicos oriundos desse tipo de fe-
noémeno. “Devem ser adotados em todas
as instalagdes elétricas independente da
aplicacdo. O painel a prova de arco in-
terno salva vidas, reduz drasticamente
custos com problemas de infraestrutura
e aumenta a confiabilidade do sistema

O painel a prova de arco

interno salva vidas, reduz custos
com problemas de infraestrutura
e aumenta a confiabilidade do
sistema elétrico.

MARCEL SERAFIM | ABB BRASIL
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elétrico”, acrescenta Marcel Serafim,
gerente geral da linha Thomas&Betts
da ABB Brasil.

Existem muitos recursos que tornam
um painel resistente aos efeitos de arcos
elétricos. H& painéis que recebem iso-
lacBes especiais em determinadas par-
tes condutoras, reforcos em dobradicas
e estruturas e até mesmo painéis com
recursos de captacdo e direcionamento
para extincdo dos arcos internos.

Grosso modo, quatro tipos de conjun-
tos ou equipamentos para este fim po-
dem ser percebidos no mercado. S&o eles:

4 Conjuntos semicompactos, equipa-
dos com seccionadoras convencio-
nais isoladas a ar.

<+ Conjuntos compactos mistos a SF,,

equipados com seccionadoras em
SF, e os barramentos e outros equi-
pamentos isolados a ar.

4 Conjuntos compactos integrais em
SF,.

4 Conjuntos de manobra e controle do
tipo primario, destinados usualmen-
te as grandes instalagdes industriais,
subestacdes de subtransmissdo e
distribuicdo de energia, caracteriza-
dos por disjuntores extraiveis.
Segundo Vera Angela Graziano Fino-

ti, diretora Comercial da Gimi, no mer-
cado predial e industrial leve, as vede-
tes sdo os cubiculos compactos mistos a
SF., que correspondem a grande massa
de ofertas dos fabricantes nacionais e
multinacionais.

Normas e Qualidade

A adocdo de requisitos de resistén-
Cia a arcos internos vem se intensificando
nos Ultimos anos, deixando de ser privi-
légio das especificacbes mais exigentes
de algumas industrias e processos de pri-
meira linha. Ja existem diferentes tipos de

protecdo que proporcionam o restabele-
cimento do conjunto ap6s a remogao da
area afetada e execucdo de ensaios adi-
cionais de isolacdo em campo.

Para o escopo de painéis de média
tensdo, a norma brasileira de referén-
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cia é a NBR-IEC-62271-200, atual-
mente em revisdo, que estabelece os
requisitos e fornece as classificacoes
para os diferentes niveis de protecdo
(IAQC). Vera afirma que o mercado for-
mal, em grande parte, entende que
essa aplicacdo é necessaria e tem exi-
gido o cumprimento do anexo A da re-
ferida norma.

“Penso que o mercado é bastante
regulado nesse sentido. Evidentemen-
te, ainda existem grandes regides no
Brasil muito influenciadas pelas con-
cessiondrias distribuidoras de ener-
gia, que ainda aceitam as subestagdes
construidas em alvenaria, o que induz
0 mercado a ndo investir em tecnolo-
gia e seguranca. Mas, creio que a ten-
déncia é de universaliza¢do do uso por
conta da competitividade econémica
dos quadros semicompactos disponi-
veis no mercado”, analisa Vera.

PERIGO

A formacao de arcos elétricos
pode ocasionar danos sérios
aos equipamentos.

Foto: Shutterstock

Foto: Shutterstock

Os ensaios para as diferentes apli-
cacdes dos painéis sdo descritos de for-
ma detalhada no regulamento técnico.
Em geral, o processo se inicia com uma
preparacao do painel objeto de ensaio,
que recebe diferentes tipos de sensores
e anteparos, que sao avaliados durante
e apos o surgimento de um arco elétri-
co. Este arco é provocado artificialmen-
te, normalmente através de um condutor
fino, que rapidamente se funde e permi-
te que a corrente seja conduzida pelo ar,
caracterizando o fenémeno.

“Para comprovar a resisténcia de um
painel aos efeitos de arcos elétricos, os
ensaios tém de ser realizados com ab-
soluta seriedade. Somente empresas que
de fato executam estes ensaios ou que
utilizam tecnologias que comprovada-
mente passaram por eles podem for-
necer painéis com essa especificacdo”,
sublinha Ricardo Nakamura, especialis-
ta em Desenvolvimento de Negécios de
Média Tensdo da Siemens.

Adicionalmente, existe a norma NR-
10, do Ministério do Trabalho e Empre-
go, que traz uma série de procedimen-
tos e requisitos técnicos que devem ser
adotados para a seguranca em sistemas

elétricos e/ou servicos com eletricidade,
assegurando a integridade fisica e sau-
de dos trabalhadores que atuam direta
ou indiretamente no segmento elétrico.

Estatisticas indicam que 90% dos
acidentes relacionados a curtos-circuitos
acarretam consequéncias para os opera-
dores e para a infraestrutura das empre-
sas. Segundo Marcel Serafim, este percen-
tual ainda é elevado em funcdo de muitos
painéis elétricos estarem fora das normas
de seguranca ou desprovidos de disposi-
tivos que podem minimizar os riscos para
a equipe técnica. “Um curto-circuito pode
resultar em danos irreversiveis ao painel,
além de danificar equipamentos e infraes-
trutura adjacentes ao local da falha, sem
contar o risco de choques elétricos para o
operador ou as equipes de manutencao”,
adverte o gerente da ABB.

Os fabricantes apontam que o maior
problema em relagdo a qualidade des-
se tipo de produto é a insisténcia na
utilizacdo de subestacdes de entrada e
medicdo, conhecidas como cabines pri-
marias, construidas em alvenaria, o que
expde profissionais ao risco iminente do
arco durante a operacdo normal dessas
instalacoes.
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Mercado vasto e pulverizado

0 mercado brasileiro de painéis elétri-
cos em geral é bastante vasto e pulveriza-
do, dai a dificuldade em quantifica-lo. No
entanto, ndo sao muitas as empresas que
possuem tecnologia aplicada a painéis re-
sistentes a arco interno. Segundo alguns
fabricantes, é um segmento em evolugao,
com grandes oportunidades em locais ain-
da supridos por subestacdes construidas
em alvenaria, notadamente nas Regides
Norte, Nordeste e Centro-Oeste do Pais -
0 que ndo significa que as Regides Sul e
Sudeste ja estejam universalizadas.

“Trata-se de um mercado ascenden-
te até porque as empresas querem redu-
zir 0s custos com paradas inesperadas,
aumentar a seguranca e a confiabilidade
do sistema, evitando riscos operacionais e
danos a infraestrutura e aos operadores
dos painéis”, justifica Serafim, da ABB.

Por conta da crise politica e econ-
mica do Pais, as vendas dos painéis a
prova de arco interno registraram que-
da este ano, assim como os demais seg-
mentos do universo de painéis elétricos.
No caso da Gimi, por exemplo, houve
uma reducdo nas vendas em torno de
15% em relacdo a 2016. “Mas a ten-
déncia é de expansao, haja vista que a
especificacdo e a adequacdo a esse tipo
de painel vém se intensificando nos ul-
timos anos, deixando de ser privilégio
de industrias e processos de primeira
linha”, relembra Nakamura.

As indUstrias realmente estdo pre-
ocupadas com o aumento da confiabi-
lidade do sistema, reducdo do tempo
de parada, melhoria dos processos de
producdo e reducdo de riscos para 0s
operadores. “Adicionalmente, cresce a

Foto: Divulgacao

Para comprovar a resisténcia de
um painel aos efeitos de arcos
elétricos, os ensaios tém de ser
realizados com absoluta seriedade.

RICARDO NAKAMURA | SIEMENS

procura por esses painéis com tecnolo-
gia agregada para a Industria 4.0, que
melhora ainda mais a sua performance”,
complementa Serafim.

Escolha certa dos produtos
pode reduzir os riscos

Existem solucdes disponiveis no
mercado para a adequacao e melhoria
da seguranca dos painéis elétricos, que
podem ajudar as industrias e empresas a
reduzir significativamente os riscos. Para
este mercado, a ABB lancou recente-
mente os painéis MNS-iS, com certifica-
¢do a prova de arco, monitorados 100%
do tempo por sistemas eletrénicos, ou
seja, possuem manutencao preditiva on-
line em tempo integral.

A companhia também possui equi-
pamentos recém-lancados para siste-
mas subterraneos e o monitor de arco
TVOC, capaz de detectar em décimos
de segundo a ocorréncia de um arco
voltaico e desarmar a fonte de energia
mais préxima da falha, evitando que o
curto-circuito se propague. Por meio de
sensores Opticos e unidades de corren-
te, 0 equipamento monitora a emissao
de luz e 0 aumento da corrente elétrica,

X rotEnCIA

que é gerada por um curto-circuito, in-
terrompendo este efeito e atuando di-
retamente no equipamento de protecao
mais proximo da falha.

A oferta compreende ainda os qua-
dros elétricos de distribuicdo tipo TTA-
System Pro E Power e centro de controle
de motores MNS, que podem enclau-
surar uma possivel falha, reduzindo os
danos em outras partes do painel e re-
ligando o equipamento poucos minutos
apos a localizacdo da falha. AABB atua
com a adequacdo de painéis antigos por
meio de servicos de retrofit. Um estudo
preliminar é feito pela equipe de enge-
nharia para a inclusdo de barreiras fisi-
cas, alteracdo do sistema de protecao
(disjuntores) e instalagdo dos monitores
de arco. Esse servico visa reduzir o tem-
po de parada, para que o cliente no te-
nha reducdo de produgdo e/ou impactos
no faturamento.

0O ultimo langamento da Gimi para
este segmento foi a linha de barra-
mentos blindados de baixa tensdo
BX-E, associada a todo o conjunto
de solugdes de medicdo eletronica,
ou seja, quadros de distribuicdo de
circuitos (QDCs), caixas de medicao
tipo MEC, dispositivos de protecdo
contra surtos (DPS), caixas concen-
tradoras, caixas de leitura local, en-
tre outras. J& a Siemens trabalha com
o painel de baixa tensdo Sivacon S8,
painéis isolados a ar (NXAIR 17,5 kV
— NXAIR 24 kV — NXAIR 50 kA), pai-
néis isolados a gas (Simosec, 8DJH
24 kV, 8DJH 36 kV (disponivel para
uso ao tempo), NX Plus, NX Plus C,
8DA/8DB), Portfolio Outdoor (disjun-
tor ao tempo OVCB Livetank). O dlti-
mo lancamento da empresa foi o Si-
mosec, com multimedicdo para apli-
cacdo em shopping centers. ([
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0 momento em que a bolsa de
valores brasileira ganha impul-
so e o Ibovespa rompe niveis
histéricos, a¢des de compa-
nhias de varejo basico e consumo dis-
cricionario - eletrodomésticos, vestua-
rio, reformas residenciais e alimentacao
- ganham destaque. O movimento é co-
erente com a dindmica de recuperagdo
da economia, que vem sendo puxada
pelo consumo, e ndo pelo investimen-
to, 0 que faz com que essas empresas
continuem no foco dos gestores.

A queda da taxa de juros e a reto-
mada, ainda que gradual, do crescimen-
to econdmico, compdem a equagao que
provocou a recente recupera¢do da bolsa
e mantém boas perspectivas para as ages.
Essa retomada beneficia primeiramente
empresas que atendem ao consumo de
menor valor, menos dependente do crédi-
to, e que tira proveito da melhora da ren-
da real provocada pela queda da inflagdo.

A leitura é de que o consumidor s6
vai consequir trocar de carro dentro de
um ano e comprar um apartamento em
2019, mas ja comega a gastar com pe-
quenas reformas e outros itens que es-
tavam praticamente apenas em projetos
futuros. Comportamento esse que bene-
ficia empresas, principalmente as de pe-
queno e médio porte, que tém os maio-
res indices de geragao de empregos.

As empresas focadas no varejo apre-

| 46 ol

Varejo dispara em
meio a retomada do
consumo

sentam fortes altas e ganhos de partici-
pacdo de mercado, pois nesse periodo
dificil entre 2014 e 2016, sdo as empre-
sas que estdo inovando e reestruturando
seus departamentos administrativo, lo-
gistico e comercial. Alguns levantamen-
tos de mercado indicam que a receita li-
quida somada das empresas ligadas ao
varejo teve uma clara recuperacdo ao
longo do ultimo trimestre, desempenho
que contrasta com o de companhias que
reagem mais diretamente a investimen-
tos, de setores como bens de capital e
siderurgia, ou das incorporadoras, que
dependem da capacidade de endivida-
mento de longo prazo do consumidor.

O bom desempenho esta refletido
nos dados divulgados pelo IBGE, que
confirmam que a recuperacdo do vare-
jo observada no segundo trimestre tem
continuidade. Em julho, as vendas fica-
ram 1,7% acima da média do segundo
trimestre. Isso reforca que o setor conti-
nua sendo a principal forca motriz para
a retomada da atividade brasileira na
segunda metade do ano, assim como
aconteceu no semestre passado.

Companhias e setores mais conec-
tados com a economia, como consumo
discriciondrio e bens de capital, podem
contar com revisdes para cima das es-
timativas de lucro por acdo conforme o
crescimento econdmico seja incorpora-
do aos pregos.

Sabemos que o cendrio macroeco-
ndmico - inflacdo baixa, juros em queda,
crescimento do salario médio e reducdo
do endividamento das familias - da su-
porte a perspectiva positiva para o con-
sumo e para a prépria atividade.

Essa dinamica é importante para
todos os segmentos da economia, mas
como o tiquete médio é um pouco me-
nor nas empresas de varejo, a necessi-
dade de crédito do setor é menor do que
para os demais.

Além disso, de acordo com o histori-
co dos ultimos meses, acreditamos que
a Selic vai continuar em queda, ainda
que em um ritmo mais lento. E acredi-
tamos também que a taxa possa fechar
0 ano em 7%, abaixo da minima histé-
rica de 7,25%.

Apesar do otimismo, a aproximacao
da elei¢do presidencial é um elemento
de risco para a continuidade desse cena-
rio favoravel e, conseqlientemente, para
o mercado. Somente com a confirmacao
da continuidade da agenda de reformas
depois de 2018 é que o investimento
deve ganhar trago.

Finalizando, vale frisar que - para o
crescimento da economia e das empre-
sas ser sustentavel - precisamos que o0s
investimentos aumentem e, para isso,
além da menor taxa de juros, é de fun-
damental importancia a reorganizagao
fiscal do nosso pais.
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m um momento em que o Pafs en-

frenta uma grave crise e recessdo

econdmica, além das turbuléncias

politicas, as grandes e pequenas
empresas sdo altamente afetadas pe-
los aumentos de impostos, reducdo das
vendas, levando, consequentemente a
reducdo do nimero de empregados.
Tais fatos podem levar as empresas ao
pedido de recuperacao judicial e pode-
mos constatar um aumento significativo
nestes pedidos desde 2016.

O que voceé precisa
saber sobre
recuperacao
judicial

O que é arecuperacao judicial?

A recuperacdo judicial esta prevista
nalei 11.101, de 9 de fevereiro de 2005,
e tem por objetivo possibilitar a supera-
cdo de situacoes de crise econémico-fi-
nanceira do devedor, com a finalidade de
se permitir a manutencdo da produgéo e
dos postos de emprego. Assim, visa, final-
mente, a promogdo da preservacdo da
funcdo social e econdmica da empresa.

Dessa forma, o mecanismo chama-
do de recuperacdo judicial foi inspira-

do na legislacdo dos Estados Unidos,
tendo como principal funcao a possibi-
lidade da empresa continuar em pleno
funcionamento enquanto honra com o
pagamento de suas dividas, evitando
a faléncia.

Ou seja, a recuperacao judicial per-
mite a empresa que esta continue com
sua operacao habitual, tentando-se evi-
tar sua faléncia, por meio da dilatacdo
de prazos para pagamento das dividas
da empresa.

O aumento dos pedidos de recuperacao judicial

Desde o ano de 2016, os indices
de pedidos de recuperacdo judicial vém
crescendo no Brasil.

De acordo com os indicativos apre-
sentados pelo Serasa Experian, em julho
de 2016 o indice apresentado foi 4,2%
superior ao registrado em junho. Com-
parando-se 2016 a 2015 os pedidos de
recuperacdo judicial aumentaram 29,6%.

O crescimento de tais nimeros é o
resultado indiscutivel da recessao eco-
ndmica enfrentada no Pais, bem como
queda do crescimento, juros elevados
cobrados por financiamentos, aumen-
to de impostos, o que leva ao conse-
quente endividamento das empresas.
Some-se a isso, as empresas que nao
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possuem um fluxo de caixa e adminis-
tracdo saudaveis.

Como funciona a recuperacao
judicial?

Quando a empresa passa por graves
dificuldades financeiras, ndo mais con-
seguindo efetuar o pagamento de divi-
das e pretende continuar em operacao,
é possivel recorrer a Justica requerendo
a recuperacdo judicial.

A ideia é garantir que os negocios
da empresa possam se reestruturar, de-
finindo um plano para pagamento de
dividas e possibilitando a continuidade
de suas operacbes.

Assim, o primeiro passo é a empresa
pedir a recuperacdo perante o poder ju-

diciario. Apds o recebimento do pedido
pelo juiz, é necessario a elaboracdo de
um plano para recuperagdo da empresa.

As empresas que recorrem a legis-
lacdo ficam imunizadas de cobrancas
pelos seus credores por um prazo de
180 dias.

Com a apresentagao do plano de re-
cuperagdo da empresa, o juiz ird divulga-
lo para ciéncia de todos os seus credo-
res, que terdo prazo para manifestar-se
a favor ou contra o plano apresentado,
contando-se com a mediacdo de um ad-
ministrador apresentado pelo juiz.

Se houver a aprovacao do plano, a
empresa ingressara em recuperacao ju-
dicial, seguindo as etapas determinadas
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e elencadas no plano apresentado pre-
viamente ao juiz, visando a reestrutura-
¢do econdmica da empresa.

Durante todo o tramite da recupe-
racao judicial, as operagdes da empresa
devem seguir de forma normal, contu-
do, deve ser apresentado mensalmente
ao juiz um balango contendo os pontos
do plano de recuperacdo cumpridos. E,
em verdade, uma prestacdo de contas
ao juiz e credores.

Seguindo-se o plano de recupera-
cdo apresentado e aprovado pelo juiz,
a empresa possivelmente apresentara
recuperagao, possibilitando sua rees-
truturacao.

Por outro lado, caso a empresa ndo
consiga seguir com as diretrizes apre-
sentadas, o juiz poderd decretar sua
faléncia.

Quem pode pedir a recupera-
¢ao judicial?

E importante salientar que n&o sao

todas as empresas que podem pedir a
recuperacao judicial.

Alegislacdo determina alguns requi-
sitos para poder ingressar com o pedido:
1- a empresa devedora nao pode ter fa-
lido, ou seja, deve estar em dificuldades,
mas ainda com bens suficientes para sal-
dar suas dividas; 2- a empresa nao pode
ter pedido outra recuperacdo judicial nos
altimos cinco anos; 3- a empresa e/ou
seus socios ndo podem ter sido conde-
nados previamente por crimes falimen-
tares, ou seja, fraude contra credores,
por exemplo.

As dificuldades enfrentadas: O pro-
cesso de recuperacao judicial € um dos
mais complexos tipos de processo exis-
tentes no Pais, isso, pois, devedor e cre-
dores tém seus interesses confrontados
e de certa forma sao obrigados a buscar
uma solugdo em conjunto.

Certamente a retomada do cres-
cimento econdmico do Pais, de forma

Foto: ShutterStock

mais rapida levaria a diminuicdo da
recessao econdmica e, consequen-
temente ao aumento da producao,
reduzindo-se os pedidos de recupe-
racdo judicial.

O fato é que o prolongamento da
recessao econdmica cria novas dificul-
dades as empresas, e, enquanto ndo
se vislumbrar uma melhora, tanto na
economia, quanto na politica do Pals,
certamente passaremos por um cons-
tante aumento nos numeros de pedidos
de recuperacao judicial.
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b ILUMINACAQ PARA AREAS PUBLICAS

Como projetar a luz
alem da iluminacao

ensar em iluminar uma area
pUblica requer ndo somente
conhecimento técnico, a ela-
boragdo de projetos de acordo
coma NBR 5101 —Iluminac&o Publica, co-
nhecimento dos equipamentos modernos
que utilizam a tecnologia LED, mas tam-
bém hé a necessidade de conhecimento
prévio do tipo de publico que vai utilizar
este espacgo publico a ser iluminado e
como agregar tecnologia e conectivida-
de a servico da cidade.

Valorizar &reas publicas ndo ilumina-
das, mal-iluminadas ou com problemas

[E1 roténcia
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sociais pode ser uma acdo de governo
a ser priorizada em diversas cidades do
Pais, no sentido de garantir a popula-
¢do uma maior sensagdao de seguran-
ca e promover a ocupagdo dos espagos
tornado-os mais agradaveis e com maior
percepcao de seu potencial para o de-
senvolvimento da cidade.

As pessoas, quando questionadas
sobre a iluminacdo dos espagos por
onde transitam na cidade, tém uma va-
liosa opinido e que deveria ser levada
em consideracdo antes da concepgao
de um projeto luminotécnico. Entender

a necessidade das pessoas torna o pro-
jeto muito mais qualificado que sim-
plesmente considerar a utilizacdo de
equipamentos eficientes, técnicas de
iluminacdo e atendimento aos indices
minimos de norma.

Entender os pontos de vista de ob-
servacao e os locais por onde transitam
as pessoas é fundamental. Adequar os
equipamentos ao projeto, e nao o con-
trario, deve ser premissa basica. A luz
deve estar a servico das pessoas e ser
fator de interacdo social considerando
0 ambiente a ser iluminado como parte

Foto: ShutterStock



viva da cidade, levando em conta tam-
bém a sua histdria e funcdo social.

Mas a luz pode ir além da ilumina-
¢do que conhecemos. A luz deve ser co-
nectada e prover informacdes diversas.
Os sistemas de iluminacdo devem ser
capazer de conversar e ser integrados
com outros sistemas inteligentes das
cidades. Rompendo a barreira da lumi-
naria como sendo um abrigo para uma
fonte de luz ou uma lampada e tendo
somente a funcdo de direcionar a luz de
maneira correta, para ser um dispositivo
inteligente e conectado que também ird
fornecer a luz necessaria para cada tipo
de aplicagdo de acordo com a necessi-
dade do usudrio. Ou seja, a luz certa, no
local certo e na hora certa.

A telegestdo na iluminagdo publi-
ca pode ser a porta de entrada para as
cidades inteligentes, mas para isso nao
pode ser pensada separadamente de
forma que ndo possa ser integrada, nem
tendo fungdes diversas a ponto de ndo
poder ser separada e adquirida com os
recursos da COSIP (Contribuicao de llu-
minacdo Publica), que deve ser destina-
da somente para esta finalidade.

Projetar uma cidade inteligente re-
quer ndo somente o conhecimento pro-
fundo de todo o sistema e funcionalida-

des disponiveis, mas pensar em como in-
tegrar todos os sistemas e as diferentes
verticais de forma eficiente e saber qual
serd o custo de operacao e manutengao
deste sistema inteligente que também
requer pessoas dedicadas gerando um
custo para a cidade. Esta cidade inteli-
gente, obviamente, tem um beneficio
atrelado que tem que ser superior ao
recurso requerido para ser mantido ao
longo dos anos e nao ser um “elefante
branco” que em poucos anos nao sera
mantido e podera gerar frustracdes por
parte do cidaddo.

As cidades devem estar preparadas
para gerir contratos de iluminacdo e ser-
vicos para cidades inteligentes, basea-
dos em SLAs (Service Level Agreements)
/ Contratos de nivel de servico que ndo
restrinjam o uso de tecnologia especi-
fica, nem direcionem soluc¢des a produ-
tos especificos, e que os mesmos sejam
projetados “a prova do futuro” para que
possam ser substituidos em caso de fa-
Iha ou de evolugao tecnoldgica.

A implantacao de novas funcionali-
dades para atendimento dos cidadaos
deve estar contemplada neste tipo de
contratagdo e servico, pois os proble-
mas modernos devem ser resolvidos
com criatividade e o mais rapidamente.

Mais de 90 mil pontos de LED conectados com sistema de telegestao
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Parceria

PHILIPS

As cidades devem repensar a manei-
ra pela qual vém sendo iluminadas. As
calcadas nas cidades normalmente sao
mal-iluminadas ou ndo, ndo tendo ne-
nhum tipo de iluminacdo especifica, ndo
levando em conta as pessoas que circu-
lam por elas. Calcadas iluminadas e bem
planejadas devem ter iluminagao vertical
adequada para que as pessoas possam
enxergar outras pessoas e desta forma
sentirem-se seguras. Para que os moto-
ristas possam enxergar os pedestres e
com visdo periférica saber se ha algum
risco de uma pessoa ou animal cruzar a
via colocando ambos em situacdo de pe-
rigo. Outra area da cidade que poderia
na maior parte dos casos estar melhor
iluminada e ter uma iluminacdo especi-
fica é a faixa de travessia de pedestres.

Ja previsto com indices estabeleci-
dos naNBR 5101 — Illuminacédo Publica,
este tipo de iluminacdo deve se carac-
terizar por um nivel quase o dobro da
iluminacdo média da via em que esta
localizada, e levar em conta o critério
da iluminacéo vertical, dando contras-
te positivo nas pessoas em relacdo aos
motoristas. A norma também recomenda
que para este tipo de iluminagao a tem-
peratura de cor da iluminacao da faixa
de pedestre deva ser diferente da tem-
peratura de cor utilizada na via.

Pragas e parques nas cidades podem
ter caracteristicas de iluminacdo diferen-
ciadas. Um projeto de qualidade pode dar
a seguranca necessaria para os caminhos
por onde circulam pessoas, mas ao mes-
mo tempo utilizar técnicas de luz e som-
bra em outras &reas. Exemplo interessan-
te foi 0 que ocorreu quando a iluminagdo
do Parque do Ibirapuera, em Séo Paulo,
foi substituida de lampadas de descarga,
em grande parte vapor de sodio, para LED.
Além da adequacdo aos niveis de norma, a
luz branca de qualidade favoreceu e mui-
to a visualizacdo das pessoas e das cores
reais do parque, bem como o verde das
plantas. O incremento na quantidade de
frequentadores no periodo noturno foi vi-
sivel e estimado em tordo de 30% a mais.
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ILUMINACAO PARA AREAS PUBLICAS

lluminacao LED no Parque do
Ibirapuera em Sao Paulo

A lluminacao de fachadas também é
outro tipo de iluminagdo de areas publi-
cas que deve ser valorizada e incentiva-
da. E um tipo de iluminacio que chama
muito a atencao, principalmente quando
utilizada com sistemas que permitem a
utlizacdo de cores e luz dindmica. A tro-
ca de cores e a criacdo de cenarios de
acordo com datas especiais ou eventos
tem sido utilizada em diversos monu-
mentos e fachadas pelo Brasil e pelo
mundo. fcones da arquitetura histérica
e moderna, fachadas de diversos pré-
dios historicos e modernos vém sendo
iluminadas e destacadas no periodo
noturno, muitas vezes se tornando um
elemento interativo ou se comunicando
com os cidadaos.

A criatividade nos projetos utilizan-
do todos os recusos que os LEDs e sis-
temas de controle possibilitam, coloca
uma grande responsabilidade nas maos
dos lighting designers e demais proje-
tistas da luz. Um projeto que permita a
luz branca de qualidade com diferentes
tonalidades e crie cenarios com cores,
pode ser programado e gerenciado a

23 rotencia

distancia, de acordo com a necessidade
e com um calendério pré-programado.

A Avenida das Artes, na Filadélfia,
Estados Unidos, é um exemplo onde ha
varios anos este tipo de iluminacdo vem
sendo utilizado para valorizar a cidade,
0 comércio, favorecer o turismo e criar
um ambiente diferenciado.

A Avenida das Artes, na Filadélfia
(EUA), é um 6timo exemplo de
iluminacdo que se integra e
valoriza a cidade.

Fotos: Divulgacdo
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PHILIPS

No Brasil diversos monumentos, fa-
chadas e obras de arte vém sendo ilu-
minados. Exemplos como o Jardim Bo-
tanico de Curitiba, Ponte de Manaus,
Viaduto do Cha e outros, vem dando
nova vida noturna as cidades.

0 Jardim Botanico, em Curitiba
(PR), recebeu um projeto de
iluminacado que valoriza sua

arquitetura.

A iluminagdo de areas publicas deve
ser projetada primeiramente para as pes-
soas, para que possam circular com se-
guranga, com uma luz de cada vez mais
qualidade, e também deve ser pensada
de modo que traga sensacdes, ambientes
propicios a uma cidade atrativa e segura
que possa ser integrada a vida das pes-
so0as. A luz como fator de interacdo social
e melhoria da qualidade de vida.




Apolo Institucional
Inztifutional Suppartar

LBAQUE

Apoio Espacial
Special Supporter

= SMART GRID

FORUN/70T7 | s

Ry 10° FORUM —
LATINO-AMERICANO

-

R DE SMART GRID @
28 e 29 de Novembro de 2017 € ABRACE _

Patracinio Sliver
Stiver Spansor ey

Patrocinio Gold

Gold Sponsor

J ABRACEEL
l__ ABRAGE ~~ cAD.d N -
e e ‘ C f\ | (B Runsimpie) ) pimOBA| | in forma
: ABRAGEL R
HHFMTI: === | mTH.u BEM&
! FREICANECA
H. Fl’ﬂi [:ﬂnlﬂh 569 1 _E' ﬁﬂ-—i
380 Paulo - 5P - Brasil & l__SUBﬂE'Qﬂ
YW ADEERA
S ?:l[rf:“L*Rf: ABSOLAR
S ntermaticnal
E’.I:.E’::‘.":.E.’."*" FORUM MUNDIAL/2017 IWANAC!
» 1IEEE
South Brazil Section
-
Organizers
AURESIDE
MEHCADG l‘:‘. HEGI’.I LM;AD i ;
COGEN
S

HA'A THAHSlgmr NOLOGICA- -,
NDO| AINFEG EC ns
LE]

Lpmbrasil =DISTR nmnn DE émsd?

EM ESFAI:A CHE ENT
L &, 0,0 P

Telefone (55-11) 3051-3159 SE smocis o xcumunc

www.smartgrid.com.br

Apolo Promaclonal
Promotional Supporor

ipoléncia




Y/ (0]} SALAO DE VEICULOS ELETRICOS

Mobilidade

EVENTO EM SAO PAULO INDICA
QUE A PENETRACAO DOS VEICULOS
ELETRICOS SEGUE AVANCANDO NO

BRASIL. NO MUNDO, TECNOLOGIA
DEVE REPRESENTAR 33% DE
TODOS OS VEICULOS LEVES DE
PASSEIO ATE 2040.

PONTO DE
CARREGAMENTO

A roténcia



queda dos custos da tecnologia e a necessidade cada vez maior
de reduzir a emissdo de poluentes na atmosfera tém contribuido
para o rapido crescimento do mercado de veiculos elétricos em
varias regides do mundo.

Ainda que isoladas ou em carater experimental, diversas iniciativas estao
sendo colocadas em pratica também no Brasil, que segue trabalhando para
formar a rede estrutural necessaria para implantagdo de projetos em escala
maior. Segundo os especialistas da area, a expectativa é de que o Pais venha
a ter uma frota de aproximadamente 40 mil veiculos elétricos, até 2020.

Uma boa mostra de que esse é um mercado com grande potencial foi
dada com a realizacdo do 13° Saldo Latino-Americano de Veiculos Hibri-
dos-Elétricos, Componentes e Novas Tecnologias, em Sao Paulo. Realizado
entre os dias 21 e 23 de setembro, no Expo Center Norte, o evento recebeu
por volta de 6 mil visitantes.
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ABASTECIMENTO
Os eletropostos de carregamento da ABB sdo

compativeis com todos os tipos de carros elétricos
disponiveis no mercado.

Organizado pela MES Eventos, em
parceria com a Associacdo Brasileira do
Veiculo Elétrico (ABVE), o saldo teve
como objetivo levar informacao sobre
essa tendéncia para o grande publico.

Oito montadoras apresentaram
seus destaques na area. A Toyota, por
exemplo, demonstrou o consagrado
modelo Prius, veiculo hibrido mais ven-
dido globalmente, com seis milhdes de
unidades comercializadas em mais de
150 paises. A fabricante japonesa des-
tacou ainda o Lexus CT 200h, primeiro

AT N

I3 rotencia

Fotos: Divulgacdo

hatchback hibrido de luxo do mundo,
produzido pela Lexus, marca de luxo
da Toyota.

O publico pdéde ainda ter contato
mais préximo com a tecnologia nas trés
pistas de test-drive montadas no saldo.
Ja a FIA disponibilizou em seu estande
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simuladores de Formula E, a equiva-
lente dos veiculos elétricos a For-
mula 1, com cabines em tamanho
real dos carros.

Paralelamente a mostra, tive-

ram grande repercussao o conteu-
do apresentado durante o congres-
so “Empreendedorismo, design e
inovacdo em mobhilidade a favor do
clima” e o 2° Encontro de Empre-
endedores da Eletromobilidade, que
reuniu tomadores de decisdo (pre-
feitos, secretarias, representantes
de ministérios, entre outros) e for-
necedores de produtos e servicos
destinados a mobilidade susten-
tavel, para o debate sobre como o
transporte se insere no conceito de
Cidades Inteligentes. Destaque tam-
bém para o encontro denominado
Matchmaking, uma série de roda-
das de negocios voltadas ao setor.
A propdsito, a maior difusdo dos
veiculos elétricos junto a sociedade
tem criado uma série de oportunida-
des para as empresas do setor eletroe-
letrénico que desenvolvem produtos e
solugdes especificos para esse mercado
emergente. E o caso da ABB, lider em in-
fraestrutura para carregamento de vei-
culos elétricos e que esta preparando o
caminho no Brasil para as tecnologias
de recarga de carros e onibus.

Durante o 13° Saldo Latino-Ame-
ricano de Veiculos Hibridos-Elétricos,
a companhia apresentou sua oferta de
carregadores ultrarrapidos DC, uma tec-
nologia inovadora que j4 estd disponivel
para o mercado nacional. “Os veiculos
elétricos e hibridos no mercado brasi-
leiro j& sdo uma realidade. A ABB esté
pronta para oferecer as melhores solu-
coes em eficiéncia energética e energia

TRANSPORTE COLETIVO

A Eletra apresentou uma nova
versao do Dual Bus, 6nibus que
pode circular como elétrico
hibrido ou elétrico puro.



b

limpa para atender a crescente deman-
da”, garante Paolo Pescali, diretor-supe-
rintendente da divisdo de Produtos para
Eletrificacdo da ABB Brasil.

Os eletropostos de carregamento
da ABB sdo compativeis com todos os
veiculos dos padrdes CHAdeMO, CCS e
plug tipo 2 AC, com um adaptador para
conexao de veiculos da Tesla. As esta-
¢bes sdo, portanto, adequadas para to-
dos os tipos de carros elétricos disponi-
veis no mercado.

Os veiculos
elétricos serao
responsavels
pela maior
parte das
vendas de
automoveis
novos em todo

0 mundo, até o
ano de 2040.

A ABB esta na vanguarda desta tec-
nologia e fornece até 65% dos eletro-
postos de carregamento rapido na Eu-
ropa. Até agora, a empresa possui uma
base instalada de mais de 5.000 car-
regadores tipo DC em todo o mundo.

O Brasil ja estéa construindo infraes-
trutura de eletropostos em projeto da
iniciativa de mobilidade elétrica cha-
mada Emotive, da CPFL Energia, que
viabilizou o primeiro corredor intermu-
nicipal para veiculos elétricos do Pais.

Fotos: Divulgagao

CONTEUDO

Congresso reuniu mais de 30
palestrantes nos dois primeiros
dias de evento.

O corredor interliga as cidades de Sao
Paulo, Campinas e Jundiai, com pontos
de recarga na via Anhanguera e na Ro-
dovia dos Bandeirantes. Por enquanto,
a utilizacdo dos eletropostos é gratui-
ta. Um modelo de cobranca devera ser
estabelecido pela Agéncia Nacional de
Energia Elétrica (Aneel).

Pioneira na fabricacdo de veiculos
elétricos no Brasil, a Eletra apresentou
uma nova versdo do Dual Bus, 6nibus
elétrico de conceito inédito desenvolvi-
do pioneiramente no Pafs.

O veiculo possui um sistema pa-
dronizado de tragdo, que pode ser ali-
mentado por varias fontes de energia.
“Nosso objetivo é mostrar ao mercado
um modelo inovador. Diferentemente do
modelo articulado, ja apresentado com a
opcao de elétrico hibrido e trélebus, tem

VELOCIDADE
Simuladores de Férmula E
ajudaram a entreter os visitantes.

POTENCIA
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dimensdes menores, com 13,20 metros
de comprimento, e pode circular como
elétrico hibrido ou elétrico puro”, explica
|éda Alves Oliveira, da Eletra.

O Dual Bus é tracionado apenas
pelo motor elétrico e a energia para
mover esse motor vem de um banco de
baterias e de um motor gerador. Esse
modelo de veiculo elétrico hibrido fun-
ciona com as duas fontes de energia

(motor gerador e baterias) operando
simultaneamente. Como o motor gera-
dor s6 é usado para producéo de ener-
gia (e ndo para tracionar o dnibus), ele
é menor que um motor convencional a
diesel e esta em regime estacionario.
0O resultado é a diminuicdo da emissao
de poluentes, que chega a 95% de ma-
terial particulado, em comparagdo com
um 6nibus a diesel comum.

Situacao global

Os veiculos elétricos serdo respon-
saveis pela maioria das vendas de au-
tomaveis novos em todo o mundo até
2040 e vao representar 33% de todos
os veiculos leves de passeio, de acor-
do com uma nova pesquisa publicada
em julho.

A previsdo, preparada pela equi-
pe de transportes da Bloomberg New
Energy Finance, baseia-se em analises

DESTAQUE

Veiculos levissimos mostraram
a versatilidade da mobilidade
urbana sustentavel.

I3 rotencia

detalhadas das provaveis futuras redu-
¢bes no preco das baterias de ion de litio
e em perspectivas para os outros com-
ponentes de custo em veiculos elétricos
e veiculos com motores de combustao
interna, ou ICE (sigla em inglés). Foram
considerados também os crescentes
compromissos com EV (sigla em inglés
para veiculos elétricos) das montadoras
e ao numero de novos modelos de EV
que elas planejam lancar.

A principal descoberta da pesquisa
é que a revolucdo dos EVs vai atingir
o mercado de carros com mais forca e
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BELEZA

Veiculos da Tesla chamaram
atencao dos visitantes por conta
do design.

rapidez do que a BNEF previu hd um
ano. A equipe agora estima que 0s ve-
iculos elétricos representardo 54% de
todas as novas vendas de veiculos le-
ves de passeio em todo o mundo até
2040, e ndo os 35% de participagdo
previstos anteriormente. Até 2040, os
EVs vao remover 8 milhdes de barris
de combustivel de transporte por dia
e adicionar 5% ao consumo global de
eletricidade.

Colin McKerracher, principal analis-
ta em transportes avancados da BNEF,
disse: “Vemos um momento de infle-
x80 importante para a industria auto-
motiva global na segunda metade da
década de 2020. Os consumidores irdo
descobrir que os precos de venda ante-
cipados para EVs sdo comparaveis ou
inferiores aos dos veiculos ICE comuns
em quase todos os grandes mercados
até 2029".

A previsao mostra que as vendas de
veiculos elétricos em todo o mundo vao
crescer de forma constante nos proxi-
mos anos, do recorde de 700 mil, vis-
to em 2016, para 3 milhdes, até 2021.



Nesse momento, eles representardo
quase 5% das vendas de veiculos leves
de passeio na Europa, um aumento de
um pouco mais de 1% atualmente, e
cerca de 4% nos EUA e na China.

No entanto, o impulso real para os
EVs acontecera a partir da segunda

VITRINE
Toyota Prius e Lexus CT 200h foram
alguns dos destaques do evento.

metade da década de 2020, quando,
em primeiro lugar, os carros elétricos
terdo um custo de propriedade mais
baixo ao longo da vida util do que os
modelos de ICE; e, em segundo lugar,
havera um momento ainda mais impor-
tante psicologicamente para os com-
pradores - quando seus custos iniciais
ficardo abaixo dos custos dos veiculos
convencionais.

Fotos: Divulgacao

EXPERIENCIA

Test-drive com veiculos foi a
atracao mais procurada pelos
visitantes.

O componente-chave de um EV - a
bateria - devera ter uma queda signifi-
cativa no preco, com base em reducdes
de custos recentes e marcantes. Desde
2010, os precos das baterias de fon de
litio cairam 73% por kWh. As melhorias
de fabricacdo e a densidade de ener-
gia mais do que duplicada da bateria
deverdo provocar uma nova queda de
mais de 70% até 2030.

O resultado serd o aumento ra-
pido das participacdes de mercado
para veiculos elétricos nos maiores
mercados, mesmo com a queda dos
precos do petréleo. A BNEF considera
que eles vao representar quase 67%
das vendas de carros novos na Euro-
pa até 2040 e 58% nas vendas nos
EUA e 51% na China na mesma data.

Os paises que fizeram avancos ini-
ciais na aceitacdo de EVs deverdo es-
tar entre os lideres em 2040, incluindo
a Noruega, a Franca e o Reino Unido.
Para as economias emergentes, pai-
ses como a India, ndo terdo vendas
significativas de EVs até o final dos
anos 2020. o
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Sistemas de
armazenamento
avancam no mercado

A APLICACAO DE SISTEMAS DE ARMAZENAMENTO DE ENERGIA E
CRESCENTE E UM DOS DESTAQUES E O SISTEMA BASEADO EM BATERIAS,
QUE TENDE A SER UM COMPLEMENTO INDISPENSAVEL PARA O MAXIMO

APROVEITAMENTO DOS EQUIPAMENTOS DE GERACAO RENOVAVEIS.




indUstria de armazenamen-
to de energia global vem al-
can¢ando marcos significati-
vos nos Ultimos anos e seu
destaque deve aumentar cada vez mais.
0 que se observa é uma queda rapida de
custos das tecnologias de armazenamento
e a criagdo de novos modelos de negécios
combinados com politicas de governo e re-

formas regulatérias que fazem com que
o mercado de armazenamento de ener-
gia cresca rapidamente e com dinamismo.

H& uma grande variedade de tecno-
logias que estdo sendo desenvolvidas e
implantadas, e as aplicagdes dos siste-
mas de armazenamento de energia (ESS
em inglés — Energy Storage System) sdo
diversas e com potencial de mercado

nos segmentos de Geracdo, Transmis-
sao, Distribuicdo e Consumo de energia.

Dentre os varios sistemas de ESS,
merece atengao especial ao sistema a
bateria (BESS em inglés — Battery Ener-
gy Storage System), como alternativa
pratica para 0 maximo aproveitamento
de parques de geragdo de energias re-
novaveis (edlico e solar).

Tecnologias de armazenamento de energia

Existe uma gama abrangente de tec-
nologias que podem compor um siste-
ma de armazenamento de energia, cada

qual com suas caracteristicas especificas
e adequadas a diferentes aplicacdes. A
figura a seguir mostra uma classificacao

dessas tecnologias, divididas em: Eletro-
quimica, Eletromagnética, Termodinami-
ca e Mecanica.

TECNOLOGIAS DE ARMAZENAMENTO DE ENERGIA

}
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Eletroquimica Eletromagnética Termodinamica Mecanica
l \/ l l l l \J l l l
Baterias Bateria | yidrogenio| Elétrico ||Magnético || Pressdo Pressao Calor Gravidade | Cinética
de fluxo + CALOR
Chumbo Acido
NiCd SMES CAES
NiMh . . (Supercon- (Armazena-
Nas Vanadio Eletrélise Capacitores dutores mento de
NaNicl ZnBr + (Super- de Armazena- || energia com ar Adiabatica Termoelétrico Usinas Flywheels
Li-fon PSBr Células capacitores) mento) comprimido) CAES Reversiveis
Metal Air Combustiveis
PbSb liquida

Fonte: BET, 2017

BESS — Battery Energy Storage System

Existem diversos tipos de baterias,
de estado sélido e liquido. A de esta-
do sélido é um dispositivo com uma ou
mais células eletroquimicas que conver-
tem energia quimica armazenada em
energia elétrica. Os avangos na tecno-
logia e materiais tém aumentado bas-
tante a confiabilidade e a producdo de
sistemas de baterias modernas e com

economias de escala, reduzindo o cus-
to associado. As continuas inovacoes
permitem o surgimento de novas tec-
nologias que proporcionam um tempo
de vida operacional maior, baixa nos
efeitos de memoria, entre outros. As
de estado liquido (de fluxo) apresentam
como vantagem o fato de serem quase
instantaneamente recarregadas através

da substituicdo do eletrolito liquido. A
diferenca fundamental entre as bate-
rias convencionais e de fluxo é que a
energia é armazenada como material
de eletrodo em baterias convencionais,
e como eletrolito nas de fluxo. As ba-
terias compdem uma matriz flexivel de
tamanhos, e sdo otimizadas para inu-
meras funcionalidades.
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As vantagens das baterias sao, con-
forme ESC (2015) e ESA (2017):

D Acdo rapida, podendo fornecer ener-
gia quase que instantaneamente.

D Fluxo de energia bidirecional, ou
seja, podem fornecer energia arma-
zenada ou absorver energia exce-
dente com a mesma rapidez.

D Escalabilidade, podendo ser dimen-
sionada de forma modular e flexivel,

para aplicages residenciais até sis-
temas de dezenas de MW.

D Baixos custos de standby, as baterias
tém custos baixos de manutencdo.
D Integracdao com energias renovaveis,

dando melhor suporte em termos de
energia e poténcia.
D Capacidade de fornecimento de di-
Versos servicos ancilares para a rede.
D Eficiéncia elevada e funcionalidades

distribuidas ou centralizadas.

Dentre as tecnologias de baterias,
as solucdes em ion de litio (Li-ion) sdo
as que tém recebido maior destaque e
com maior nimero de projetos em ope-
racdo no mundo. A Figura a seguir mos-
tra como algumas tecnologias de arma-
zenamento estdo posicionadas em ter-
mos de valores tipicos de poténcia e de
tempo de descarga na poténcia nominal.

Posicao das tecnologias de armazenamento de energia

Sistemas de Resposta Rapida
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Os sistemas baseados em bateria
$ao0 0s que atingem o maior rendimen-

to. E dentre estes, os de Li-ion sdo os
que tém a maior faixa de abrangéncia,

Fonte: TAI, 2016

tém maturidade tecnoldgica e poder de
comercializagao.

Funcionalidades dos BESS

Os BESS possuem uma ampla gama
de aplicagbes, por segmento na cadeia
de energia - geracgdo, transmissao, dis-
tribuicdo e consumo:

D Estabilizacdo de poténcia em
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parques de renovaveis: Aliar gera-
¢ao de energia renovavel com arma-
zenamento permite reduzir problemas
com intermiténcias e gera fornecimen-
to de energia estavel e confidvel. Ins-

talado junto a parques renovaveis, 0
armazenamento pode: absorver o ex-
cesso de producdo de energia que po-
deria gerar congestionamento na rede;
gerar energia na auséncia de geracao



devido a intermiténcia das fontes re-
novaveis; compensar a intermiténcia
de forma rapida evitando variacdes
de frequéncia e tensao.

D Regulacdo de frequéncia: Os
servicos de regulacdo de frequéncia
consistem em rapidas cargas e des-
cargas da bateria, com o objetivo
de prover uma frequéncia constan-
te para o sistema elétrico durante
pequenas flutuacdes na demanda
e na geracao.

D Suporte de tensdo: Com a finali-
dade de manter os niveis de tensdo
em uma faixa fixa de valores, é ne-
cessario injetar ou absorver energia
reativa na rede. A instalacdo dos sis-
temas de armazenamento em locais
estratégicos pode ser (til, pois faci-
lita este controle dos niveis de ten-
sdo, de forma que baterias possam
absorver ou injetar poténcia reativa
na rede.

D Balanceamento de carga: O sis-
tema carrega as baterias quando a
demanda de energia esta baixa (ou
disponibilidade de energia esta alta)
e descarrega quando a demanda
aumenta (ou a disponibilidade de
energia diminui). O objetivo é nive-
lar a curva de carga de forma geral,
e ndo so6 deslocar o pico. Essa fun-
cionalidade permite duas aplicagbes
especificas: gerenciamento de ener-
gia (eminglés, peak management) e
gerenciamento de ponta (em inglés,
peak shaving).

D Gerenciamento de energia
(peak management): Um exem-
plo de aplicagdo dessa funcionalida-
de é no caso da operacao de parques
fotovoltaicos. Nem sempre no mo-
mento de maior gera¢do fotovoltaica
ocorre a maior demanda de energia.
Dessa forma, com baterias é possi-
vel armazenar a energia fotovoltai-
ca para ser utilizada posteriormente,
mediante descarga das baterias no
momento de maior demanda.

D Gerenciamento de demanda de

ponta (peak shaving): Refere-se
ao corte da demanda durante curtos
periodos de pico. Pode ser implemen-
tado por grandes consumidores in-
dustriais para reduzir o seu consumo
de pico, ou por concessionarias para
reducdo de carga em horario de pon-
ta. Atualmente, esta funcionalidade
tem grande potencial para aplicagdo
pelas distribuidoras no Brasil, sendo
um dos maiores fatores de motiva-
¢ao para adocdo de BESS por este
segmento.

D Arbitragem: A arbitragem é uma
aplicacdo de balanceamento de car-
ga, porém com um interesse mais
econémico. Em consumidores com
tarifas que variam ao longo de um
dia, o ESS operando em arbitragem
vai carregar a bateria (comprar ener-
gia) no momento de tarifa mais bai-
xa, e depois descarregar a bateria
(vender energia) no periodo de ta-
rifa mais alta.

D Qualidade de energia: Envolve o
uso de armazenamento para proteger
cargas locais contra eventos de curta
duracdo que afetam a qualidade da
energia. Algumas ocorréncias de ma
qualidade de energia incluem: varia-
¢bes na magnitude da tensdo, varia-
¢bes na frequéncia primaria, baixo
fator de poténcia, harménicos e in-
terrupcdes de servico de fornecimen-
to de energia.

D Black-start: O sistema de armazena-
mento de energia atua em situaces
onde ocorrem grandes colapsos na
rede de energia e unidades geradoras,
ou sistemas de distribuicdo falham em
prover energia para os consumidores.
0O sistema pode ser utilizado tanto nas
unidades geradoras quanto conec-
tado na distribuicdo. A utilizacdo do
sistema de armazenamento é exclu-
siva ao abastecimento momentaneo
da demanda, até que os servicos de
geracdo e distribuicdo estejam aptos
a fornecer energia novamente.

D Sistemas isolados: Geradores a die-

sel podem garantir a geracdo de eletri-
cidade em muitos ambientes isolados,
entretanto, é importante considerar o
uso de armazenamento combinado
com renovaveis (solar e edlico), por
exemplo. A configuracdo de renova-
veis, armazenamento com baterias e
diesel para backup pode ser aplicada
para atender diversas demandas. Por
vezes, geradores a diesel sdo sobre di-
mensionados para atender a demanda
de pico e ndo indicados para operar
abaixo de determinada capacidade.
Esta forma de geragdo se torna cara e
apresenta altas emissdes. Com a inte-
gracdo de baterias a esses sistemas, 0
gerador diesel pode ser melhor dimen-
sionado e operar na maxima eficiéncia.

D Reserva de geracao de energia: A
operacao de redes requer capacidade
de reservas que sdo acionadas quando
o sistema elétrico fica indisponivel de
forma inesperada. Quando ocorrem
estas interrupgdes, a reserva de ener-
gia é acionada. Assim, apresenta-se
como uma capacidade de geracao
extra que estd disponivel, geralmente
realizada por geradores termelétricos
para compensar a geragao ou trans-
missdo interrompida, ou aumentar a
poténcia de geradores ja ligados ao
sistema de energia.

D Reserva de contingéncia: A reser-
va de contingéncia possui finalidade
semelhante ao black start, porém,
ao nivel dos consumidores. Assim
que ocorrer a falha no fornecimen-
to de energia, o sistema de armaze-
namento passa a ser o fornecedor
para suprir a demanda da unidade
consumidora. A bateria deve possuir
autonomia relativa a demanda e ao
tempo que ela estard atendendo,
para que possa fornecer energia para
boa parte das cargas durante peri-
odos de falha. Durante as faltas de
energia o consumidor passa a operar
de maneira ilhada, se desconectando
da rede. Assim que a energia forneci-
da pela concessionaria se estabilizar,
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o sistema de armazenamento deve
sincronizar com a rede, para entdo
reconectar e comecar a recarregar o
sistema de armazenamento.

Entre os beneficios da aplicagdo de

BESS na rede elétrica, um de maior peso
no Brasil é o diferimento de investimen-
tos na transmissao e distribuicdo. Com a
instalacdo de BESS proximos aos locais
de maior demanda, é possivel otimi-

zar o uso da rede elétrica, adiando, ou
mesmo cancelando novas infraestrutu-
ras que seriam necessarias para garan-
tia de estabilidade no fornecimento de
energia da rede.

Tendéncias do mercado de BESS

As projecoes de mercado de sis-
temas de armazenamento de energia
(considerando todos os tipos de tecno-
logias) variam dependendo da empre-
sa de consultoria contratada para um
estudo dessa natureza. Mas, indepen-
dentemente da fonte do estudo, todas
as projecdes preveem um grande cres-
cimento, que pode girar em torno de U$
70 bilhdes em 2020, tendo as regides da
América do Norte, Europa e Asia-Pacifi-
co como principais destaques. Uma fatia
crescente desse mercado sera de BESS.

O crescimento do mercado de BESS
esta vinculado a evolucdo de outros fa-
tores externos/correlatos, entre eles: in-
sercdo de fontes de geragdo renovavel na
matriz energética, adocdo de novos mo-
delos regulatérios e comerciais, e tecno-
logias concorrentes. A sequir sdo apresen-
tados alguns indicadores nesse contexto:

Insercao de Fontes Renovaveis
na Matriz Energética

Uma das aplicacdes de BESS com
maior potencial é para apoiar a integra-

O desenvolvimento tecnolégico no
ramo de baterias e seu gerenciamento,
sdo intensos e novidades surgem a cada
dia, levando os precos a cairem e serem
cada vez mais competitivos. A diversi-
dade de aplicacdes do BESS é enorme,

cdo de fontes de energia edlica e solar
ao sistema elétrico. Quanto maior for a
adogao de geracao renovavel, maior sera
a necessidade de tecnologias de arma-
zenamento de energia. Na média, no
mundo a participacdo de energia solar
e eolica representara 20% da matriz de
energia elétrica global em 2030.

Na maioria dos casos, os BESS ndo sdo
um pré-requisito, no entanto, serao certa-
mente capazes de facilitar a transicao de
curto prazo de geradores a diesel a ge-
racdo de energia renovavel em sistemas
isolados, dreas remotas, areas de protecao
ambiental e de restricdo ao manuseio de
combustiveis fosseis e aplicagdes indus-
triais e de suporte a rede de distribuicao.

Flexibilizacao do Mercado e No-
vos Modelos Regulatérios

A adocao de novos modelos comer-
ciais e regulatdrios deve incentivar mui-
to a adoc¢do de solugdes de redes elétri-
cas inteligentes, geragao distribuida de
energia e tecnologias de armazenamen-
to. Hoje, o Pais j& conta com modelos

Conclusao

trazendo alternativas inimaginaveis até
entdo no ramo da energia.

O BESS surge assim, como uma so-
lucdo apropriada para complementar e
aumentar a eficiéncia de sistemas de
geracdo baseado em renovaveis. Além

que ajudam a promover as solu¢des de
BESS, como por exemplo, o Ambiente
de Contratagdo Livre de Energia (ACL)
e a figura de comercializador varejista.
0 uso de sistemas de armazenamento
por clientes do Mercado Livre de ener-
gia no Brasil possui trés grandes vanta-
gens: (a) maior controle/previsibilidade
sobre geracdo e demanda, melhorando
a gestdo de contratos de fornecimen-
to e de compra de energia, do ponto
de vista da geradora/comercializadora
e dos consumidores; (b) potencial de
desenvolvimento de novos servicos de
fornecimento de energia (servicos anci-
lares, energia com qualidade ‘premium’
e resposta a demanda) para aplicagdo
em consumidores industriais e comer-
ciais e para a distribuidora; e (c) melhor
aproveitamento das fontes renovaveis,
utilizacdo dos parques geradores e ren-
tabilidade na comercializacdo no mer-
cado livre. Tendo em vista o crescimento
da adesdo ao mercado livre, o potencial
de aplicacdo de BESS é interessante.

disso, é vital em aplicagbes estratégi-
cas, tais como: protecdo de fronteiras,
combate ao trafico e radares, bem como
em situacdes que exijam a substitui¢do
do diesel e assemelhados, em casos de
protecdo ambiental. o

A rotencia

v
EDUARDO RENE KINAS
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Eficiencia e

confiabilidade

Ingersoll Rand®, especializa-
da em tecnologias e servicos
de compressdo, acrescentou
novos modelos a sua linha
de compressores de ar de parafusos ro-
tativos lubrificados. A Nova Geracdo da
Série-R chega ao mercado para propor-
cionar solucdes mais eficientes em consu-
mo de energia elétrica para clientes com
grandes demandas de ar comprimido de
alta qualidade. Segundo Danilo Mansur,
é gerente de desenvolvimento de negé-
cios que cuida do portfolio de produtos
de compressores rotativos, lubrificados,
isentos de dleos e tratamento de ar da
area de Tecnologias e Servicos de Com-
pressdo da Ingersoll Rand®, os novos
compressores, com poténcia entre 250 e

I3 roténcia

350 cv, melhoraram em 21% sua capaci-
dade de produgdo de ar.

Os modelos RS200 e RS250 kW es-
tdo disponiveis com novas unidades com-
pressoras, de simples e duplo estégio,
capazes de aumentam o fluxo de ar em
até 16% em comparagao aos produtos
anteriores. Quando operam em veloci-
dade fixa, os novos equipamentos apre-
sentam 21% em eficiéncia energética em
relacdo as linhas anteriores, enquanto na
opcao de velocidade variavel, podem ser
até 35% melhores que a média utiliza-
da pela industria, segundo o fabricante.

“A capacidade desses novos com-
pressores em oferecer eficiéncia excep-
cional sem comprometer a confiabili-
dade vem ao encontro das demandas

INGERSOLL RAND®
LANCA NOVA
GERACAO DE

COMPRESSORES DE

AR PARA ATENDER
A DEMANDA DE
CLIENTES QUE
BUSCAM MAIS
PRODUTIVIDADE E
MENOR CONSUMO
DE ENERGIA.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA
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crescentes das indUstrias em aumentar
a produtividade e reduzir o consumo
de energia elétrica”, afirma Eric Seidel,
vice-presidente de Desenvolvimento de
Produtos para Tecnologias e Servicos de
Compressado da Ingersoll Rand.

De acordo com testes internos reali-
zados, a eficiéncia e as melhorias de de-
sign em alguns dos compressores de alta
capacidade permitem uma economia no
consumo de energia de até R$ 160 mil,
por compressor, em um periodo de dois
anos, se comparado aos modelos ante-
riores — energia calculada com base em
6.000 horas de uma operacdo anual e
com custo energético de R$ 0,40/kWh.

Segundo Mansur, todo o portfélio da
empresa esta sendo reestruturado com
base em trés conceitos: eficiéncia, con-
fiabilidade e servicibilidade. “Eficiéncia
com equipamentos que fornecam mais ar
comprimido consumindo menos energia
elétrica. Confiabilidade com equipamen-
tos que operem o maior tempo possivel
sem interrupgdes. Servicibilidade com
equipamentos que exijam uma manuten-
cdo simples e rapida”, explica o gerente.

Com capacidade variando de 1.800
a 3.200 m%h, cada compressor vem
com a Prote¢do de Controle Adaptativo
Progressivo (PAC) de série, tecnologia
V-ShieldTM, trocadores de flutuantes
e 6leo lubrificante de longa vida Ultra
EL. "Esses recursos ajudam a manter o
equipamento funcionando de forma efi-
ciente e maximizam o tempo de ativida-

Todo o portfélio da empresa esta
sendo reestruturado com base
em trés conceitos: eficiéncia,
confiabilidade e servibilidade.

DANILO MANSUR | GERENTE DE
DESENVOLVIMENTO DE NEGOCIOS DA
AREA DE TECNOLOGIAS E SERVICOS
DE COMPRESSAO DA INGERSOLL
RAND®

de para as instalacdes que operam sem
interrupgdo”, destaca Mansur.

Todos os compressores de ar da
Nova Geragdo da Série-R sdao equipados
com controladores da Série-Xe, que per-
mitem acesso facil e intuitivo ao sistema
de ar comprimido. O controlador Xe 145
incorpora uma analise de desempenho e
um grafico de tendéncia, bem como um
sequenciador integrado para até quatro
compressores.

Os novos compressores de ar sao im-
portados da fabrica nos EUA e podem ser
adquiridos diretamente junto aos centros
de vendas e servicos da Ingersoll Rand
ou pela rede de distribuicdo autorizada
do Pais. Os potenciais consumidores sao
formados por empresas que estdo im-
plantando novas plantas ou instalagoes,
realizando expansoes industriais e mo-
dernizacdes de parques de maquinas. A
empresa também oferece o servico de
auditoria, voltado ao estudo e andlise da
situagao atual do sistema de ar comprimi-
do de uma planta, a fim de produzir um
relatério com as oportunidades possiveis
de melhoria da instalacéo.

De origem norte-americana, a Inger-
soll Rand é detentora das marcas Club
Car, Ingersoll Rand, Thermo King e Trane,
que juntas trabalham para melhorar a
qualidade e o conforto do ar em casas e
edificios; transportar e proteger alimen-
tos e pereciveis; e aumentar a produtivi-
dade e eficiéncia industriais. Com uma
operacdo global de US$ 13 bilhdes, os
produtos e solucdes da Ingersoll Rand
compreendem sistemas de ar e gas com-
primido e servicos, ferramentas pneuma-
ticas, manuseio de materiais e sistemas
de gerenciamento de fluidos. o

As tecnologias
do novo
compressor

3 Protecdo PAC é um algoritmo ex-
clusivo desenvolvido pela Ingersoll
Rand® e integrado ao sistema de
controle de cada compressor. Moni-
tora os principais parametros de de-
sempenho, nos casos em que as pe-
gas consumiveis chegam ao final de
sua vida ttil, ou nos casos em que as
temperaturas de operacdo atingem
os limites. Nestas situacdes, os con-
troles ajustam os parametros para
manter a maquina funcionando sem
sobrecarregar o compressor, evitan-
do o desligamento desnecessario.
3t A tecnologia V-ShieldTM protege
todos os acessorios criticos com
selos de vedacao de o-ring, em um
método que é amplamente livre de
distorcdo. Os vazamentos sao pra-
ticamente eliminados, sendo que o
desempenho nao é sacrificado, inde-
pendentemente de quantas recone-
x0es sejam necessarias.

3 O sistema de refrigeragao flutuante
da Ingersoll Rand® contém troca-
dores de calor com conexdes, para
que possam expandir e contrair de
acordo com a necessidade. Este
novo design melhora a confiabili-
dade geral do sistema porque as
conexdes soldadas reduzem a ca-
pacidade de expansao e contracao
dos trocadores de calor. E essa é a
principal condi¢ao para falhas ocor-
rerem no sistema.

3 0 dleo lubrificante de longa vida
Ultra EL é formulado para durar até
16.000 horas, duas vezes mais do
que outros lubrificantes para com-
pressores rotativos. O Ultra EL man-
tém os compressores funcionando
com o maximo desempenho, mini-
mizando o tempo de inatividade e
reduzindo os custos do ciclo de vida.

POTENCIA
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Cenario agitaco

OPORTUNISMO E FALTA DE INFORMACAO PREJUDICAM O
DESENVOLVIMENTO DO MERCADO DE ENERGIA. FUTURO PREOCUPA.

cendrio geral do mercado de energia nunca esteve tdo

agitado como atualmente. O final de concessdes de al-

gumas usinas, como ja era esperado, trouxe discussdes

acaloradas e discursos oportunistas de politicos e outros
elementos mal-informados e/ou mal-intencionados.

Vamos a alguns fatos, j4 que entrar na seara politica nada vai
acrescentar ao que ja sabemos (falas desconexas, bravatas e os efei-
tos danosos da MP 579/2012 que depois se tornou a Lei 12.783/
Janeiro de 2013):

I3 rotencia

Foto: Shutterstock

1. Empresas que ndo aceitaram se enquadrar nas reno-
vagdes e termos previstos na citada Lei sabiam que a
partir de entdo — agora, em 2017, também - haveria
leildo das concessdes (como ja tinha acontecido com
algumas usinas da CESP);

2. Mesmo antes da edicdo da lei 12.783/2013 a data
de vencimento das concessdes ja estava determinada,
embora ndo fosse claro o critério de renovacao (vejam
que houve renovagdes de concessdes de distribuicao,



que nao estavam previstas na tal Lei, sem qualquer lici-
tacdo e com bencdo do TCU!);

Estas empresas que nao aceitaram se enquadrar nos ter-
mos desta Lei lucraram muito com a venda de energia a
precos elevados durante 3 anos (muitos bilhdes de reais!);
algumas empresas que pagavam até 95% do lucro em
dividendos ndo usaram este montante para se capitalizar
de forma a se preparar para o que viria depois (leildes);
Citar perda da soberania nacional ao ter usinas operadas
por empresas de origem estrangeira é pura bravata: elas
tém que operar usinas, subestacdes ou linhas de trans-
missdo de acordo com o que determina a ONS; caso ndo
o fagam podem ser multadas e até ter a concessao revo-
gada por acdo da ANEEL,;

Todo o planejamento do setor de energia elétrica conti-
nua com a EPE, vinculada ao MME;

Toda a comercializacdo de energia se faz através da CCEE;
Dizer que estamos entregando de graga o patriménio pu-
blico também n&o é verdade: assim como nas estradas
privatizadas, o que se permite é a operagao do empreendi-
mento por um tempo determinado (mediante pagamento
pela outorga) com tarifas requladas e lucro conhecidos
pelo érgdo regulador, ou seja, as usinas, subestacdes, li-
nhas de transmissao e sistemas de distribuicdo sdo patri-
ménio da UNIAO e assim continuardo sendo ndo importa
a origem do investidor.

Assim, com estes dados e fatos principais alinhavados, cai
por terra o discurso vazio de falsos patriotas e espalhadores
de desinformacao de plantao.

Fica claro também que, mais que nunca, as agéncias re-
guladoras devem ter orcamento adequado (pagamos um per-
centual na nossa tarifa de energia elétrica para este fim, mas
0 governo nem sempre repassa tudo o que arrecada), inde-
pendéncia e forca para cumprirem seu papel, bater onde for
necessario, adotar comportamento padronizado independen-
temente da empresa fiscalizada e ndo sucumbir a apelos po-
pulistas de aprendizes de ditador (inclusive retirando de seus
quadros diretor ou outros membros que venham a contribuir

para uso espurio da agéncia). No evento LAUW (Latin America
Utility Week 2017) pude perceber grande incerteza sobre nosso
futuro (qual empresa se sente segura em investir pesado em
AMI?), até porque a ANEEL tem assumido posicdes conflitan-
tes com o que as boas praticas de mercado preconizam. Em
uma apresentacdo que assisti foi dito a célebre frase de An-
toine de Saint-Exupéry: “A tarefa ndo é a de prever o futuro,
mas sim de o permitir”.

O futuro vird de qualquer forma e é muita pretensdo pen-
sar que se pode barra-lo, mas ndo aceito tamanha passivida-
de, principalmente quando as a¢des atuais apontam para um
desastre que vao tornar o futuro um pouco pior para todas as
distribuidoras e consumidores, como é o caso da Tarifa Branca,
o melhor exemplo de negdcio “perde x perde” que conheco.

Também n&o aceito comparar esta tarifa com o famigerado
pré-pagamento de energia, fruto de um lobby brutal e imoral
de algumas empresas, que conseguiu tarifa e aprovacdo do
processo em prazos recordes; também nao aceito que se diga
que a tarifa de pré-pagamento nao vingou no Brasil porque
as distribuidoras ndo a divulgaram corretamente. Na verdade
ela ndo vingou porque nenhuma das mais de 60 distribuidoras
ndo sdo dadas a rasgar dinheiro.

Se alguém se interessar eu posso passar estudo no qual
fica claro que o investimento necessario em sistemas, pontos
de venda (e sua respectiva remuneracdo — ja pensou pagar R$
3,00 para a lotérica vender cada 5 ou 10 kwh???) e medidores
de pré-pagamento nunca se paga.

E achar que o consumidor sem recursos vai sentar-se com
a familia no escurinho de sua casa e ficar filosofando até o dia
que orcamento permitir comprar uns poucos kWh ???

Bom lembrar de outro dito do mesmo Saint-Exupéry: “Tu te
tornas responsavel por tudo aquilo que cativas”.

Assim, termino torcendo para que a tarifa branca, tal como
estad concebida hoje, também seja mais um fracasso, pois ndo
quero subsidiar aqueles que pagardo menos sem dar qualquer
contribuicdo de melhoria ao sistema elétrico; alguém quer?

No nosso proximo encontro vamos falar da tarifa binémia
de baixa tensdo que, tardiamente, comeca a ser estudada.

LUIZ FERNANDO ARRUDA
Engenheiro eletricista,
consultor e professor.
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Cabos para
instalacoes fotovoltaicas

os Ultimos anos, a geragao
de energia fotovoltaica tem
evoluido de forma consis-
tente no Brasil, principal-
mente em funcdo dos avangos no cam-
po requlatério, da reducdo dos precos
dos sistemas e da propria percepcdo de
suas vantagens.

Com base nos projetos executados
e contratados até o final de 2016, es-
pecialistas dessa area estimam que, até
2030, o mercado fotovoltaico devera
movimentar mais de R$ 100 bilhdes no
Brasil. Segundo os players do setor, até
meados de 2026 a representatividade
dessa fonte de energia na matriz na-
cional podera chegar a 5%.

POTENCIA

Embora positivas, essas estimati-
vas podem ser superadas com relativa
facilidade. Primeiro, porque os inves-
timentos nesse mercado sdo crescen-
tes e tendem a se manter em alta nos
proximos anos. Segundo, pelo proprio
potencial de geracdo de energia elé-
trica que o Brasil possui nessa area. A
Alemanha, uma das lideres do ranking
mundial de geracdo fotovoltaica, tem
menos de 5% da superficie territorial
do Brasil e indices médios de irradiacao
solar bem inferiores aos registrados no
territorio brasileiro.

No Brasil estdo em pleno desen-
volvimento tanto a geracao centraliza-
da, que envolve os grandes projetos de

Foto: ShutterStock

parques solares fotovoltaicos (usinas de
maior porte), quanto a geracao distribu-
ida, formada por mini e micro pontos de
geracdo fotovoltaica, que se diferencia
pela geracdo de energia nos préprios
centros consumidores, com a instalacdo
de sistemas solares nos telhados de re-
sidéncias, comércios, prédios publicos,
hospitais, industrias, etc.

Seja qual for o perfil da geracdo
(centralizada ou distribuida), na area
fotovoltaica os cabos elétricos exercem
papel fundamental. E, devido as caracte-
risticas desse tipo de instalacdo, muitas
vezes os condutores precisam ser desen-
volvidos com caracteristicas especiais,
COMo veremos a sequir.



Visao geral de uma instalacao fotovoltaica

Antes de nos aprofundarmos na
questdo dos condutores elétricos, va-
mos a algumas definicdes em torno
de uma instalacdo de geracdo foto-
voltaica:

v Célula fotovoltaica: é um disposi-
tivo fotovoltaico elementar, especifi-
camente desenvolvido para realizar
a conversao direta de energia solar
em energia elétrica.

v Médulo fotovoltaico: é a unida-
de bésica formada por um conjunto
de células fotovoltaicas, interligadas
eletricamente e encapsuladas, com
0 objetivo de gerar energia elétrica.

v Série fotovoltaica: é um circuito
no qual médulos fotovoltaicos sdo
conectados em série, com o intuito
de gerar a tensdo de saida desejada
de um arranjo fotovoltaico.

v Arranjo fotovoltaico: é um con-
junto de modulos fotovoltaicos ou
subarranjos fotovoltaicos, mecanica
e eletricamente integrados, incluin-
do a estrutura de suporte. Um arran-
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jo fotovoltaico compreende todos os
componentes até os terminais de en-
trada em corrente continua da UCP
(Unidade de Condicionamento de
Poténcia), das baterias ou das car-
gas. Um arranjo fotovoltaico pode
ser constituido por um Unico médulo
fotovoltaico, uma Unica série foto-
voltaica, ou vérias séries ou subar-
ranjos fotovoltaicos conectados em
paralelo, e os demais componentes
elétricos associados.

¢’ Unidade de condicionamento
de poténcia (UCP): é o sistema
que converte a poténcia elétrica
entregue por um arranjo fotovol-
taico na poténcia elétrica com valo-
res apropriados de frequéncia e/ou
tensdo para ser entregue a carga,
ou armazenada em uma bateria ou
injetada na rede elétrica.

v Caixa de juncdo: é um invélucro
no qual subarranjos fotovoltaicos,
séries fotovoltaicas ou mddulos fo-
tovoltaicos sao conectados em pa-

ralelo, e que pode alojar dispositi-

vos de protecdo e/ou de secciona-

mento (os termos equivalentes em
inglés sdo: string box, junction box
ou combiner box).

Em suma, uma instalacdo fotovol-
taica inclui arranjos fotovoltaicos, con-
dutores do cabeamento em corrente
continua (cabos fotovoltaicos), disposi-
tivos de protecdo elétrica, dispositivos
de chaveamento, aterramento e equi-
potencializacdo do arranjo fotovoltai-
co, dispositivos de armazenamento de
energia (opcional), unidades de condi-
cionamento de poténcia, caixas de jun-
cdo, medidores (opcional) e quadros de
distribuicao.

H& duas formas basicas de instala-
coes fotovoltaicas:

v 0 arranjo fotovoltaico é conectado
as cargas diretamente em corrente
continua.

v 0 arranjo fotovoltaico é conectado a
uma UCP que, por sua vez, se conec-
ta as cargas em corrente alternada.

Visao geral de uma instalacao
fotovoltaica
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Cabos elétricos para sistemas fotovoltaicos

Um cabo da série fotovoltaica é
aquele que interliga os mddulos foto-
voltaicos em uma série fotovoltaica, ou
que conecta a série fotovoltaica a uma

caixa de jungdo. Por sua vez, um cabo
do subarranjo fotovoltaico é o cabo de
saida de um subarranjo fotovoltaico que
transporta a corrente de saida total do

subarranjo a que esté associado.

Um cabo do arranjo fotovoltaico é
aquele que transporta a corrente de sa-
ida total do arranjo fotovoltaico.

Aplicacdes dos cabos elétricos fotovoltaicos

CABOS
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Os cabos utilizados em sistemas fo-
tovoltaicos devem atender as especifica-
c6es danorma ABNT NBR 16612 - Cabos
de poténcia para sistemas fotovoltaicos,
nao halogenados, isolados, com cober-
tura, para tensdo de até 1,8 kVcc entre
condutores - Requisitos de desempenho.

a) Condicoes de instalacdo e

servicos

Os principais requisitos da ABNT
NBR 16612 sobre as condicdes de ins-
talacdo e servico dos cabos fotovoltaicos
sao as sequintes:

v Instalacao: estes cabos foram pre-
vistos para serem instalados entre a
célula fotovoltaica e os terminais de
corrente continua do inversor foto-
voltaico.

v’ Condicoes ambientais: estes ca-
bos devem ser adequados a operar

POTENCIA

em temperatura ambiente de -15°C
até 90°C.

v’ Condic6es em regime perma-
nente: a temperatura do condutor
em regime permanente ndo deve
ultrapassar 90°C. Por um periodo
maximo de 20.000 horas é permi-
tida uma temperatura maxima em
regime permanente no condutor de
120°C a uma maxima temperatura
ambiente de 90°C.

v Condicoes em regime perma-
nente em regime de curto-cir-
cuito: a temperatura no condutor,
em regime de curto-circuito, nao
pode ultrapassar 250°C. A duracao
neste regime ndo pode ultrapassar
5 segundos.

b) Construcao
Conforme figura da pagina seguin-

te, os principais requisitos da ABNT NBR

16612 sobre a construcao dos cabos fo-

tovoltaicos sao as seguintes:

v/ Condutor (1): deve ser de cobre
estanhado, témpera mole e estar
conforme ABNT NBR NM 280 na
classe 5 de encordoamento.

v Separador: sobre o condutor pode
ser aplicado um separador, a crité-
rio do fabricante, a fim de facilitar
a remocao da isolacdo e evitar a
aderéncia desta, e este separador
deve estar de acordo com a ABNT
NBR 6251.

v Isolacdo (2): deve ser constituida
por uma ou mais camadas extruda-
das de composto nao halogenado
termofixo.

v Separador: sobre a isolagdo pode
ser aplicado um separador, a crité-



rio do fabricante. Este separador
deve estar de acordo com a ABNT
NBR 6251.

v Cobertura (3): deve ser constituida
por uma ou mais camadas extruda-
das de composto ndo halogenado
termofixo. A cobertura deve ser nas
cores preta ou vermelha.

Instalacao dos cabos para
sistemas fotovoltaicos

De um modo geral, a instalacdo elé-
trica fotovoltaica deve atender as Con-
di¢des gerais de instalacdo, conforme
6.2.9, os requisitos sobre Disposicao
dos condutores (6.2.10) e as Prescri-
¢bes para a instalacdo (6.2.11) da nor-
ma ABNT NBR 5410:2004— Instalacdes
elétricas de baixa tensao.

Em particular, a norma ABNT NBR
I[EC/TS 62548:2017 - Instalagbes elétri-
cas de baixa tensdo — Arranjos fotovol-
taicos, inclui requisitos que modificam,
complementam ou substituem aqueles
da NBR 5410:2004.

Dentre varias prescrices da nor-
ma relativas a instalacdo fotovoltaica,
a sequir sdo reproduzidas as seguintes:

a) Segregacao entre linhas em

corrente alternada e corren-
te continua

Para evitar confusdo entre linhas em
corrente alternada e corrente continua
dentro de uma instalacdo, bem como
evitar riscos de faltas entre linhas de
alimentacdes distintas, as linhas em
corrente continua e em corrente alter-
nada devem ser separadas. Além disso,
os diferentes tipos de circuitos devem
ser claramente identificados, por exem-
plo, pelo uso de etiquetas ou condutores
com cores diferentes.

b) Condutores
v’ Os cabos utilizados dentro do ar-

ranjo fotovoltaico devem ser ade-

quados para aplicacdes em corrente
continua e devem ser dimensiona-

dos para a temperatura em regime
permanente de acordo com a apli-
cacdo. Se expostos ao tempo, de-
vem ser resistentes a radiacdo UV.
Se nao resistentes a radiacdo UV,
devem estar abrigados da radiacao
UV por protecao apropriada, ou ser
instalados em eletrodutos resisten-
tes a radiacdo UV.

v Os cabos fotovoltaicos devem ser re-
sistentes a agua e, por serem eventu-
almente expostos a ambientes salinos,

‘,"Iu
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devem ter condutores de cobre esta-
nhado, a fim de reduzir a degradacao
do condutor ao longo do tempo.

v’ Os cabos fotovoltaicos devem ser
do tipo retardante de chama e ndo
halogenados, com baixa emissdo de
fumaca e isentos de gases toxicos e
COrrosivos.
¢) Instalacao dos cabos foto-

voltaicos

v Os cabos fotovoltaicos devem ser ins-
talados de forma a ndo sofrer fadiga

e
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devido a esfor¢os mecanicos, como,
por exemplo, vento. Eles também de-
vem ser protegidos contra bordas cor-
tantes ou perfurantes. Os condutores
devem ser instalados de forma que
suas propriedades e os requisitos de
instalagdo sejam mantidos ao longo
da vida util do sistema fotovoltaico.

v Abracadeiras e presilhas de cabos

ndo devem ser utilizadas como o
método principal de fixacdo, a me-
nos que tenham uma vida util maior
ou igual a do sistema ou do periodo
de manutencdo programada. Além

Exemplos de cabeamento de
fotovoltaica com area minima

disso, é preciso considerar que abra-
cadeiras metalicas podem ter bordas
cortantes que, ao longo do tempo e
em funcao do vento, podem causar
danos aos condutores.

v/ O cabeamento de geradores foto-

voltaicos deve ser realizado de tal
forma que a possibilidade de ocor-
réncias de faltas entre dois con-
dutores energizados ou entre um
condutor energizado e a terra seja
minimizada.

v Todas as conexdes dos cabos de-

vem ser verificadas quanto ao tor-

que minimo e polaridade durante a
instalacdo para reduzir o risco de
faltas e possiveis arcos durante o
comissionamento, operagao e ma-
nutencdo futura.

v Para reduzir a magnitude de sobre-

tensdes induzidas por descargas at-
mosféricas, os condutores do arranjo
fotovoltaico devem ser dispostos de
tal maneira que a area de lagos de
condutores seja minima, por exem-
plo, pela instalacdo de condutores
em paralelo, conforme mostrado na
Figura a sequir:

série
de laco:

caixa de conexdo
do médulo FV

+
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v No caso em que os cabos de séries

fotovoltaicas entre modulos foto-
voltaicos ndo sejam protegidos por
eletroduto ou outros invdlucros, eles
devem ser protegidos contra danos
mecanicos e presos para aliviar a
tensao mecanica, a fim de evitar que
0 cabo se solte da conexao.

+ Quando condutores sdo inseridos

diretamente em caixas de juncao,
sem eletrodutos, deve ser utilizado
um sistema de alivio de tensdo me-
canica para evitar desconexdes de
cabos dentro da caixa de juncao,
como, por exemplo, um prensa-cabo.

v Deve ser fornecida uma identificacdo

permanente e durdvel para o cabea-

mento do arranjo fotovoltaico, reali-

zada por um dos seguintes métodos:

% Cabeamento utilizando cabos
marcados de fabrica como “Cabo
para sistema fotovoltaico”. Esta
marcacdo deve ser permanente,
legivel e duravel, ou, no caso de
0 cabeamento ndo ser claramente
marcado de fabrica como “Cabo
para sistema fotovoltaico”, etique-
tas com as palavras “SOLAR c.c.”
deverao ser fixadas em um inter-
valo ndo superior a 5 m em condi-
¢Oes normais e nao superior a 10
m em linha reta, onde uma visao
clara é possivel entre etiquetas.

% No caso de o condutor ser colo-
cado em um conduto fechado, a
identificacdo deve ser anexada
ao exterior do conduto em in-
tervalos ndo superiores a 5 m e/
ou nas caixas de passagem des-
sas linhas.

v Apesar da distincdo por cor ndo ser

exigida, é recomendado, quando
possivel, fazer a distincdo por co-
res. O cddigo de cores utilizado deve

ser exposto claramente no local da
instalacdo. Em geral, utiliza-se a cor
vermelha para o condutor positivo e
a cor preta para 0 negativo.

v’ Sempre que possivel, deve haver se-

paragdo entre os condutores positi-
vos e negativos dentro das caixas
de juncdo, de maneira a minimizar
0s riscos de arcos em corrente con-
tinua que possam ocorrer entre es-
tes condutores.

¢ Em um arranjo fotovoltaico, os co-

nectores de encaixe devem ser com-

pletamente compativeis, do mesmo

tipo e devem cumprir 0s seguintes
requisitos minimos:

% Ser classificados para uso em cor-
rente continua.

% Oferecer protecdo contra o con-
tato com partes vivas em estado
conectado e desconectado (por
exemplo, encapsulados).

% Ter uma corrente nominal igual
ou superior a capacidade de con-
ducao de corrente para o circuito
no qual estao instalados.

% Ser dimensionados para a tem-
peratura do local de instalacdo.

% Em caso de exposicdo ao meio
ambiente, ser dimensionados
para uso ao tempo, ser resisten-
tes a radiacdo UV e ter indice de
protecdo (IP) adequado para o
local de instalacao.

% Devem ser instalados de tal ma-
neira a minimizar os esforcos
mecanicos sobre 0s conectores.

% Plugues e tomadas, normalmen-
te utilizados para a conexdo de
equipamentos domésticos de
baixa tensdo em corrente alter-
nada, ndo devem ser utilizados
em arranjos fotovoltaicos.

8 A crimpagem dos cabos aos co-
netores deve ser realizada com
ferramenta prépria para essa fi-
nalidade.

% Devem exigir forca intencional
para serem separados.

% Se acessiveis por pessoas nao
qualificadas, devem ser do tipo
com bloqueio, onde duas agdes
independentes sdo necessarias
para desconectar.

% Devem ser polarizados, no caso
de conexdes multipolares. @

v

Conteuido retirado do Guia de Aplicacao para Cabos
Elétricos com Condutores de Cobre - Energias
Renovaveis, publicado pelo ICA/Procobre em 2017.
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Producao e emprego

A producao industrial do setor eletroeletronico cresceu
6% no més de agosto de 2017, em relacdo a agosto de
2016. E 0 que mostram os dados divulgados pelo IBGE e
agregados pela Associacao Brasileira da Industria Elétrica
e Eletr6nica (Abinee).

0O desempenho foi puxado pelo acréscimo de 22,1% da
industria eletronica, visto que a industria elétrica recuou
5,8% na comparacdo com o mesmo més do ano passado.

Em relagdo a julho de 2017, com ajuste sazonal, o cres-
cimento do setor foi de 1,1%, com elevacdo tanto na area
eletronica (+1,6%) quanto elétrica (+0,5%). “Os niimeros
sdo positivos, mas ainda temos observado um descompasso
entre o desempenho do segmento eletronico e elétrico”,
diz o presidente da Abinee, Humberto Barbato. Segundo
ele, as areas ligadas a equipamentos para infraestrutura e
energia ainda se ressentem do baixo nivel de investimentos.

No acumulado de janeiro a agosto de 2017, a produ-
¢ao industrial do setor eletroeletronico cresceu 4,5% em
relacdo ao igual periodo de 2016. Este incremento foi re-
sultado da elevacdo de 20,6% na érea eletronica, enquanto
o segmento elétrico sofreu queda de 6,4%.

Outra boa noticia é que o setor eletroeletronico abriu
576 vagas em agosto de 2017, segundo dados da Abinee,
com base em informacdes do Cadastro Geral de Empre-
gados e Desempregados do Ministério do Trabalho. Com
o resultado, o nivel de emprego subiu pelo segundo més
consecutivo ap6s duas quedas sucessivas nos meses de
maio (-373) e junho (-888). Humberto Barbato ressalta
que, no acumulado do ano, foram abertas 2.683 vagas.
Entretanto, nos ultimos 12 meses, o setor reduziu 4.502
postos de trabalho. O nimero total de empregados diretos
passou de 232,8 mil, em dezembro de 2016, para 235,4
mil, em agosto.

northvolt

Fabrica de baterias

A ABB e a Northvolt firmaram uma ampla parceria de oferta e tecno-
logia, incluindo produtos e servicos para a fabrica de baterias de ion-litio
de Gltima geracdo da Northvolt e estreita colaboragdo no desenvolvi-
mento de solu¢des de bateria e atividades de P&D. Os empreendimentos
de tecnologia da ABB (ATV) apoiarao a fase inicial deste projeto através
de um investimento inicial.

A Northvolt construira na Suécia a maior e mais avancada fabrica de
baterias de litio-ion na Europa. Apoiada pelos conhecimentos técnicos de
automacao industrial, robética integrada, eletrificacao e solugées do ABB
Ability (oferta digital para todos os setores da indUstria), a fabrica forne-
cerd aos clientes europeus nos principais setores automotivos uma alta
qualidade e solugdes personalizaveis de bateria. A fabrica esta prevista
para comecar a producdo em 2020. Uma linha de demonstracdo estara
pronta até 2019 e permitira que a Northvolt otimize continuamente produ-
tos e processos.” Estamos entusiasmados em apoiar o projeto da Northvolt
para construir a fabrica de baterias do futuro”, disse o CEO da ABB, Ulrich
Spiesshofer. " Esta fabrica é o verdadeiro exemplo da lideranca da ABB em
automacao industrial e eletrificacdo para atender a demanda crescente
por solucdes de armazenamento mais inteligentes e mais sustentaveis”.

"0 mundo esta caminhando rapidamente para a eletrificacdo. Que-
remos facilitar essa transicdo por meio da construcdo da maior e mais
inovadora fabrica de baterias de ion-litio no continente europeu, e da
producao das pilhas mais ecolégicas do mundo. A ABB esta na vanguarda
da eletrificagao, e estamos muito felizes em té-los a bordo como parcei-
ro estratégico, principal fornecedor e investidor”, disse Peter Carlsson,
CEO da Northvolt. Os produtos e servicos que a ABB pretende fornecer
incluem uma solucdo totalmente integrada de robética, automacao e
eletrificacdo, incluindo o sistema da ABB lider do setor de controle de
distribuicao, o Sistema 800xA do ABB Ability, bem como avancadas so-
lucdes digitais, tais como a Gestao de Operacdes de Manufatura do ABB
Ability, tornando esta fabrica um verdadeiro exemplo para a Industria 4.0.

Foto: Divulgacao

Dados positivos

Seis meses apos iniciar a fabricagdo de produtos de aluminio,
aTermomecanica ja esta comemorando os bons resultados. Cerca
de 35 toneladas estao sendo produzidas mensalmente pela com-
panhia, que detém a lideranca no setor de transformacado de me-
tais nao ferrosos (cobre e suas ligas). A expectativa é de que até
o final de 2017 esse volume atinja 500 toneladas.

A producdo deve crescer gradualmente, chegando a mil tone-
ladas ao longo de 2018, quando a segunda fase do projeto esta-
ra em andamento e novos equipamentos entrardo em operacao.
Uma vez consolidada a segunda fase, em regime normal, a capa-
cidade de producdo podera chegar a 19 mil toneladas por ano. O
crescimento do consumo de produtos em aluminio, que de acordo
com a Associacao Brasileira de Aluminio, no 1° trimestre de 2017,
cresceu 1,8% em relacdo ao mesmo periodo no ano passado, é

A rotencia

um dos fatores impulsionadores desse sucesso, além da qualidade
técnica e do reconhecimento da marca TM no mercado.

De acordo com Paulo Cezar Martins Pereira, gerente de Marke-
ting e Comercial da Termomecanica, as vendas tém sido crescentes
e acima das expectativas. A linha de aluminio vem conquistando
share e ja é cogitada a ampliacdo da producdo para atender a
demanda do mercado. “Essa boa aceitacdo é resultado de uma
conjuncao de fatores. Somos reconhecidos no mercado pela qua-
lidade dos nossos produtos, competitividade e comprometimento
com a entrega. Em longo prazo, nos proximos trés anos, espera-
mos produzir algo em torno de 20 mil toneladas anualmente. Isso
tudo mostra que os investimentos nesta nova linha aconteceram
no momento certo, no qual a economia comeca a dar os primei-
ros sinais de retomada”, ressalta.



Novos caminhos

Sempre atenta a evolucdo do mercado e ao desen-
volvimento de novas tecnologias, a Tramontina segue
ampliando seu portfélio de materiais elétricos. Em
2016 deu um passo importante na consolidagdo da
marca com o lancamento de linhas de disjuntores e
quadros de distribuicdo. Agora, se prepara para dar
um novo salto, desta vez com a entrada no segmen-
to de lampadas LED.

Em se tratando de Tramontina, empresa que
possui uma histéria de mais de 100 anos de tradi-
¢ao e qualidade, nem é preciso dizer que o salto vem
sendo muito bem calculado. Ha pelo menos cinco anos a
fabrica vem analisando o assunto, época em que o LED caiu
no gosto do consumidor brasileiro e comegou a ganhar o es-
paco até entdo ocupado pelas incandescentes.

A explicacdo da Tramontina para o investimento é
simples: o segmento de LEDs no pais cresce de forma
significativa ano a ano, e vem aliado a dois fatores de-
terminantes para a sua consolidacdo - a economia de
energia proporcionada pelo LED (cerca de 85%), que
impacta diretamente na conta de luz do consumidor,

e a durabilidade do produto, em torno de 25 mil horas.

Por outro lado, o mercado vive um momento transité-
rio e conturbado com a comercializagdo de produtos com
e sem certificacdo do Inmetro, 6rgdo responsavel pela re-
gulacdo da qualidade das lampadas. Tendo como diretriz
a satisfacdo de seus clientes, desde o inicio deste projeto
a Tramontina teve a qualidade como premissa fundamen-
tal, com o objetivo de oferecer um amplo mix de solucées

em iluminacdo com produtos que propiciem durabilidade,
economia e bem-estar. Além das lampadas em diversos
modelos, constardo do catalogo da Tramontina plafons,
refletores e luminarias, sempre de LED. Dessa forma,
oferecera ao mercado as principais familias, que serdo
comercializadas pela estrutura de vendas da empresa,
que conta com cinco centros de distribui¢do e cinco
escritorios regionais, além da ampla rede de represen-
tantes e promotores, garantindo que as lampadas che-
guem a todos os principais pontos de vendas do pais.
Antes do langamento nacional, no entanto, a Tra-
montina tomou a decisdo de realizar um periodo de labo-
ratério para avaliar a grandeza e aceitacdo do mercado. Devi-
do a proximidade com a sede da empresa, localizada em Carlos
Barbosa (RS), os estados da Regido Sul foram escolhidos para
esta primeira experiéncia. Dessa forma, ficara mais facil e
rapido efetuar qualquer ajuste de distribuicdo ou repo-

sicdo que se mostre necessario.
A previsao é de que o pré-lancamento nos Estados
do Parang, Santa Catarina e Rio Grande do Sul acon-
teca no ultimo trimestre do ano e tenha a duragao su-
ficiente para que a empresa tenha sua logistica ajustada
para atender de forma plena a demanda e expectativa do
mercado nacional. O que deve acontecer ao longo de 2018.
O cenario atual mostra um mercado avido pela substitui-

| ¢ao das antigas incandescentes pelos econdmicos LEDs. Para a

Tramontina, que ja tem um nome conhecido pelo consumidor e
a expertise de vendas, o horizonte mostra um mercado gigantes-
co e a possibilidade de consolidar a marca neste novo segmento.

Fotos: Divulgacao

Segunda fabrica

Nos ultimos anos a Cecil tem surpreendido o mercado ao man-
ter seu crescimento continuo, driblando a crise que atinge o Pais.
Seguindo sua estratégia de expansao, a empresa investiu R$ 3 mi-
IhGes em uma nova planta na cidade de Joinville, Santa Catarina.

A nova unidade tem 2.400 m2 de area construida e tera capaci-
dade de fundicéo de cobre de 1.000 toneladas/més para produgao
de vergalhdes, além de trefilas. A capacidade de processamento
sera de 2.000 toneladas de fios de cobre por més. “Com este in-
vestimento, vamos incrementar nosso faturamento em 25% para
0 ano de 2018. Além disso, teremos nosso payback em menos de
trés anos”, afirma o presidente da companhia, Miguel Carvalho.

Em 2016, a empresa fechou o ano com um faturamento de R$
390 milhdes e tem previsdo de ampliar em 20% esse nimero em
2017. Nos ultimos trés anos a Cecil fez um investimento de R$ 60
milhdes na aquisicdo de novos equipamentos e tecnologia. “Es-
tamos remando na contramé&o da crise e a inauguracdo da nova
fabrica apenas comprova isso”, finaliza Carvalho.

Com capacidade de processamento de mais de 100 mil to-

neladas/ano, o que equivale ao cobre utilizado na fabricagdo de
5 milhdes de carros, a Cecil é uma das maiores metaltrgicas de
cobre do Pais. Sua trajetéria comecou em 1961, na capital paulis-
ta, onde permaneceu até 2004, ano em que consolidou toda sua
operacao no municipio de Itapevi (SP).
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LUMINARIA PARA GALPOES

A luminaria LEDSTAR High Bay 5 da Unicoba foi especialmente de-
senvolvida para a iluminacdo de galpdes, indUstrias e centros de distri-

buicéo, afinal sdo indicadas para instalacdo em alturas que variam de
6 a 15 metros. Sua eficiéncia luminosa alcanca 125 Im/W, ao mesmo
tempo em que reduz a carga da instalacao, e tem vida util de 100 mil
horas, diferenciais nessa categoria de luminarias. O payback pode ser
menor que dois anos, dependendo do regime de operagéo. O produto foi
projetado para fixacdo facil e em diversas superficies, como: perfilados,
cruzetas, superficies horizontais ou verticais, etc., em ambientes inter-
nos e externos. Os perfilados para iluminagdo devem ter largura de 38
mm e furo para fixacdo com parafuso M12. Como as demais luminarias
da linha LEDSTAR, possui garantia de cinco anos.

v
ATMOSFERAS EXPLOSIVAS

A Tramontina Ex, divisdo da Tramontina dedicada a produtos para atmosfe-
ras explosivas, amplia sua oferta de luminarias LED com o langamento das séries
LLEx 873/1 e 874/1. As luminarias LED sdo adequadas para projetos de refinarias,
plataformas, silos e industrias alimenticia e farmacéutica, casos em que é funda-
mental a escolha de uma solucdo de iluminacdo que atenda as caracteristicas das
atividades desenvolvidas naquele ambiente e a seguranca das pessoas, e também
as especificidades da instalacdo elétrica, além das questes normativas. Aliando
tecnologia e economia da energia, as luminarias LED para atmosferas explosivas
LLEx 873-1 e 874-1 s&o fabricadas de liga de aluminio, com globo de vidro tem-
perado e acabamento com pintura eletrostatica a p6, na cor cinza. Possui junta de
vedagdo e seus parafusos e conexdes sdo de ago inox. O grau de prote¢do I1P66
garante que as luminarias sejam instaladas com seguranca em ambientes exter-
nos, sob sol e chuva, e possam também ser utilizadas em ambientes com grande
incidéncia de poeira e em locais suscetiveis a jatos potentes de agua.

v

SOLUCAO PARA LAJE

A familia de Tubos e Conexdes de PVC (Policloreto de Vinila) da Fortlev ndo para
de crescer. O mais novo lancamento é a Caixa de Luz para Laje, conhecida tam-
bém como suporte de caixa de luz em laje. O produto é utilizado para posicionar
e fixar as caixas de luz octogonais nas lajes pré-moldadas, com suporte apoiado
nas vigotas. O produto segue as especificagdes da Associacdo Brasileira de Nor-
mas Técnicas (ABNT) para protecdo mecanica das fiacdes nas instalagoes elétricas
de baixa tensdo. Entre os beneficios estdo a seguranca, com as abas refor¢adas
que evitam quebras e deformacées, além da facilidade de instalagdo. O conjunto
é formado por uma Caixa de Luz octogonal 4x4” em PVC e uma bandeja em Po-
lipropileno (PP). A Caixa de Luz para Laje Fortlev é fabricada nos formatos de 25
cm e 30 cm na cor laranja, medidas que atendem perfeitamente o padrdo de lajes
pré-moldadas usadas atualmente. Com facilidade de instalacao, ja que possui va-
rias entradas, possibilita o uso de qualquer didametro de eletroduto.

POTENCIA
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ILUMINACAO DE EMERGENCIA

A Intelbras, companhia desenvolvedora de equipamentos e solugdes tecno-
l6gicas de Seguranca Eletronica, Redes e Telecom e lider em diversos segmentos
no Pais, apresenta ao mercado a luminaria de emergéncia LEA 101. Fabricada
com bateria de ion-litio, caracteristica que fornece alta durabilidade e dispensa a
realizagdo de manutencéo preventiva (quando a bateria acaba nado é necessario
fazer o descarte do produto, bastando apenas trocar a bateria e continuar usan- e
do). O equipamento possui 30 LEDs (100 lumens) e garante iluminagdo, automa- e
ticamente, por até 6 horas em seu fluxo minimo de luz ou por 3 horas em seu
modo maximo. Indicado para iluminar ambientes com até 30 m?, como corredo-
res, escadas, prédios residenciais e comerciais, pousadas, residéncias, instalagdes
fabris, areas publicas, hospitais, estabelecimentos comerciais, casas de praia etc.,
0 equipamento tem como principal funcdo garantir a luminosidade de ambientes
em caso de falha na rede elétrica, permitindo a evacuagdo do local com mais se-
guranca. Além disso, o modelo é desenvolvido com material anti-uv, que é mais
resistente a luz solar, ou seja, evita que o produto fique amarelado com o tempo
e possui, também, alca retratil, podendo ser utilizado como lanterna em lugares
onde ndo ha energia elétrica, como campings e pescaria.

i

v
INSTALACOES FOTOVOLTAICAS

Conforme previamente divulgado em abril, durante a Feicon Batimat 2017, e em consonancia com a publicagdo, em 10 de agosto
ultimo, da norma ABNT NBR 16612:2017 - Cabos de poténcia para sistemas fotovoltaicos, ndo halogenados, isolados, com cobertura,
para tensdo de até 1,8 kV C.C. entre condutores - Requisitos de desempenho —, a SIL Fios e Cabos Elétricos lanca oficialmente o Atox-
Sil Solar 1,8 kV C.C. Feito de cobre estanhado e com cobertura resistente aos raios UV, o novo cabo, ndo halogenado, é indicado para

instalacdo de arranjos fotovoltaicos em sistemas de
geracdo de energia, produzida a partir de placas
fotovoltaicas por meio da incidéncia de raios
solares. O cabo solar da SIL pode ser encon-
trado em rolos de 100 m e bobinas.

v
SOLUCOES SEGURAS

A Steck, indUstria especializada na producao de materiais elétricos, traz para
o mercado a linha a Linha Asgard®, um produto que atende diferentes neces-
sidades, sem abrir mao da seguranca do instalador elétrico. Asgard® é o novo
disjuntor caixa moldada, indicado para aplicacdes em instalacdes mais comple-
xas de médio e grande porte, tais como construcao civil, industrias, infraestrutura
e energia. Com design moderno e tamanho compacto, o disjuntor possui maior
numero de manobras elétricas e mecanicas com correntes nominais que vao de
10 a 1.250 A. Além disso, sua estrutura permite a facil montagem de acessorios,
que ficam protegidos por uma tampa frontal, isolando-os e evitando acidentes. A
linha Asgard® é compativel com a linha Safe®, que possui opcdes para todos os
tamanhos de disjuntores, complementando solugdes para o cumprimento da nor-
ma NR-10 - Seguranca em instalac¢es e servicos em eletricidade.

POTENCIA
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> EVENTOS

Forum Poténcia - Ribeirao Preto
Data/Local: 21/11 — Ribeirdo Preto (SP)

Informacgdes: (11) 4225-5400 e www.forumpotencia.com.br

9° Seminario Nacional de Seguranca e Sauide no Setor Elétrico Brasileiro
Data/Local: 22 a 24/11 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: http://www.sense.funcoge.org.br

10° Congresso Nacional da Bioenergia
Data/Local: 22 e 23/11 — Aragatuba (SP)

Informacdes: www.udop.com.br

10° Forum Latino-americano de Smart Grid
Data/Local: 28 e 29/11 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: www.smartgrid.com.br

» CURSOS

Semana de Certificacao Técnica em Automacao Residencial
Data/Local: 20 a 23/11 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: contato@aureside.org.br e (11) 5588-4589

Instalacoes Elétricas para Automacao
Data/Local: 20 a 23/11 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: contato@aureside.org.br e (11) 5588-4589

Protecao contra Descargas Atmosféricas Segundo a ABNT NBR 5419:2015
Data/Local: 21 a 23/11 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: (11) 2344-1722 e cursos@abnt.org.br

Como se Tornar um LEED GA (Green Associate)
Data/Local: 23 e 24/11 — Rio de Janeiro (RJ)
Informagdes: cursos@gbcbrasil.org.br e (11) 4191-7805

GBC Brasil Casa e Condominio
Data/Local: 27 e 28/11 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: cursos@gbcbrasil.org.br e (11) 4191-7805

Instalacoes Elétricas de Baixa Tensao | — ABNT NBR 5410:2004 - Protecao e Seguranca
Data/Local: 28/11 a 01/12 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: (11) 2344-1722 e cursos@abnt.org.br

EX potEncia



EMPRESA ANUNCIANTE

Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

‘ PAG. ‘ TELEFONE

> FIEE

» ALUBAR 31 (91) 3754-7100 www.alubar.net comercial.cabos@alubar.net
> ASSOCIACAO DE ASSISTENCIA 45 (11) 5576-0610 www.aacd.org.br lzucatto@aacd.org.br

A CRIANCA DEFICIENTE
» CHARDON GROUP 7 (11) 4033-2210 | www.chardongroup.com.br wvalentim@chardongroup.com
» CHINT ELECTRIC 39 (11) 3266-7654 | www.chint.com marcio@chint.com
» COMERCIAL ELETRICA DW 17 (41) 3316-5089 www.eletricadw.com.br eletricadw@eletricadw.com.br
P ELETRICISTA CONSCIENTE 65 www.eletricistaconsciente.com.br

83 (11) 3060-4717 www.fiee.com.br atendimento@reedalcantara.com.br

» GRUPO MATER 21 (11) 3649-9800 | www.grupomater.com.br marketing@grupomater.com.br
» IFC COBRECOM 84 (11) 2118-3200 www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br
» PEESA 33 0800-150232 www.peesa.com.br sac@peesa.com.br
» QT DUTOTEC 21 (51) 2117-6600 www.dutotec.com.br dutotec@dutotec.com.br
» RPM BRASIL 53 (11) 3051-3159 | www.smartgrid.com.br julio@rpmbrasil.com.br
» SIL FIOS E CABOS ELETRICOS 27 (11) 3377-3333 www.sil.com.br sil@sil.com.br
» STECK INDUSTRIA ELETRICA 9 (11) 2248-7006 www.steck.com.br melissa.rossini@steck.com.br
» TECNOFLIX 2e3 (11) 4225-5400 www.tecnoflix.com.br contato@hmnews.com.br
» TRAMONTINA 13 (54) 3461-8200 www.tramontina.com eletrik@tramontina.net
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Sobre “Eletricistas” no
Brasil. Chile e Estados Unidos

odia 17 de outubro é come-
morado no Brasil o “Dia do
Eletricista”. Curioso notar
que ndo hé registro sobre o
motivo deste dia ter sido escolhido para
celebrar essa profissdo tdo relevante.
Para marcar a data, separamos algu-
mas informacdes sobre a atuacdo dos ele-
tricistas no Brasil, Chile e Estados Unidos.
Estados Unidos, 1879: Thomas
Edison aperfeicoou a lampada e em
1882 acionou a primeira usina geradora
em corrente continua, em Nova York, ali-
mentando 59 moradores. Em 1886, Ge-
orge Westinghouse, com ajuda do jovem
cientista Tesla, desenvolveu a corrente
elétrica alternada, e com a nova tecno-
logia podiam ser desenvolvidas linhas
de transmissdes que levavam a energia
elétrica para lugares cada vez mais dis-
tantes. Muitos se candidataram para a
instalacdo de linhas, sem possuir qual-
quer treinamento e estudos, arriscando
suas vidas por um pequeno salario. Em
1891, alguns destes trabalhadores in-
dignados com a falta de seguranca fun-
daram a “Irmandade dos eletricistas”, a
primeira organizacao de eletricistas que
se tem noticia no mundo. O primeiro
Presidente da Irmandade foi Henry Mil-
ler, um técnico respeitado que percorria
0 pais trabalhando na construcao das
linhas e organizando os colegas. Em
apenas um ano a irmandade j& contava
com dois mil associados. Ironicamente,
em 1896, com apenas 43 anos, Miller
fazia manutencdo em uma rede elétrica
de 2.200 volts pendurado em um poste
quando foi eletrocutado e morreu. A Ir-
mandade, no entanto, sobreviveu, cres-
ceu e se chama IBEW (ibew.org). Miller

[ 82 ol

até hoje é reconhecido e homenageado
pelos eletricistas americanos por sua de-
dicacdo a seguranga.

Chile, 1983: a Superintendéncia
de Eletricidade e Combustiveis (SEC)
do governo do Chile possui um siste-
ma de “Licenca de Instalador Elétrico”
(sec.cl). A Superintendéncia destaca que
“as instalacOes elétricas devem ser rea-
lizadas por pessoal técnico qualificado
que possa responder pela qualidade e
seguranca do trabalho realizado. Quem
melhor pode garantir isso sdo 0s insta-
ladores elétricos acreditados pela SEC,
que contam com a licenca que certifica
que possuem as competéncias neces-
sarias para realizar o tipo de instalacao
requerida”. A SEC entrega quatro tipos
de licencas de instalador elétrico (A, B,
C, D), conforme o grau de conhecimento
necessario para a realizacdo do servico.
A licenga Classe A é para a execucao
de instalacOes de alta e baixa tensao,
sem limite de poténcia instalada, e so-
mente é concedida para engenheiros. A
licenca Classe B permite realizar insta-
lacdes de baixa tensdo até 500 kW de
poténcia instalada e requer a formacéo
de técnico eletricista. A licenca Classe
C refere-se as instalacdes de baixa ten-
sao até 100 kW e também é necessa-
ria a formacdo em técnico eletricista. A
licenca Classe D permite que o profis-
sional realize instalacdes de iluminacao
em baixa tensdo até 10 kW de potén-
cia total instalada, sem alimentadores
e instalacdes de aquecimento e forca
motriz em baixa tensdo até 5 kW, sem
alimentadores. Para obter esta licenca,
é necessario titulo de especialista em
eletricidade concedido por algum centro

de estudo superior acreditado pela SEC.
Todas as licencas sdo validas por cinco
anos. Importante destacar que a licen-
ca ndo é obrigatdria para a pratica de
instalagdes elétricas, porém o mercado
da clara preferéncia para a contratagao
de profissionais que possuem a certifi-
cagdo emitida pelo governo.

Brasil, 2017: cento e vinte e seis
anos depois de Henry Miller, ndo temos
ainda nenhuma entidade que represen-
te de forma significativa as dezenas ou
centenas de milhares de eletricistas. A
iniciativa do Procobre de alguns anos
atrds e do Senai mais recentemente de
criar um sistema de certificacdo de ele-
tricistas ndo deu resultado até o mo-
mento. Diferentemente do Chile, que ha
trinta e quatro anos possui um sistema,
nao ha sinais de que algum érgao mu-
nicipal, estadual ou federal tenha na sua
agenda licenciar os profissionais.

Sendo assim, parabéns aos profissio-
nais eletricistas e todos aqueles ligados
as instalacdes elétricas pelo dia 17 de
outubro! Mas, além de comemorar, que
tal refletir e agir por uma profissdo mais
segura e reconhecida? Exemplos a se-
guir ndo faltam.

Até a proxima edicdo!

Hilton Moreno
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FI E E ) 30° FEIRA INTERNACIONAL
DA INDUSTRIA ELETRICA, ELETRONICA,
ENERGIA E AUTOMACGAO.

ENERGIA PARA
GERAR RESULTADOS

23 A 20
JULHO

20

SAO PAULO EXPO

O EVENTO MAIS
COMPLETO DO SETOR
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\,e Avutomacdo
“@ 4

oir—léh Eletronica

@5 Equipamentos Industriais

Encontre as melhores solucées para destacar seus proddutos
e servicos e alavancar grandes negécios para sua empresal

Contate nossos consultores!

+55 11 3060.4724 comercial@fiee.com.br

wwWw.FIEE.coM.BR

Apoio Oficial Organizagéo e Promogéo

d)‘ « Reed Exhibitions
n& Alcantara Machado

IH®



nucleotcm

WWW.COBRECOM.COMBR "

-SCOLHA BEM
JUEM VAIENTRAR
NA SUA CASA

(S FIOS E CABOS ELETRI0S COBRECOM SAQ FABRICADOS SEGUINDD 08
MAIS RIGORDSOS PADRDES DF OUALIDADE E ATENDEM A TODAS 45
NCRMAS EXIGIDAS POR LEI E PELDINVETROUTILIZADGS EMPROJETOS
DE TODOS 0 TIPOS E PORTES, REUNEM EMUIMA SO MARCA A
EXCELENCIA, A SEGURANGAEATURABILIDAGE PARA AS SUAS
INSTALAGOES ELETRICAS. INVISTA NA MAIOR QUALIDADE LEVE DS
PROCUTOS COSRECOM PARA A SUA CASA,

(Cobrecom

Fios e cabos eléetricos

TELEFAX: (0111 2118-3200 - COBRECOM@COBRECOM COMBR





