Cerimonia de premiacao atraiu mais de 500
personalidades da area elétrica em Sao Paulo

Evento de Ribeirao Preto (SP) encerra com
chave de ouro o ciclo de 2017 e 2018 promete
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ENTREVISTA Gustavo Binardi, da Reed Exhibitions Alcantara Machado, da

detalhes sobre a Expolux 2018, que traz novidades criadas para promover boas
experiéncias aos visitantes e 6timos negocios aos expositores
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Seletividade, Painéis Elétricos, Subestacoes e Automacao
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Gustavo Binardi, da
Reed Exhibitions
Alcantara Machado,

fala da expectativa
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Empresas vencedoras do Prémio Abreme 2017
recebem troféus em cerimdnia em Sao Paulo. Confira
ainda quais foram os dez primeiros colocados em
cada uma das categorias pesquisadas pela NewSense.
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Os cabos para ligacao de aparelhos elétricos e
eletronicos exigem toda atencdo possivel, desde
a fabricacdo até a utilizagdo diaria, de forma a
garantir sua eficacia e a seguranca aos usuarios.
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A cidade de Ribeirdo Preto sediou a ultima edicao
do Férum Poténcia em 2017, mas este ano tem
mais. A partir de maio, seis cidades receberdo o
evento que se tornou referéncia na area elétrica.
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Amigos leitores, comecamos 0 ano de 2018 com a sensacgao
de que as coisas estao, de fato, melhorando no Pais. Depois de
meses e meses de crise econdmica e politica, finalmente inicia-
mos um ano com proje¢des mais otimistas, pelo menos na es-
fera econdmica. Ndo que o empresariado da area elétrica espe-
re que o ano seja espetacular. Nada disso. No entanto, a maior
parte dos gestores de nosso mercado prevé dias melhores pela
frente, com avanco no volume de negdcios, contratacoes, enfim,
eles acreditam em um ano positivo.

Para os que tém duvidas, sugiro que leiam nossa matéria de
capa, assinada pelo jornalista Paulo Martins. O texto revela que
os executivos da area elétrica estdo sim mais confiantes em re-
lacdo ao rumo das coisas. Principalmente depois do Gltimo se-
mestre de 2017, periodo em que os negdcios em nosso mercado
ganharam um pouco de forga, assim como ocorreu na maioria
dos segmentos da economia.

0 leve aquecimento de 2017 levou a indUstria eletroeletroni-
ca a fechar o ano com avanco de 5% no seu faturamento. Para
2018, a Abinee prevé novo crescimento, dessa vez na faixa de
7%. E se a indUstria cresce, a tendéncia natural é que haja tam-
bém evolucdo nos negdcios do comércio e da area de presta-
¢ao de servicos. Com essa evolucao, a curva de emprego na area
também tende a se inverter em relacdo aos ultimos anos, com
reducdo no volume de demissdes e avanco nas contratagdes.

Nesse contexto, como fica claro na reportagem, ha apenas
um receio por parte dos empresarios: a ‘podre politica’ de nos-
so Pais. Em outras palavras, se a politica ndo atrapalhar muito,
teremos um bom ano.

De nossa parte, as perspectivas nao sao diferentes. Como
ja escrevemos nesse espago em outras oportunidades, mesmo
durante a crise conseguimos avancar. E agora, com o mercado
um pouco mais confiante, também projetamos um bom ano, in-
clusive com o desenvolvimento de novas ac¢oes, que ja estdo no
forno e, em breve, serdo anunciadas.

Bom ano e boa leitura a todos!!
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Software atualizado

A Vertiv, antiga Emerson Network Power, liberou uma versao atualizada
do Trellis™ Power Insight, uma aplicagdo para gerenciamento de data
center que proporciona monitoramento e controle centralizados e
generalizados de sistemas de nobreak e servidores conectados em rede.
A solucdo oferece um conjunto abrangente de alarmes, notificagdes e
acbes automatizadas, incluindo shutdown controlado de servidores. O
software é incluido com os sistemas de nobreak Liebert®.

O Trellis Power Insight simplifica o gerenciamento dos atuais ambientes em
constante transformacdo dos data centers, com descoberta automatica de
novos dispositivos, compatibilidade e integracdo com uma ampla gama de
sistemas de nobreak Liebert, e controle por meio da interface com o usuario
touch screen incorporada ao nobreak, a melhor de sua categoria.

"Os data centers sdo cada vez mais complexos e tudo que fazemos é
projetado para simplificar esses ambientes e tornar o gerenciamento
facil e eficiente”, disse Patrick Quirk, vice-presidente e gerente geral

de sistemas globais de gerenciamento da Vertiv. “Contando com
capacidades avancadas de gerenciamento, incluindo o gerenciamento
remoto de ambientes de T distribuidos e a capacidade de efetuar com
seguranca o shutdown de servidores em caso de falta de energia, o
Trellis Power Insight traz paz de espirito aos gestores de data centers”.
A maioria das aplicacdes para data centers permite aos nobreaks
fornecerem 5 a 10 minutos de energia provinda das baterias. O Trellis
Power Insight é capaz de monitorar até 50 sistemas de nobreak Liebert
distintos e efetuar sistematicamente e com seguranca o shutdown

de multiplos servidores conectados em caso de falta de energia. O
shutdown controlado de servidores impede danos ao equipamento e
interrupgdes do negdcio na reinicializagao.

Além disso, o Trellis Power Insight fornece dados de tendéncias em tempo
real, incluindo tensao e corrente, para desempenho critico do nobreak.
Esses dados sao consolidados e visualizados em painéis personalizados
para centralizar o gerenciamento de todos os sistemas de nobreak.

Parceria _ ,f"
estrategica

A Engetron formalizou uma nova parceria com a
Saft, lider mundial na mais avancada tecnologia de
baterias para aplica¢des industriais.

A partir dessa parceria, a Engetron passa a incluir as
baterias de ultra baixa manutencdo UPTIMAX, um
tipo de bateria alcalina com recombinacdo parcial de
gases e vida Util projetada de 25 anos, a 25°C, que ndo
necessita colocacdo de agua durante toda a vida util.
Fabio Moura (foto), gerente de Engenharia de
Aplicacdo da Engetron, argumenta que a empresa
ja possui grande tradicdo neste mercado, com
nobreaks robustos, preparados para a hostilidade de
ambientes industriais. “A maioria das intervencdes
em sistemas UPS tem origem em problemas

de baterias. O crescimento da demanda por

baterias alcalinas em nobreaks justifica-se pela
durabilidade e confiabilidade, uma vez que diminuem
exponencialmente os custos de manutencado do
sistema”, explica Moura.

Em caso de falta de energia, as baterias sdo a Unica
fonte de energia disponivel para a operagao do
nobreak. Nesse sentido, o nobreak precisa contar
também com um banco de baterias que tenha

uma disponibilidade de servico compativel com a
criticidade da operacdo. Pequenas faltas de energia,
mesmo que de curta duragdo, podem resultar em
enormes prejuizos caso o banco de baterias ndo
esteja em boas condigdes. A alianga com a Saft foi
pensada para oferecer mais opcdes de baterias de
acordo com a necessidade de cada aplicagao.

Foto: Divulgagao/Glenio Campregher

Paixao nacional

A SIL Fios e Cabos Elétricos estara também em 2018
conectada a grande paixao nacional, o futebol. A primeira
investida do ano chega em forma de renovacéo do
patrocinio a série A do Campeonato Paulista. Mas a
grande novidade fica por conta do retorno ao torneio
Carioca, depois de 4 anos. A participacdo da empresa se
dara com a apresentacdo de duas placas estaticas nos
estadios durante os jogos.

Tradicional incentivadora do esporte, a SIL
vislumbra com a acdo de marketing aumentar
ainda mais sua visibilidade em todo o territdrio
nacional, aproximando a marca de seu publico
consumidor. A exposi¢do sera potencializada
ndo apenas pelas transmissoes televisivas

— que ocorrem na TV aberta e canais por
assinatura —, mas também por meio da

midia espontanea, ja que a marca se torna

Foto: Divulgacao

A rotencia

visivel durante veiculacdo dos programas jornalisticos e
esportivos que reprisam os gols, bem como nas imagens
publicadas em jornais, revistas e sites.

Para Rodrigo Morelli, supervisor de Marketing da SIL, sdo
acdes como essa que ajudam a levar o nome da empresa
a praticamente todo o pais: “Ligar a marca ao futebol

é uma forma de transmitir uma ideia de atualidade e
aproximar-se do seu publico-alvo. Com esta a¢do temos
oportunidade de aumentar o relacionamento com
parceiros e prospects e gerar visibilidade”.

Com o mesmo objetivo, a empresa ainda desenvolve
acdes pontuais no futebol ao longo do ano. Nos dois
Gltimos anos, patrocinou o Santos Futebol Clube,
estampando seu logotipo nas mangas da camisa do
alvinegro da Vila Belmiro. Em 2017, foi a vez do Flamengo
de Guarulhos, cidade na qual a SIL esta instalada desde
2001, ter o patrocinio na parte frontal da camisa.



Produtos seguros

A Comissao Setorial de Silicones da Associacao Brasileira da
Industria Quimica (Abiquim) deu outro passo importante para
aprimorar a regulacdo sobre aplicagdes de silicone em fios e
cabos, a fim de melhorar a seguranga dos consumidores.
Apos a regulamentacdo pelo Inmetro da certificacdo de fios e
cabos revestidos com borracha de silicone, agora a Comissao
Setorial de Silicones - constituida pelas fabricantes Dow
Corning, Elkem, Momentive e Wacker - esta trabalhando em
conjunto com a Comissdo de Estudos da ABNT para a revisao
da norma referente a instalacdo elétrica de baixa tenséo, a
NBR 5410. O documento completo deve ser encaminhado para
consulta nacional no segundo semestre deste ano.

Resistente a altas temperaturas, a borracha de silicone
protege fios e cabos de forma mais eficiente, minimizando

risco de fogo na camada de prote¢do, quando expostos

a sobrecarga de calor. O uso de borracha de silicone

em condutores tem se mostrado uma solugdo técnica e
economicamente viavel, além de competitiva, em relagdo aos
demais materiais, principalmente em circuitos que devem
continuar operando em caso de emergéncia. Isto porque o
material mantém suas dimensdes originais e isolagdo, sem
expor a parte metdlica interna do condutor, evitando curtos
circuitos e choques elétricos.

"Com a regulamentacdo do Inmetro, somente produtos
fabricados de acordo com as Normas Técnicas em vigor e
certificados poderdo ser comercializados, aumentando a
confiabilidade do material”, afirma Irineu Bottoni, coordenador
da Comissao.

Atencao ao LED

Desde o dia 17 de janeiro esta proibida a comercializagao
de lampadas LED, do tipo com regulador integrado a base,
sem certificacdo do Inmetro, por atacadistas e varejistas de
todos os portes, ou seja, agora a regra vale para todas as
empresas.

A motivagdo para a certificacdo de lampadas LED nao

foi diferente das outras lampadas: expurgar do comércio
importadores e fabricantes que encontraram no mercado
desregulamentado uma oportunidade de comercializar
produtos baratos e com baixa qualidade, ndo s6 em termos
de desempenho, como também de seguranca.

Segundo o engenheiro elétrico Rubens Rosado, assessor
Técnico da Abilumi (Associacdo Brasileira dos Fabricantes e/
ou Importadores de Produtos de lluminagao), com o mercado
desregulamentado, consumidores que se preocupam apenas
com o pre¢o no momento de aquisicdo de suas lampadas
perdem triplamente.

"“Primeiro, por colocarem em risco sua vida e suas
instalacdes, com produtos que

nao tém, por exemplo, isolamento
adequado e protecdo contra curto-
circuito. Segundo, por estarem sendo
enganados em relacdo as informacdes
de embalagem, como fluxo luminoso
e poténcia inferiores ao que o produto
proporciona. Terceiro, por que fica dificil
para os importadores e fabricantes
comprometidos com a qualidade
trazerem para o mercado interno
produtos com novas tecnologias, mais
eficientes e mais seguros, e que estao
surgindo no mercado internacional a
cada dia”, explica o especialista.

Energia
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Mobilidade elétrica

A ABB e a Férmula E fecharam uma parceria inovadora

que ira fortalecer a mobilidade elétrica para um futuro
sustentavel. A Férmula E estabeleceu-se como o esporte
automobilistico internacional totalmente elétrico desde

a primeira corrida realizada em Pequim, em setembro de
2014. A ABB, lider global em tecnologia, traz seu nome,
inovacdo e lideranca em tecnologia para a competico,

que passa a ser conhecida como “ABB FIA Formula E
Championship”.

Com sua expertise em eletrificagao, lideranca em solucées
de carregamento para veiculos elétricos e a maior base
instalada de estacdes de carregamento ultrarrapido em todo
o mundo, a ABB é o parceiro ideal da Férmula E. A Férmula
E serve como uma plataforma competitiva para desenvolver
e testar tecnologias de digitalizacao e eletrificacdo de
mobilidade, ajudando a refinar o design e a funcionalidade
de veiculos elétricos, bem como de infraestrutura e de
plataformas digitais associadas. Unindo forcas, a ABB e

a Férmula E estdo estrategicamente posicionadas para
impulsionar os limites da mobilidade elétrica.

"Estamos extremamente empolgados com esta parceria para
escrever o futuro da mobilidade elétrica,” afirmou o CEO

da ABB, Ulrich Spiesshofer. “Hoje, dois pioneiros se unem. A
ABB e a Férmula E sdo um ajuste natural na vanguarda das
mais recentes tecnologias digitais e de eletrificacdo. Juntos,
vamos escrever a proxima fase desse esporte emocionante

e fomentar equipes de alto desempenho. Juntos, nés
escreveremos o futuro - uma eletrizante corrida a cada vez".
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m GUSTAVO BINARDI

Expolux 2018:
remodelada para crescer

EVENTO CHEGA A SUA 162 EDICAO COM UM NOVO PERFIL,
DESENVOLVIDO PARA OFERECER BOAS EXPERIENCIAS AOS VISITANTES E BONS
NEGOCIOS E OPORTUNIDADES AOS EXPOSITORES.

ENTREVISTA A MARCOS ORSOLON

m sua 162 edicao, Expolux foi completamente
repaginada para a etapa de 2018, que ocorre
entre os dias 24 e 27 de abril. Objetivo dos
organizadores é otimizar a experiéncia dos
visitantes, potencializar os negécios dos expositores
e levar informacdes de alto nivel para todos os pro-
fissionais que atuam na area de iluminacao.

Na entrevista que segue, Gustavo Binardi, diretor
do Portfolio de Construcdo da Reed Exhibitions Al-
cantara Machado, fala sobre o novo perfil do evento,
que passa a contar com uma planta setorizada e ocu-
para uma area de 36 mil metros quadrados no Expo
Center Norte.

“Temos cerca de 400 expositores confirmados, de
diversas partes do mundo. Além de importantes players
nacionais, contaremos com empresas americanas, ale-
mas, japonesas, italianas e chinesas”, destaca Binar-
di, que afirma: "Estar na Expolux é estar presente na
principal feira de negdcios para a iluminagdo na Amé-
rica Latina. Os principais compradores deste mercado
estarao reunidos e buscando novas solu¢des em pro-
dutos e servicos”.

Além da tradicional exposicao, o evento tera are-
as especiais para apresentacao de palestras tematicas,
gratuitas, para os visitantes. Sao as chamadas Arenas
do Conhecimento. Nos dias 26 e 27 de abril a Revista
Poténcia sera responsavel pela programacéo de uma
dessas arenas, com destaque para os temas Automa-
¢ao e Internet das Coisas na iluminacao.

M potEncia

Foto: Divulgacdo




No final de abril ocorre mais

uma edicao da Expolux. O que

esta sendo preparado para
essa edicao do evento?
Estamos confiantes e ansiosos para a
16° edicdo da Expolux, que acontecera
entre 24 e 27 de abril. A feira é o prin-
cipal momento para atualizacdo de con-
ceitos e para conhecer novos produtos
e servicos do mercado de iluminagdo
na América Latina. Em parceria com a
ABILUX, traremos novas solucdes, co-
nhecimentos e inovagdes. Também va-
mos discutir temas relevantes para os
diferentes nichos deste setor.
A Expolux contara com 14 importantes
setores com solucdes para lighting de-
signers, arquitetos, designers de interio-
res, projetistas, técnicos de iluminagdo,
instaladores, além de lojistas, varejistas,
distribuidores, atacadistas, entre outros.
Vamos apresentar entradas distintas ao
pavilhdo, exclusivas para cada tipo de
publico. Ao longo de 36 mil m2, quere-
mMos proporcionar ao visitante mais ob-
jetividade no que busca.

v

A FEIRA E O PRINCIPAL
MOMENTO PARA
ATUALIZACAO DE

CONCEITOS E PARA
CONHECER NOVOS
PRODUTOS E SERVICOS DO
MERCADO DE ILUMINACAO
NA AMERICA LATINA.

Outro ponto importante desta edicdo é
a vasta gama de conteudo informativo
e atual. Queremos que a visita a feira
também seja uma importante ferramen-
ta para a atualizacdo profissional.

As Arenas do Conhecimento (Arena llu-
minacdo de Interiores, Arena lluminacao
Publica, Automacao e Internet das Coi-
sas e Arena Varejo/Atacado/Distribuidor)
fardo parte do SIMPOLED - simp6sio or-
ganizado pela ABILUX com o objetivo
de elevar o nivel das discussdes sobre
o setor da iluminacdo.

Para facilitar a visitacdo (e a

proépria organizacao), alguns

eventos nacionais (como a
FIEE) tém sido divididos por se-
tores, ou segmentos distintos. A
Expolux 2018 vai adotar essa for-
mula? Quais setores fardo parte
do evento?

Sim. Logo na entrada da Expolux o visi-
tante ird se deparar com duas entradas:
uma destinada ao publico que busca
conteldo técnico e outra que o leva-
rd a solucdes decorativas, mais focadas
em produtos.

Dentro do pavilhao, no entanto, o vi-
sitante podera ter acesso a todas as
solugdes em diferentes segmentos da
iluminacdo: lluminacdo Decorativa
Residencial; Profissional; Comercial;
Publica; Industrial; Emergencial; Pu-
blicitaria; Educacional; Cénica; Monu-
mental; Subaquatica e Fontes lumino-
sas; Lampadas LEDs e OLEDs; Reato-
res; Drivers e Controladores, além de
Componentes e Matérias-Primas para
[luminacdo.

Queremos otimizar a experiéncia de
nossos visitantes. Para isso, uma plan-
ta setorizada e organizada é funda-
mental.

poENciA [IEM

Foto: Divulgacao




m GUSTAVO BINARDI

Quantos expositores irdo par-

ticipar do evento em 2018?

Essa edicdo contara com ex-
positores estrangeiros de quais
paises?
Temos cerca de 400 expositores con-
firmados de diversas partes do mundo.
Além de importantes players nacionais,
contaremos com empresas americanas,
alemas, japonesas, italianas e chinesas.

Por que uma empresa de

iluminacdo deve expor na

Expolux? Que tipo de opor-
tunidade a feira pode gerar para
os expositores?
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Estar na Expolux é estar presente na
principal feira de negécios para a ilu-
minacao na América Latina. Os princi-
pais compradores deste mercado esta-
rdo reunidos e buscando novas solu-
¢bes em produtos e servicos.

0 mercado da iluminagao estima cres-
cimento de 3% em 2018, segundo
dados divulgados recentemente pela
ABILUX. Vivenciar a feira como um ex-
positor é ter oportunidade de ndo so6
comercializar seus produtos e servicos,
mas também de promover a marca e
criar uma rede de relacionamento.
Como promotora da feira, a Reed Exhi-
bitions Alcantara Machado aplica seu
alto padrdo de qualidade, com um tra-
balho de inteligéncia e estratégia vol-
tado ao melhor desempenho na cone-
xa0 de empresas com seus principais
e potenciais compradores.

Nosso foco principal é viabilizar a re-
alizagdo de bons negocios entre visi-
tantes e expositores. Diversas atracoes
estao programadas como o Encontro
de Negécios, por exemplo, onde va-
mos promover reunides face-to-face
entre compradores qualificados e ex-
positores. Também teremos iniciativas
como o Premium Club Plus e o Clube
de Compradores que serdo ferramen-
tas para aproximar fornecedores dos
principais compradores nacionais e
internacionais.

Qual o publico esperado
durante todos os dias de
evento? Qual o perfil des-
se pessoal?
Estimamos que cerca de 25 mil visitan-
tes passem pelo Expo Center Norte nos

v

dias da Expolux. Um publico bastante
heterogéneo como, por exemplo, arqui-
tetos, lighting designers, designers de
interiores, engenheiros, projetistas, téc-
nicos de iluminacao, instaladores, es-
pecificadores de compras, investidores,
incorporadores, construtores, lojistas,
varejistas, distribuidores, atacadistas,
tomadores de decisdo do setor publi-
co, prefeituras e secretarias de obras.
Em nossa pesquisa do perfil do visitan-
te, realizada na ultima edicdo, mostrou
que mais da metade do publico tinha
verba disponivel para compras no even-
to. Esses profissionais disseram contar
com valores entre R$ 50 mil ou mais
de R$ 100 mil para novos negocios.

Que eventos paralelos es-

tao programados durante os

dias de exposicdo? Como es-
ses eventos estdo estruturados?
Entre outras novidades para este ano,
teremos: o Projeto Archathon, que
promovera uma verdadeira maratona
criativa para formados em arquitetura
e iluminacdo. Este desafio consiste em
criar e apresentar um projeto inovador
em trés dias. Ao final do terceiro dia,
uma banca de especialistas votara no
melhor projeto; a Mostra Design de
Lumindrias destacara os grandes ven-
cedores do Prémio ABILUX de Lumina-
rias 2017; o Decor Prime Show contara
com diferentes ambientes totalmente
projetados com estudo da iluminacéo
e aplicacoes; e a Galeria de Projetos de
lluminagdo onde o visitante conhece-
ré importantes produtos de maior re-
levancia para a iluminacdo industrial,
publica e comercial. [

VIVENCIAR A FEIRA COMO UM EXPOSITOR E TER OPORTUNIDADE DE NAQ SO
COMERCIALIZAR SEUS PRODUTOS E SERVICOS, MAS TAMBEM DE PROMOVER
A MARCA E CRIAR UMA REDE DE RELACIONAMENTO.

[T poténcia
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Amplie seu repertorio técnico,
criativo e estratégico e se torne o
gue o mercado contemporaneo
espera de vocé: um profissional
cada vez mais completo!

Importante feira do setor de iluminacao, a 162 edicao da
Expolux chega em 2018 com novidades, tecnologias e
eficiéncias para setores de iluminacao publica, comercial,
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monumental, subaquatica e cénica.

A feira reunira importantes expositores e marcas que
dialogam com seu publico qualificado, tornando visitacao
completa para guem busca geracdo de novos negocios,
relacionamento e atualizagcao profissional.
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Volta por cima (?)

eformas em andamento, cenario politico ferven-

do, sentencas judiciais aguardadas com ansie-

dade, pausa para Copa do Mundo, eleicdes pre-

sidenciais a frente... O ano de 2018 j& comeca
agitado e com a possibilidade de entrar para a histéria sob
diversos aspectos.

Este pode, ainda, ser o ano em que o Brasil finalmente
consegue se livrar de uma crise que o acoita ha pelo me-
nos trés carnavais. O final de todos esses episddios ninguém
sabe ao certo, mas é permitido conjecturar.

E 0 que a revista Poténcia propde nesta matéria, sem-
pre com base na opinido dos agentes que atuam em areas
estratégicas que envolvem o setor eletroeletrénico: indus-

tria, iluminacao, energias renovaveis (edlica e fotovoltaica)
e comércio (distribuicdo e revenda).

Em boa parte dos segmentos econdmicos, a histéria
de 2017 foi a mesma: baixos niveis de investimentos,
crescimento discreto e pequena oferta de emprego. O
cenario desafiador exigiu dos empresarios uma atuacgdo
diferenciada, com vistas a inovacao e modernizacdo dos
negacios. De forma geral, uma ligeira melhora a partir
do segundo semestre levou algum animo as empresas e
serviu de indicativo de que 2018 tende a ser melhor que
0 ano que acabou.

Existe uma grande expectativa quanto a retomada da ati-
vidade industrial, de forma geral, e também da construcdo




SETOR ELETROELETRONICO MANTEM POR PAULO MARTINS
EXPECTATIVA POSITIVA DE QUE A RECUPERACAO

ECONOMICA SE CONFIRMARA EM 2018, MAS

ESPERA CRESCIMENTO APENAS MODERADO.

—— — —_
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civil, setor que, quando esta bem, costu-
ma alavancar diversos outros segmentos.

Mas é importante que cada empre-
sario cumpra a risca seu papel, acompa-

nhando de perto os desdobramentos po-
liticos e econdmicos do Pafs, priorizando
a qualidade dos produtos e servicos e se
dedicando ao maximo a administracao

do negacio. Confira a sequir um pano-
rama do desempenho de setores sele-
cionados no ano de 2017 e quais sao
as perspectivas para 2018.

Industria vé sinais de retomada

Segundo projecdo divulgada no co-
meco de dezembro pela Associacdo Bra-
sileira da IndUstria Elétrica e Eletronica
(Abinee), o faturamento do setor em
2017 deve ficar na casa dos R$ 136,1
bilhdes. O nimero é 5% maior do que
o resultado de 2016, que totalizou R$
129,4 bilhoes.

Das oito areas que compdem o esco-
po de atuacdo da Abinee, apenas duas
tiveram resultado negativo na compara-
cdo entre 2017 e 2016: GTD (Geracdo,
Transmissao e Distribuicdo de energia
elétrica) e Material de Instalacdo, que
registraram faturamento 1% menor. O
segmento de Equipamentos Industriais

ProjecOes para a Industria
Elétrica e Eletrénica - Ano 2018

Indicadores 2017 2018 2018 x 2017
Faturamento (R$ milhdes) 136.146 145.391 7%
Faturamento (US$ milhdes) 41.557 44.394 7%
Produgao fisica (variagdo % no ano) 5,0% 7,0% -
Exportacoes (US$ milhdes) 5.800 6.000 3%
Importag6es (US$ milhdes) 29.900 31.400 5%
Saldo (US$ milhdes) -24.100 -25.400 5%
N° Empregados (mil) 237,2 241,0 2%
Utilizagao capacidade instalada (%)* 77% 80% -
Investimentos (R$ milhdes) 2.505 2.762 10%
Investimentos (% do faturamento) 1,8% 1,9% -

*Considerando a capacidade total 100%
Fonte: Abinee

Projecao para o faturamento da
Industria Elétrica e Eletronica s minses

Areas 2017 2018 2018 x 2017
Automacao Industrial 4.375 4.681 7%
Componentes 10.409 11.033 6%
Equipamentos Industriais 23.810 24.524 3%
GTD 16.346 17.981 10%
Informatica 22.896 24.270 6%
Material de Instalacdo 7.788 7.944 2%
Telecomunicagbes 32.541 34.819 7%
Utilidades Domésticas 17.981 20.139 12%
Total 136.146 145.391 7%

[ 14 EoyEVey

Fonte: Abinee

ndo apresentou variacao de faturamen-
to. As outras cinco areas obtiveram re-
sultado positivo: Automacdo Industrial
(5%), Componentes (5%), Informética
(8%), Telecomunicacdes (10%) e Utili-
dades Domeésticas (10%).

A utilizacdo da capacidade instala-
da da industria eletroeletrénica subiu,
de 71%, em dezembro de 2016, para
77%, em dezembro de 2017. O nime-
ro de trabalhadores do setor também
cresceu. O total de funcionarios das
empresas passou de 232,8 mil, em de-
zembro de 2016 para 237,2 mil, no ano
seguinte, ou seja, houve um acréscimo
de 4,4 mil vagas.

Para o presidente-executivo da Abi-
nee, Humberto Barbato, os ultimos in-
dicadores conhecidos permitem afirmar
que a industria eletroeletrénica vive um
momento de recuperacdo. Essa retoma-

-

Foto: Divulgacdo

Ainda temos um caminho
arduo a ser percorrido para
atingir os niveis de volume de
negacios, producao, emprego e
faturamento apresentados em
tempos mais prosperos.
HUMBERTO BARBATO | ABINEE




Perspectivas da Industria
Elétrica e Eletronica

O,

das industrias

esperam crescimento

Expectativa das empresas para vendas/encomendas
em 2018, na comparagao com 2017

64 | 187

reveem queda acreditam em
P q estabilidade

da deve-se em parte a maior previsibili-
dade do cendrio macroecondmico, que
devolveu a confianca aos empresarios.

No entanto, o porta-voz da Abinee
destaca que ainda falta muito para que
0 setor retome o patamar de desempe-
nho alcancado anos atras: “Ainda temos
um caminho arduo a ser percorrido para
atingir os niveis de volume de negacios,
produgdo, emprego e faturamento apre-

llustracdo: ShutterStock

sentados em tempos mais prosperos”.
Sé para ter uma ideia do tamanho do
desafio do setor, vale lembrar que em
2013, antes da deflagracdo da crise do
Pais, a indUstria eletroeletrénica empre-
gava mais de 308 mil pessoas.

Em pleno processo de retomada da
atividade, as projecdes do setor ele-
troeletrénico para 2018 sdo positivas.
Segundo pesquisa feita pela Abinee

Fonte: Abinee

junto as empresas associadas, 76%
das indUstrias consultadas mantém
expectativa de crescimento de vendas/
encomendas, em relacdo a 2017. Para
18%, a previsao é de estabilidade nes-
se quesito, e apenas 6% das compa-
nhias consultadas esperam queda nas
vendas/encomendas.

A expectativa da Abinee é de que o
faturamento da industria elétrica e eletrd-

Se na teoria funciona,
imagina na “PRATIKA”.

PRATIKA BOX® e CONDUTECK",

a uniao perfeita para as suas instalacoes!

Desenvolvidas para a protecdo de seus
equipamentos eléfricos, sem abrir méo da
praticidade, as caixas Pratika Box® estdo
disponiveis com tomadas de 10A ou 20A no
padrdo NBR 14136, com minidisjuntores STECK ‘

de 6A a 20A e sdo totalmente compativeis com
as canaletas e acessérios Conduteck®. |

Conheca Pratika Box® e Conduteck®.
O casamento perfeito entre seguranca
e praticidade.

I@J @steckeletrica
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nicaem 2018 chegue a R$ 145,4 bilhdes,
0 que representaria um crescimento de
7% em relacdo ao ano de 2017.

A projecdo é de que o faturamento au-
mente em todas as areas cobertas pela en-
tidade: Material de Instalagdo (2%), Equi-
pamentos Industriais (3%), Componentes

PROJECAO

Expectativa é que o
faturamento da industria
elétrica e eletronica

em 2018 chegue a R$
145,4 bilhoes, o que
representaria crescimento
de 7% em relacdo a 2017.

(6%), Informatica (6%), Automac&o Indus-
trial (7%), Telecomunicagdes (7%), GTD
(10%) e Utilidades Domésticas (12%).
Para 2018, emrelacdo a 2017, a pers-
pectiva é de que haja crescimento de pro-
ducdo fisica (2%) e nas exportacoes (3%)
e importagdes (5%). Os investimentos

também devem aumentar em 10%, to-
talizando R$ 2,76 bilhdes. A utilizacdo da
capacidade instalada deve atingir o indice
de 80% (considerando a capacidade total
de 100%). J& o ndmero de empregados
deve crescer 2%, chegando ao total de
241 mil colaboradores.

lluminacao espera retomada das obras

Para a industria de iluminacdo, o
primeiro semestre de 2017 seguiu a
tendéncia negativa de 2016, por conta
dos eventos politicos adversos. Mas, a
partir do terceiro trimestre, houve uma
melhora, que se propagou para o quarto
trimestre. Em resumo, foi um ano com
comportamentos opostos em duas im-
portantes atividades: forte queda nas
novas construcoes e bastante aquecido
na reposicao.

Conforme explica Marco Poli, secre-
tario-executivo da Abilux (Associacdo
Brasileira da Industria de lluminacdo),
o consumo dos produtos de ilumina-

3 rotencia

cdo tem duas frentes: novos pontos
(novas instalacdes) e pontos existen-
tes (reposicao/substituicdo - reformas/
modernizacao).

Na primeira frente (novos pontos), o
setor sofreu desaquecimento tipico do
enfrentado pela construcéo civil e infra-
estrutura. “Ha sinais de que para 2018
teremos retomada das atividades e in-
vestimentos, iniciando-se pelas diversas
obras que foram paralisadas no periodo
da crise”, adianta Poli.

Ja na segunda frente (pontos exis-
tentes) ndo houve desaquecimento,
mas sim crescimento, se destacando a

substituicdo das instalacdes existentes
por produtos que consomem menos
energia elétrica (mitigando o alto cus-
to desta energia) e a modernizacdo de
lojas como atrativo aos clientes. “Para
2018, consideramos que serdo mantidos
0s bons patamares de consumo”, revela
0 porta-voz da Abilux.

A estimativa é de que o fatura-
mento do setor de iluminagao termine
2017 na faixa dos R$ 3,4 bilhdes, re-
sultando em queda de 8%, na compa-
racdo com 2016. O emprego também
deve registrar queda, estacionando
na casa dos 29 mil postos de trabalho
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Perspectivas

do setor de

iluminacao
para 2018

Faturamento:

R 35 bilhées
(+3%)

Exportacoes

+20+

Importacoes

+10

Nivel de emprego: Estavel

Fonte: Abilux

(reducdo de 2 mil vagas em relacdo a
2016). Ja as exportacdes devem cres-
cer 4%, gerando uma arrecadagao de

Ha sinais de que teremos
retomada das atividades e
investimentos, iniciando-se

pelas diversas obras que foram
paralisadas no periodo da crise.
MARCO POLI | ABILUX

US$ 15 milhdes. As importagOes tam-
bém tendem a subir (11%), totalizan-
do US$ 626 milhdes.

Poli enumera como principais difi-
culdades que ainda atrapalham o de-
sempenho do setor de iluminagdo as
seguintes questdes: continuidade do
alto ‘custo Brasil’ (valores de insumos
superiores aos praticados no exterior,
energia, impostos, matérias-primas, bu-
rocracia, etc.); baixo volume de negécios
no setor da construcdo civil; restricao ao
crédito por parte dos bancos e financei-
ras; produtos importados com subfatu-
ramento e produtos comercializados
com classificacao fiscal errada.

Por outro lado, importantes con-
quistas foram registradas em 2017. Na
area tributaria, Poli destaca a atuacdo

efetiva do sistema de fiscalizacdo pela
Receita Federal e Secretarias Estaduais
da Fazenda. O Guia LED da Abilux, que
chega a sexta edicao, resume as respos-
tas da Receita Federal as consultas. Na
area técnica, a Abilux divulgou a todas
prefeituras do Pais o folheto 'Orienta-
cOes gerais sobre luminarias LED para
iluminacdo publica’. Houve ainda for-
te atuacdo junto ao Inmetro para im-
plementacdo de acompanhamento da
conformidade das lampadas LED quan-

POTENCIA

Foto: Divulgacdo

Foto: ShutterStock
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to a Certificacdo Compulsoria (portaria
144/RTQ 389) e publicacdo da portaria
20 do Inmetro, estabelecendo Certifi-
cacdo Compulsoria para luminarias de
iluminacdo publica.

Quanto ao que se pode esperar de
2018, Marco Poli diz que as expectati-
vas sao muito boas para as atividades
do setor privado. “Consideramos que a
crise econdmica e a instabilidade politica
afetardo mais o setor publico”, enten-
de. O faturamento do setor pode cres-
cer 3%, atingindo os R$ 3,5 bilhdes. O
nivel de emprego tende a permanecer
estavel. O que deve continuar crescendo
fortemente sdo as exportagdes (20%) e
as importacoes (10%).

Com o descolamento previsto entre
as atividades privadas e do setor pu-
blico, a Abilux considera que os prin-
cipais desafios de 2018 estardo restri-
tos ao segundo. “Isto se deve ao fato
de que haverd dificuldades quanto as
limitagdes de orgamento. Mesmo com
implementacdo das reformas previden-
ciaria e tributaria, teremos um ano mor-
no, sem a desejada retomada do cres-

cimento econémico no setor publico.
Esta analise ndo considera o movimen-
to crescente de terceirizacdo em varias
atividades, que trard oportunidades
para as empresas que se posicionarem
de forma a usufrui-las”, comenta Poli.

Para se sobressair no mercado e
tentar obter um resultado melhor que
o de 2017, a Abilux recomenda as em-
presas buscar a diferenciacdo dos pro-
dutos e a ampliacdo dos servicos aos
compradores. “Sugerimos prioridade na
inovagdo dos produtos, no destaque da
qualidade destes, no fornecimento de
solucdes integradas e no atendimento
aos clientes”, orienta Poli. O executivo
da Abilux diz ainda que é importante
trabalhar com clientes que sejam ade-
rentes as exigéncias fiscais e que va-
lorizam produtos de qualidade e que
seguem as devidas normas e especifi-
cagdes. “Deve-se evitar os clientes que
atuam meramente com baixo preco. E
preciso ser seletivo, atuar preferen-
cialmente em nichos que prestigiem o
servico de um bom fornecedor”, acre-
dita Poli.

Leiloes dao félego
a energia edlica

0 ano que acabou registrou acon-
tecimentos importantes na area de
energia edlica em nivel nacional, e

[EE3 rotencia

que irdo repercutir positivamente no
desenvolvimento do setor. Segundo
dados da ABEEolica (Associacdo Bra-
sileira de Energia Edlica), o Pais ter-
minou 2017 com 503 parques edlicos
e 12,64 GW de capacidade instalada,
o0 que deve nos garantir entre os dez
primeiros do ranking mundial. No ano
que acabou o Brasil promoveu a ins-
talacdo de cerca de 2 GW novos, que
representaram mais de R$ 10 bilhdes

A energia eolica é uma das
fontes do futuro, um negécio
promissor que tende a crescer
muito, nos préximos anos.
ELBIA GANNOUM | ABEEOLICA

Dados do
setor edlico

Em 2017 o Brasil superou

12w

instalados e chegou a 503
parques edlicos

Em 2018 o Pais ira instalar mais

2w

de energia, que consumirdo
investimentos de R$ 10 bilhdes e
gerarao 30 mil empregos

Até 2023 havera mais 252 novos
parques edlicos, que adicionarao mais

5,8cw

de energia

Fonte: ABEEGlica



FORCA DOS VENTOS
Em 2017 o Brasil promoveu a
instalacdo de cerca de 2 GW novos
em edlica, que representaram mais
de R$ 10 bilhoes investidos.

investidos e 30 mil novos postos de
trabalho gerados.

Apesar dos marcos atingidos, Elbia
Gannoum, presidente da ABEEGlica, des-
taca que foi preciso trabalhar bastante
duro junto ao governo para que fos-
sem realizados leildes de energia nova,
uma vez que o setor ndo registrava esse
tipo de contratagao desde novembro de
2015. Finalmente, em dezembro ultimo
aconteceram dois leildes, que contrata-
ram no total 1,45 GW de capacidade
instalada.

Para 2018 a estimativa ¢ instalar mais
2 GW que ja foram contratados em leiloes
anteriores e viabilizados no Mercado Livre,
com a geracdo de cerca de 30 mil empre-
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Evolugao da
_capacidade
instalada (vw)

2005 27,1
2006 2354
2007 245,6
2008 341,4
2009 600,8
2010 932,4
2011 1.528,8
2012 2.522,7
2013 3.4717,8
2014 5.973,3
2015 8.7271
2016 10.741,0
2017 12.763,1
2018 14.586,2
2019 15.536,9
2020 17.189,0*
2021 17.253,0
2023 18.639,6

*Nesse montante ha 1.171,8 GW sem previsao
de inicio de operagao devido a questdes operacionais
diversas, como fornecimento de equipamentos
e rescisdo de contrato de energia.

Obs.: Os dados futuros apresentados no
grafico acima referem-se a contratos viabilizados
em leildes realizados e no mercado livre.

Fonte: ABEEGlica
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Foto: ShutterStock
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gos e com um investimento superior a R$
10 bilhdes. “E importante dizer que, com
o resultado dos dois leildes de 2017, foi
dada sinalizacdo pelo governo de retoma-
da dos leildes e de confianca no potencial
edlico brasileiro, o que faz essa indstria se
preparar para o proximo leildo, a ser reali-
zado no més de abril”, complementa Elbia.

Para a executiva, o principal desafio
do setor em 2018 envolve uma ques-
tdo que afeta o Pais como um todo, ou
seja, 0 desempenho econdmico. “Isto
porque o ritmo da economia e as pro-
jecdes de crescimento é que determi-
nam as contratacdes de energia nova.
Tal crescimento promovera a demanda
por energia do Pais, e entdo ditara a ne-
cessidade de novas contratacdes para o
setor edlico”, explica Elbia.

Com o resultado dos dois leildes de
2017/, o governo sinalizou que confia no

potencial edlico brasileiro, o que faz essa

indUstria se preparar para o0 proximo
leildo, a ser realizado no més de abril.

Quanto aos desafios setoriais, a
ABEEG¢lica informa que segue atenta as
questdes que envolvem transmissao de
energia, meio ambiente, logistica e ou-
tros fatores inerentes a uma industria
de infraestrutura, como é o setor edlico.

Na opinido de Elbia, é importante,
neste momento, procurar equilibrar a

visdo de médio prazo com uma visdo
de longo prazo. “Se é fato que o setor
passa por um momento delicado, por-
que ficamos dois anos sem contratacoes,
também é fato que a energia edlica é
uma das fontes do futuro, um negécio
promissor que tende a crescer muito,
nos préximos anos”, analisa.

Geracao Distribuida avanca nos estados
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Gragas a sua localizacdo privilegia-
da, o Brasil apresenta excelentes con-
di¢des de incidéncia solar, o que coloca
o Pais como um dos mais promissores
no mercado global de geracdo fotovol-
taica. Apesar da crise generalizada que
afeta a economia nacional, o setor tem
crescido a passos vigorosos nos ultimos
anos, envolvendo tanto a micro e a mini
geragao por parte dos préprios consumi-
dores quanto as usinas de maior porte.

Em 2017 esse avango teve sequén-
cia e a atividade de Geracdo Distri-
buida registrou novas conquistas. A
Associacdo Brasileira de Energia So-
lar Fotovoltaica (ABSOLAR) informa
que até dezembro, 23 estados, mais
o Distrito Federal, j& haviam aderido
ao convénio que autoriza 0s governos
estaduais a ndo cobrar ICMS sobre a

POTENCIAL

O Brasil apresenta excelentes
condicoes de incidéncia solar, o
que coloca o Pais como um dos
mais promissores no mercado
global de geracao fotovoltaica.
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energia elétrica produzida a partir de
fontes renovaveis, o que torna essas
localidades mais atrativas para inves-
timentos em geracao.

“Ao adotar o convénio, os estados
tornam-se mais competitivos na atra-
¢do de investimentos, empresas e em-
pregos de qualidade para a sua regido.
Por isso, a ABSOLAR incentiva os esta-
dos restantes a ndo ficarem de fora des-
ta tendéncia nacional e internacional
em favor de um Pais mais renovével e
sustentavel”, comenta Rodrigo Sauaia,
presidente-executivo da entidade.

Ainda segundo dados da ABSO-
LAR, o Brasil totaliza 150 MW de po-
téncia instalada em sistemas de mi-
cro e mini geragao. No Pais existem
18.214 sistemas solares fotovoltaicos
conectados a rede elétrica. Os investi-
mentos no setor desde 2012 chegam
a R$ 1,33 bilho.

Considerando que o territdrio na-
cional concentra por volta de 81 mi-
Ihdes de unidades consumidoras de
energia, é possivel concluir que ainda
ha um mercado gigantesco a ser aten-
dido pela geracdo fotovoltaica.

Outra boa noticia para o setor
se deu em dezembro, quando a fon-
te também foi destaque em leildo de
energia, a exemplo da energia edlica.
O certame marcou a contratacdo de
20 novas usinas solares fotovoltaicas,
totalizando 574 MW de poténcia. Os

Foto: ShutterStock

O Brasil possui 150 MW de poténcia instalada em sistemas
de micro e mini geragao distribuida de energia. No Pais existem 18.214
sistemas solares fotovoltaicos conectados a rede elétrica.
Os investimentos no setor desde 2012 chegam a

R 1323 bilhae

Em leildo realizado em dezembro, foram contratadas 20 novas usinas
solares fotovoltaicas, totalizando 574 MW de poténcia. Os investimentos
necessarios devem girar em torno de

K225 bilhées ate 2021.

investimentos necessarios devem girar
em torno de R$ 2,5 bilhdes até 2021.

O preco médio de venda de ener-
gia elétrica foi de R$ 145,68/MWh.
Para Rodrigo Sauaia, esse valor sig-
nifica um novo patamar de competi-

Deixando de cobrar ICMS pela
geracao, estados tornam-se
mais competitivos na atracdo
de investimentos, empresas e
empregos de qualidade.
RODRIGO SAUAIA | ABSOLAR

tividade atingido pela fonte no Pais.
“Esta foi a primeira vez, em um lei-
|30 de energia elétrica, que projetos
da fonte solar fotovoltaica venderam
energia a precos menores do que
os de projetos de CGHs, PCHs e ter-
melétricas a biomassa”, comemora.
A Enel S.p.A., por meio de sua subsidi-
aria brasileira de energias renovaveis
Enel Green Power Brasil Participacdes
Ltda. (EGPB), foi uma das participan-
tes do leildo de dezembro. A compa-
nhia conquistou o direito de firmar
contratos de fornecimento de energia

poTENCIA [PXH
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de 20 anos no Pais com um novo pro-
jeto solar de 388 MW dc (equivalente
a 240 MW ac de capacidade).

O Grupo Enel informa que investi-
ra cerca de 355 milhdes de ddlares na
construcdo da planta, no municipio de

Sao Goncalo do Gurguéia (PI). A usina
deverda entrar em operacao em 2021.
“0Os 388 MW que acabamos de con-
quistar sdo o inicio de uma nova onda
de investimentos do nosso grupo no
Brasil. Esta Ultima vitoria, juntamente

Com nossos notaveis éxitos ao longo
de 2017, ressalta nossa nitida lideran-
ca financeira e tecnoldgica no setor
global de energias renovaveis”, come-
mora Antonio Cammisecra, executivo
responsavel pela Enel Green Power.

Distribuicdo exige eficiéncia e atencao

Naturalmente, o setor comercial
ndo escapou ileso do terceiro ano
consecutivo de dificuldades do Pais
na esfera econdmica, até porque a
atividade depende em grande parte
do desempenho de outras areas, con-
forme analisa Amauri Mendes Pedro,
diretor-executivo da Abreme (Associa-
cdo Brasileira dos Revendedores e Dis-
tribuidores de Materiais Elétricos): “A
distribuicdo de material elétrico esta
fortemente conectada com o desen-
volvimento industrial e com o setor
de construcao civil, ambos ainda com

2017 foi mais
um ano que
exigiu muita
criatividade e
coragem dos
distribuidores de
material elétrico
para manterem
0s resultados de
2016 ou, com
muita garra,

crescer timidos
2% ou 3%.

[ 22 By

cenarios de crescimento timido. Esse
foi o principal obstaculo (do ano)”.

Tanto o nivel de emprego quan-
to os investimentos ainda ndo foram
retomados com maior vitalidade. De
acordo com Amauri, o faturamento
das empresas oscilou entre a esta-
bilidade e um crescimento peque-
no. Resumindo: 2017 foi mais um
ano que exigiu muita criatividade
e coragem dos distribuidores para
manterem os resultados de 2016
ou com muita garra crescer timidos
2% ou 3%.

O destaque positivo fica para os
distribuidores que buscaram novas
areas de atuagdo, seja em novos seg-
mentos, seja com novos produtos, e
também para aqueles que moderni-
zaram suas estruturas internas, pro-
curando fazer mais, ainda que com
0s mesmos recursos. “Tivemos acoes
pontuais de executivos empreende-
dores que aproveitaram o momento
dificil para inaugurar novas unidades
e expandir seus negocios para outras
regides do Pais”, exemplifica o dire-
tor da Abreme.




0 grande divisor de aguas
de 2018 serdo as eleicdes
e a qualidade do sucessor
que vamos escolher. Disso
dependerdo os préximos
quatro anos e além.

AMAURI MENDES PEDRO |
ABREME

Quanto ao futuro, Amauri desta-
ca que o segundo semestre de 2017
ja se demonstrou superior ao primei-
ro, o que pode indicar o caminho de
retomada da economia em 2018,
ainda que de forma timida e cautelo-
sa. "Apesar da luz no final do tunel,
as perspectivas sdo conservadoras.
Deve haver algum crescimento de fa-
turamento, empregos e investimen-

0s"”, preveé.

Para o porta-voz, um grande desa-
fio deste ano sera fomentar e retomar
o crescimento da construgao civil e da
industria, de forma a fazer a roda da

economia girar novamente. Na opinido
de Amauri, “através da qualidade e
independéncia da equipe economi-
ca”, o atual governo demonstrou que
prioriza a estabilizacdo da economia
e o combate a inflacdo e deixou claro
que a aprovacao da reforma da Previ-
déncia sera fundamental para manter
essa direcdo. “Por outro lado, o gran-
de divisor de 4guas de 2018 serdo as
elei¢des e a qualidade do sucessor que
vamos escolher. Disso dependerdo os
préximos quatro anos e além”, obser-
va o dirigente.

Indagado sobre as recomenda-
cdes que faria aos distribuidores e
revendedores de material elétrico,
Amauri sugere monitorar de perto as
ac¢des da equipe econdmica, 0s movi-
mentos envolvendo as reformas e as
possibilidades de sucessdo do atual
governo. “Sao temas obrigatérios na
agenda dos executivos da distribui¢do
e provavelmente de todo o mercado”,
considera.

O diretor da Abreme diz ainda que
o lojista precisa manter a austerida-
de na administracdo de seu negocio,
além de continuar buscando maior
eficiéncia interna e novas oportuni-
dades externas, mantendo os clien-
tes atuais e conquistando novos com-
pradores. o
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SOMOS
A LUMINO

Atuamos com projetos de
iluminagao sustentavel,
através da tecnolegia gHID,
gque oferece a mais avancada
solugde para economizar
energia em luzes internas e
externas de alta poténcia.

gHID

Economia, Tecnologia
e Confiabilidade.

Q gHID permite economia de
energia, prolonga significativamente
avida (tll da ldmpada, reduz muito
os custos de manutencac & ainda
oferece uma luz mais clara e branca
do gue a tradicional HID.

DEPOIS

TECNOLOGIA NOVA

Reator eletrénico
para lampadas de alta poténcia

Economiza
entre 45% e 70%

Frequéncia de saida
ce 100.000Hz

Reduz custos e manutencao
Melhora de 2 a 3 vezes

a vida util da ldmpada
Capacidade de automacao
Dimerizacao e telegestao

LUMINO

ENERGY SOLUTIONS

—

+ 55 11 3846 4005
contato@luminosolutions.com
luminosclutions.com
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Festa e

reconhecimento

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON

vento mais tradicional da area

de distribuicdo de material

elétrico no Brasil, o Prémio

Abreme Fornecedores nova-

mente atraiu um grande ndmero de

personalidades da indUstria e do co-

mércio de materiais elétricos em uma

noite de festa e confraternizacdo na
capital paulista.

0 encontro, que incluiu coquetel,

jantar e a prdpria premiacao, é orga-

nizado pela Associacao Brasileira dos

Fotos: Ricardo Brito/HMNews

24 POTENCIA

PREMIO ABREME FORNECEDORES FECHA
O ANO DE 2017 EM CLIMA DE FESTAE

ESPERANCA DE DIAS MELHORES PELA FRENTE.
2= |

|




Revendedores e Distribuidores de Ma-
teriais Elétricos (Abreme), ocorreu no
dia 07 de dezembro no Buffet Torres, e
contou com a presenca de mais de 500
convidados ligados a este segmento.
Em sua décima terceira edicdo, a
premiacdo tem mantido o seu forma-
to ja ha algum tempo e tem servido
para que a industria da area elétrica
tenha uma boa nocao de como tem
sido avaliada pelos parceiros da dis-
tribuicdo. A NewSense, parceira ha
anos da associacdo, novamente foi a
responsavel pela pesquisa junto aos
lojistas de material elétrico. Os seg-
mentos abordados foram lluminacéo,
Fios e Cabos, Dispositivos Elétricos
e Material de Instalacdo, sendo que

Fotos: Ricardo Brito/HMNews

os trés primeiros colocados de cada
setor foram homenageados com os
troféus ouro, prata e bronze. Tam-
bém foram premiadas as industrias
que se destacaram na pesquisa em
relacdo aos anos anteriores.Assim
como ocorreu na edicdo anterior, de
2016, a Schneider Electric novamen-
te foi a empresa apontada pelos lo-
jistas como Fornecedor do Ano. Ja o
troféu Persona Abreme foi entregue
ao empresario Enrico Vezzani, da In-
dustria Coel.

Nas préximas paginas apresenta-
mos os vencedores do Prémio Abreme
Fornecedores 2017 e a lista dos dez
primeiros colocados em cada segmen-
to pesquisado.
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Dispan

PREMIO ABREME

A Dispan agradece a
lodos os clientes pela
premiacao Abreme no
ranking 2017 como
empresa deslague no
segmento de materiais
de mstalal;au. _
Reconhecimento de loda -
gualidade e esforco dos

“mais de 30 anos de

trabalhos dedicados na
fabricacao de perfilados.

www.dispan.com.br

MATRIZ NOVA DDESSA
comercial @dispan.com,br
19 3466:9300

FILIAL SAO PAULO
dispansp@dispan.com.br
11 22274141




m PREMIO ABREME FORNECEDORES

PREMIO PERSONA ABREME

Grancle empreendedor

ENRICO VEZZANI, DA COEL, FOl O HOMENAGEADO DA NOITE.

PREMIO PERSONA ABREME
Enrico Vezzani, da Coel, recebeu
o troféu Persona das maos de
Reinaldo Gavioli, diretor da
Abreme.

diretoria da Abreme fez uma

justa homenagem, através

do troféu Persona Abreme,

ao empresario Enrico Vezza-
ni, da Coel. Nascido em 1945 na cidade
italiana de Novellara, Enrico é filho de
Afro e Sara Vezzani.

A historia da Coel comeca em 1954,
no bairro do Ipiranga, em S&o Paulo, com
afabricacdo de painéis para automacao
industrial. Visionario e com um grande
conhecimento técnico, o Sr. Afro enxer-
gou neste segmento uma oportunidade
para inovar, investir e crescer. Anos de-

X3 rotencia

pois, Enrico iniciou suas atividades na
empresa, tendo o seu primeiro registro
aos 14 anos.

Em meados nos anos 60, a Coel
iniciou artesanalmente a producgao
de instrumentos de controle de tempo
para uso em seus painéis, atendendo
uma caréncia local nesse segmento de
produtos. Esta também foi a década
do plastico, que possibilitou um gran-
de impulso para o desenvolvimento
de controles de temperatura, que foi
a segunda linha de instrumentos a ser
produzida pela empresa.

Na década de 70, a Coel passou a
se dedicar integralmente a fabricacdo
de instrumentos, ampliando as linhas
para contadores, protecdo, indicado-
res, controle de nivel e sensores. Neste
periodo, Enrico se formou em Admi-
nistracdo de Empresas pela Fundacéo
Armando Alvares Penteado, focando
suas atividades na area comercial.

Em 1981, a familia Coel cresce e
inicia sua producdo na cidade de Sao
Roque, em Sao Paulo, mantendo seu
escritério comercial no Ipiranga. Este
periodo também teve como marco a
verticalizacdo, internalizando as estru-
turas de ferramentaria, injecao plasti-
ca, estamparia e usinagem.

Com o passar dos anos, a Coel
manteve os pilares que representam
seus produtos: tecnologia, qualidade e
confiabilidade, tendo sempre o cliente
como foco. Desde modo, a casa se es-
pecializou em criar solucdes de van-

guarda. E Enrico, por sua vez, passou
a assumir o negécio como um todo.

J& nos anos 2000, grandes mu-
dancas expandiram o negdcio, tanto
no que se refere ao alcance geogra-
fico, quanto com relacdo a gama de
produtos. Nesta fase de expansao, a
Coel iniciou as suas atividades no Polo
Industrial de Manaus, permitindo ga-
nho de escala e automatizacdo dos
processos industriais.

Buscando maior desenvolvimen-
to tecnolégico, Enrico retornou a Ita-
lia e encontrou na Tecnologic S.p.A a
oportunidade de uma fusdo que en-
tdo formaria a parceria Ascon, Tecno-
logic e Coel, introduzindo um novo
segmento: o de controles de tempe-
ratura para equipamentos de refrige-
racao comercial.

A partir de 2010 a Coel ampliou a
presenca na América Latina por meio
de filiais no México, Col6mbia e Ar-
gentina. Hoje, mais de um milhdo de
produtos sdo produzidos anualmen-
te, reafirmando o compromisso com
a qualidade, por meio da certificacdo
ISO 9001 e homologagdes UL e CE.

Hoje, Enrico é visto ndo apenas
como um gestor, mas como um lider
e influenciador. Aquele que motiva e
inspira por seu exemplo e carater, fa-
zendo todos ao seu redor acredita-
rem que tudo pode ser aprimorado,
ndao apenas por seu otimismo, mas
pela histéria que construiu ao longo
dos anos. (]



CARAIBA.
A BASE DO SEU SUCESSO
SEETADERNESSOCEBRE

A Caraiba, Unica produtora de cobre primario

do Brasil e maior produtora de catodos, fios e
vergalhdes, traz a pureza do cobre Paranapanema
para o mercado. Com produtos ideais para fabricacao
de fios e cabos elétricos, a Caraiba une versatilidade,
resisténcia e qualidade para cada aplicacao.

@ www.paranapanema.com.br

vendas@paranapanema.com.br

&, (11)2199-7604 o Caraiba

CARAIBA.TUDO DO COBRE.
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FORNELCEDDR DO AND

Novamente em

primeiro lugar

SCHNEIDER ELECTRIC VOLTA A CONQUISTAR O
PREMIO DE FORNECEDOR DO ANO.

FORNECEDOR DO ANO

Momento de grande alegria para toda a equipe Schneider, quando juntos
subiram ao palco para receberem das maos de Francisco Simon, da Abreme,
o troféu de Melhor Fornecedor do Ano. Da esquerda para a direita: Ricardo
Menck, Cleber Moraes, Gerson Vieira de Souza, Patricia Cavalcanti, Anderson
Guerra, Tania Cosentino, Francisco Simon, Sonia Turolla, Klecios Souza, Davi
Lopes, Jonatas Abreu, Henrique Salles e Gustavo Martinazzo.

$sim como ocorreu Nos anos
de 2011, 2014 e 2016, mais
uma vez a Schneider Electric
chegou ao topo do Prémio
Abreme, sendo apontada pelos lojistas
de todo o Pais como Fornecedor do Ano.

Lider na transformacdo digital de
gerenciamento de energia e automa-

X3 rotencia

cdo, a Schneider Electric esta presente
no Brasil ha 70 anos. Com a constru-
cdo de sua primeira fabrica no Brasil
na década de 50, a empresa se rein-
ventou ao longo dos anos, passando
a atuar no setor de energia e tecno-
logia. Atualmente, a companhia conta
com cinco unidades fabris e dois es-

critérios administrativos no Pais. Com
forte atuacdo no mercado de distri-
buicdo elétrica, oferece solucdes para
todas as etapas do processo, desde
o planejamento até o momento da
instalacao.

Seu portfélio em distribuicdo elé-
trica é composto por itens como: aca-
bamentos elétricos, disjuntores de
poténcia, protecao elétrica, painéis e
quadros de distribuicdo, seccionado-
ras fusiveis, carregadores para carros
elétricos, sistemas de monitoramento
de energia e poténcia, entre outros.

Além disso, a empresa dispde
de Servicos de Campo que cobrem todo
o ciclo de vida dos equipamentos de
distribuicdo elétrica e ainda permitem
gerenciamento, melhoria da eficiéncia,
reducdo do tempo de inatividade de
servico, bem como de riscos e custos de
seguranga, por meio de sua arquitetura
aberta em plug-and-play e habilitada
para loT, o EcoStruxure. o

PREMIO
ABREME 2011

Ranking Geral

Empresa Pontos

1° Schneider 1.041
2° Siemens 727
3° Philips 608
4° \Weg 484
5° Sil 370
6° Ledvance 358
7° Legrand 330
8° Steck 297
9° Fame 278
10° Tramontina 255




Cabos de
Média Tensao

Energia com MUITO MAIS EFICIENCIA até voce.

Fabricados com a qualidade e tecnologia Alubar, os cabos de MT
ALTEC® e COPPERTEC® sdo recomendados para utilizacdo em
redes de distribuicdo subterrédneas ou ao ar livre, para circuitos
de entrada/distribuicdo de energia em circuitos de alimentacéo e
distribuicdo de subestacdes, instalacdes comerciais e industriais,
em locais secos ou Umidos e aplicacdes similares.

www.alubar.net.br | comercial.cabos@alubar.net | (91) 3754.7155

ALUBAR

COPPERTEC

A energia do Brasil até voceé.

N
MGMT. SYS.
RvA C 046

INMETRO

Sistema de Gestdo da Qualidade
ISO 9001:2008 Certificado n° 34695

Sistema de Gestdo Ambiental ISO
14001:2004 Certificado n°® 43259
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MELHORES
EMPRESAS

POR CRITERIOS

Apoio de Marketing

Empresa Pontos

1° Corfio 1.385
2° Sil 1.342
3° Prysmian 1.190
4° Cobrecom 1.132
5° Nexans 835
6° Cobremack 572
7° Nambei 461
8° General Cable 430
9° Induscabos 337
10° Lamesa 192

Apoio Comercial

Empresa Pontos

1° Sil 1.436
2° Corfio 1.383
3° Prysmian 1.292
4° Cobrecom 1.027
5° Nexans 952
6° Cobremack 609
7° General Cable 465
8° Nambei 418
9° Induscabos 318
10° Lamesa 162

Qualidade

Pontos

1° Prysmian 1.471
2° Sil 1.405
3° Corfio 1.233
4° Cobrecom 993
5° Nexans 926
6° Cobremack 611
7° Nambei 489
8° General Cable 465
9° Induscabos 299
10° Lamesa 155

Empresa

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

X poténcia

AS DEZ . FiDs EcABOS

Ranking Gerdl

Empresa

SIL | OURO

Marcelo Barone, diretor-executivo

da Sil, recebeu o troféu Ouro do
segmento “Fios e Cabos” das
maos de Francisco Simon,
diretor da Abreme.

PRYSMIAN | BRONZE
Joao Carro Aderaldo, diretor
Comercial da Prysmian Cabos
e Sistemas do Brasil, recebeu o
troféu Bronze do segmento “Fios
e Cabos” das maos de Reinaldo
Gavioli, diretor da Abreme.

Pontos

1° Sil 1.397
2° Corfio 1.331
3° Prysmian 1.324
4° Cobrecom 1.046
5° Nexans 908

Empresa Pontos

6° Cobremack 599
7° Nambei 456
8° General Cable 454
9° Induscabos 317
10° Lamesa 169

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

CORFIO | PRATA
Joao Carlos Assoni, gerente
Nacional de Vendas da Corfio,
recebeu o troféu Prata do
segmento “Fios e Cabos” das maos
de Ricardo Ryoiti Daizen, diretor
da Abreme.

COBREMACK | DESTAQUE
José Carlos Matuiama, CEO da
Cobremack, recebeu das maos
de Joao Carlos Faria Jr., diretor

da Abreme, a homenagem como
empresa Destaque do segmento
“Fios e Cabos”.



www. Sil.com.br

Rolou
uma energia positiva
na premiacao Abreme!
E mais uma vez,

A SIL foi o destaque
levando o OURO.

Desde 2007, a SIL coleciona premiacdes desta
impaortante Associacdo. Dessa vez nao foi
diferente: Acabamaos de conquistar mais um
Prémio ABREME de Fornecedor Ouro no
segmento Fios e Cabos Elétricos Fste oo
resultado de um trabatho pautado na exceléncia
e transparéncia, com foco na satisfacdo deste
gle & o nosso principal motivo de existir:

VOCE, amigo, parceiro e cliente,

@-!ﬁlﬁdﬁcqbus @ @silfiosecaboseletricos
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MELHORES
EMPRESAS

POR CRITERIOS

Apoio de Marketing

Empresa Pontos

1° Ledvance 1.806
2° Philips 1.736
3° Ourolux 854
4° |ntral 468
5° Taschibra 365
6° FLC 333
7° Brilia 272
8° Kian 260
9° Avant 240
10° Marshal 219
10° Blumenau 219

Apoio Comercial

Empresa Pontos

1° Philips 1.823
2° Ledvance 1.814
3° Ourolux 833
4° Intral 524
5° Taschibra 483
6° Brilia 327
7° FLC 307
8° Avant 263
9° Golden 246
10° Kian 226

Qualidade

Pontos

1° Ledvance 1.973
2° Philips 1.836
3° Ourolux 540
4° Intral 527
5° Taschibra 504
6° Brilia 307
7° FLC 274
8° Avant 256
9° Kian 227
10° Blumenau 201

Empresa

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

[EZA rotencia

AS DEZ . ILUMINACAO

Ranking Gerdl

Empresa

LEDVANCE | OURO
Jorge Parente, diretor
da Abreme, entregou o
troféu Ouro do segmento
“lluminacao” para Jean Bazeto,
diretor de Vendas para o Canal
Trade da Ledvance Brasil.

OUROLUX | BRONZE
Antonio Carlos Pazeto, diretor
Comercial da Ourolux, recebeu
o troféu Bronze do segmento

“lluminacao” das maos de Paulo
Roberto de Campos, diretor da
Abreme.

Pontos

1° Ledvance 1.868
2° Philips 1.802
3° Ourolux 737
4° Intral 508
5° Taschibra 455

Empresa Pontos
6° Brilia 304
7° FLC 303
8° Avant 254
9° Kian 237

10° Blumenau 211

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

PHILIPS | PRATA
Gleiton Giovanelli, gerente de
Vendas para Canal Prof Trade da
Philips, recebeu o troféu Prata do
segmento “lluminacdo” das maos de
Marcos Sutiro, diretor da Abreme.

BRILIA LED | DESTAQUE
Leonardo Arruda (a esq.) e Willian
Parra (a dir.), respectivamente, diretor
Comercial e gerente Comercial da
Brilia Led, receberam das méaos de
Nemias de Souza Noia (centro),
diretor da Abreme, a homenagem
como empresa Destaque do
segmento “lluminacdo”.
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m PREMIO ABREME FORNECEDORES

AS DEZ . DISPOSITIVOS ELETRICOS
MELHORES Ranking Garal

E M P R ES AS Empresa Pontos Empresa Pontos
1° Siemens 2.188 6° Legrand 402
2° Schneider 2.053 7° Fame 368

POR CRITERIOS 3° Weg 1080 | 8°ABB 320

4° Steck 946 9° Eletromar 265
5° Soprano 490 10° Tramontina 218

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

Apoio de Marketing

Empresa Pontos

1° Schneider 2.104
2° Siemens 2.040
3° Weg 1.194
4° Steck 1.021
5° Soprano 518
6° Fame 354
7° ABB 313
8° Legrand 284
9° Eletromar 219
10° Tramontina 205

Hpoio Comercial SIEMENS | OURO SCHNEIDER | PRATA
Empresa Pontos Valério Zorzi Garcia, diretor Tania Cosentino presidente da

1° Schneider 2132 Nacional de Vendas da Siemens, Schneider Electric para a América
o i recebeu o troféu Ouro do do Sul; Patricia Cavalcanti gerente
2° Siemens 1.980 segmento “Dispositivos de Marketing da Schneider e Cleber
3° Weg 1.075 Elétricos” das maos de Paulo Moraes (a dir.), receberam o troféu
4° Steck 1.016 Roberto de Campos, diretor da Prata “Dispositivos Elétricos” de Jodo
5° Soprano 480 Abreme. Carlos Faria Jr., diretor da Abreme.
6° Legrand 422
7° Fame 387
8° ABB EYAS
9° Eletromar 293
10° Tramontina 226
Nualidade
Empresa Pontos
1° Siemens 2.523
2° Schneider 1.931
3° Weg 988
4° Steck 812
5° Legrand 482
6° Soprano iy WEG | BRONZE SOPRANO | DESTAQUE
7° Fame 362 Paulo Rogério Braz, gerente Paulo Gehlen (a esq.) e Gustavo Luis Boff
8° ABB 317 de Vendas da WEG, recebeu (a dir.), respectivamente CEO e gerente
9° Eletromar 275 o trof_el_J Bronz'e glo ssgment? Geral da Sopra_no, rt_eceberam das maos
. " Dispositivos Elétricos” das maos de Marcos Sutiro, diretor da Abreme, a
10° Tramontina 223 de Ricardo Ryoiti Daizen, diretor homenagem como empresa Destaque do
da Abreme. segmento “Dispositivos Elétricos”.

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

E rotencia
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m PREMIO ABREME FORNECEDORES

AS DEZ . MATERIAL DE INSTALACAO
MELHORES Ranking Geral

E M P R ES AS Empresa Pontos Empresa Pontos
1° Legrand 1.465 6° Real Perfil 425
2° Tramontina 1.090 7° Daisa 417

POR CR|TER|OS 3° Wetzel 794 8° Maxtil 361

4° Intelli 698 9° Eletropoll 353
5° Dispan 477 10° Tigre 315

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

Apoio de Marketing

Empresa Pontos

1° Legrand 1.444
2° Tramontina 1.036
3° Wetzel 858
4° Intelli 676
5° Dispan 538
6° Real Perfil 441
7° Daisa 405
8° Eletropoll 380
9° Maxtil 336
10° Tigre 295

Apoio Comercial

LEGRAND | OURO TRAMONTINA | PRATA
Empresa Pontos Francisco Filleti Neto, diretor André de Lima, diretor Comercial

1° Legrand 1.422 Comercial Distribuicdo e Projetos da Tramontina, recebeu o troféu
2° Tramontina 1.145 da Legrand, recebeu o troféu Prata do segmento “Material de
3° \Wetzel 749 Ouro do segmento “Material de Instalacdo” das maos de Paulo
4° Intelli 698 Instalacdo” das maos de Marcos Roberto de Campos, diretor da
5° Dispan 438 Sutiro, diretor da Abreme. Abreme.
6° Real Perfil 417
7° Daisa 413
8° Maxtil 383
9° Elecon 358
10° Eletropoll 328
Nualidade
Empresa Pontos
1° Legrand 1.526
2° Tramontina 1.081
3° Wetzel 785
4° |ntelli 716
5° Dispan 463 WETZEL | BRONZE DISPAN | DESTAQUE
6° Daisa 430 Sérgio Moreto, supervisor de Flavio Ricoldi Fernandes Luiz,
7° Real Perfil 420 Vendas da Wetzel, recebeu o gerente de Vendas Externas da
8° Maxtil 362 troféu Bronze do segmento Dispan, recebeu das méos de
9° Eletropoll 354 ':Material dc? Instalacao” da§ Jorge Parente, diretor da Abreme,
10° Tigre 344 maos de_ Nemias de Souza Noia, a homenagem como empresa
diretor da Abreme. Destaque do segmento “Material

de Instalacao”.

Fonte: Pesquisa NewSense/Abreme 2017

E rotencia



ecoenergy @

| ',-r ¢ Feilra e Congresso Internaclonal de Tecnologlas

Limpas e Renovavels para Geracio de Energla DAY fﬂgﬁiﬁgﬂh
B BICMASEA

FURAWTERNACIOAAL OF TECHOLDGOIAS PARA ENERCAL SOLAR

4
I *

yE.
DENUVAVEIS e~

DE MAIO DE 2018

RESERVE SEU ESTANDE AL EN0.S

+55 (11) 5585-4355 / +55 (11) 3159-1010
comercial@fieramilano.com.br DAS I3H AS 20

WWWENERSOLARBRASILCOMER

Local Eventos Simultdneocs Agéncia da Viagem Organizagdo a Promogao

a - = tecnomultimidia
A0 PAULO bxro EXPOSEC infocomm venice m_%



[\ I {@:\»]0 CONDUTORES

Cabos para ligacao

AVANCO TECNOLOGICO E RECUPERACAO DA ECONOMIA SAO FATORES
DETERMINANTES PARA O CRESCIMENTO DO SEGMENTO, QUE AINDA
SOFRE COM PRODUTOS QUE NAO SEGUEM A NORMALIZACAO.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

do importantes quanto os condutores convencio-
nais que fazem parte de uma instalacdo elétri-
ca fixa, os cabos para ligagdo de equipamentos
elétricos e eletrdnicos sdo fundamentais para
o bom funcionamento dos respectivos equipamentos e
para a seguranca da prépria edificacdo e seus usuarios.
Por isso, devem sempre estar em bom estado de conser-
vacdo, e sua construcdo e aplicacdo devem seguir rigo-
rosamente as recomendacdes de suas normas técnicas e
certificacbes, além de contar com o bom senso do insta-
lador ou eletricista.
As principais funcdes desses condutores elétricos sdo
a alimentacdo e o controle de equipamentos eletroele-
tronicos de uso residencial, comercial e industrial. Por se
tratarem de condutores que possuem grande flexibilida-
de, esses cabos sao indicados para ligagdes de aparelhos
elétricos em geral, moveis ou fixos, como aspiradores de
po, refrigeradores, luminarias, furadeiras, maquinas em
geral, além de extensdes elétricas, entre outros.

X3 roténcia




de equipamentos

Quase a totalidade das industrias de conduto-
res de energia para baixa tensdo produz os cabos
para ligacdo de equipamentos. E os principais mer-
cados consumidores desse tipo de produto sdo os
fabricantes desses equipamentos, empresas de re-
paros de aparelhos, distribuidores e revendas de
materiais elétricos.

Em termos de desenvolvimento tecnoldgico nos
ltimos anos, é importante mencionar o avango na
matéria-prima para cobertura desses cabos, que tem
evoluido muito, aumentando cada vez mais a flexi-
bilidade do produto final. “As empresas também es-
tao buscando solucdes e produtos sustentaveis. Um
exemplo sdo os condutores livres de halogénio (clo-
ro), que possuem baixa emissao de fumaca e que ndo
emitem gases tdxicos/corrosivos em casos de incén-

dio”, acrescenta Paulo Alessandro Delgado, gerente
de Marketing da Cobrecom Fios e Cabos Elétricos.

Pode-se dizer que o mercado de cabos para li-
gacdo de equipamentos estad evoluindo, mas no
mesmo ritmo (contido) da economia. Segundo os
fabricantes, as vendas desses condutores sdo im-
pulsionadas, preponderantemente, pelo aumento
da demanda de maquinas e produtos eletroeletrd-
nicos e novos projetos.

De acordo com Delgado, as vendas desses produ-
tos mantiveram-se na média em 2017, com quedas
em alguns momentos, reflexo do momento econémi-
co do Pais. "0 segmento estd atrelado as perspecti-
vas econdmicas e esperamos que haja crescimento
das vendas nos préximos meses”, afirma o gerente
da Cobrecom.

Normalizacao vigente no Brasil

Durante algum tempo, este mer-
cado foi regido pela norma ABNT NBR
13249:2000 — Cabos e corddes flexiveis
para tensdes até 750 V - Especificacdo,
que foi cancelada em 2009 e substituida
pelas seguintes:

) ABNT NBR NM 243:2009 — Ca-
bos isolados com policloreto de vi-
nila (PVC) ou isolados com com-
posto termofixo elastomérico, para
tensdes nominais até 450/750 V,
inclusive - Inspegdo e recebimento.

) ABNT NBR NM 244:2009 — Con-
dutores e cabos isolados - Ensaio de
centelhamento.

) ABNT NBR NM 247-5:2009 —
Cabos isolados com policloreto de
vinila (PVC) para tensdes nominais
até 450/750V, inclusive.

) ABNT NBR NM 287-1:2009 — Ca-
bos isolados com compostos elas-
toméricos termofixos, para tensdes
nominais até 450/750 V, inclusive.

) ABNT NBR NM 287-2:2009 —
Cabos isolados com compostos
elastoméricos termofixos, para
tensdes nominais até 450/750 V,
inclusive.

) ABNT NBR NM 287-3:2009
— Cabos isolados com compos-

tos elastoméricos termofixos, para
tensdes nominais até 450/750 V,
inclusive.

) ABNT NBR NM 287-4:2009
— Cabos isolados com compos-
tos elastoméricos termofixos, para
tensdes nominais até 450/750 V,
inclusive.

Vale aqui um esclarecimento impor-
tante: sequndo o engenheiro Hilton Mo-
reno, professor, consultor e diretor da
Revista Poténcia, a NBR 13249:2000
foi cancelada em 2009, sendo que a
NBR 5410 — Instalacdes Elétricas de
Baixa Tensdo em vigor, que é de 2004,

poTENcIA [EER
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menciona a norma em seu texto. Como
a NBR 5410 se encontra em processo
de revisdo, essas atualizacdes das re-
feréncias normativas serdo efetivadas
no novo documento. No mercado, en-
tretanto, ainda se fala na norma NBR
13249, mas na pratica, ela nao existe.

Ainda segundo o Professor Hilton,
aNBR 5410:2004 trata dos cabos para
ligacdo de equipamentos em uma nota
no item 6.2.3.2: Os cabos em confor-
midade com a ABNT NBR 13249 nao
sdo admitidos nas maneiras de instalar
previstas na tabela 33, tendo em vista
que tais cabos destinam-se tdo somen-
te a ligacdo de equipamentos.

"Existem varios cabos para ligacdo
de equipamentos disponiveis no mer-
cado, que atendem essa série de nor-
mas e sdo destinados especificamente
para ligar equipamentos, e ndo podem,
portanto, ser usados nas instalagdes
elétricas fixas convencionais, como em
eletrodutos, canaletas, perfilados, ban-
dejas, leitos, etc”, ressalta o Professor
Hilton Moreno.

Além das normas técnicas, ha uma
portaria do Inmetro que estabelece os
regulamentos para a avaliagdo de con-
formidade de tais produtos, que devem
assim ostentar o selo do Inmetro para
sua comercializacdo. Mas, apesar des-
sa exigéncia legal, os problemas rela-
cionados a falta de qualidade desses
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cabos e a concorréncia desleal ainda
persistem.

“A presenca no mercado de produ-
tos que nao seguem a normalizacdo e
ndo possuem a certificacdo prejudica
0 segmento como um todo, pois co-
loca em risco a seguranca dos consu-
midores e torna injusta a concorréncia
ao oferecer condutores bem mais ba-
ratos”, avalia Pedro Morelli, gerente
Comercial e de Marketing da SIL, que
completa: “Para mudar esse cenario, é
imprescindivel a atuacdo constante e
continua dos 6rgdos competentes, de
modo a inibir qualquer tipo de trans-
gressao as regras e normas”.

Morelli acrescenta que é impor-
tante lojistas e profissionais da area
ficarem atentos as empresas que fabri-
cam condutores elétricos fora de nor-
ma, com o produto com menos cobre,

por exemplo, pois a situacdo se agrava
com a capacidade reduzida do cabo de
conduzir energia, oferecendo riscos di-
versos, como alto consumo de energia
devido a perdas por efeito joule, dura-
bilidade reduzida, choques elétricos,
e até riscos de incéndio, entre outros.

Como medidas preventivas, acon-
selha-se checar se o fornecedor possui
tradicdo no mercado como fabricante
de fios e cabos elétricos, se possui um
site com sua histoéria e se seu endere-
co fisico é compativel com uma fabri-
ca de condutores séria e comprometida
(na maioria dos casos, as plantas sdo
grandes). Por se tratar de um produto
com selo do Inmetro obrigatério, tam-
bém deve ser consultado o site do or-
gdo para verificar se o cabo em ques-
tdo possui registro da marca de con-
formidade.

O uso incorreto dos
produtos e seus riscos

Os cabos para instalactes elétricas fi-
Xas convencionais sao aqueles presentes
dentro de eletrodutos, canaletas, bande-

O segmento esta atrelado as
perspectivas econdmicas e
esperamos que haja crescimento
das vendas nos proximos meses.

PAULO ALESSANDRO DELGADO
| COBRECOM

jas, leitos, instalados em obras, etc. J& o
cabo para ligacdo de equipamento vem
integrado com o equipamento de fabrica
para ligd-lo na tomada ou no ponto de
ligagdo. Exemplos: luminarias e eletrodo-
mésticos em geral, maquinas operatrizes
fixas ou moveis, etc. Também é permitido
usar esses cabos para ligacao de equipa-
mentos nas extensdes (réguas de toma-
das) vendidas no varejo.

Os tipos de cabos ou corddes para li-



gacdo de equipamentos mais populares
sdo o0 PP, o paralelo e o torcido. Os para-
lelos e torcidos possuem somente isola-
¢do e apresentam a mesma funcionalida-
de. Integram equipamentos “mais leves”
como abaijur, liquidificador, extensdo, etc.
J4 o cabo PP possui isolagdo e cobertura
em plastico (PVC). E bem antigo no mer-
cado (mais de 30 anos) e pode ter 2, 3,
4 e até 5 condutores.

Mas por que a NBR proibe usar os
cabos para ligacdo nas instalacoes elé-
tricas fixas convencionais?

A resposta tem a ver com as caracte-
risticas construtivas e propriedades fisicas,
quimicas e mecanicas que os diferenciam
dos demais. “A primeira e mais importan-
te é o tipo de composto quimico usado na
sua isolacdo e cobertura”, explica Hilton
Moreno. “Os cabos de ligacdo de equipa-
mentos tém uma resisténcia a abrasdo e a
impacto menor que a dos cabos indicados
para instalacdes fixas. Logo, eles s&o mais
delicados e mais frageis, sob o ponto de
vista da resisténcia mecanica”.

Outro ponto é que os cabos PP, pa-
ralelo e torcido ndo possuem por norma
técnica obrigatoriamente a propriedade
de ndo propagacao de chama, presente
nos cabos mais comuns para uso geral
nas instalacoes elétricas fixas. “Normal-
mente, eles sdo curtos, tendo 1, 5 ou 10
m no maximo e ficam instalados dentro
do mesmo ambiente. Por isso, a preocu-
pacdo da norma com a propagacgao da
chama é mais branda do que em outros
casos, se é que podemos dizer assim. Ja

Existem varios cabos para ligacao
de equipamentos disponiveis

no mercado, que sdo destinados
especificamente para isso, e nao
podem ser usados nas instalacées
elétricas fixas convencionais.

HILTON MORENO | PROFESSOR E
CONSULTOR

os cabos de instalagdes elétricas fixas sao
mais longos, podem mudar de ambiente,
passam de um comodo para outro, de um
andar para outro... E, com isso, ha grande
preocupacdo de que eles ndo propaguem
a chama. Trata-se de um pavio que pro-
paga o fogo”, explica Moreno.

Segundo Delgado, infelizmente, o
mercado ndo tem respeitado a regula-
mentagdo como deveria. “ O uso incorreto
do cabo de ligacdo de equipamento em
instalacoes fixas (aquelas que se utilizam
de condutores elétricos dentro de eletro-
dutos, leitos, bandejas, perfilados, e que
sdo aplicadas embutidas ou aparentes e
destinam-se a alimentacdo de tomadas,
pontos de energia em geral) ainda ocor-
re por falta de informac&o e desconheci-
mento das normas de instalacdo elétrica.
No entanto, a especificacdo dos cabos PP
em qualquer instalacdo fixa esta proibi-
da desde a Ultima revisdo da norma da
ABNT NBR 5410, em vigor desde 2004",
ressalta o gerente da Cobrecom.

0 cabo paralelo € menos usado de for-
ma indevida que o PP, j& que este Ultimo
possui aparéncia externa igual a um cabo
de 1 kV (unipolar ou multipolar), prescrito
noitem 6.2.3.2 da NBR 5410. 56 é possivel
distinguir entre um e outro, lendo as espe-
cificagbes técnicas e as gravages do cabo.

Existem alguns motivos que direcio-
nam o usuario ou instalador a optar pelo
cabo de ligacdo PP erroneamente, apon-
ta Moreno. “Em geral, o cabo PP é mais
flexivel que os cabos que a norma per-
mite usar em instalacdes elétricas fixas.
Logo, quando se tem ‘dois cabos iguais’,
sendo um mais flexivel (mais facil de
trabalhar), quem ndo conhece a especi-
ficacdo, vai preferir o mais facil. O preco
dos dois produtos ndo difere muito, dai
o condutor mais flexivel acabar ganhan-
do a concorréncia”.

Qutro fator que leva o instalador ou
usudrio a fazer a opcdo indevida: ele até
sabe que ndo pode usar o cabo de liga-
¢80, mas 0 usa porque estd com prego
melhor em determinada situagao ou por-
Que sempre UsOU, OU seja, esta acostuma-
do, nunca aconteceu nada e, por isso, ndo
liga para a norma. Por fim, ha o grupo de
risco formado por aqueles que ndo sabem
da existéncia e ndo conhecem a norma.

“Qutro agravante é que os cabos pa-

Por se tratar de um produto com
selo obrigatério do Inmetro, deve

ser consultado o site do 6rgao para
verificar se o cabo em questdo possui
registro da marca de conformidade.

poTENCIA [EXH
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ralelos e PP sdo muito usados de forma
indevida nas instalacdes temporarias em
geral (canteiros de obras, palcos para
shows e comicios, estandes de feiras e
exposicoes, etc.). E em casa, as pessoas
usam esses cabos para ligar tomadas,
principalmente”, adverte Hilton Moreno.
“Sendo menos resistentes e mais frageis,
a vida util desses cabos tende a ser me-
nor. Além disso, ele é mais propenso ao
dano no momento da instalagao, aumen-
tando os riscos de causar um curto-circui-
to e até incéndio. Também pode se tor-
nar um pavio curto, levando o fogo para
outros lugares e ambientes”.

O item 6.2.3.2 da NBR 5410 prevé o
uso de cabo unipolar ou multipolar (dois
ou mais condutores) nas instalacoes elé-
tricas fixas. Sdo cabos de 0,6/1 kV, aque-
les parecidos e até confundidos com os
cabos PP para ligagdo de equipamentos,
que tém classe de tensdo 450/750 V. Os
cabos 1 kV possuem requisitos fisicos,
quimicos e mecanicos superiores aos do

Condutores para uso em até 1 kV
sao fabricados em conformidade
com as normas ABNT NBR 7286
e NBR 7288, e destinam-se a
instalacées fixas.

NELSON VOLYK | SIL

A presenca no mercado de
produtos que ndo seguem a
normalizacdo e ndo possuem
a certificacdo prejudica o
segmento como um todo.
PEDRO MORELLI | SIL

PP e vdo além: também s&o flexiveis, ndo
sao propagantes de chama. Logo, alguns
especialistas da area sugerem substituir o
cabo PP do mercado pelo cabo 1 kV. No
entanto, os fabricantes rebatem a ideia,
alegando que os cabos possuem aplica-
cbes completamente diferentes.

“Os condutores para uso em até
1 kV sao fabricados em conformidade
com as normas ABNT NBR 7286 e NBR
7288, e sdo destinados a instalagoes fi-
xas. Para serem utilizados por anos sem
degradar a isolagdo, devem seguir as
diretrizes da NBR 5410, que define os
métodos de instalacdo dos cabos. As
aplicacbes desses cabos em ligaces de
equipamentos méveis podem acelerar
a degradagao do produto, em virtude
da constante movimentacdo que nao
é prevista nas normas”, adverte Nel-
son Volyk, gerente de Engenharia de
Produto da SIL.

Outra polémica em torno dos condu-
tores para ligacdo de equipamentos é que

0 cabo PP tripolar geralmente ndo vem
com o fio verde integrado, usado como
condutor de protecdo (fio terra). A nor-
ma de instalacdo exige que praticamente
todos os circuitos tenham o condutor de
protecdo, cuja cor padronizada é verde
ou verde e amarela.

De acordo com Moreno, existem
equipamentos que utilizam cabo PP ou
paralelo com apenas dois condutores,
classificados como Classe 2, que dispen-
sam o uso de condutor de protecao. Mas,
para os equipamentos Classe 1, é obriga-
tério 0 uso de cabos com trés condutores,
sendo um deles o fio terra. “No mercado,
a grande maioria dos cabos PP tripola-
res ndo tem o condutor de protegao.
Poucos usuarios exigem essa especifica-
¢do na hora de comprar. Logo, a maioria
dos fabricantes continua produzindo os
condutores sem o fio verde, porque nao
existe a demanda do mercado e, conse-
quentemente, a fabricacdo especial nao
compensa”, explica o professor.

Alguns produtos encontrados no mercado

Para esse segmento de mercado, a
Cobrecom produz o cabo PP Flexicom
500 V Multicondutores e o cordao Flexi-
com Paralelo 300 V. O cabo PP Flexicom
500V Multicondutores é indicado para a
alimentacdo de aparelhos eletrodomés-
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ticos, maquinas e ferramentas elétricas
portateis, que requerem um cabo de alta
flexibilidade e resisténcia a abrasdo. Para
tensOes nominais de até 500V, o cabo é
formado por fios de cobre nu, eletrolitico,
témpera mole, encordoamento classe 5

(flexivel). As veias sao isoladas com poli-
cloreto de vinila (PVC), tipo PVC/D torci-
das entre si, formando o nucleo. Sua co-
bertura é extrudada com PVC tipo ST 5.

O produto estd disponivel nas se-
guintes se¢des nominais: 2x0,5; 2x0,75;
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2x1; 2x1,5; 2x2,5; 2x4;
2x6; 3x0,5; 3x0,75; 3x1;
3x1,5; 3x2; 3x4; 3x6; 4x1;
4x1,5; 4x2,5; 4x4 e 4x6 mm?2.

0 cordao Flexicom Paralelo
300V é recomendado para a ali-
mentacdo de aparelhos eletrodo-
mésticos, ligagdes internas aparentes,
extensoes, luminarias e aparelhos porta-
teis. Para tensdes nominais até 300V, é
formado por fios de cobre nu, eletrolitico,
témpera mole, encordoamento classe 5
(flexivel), isoladas duas veias dispostas
em paralelo com PVC, tipo PVC/D para
70°C. Disponivel nas secdes nominais
de 2x0,5; 2x0,75; 2x1; 2x1,5; 2x2,5; e
2x4 mm?2.

Todos os produtos da empresa sao
produzidos nas fabricas da Cobrecom, lo-
calizadas em Itu (SP) e Trés Lagoas (MS).

Ja a SIL oferece o cabo Silflex PP 500
V, que possui grande flexibilidade e ex-
celente resisténcia a movimentacao, de

acordo com o
fabricante. Ideal
para ligagdes de
aparelhos elétricos em geral, méveis ou
fixos, como eletrodomeésticos, ferramen-
tas motorizadas e extensdes. Recomen-
dado também para ligacdes de pequenos
aparelhos eletrodomésticos, de ilumina-
¢ao, aparelhos portateis.

Outro produto, o corddo flexivel pa-
ralelo e torcido SIL 300V é indicado para
ligacdes de pequenos aparelhos eletro-
domésticos, de iluminagdo, aparelhos
portateis e extensdes elétricas.

O mais recente produto
da SIL para atender esse
mercado é o Silflex PP
500 V Pentapolar, lan-
cado durante a Feicon
~ 2017. Com cinco condu-
tores, o cabo é aplicado em
instalacbes moveis devido a
sua flexibilidade e grande resis-
téncia. Produzido nas se¢des de 1 mm? a
10 mm?, com veias nas cores preta, azul-
clara, marrom, laranja e a dupla coloracao
verde e amarela, o produto segue a nor-
ma NBR NM 247-5 e possui certificacdo
do Inmetro/TUV Rheinland.

Em 2017, a SIL registrou um cresci-
mento de 5% nas vendas desse segmen-
to em relacdo ao ano anterior. Os cabos
dessa area sao produzidos na fabrica de
Guarulhos (SP) e representam em torno
de 10% da produgdo total da empresa.
A empresa exporta para alguns mercados
da América Latina. (

Sao mais de

75.000

itens para
gerenciamento
de fios e cabos.

MADE FOR REAL"

A HellermannTyton fabrica uma solucdo completa de
acessdnios para: Amarragao, Fixacao, Isolacao,
Protegao e Identificagao de fios e cabos,

Entre em contato conosco que te ajudamos a encontrar
a melhor solucio para a sua aplicacao. Afinal temos
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KRJ completa
15 anos de atividades

% Por favor, conte, resumidamen-
te, a historia de vida da KRJ no
Brasil.

A KRJ estd presente no segmento
de conectores elétricos no Brasil desde
1997. Foi concebida por meio de uma
das empresas que futuramente daria
origem a KRJ, @ KRON Instrumentos
Elétricos, que, com seu conhecimento
de mercado e forca de sua marca, ini-
ciou a importacdo e a distribuicdo, em
territorio nacional, dos conectores tipo
cunha em aluminio, de origem ameri-
cana. A partir de 1999, com a implan-
tacdo de engenharia prépria, a KRON
iniciou o processo de nacionalizagao
dos conectores tipo cunha em alumi-
nio e o desenvolvimento dos conecto-
res tipo cunha para ramal de ligagao,

X rotEnCIA

com forte apelo técnico, que se tornou
um diferencial de uma linha otimiza-
da. Em 2002, trés empresas que eram
parceiras na operacdo de conectores
(KRON, RuF, Jaltec) e seus respectivos
socios fundaram a KRJ Industria e Co-
mércio Ltda.

3 Em qual segmento, especifica-
mente, a empresa atua e como

é composta sua linha de produ-

tos. Qual o carro-chefe?

A empresa atua no segmento de
distribuicdo de materiais elétricos,
hoje altamente regulado e controla-
do. Apesar de composto por empresas
privadas, em sua maioria, o setor ain-
da sofre forte interferéncia politica, a
exemplo da Medida Proviséria 579/12,

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

m entrevista exclusiva para a
Revista Poténcia, Roberto Ka-
ran Junior, diretor da KRJ, des-
taca que a historia da empresa
nestes 15 anos foi de muita superacao
para atingir seus objetivos e, hoje, o sen-
timento que prevalece é de satisfacdo
e orgulho, ja que todo esforco e inves-
timento valeram a pena para tornar a
companbhia referéncia em tecnologia no
mercado de conectores elétricos. Confi-
ra a seguir.

que causou grande descompasso nas
tarifas de energia com reflexos sentidos
até hoje, no que diz respeito ao ritmo
dos investimentos das concessionarias
distribuidoras.

Nosso portfolio é constituido por
conectores tipo cunha em liga de alu-
minio para derivacdo de rede e conec-
tores tipo cunha em liga de cobre para
conexao de consumidores a rede elétri-
ca. E mais: uma familia de terminais bi-
metalicos reutilizaveis; solugdes de co-
nectores perfurantes simples e multiplos
com quatro derivacdes para ligacdes de
consumidores, modelo KATRO, que atu-
almente é nosso carro-chefe; além de
uma linha de conectores perfurantes
para iluminagdo publica. Uma de nos-
sas Ultimas inovacdes é composta pela



familia de conectores perfurantes para
conexdo em condutores de média ten-
sdo, até 35 kV.

% Quais os principais publicos
ou consumidores da empresa?
Nossos principais clientes e pubi-

cos sdo as concessionarias distribui-
doras de energia elétrica.

% Onde é a sede da KRJ? Pos-
sui escritorios comerciais ou
representantes? Quantos co-
laboradores?

A sede da empresa estd localiza-
da no bairro de Vila Maria, zona norte
da cidade de S&o Paulo, e sua unidade
fabril no municipio de Guarulhos (SP).
Atualmente, possuimos representan-
tes em todo o territorio nacional, Amé-
rica do Sul e Central, Caribe e Orien-
te Médio. Nosso quadro compreende
atualmente mais de 50 colaboradores.

% De que forma os produtos sao
oferecidos ao mercado? Quais
os canais de vendas?

Nosso segmento de atuagdo segue
o perfil de venda técnica, caracteristi-
co de grande parte do setor elétrico.
Desta forma, todo e qualquer produto
tem de ser previamente homologado

Foto: Divulgacao

h 4
A empresa, nesses 19 anos,
passou por muitos desafios para
alcancar seus objetivos, e 0
maior deles foi chegar em 2018
consolidando a marca KRJ como
referéncia em tecnologia.

e padronizado pelas distribuidoras de
energia antes de ser comercializado.
Apods a homologacdo e padronizagao,
o produto ¢ fornecido via concorréncia
publica ou privada. Ao mercado geral,
o fornecimento é feito sob demanda,
para atender as obras de infraestrutu-
ra previstas nos planos de investimen-
tos das concessiondrias. Normalmen-
te, 0 atendimento é feito por nossos
engenheiros de vendas, que especifi-
cam e enviam as propostas comerciais
aos clientes — isto é feito por e-mail
obrigatoriamente, pois, com a legis-
lagdo fiscal vigente, que implantou o
instituto da Substituicdo Tributaria, é
impossivel enviar uma proposta co-
mercial sem ter todas as bases de cél-
culo demonstradas em uma planilha
previamente definida pela area fiscal
da empresa.

% 0 que podemos destacar nes-
tes 15 anos de atuacao? Por
que podemos dizer que a KRJ
construiu uma histéria de su-
cesso?

A empresa, nestes 15 anos, pas-

A KRJ hoje é reconhecida pela
qualidade de seus produtos, bom
atendimento e pontualidade de
seus prazos de entrega.

ROBERTO KARAN JUNIOR
| DIRETOR

sou por muitos desafios para alcan-
car seus objetivos, e o maior deles foi,
sem duvida, chegar aqui consolidando
a marca KRJ como referéncia em tec-
nologia. Desde o inicio, temos como
meta o lancamento de um novo produ-
to a cada ano e, gragas a uma politica
comercial agressiva, temos cumprido
este objetivo, com constantes inves-
timentos em recursos técnicos para
o desenvolvimento de novas tecnolo-
gias. Porém, fazemos isso sem nunca
abrir mao da austeridade financeira,
que nos permite manter o equilibrio
econdmico e nos possibilita manter o
DNA da inovacgao da empresa.

% Cite conquistas, fornecimen-
tos importantes, niumeros de
vendas, participacdo de mer-
cado, prémios, etc.

Ao longo destes 15 anos, foram
muitas conquistas e diversos prémios
recebidos como melhor fornecedor de
materiais elétricos para vdrias conces-
siondrias distribuidoras de energia. Em
2016, fomos agraciados pelo Grupo
Enel Brasil, do qual fazem parte as em-
presas Ampla (Rio de Janeiro) e Coelce
(Ceard). Também ja fomos premiados
pela qualidade e reconhecimento da
inovagdo dos nossos produtos, como
foi o caso do conector perfurante para
média tensao KARP, contemplado pelo
Prémio Inovacdo da Revista Poténcia,

poTENCIA [EER
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durante a 29? Feira Internacional da
Industria Elétrica, Eletronica, Energia
e Automacao (FIEE). Felizmente, a KRJ
hoje é reconhecida pela qualidade de
seus produtos, bom atendimento e
pontualidade de seus prazos de entre-
ga. Nestes 15 anos, viemos conquis-
tando maior participacdo em nosso
segmento e, principalmente, amplian-
do a participacdo no mercado externo,
uma vez que este ja representa 15%
do nosso faturamento.

3 Como a KRJ tem enfrentado
o periodo de crise?
Com uma boa administracdo fi-
nanceira, mantendo uma estrutura
enxuta e adequada as nossas neces-

v

Nascida com
0 DNA da
Inovacao, a
KRJ tem a

pesquisa como

prioridade e

principal destino
dos seus
Investimentos.
Cerca de 10%
a 15% do
faturamento
da empresa &
direcionado para
esta area.
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sidades, nunca assumindo compromis-
$0s maiores que suas possibilidades e
nunca recorrendo a empréstimos em
instituicdes financeiras.

% Quais os diferenciais e van-
tagens oferecidos por seus
produtos?

Nosso principal diferencial é sem-
pre nos antecipar as necessidades do
mercado e dos clientes, sendo fiel a
nossa missdo de desenvolver produ-
tos e solucdes de conexdo segundo
as prioridades dos usuarios, e realizar
melhorias, que podem ser aplicadas
ao dia a dia do eletricista e do profis-
sional da concessionaria de energia,
que atuam diretamente na constru-
cdo, operacdo e manutencdo da rede
de energia elétrica.

Além disso, realizamos constantes
investimentos no desenvolvimento de
processos produtivos, que otimizem
nossa linha e que nos permitam ter
capacidade de producdo, sem que
isto onere nosso custo fixo. Podemos
dobrar ou triplicar nossa capacidade
produtiva em pouco tempo sem gran-
des sobressaltos. Para exemplificar, em
2013, chegamos a produzir mais de
sete milhdes de pecas e, em 2016, com
o inicio da crise politica e econdmica,
disponibilizamos aproximadamente
quatro milhdes de pecas, sem afetar
nosso fluxo de caixa.

% Quanto a empresa exporta e
para quais paises?

Estamos presentes em toda a Amé-
rica Latina e em paises de lingua por-
tuguesa da Africa e no Oriente Médio.
Hoje, as exportacdes representam uma
média de 15% do nosso faturamento.

% Como é definida a politica
de lancamentos de produtos
na empresa? Quais foram os
itens lancados recentemente?
Sendo fiel a nossa missdo, estamos

sempre presentes em nossos clientes,

identificando possibilidades de de-
senvolvimento e, ao fazermos isso,
realizamos uma pesquisa de merca-
do, para apontar potencial de volu-
me, viabilidade técnica e econOmica,
e entdo, partimos para o desenvolvi-
mento efetivamente. O Ultimo produ-
to lancado foi um conector perfurante
para iluminacdo publica, que funciona
como uma tomada para conexao das
luminarias na rede de energia elétrica.
Buscamos padronizar este tipo de co-
nexao, que é feito por empresas con-
tratadas das prefeituras.

% Quanto, em média, a compa-
nhia investe em Pesquisa e
Desenvolvimento?

Nascida com o DNA da inovacéo, a
KRJ tem a pesquisa como prioridade e
principal destino dos seus investimen-
tos. Cerca de 10% a 15% do fatura-
mento da empresa é direcionado para
esta area. Sendo assim, investimos
macicamente em engenharia de pro-
duto, possuimos, além de impressora
3D, varios softwares que possibilitam
o estudo, desenvolvimento e testes de
novos produtos, considerando fatores
como dimensao, definicdo dos mate-
riais/compostos e desempenho.

% Quais os planos e estratégias
para os préximos anos?
Ampliacdo e continuidade dos in-

vestimentos na unidade fabril, tor-
nando interno o processo de injecao
plastica; otimizar os demais proces-
sos de fabricacdo e manter o ritmo
de desenvolvimento de novos produ-
tos e solucdes.

% Quais as metas de crescimen-
to/faturamento tracadas para
0s proximos anos?

Consolidar a participacdo da em-
presa no mercado externo, fazendo
com que as exportagdes representem
50% do faturamento da empresa nos
préximaos cinco anos. o



A SOLUCAO COMPLETA EM CONEXOES
PARA REDE AEREA DE DISTRIBUICAO

KBEX - Ramal do Consumidor
Solucda (nica para conaxio do
cabo extra-tlexivelMexivel com

KMED - Conexao do
Medidor de Energia
Solugdo dnica para
conexdo do cabo
watra-flesivil Hexivel ao
borne dos medidores

cabas multiplesados

ﬂﬁiﬂlﬁupaﬂb unesp E
KARP - Conector de Perfuracio para
Redes Protegidas de Média Tensio
Sem pecessidade de remoc3o e
recompasicao da cobertura do condutor,
Permite-a conexdo em linha Viva
Conector de perfurac 3o para as tensdes
de 15kY, 25kY e 35kY,

KLOK

Terminal Bi-metdlicocom
efeitomola para saida dos
transtormadores. sem
necessidade de ferramenta
especial para aplicacda

WWW. BLUEMEDIA COM.BR

KATRO - Conexdo da Rede
Secundaria ao Ramal de
Ligacdo com 4 saidas
Conexdo definitiva e
reutilizavel mais ponto de
KATIL - Conex3o em iluminacdo piblica
Conexao de luminarias ulilizadas em ilumimacao
piblica & rede de distribuic3h de enargia elétrica

atorramento ternporar ia

KRJ

15 anos

InovanDO EM conexoes ELETRICAS WWWL.KRJ.COM.BR

KRJ Ind. e Com. Ltda. - Rua Guaranésia, 811/815 - Sao Paulo, SP - Brasil - TelFax: 55 (11) 2971-2300
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Ahl‘eme FORNECEDORES

SOLENIDADE DE PREMIACAO REUNIU
CENTENAS DE EMPRESARIOS EM SAO PAULO.

todos cantando o Hino Nacional.

T Momento solene na abertura do evento,

X3 potEnciA




Francisco Simon fez a abertura
oficial do Prémio Abreme
Fornecedores/Persona 2017.

Patricia Paes Piazentino, mestre
de cerimonias, conduziu a noite
de premiacoes.

Amauri Mendes Pedro, da Abreme,
entrega o cheque da doacdo para
Glaucia Blazeck, do GPACI.

Ademir Alves e Julio C. Zenari, ambos da Comercial Ricardo Ryoiti Daizem, da Abreme; André Bendela,

Multfer Guagu; Daniel Toledo e Daniele Toledo, ambos da da Centelha; José Carlos Matuiama, da Cobremack.
Dimensional; Amauri Mendes Pedro, da Abreme.

Rodrigo Oliveira, Sandro Rezende e Lucimar Pivetta, da Prysmian, Lara Simon e Francisco Simon, da Abreme, e
Francisco Simon, da Portal e Joao Carro Aderaldo, da Prysmian. José Carlos Matuiama, da Cobremack.
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Viviane Rambelli, da New Sense; Paulo Alessandro Delgado,

da Cobrecom, e José Paulo Hernandes, da New Sense.

) Tl

Lara Simon e Francisco Simon, da Abreme; Cleber Moraes, da
Isac Roizemblatt, da Abilux; Nellifer Obradovic, da Schneider; Luis Valente, da Steck; Gerson Vieira de Souza e
Abreme; Marco Martins Poli, da Abilux; Roberto Saheli, Tania Cosentino, da Schneider, e Marcos Sutiro, da Abreme.
da Ourolux; Paulo Roberto de Campos, da Abreme.

Silvia Nalli, da SAS Nalli; Tarcial Maria Gianotti, da Comercial
Elefio; Nemias de Souza Noia e Manuel Rodrigues Real, Ficael; Sandra Nalli, da SAS Nalli; Fernado Terzian, da Comercial
ambos da Elétrica Itaipu. Ficael e Sofia Nalli, da SAS Nalli.

Eduardo Vinci, da Elétrica Itaipu; Enio Puga Noia, da

1 roténcia



Préemio Abreme Fornecedores

Alvaro Luis Luccas, da Scame Brasil; Melina Konig,
Ariane Francischetti e Lis Oliveira, da Nexans; Hilton
Moreno, da HM News e Loredana Aresi, da Scame Brasil.

Benedito Arruda, da Tramontina; Herve Salmon, da Sonepar;
Lara Simon e Francisco Simon, da Abreme.

Fernando J. N. Rocha e Nelllfer Obradowc da Abreme,
Francisco Pereira e Maria Teresa Romeo, da Company
Service; Andréa Assis Brunacci e Eduardo Brunacci, da Armec.

DE PE: Hilton Costa, Fernando Leonardis,
Paulo Boccardo, Alex Cassemiro e Thiago
Mendonca, todos da ABB.

SENTADOS: Paula Maggesi, Gustavo
Vazzoler, Giacomo Santos, Paolo Pescali,
Rafael Paniagua e Tais Rinco, todos da
ABB.
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Préemio Abreme Fornecedores

CLAMPER COBRECOM

Victor Fruges, da Obramax, Leonardo Scagliusi, Rodrigo DE PE: Pedro Paulo Assumpgao dos Santos, Marcelo Gayoto,

Simdes, Ana Maria Pinheiro, os trés da Clamper; Batista Thélio de Maia Bentes Junior, Celso Ribeiro Guimaraes Junior,
Garcia, da Comercial Eletrica PJ; Thomas Aoki e Edison Paulo Alessandro Delgado, Gilberto Calage Alvarenga, todos

Ferreira de Oliveira, ambos da Elétrica Comercial Andra. da Cobrecom, e Almir Rogério Fernandes Lima, da Santil

Materiais Elétricos.

SENTADOS: Mauro Moreno Fernandes, Bruno Hashimoto
Bittar e Gustavo Verrone Ruas, da Cobrecom.

T

COBREMACK COEL
DE PE: Luciano Cardile e André Rizzo, Fabio Brandao, Silvio Barbelli, Luciano Piraino, Ana Carolina
ambos da Cobremack. Brandao, Cristina Vezzani, Enrico Vezzani, Ana Rita Vezzani,

SENTADOS: José Arnaldo Guerra, Alessandra C. Silva, Fernando Lemos e Edson Lara, todos da Coel.

José Carlos Matuiama, Carlos Augusto Rafaini, Aldevan
Junior e Demistocles Empke, todos da Cobremack.

23 rotencia
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Associacdo Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

Préemio Abreme Fornecedores

CONDEX EATON
Fernando Jorge, Rafael Bragagnolo, Julio Bragagnolo, DE PE: Fernando Bevilacqua e Cristian Garcia da Eaton.
:Z?::It IanDB:Id;ag::(silrE:Itli( I:;Zizgdnaolco(;rll.:;szedace, Olavo SENTADOS: Marcio Rigato, Thiago Silva, Rafael Souza,

) ! ’ Rodrigo Silva, Marcelo Scatini, Michel Leis e Vladimir
Queiroz da Eaton.

i J ,u‘il'"" . : .

GENERALCABLE GFC

Mariana Kokron, Silvio Vaquelli, Samuel Felicio, Sidney DE PE: Rafael dos Santos, Danilo Di Pieri e Jeomar Tassi.
Marques, Tiago Souza, Ismael Silva, Renan Ozilio e Guilherme SENTADOS: Renata de Mello. Daniela Garcia. Thereza

Camelo, todos da General Cable. Benassi, Greice Ferrari, Valentim Ferrari, Fabio Ferrari e
Joel Navarro Jr.
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HELLERMANN TYTON

DE PE: Luis Fernando, Alexandro Zavarizi, Marcio Favilla e
Andrey Antonio, todos da Hellermann Tyton.

SENTADOS: Ricardo Fragata, Anderson Sato, Juarez
Santos, Juarez Dias, Antonio Carlos e Renato Bandeira,
todos da Hellermann Tyton.

LEGRAND

Rodrigo Baldin, Evandro Goncalves, Jean Luc Cartet,
Demetrius Basile, Nelson Rebelato, Flavia Carli, Thiago
Freccia, Francisco Filleti Neto, Alexandre Freitas e Mario
Bordin, todos da Legrand.

[ roténcia
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LEDVANCE

Jeffit Moraes, Carolina Nascimento, Carlos Joel dos
Santos, Julio Damasceno, Jean Bazeto, Pedro Sega,
Lucas Santos, Marcelo Marques e Ricardo Passos,
todos da LEDVANCE.

4
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NEXANS
DE PE: Alexandre Marques, Alain Girard, José Luis Guaste e
Julio Bertolin, todos da Nexans.

SENTADOS: Gustavo Camargo, Maisa Oliveira, Lis Oliveira,

Marcos Benassi, Ariane Francischetti e Melina Konig, todos
da Nexans.
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Associagao Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

Préemio Abreme Fornecedores

-
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oL OUROLUX
DE PE: Eneyda Alves e Danilo Moretti, ambos da OL. DE PE: Mateus Maia Bicalho e Douglas de Moraes, ambos
SENTADOS: Carlos Alberto A Silva, Wyler Gray Mello, da Ourolux.

Antonio Montanaro, Panayotis N Spanos, Ronald SENTADOS: Francisco Pedace Netto, Walmir Sola, Renata
Leptich, Antonio Palma, Darci Martins e Marcio L Correa, Pilao, Carlos Saheli, Antonio Carlos Pazetto e Roberto
todos da OL. Saheli, todos da Ourolux.

PERFIL LIDER PHILIPS

DE PE: Luis Oliveira Carlos Mendonga, Jodo Caram, Sérgio Costa, Marcio

Quintino, Gleiton Giovanelli, Regina Grellet, Andre

SENTADOS: Jodo Moura de Aratijo, Junior Araujo, David Rocha, Gerival Pereira e Lucas Silva, todos da Philips.

Carmona, Glaucia Coelho, Déborah Lima, Marcia Pitta,
Luis Felipe Guarnieri e Walney Miron, todos da Perfil
Lider.
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PRYSMIAN GROUP
DE PE: Marcos Pigozzi, Costanzo Di Cicco e Marcelo De

Paola, todos da Prysmian.

SENTADOS: Lucimar Pivetta, José Rubens Assumpcio,
Alba Lima, Sandro Rezende, Rodrigo Oliveira e Jodao Carro
Aderaldo, todos da Prysmian.

SIEMENS

DE PE: Marcio Gomes

SENTADOS: Pablo Fava, Valério Garcia, Claudia
Pozzato, Miguel Manas, William Pereira, Eduardo
Medeiros, Rafael ladocicco e Alberto Naffah, todos
da Siemens.

3 roténcia

SCHNEIDER

DE PE: Jonatas Abreu, Davi Lopes, Anderson Guerra,
Gustavo Martinazzo, Henrique Salles e Ricardo Menck,
todos da Schneider.

SENTADOS: Gerson Vieira de Souza, Sonia Turolla,
Patricia Cavalcanti, Cleber Moraes, Klecios Souza e Tania
Cosentino, todos da Schneider.

SIL

Pedro Morelli, Halley Freitas, Maria Luisa Barone, Silvio
Barone, Marcelo Barone, Ana Luisa Barone, Fernando
Almeida, Rodrigo Morelli, Claudia Laureano e Marcelo
Moretto, todos da Sil.
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Préemio Abreme Fornecedores

STECK TRAMONTINA

DE PE: Marcelo Morales, da Steck; Tania Cosentino, da Elias Guerra, da Perez Materiais Elétricos; Marcos
Schneider; Luciano Fernandes, Fabio Brito, Camila Clauhs e Tomazel, da Tramontina Eletrik; Vagner Sarro, da Galassi
Vanderlei Souto, da Steck. Materiais Elétricos; André de Lima e Julio César Valerini,

ambos da Tramontina Eletrik; Evandro Belissimo, da
EletroMais; Rodrigo Duarte, da Contato Materiais
Elétricos; Luiz Fernando Leal, Comercial Leal e Benedito
Arruda, da Tramontina Eletrik.

SENTADOS: Daniel Santos, Karina Callegari, Melissa Rossini,
Luis Valente e Marco Volpe, da Steck.

WEIDMULLER WETZEL

DE PE: Deodato Vicente, Fernando Montanhano e Marcelo Marcelo Vanzei, da Nortel; Sérgio Moreto, Cleber
Molina, todos da Weidmiiller. Gongalves, Moacir Tassinari, Walter Martinelli, Diana

SENTADOS: Vanessa Alencar, Daniela Pidone, Paulo Araujo, Ishimitsu e Thiago Reducino, todos da Wetzel.

Flavio Herrera, André Pisaneschi, Nelson Joaquim e Débora
Mancini, todos da Weidmiiller.

POTENCIA
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Marcos Sutiro
Diretor Colegiado Abreme - abreme@abreme.com.br

om o advento da tecnologia as
mudangas acontecem cada vez
mais com maior velocidade, fa-
zendo com que o ritmo dos ne-
gécios também seja acelerado. Com isso
novas competéncias vém sendo requeri-
das dos profissionais contemporaneos.

Por mais que os estimulos estejam
por todos os lados, existem profissionais
que insistem em manter antigos para-
digmas para vender, ainda acreditam
que a venda é fator de sorte e que bas-
ta uma boa conversa para entdo con-
vencer o cliente para que a venda seja
concretizada.

Sao vendedores que ndo se atua-
lizam e continuam abordando clientes
oferecendo produtos e servicos utilizan-
do chavdes antigos e metodologias ultra-
passadas. O curioso é que nao se atua-
lizam e acreditam que o mundo ir4 lhes
acompanhar nesta insana decisdo! Sdo
como os dinossauros, serdo substituidos
por aqueles que se modernizaram, se de-
senvolveram e oferecem além de preco
e produto, pois agem como gestores de
negdcio, aproveitando as potencialida-
des da empresa que representa, buscam
oferecer aos clientes servicos e solugdes
com diagndstico preciso da necessidade.

O profissional de vendas deve ser na-
turalmente comunicativo e criativo, além
disso, deve desenvolver competéncias
como empatia e saber ouvir. Buscando
entender as necessidades ndo explicita-
das, oferecendo solugdes que fagam da

3 roténcia

vendedor
inossauro

AQUELES QUE NAO SE DESENVOLVEM E NAO ACOMPANHAM
AS MUDANCAS PROVOCADAS PELAS INOVACOES NAO
SOBREVIVERAO NO MERCADO DE TRABALHO, SERAO COMO
0S DINOSSAUROS QUE, APESAR DE FORTES E GRANDES, NAO
PERMANECERAM PARA CONTAR A HISTORIA.

compra uma experiéncia, criando valor
para o cliente.

Sao observadas algumas caracteris-
ticas bem desenvolvidas nos vendedores
de sucesso, entre elas:

¢ Planejamento, foco e disciplina: Manter

o habito de planejar, ter foco e discipli-

na na execucdo fara com que o apro-

veitamento do tempo seja maximizado

e com isso a produtividade aumenta.

Mantendo o foco e disciplina nas ati-

vidades diarias sera possivel perceber

melhoria nos resultados e também no
nivel de energia e otimismo.

3¢ Conhecimento nos produtos/servicos
bem como a aplicagdo e inovagoes
da &rea de atuacdo: Ter pleno co-
nhecimento dos produtos com suas
caracteristicas, limitacdes e funcio-
nalidades é um diferencial de venda.
Muitos clientes procuram um produ-
to e desconhecem novas tecnologias
disponiveis. Oferecer a solugdo certa
pode trazer étimos resultados.

3¢ Acompanhamento do pedido: A ven-
da é concretizada quando o cliente
recebe e utiliza o produto ou servico

adquirido, entdo é necessario fazer o

acompanhamento de todas as eta-

pas do pedido, certificar que o que
foi prometido serd cumprido aumen-
tard as chances de corrigir eventu-

ais falhas no decorrer processo que
prejudicaria a satisfacdo do cliente.

3¢ Acompanhamento pds-venda: Uma
atitude proativa depois de efetivada
a venda para saber como foi a ex-
periéncia sera fator de diferenciacao
da empresa, aproveitando o momen-
to para fortalecer a escolha e ouvir
o feedback do cliente. O follow-up
pos-venda é um excelente motivo
para estreitar o relacionamento com
o cliente e favorecer uma imagem
positiva da empresa. Caso a experi-
éncia tenha sido negativa serd uma
oportunidade para solucionar o pro-
blema e reverter a situacdo.

3¢ Buscar o desenvolvimento constante
obtendo sempre novos conhecimen-
tos é fundamental para se manter
ativo no mercado de trabalho, por
isso, é importante que independen-
temente da idade ou segmento de
atuacdo, o profissional se mante-
nha atualizado quanto as praticas,
produtos e tecnologias disponiveis.

3¢ O profissional que deseja se desen-
volver tem informacao a disposicdo
até mesmo de forma gratuita atra-
vés da internet, ter atitude e buscar
melhoria pode trazer excelentes re-
sultados para o profissional, para os
clientes e para a empresa.
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A ISC BRASIL 4.0 se renova para apresentar aos profissionais do
setor de seguranca o que ha de mais inovador e revolucionario em
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Silvia Helena Real

Advogada do Lima Janior, Domene
e Advogados Associados - area
Ambiental

Comité Orientador para Imple-

mentacdo de Sistemas de Lo-

gistica Reversa (CORI), aprovou

a Deliberacdo n® 11 de 25 de
setembro de 2017, publicada no Dia-
rio Oficial da Unido em 26 de setem-
bro de 2017.

Presidido pelo Ministério do Meio
Ambiente, o CORI, no uso de suas
atribuicdes, elaborou a deliberacao
com o objetivo de estabelecer, dentre
outras, diretrizes para a atuagdo dos
agentes publicos, iniciativa privada e
sociedade civil, através da integracdo
dos sistemas de logistica reversa por
intermédio de acordos setoriais ou
termos de compromissos, assumidos
pelos entes envolvidos na cadeia de
logistica reversa.

A Deliberacao busca, ainda, estimu-
lar o desenvolvimento de mecanismos
para a nao geracdo de residuos ao lon-
go do ciclo de vida dos produtos, bem
como promover o aproveitamento dos
residuos gerados, direcionando-os a ou-
tra cadeia produtiva, mediante producdo
e consumo de materiais reciclaveis e
reciclados, incentivos a participacao de
cooperativas e associacdes de catadores
de materiais, assumindo, também, cara-
ter educativo e orientador.

| 60 oyl

Foto: ShutterStock

Novas Diretrizes
Para Sistemas de
Logistica Reversa

e Residuos
Solidos

Além disso, dentre as principais di-
retrizes da Deliberacdo n° 11, estao:
¥ Implementacéo de sistemas de lo-
gistica reversa e de planos de ge-
renciamento de residuos solidos;
¥ Instituicdo, pelos fabricantes, im-
portadores, distribuidores e co-
merciantes, de entidades gesto-
ras, dotadas de personalidade
juridica propria, para viabilizar
a implementacao de sistemas de
logistica reversa;
% Determinacdo para que fabrican-
tes, importadores, distribuidores

e comerciantes de produtos e
embalagens passiveis de logisti-
ca reversa instituida por acordo
setorial firmado com a Unido, e
que ndo tenham assinado tal do-
cumento, estdo obrigados a im-
plementar sistemas de logistica
reversa com as mesmas obriga-
¢des assumidas pelos signatarios
dos acordos;

¥ Manter o sistema de informacdo
atualizado e disponivel, permi-
tindo viabilizar a fiscalizacdo e o
controle adequados;
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% Definicdo de metas e cronogra-
mas de implementacdo dos sis-
temas de logistica reversa, esta-
belecendo-se metas progressivas
e cronogramas que contenham a
previsdo de evolucdo de sua im-
plementacdo até o cumprimento
da meta, atribuindo-se prazos que
poderdo ser diferentes, de acordo
com as peculiaridades regionais e
demais condicdes que possam in-

fluenciar o cumprimento das me-

tas e cronogramas;

¥ Criacdo do GAP — Grupo de Acom-
panhamento de Performance, for-
mado pelos representantes das
empresas fabricantes importado-
ras, comerciantes e distribuidoras,
ligadas a cadeia de produtos pas-
siveis de logistica reversa ou por
representes da entidade gestora,
se houver, que deverdo elaborar
e veicular relatérios anuais de de-
sempenho com base nos acordos
setoriais ou termos de compro-
misso firmados;

% Os sistemas de logistica reversa
ja existentes deverdo adequar-se
aos termos da Deliberacdo CORI
n° 11,

Na prdtica, as novas regras para
implementagao dos sistemas de logis-
tica reversa estabelecidas pela Delibe-
racao n° 11, certamente representam
importante ferramenta para viabili-
zacdo da governanca ambiental dos
residuos solidos, notadamente pela
adocao de modelo participativo, que
contempla a inclusao de todos os en-

Foto: ShutterStock

tes envolvidos na cadeia dos produ-
tos sujeitos a logistica reversa. Con-
vém ressaltar, no entanto, que estes
entes envolvidos, em especial os fa-
bricantes, importadores, distribuido-
res e comerciantes, por consequéncia,
estarao sujeitos e devem estar atentos
a fiscalizacdo e autuagdo dos 6rgédos
integrantes do SISNAMA quanto a
eventuais ilicitos administrativos, por
descumprimento de obrigacdes pre-
vistas no sistema de logistica reversa
implantado, com aplicagdo de mul-
tas que variam de R$ 5.000,00 a R$
50.000.000,00, sem prejuizo da res-
ponsabilizacdo civil.

ABREME

Associagdo Brasileira dos Revendedores
e Distribuidores de Materiais Elétricos

FUNDADA EM 07/06/1988

Rua Oscar Bressane, 283 - Jd. da Saude
04151-040 - S&o Paulo - SP
Telefone: (11) 5077-4140
Fax: (11) 5077-1817
e-mail: abreme@abreme.com.br
site: www.abreme.com.br

Diretoria Colegiada

> Francisco Simon
Portal Comercial Elétrica Ltda.

P> José Luiz Pantaleo
Everest Eletricidade Ltda.

> José Jorge Felismino Parente
Bertel Elétrica Comercial Ltda.

> Paulo Roberto de Campos
Meta Materiais Elétricos Ltda.

P> Marcos Augusto de Angelieri Sutiro
Grupo Mater

P> Nemias de Souza Néia
Elétrica Itaipu Ltda.

> Reinaldo Gavioli
Maxel Materiais Elétricos Ltda.

Conselho do Colegiado

> Jodo Carlos Faria Junior
Elétrica Comercial Andra Ltda.

P> Ricardo Ryoiti Daizem
Sonepar South America

Diretor-Executivo

P> Amauri Mendes Pedro

Secretaria Executiva
P> Nellifer Obradovic
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Jornada tecnica
do conhecimento

ULTIMA EDICAO DE 2017 DO FORUM POTENCIA LEVA
INFORMACOES E NOVIDADES PARA PUBLICO DE RIBEIRAO PRETO.
TAMBEM JA FORAM DIVULGADAS PROXIMAS CIDADES A RECEBER

O CONGRESSO TECNICO EM 2018.

cidade de Ribeirdo Preto (SP)

sediou em novembro a 25°

edicdo do Forum Poténcia, pro-

ovido pela HMNews Eventos.

Essa foi também a Gltima etapa programada
para o ano de 2017. Desde 2015, se ins-
creveram para participar do Férum mais de
12.500 profissionais e 3.200 empresas. E

REPORTAGEM: PAULO MARTINS

para 2018 tem mais. A previsao € reiniciar
o ciclo de palestras no més de maio.

A etapa de Ribeirdo Preto do Férum
Poténcia foi realizada no dia 21 de no-
vembro, no Hotel JP, e recebeu congres-
sistas de diversas cidades da regido e
também de municipios de estados mais
proximos, como Minas Gerais. O publico

foi formado por estudantes e profissio-
nais como eletricistas, professores, en-
genheiros, autdnomos, vendedores, téc-
nicos e instaladores, que representaram
industrias, escolas, escritérios de projeto,
instaladoras, empresas de manutencao,
construtoras e 6rgaos publicos, entre ou-
tros estabelecimentos.

Fotos: Divulgacdo
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Bel Ribeira
PRXIMAS SDADE UEVARECEBERO Horig(;)nte Curitiba Goiania Recife S&o Paulo erltrgo
FORUM POTENCIA (PR) (GO) PE AR P) (SP)

JUNHO

JULHO

Esta edicao contou com o patrocinio
das seguintes empresas: Procobre (Insti-
tuto Brasileiro do Cobre), Soprano, FLIR,
Philips, Weidmiiller Conexel, Elétrica PJ,
KitFrame, AltoQi, Dutotec, Cobrecom,
WAGO e Nortel, além do apoio do Senai
(confira a sequir um resumo das apre-
sentagdes dos palestrantes).

Sob a coordenacdo do professor Hil-
ton Moreno, o Férum Poténcia con-
siste em eventos com duracdo de um
dia, reunindo palestras de consultores
renomados e especialistas de empre-
sas, que discorrem sobre temas como
iluminacdo, energia fotovoltaica, baixa
tensdo, média tensdo, medicao e ter-

AGOSTO

v

mografia, eficiéncia energética, painéis
elétricos e automacao.

As cidades que vao receber o Férum
Poténcia em 2018 sdo: Belo Horizonte
(maio), Curitiba (junho), Goiania (julho),

Energia solar e eficiéncia

Representando a escola Senai de
Ribeirdo Preto, o palestrante Kleber
Messias falou sobre o universo da ener-
gia solar fotovoltaica. De acordo com o

especialista, a quantidade de energia
solar que atinge a terra em um ano é
maior do que as reservas naturais de
todas as outras fontes disponiveis so-

OUTUBRO

A e

QI TTEES

Recife (agosto), S&o Paulo (outubro) e
Ribeirdo Preto (novembro).

Para 2018, uma novidade do grupo
HMNews, que edita também a Revista
da Instalacdo, é a realizacdo do Férum
da Instalagdo. O congresso sequird os
mesmos moldes do Forum Poténcia,
mas 0s assuntos abordados serdo ou-
tros - além da area elétrica, incluirdo
segmentos como HVAC-R, instalacdes
hidrossanitarias e gas. Mais detalhes
serdo divulgados em breve.

Confira na sequéncia e nas proximas
paginas um resumo das apresentacoes
feitas pelos especialistas durante a eta-
pa Ribeirdo Preto do Forum Poténcia.

energética

madas. Conforme destaca o palestran-
te, apenas duas horas de sol seriam su-
ficientes para gerar toda a energia con-
sumida pela humanidade em um més.

poTENCIA [IER
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Os sistemas de energia fotovoltaica
dividem-se em duas modalidades: off-
-grid (isolados) e on-grid (conectados a
rede). O sistema de Geracao Distribuida,
na qual o proprio consumidor gera sua
energia, produz os seguintes beneficios:
economia na conta de energia elétrica;
geracdo no ponto de consumo; eficién-

cia energética; reducdo de perdas; alta
confiabilidade; economia em investi-
mentos de transmissao; utilizacdo de
fonte renovavel e abundante; geracdo
de empregos especializados; baixo im-
pacto ambiental; backup de energia, etc.

Quanto ao cenario de Geracdo Dis-
tribuida, Kleber destaca que o aprovei-
tamento da modalidade no Brasil ainda
é pequeno, em comparagao com paises
como China, Alemanha e Estados Uni-
dos. A projecao mundial para o merca-
do de energia fotovoltaica é de grande
crescimento.

No Brasil, Minas Gerais lidera o
ranking dos estados que mais investem
em tecnologia fotovoltaica, sequido por
Sao Paulo e Rio Grande do Sul. Quan-
to ao nimero de instalagdes por classe,
em primeiro lugar aparece a utilizacao
residencial, sequida pela drea comercial.

Consultor do Procobre, Hilton More-
no falou sobre “Eficiéncia energética das
instalagdes elétricas’. De acordo com ele,

varios fendmenos sdo capazes de provo-
car perdas nas instalagdes, como a ocor-
réncia de harmonicas e queda de tensdo.

Entretanto, ao obedecer as reco-
mendacdes das devidas normas técni-
cas, uma instalacao elétrica é capaz de
prover um nivel adequado de servico e
seguranca (por exemplo, NBR 5410),
com o menor consumo de energia elé-
trica possivel (IEC 60364-8-1).

A IEC 60364-8-1 Low-voltage elec-
trical installations — Part 8.1: Energy
efficiency (Instalagdes elétricas de baixa
tensdo - Parte 8-1: Eficiéncia energéti-
ca) fornece requisitos e recomendacoes
para a parte elétrica do sistema de ge-
renciamento de energia da ISO 50001
(NBR I1SO 50001:2011). Essa IEC apre-
senta requisitos e recomendacdes para
projetar uma instalacdo adequada de
modo a tornar possivel o gerenciamen-
to do desempenho energético da ins-
talagdo e atua em complemento a IEC
60364 (norma ‘mae’ da NBR 5410).

O engenheiro Tiago Dalzo-
chio, da Unidade Materiais Elétri-
cos da Soprano, deu detalhes sobre
o DR, dispositivos para geracao fo-
tovoltaica e a normalizacao de lam-
padas LED.

0 DR é um dispositivo
seccionador de corrente, com
disparador que atua basea-
do na detecc¢ao de correntes
de fuga, usando como base
a soma vetorial da corrente
que por ele passa. Sempre
deve ser usado um DR de
corrente nominal igual ou
superior a corrente nominal
do disjuntor.

A rotencia

Materiais Elétricos

|esopnnnu

O DR deve ser instalado para
protecdo do homem em ambientes,
por exemplo, como cozinhas, copas,
lavanderias e demais locais sujeitos
a lavagem; circuitos em qualquer lu-

1l

gar que contenha chuveiros e ba-
nheiras.
Quanto & area de energia foto-
voltaica, a empresa apresentou um
panorama da forma de geracao que
mais cresce no mundo e que
ja é amplamente difundida :
na Europa, por exemplo.
Os produtos de LED pre-
cisam agora atender 2 legis-
lacdo especifica, que esta-
belece inclusive datas para
comercializacdo das solu-
¢Oes. A Soprano apresentou
sua linha LED, formada pelos
modelos Bulbo A55/A60 e :
Tubular T8.

Fotos: Divulgacao



i ApalestradaFLIR, com o tema
i '"Termografia: Eficiéncia energética’,
foi apresentada pelo especialista
i Wellington Henrique Neves,

i da empresa parceira W FER.

i Pormeio da utilizacdo da
i termografia é possivel checar
i e garantir a eficiéncia das ins-
talacoes elétricas e prediais,
i detectando situagdes que
i envolvam perdas de energia
{ elétrica, além de fuga e m4
i isolagdo em sistemas de ar
i condicionado.

¢ Também é possivel de-
{ tectar umidade no interior
i de residéncias (paredes) e

i 'Luz além da iluminacao’ foi o
i tema da palestra da Philips, apre-
sentada pelo representante comer-
i cial Raymar Domingos. A ambi-
¢ cao da Philips ¢ levar a luz além da
iluminacao, tornando as pessoas
i mais seguras, felizes e produtivas.
i APhilips informa que tem se es-
forcado para tornar o mundo mais
i saudavel e sustentavel por meio da
i inovacdo. O objetivo da companhia
é melhorar a vida de pelo menos
i trés bilhdes de pessoas até 2025.

i Aempresa estima que sera ne-
cessario haver um crescimento de
i 70% nos pontos de luz até 2050,
i devido ao aumento da populagio

Unico fabricante com labora-
torio préprio de calibracdo e as- !
sisténcia técnica no Brasil, a FLIR
possui centro de treinamento !
préprio. Uma das dltimas
novidades da empresa é a !
solucdo FLIR C3, camera |
térmica de bolso com wifi,
resistente a quedas de até !
trés metros.

A FLIR possui ampla li-
nha de instrumentos de tes-
te e medicio e destaca ainda :
a marca Extech by FLIR,
com mais de 700 pro-
dutos em diversas :
categorias. :

até mesmo a presenca de gases (hi-
drocarbonetos, aménia, SF6, CO e CO,
sao gases que atualmente podem ser
tornados visiveis por infravermelho).

0 modo Philips de entregar so-
lugdes em iluminacdo visa: reduzir :
gastos de energia elétrica e gerar |
adequacdo buscando conforto (nas
casas); oferecer capacitacdo para o !
desenvolvimento sustentavel (gover-
nos); deixar as ruas ainda mais ilumi-
nadas e seguras (cidades); promover
adequacdo aos niveis exigidos por
normas, buscando seguranca, pro- :
dutividade e eficiéncia energética :
(escritorios e indstrias); aprimorar a :
experiéncia dos frequentadores com
e iluminacdo flexivel (estadios) e
ajudar vendedores aimpulsio- :

nar as vendas e a fidelizar o :
cliente (comércio). :

e ao crescimento da urbanizacdo. Ao
mesmo tempo, o mundo precisa de efi-
ciéncia energética, pois 75% da ilumi-
nacao de rua estdo obsoletas, usando
tecnologias ineficientes;

Fotos: Divulgacdo
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i Especialista no desenvolvimen-
{ to e fabricacdo de produtos, solu-
¢oes e servicos no ambito industrial
i de energia, sinalizacao e dados, a
i Weidmiiller Conexel focou o tema
eficiéncia energética, em sua pales-
i tra. A apresentacao ficou a cargo
i do executivo da companhia, José
de Paula, que mostrou solucgdes
i eficientes utilizando produtos
¢ Weidmiiller.

0 tema em questao esta cada vez
i mais em evidéncia no mundo todo,
i principalmente no meio empresarial,
e uma das principais ferramentas
i paranortear os trabalhos nesse cam-
i po consiste na norma ABNT NBR ISO
£ 50001 - Gest&o da Energia.

i Referéncia no desenvolvimento
i de Armarios Elétricos, Gabinetes de
Telecomunicacdes, Condicionado-
i res de ar e Trocadores de calor, a
i KitFrame esteve representada pelo
executivo Daniel Francisquini,
i que apresentou a palestra ‘Tec-
i nologia para armarios elétricos e
conjuntos com gavetas extraiveis'.
i Deacordo com o palestrante, a
{ nova NBR IEC 61439 exige a NBR
IEC 62208 como complemento. Ao
i definir os requisitos de construgao
i do conjunto, a nova norma NBR
IEC 61439 tornou indispensavel o
i cumprimento da NBR IEC 62208 -
i ou seja, a maioria dos ensaios exi-
: gidos pela IEC 62208 também sdo

I3 rotencia
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Vale lembrar que a adogao de so-
lugdes mais eficientes é capaz de ge-
rar beneficios como melhor aproveita-
mento dos recursos naturais; otimiza-
¢do do funcionamento de maquinas e

obrigatdrios para o cumprimento da
IEC 61439. Francisquini também falou
sobre certificacdo de produtos, as dife-
rencas entre painéis testados e painéis
certificados e detalhou a solucdo CCM

equipamentos; utilizacao de fontes
renovaveis e reducdo dos impactos
ambientais.
No meio profissional, é possi-
vel tornar mais eficientes uma série
de equipamentos, como motores, :
bombas, refrigeracdo, processos,
iluminagdo, ventilacao, ar compri- :
mido, aquecimento, etc.
José de Paula falou sobre algu-
mas solugdes da Weidmiiller que :
podem colaborar nesse processo,
como os sistemas de medicao de
energia ponto a ponto, que po-
dem ser aplicados desde o
CCM da fabrica até a area :

de producao, passando por

/) maquinas e conjuntos. ‘

Gaveta Extraivel, que possui trés
tipos de unidades funcionais (ga-
vetas): fixa, removivel e extraivel.
Destaque para os Conjuntos Tes-
tados SIELTT, da KitFrame, disponi-
veis até 6.300 A. A solucéo é testa-
da com os principais fabricantes de
componentes do mercado, oferece !
até 18 gavetas extraiveis por coluna '
e atende & norma NBR IEC 61439- :
1/2. Uma das atragdes da empresa :
é Drawex ConnectSafe, a gaveta ex- !
traivel mais completa do mercado,
com conexao de poténcia por sis-
tema de contatos deslizantes,
nao havendo movimentaco
dos cabos ou dos compo-
nentes. :

........................................................



i 'Acessorios elétricos e o concei-
i to FIDES' foi o tema apresentado
por Everton J. De Ros, da Duto-
i te, fabricante de eletrocalhas de
i aluminio, que destacou a linha de
Acessorios Elétricos QTMov.

i Para a Dutotec, os acessorios
i elétricos (tomadas, plugues conecto-
res, réguas, extensoes, carregadores,
i transmissores, etc.), precisam ter ca-
 racteristicas de Funcionalidade, In-
! tegracdo com o ambiente, Design,
Ergonomia e Seguranca (FIDES).

i AFuncionalidade retine concei-
 tos dos projetos dos produtos, apli-
cacdo e funcionamento, operacao
i intuitiva, usabilidade, durabilidade
i e aspectos relacionados a facilida-
¢ de de instalacdo e manutencéo.

: Integracdo com o Ambiente en-

DUTOTEC"

A eletrocalha de aluminio
que faz a diferenga.

volve o contexto relacionado a inte-
gracao do acessorio com o ambiente,
a integracdo da prdpria solugdo (to-
madas, interruptores, conexdes USB
todos no mesmo local, integrados),
e a compatibilidade com o ambiente
(radio interferéncia e compatibilidade

I-_' .
—

DUTOTEC

Fotos: Divulgagao

eletromagnética, sem gerar ruidos
induzidos ou conduzidos).
0 Design aborda conceitos re-
lacionados a beleza e ao desenho
dos acessérios, buscando manté-los
discretos e inseridos no contexto do
mobiliario/ambiente.
Ergonomia envolve aspectos :
antropométricos no uso de acesso-
rios, exigindo o menor esforco para :
o uso e facilidade de acesso (cone- :
x30 e desconexao), proporcionando :
conforto aos usuarios.
Seguranca consiste em aspec-
tos da seguranca elétrica dos aces-
sorios, certificacoes relaciona-
das, homologagGes de mate-
riais, controles de qualida- :
de aplicados e ensaios de
aprovacao. :

i Hilton Moreno, consultor da
i Cobrecom, falou sobre ‘Cabos elé-
tricos para instalacdes fotovoltai-
i cas'. Os cabos para instalagbes fo-
i tovoltaicas foram previstos para se-
rem instalados entre a célula foto-
{ voltaica e os terminais de corrente
i continua do inversor fotovoltaico.

: Com tensao maxima de 1,8 kVcc
i e adequados para operar em tempe-
{ ratura ambiente de -15°C até 90°C,
os Cabos para instalacoes fotovol-
i taicas precisam ter as seguintes ca-
{ racteristicas: o condutor deve ser de
i cobre estanhado (salinidade); o con-
 dutor deve ser classe 5 de encordo-
i amento (para permitir a movimen-

tacdo ocasionada pelo vento e a dila-
tacdo térmica dos arranjos e médulos
fotovoltaicos); a isolagdo e a cobertu-
ra devem ser constituidas por uma ou
mais camadas extrudadas de composto

nao halogenado termofixo (de modo
a minimizar ao méaximo o risco de :
faltas a terra e curtos-circuitos); de-
vem ser resistentes a radiacao UV;
devem ser resistentes a agua.
Os cabos para aplicacdo fo- i
tovoltaica s&o comumente de cor :
preta para auxiliar na resisténcia
a radiacdo UV. De acordo com Hil-
ton Moreno, apesar da distincdo :
por cor nao ser exigida, é recomen-
dado, quando possivel, fazer essa :
distincdo por cores. O especialista :
alerta ainda que o codigo de
cores utilizado deve ser ex-
posto claramente no local :
da instalacao. 5

POTENCIA
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necessidade do uso de terminais; acei-
ta todos tipos de condutores; oferece
muito mais op¢es em menos espago;
é mais robusta e tem maior durabilida-

i  Carlos Eduardo Demonte,
i especialista da WAGO, falou sobre
i "Conexdo elétrica & mola: uma solu-
¢dao moderna, segura e econémica’.

de; é resistente & corrosio e oferece
a melhor relacdo custo beneficio.

0 executivo apresentou detalhes
da Conexao automatica Wago para

i AWAGO é inventora dessa tecnolo-
i gia e lider mundial nesse segmento.
Segundo a empresa, a conexao
a mola WAGO possui as seguintes
i vantagens: é a prova de vibragdo
i e de choque; garante reducio no
tempo das instalagdes elétricas; é
i imune as variagbes de temperatu-
i ra; tem qualidade de conexdo ga-
rantida, independe do montador e
i de ferramentas especiais; segura
o condutor sem danifica-lo e sem

Fotos: Divulgagao

fechamento de caixas de passagem,
iluminacdo e chuveiros (Linha 222)
e para aplicagdo na indUstria nauti-
ca (ndo enferruja), instalagbes pro-
visorias (feiras, shows e estandes),
motores elétricos e som automotivo
(Linhas 222 e 221). Destaque tam-
bém para os plugues WINSTA®, que
substituem o uso de plugues
convencionais padrao ma-

cho-fémea para instalacgo :

de luminarias :

e a saude dos trabalhadores que, di-
reta ou indiretamente, interajam em
instalacdes elétricas e servicos com
eletricidade.

A NR 10 apresenta a seguinte exi-
géncia: nos trabalhos em instala¢bes
elétricas, quando as medidas de pro-

H Especialista em solucdes para
MRO (manutencdo, reparos e ope-
i ragdes), a Nortel possui 15 unida-
i des e distribui 9 categorias de pro-
dutos, totalizando 350 mil itens ca-
i talogados. O palestrante foi Marc
i Peter Hermman, executivo da

tecdo coletiva forem tecnicamen-
te invidveis ou insuficientes para
controlar os riscos, devem ser ado-
tados equipamentos de protecio
individual especificos e adequa-
dos as atividades desenvolvidas,
em atendimento ao disposto na !

JGB Equipamentos de Seguranca e
i empresa parceira da Nortel.

i 0 especialista falou sobre a
! questdo dos EPIs (equipamentos
de protecao individual) conforme a
i norma regulamentadora NR-10, do
{ Ministério do Trabalho e Emprego.
Essa norma estabelece os requisitos
i e condigdes minimas para o traba-
i lho com eletricidade, objetivando
a implementacdo de medidas de
i controle e sistemas preventivos,
de forma a garantir a seguranca

I3 rotencia

NR 6. Além disso, as vestimentas
de trabalho devem ser adequadas :
as atividades, devendo contemplar :
a condutibilidade, inflamabilidade e :
influéncias eletromagnéticas.
Marc Peter apresentou como :
funciona a vestimenta de protecéo :
a arco elétrico, os critérios para se-
lecdo de fibras técnicas, as fibras
utilizadas pela JGB e os teci- :
dos empregados pela em-
presa na confeccdo de ves-
timentas de protecao. :



i A apresentacdo da Elétrica PJ
 ficou a cargo de uma de suas par-
ceiras, a Schneider Electric. Ivan
i Lucio da Silva, engenheiro de
i Aplicacdo FD da tradicional fabri-
cante francesa ministrou a pales-
 traintitulada "Transformando seu
i mini-disjuntor em um controlador
i de carga”.

O destaque da apresentacao
i foi a solucdo PowerTag, que se-
i gundo a Schneider Electric é uma
exclusividade sua e o menor sen-
i sor de energia wireless do mundo.
i A ideia &, a partir do sistema de
comunicacao Acti9, transformar

i Especialista em softwares, a Al-
{ toQi esteve representada pelo en-
genheiro eletricista Francisco de
i Assis Aratjo, que falou sobre a
i solucao Qi Elétrico e os principais
recursos dessa ferramenta para au-
i tomatizar processos manuais e au-
i mentar a produtividade.

{  Uma das solucdes envolve o
lancamento automatico dos eletro-
i dutos. Inicialmente o especialista
! apresentou uma planta, com todos
0s pontos ja lancados, circuitos de-
i finidos e o quadro. Em um projeto
i tradicional, seria necessario efetuar
o lancamento dos condutos trecho
i a trecho, ligando todos os pontos.
i Com o Qi Elétrico é possivel com
apenas um clique efetuar todo o

ELETRICA' |

| Soludes que energizam negdcios

um disjuntor em um controlador de
carga. Ao conectar o sensor PowerTag
é possivel obter as informagdes ne-
cessarias para manutencao e moni-

Fotos: Divulgagao

lancamento, economizando muito
tempo e trabalho bragal do projetista.

De acordo com Francisco, em ques-
tdo de instantes, todo o lancamento
é efetuado por completo, interligan-
do todos os pontos. E ainda permi-

R
" N AltoQi

toramento das cargas do usuario. :
A solucdo PowerTag atende as
seguintes aplicacdes em monitora-
mento de energia: medicao precisa :
(classe 1 para energia e corrente);
monitoramento de carga (U, I, V, P,
PF valores instantaneos, pré-alar-
mes de sobrecarga, balanco de car-
gas); alarmes (sobrecarga, falta de
tensdo) e power availability (pré-
alarme 50% da carga e 80% da :
carga). E possivel utilizar o Power-
Tag em instalagdes horizontais :
ou verticais (até 20 sensores
por concentrador). :

.........................................................

te que o projetista faca diversos
ajustes buscando um tracado mais
econdmico com melhor aprovei- !
tamento no nimero de ligagdes.
Para isso basta acessar as configu-
racdes e serdo disponibilizados no :
menu ‘Operacdes’ alguns parame-
tros, como limite para aumento do :
comprimento total para incluir um
novo trecho de condutos, nimero
méximo de condutos conectados a :
mesma caixa (como teto, alto, mé- :
dio, baixo ou piso) e ainda o limi- :
te de poténcia para que se possa :
efetuar a ligacdo direta entre o i
quadro até o ponto deseja- '
do - desta forma obtendo
o melhor desempenho da
tubulacdo lancada. ‘

a7y 69 |
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Crescimento
e sustentabilidade

Cummins, fabricante global

de motores e geradores de

energia, atravessou o pico

da crise econdmica no Bra-

sil e vem aumentando as vendas no Pais.
Segundo a diretoria da empresa, entre
os meses de agosto e dezembro do ano
passado o avanco foi de cerca de 30%,
na comparagdo com o mesmo periodo
de 2016. A companhia projeta sélido
crescimento para 2018 e vai priorizar 0s
investimentos na producdo de geradores
com baixo impacto ambiental e em solu-
cbes modulares, a precos competitivos.
0 clima positivo também se reflete

na estratégia global de unificagdo em

todo o seu portfélio de negdcios Power
Systems com o novo posicionamento da

POTENCIA

CUMMINS
REGISTRA ALTA
NAS VENDAS
E INVESTE EM
TECNOLOGIAS
SUSTENTAVEIS.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

marca Cummins. Com efeito imediato,
as marcas Cummins Power Generation
e Cummins Onan nao estao sendo mais
usadas na comunicagao com o mercado.

A ousadia nessa trajetdria e as boas
perspectivas para a atua¢do da compa-
nhia no Brasil foram anunciadas por José
Sampério, diretor da Cummins para a
América do Sul, em coletiva de impren-
sa realizada no final de 2017, na sede
da empresa, em Guarulhos (SP). “Nos-
sas expectativas para 2018 sdao muito
positivas. Acreditamos que vamos se-
guir aumentando nossa participagdo
no mercado através de nossa estraté-
gia focada na marca, na qualidade dos
nossos equipamentos e Nos canais de
servicos”, destacou.

Foto: Divulgacao
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Acreditamos no aumento de nossa
participacdo no mercado através de
nossa estratégia focada na marca, na
qualidade dos nossos equipamentos
e nos canais de servicos.

JOSE SAMPERIO | DIRETOR CUMMINS
PARA A AMERICA DO SUL

Sampério demonstrou confianca nos
prognosticos, ja que a Cummins considera
0 Brasil a maior economia da América Lati-
na e o “motor” para os negacios de toda
aregido. Segundo ele, o Pais apresenta to-
dos os fundamentos para ancorar os mer-
cados vislumbrados pela companhia, entre
eles, construgdo civil, indUstria, agricultura,
hotelaria, varejo, telecomunicacdes (data

Foto: Divulgacao

centers) e salide. Todos eles importantes
consumidores de energia, que necessitam
de fontes complementares.

Segundo a empresa, de cada dez gru-
pos geradores vendidos no Brasil, trés sdo
Cummins. “Para nos, estes sdo nimeros
expressivos, considerando que o mercado
brasileiro é pulverizado e bastante com-
petitivo”, afirmou o diretor da Cummins.
Atualmente, um dos destaques é o merca-
do brasileiro de infraestrutura de redes de
telecomunicacoes (data centers), em fran-
co crescimento, alavancado pela deman-
da por conectividade e uso de celulares.

Em relacdo ao mercado externo, os
ndmeros de 2017 também foram positi-
vos. As exportagdes cresceram cerca de
20% frente ao ano anterior. “O Brasil é
um mercado bem posicionado para au-
mentar as vendas externas, pois esta lo-
calizado no meio do continente, facilitan-
do o acesso a paises como Chile, Argen-
tina, e Coldmbia”, ressaltou Sampério.

0 mercado da América Latina é o
segundo mais expressivo para a Cum-
mins, onde a empresa possui 6 GW ins-
talados nos ultimos cinco anos, 1 GW
vendido em 2017 e 20 distribuidores.
Brasil e México sao os maiores merca-
dos, com 28,8% e 28,2% de participa-
¢do nas vendas, respectivamente. Chile,
juntamente com Peru, respondem por
25,2% e a Argentina por 10%.

Perfil

Fundada em 1919, a Cummins
fornece sistemas completos de ge-
racao de energia (a diesel, gas na-
tural e biocombustivel), atenden-
do demandas de diversos setores
e portes, com grupos geradores de
8 a 4.375 kVA, seja para operacgao
em emergéncia/back up, horario
de ponta, operagdo continua e co-
geracao.

Sediada em Columbus, India-
na (EUA), a empresa esta presen-
te em 197 paises, com mais de 55
mil funcionarios. Ao todo, sao cin-
co plantas e uma rede de mais de
600 distribuidores/filiais. As ativi-
dades da companhia concentram-
se em quatro unidades (Motores,
Power Systems, Componentes e
Distribuidores), responsaveis por
um faturamento global de US$
17,5 bilhdes.

No Brasil, a Cummins possui
sete distribuidores e 37 pontos de
atendimento, com estrutura com-
pleta para desenvolvimento do
projeto, venda, locagao, instala-
¢do do equipamento, treinamento
operacional e assisténcia técnica.

Equipamentos com baixa emissao de poluentes

Os investimentos em maquinas mais
limpas e eficientes também vao permitir
que a Cummins lance, nos préximos dois
anos, geradores com baixa emissdo de
poluentes, como os sistemas hibridos, a
precos competitivos. A empresa também
aposta no incremento tecnoldgico dos dis-
positivos de controle e manutengao e pai-
néis dos equipamentos. “Acreditamos que
agregamos valor a um gerador quando ele
se torna mais amigavel ao ser operado.
Exemplo disso é o painel de controle mo-
dular de energia lancado neste ano, que
fornece um produto padrao, de baixo custo

e de disponibilidade rapida, que se adapta
com simplicidade a muitas necessidades
dos clientes”, citou Sampério.

Assim como 0s investimentos para
gerar energia de forma mais limpa, o
desenvolvimento de novos produtos e
a diversificacdo/adequacdo de plata-
formas de acordo com a cadeia ener-
gética local fazem parte da estratégia
da companhia. De acordo com Rodrigo
Giglio, gerente de Engenharia da Cum-
mins, uma das inovac¢des oferecidas aos
clientes sdo as “arquiteturas modula-
res”, que permitem a montagem de um

sistema de energia com mais de 250 mil
combinagdes, a partir de apenas cinco
produtos. “Isso nos da total agilidade no
atendimento e possibilidade de apresen-
tar solugdes customizadas, sem os pro-
blemas que muitas empresas enfrentam
ao trabalhar com equipamentos de mar-
cas diferentes, dificultando a integracdo
do conjunto do sistema”.

A telemetria é outro pilar importan-
te dos desenvolvimentos da companhia,
voltado a evolucdo continua dos siste-
mas de monitoramento remoto aplica-
dos a geracgdo de energia. o

POTENCIA



m CORDOES DE REFERENCIA PARATESTES

O que é diferente nos

EMBORA POSSAM PARECER, OS CORDOES DE REFERENCIA
PARA TESTES (SIGLA EM INGLES TRCS) NAO SAQ PATCH-
CORDS, OU SEJA, CABOS DE INTERCONEXAO USADOS EM
CABEAMENTO ESTRUTURADO NA CONEXAO OU NA AREA DE
TRABALHO PARA LIGACAO ENTRE EQUIPAMENTOS E TOMADA
DE REDE. EXISTEM PEQUENAS DIFERENCAS ENTRE ESSES
CORDOES, UTILIZADOS PARA A CERTIFICACAO DE SISTEMAS
DE CABEAMENTO DE FIBRAS PARA OS PADROES ANSI/TIA, 1SO/

IEC, ABNT/NBR OU IEEE.

O que é diferente?

0s TRCs sdo construidos com cabos
de referéncia e finalizados com conecto-
res graduados para referéncia.

Conectores graduados para re-
feréncia possuem tolerancias muito
mais apertadas com um diametro de
nucleo consistente e concentricida-
de de nucleo/revestimento, - isto &,
redondeza -, em todo o cabo. Estes
conectores também tém tolerdncias
mais estritas que os conectores pa-

drdes — segundo as atuais Normas
conectores de referéncia multimodo
devem ter uma perda acoplada de
< 0.10 dB e conectores de referén-
cia monomodo devem ter uma perda
acoplada de < 0.20 dB.

Em contrapartida, um padrdo re-
gular de cordao pode ter variagcdes no
didmetro do ndcleo e na geometria do
cabo, com uma perda de conector tipi-
ca que varia entre 0,20 e 0,5 dB para

multimodo e entre 0,3 e 1,0 dB para
0 monomodo.

O desempenho dos conectores
graduados para referéncia é defini-
do pelos padrdes da industria ANSI /
TIA-526-14-C e IEC 61280-4-2 e pela
Gltima revisdo do padrdo ANSI / TIA-
568. O padrao 3-D exige limites de
teste ainda menores no acoplamento
entre os conectores de referéncia para
conectores padréo.

POTENCIA



e como escolher?

Por que preciso deles?

Quando se trata de testar sistemas
de fibra, é importante entender que
perda do conector se refere a perda de
um par acoplado de conectores — na
verdade, é impossivel medir um Unico
conector. Entao, para testar a perda do
primeiro conector, ele deve ser acoplado
a um conector de qualidade conhecida
semelhante. O conector graduado para
referéncia do TRC ndo afetard negati-
vamente a medicdo — independente do
conector ao qual esteja acoplado.

Por exemplo, supondo que vocé
esteja instalando conectores LC de
baixa perda, que tém uma perda ti-
pica de cerca de 0.15 dB. Se vocé
testasse esse conector acoplando-o
a um conector que tenha uma perda
superior a 0.15, vocé tera um péssi-
mo resultado. Mais importante ainda,
se 0 conector que vocé estiver usando
para testar tiver uma perda elevada,
vocé poderad ter gastos acima de seu
orcamento e falhar no que é realmen-

te uma excelente ligacdo. Os TRCs
também sdo necessarios para medir
a poténcia de saida do seu testador
para que possam ser calibrados com
0dB de perda. Isso é feito ao definir
uma referéncia com o TRC conectado
ao testador para levar em conta sua
perda. E um processo semelhante a
colocar uma tigela em uma escala e
depois calibrar a escala para zero para
obter uma leitura precisa do peso do
que foi colocado na tigela.

Como escolho um TRC?

Em primeiro lugar, é preciso ter cer-
teza de que o TRC escolhido combina
com o tipo de cabo e conectores que
estdo sendo testados. Se o sistema pos-
sui conectores LC, o TRC precisar ter um
conector LC. Ja em um sistema que uti-
liza fibra multimodo, o TRC precisa ser
construido de fibra multimodo. Por fim,
se 0 sistema monomodo utiliza conec-
tores polidos em angulo, o TRC deve
ser monomodo com um conector po-
lido angular.

E enquanto vocé pensa que pode
usar um patch-cord padrdo ou fazer

seu proprio TRC em campo, lembre-
se que a precisao de suas medidas
depende da qualidade de seu TRC.
Fazer TRCs em campo que atendam
as rigorosas tolerancias necessarias é
praticamente impossivel e ndo deve
ser tentada.

Os TRCs também precisam ser
mantidos limpos e em boas condi-
cOes, e testar TRCs deve fazer parte
do procedimento operacional padréo.
Para garantir que o TRC ndo tenha
degradado seu desempenho é reco-
mendavel testd-los antes de cada ci-

clo de teste ou em intervalos regula-
res. Testar os TRCs apos 288 testes
de fibra é uma boa regra geral, mas
em ambientes onde a poeira é um
problema, é preciso realizar testes
em intervalos mais curtos. Hoje ja
existem ferramentas no mercado que
acompanham o processo de teste e
gravacao de valores dos TRC. Verifi-
car os TRCs é a melhor maneira de
garantir resultados previsiveis e pre-
cisos, além de saber que, quando um
link falhar, o problema n&o foi causa-
do por um TRC ruim.

v

RICHARD LANDIM

E especialista de Produtos da Fluke
Networks Brasil, companhia que
atua no fornecimento de solucées
de teste de rede e monitoramento.
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Vendas de nobreaks

TS Shara se adequou as necessidades do mercado para fechar
2017 com saldo positivo. A empresa terminou 0 ano com um au-
mento de 10% nas vendas de nobreaks de média poténcia (de 3
a 60 kVAs). O aumento de vendas das linhas de média poténcia
ocorreu, principalmente, devido a entrada em novos segmentos de
mercado, como o setor de CFTV e portdes automaticos, que tiveram
a demanda aquecida em 2017.

Para atender esses mercados, a TS Shara lancou linhas de produ-
tos com inovacgdes que garantiram maior rendimento e autonomia
com menor consumo de energia. “Sao equipamentos desenvolvidos
com recursos de comunicacdo inteligente e indicados principalmente
para configuracdes que necessitam de maior poténcia ou autono-
mia, como servidores, microcomputadores, equipamentos eletroni-
cos de telecomunicagdes e para sistemas de portdes automaticos”,
comenta o CEO da TS Shara, Pedro Al Shara.

Outro fator que impulsionou as vendas da TS Shara em 2017
foram as parcerias firmadas com revendas especializadas e distri-
buidoras, como a JMC Elétrica, que atua ha 45 anos no mercado
de distribuicdo de material elétrico. “O acordo com a JMC refor-
¢ou nossa presenca no mercado de energia, de pequeno, médio e
grande porte, principalmente junto as construtoras, empresas de
engenharia, instaladores e consumidor final,
expandindo nossa capilaridade”, reforca.

Para 2018, a empresa continua apostando
no aperfeicoamento das linhas atuais de mé-
dia e grande poténcia, voltadas ao mercado
corporativo e no aumento do mix de produtos.
"“Investir nesse segmento faz parte da nossa
estratégia de crescimento. Vamos buscar novos
aliados comerciais no mercado de seguranca e
automacao bancdria, industrial e comercial para
ampliar nossa participacdo no mercado, além de
seguir investindo no treinamento e ampliacdo
das nossas equipes”, resume o CEO da TS Shara.

Metas de expansao

A Reymaster Materiais Elétricos esta reforcando sua equipe
de representantes para expandir a atuacdo da empresa em 2018
nos estados de Sao Paulo, Santa Catarina, Rio Grande do Sul e
Mato Grosso do Sul, além de algumas cidades do noroeste do
Parana. A distribuidora, que possui sede em Curitiba, ja atende
todo o pais, mas durante o ano de 2017 realizou diversas con-
tratagdes para comercializar ainda mais seus produtos nessas
regides, levando sua marca cada vez mais longe.

“Treinamos todos os representantes, apresentando os prin-
cipais produtos distribuidos e os seus diferenciais. Mantemos o
enfoque em itens de automacao, sensores, rotuladores Brother
e cabeamento estruturado”, conta Luciano Ferreira, gerente Co-
mercial da Reymaster. O Ultimo treinamento aconteceu em de-
zembro e preparou uma equipe de cinco representantes de ven-
das, que vao atuar nos estados de Santa Catarina e Sao Paulo.

Para Edson Luiz Fischer, diretor de uma empresa de representa-
¢do em Joinville (SC), ha muito mercado a ser explorado na cidade
eregido. “Em todos os ramos de atividade existe concorréncia, mas
também mercado para todos. A Reymaster tem uma caracteristica
diferente das outras empresas, porque além dos produtos basicos,
ela focou também em alguns técnicos e especificos, além da so-
lucdo como um todo, e isso poucas empresas possuem”, afirma.

Gelson Gil Fischer, coordenador de vendas em Sao Paulo, estd
otimista com 0 ano de 2018. “0 mercado de Sao Paulo é o maior do
Brasil e a forma de comercializar é diferente dos outros lugares do
pais. Justamente por ser grande, avalio que é um mercado carente
de um trabalho mais técnico, de especificagdo. Sdo Paulo sofre mui-
to com falta de seguranca, com problemas logisticos e a Reymaster
ja tem fidelidade de cliente, tem confianca e o reconhecimento de-
les. A empresa trabalha com valores, ética e seguranca. Existe toda
uma preocupacdo com o cliente e queremos levar isso para la".

Fornecedor global

A Schneider Electric, lider global em gestdo de energia elé-
trica e automacao, investe em sua subsidiaria brasileira e desig-
na a unidade de Curitiba (PR) como fornecedora global de seus
religadores automaticos. Apds seis meses de ajustes estruturais,
a planta viu sua capacidade produtiva triplicar para atender aos
mercados interno e externo.

Como informa Paulo de Tarso Gomes, vice-presidente de Glo-
bal Supply Chain para América do Sul da Schneider Electric, o Bra-
sil é responsavel por exportar para todo o mundo. “Em virtude de
marcos regulatdrios, vivemos aqui, assim como ocorre em outras
localidades, um aumento da demanda por essa solu¢do”, comenta.

“"A decisdo global de concentrar a fabricacdo de religadores
automaticos na planta de Curitiba mostra a forca da capacidade
competitiva do nosso pais”, declara Cléber Morais, presidente da

A rotencia

Schneider Electric para o Brasil. Para dar conta da maior produgao,
a unidade paranaense praticamente dobrou sua mao de obra fabril.

Os religadores automaticos sdo muito usados em redes de
distribuicao elétrica aérea em grandes centros urbanos, com alta
concentracao de usudrios, e tém a funcao de reestabelecer mais
rapidamente a energia, em caso de queda na maior parte das
vezes associada a tempestades ou problemas técnicos. A tecno-
logia permite as concessionarias prestar um servico de melhor
qualidade a populacao (evitando longos periodos sem energia
elétrica), além de otimizar seus préprios custos.

Dentre os clientes brasileiros, estdo as maiores concessiona-
rias de energia (incluindo grupos multinacionais), que respondem
pelo fornecimento de eletricidade para milhGes de usuarios em
suas areas de cobertura.
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REFERENCIA PARA QUEM PENSA
EM CONSTRUCAO E ARQUITETURA
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Com 24 edicoes de historia e vivendo um novo momento, a Feicon Batimat € o
Uinico evento da América Latina que proporciona uma visdo completa do mix de
setores da construgdo civil e arquitetura em um s6 lugar, trazendo diversas
marcas nacionais e internacionais.

0 evento é uma referéncia por ser considerado uma plataforma para construgéo
de negdcios e apresentagao de novidades do setor.

Uma vasta exposicéo e uma variedade de experiéncias, com foco em negécios,
contéudo e inovagdo, fazem com que a Feicon Batimat seja o inicio do
calenddrio da construcao civil no pais.
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MATERIAL REFLETIVO

Ja esta disponivel para importacdo no Brasil a tecnologia que promete revolucionar os uniformes
profissionais: a faixa refletiva 3M Scotchlite 5410 Diamond Mesh. O novo material da 3M é aplicado
em vestimentas de alta visibilidade, oferecendo maior visibilidade noturna, durabilidade, mobilidade e
conforto ao usuario. Diamond Mesh é uma tecnologia de conversao que proporciona pequenas aberturas
com formato de diamante na camada refletiva, onde o ar quente do corpo consegue passar, oferecendo
maior conforto térmico. A aplicacdo das faixas refletivas 3M 5410 Diamond Mesh ao vestuario é feita
por meio do processo de termotransferéncia, dispensando a utilizacdo dos métodos de costura. A faixa
refletiva 5410 Diamond Mesh atende os requisitos da NBR 15292, que regulamenta a utilizagdo dos
materiais refletivos em uniformes profissionais, assegurando visibilidade e seguranca ao trabalhador
dos mais diversos segmentos do mercado. Normalmente é aplicada nas regides dos bracos, pernas e
troncos. A tecnologia Diamond Mesh é de exclusividade da 3M. O novo produto atende a necessidade
de alto desempenho dos fabricantes de uniformes profissionais e ainda oferece dtimo custo-beneficio.

A 4
DESIGN E RESISTENCIA

Desenvolvidas de acordo com os requisitos da NR 12, IEC 60947-1 e 3, as Chaves Seccionadoras LB da
Schmersal s&o dispositivos mecanicos de manobra capazes de seccionar um circuito elétrico. Com design

compacto que facilita a instalacdo e ocupa pouco espaco no painel, as chaves suportam o grau de prote-
¢ao de até IP65 no painel frontal e possuem as certificagdes CE e UL, que garantem a confiabilidade e alta
durabilidade. Com estruturas feitas de materiais resistentes e desenvolvidas para suportar diversas apli-
cacbes em ambientes industriais, as chaves atendem a todas as exigéncias de seguranca, sdo faceis de
instalar e operar e proporcionam economia de espaco devido a possibilidade de montagem em trilho DIN.
A solugdo da Schmersal pode ser fornecida para montagem na porta do painel (topo) ou internamente
na placa de montagem (base), sendo a fixacdo da manopla frontal realizada por meio de 4 parafusos ou
©@22mm, atendendo as mais diversas aplicagdes. As Chaves Seccionadoras LB sdo ideais para sistemas mais
complexos, pois possibilitam a adi¢do de contatos auxiliares em ambos os lados da chave. Nos modelos de cha-
ves com fixagdo base, a abertura do painel s6 é possivel na posicao off e com possibilidade de travar o mecanismo com

até trés cadeados, eliminando um possivel fechamento do circuito em caso de uma manutencéo local. As seccionadoras séo apli-
cadas em todos os tipos de maquinas, nos setores de alimentos e bebidas, calcados, téxtil, automacao industrial, montadores de
painéis, panificagdo, furadeiras, tornos, entre outras, e podem ser utilizadas como chave geral, liga/desliga, chave de controle, etc.

v
AUTOMACAO INDUSTRIAL

A Festo, multinacional alema lider no mercado de automacao industrial, de olho na inovagao e no desenvolvimento da indis-
tria 4.0, apresenta como novidade o VTEM - Motion Terminal. A solucdo pode substituir mais de 50 componentes individuais, des-
de modificagbes basicas das fun¢des da valvula de controle direcional até o comportamento proporcional de diferentes perfis
de movimento por meio de aplicativos. Sao necessarios menos controladores em comparagdo com solucdes elétricas,
ja que um controlador pode realizar até oito movimentos com o VTEM. O consumo de energia também é redu-
zido e o espago necessario para instalacdo é diminuido em até 65%.

Atecnologia s6 é possivel com os avancos na tecnologia Piezo e uma combinaco de softwa-
res. Esse novo método de integracdo de funcdes simplificara toda a cadeia de valor, tendo
em vista que apenas um hardware é necessario. Na tecnologia Piezo, os sensores de curso
e de pressao integrados, juntamente com o controle por meio de aplicativos, abrem novas ;
perspectivas para os fabricantes de maquinas e clientes finais da industria. A fusdo de meca- v
nica, eletronica e software no Motion Terminal da Festo transformara um produto pneuma-
tico em uma verdadeira plataforma da Industria 4.0 e proporcionara uma producao flexivel. L] .
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Kaike, paciente do GRAACC,
com Reynaldo Gianecchini

COM A AJUDA DE MUITA GENTE, AMPLIAMOS 0 NOSSO HOSPITALE AS
CHANCES DE RECUPERACAO DE CRIANGAS E ADOLESCENTES COM CANCER.
NOSSO ORGULHO E PODER MOSTRAR A CADA DOADOR QUE SUA
CONTRIBUIGAO E INVESTIDA COM MUITA RESPONSABILIDADE PARA
OFERECER AOS PACIENTES, COMO 0 KAIKE, UM TRATAMENTO DIGNO,
HUMANO E COMPARADO AOS MELHORES DO MUNDO.

JUNTE-SE A NOS! SEJA UM DOADOR.

WWW GRAACC.ORG.BR
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> CURSOS

ISO 50001 - Sistema de gestao da energia - Interpretacao e implantacao
Data/Local: 19 e 20/02 — Sao Paulo (SP)

Informagdes: (11) 2655-9055 e spl.treinamento@br.bureauveritas.com

Instalacao de sistemas fotovoltaicos + NR 35
Data/Local: 19 a 21/02 — Ribeirdo Preto (SP)

Informagdes: www.bluesol.com.br

Sistemas isolados (off grid) - integrador
Data/Local: 19 a 22/02 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: (11) 4328-5113 e cursos@neosolar.com.br

Instalacao de painel solar
Data/Local: 22 e 23/02 — Rio de Janeiro (RJ)

Informacdes: www.bluesol.com.br

Energia solar: bombeamento de agua
Data/Local: 23/02 — Sao Paulo (SP)

Informacgoes: (11) 4328-5113 e cursos@neosolar.com.br

Sistemas de visao
Data/Local: 26 e 27/02 — Sao Paulo (SP)

Informagdes: (11) 5013-1852 e treinamento.br@festo.com

Aterramento elétrico e protecao de edificacoes e equipamentos sensiveis
Data/Local: 26 a 28/02 — Sao Paulo (SP)

Informagdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Integrador de sistemas residenciais
Data/Local: 27 e 28/02 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: (11) 5588-4589 e contato@aureside.org.br

Como se tornar um LEED AP BD + C (Building Design + Construction)
Data/Local: 27 e 28/02 — Sao Paulo (SP)
Informagdes: (11) 4191-7805 e cursos@gbcbrasil.org.br
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EMPRESA ANUNCIANTE

\ PAG,

Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

‘ TELEFONE

> ALUBAR 29 (91) 3754-7100 www.alubar.net comercial.cabos@alubar.net

» COEL 19 (11) 2066-3211 www.coel.com.br vendas@coel.com.br

» DISPAN 25 (19) 3466-9300 www.dispan.com.br comercial@dispan.com.br

> ENERSOLAR BRASIL 37 (11) 5585-4355 www.enersolarbrasil.com.br comercial@fieramilano.com.br

» EXPOLUX 1 (11) 3060-5000 www.expolux.com.br info@expolux.com.br

» FORUM POTENCIA 2e3 (11) 4225-5400 | www.forumpotencia.com.br publicidade@hmnews.com.br

P> GRAACC 79 (11) 5080-8400 | www.graacc.org.br graacc@graacc.org.br

» HELLERMANNTYTON 43 (11) 2136-9090 www.hellermanntyton.com.br vendas@hellermanntyton.com.br
> |FC COBRECOM 84 (11) 2118-3200 | www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br

P INFORMA EXHIBITIONS 59 (11) 3598-7800 www.informaexhibitions.com.br/ | heloisa.perrella@informa.com

> KRJINDUSTRIA E COMERCIO LTDA./KR) | 47 (11) 2971-2300 | www.krj.com.br comercial@krj.com.br

» LUMINO ENERGY SOLUTIONS 23 (11) 3846-4005 www.luminosolutions.com contato@luminosolutions.com

» PARANAPANEMA S. A. 27 (11) 2199-7604 | www.paranapanema.com.br/ vendas@paranapanema.com.br

» REED EXHIBITIONS ALCANTARA MACHADO 71 (11) 3060-4913 www.feicon.com.br rafael.pimenta@reedalcantara.com.br
P> REED EXHIBITIONS ALCANTARA MACHADO 33 (11) 3060-4990 www.reedalcantara.com.br/ info@reedalcantara.com.br

» REED EXHIBITIONS ALCANTARA MACHADO 83 (11) 3060-4717 www.fiee.com.br atendimento@reedalcantara.com.br
P REVISTA DA INSTALACAO 70e71 (11) 4225-5400 www.revistadainstalacao.com.br | publicidade@hmnews.com.br

» SIL FIOS E CABOS ELETRICOS 31 (11) 3377-3222 www.sil.com.br rodrigo.morelli@sil.com.br

» SOPRANO 35 (54) 2101-7070 www.soprano.com.br eletrica@soprano.com.br

» STECK 15 (11) 2248-7000 www.steck.com.br vendas@steck.com.br
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Imagens para 2018

DE FATO, UMA IMAGEM VALE MAIS DO QUE MIL PALAVRAS. SENDO
ASSIM, SEGUEM 3 MIL PALAVRAS PARA COMECAR 2018.

Abracos e até a proxima edicdo!

HILTON
MORENO
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FI E E ) 30° FEIRA INTERNACIONAL
DA INDUSTRIA ELETRICA, ELETRONICA,
ENERGIA E AUTOMAGAO.

ENERGIA PARA
GERAR RESULTADOS
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O EVENTO MAIS
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@5 Equipamentos Industriais

Encontre as melhores solucées para destacar seus proddutos
e servicos e alavancar grandes negdcios para sua empresal

Contate nossos consultores!

+55 11 3060.4724 comercial@fiee.com.br

www.FIEE.coM.BR

Apoio Oficial Organizagdo e Promocgédo

*’ « Reed Exhibitions
n& Alcantara Machado
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WWW.COBRECOM.CUMBR

-SCOLHA BEM
JUEM VATENTRAR
NA SUA CASA «

0 FI0S E CABOS ELETRICOS COBRECOM SAQ FABRICADOS SEGUINDD0S
MAIS RIGOROSOS PADROES DF QUALIDADE E ATENDEM A TODAS A8
NQBMAS EXIGIDAS POR LEIE PELDINMETRO. UTILIZADOS EMPROJETOS
[ TODOS 05 TIPS E PORTES, REUREMEM UMA S0 MARCA A
EXCELENCIA A SECURANGAEEURABILIDADE PARA AS SUAS
INSTALAGOES ELETRICAS. INVISTA NA MAIOR CUALIDADE. LEVE DS
PROCUTOS COBRECOM PARA A SUA CASA,

Fios e cabos eletricos

TELEFAX: (0111 2118-3200 + COBRECOM@COBRECOMCOMBR



