VEICULOS ELETRICOS TRANSFORMACAO DIGITAL
Os veiculos elétricos estao conquistando |  Executivos da industria e da distribuigao de **=% i,
seu espaco na frota mundial. No Brasil, | materiais elétricos discutem a transformacao *; &
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No Brasil, em 2018, as vendas de veiculos elétricos
aumentaram 20%, em relagdo a 2017. Quase 4.000
carros elétricos ou hibridos foram emplacados,
segundo a Associacao Nacional dos Fabricantes de
Veiculos Automotores.

32 ECOENERGY

A EnerSolar + Brasil englobou
novos segmentos em energias
limpas e se posiciona com
uma marca ainda mais forte:
Ecoenergy - Feira e Congresso
Internacional de Tecnologias
Limpas e Renovéveis para
Geragdo de Energia.

48 SENAI

Considerada polo de exceléncia
na formagdo e atualizagdo técnica
de profissionais para a area de
refrigeracdo e climatizagdo, a
Escola Senai Oscar Rodrigues
Alves (SP) esta em festa pelos 70
anos de atividades.
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38 SEMINARIO ABREME

Evento realizado pela Abreme em S&o Paulo retine
tomadores de decisdo da indUstria e do segmento

de distribuicdo de materiais elétricos para discutir a
transformacdo digital e seus impactos no mercado de
materiais elétricos.

60 FORUM POTENCIA
PORTO ALEGRE

Mais de 170 especialistas do setor eletroeletronico
assistiram as palestras da Etapa Porto Alegre do
Férum & Expo Poténcia. Além de obter conhecimento,
os participantes puderam visitar a exposicao de
produtos e servicos das empresas e fazer networking.




polencia

Fundadores:
Elisabeth Lopes Bridi
Habib S. Bridi (in memoriam)

Publicacdo mensal da HMNews Editora e Eventos,
com circulacdo nacional, dirigida a industrias, dis-
tribuidores, varejistas, home centers, construtoras,
arquitetos, engenharias, instaladores, integradores
e demais profissionais que atuam nos segmentos
de elétrica, iluminacdo, automacgdo e sistemas
prediais. Orgdo oficial da Abreme - Associacdo
Brasileira dos Revendedores e Distribuidores de
Materiais Elétricos.

Diretoria
Hilton Moreno
Marcos Orsolon

Conselho Editorial
Hilton Moreno, Marcos Orsolon, Francisco Simon, José
Jorge Felismino Parente, Marcos Sutiro, Nellifer Obradovic,
Nemias de Souza Noia, Paulo Roberto de Campos, Nelson
Lopez, José Roberto Muratori e Juarez Guerra.

Redacao
Diretor de Redagao: Marcos Orsolon
Editor: Paulo Martins
Jornalista Responsavel: Marcos Orsolon
(MTB n° 27.231)
Participou dessa edicdo: Clarice Bombana

Departamento Comercial
Executivos de Vendas:
Cecilia Bari, Julia de Cassia Barbosa Prearo
e Rosa M. P. Melo

Gestores de Eventos
Pietro Peres e Décio Norberto

Gestora Administrativa
Maria Suelma

Producao Visual e Grafica
Estudio AMC

Impressao
nywgraf

Contatos Geral
Rua Séo Paulo, 1.431 - Sala 02 - Cep: 09541-100
Sé&o Caetano do Sul - SP - contato@hmnews.com.br
Fone: +55 11 4225-5400

Redacao
redacao@hmnews.com.br
Fone: +55 11 4853-1765

Comercial
publicidade@hmnews.com.br
F.+55 11 4225-5400

27/06/2019
04/07/2019

Conceitos e opinides emitidos por entrevistados e
colaboradores n&o refletem, necessariamente, a opiniao
da revista e de seus editores. Poténcia ndo se responsa-
biliza pelo contetido dos antincios e informes publicita-
rios. InformagGes ou opinides contidas no Espaco Abreme
sao de responsabilidade da Associacdo. Nao publicamos
matérias pagas. Todos os direitos sao reservados. Proi-
bida a reproducéo total ou parcial das matérias sem a
autorizacdo escrita da HMNews Editora, assinada pelo
jornalista responsavel. Registrada no INPI e matriculada
de acordo com a Lei de Imprensa.

0 amigo leitor tera nesta edicdo uma atualizacdo sobre o
andamento dos negocios em dois mercados crescentes e com
grande potencial de desenvolvimento no Brasil: a area de ener-
gia edlica e o segmento de veiculos elétricos.

A geracdo edlica segue caminhando a passos vigorosos,
por conta da boa qualidade dos ventos brasileiros e de uma
organizacao consideravel atingida pelo mercado. Hoje essa é
a segunda fonte mais importante da matriz elétrica nacional,
perdendo apenas para a geragao hidrelétrica. Ja o mercado de
veiculos elétricos cresceu consideravelmente em 2018 e pos-
sui boas perspectivas.

Apesar das boas noticias, nem tudo sao flores. Afinal, no
Brasil, tudo tem que ter um pouco, digamos, de emocao.

0 desenvolvimento da 4rea eélica poderia ocorrer em uma
velocidade muito maior, se a propria economia do Pais ndo es-
tivesse praticamente estagnada.

Ja 0 mercado de veiculos elétricos ainda patina devido a
questao dos precos e da ainda pequena rede para carrega-
mento das baterias.

Resolvidos todos esses problemas, o Pais tem tudo para fa-
zer decolar ambos segmentos e colher belos frutos, num futuro
de médio e longo prazos.

Outro assunto relevante discutido nesta edi¢do é a transfor-
macao digital por qual passam praticamente todos os merca-
dos. Um evento realizado pela Abreme em Sao Paulo marcou a
discussao entre distribuidores de material elétrico e fabricantes,
que compdem uma cadeia importante da economia brasilei-
ra. Naturalmente o assunto ainda repercutira muito junto aos
executivos dos dois setores, e nos estaremos por perto para
atualizar o leitor sobre o andamento desse processo.

Por enquanto € isso.

Boa leitura e até a proxima edicao da Revista Poténcia.
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Cotidiano sustentavel [

Na Semana do Meio Ambiente, a Lorenzetti, empresa com mais
de 95 anos de histdria e engajada com as praticas sustentaveis
para preservacdo do meio ambiente, realizou campanhas

e acoes de educacdo ambiental, conscientizando os mais

de 4 mil colaboradores e suas familias sobre a necessidade

de preocupacgdo com o meio ambiente. Nesse ano, o tema
central das atividades foi “Sustentabilidade - Nosso mundo
sustentavel se mantém, s precisamos cuidar dele
Desde 2017 a Lorenzetti realiza acdes externas e campanhas
internas que tém como direcionamento a sustentabilidade.
Tema que faz parte das diretrizes estratégicas da empresa.
Nesse ano, as acoes em celebracdo a Semana do Meio
Ambiente foram iniciadas em maio, por meio da tematizacdo
de diversos ambientes das fabricas e demais instalacdes do
grupo, com artes em alusdo a sustentabilidade e dicas de
conscientizacdo que norteiam como manter a sustentabilidade
no cotidiano. Entre os assuntos estiveram: a4gua, energia
elétrica, mudancas de habitos, zelo, coleta seletiva e atitudes
sustentaveis.

No decorrer da Semana do Meio Ambiente, diversas
atividades envolvendo colaboradores e suas familias foram
executadas. Dentre elas, um concurso de desenhos entre os
filhos de funcionarios tratando do tema “Como manter a
sustentabilidade”, campanha com questionario desenvolvido
sobre o tema com o objetivo de estimular o conhecimento
sobre o assunto e também a respeito das praticas sustentaveis
adotadas pela companhia, além de campanha de coleta de

"
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eletroeletronicos em todas as unidades fabris.

Como complemento as a¢des e com o objetivo de premiar
funcionarios e familiares, nesse ano, a Lorenzetti desenvolveu

um terrario especial com o Chuveiro Tradi¢do, um dos primeiros
modelos elétricos fabricados pela empresa. “O objetivo foi buscar
um produto da marca que fosse um icone no mercado e que
apresentasse uma grande evolucdo do ponto de vista sustentavel,
algo totalmente em sinergia com a proposta da campanha”,
destaca Paulo Galina, gerente de Marketing da Lorenzetti.

Além de serem premiados com o brinde especialmente
desenvolvido para as agdes, as criancas participantes das acdes
também foram contempladas com um livro com premissas
voltadas a educacdo ambiental e sustentabilidade e com
ecobags confeccionadas a partir do projeto Vista essa Ideia.

A iniciativa tem o proposito de reaproveitar os uniformes dos
funcionarios que trabalham nas trés fabricas da empresa, em
S&o Paulo, para transforma-los em brindes sustentaveis, que
sdo distribuidos entre os préprios funcionarios durante o més
de junho. Como parte da iniciativa, banners promocionais dos
produtos Lorenzetti também sdo transformados em bolsas,
nécessaires e estojos.

"A Lorenzetti sempre possuiu a sustentabilidade como uma

de suas principais diretrizes, de maneira que os primeiros

a sentirem os efeitos dessas agdes sdo os colaboradores. A
missao é compartilhar o conhecimento e a partir disso, por meio
de simples acdes, manter a sustentabilidade viva dentro da
sociedade”, afirma Galina.

Manutencao completa

A manutencao planejada de equipamentos é

essencial para se ter uma industria segura e com alta

disponibilidade operacional. Tal planejamento evita

interferéncias emergenciais que aumentam os custos

operacionais, provocam perdas de produtividade e
afetam os resultados financeiros.

Em busca deste suporte para processos mais rentaveis,
o mercado tem optado por fornecimentos completos

e confiaveis, ou seja, ganhos de eficiéncia com a
concentracdo de servicos em uma Unica empresa
fornecedora, otimizando recursos humanos e
financeiros e ndo comprometendo a retomada das
operagdes da planta.

Com produtos e servicos consolidados no mercado, a

TGM soma seus 27 anos de experiéncia aos 57 anos

do Grupo WEG. Ampliando seu portfdlio de servigos de
manutencdo de equipamentos para além de turbinas

a vapor e redutores, a empresa acrescentou a area
de servigos de manutengdo em Maquinas Elétricas
Girantes. Os servicos em maquinas elétricas girantes

A rotencia

focam a manutencao preditiva, preventiva e corretiva de
geradores de energia e motores de médio e grande porte.
Quem ganha com este incremento no portfélio sdo os
clientes, que estdo optando cada vez mais por empresas
fornecedoras de servicos completos para todos os
equipamentos. A TGM WEG disponibilizard ao mercado
servicos de peritagem, instalago, revisao, recuperacao,
moderniza¢ao, pecas, monitoramento online, dentre
outros. Também estao disponiveis servicos em turbinas,
redutores, geradores, turbogeradores, motores de médio
e grande porte em uma estrutura Unica e propria,
formando uma solugdo completa.

O diretor da TGM WEG Energia, Paulo Sinoti, explica
que com um mercado abastecido por equipamentos

de varias marcas, um dos diferenciais da empresa

é a realizacdo de servicos completos, também em
equipamentos de outros fabricantes, ndo sendo
necessario que o cliente envie seus equipamentos para
diferentes fornecedores de servicos, o que poderia
prejudicar a otimizacao de recursos.



0 negdcio Power Grids da ABB
recebeu um pedido de trés digitos
de milhdes de Euros do consércio
Aibel/Keppel FELS, que ira
projetar e construir o sistema de
transmissao de corrente continua
em alta tensao (da sigla em inglés
HVDC) para o projeto de conexao
edlica offshore DolWin5. A ABB
sera a provedora da tecnologia
HVDC. Este projeto fornecera
900 megawatts de eletricidade
zero carbono - suficiente para
abastecer cerca de um milhao

de residéncias - de trés parques
eolicos a cerca de 100 km da
costa alema. A concluséo esta
prevista para 2024.

0 pedido inclui uma plataforma
conversora no Mar do Norte, bem
como uma estacao conversora
onshore localizada em Emden,

na regido da Baixa Saxdnia, na
Alemanha. A TenneT, um dos
principais operadores europeus
de sistemas de transmissdo de
eletricidade, com atividades na
Holanda e na Alemanha, sera
responsavel por fornecer as
conexdes de energia para os
parques edlicos offshore neste
projeto.

A solucdo HVDC da ABB é usada
para transportar a energia
gerada pelos parques eélicos
offshore de forma eficiente,
convertendo a corrente alternada
(AC) em corrente continua (DC)
na plataforma do conversor.

Isso torna possivel transmitir a
energia através de um sistema
de cabos DC de 130 quilémetros
de extensao, com perdas muito
baixas para o continente. Na
estacdo conversora onshore, a
energia é convertida de volta para
AC e, em seguida, integrada a
rede de transmissdo. As solugdes
de conexdo edlica offshore

HVDC da ABB sdo compactas

e modulares para atender

Mar do Norte

especificamente aos desafios do
setor de energia edlica offshore, e
suportam uma melhoria substancial
no LCOE (custo nivelado da
eletricidade), bem como a pegada
de carbono.

Com o uso da tecnologia de
conversao de fonte de tensdo da
ABB, comercializada sob a marca
HVDC Light®, é possivel manter as
perdas de conversdo muito baixas.
Além disso, o pedido também
incluira o Controle Avancado
Modular ABB Ability™ para HYDC
(MACH™), que é fundamental

no controle da conexao complexa
entre parques edlicos e a rede AC
onshore.

“Nossa inovadora tecnologia
HVDC, expertise mundial, profunda
compreensao dos desafios de
integracao de renovaveis, nossa
abordagem de parceria e estreita
colaboracdo com a TenneT foram os
principais diferenciais na conquista

deste projeto”, disse Claudio
Facchin, presidente da divisao
Power Grids da ABB.

Como parte de sua transicao
energética (“Energiewende”),
a Alemanha planeja gerar

65% de sua energia a partir

de fontes renovaveis até 2030.
Uma proporgao crescente
dessa energia limpa é gerada
em enormes parques eélicos
offshore no Mar do Norte. Em
apenas 10 anos, a producao
edlica offshore da Alemanha
cresceu de zero para 6,382
megawatts, tornando-se o
segundo maior produtor de
energia edlica offshore do
mundo, depois do Reino Unido.
A ABB foi pioneira em HVDC ha
mais de 60 anos e ja entregou
mais da metade dos projetos
HVDC do mundo e mais de 70%
dos projetos HVDC do conversor
de fonte de tensdo do mundo.

POTENCIA
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Tecnologia de condutores

A Alubar apresenta ao mercado o primeiro condutor elétrico

de aluminio com alma de fibra de carbono reforcada (ACFR),
feito pela empresa. O produto é uma novidade no setor elétrico
brasileiro e foi desenvolvido pela Alubar ao longo de 2018, em
parceria com a empresa japonesa Tokyo Rope, fornecedora da
tecnologia de fibra de carbono.

Para anunciar a novidade para empresas do setor, a equipe
comercial da Alubar tem realizado palestras em eventos
especializados e visitado clientes por todo o Brasil. Em maio, o cabo
ACFR foi apresentado no XVIII Encontro Regional Ibero-americano
do Cigré (ERIAC). O evento ocorreu em Foz do Iguacu (PR) e reuniu
liderancas do Comité Internacional de Producéo e Transmissao de
Energia Elétrica de varios paises latino-americanos.

O cabo ACFR possui alto valor agregado porque é
consideravelmente mais leve e resistente, em comparacao

aos condutores com nucleo de aco, largamente utilizados até
entdo. Ao optar pelo ACFR, os grandes projetos de transmissao

e distribuicdo de energia reduzem o custo com a construgao

de estruturas de suporte, como torres e postes, 0 que impacta
positivamente no custo global

de uma obra. Além disso, o cabo
de aluminio com ntcleo de

fibra de carbono possui maior
autoamortecimento (menos
vibracdo e fadiga do cabo) e
melhor aerodinamica.

A instalacdo piloto do primeiro
condutor ACFR esta prevista para
ocorrer em julho, nas dependéncias

da Companhia Energética de Minas Gerais (Cemig), em Belo
Horizonte. “0O cabo produzido pela Alubar pode ser utilizado
tanto na distribuicdo como na transmissao. O piloto que sera
instalado em Minas Gerais ja possui os fios de aluminio em
formato trapezoidal. E um condutor de alta capacidade de
corrente e baixa flecha para linhas de transmissdo. “Como
fabricantes, vamos até o cliente dar treinamento, acompanhar

a instalagdo do cabo e fazer a checagem final”, explica Sidnei
Ueda, engenheiro especialista da Alubar.

Um passo a frente - Antecipando-se a um cendrio previsto,

ja que nos préximos dois anos sera necessario trocar cabos
envelhecidos e sobrecarregados de diversas linhas de
transmissao brasileiras, a Alubar também desenvolveu e
promoveu melhorias em seu parque fabril para a producao de
cabos de aluminio com fios de perfil trapezoidal. Este produto
permite o aumento da capacidade de linhas de transmissao

ja existentes apenas com a substituicdo dos cabos com fios
arredondados, o que afasta a necessidade de construir e
licenciar novos projetos de linhas/estruturas.

“Diferente dos cabos de fios redondos, o condutor com fios
de perfil trapezoidal é bem mais compacto e apresenta um
ganho de area de aluminio com o mesmo didametro externo.
Aumentamos a massa de aluminio e, por consequéncia,
conseguimos maior capacidade de conduzir energia”, explica o
gerente de Engenharia de Produto da Alubar, Anderson Pratta.
E possivel, ainda, combinar as tecnologias de fios trapezoidais
com o nucleo de fibra de carbono, resultando em um cabo
mais leve e com maior capacidade de transmissao, com o
mesmo diametro.

Building Installation Performance

Consolidada como uma das maiores empresas

fabricantes de fios e cabos elétricos, a IFC/Cobrecom
fechou cota de patrocinio do Selo BIP (Building
Installation Performance) da Abrinstal (Associacdo

Brasileira pela Conformidade e Eficiéncia de
Instalages).

Gilberto Alvarenga, gerente de negdcios estratégicos
da IFC/Cobrecom explica que o BIP é um selo de
qualidade das instalagdes prediais que tem como
principal objetivo aumentar o nivel de desempenho
do segmento e diminuir as ndo conformidades na

execucao das instalagdes.

0 BIP também possui como finalidades acompanhar
a especificacdo e a aplicagdo de materiais e produtos;
melhorar a produtividade e a otimizagdo dos servicos
realizados e ainda adequar a capacitagdo da mao de

obra.

EM potEnCiA

Além disso, o Selo certifica que as instalagGes elétricas,
hidrossanitarias, de gas, aquecimento solar e de
combate e prevencdo a incéndios, entre outros, foram
feitas de acordo com as normas técnicas aplicaveis e
dentro dos padrdes de seguranca.

“Nosso objetivo ao apoiar o BIP é promover
institucionalmente a marca Cobrecom junto aos
profissionais técnicos que atuam nos segmentos de
instalagdes na construgao civil”, afirma o executivo.
Gilberto Alvarenga também prevé um aumento
significativo no volume de negécios da IFC/Cobrecom
neste projeto. “Ao realizarmos essa parceria com o BIP
temos a oportunidade de prospectar novas relagées
comerciais, além de apresentar e oferecer nossos fios e
cabos elétricos que sdo reconhecidos pela seguranca e
confianca para as empresas de engenharia de projetos
e de instalacdes elétricas”, diz Alvarenga.

Foto: Divulgacdo



Trabalho reconhecido

Como faz anualmente, a Molex anunciou os ganhadores de vendas ano a ano, conversao de projetos, retencao
do seu tradicional Molex Distributor of The Year Award de clientes e engajamento com a marca. “A Molex é
(Prémio Distribuidor do Ano da Molex), relativo a um parceiro estratégico da Heilind Electronics Brasil, e
2017. E a Heilind Electronics Brasil teve reconhecida receber esse reconhecimento nos deixa orgulhosos e
sua exceléncia na distribuicdo dos produtos da marca, nos incentiva a investir cada vez mais nos lagos que nos
recebendo o prémio mais importante concedido pelo unem”, afirma Carlos Oliva, diretor Comercial da Heilind
fabricante aos seus parceiros comerciais. Electronics Brasil para a América do Sul. “Esse prémio
Para fazer jus ao Molex Distributor of The Year Award, os é resultado direto do esforco de nossa equipe, que
contemplados passam por um processo de avaliacdo e seguira ainda mais motivada a gerar oportunidades de

sdo selecionados com base em critérios como crescimento  negdcios, conquistar novos projetos e novos clientes”.

Fotos: Divulgacao

Carlos Oliva, diretor Comercial da Heilind Electronics Brasil para a América
do Sul (ao centro) com o Prémio Distribuidor do Ano da Molex. Ao seu lado,

representando a Molex, Geraldo Barros, DSM - South District (a esq.) e Equipe Heilind Electronics Brasil recebe o Molex Distributor of The Year Award
Gustavo Julio Monterosso - Sales Engineer - South of Brazil (dir.). 2017.
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Acoes de conscientizacao

A IFC/Cobrecom organizou diversas agdes para comemorar

com seus funcionarios o Dia Mundial do Meio Ambiente,
comemorado em 5 de junho. “Nosso objetivo é ser uma
empresa que possa de alguma forma possa despertar a
conscientizacdo dos nossos colaboradores em plantar
arvores e espécies verdes em geral, além de reciclar e

economizar os recursos naturais”, explica Gustavo Verrone

Ruas, diretor da IFC/COBRECOM.

Rafael Verrone Ruas, também diretor da empresa, ressalta
que a IFC/COBRECOM é uma empresa que defende essa
causa tdo nobre. O profissional também espera que

essa acao sirva de exemplo para outras empresas e
pessoas. “A conscientizacdo para a preservacao do meio
ambiente é um trabalho que depende de milhdes de
pessoas, pois de nada adianta fazermos essas a¢oes

se o restante da comunidade continua a degradar os
recursos naturais”, afirma Rafael.

Em parceria com a Secretaria de Meio Ambiente de
Itu/SP, a companhia distribuiu para todos os seus
funcionarios sementes de diversas espécies de plantas,
arvores e temperos, como ipé, pimenta, urucum, entre
outros. A acdo foi realizada no ultimo dia 5 de junho.
Além disso, ao longo do més de junho

a IFC/COBRECOM promoveu diversas
acgbes internas de conscientizacgdo.
Foram enviados e-mails marketing com
informacodes e dicas sobre a diminuicdo
do consumo de copos plasticos;
conscientizacdo com relacdo ao uso

de papel e como reduzir o nimero de
impressdes; e como economizar agua

e evitar o seu desperdicio ao lavar as
maos e escovar os dentes.

A empresa inclusive forneceu para todos
os seus colaboradores canecas de agua
e também incentiva o reaproveitamento

Plataforma BIM

Cada vez mais utilizada por profissionais da area da
construcdo civil, a plataforma BIM é referéncia em
tecnologia e inovacdo na area de projetos. Por meio
dela, profissionais da area conseguem criar as chamadas
“plantas de construcdes inteligentes”, em que é possivel
inserir informagdes mais detalhadas do projeto. De
olho nessa tendéncia do setor, a Soprano passa agora a
disponibilizar os produtos da marca na plataforma BIM.
A iniciativa é uma parceria com a AltoQi.

BIM é a sigla para Building Information Modeling,

ou seja, Modelagem da Informagdo da Construgdo.
Um projeto realizado nesse modelo de
plataforma conta com uma visdo virtual
3D, bem diferente do desenho usual em
2D, que é uma representacao planificada
das construgdes. Em uma comparagao
pratica, o programa trabalha os projetos
de forma mais semelhante a maquetes do
que a desenhos em folhas estaticas.

Na plataforma BIM é possivel integrar as
informagdes de planejamento, orcamentos,

Foto: ShutterStock

estruturas e instalagdes elétricas. E é nessa funcionalidade
que a Soprano viu uma oportunidade de mercado, ja que

os projetistas poderao especificar os itens da marca nas
construcdes. Depois que um produto da Soprano é citado em
algum projeto da plataforma, o pedido de cotacdo do produto
automaticamente é realizado para o setor de compras.

Os produtos da Soprano que estdo na plataforma sao

os quadros de distribuicdo e acessorios, minidisjuntores,
Dispositivos de Protecdo contra Surtos (DPS) e
Interruptores Diferenciais Residuais (DR). “Esta é uma
oportunidade para a Soprano ter a base de dados dos
seus produtos com informagdes técnicas disponiveis para
os projetistas e engenheiros que utilizam esta ferramenta,
visando a facilidade no momento de elaboracao do
projeto e também mitigar as possiveis falhas que possam
ocorrer devido a especificacdo do material, sendo que

o software ja gera a lista de material com os cédigos

de produto”, destaca Tiago Dalzochio, coordenador

da engenharia de produto. Para baixar os produtos da
Soprano, os projetistas podem acessar o link: www.altogji.
com.br/portal-fabricantes.



lluminacao inteligente

A Signify, lider mundial em iluminagao, promoveu

em junho o lancamento no Brasil do Interact Pro,

a mais nova adicéo ao portfélio Interact IoT. E o
primeiro sistema de iluminagdo inteligente multitarefa
e software desenvolvido para pequenas e médias
empresas (PMEs) e é o mais recente passo da Signify
para ampliar seu crescimento e lideranga em sistemas
de iluminagdo, software e servicos conectados.

Em 2017, sistemas e servigos representaram mais de
900 milhdes de euros em vendas, com um crescimento
de 51%. A Signify acredita que o Interact Pro permite
continuar esse crescimento e estender as ofertas
prontas para loT para novos segmentos de clientes. “A
Signify se orgulha de oferecer o poder da iluminacao
conectada para pequenas e médias empresas. A
inteligéncia oferecida pelo Interact Pro auxilia na
melhor combinacao de produtividade e menor consumo
de energia”, diz Sergio Costa, CEO da Signify no Brasil.
O Interact Pro é um aplicativo e icone para dashboard
intuitivo que permite as PMEs controlar e administrar

sua iluminacdo. Isso faz com que trabalhem de
maneira mais inteligente, facilitando a produtividade
e 0 bem-estar dos funcionarios, além de reduzir

os custos com energia. O Interact Pro funciona
perfeitamente com lampadas, luminarias e sensores
da Interact Ready da Philips. O sistema da aos
funcionarios a capacidade de selecionar a luz ideal
para a sua capacidade visual, tarefa e hora do dia.
Projetado para pequenos e médios espagos comerciais
com menos de 2 mil m?, o Interact
Pro permite até 200 pontos de
iluminacao, 15 sensores e 15
interruptores por gateway para
serem conectados e gerenciados
simultaneamente. O software
Interact Pro, conectado a nuvem,
possui um portal da web, gateway,
painel de controle e aplicativo,
através do qual as empresas

podem controlar sua iluminacao. .
Foto: Divulgacao/Signify

Sergio Costa lidera Signify

A Signify nomeou Sergio Baptista da Costa como
presidente e diretor geral do Brasil, respondendo a Sergio
Villalon, presidente e diretor geral na América Latina, a
partir de 1° de junho de 2019. Costa sucede Daniel Tatini,
que ingressa no European Market Group como presidente
e diretor geral da regido IIG (Italia, Israel e Grécia).
Sergio Baptista da Costa esta na Signify ha 12 anos e
ocupou o cargo de diretor sénior de vendas profissionais
no Brasil nos Ultimos trés anos, apoiando os esforgos da
empresa para uma transformagao bem-sucedida de LED,
enquanto impulsionou o forte crescimento dos resultados
de vendas profissionais para solugées de iluminacdo e
novos modelos de negdcios ao longo das mudangas nas
condicdes socioecondmicas do mercado. Suas conquistas
empresariais, sua ética profissional e lideranca forte
abriram caminho para esse novo papel de direcao. Por

25 anos, antes de ingressar na Signify, ele ocupou com
sucesso varias funcoes de marketing e gerenciamento de
vendas, trabalhando para algumas das principais empresas
globais de tecnologia da regido.
"“Somos gratos ao Daniel por seu
trabalho e aos resultados positivos
conclusivos alcancados por nossa
empresa no Brasil”, disse Sergio
Villalén, presidente e diretor geral da
Signify Latin America. “Estou confiante

de que a forte lideranca e a sélida experiéncia de
Sergio irdo aprimorar o sucesso de Daniel, crescendo e
fortalecendo ainda mais os negécios, cumprindo nossa
missdo de liberar o extraordinario potencial de luz em
toda a América Latina”, acrescentou.

"“Estou realmente empolgado com essa oportunidade
de continuar solidificando os passos da Signify no
Brasil. Como lider mundial em iluminagao, estamos
mais comprometidos do que nunca a fornecer a nossos
clientes produtos, sistemas e servicos de iluminacdo de
alta qualidade e com eficiéncia energética”, comentou
Sergio Baptista da Costa em sua nomeagao.

Depois de liderar um processo de transformacao

de negocios bem-sucedido no Brasil, Daniel Tatini
continuara impulsionando o sucesso da empresa na
regido do IIG. Sob sua gestdo no Brasil, a empresa
alcancou melhorias sustentaveis nos Net Promoter
Scores (NPS) internos e externos, boas pontuacoes em
saude organizacional (IHO) e um avanco no CSG no
lado profissional, incluindo sistemas e
servigos.

Em seu novo cargo, Baptista da Costa
se junta a equipe de gerenciamento

de mercado da Signify América Latina
e continuara instalado no escritério
regional da empresa em Sao Paulo.

poTenciA [EEN

i
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Cada vez mais
relevante

REPORTAGEM: PAULO MARTINS




ENERGIA EOLICA ALCANCA O PATAMAR DE SEGUNDA
FONTE MAIS PRESENTE NA MATRIZ ELETRICA BRASILEIRA,
FICANDO ATRAS APENAS DA HIDROELETRICIDADE.

avorecido pela natureza, o O mercado passou por um cresci- sua atuagdo nessa area, inclusive com
Brasil possui excelente condi- mento exponencial nos ultimos 15 anos presenca fisica no Pais. Entretanto, para
cbes de vento para a geragdo e mantém boas perspectivas de cresci- que o processo de desenvolvimento te-
de energia. Apés um bom pe- mento futuro, por conta do potencial nha sequéncia, especialistas apontam
riodo dedicado ao planejamento e mui- de geracao do Pais e de sua demanda para a necessidade de modernizacdo
tas dificuldades iniciais, os frutos dessa crescente de energia. do setor de energia e de continuagdo
inddstria comecam a ser colhidos. Hoje A indstria especializada em equipa- dos leildes, entre outras providéncias.
a energia eolica é a segunda fon ai mentos, componentes e servicos enxer- Apesar de ser uma industria relativa-

Brasil como um mercado estraté- mente nova no Brasil, os patamares atingi-
onta disso, vem reforcando dos em pouco tempo pela area edlica no
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Pais impressionam - 0s nimeros usados
neste capitulo da reportagem constam
no boletim InfoVento n° 11, atualizado
em 16 de maio e publicado pela As-
sociagao Brasileira de Energia Edlica
(ABEEOlica).

Atualmente o Pais concentra 7.500
aerogeradores em operacdo em 602
parques eolicos, distribuidos por 12 es-
tados. A capacidade instalada é supe-
riora 15,1 GW. Em 2018 foram gerados
48,4 TWh de energia edlica, ou seja, 0
suficiente para abastecer 25,5 milhGes
de residéncias/més (cerca de 80 milhdes
de habitantes).

Toda essa estrutura construida faz
com que a energia edlica tenha alcan-
cado a marca de sequnda fonte mais
presente na matriz elétrica brasileira, re-

ENERGIA EOLICA

NO BRASIL

(% Mais de 15,1 GW de capacidade instalada

% 602 parques edlicos

% 7.500 aerogeradores em operacao, em 12
estados

% Em 2018 foram gerados 48,4 TWh de
energia edlica

\.

% Esse numero é suficiente para abastecer
25,5 milhdes de residéncias/més

J

presentando 9,2%, tendo ultrapassado
a biomassa (9%) e ficando atras apenas
da hidrelétrica (60,3%)

Conforme destaca a ABEEOdlica, o
bom vento para energia edlica precisa
atender trés critérios: deve ser unidire-
cional, constante e estavel (velocida-
de). Tais ventos, prossegue a associa-
cdo, sdo abundantes no Nordeste e no
Sul brasileiro.

De fato, a lista de estados com maior
capacidade instalada em energia edlica
é encabecada por essas regioes. Em pri-
meiro lugar estd o Rio Grande do Nor-
te, com 4.066,1 MW, seguido por Bahia
(3.951,0 MW), Ceara (2.045,4 MW) e
Rio Grande do Sul (1.831,8 MW). De-
pois aparecem Piaui, Pernambuco, Ma-
ranh&o, Santa Catarina, Paraiba, Sergipe,

PERSPECTIVAS

Considerando os leildes ja realizados e os contratos firmados no mercado
livre, o Brasil tera cerca de 19,4 GW de capacidade edlica instalada até 2023.

[ rotencia

FONTE: ABEEOLICA

FONTE: CCEE/ABEEOLICA
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Rio de Janeiro e Parana.

No mundo, o Brasil ocupa no mo-
mento o oitavo lugar no ranking de ca-
pacidade instalada de energia edlica. O
Pais vem galgando posi¢des, pois em
2012 era apenas o 15° colocado nes-
sa lista.

As perspectivas para o futuro da
energia edlica no Brasil sdo positivas. A
evolucdo da capacidade instalada cor-
robora esta previsao. Em 2005 o Pais ti-
nha capacidade instalada de 22,1 MW.
Esse nimero vem crescendo substancial-
mente, ano a ano: 928,0 MW em 2010;
8.722,7 MW em 2015; 15.876,0 MW
em 2019 e previsdo de 19.918,4 MW
em 2023. A ABEEGlica observa que os
dados futuros referem-se a contratos
viabilizados em leildes ja realizados e no
mercado livre, e que novos leildes deve-
rdo adicionar mais capacidade instalada
nos proximos anos.

A ABEEOlica destaca ainda as con-
tribuicdes que a energia edlica propor-
ciona para o Pais. De 2011 a 2018, os
investimentos no setor totalizaram US$
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31,2 bilhdes. Somente no ano passado,
esse montante esteve na casa dos US$
1,3 bilhdo. E mais: cada MW instalado

representa a abertura de 15 postos de
trabalho. Atualmente essa indUstria em-
prega mais de 200 mil pessoas.

Fabricantes de equipamentos
eolicos analisam momento
do mercado brasileiro

A cadeia da industria edlica esta
muito bem estruturada no Brasil, con-
tando inclusive com a presenca de
players renomados, com destacada
atuacdo no cenario internacional. Mui-
tos deles mantém importante estrutura
local, seja através de fabricas ou uni-
dades de vendas e de servicos. Apesar
de alguns percalcos, as empresas ouvi-
das pela reportagem fazem uma leitu-
ra positiva do mercado brasileiro neste
momento.

A Siemens Gamesa atende a maioria
dos clientes eolicos tradicionais globais
e locais no Brasil, que sdo produtores
independentes de energia, concessiona-
rias de servicos publicos e outros players
especializados em energia renovavel.

I3 rotencia

A atuacdo no Brasil divide-se em
duas Unidades de Negécios: Onshore
e Servicos. A companhia destaca que
0 neg6cio ‘Onshore’ oferece turbinas
edlicas inovadoras, fabricadas com
base em um histérico comprovado e
exceléncia tecnolégica, além de de-
sempenho otimizado, através da con-
figuracdo personalizada do produto,
que cobre as necessidades do clien-
te, permitindo controle e flexibilidade
completos.

A unidade de negdcios ‘Servigos'
oferece um portfélio de produtos abran-
gente e flexivel para manutencdo e oti-
mizacdo da frota de turbinas edlicas,
além de oferecer servicos para outras
frotas OEM/multitecnologia.
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No Brasil, a Siemens Gamesa alcan-
cou 3,1 GW de capacidade instalada,
com mais de 1.550 turbinas edlicas. Em
relacdo a Unidade de Negdcios de Ser-
vicos, a companhia é responsavel pela
O&M (Operacdo e Manutencdo) de 3,7
GW (frota prépria e de terceiros).

Por tudo isso, a companhia conside-
ra o Brasil um mercado-chave e estraté-
gico, tanto nas areas onshore e servicos
relacionados, em curto e médio prazos,
como também para os futuros aplicati-
vos offshore.

Eduardo Angelo, diretor de desen-
volvimento de negdcios da Siemens

SIEMENS GAMESA

Parque edlico com turbinas
Siemens Gamesa. No Brasil, a
companhia alcancou 3,1 GW de
capacidade instalada, com mais
de 1.550 turbinas edlicas.



Gamesa no Brasil destaca que o Pais
concentra um grande potencial para
gerar energia edlica, além de uma
demanda crescente por energia, con-
forme sinalizado pelo governo federal.
Ele observa que em 2018 foram reali-
zados trés leildes para ampliar a ofer-
ta e pelo menos outros dois ja estdo
programados.

"0 Pais possui um dos recursos ed-
licos onshore de melhor qualidade do
mundo, 0 que permite a geragao de
energia em um nivel competitivo e com
sazonalidade complementar a energia
hidrelétrica. E exatamente por isso que
a energia edlica, juntamente com ou-
tras fontes renovaveis, serdo os princi-
pais protagonistas na expansao da ma-
triz energética brasileira nos préximos
anos”, analisa Eduardo.

Atenta aos passos do mercado, apos
vendas e instalacdes bem-sucedidas de

suas plataformas Siemens Gamesa 2.X
e 3.X, a companhia anuncia para o mer-
cado brasileiro o lancamento da préxima
geragao da plataforma Siemens Gamesa
5.X. A empresa acredita que a solu¢do
serd o benchmarking da industria eélica
para Producdo Anual de Energia (AEP),
combinando a maior poténcia nominal
do portfélio onshore da empresa com o
maior rotor do segmento, com o obje-
tivo de reduzir o LCoE (Custo Nivelado
de Energia).

Energia edlica, juntamente com
outras fontes renovaveis, serdo
os principais protagonistas na
expansao da matriz energética
brasileira nos préoximos anos.

EDUARDO ANGELO
| SIEMENS GAMESA

Eduardo revela que as caracteris-
ticas de cada localidade sdo levadas
em conta nos estudos que precedem
o desenvolvimento de solucdes. Natu-
ralmente, o Brasil estd inserido nesse
processo. “A Siemens Gamesa possui 7
centros tecnoldgicos em todo o mundo,
contabilizando mais de 1.200 especia-
listas em Pesquisa & Desenvolvimento e
engenheiros dedicados. Antes de lancar
qualquer nova plataforma de produtos,
todas as regides devem contribuir com
as particularidades e requisitos especifi-
cos do pais que irdo compor as Especifi-
cacdes de Design do Produto. O Brasil é
um dos principais pafses nos negdcios
onshore e tem dado importante contri-
buicdo na definicdo do produto certo
que precisamos para as condi¢des bra-
sileiras”, garante Eduardo.

A Siemens Gamesa conta com
aproximadamente 650 colaborado-
res diretos no Brasil. Desses, cerca de
130 ficam em S&o Paulo, que concen-
tra toda a equipe de gestao, suporte e
fun¢des administrativas, vendas, enge-
nharia, compras e gerenciamento de
projetos para onshore e servicos, além
de &reas operacionais. Em Camacari
(BA), cerca de 160 funcionarios tra-
balham na planta de hubs e nacelles
e no Centro de Distribuicdo de pecas
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de reposicdo e componentes menores
e uma oficina de reparos. Além disso, a
Unidade de Servicos tem mais de 330
funciondrios localizados nos parques
eolicos onde a Siemens Gamesa pres-

CAPACIDADE INSTALADA
E NUMERO DE PARQUES
POR ESTADO

ta servicos de campo O&M. [ UF POTENCIA (MW) PARQUES
A A_BB destaca que t.esta presente RN 4.066,1 151
em mais de 60% dos projetos de ener-
gias renovaveis no Brasil, considerando BA 3.951,0 154
a diversidade do portfélio da compa- CE 2.045,4 9
nhia para este segmento. “Atualmente RS 1.831,8 80
estamos participando de mais de 200 Pl 1.638,1 60
oportunidades e estamos executando PE 782,0 34
mais de 50 projetos no Pais”, come- MA 328,8 12
mora Glauco Freitas, vice-presidente SC 2385 14
de Marketing e Vendas de Power Grid PB 1572 15
da ABB.
Segundo Glauco, como lider des- o 34,5 !
se segmento, a ABB tem consolidado RJ 281 !
sua participacdo efetiva nos projetos N PR 2,5 1 J

FONTE: ANEEL/ABEEOLICA

de BoP (Balance of Plant) elétrico em
diversos clientes em todas as regides

do Brasil. “Vale a pena ressaltar a re-
petitividade da ABB no fornecimen-
to de projetos em um mesmo cliente,
demonstrando nosso compromisso no

[EE3 rotencia

cumprimento dos contratos, o que traz
como recompensa a fidelizacao de al-
guns dos principais players do merca-
do”, observa o executivo.

A perspectiva da companhia quan-
to ao desempenho do mercado edlico
brasileiro nos préximos anos é positiva.
Existe grande expectativa, por exemplo,
em relacdo aos resultados dos préximos
leilGes de energia nova. “Esperamos ter

Atualmente estamos participando
de mais de 200 oportunidades e
estamos executando mais de 50

projetos no Pais.
GLAUCO FREITAS | ABB
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ABB

A ABB destaca que esta presente
em mais de 60% dos projetos de
energias renovaveis no Brasil,
considerando a diversidade do
portfélio da companhia para este
segmento.

projetos maiores (em capacidade de
geracdo) e que necessitardo de niveis
de conexdo cada vez mais elevados
(500kV). Entretanto, comparado com os
Ultimos anos, notamos uma certa esta-

bilizacdo no volume de projetos edlicos
e o crescimento acelerado nos projetos
solares”, contrapde Glauco.

No Brasil, no segmento de ener-
gia edlica, a ABB atende clientes como
concessiondrias de geracdo de energia,
investidores e EPCistas. A companhia
possui um amplo portfélio de produtos,
sistemas e servicos voltados para essa
area. A ABB atua na consultoria e na
elaboracdo de estudos; para geragdo,
fornece motores, geradores e transfor-

Foto: Divulgacdo/ABB

madores; para a conexdo dos aerogera-
dores, fornece subestacdes unitarias e
redes coletoras de média tensdo; tam-
bém fornece subestacdes coletoras até
a conexdo com o grid, além de oferecer
controle e supervisao de todo o parque,
incluindo o sistema elétrico; possui ain-
da equipe de service para realizar ser-
vicos de operacdo e manutencdo das
subestacoes.

A ABB mantém no Brasil fabricas e
times de engenharia locais para desen-
volvimento e suporte técnico de equipa-
mentos, servicos e sistemas. “Possuimos
fabricas de motores, transformadores,
equipamentos de alta e média tensdo
com time de suporte técnico e enge-
nharia local, bem como uma equipe de
servicos de manutencao e operagao es-
pecializada em subestacdes”, enume-
ra Glauco.

Globalmente, a ABB investe cerca de
US$ 1,5 bilhdo/ano em pesquisa e de-
senvolvimento. A companhia esta pre-
parada para atender as necessidades
especificas dos clientes, uma vez que
cada parque edlico exige uma solucdo
particular. “A ABB tem projetos desen-
volvidos em areas alagadas, em regides
rochosas e outros com proximidade do
litoral. As diversas possibilidades e apli-
cacdes sao desenvolvidas localmente
com uma equipe prépria de engenharia
e sdo customizadas para cada cliente/
projeto”, assegura Glauco.

Avanco tecnoldgico contribui
para manter servicos em alta

No segmento de energia edlica, a
Baur do Brasil atende clientes como
empreendedores proprietarios dos par-
ques eolicos; construtoras de parques e
empresas responsaveis pela O&M dos
parques.

A companhia oferece solucdes para
realizar a gestdo da rede coletora sub-
terranea dos parques edlicos, desta-

[EX PoTENCIA

cando que a rede coletora é responsa-
vel por conduzir toda a energia elétrica
produzida, dos aerogeradores até uma
subestacdo centralizada.

A Baur disponibiliza todo o servi-
co de diagnostico e gestao dessa rede,
mas também pode apenas fornecer
0S equipamentos necessarios, para o
caso de empresas que preferem rea-

lizar o trabalho com pessoal préprio.
Esse trabalho de gestdo consiste em
realizar medi¢des periddicas da con-
dicdo de conservacdo do cabo e re-
alizar andlises dos resultados para
avaliar o seu estado de conservacao.
Daniel Bento, diretor-executivo da
Baur do Brasil, conta que as areas de
engenharia das empresas vém optan-
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A Baur disponibiliza todo o servico
de diagnéstico e gestao da rede
coletora subterranea dos parques
edlicos ou pode apenas fornecer os
equipamentos necessarios.

do pela realizacdo de testes de ten-
sdo aplicada com uma nova tecnolo-
gia, que é o VLF (Very Low Frequency),
em detrimento dos testes em Hipot
DC, que sdo destrutivos aos cabos
isolados. “A Baur é lider mundial na
fabricacdo deste tipo de equipamen-
to (VLF). Com essa decisao das enge-
nharias, e 0 aumento dos parques em
operagdo, houve aumento tanto nas
vendas de equipamentos quanto tam-
bém dos servicos que oferecemos”,
revela Daniel.

A Baur mantém boas perspecti-
vas quanto ao desempenho do mer-
cado edlico nos préximos anos. “Te-
mos a expectativa de que a projecdo
estabelecida no Plano Decenal de
Energia da EPE (Empresa de Pesquisa
Energética) se concretize, tendo em
vista o grande potencial edlico que o
Brasil dispde, associado a toda a ca-
deia produtiva instalada”, diz Daniel.
Além do segmento de geragdo de
energia - no qual a edlica é a princi-
pal fonte para os negécios da Baur, a
companhia atua em outros dois seg-
mentos: nas grandes industrias e nas
empresas de distribuicdo de energia
elétrica. “O segmento de geracao é
muito representativo em nosso port-
folio, e, principalmente com o cresci-
mento dos Ultimos anos, temos apre-
sentado grande dedicacdo a esse seg-
mento”, comenta Daniel.

Presente em 80 paises, a Baur pos-
sui infraestrutura completa em somen-
te 6 (Alemanha, Franca, Hong Kong,
Reino Unido, Espanha e Brasil). Com
sede na cidade de Sdo Paulo, a Baur
do Brasil mantém no Pais um centro
de treinamento; estoque de equipa-
mentos para pronto-atendimento dos

EVOLUCAO DA CAPACIDADE
INSTALADA (MW)

2005 22,1
2006 230,4
2007 240,6
2008 341,2
2009 601,2
2010 928,0
2011 1.524,4
2012 2.518,3
2013 3.473,4
2014 5.968,9
2015 8.722,7
2016 10.736,6
2017 12.763,6
2018 14.702,5
2019 15.876,0
2020 16.782,8
2021 16.968,6
2022 18.782,1
2023 19.918,4

Os dados futuros apresentados no grafico referem-se a contratos viabili-
zados em leildes ja realizados e no mercado livre. Novos leildes vao adi-
cionar mais capacidade instalada para os proximos anos.

FONTE: ANEEL/ABEEOLICA
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clientes e um laboratério estruturado
para realizar calibragdo dos equipa-
mentos nos clientes e, se necessario,

Temos a expectativa de que a
projecao estabelecida no Plano
Decenal de Energia se concretize,
tendo em vista o grande potencial
edlico que o Brasil dispoe.

DANIEL BENTO | BAUR DO BRASIL

a manutencao. Os equipamentos sao
desenvolvidos e fabricados na Aus-
tria, porém, toda a parte de servigos
possui tecnologia nacional. “A anali-
se dos resultados das medi¢des requer
muitos estudos, pois ndo é simples in-
terpretar os resultados das medigdes,
e, nesse aspecto, a empresa investe
no conhecimento nacional. Inclusive
a Baur possui dois doutores em fisi-

Obstaculos a serem vencidos
para favorecer o crescimento

Apesar dos excelentes indices de
crescimento atingidos pelo setor de
energia edlica no Brasil, esse mercado
ndo estd completamente livre de pro-
blemas. Entre os gargalos mais ébvios,
merecem reflexdo a questdo da caréncia
de m&o de obra especializada e a ne-
cessidade de a economia do Pais atingir
maior estabilidade.

Na opinido de Daniel Bento, di-
retor-executivo da Baur do Brasil, o
Pais possui hoje um ambiente positi-
vo para investimentos na érea edlica.
"H& uma estrutura nacional, o marco
regulatério estd bem consolidado e é
possivel encontrar financiamento para
construcdo. Portanto, hd um conjunto

MATRIZ ELETRICA BRASILEIRA (GW)

de fatores bem favoraveis”, sintetiza.

Um ponto de atencdo, prossegue o
executivo, fica por conta do (baixo) cres-
cimento do Pais. Ele observa que o ano
de 2019 comecou com proje¢des de um
Produto Interno Bruto superior a 2% e
que essa previsdo inicial ja declinou - o
que pode esfriar os animos do mercado.
“Um PIB reduzido significa baixo cresci-
mento no consumo de energia, e isso faz
com que nao seja necessario contratar
nova geracao de energia. N&s ja viven-
ciamos esse cendrio em 2016, quando
nao foi contratada nenhuma nova usina
edlica, justamente em uma sequéncia de
dois anos com PIBs negativos ultrapas-
sando o limite dos -3%", lembra Daniel.

ca que possuem a funcdo de analisar
0 comportamento dos sinais fisicos e
elétricos extraidos das medicdes para
avaliar o real estado de conservacao
dos cabos”, conta Daniel.

Por conta das caracteristicas pro-
prias do Pais, os parques edlicos brasi-
leiros exigem solu¢bes com algum tipo
de andlise especifica. “O Brasil possui
muitos parques edlicos localizados em
regides de dunas. Nessas condicbes ha
caracteristicas particulares na deterio-
racéo da condicdo de conservacdo dos
cabos. E justamente por esse motivo
que investimos em profissionais com
larga experiéncia tedrica e pratica para
realizar andlises precisas e assertivas”,
exemplifica Daniel.

T

13,4 GW

Hidrelétrica 60,3% (99,3 GW) Gas natural

Eolica 9,2% (15,1 GW) Petréleo 5,4% (8,9 GW)
Biomassa 9% (14,8 GW) Carvao 2% (3,3 GW)
PCH e CGH 3,6% (5,9 GW) Nuclear 1,2% (2,0 GW)
Fotovoltaica 1.3% (2,10 GW) FONTE: ANEEL/ABEEOLICA
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Em 2018 foram
gerados 48,4
TWh de energia
eodlica, suficientes

para abastecer
25,59 milhdes de
residéncias/meés.
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No segmento de atuacdo da Baur
do Brasil, existem ainda questdes mais
especificas que precisam ser equacio-
nadas. Um grande desafio é compor a
equipe com qualificacdo que associe
uma solida base tedrica e experiéncia
prética para realizar as andlises das me-
dicbes, considerando as particularida-
des dos parques edlicos brasileiros e re-
alizando uma avaliacdo assertiva. “Esse
é um conhecimento que nao se apren-
de na faculdade. Precisamos formar
profissionais com esse conhecimento.
Inclusive, enviamos profissionais para
serem treinados e desenvolvidos na
Europa, com o objetivo de qualifica-
-los de forma a entregar um servico
de excelente qualidade”, conta Daniel.
Para que o mercado edlico continue se
desenvolvendo de maneira consisten-
te, 0 executivo da Baur destaca que
primeiramente é preciso haver cresci-
mento econdmico do Pais para que seja

possivel viabilizar a construcdo de no-
vas usinas. Em seguida, prosseque ele,
ndo pode haver interferéncia politica
nas decisdes e marcos regulatérios.
“As intervengdes politicas desestabili-
zam a regulagdo e causam desconfian-
ca no mercado”, complementa Daniel.
Como problema que afeta a area eo-
lica, Glauco Freitas, vice-presidente de
Marketing e Vendas de Power Grid da
ABB destaca uma situacdo particular
desse mercado. De acordo com ele,
existem empresas que migraram de
outros segmentos, tais como inddstria
e oleo e gas, e que no momento en-
contram dificuldades, passando a ser
concorrentes sem o mesmo nivel de
conhecimento técnico dos competido-
res tradicionais.

Ele diz ainda que os incentivos no
setor estdo sendo reduzidos, e a neces-
sidade de capital dos investidores, sem
a mesma porcdo de contrapartida dos

DADOS INTERNACIONAIS

O Brasil esta em oitavo lugar no ranking mundial de capacidade instalada
de energia edlica. Em 2012, éramos o 15° colocado.

| 24 By

FONTE: GWEC

Foto: ShutterStock

bancos de fomentos, faz com que alguns
projetos estejam congelados.

Sobre o tipo de planejamento que
o Brasil precisa adotar para que o mer-
cado edlico continue crescendo de ma-
neira consistente, Glauco acredita que
a confirmacdo dos leildes de energia
pelo governo, a facilitacdo dos licen-
ciamentos para projetos renovaveis e
facilidade de crédito para estes proje-
tos levard o Pais a posicdo de grande
produtor de energia limpa e fard com
que 0s equipamentos sejam cada vez
mais baratos.

Eduardo Angelo, diretor de desenvol-
vimento de negécios da Siemens Game-
sa no Brasil destaca que o ambiente de
negocios do Pais tem desafios especifi-
€0s que exigem uma estratégia local e de
longo prazo para qualquer empresa que
queira ter sucesso. “No entanto, uma vez
que a maioria desses desafios seja supe-
rada, hd uma tremenda oportunidade de
ser explorada quando o Brasil retomar
seu caminho de crescimento e atrair in-
vestimentos estrangeiros”, pondera.

Eduardo destaca que a energia ed-
lica é a fonte que mais cresce na matriz
energética brasileira, saindo do zero, ha



CONTRIBUICOES DA ENERGIA
EOLICA PARA O BRASIL

alguns anos, para uma participacao de
9,2%, atualmente. Prosseguindo, o por-
ta-voz da Siemens Gamesa observa que
novas tecnologias de turbinas edlicas e

% De 2011 a 2018, o investimento no setor foi de US$ 31,2 bilhdes;
% Em 2018, o investimento no setor chegou a US$ 1,3 bilhdo

% Cada MW instalado representa a criacdo de 15 postos de trabalho. Hoje
essa industria emprega mais de 200 mil pessoas.

servicos relacionados, combinadas com
uma das melhores condi¢des de vento
em terra do mundo, contribuiram para
posicionar a edlica como a fonte de
energia mais competitiva dentre todas

FONTE: MBERG NEW ENERGY FINANCE-BNEF/MCTIC/ABEEOLICA

as disponiveis no Pais. Assim, a energia
edlica tem tudo para continuar lideran-
do um crescimento consistente no Brasil.

Entretanto, Eduardo destaca que
a modernizacdo do setor de energia é
uma prioridade para torna-lo mais agil,
criando um equilibrio justo entre a pre-
cificacdo e a regulamentacdo de ener-
gias antigas e novas e incentivando a
liberdade de expandir as PPAs de ener-
gia bilaterais (mercado livre). “Enquanto
tivermos um ambiente de negdcios esta-
vel e confidvel, que honre todos os seus
contratos e ndo mude a regra, estaremos
atraindo mais empresas e investimentos
estrangeiros”, finaliza. o

Foto: ShutterStock

Solucoes personalizadas

A empresa brasileira Echoenergia fez um pedido de 97
MW para fornecimento e instalagdo de 23 turbinas V150-
4.2 MW no parque eélico de Serra do Mel, localizado no
estado do Rio Grande do Norte. O pedido é uma extensao
do projeto de 101 MW, primeira encomenda da Vestas no
Brasil para a turbina V150-4.2 MW.

O projeto eleva o numero de pedidos da Vestas para a
V150-4.2 MW no Brasil para 1.063 MW apenas sete meses
apos a empresa ter anunciado planos
para produzir o modelo da turbina no
Ceara. As turbinas V150-4.2 MW se
encaixam perfeitamente as condicdes
de vento do Brasil, incluindo o custo
de energia nivelado (LCoE) muito com-
petitivo e a capacidade da Vestas de
personalizar solugdes de energia edlica
para atender a necessidades especifi-
cas do local de cada projeto.

“Com este pedido, a Vestas ultra-
passa o importante marco de 1 GW

Foto: Divulgago/Vestas

de pedidos para a V150-4.2 MW no Brasil em apenas sete
meses, 0 que mostra o impacto que esta turbina tem no
mercado. Também estamos muito satisfeitos em alcangar
esse marco com a Echoenergia, que foi o primeiro cliente
brasileiro a fazer um pedido para a turbinaV150-4.2 MW",
afirma Rogério S. Zampronha (foto), presidente da Vestas
no Brasil e LATAM Sul.

As naceles serdo fabricadas na fabrica da Vestas no
Ceara, enquanto que as pas e torres
também serdo produzidas localmente
A de acordo com as regras do Finame ||
y do Banco Nacional de Desenvolvimento
Econdmico e Social (BNDES). A entrega
de turbinas esta prevista para o segun-
do trimestre de 2020, enquanto que o
comissionamento esta previsto para ju-
nho de 2020.

ROGERIO ZAMPRONHA | PRESIDENTE
DA VESTAS NO BRASIL E LATAM SUL
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BRASIL SEGUE NA CORRIDA DA ELETRIFICACAO AUTOMOTIVA,

AINDA ENFRENTANDO OBSTACULOS, PARA ACOMPANHAR AS NOVAS
TENDENCIAS E ACORDOS INTERNACIONAIS QUANTO AS SOLUCOES DE
GERACAO E CONSUMO DE ENERGIA BASEADAS EM FONTES RENOVAVEIS
E TECNOLOGIA SUSTENTAVEL.

mobilidade elétrica susten-

tavel nas grandes cidades é

uma tendéncia crescente e

irreversivel. A frota mundial
de carros elétricos (VEs) ultrapassou 0s
5,1 milhdes de unidades em 2018, se-
gundo o Global EV Outlook 2019, da
Agéncia Internacional de Energia (IEA).
Foram acrescidos mais de 2 milhdes de
veiculos a frota elétrica de 2017. Este é
um crescimento que realmente impres-
siona... A maior parte dele é impulsiona-
da pela China, mas a eletromobilidade
também cresce na Europa, no Japao e
em varios estados americanos. Nos pro-

26 POTENCIA

ximos anos, a India também se tornara
uma grande poténcia em eletromobilida-
de, provavelmente superando os Estados
Unidos. Na Noruega, por exemplo, desde
2017 a maioria dos carros novos vendi-
dos no pais ja é elétrica ou hibrida.

A Agéncia Internacional de Energia
tragou dois cendrios para o crescimento
mundial das frotas elétricas na proxima
década. No cenario que leva em conta
as politicas ambientais j& anunciadas
pelos paises, a frota elétrica mundial em
2030 chegara a 130 milhdes de veicu-
los. Num cenario otimista, com medidas
adicionais, este cenario podera chegar
a 250 milhdes de VEs em 2030. E isso
sem considerar os veiculos elétricos le-

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

vissimos de duas ou trés rodas, que es-
tao se espalhando por todas as grandes
cidades do mundo, inclusive as brasilei-
ras, como S&o Paulo e Rio.

No Brasil, em 2018, o aumento das
vendas de veiculos elétricos foi de 20%
em relagdo a 2017, sendo que quase
4.000 carros elétricos ou hibridos foram
emplacados, segundo a Associagao Na-
cional dos Fabricantes de Veiculos Auto-
motores (Anfavea).

As principais vantagens dos veiculos
elétricos sao: baixa emissao de poluen-
tes (ou poluicdo zero), motores silencio-
sos e altamente eficientes, baixissimo
custo de manutencao, vida Util superior
a dos veiculos convencionais e ampla
conectividade. Para Ricardo Guggisberg,
presidente da Associagao Brasileira do
Veiculo Elétrico (ABVE), neste momen-
to, a Unica desvantagem é o preco inicial
de compra, em funcéo do preco das ba-
terias elétricas. “Mas esse investimento
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inicial é compensado, em poucos anos,
com a economia de combustivel e ma-
nutencdo, e o preco das baterias esta
caindo continuamente”, afirma.

“Hoje, além do custo, uma outra di-
ficuldade é a infraestrutura necessaria
para o abastecimento ou carregamento
das baterias. Mas esses sdo fatores que
serdo minimizados a medida que haja
0 aumento da demanda pelos produtos
e servicos”, complementa o engenheiro
Alex Barbosa Passos, gerente de Mobili-
dade Elétrica da WEG.

Segundo um estudo da Bloomberg
New Energy Finance do final do ano
passado, a queda do preco das baterias
fard com que um veiculo elétrico custe o
equivalente ao similar convencional por
volta de 2025/2026.

O Brasil ainda ndo tem um Plano Na-
cional de Mobilidade Elétrica, principal

A histéria dos combustiveis reno-
vaveis no Brasil comecou em 1975,
quando o governo Ernesto Geisel lan-
cou o Proalcool. A partir dai, o Pais criou
uma avancada industria de producao e
distribuicdo de biocombustiveis e uma

das maiores frotas de vei-
culos flex do plane-
ta. “Este é um

Paises que avancaram na
eletromobilidade o fizeram
porque os governos se
empenharam em mudar a matriz
de combustivel do transporte.

| ABVE

prioridade da ABVE. O que ha sdo inicia-
tivas isoladas, que ndo constituem uma
politica integrada. “Todos os paises que
avancaram na eletromobilidade o fizeram
porque 0s respectivos governos se empe-
nharam em mudar a matriz de combusti-
vel do transporte, por meio de um amplo
conjunto de incentivos nacionais, regio-
nais e locais. Foi assim na Europa, China,
Japao e Estados Unidos. E esta sendo as-
sim na India, que também é um grande
pais, com renda per capita quatro vezes
inferior a do Brasil”, ressalta Guggisberg.
Segundo o executivo, estamos bem
atrasados nessa questdo e poucos pai-
ses tém tantas condi¢bes de avangar na
eletromobilidade como o Brasil. “Temos
uma matriz energética que é 81% limpa
e temos a mais avancada industria de
biocombustiveis do planeta. Portanto,
temos condicdes superiores as de outras
nagdes para avancar tanto na eletromo-
bilidade pura quanto na hibrida, abolin-
do os combustiveis fosseis.”
Recentemente, o governo brasileiro
aprovou um plano para o mercado de

A evolucao

exemplo mundial de sucesso: uma ini-
ciativa do governo que criou uma am-
pla cadeia produtiva de combustiveis
renovaveis, com participacdo do agro-
negocio, da industria automobilistica e
de autopecas, dos pesquisadores e das
universidades”, define Guggisberg. Mas,
arigor, essa historia comecou antes, em
1949, quando a Prefeitura de S&o Paulo

automoveis, chamado Rota 2030 - Mo-
bilidade e Logistica que, dentre outras
coisas, incentiva a eficiéncia energética
e a reducdo de emissdes de gases. Os
veiculos elétricos, que ndo emitem ga-
ses e possuem uma eficiéncia energéti-
ca, muitas vezes superior a dos veiculos
a combustao, recebem incentivos fiscais
para que o mercado possa se desenvol-
ver mais rapidamente e controle as me-
tas de emissdes. “Neste sentido, estamos
alinhados a maioria dos paises desenvol-
vidos, no entanto, o mercado de VE ainda
precisa de muito investimento para poder
se desenvolver de forma mais acelerada”,
complementa Pedro Pintdo, sécio-diretor
da NeoSolar Energia.

Problemas do mercado de veiculos
elétricos serao minimizados a
medida que aumentar a demanda
por produtos e servigos.

| WEG

lancou a sua primeira frota de trélebus,
ou seja, de dnibus elétricos. Sdo Pau-
lo tem hoje a maior frota municipal de
trélebus da América Latina: sdo mais de
200 veiculos silenciosos e ndo poluen-
tes, que atendem o centro da cidade.
De 2012 a marco de 2019, a frota to-
tal de carros elétricos e hibridos no Brasil
erade 11.659 unidades, entre automoveis
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e comerciais leves. E um nimero muito
pequeno, se considerarmos que a frota
total chega a 45 milhdes de veiculos, mas
0 segmento esta crescendo rapidamente.
Aimensa maioria é formada por automo-
veis hibridos ndo plug-in. De acordo com
os dados da ABVE, os carros puramente
elétricos ndo chegam a 700 unidades. Até
2017, o total de 6nibus elétricos e hibridos
no Brasil era de 891 unidades, incluindo
trélebus e alguns micro-6nibus. Também
até 2017, o total de veiculos elétricos le-
vissimos licenciados no Brasil era de
6.318 unidades, entre motos, ciclo-
motores e quadrimotores. Esses nd-
meros nao incluem bicicletas, patine-
tes, skates e monociclos, que ndo sdo
licenciados e cujos totais sdo incertos.

A ABVE projeta um crescimen-
to de até 500% em cinco anos, em
relacdo aos nUimeros atuais, para
automdveis e comerciais leves. Ja
a Empresa de Pesquisa Energética
(EPE) do Ministério de Minas e Ener-

[ 28 ol

Foto: Divulgacdo

Projecao da companhia é ter um
crescimento de pelo menos 100%
ao ano nesse nicho de mercado.

PEDRO PINTAO | NEOSOLAR

gia prevé que em 2026 havera 100 mil
veiculos elétricos hibridos em circulacdo
no Brasil e 2,2 milhdes em 2030, o que
representara 4,2% da frota total.

Quanto aos Onibus, as projecdes sdo
mais otimistas. Se a recente lei ambien-
tal 16.802/2018 for cumprida a risca,
teremos mais de 14 mil 6nibus elétri-
cos e hibridos em circulagdo na cidade
de Sdo Paulo nos proximos 20 anos, e
metade disso até 2030. Também ha leis
e planos semelhantes em varias outras
cidades do Brasil, como Belo Horizonte
(MG), Salvador (BA), Curitiba (PR), Bra-
silia (DF), Campinas (SP), etc.

A tecnologia do motor elétrico em

Fotos: Divulgagdo

si é conhecida ha muito tempo, mas
utilizada especialmente em industrias
e abastecimento pela rede elétrica. O
Brasil possui grandes fabricantes de mo-
tor elétrico que ja estdo trabalhando no
mercado de VE, como é o caso da WEG.
A grande inovagao, portanto, esta mais
relacionada as baterias, cuja tecnologia
ainda é importada. O desenvolvimento
das baterias estd acontecendo de forma
acelerada fora do Brasil, principalmente
nos maiores mercados fabricantes de VE
(China e EUA). “Por enquanto, os veicu-
los elétricos comercializados no Brasil
sdo importados, mas ha uma tendéncia
em nacionalizar diversos componentes”,
revela Pedro Pintdo. “A rede de servicos
e manutencdo também devera sofrer
mudangas e tera de se adaptar as no-
vas tecnologias.”

A WEG tem uma variedade de pro-
dutos, que compreende motores de in-
ducdo ou de imas permanentes, inver-
sores de frequéncia, eletropostos para
atender vdrias tensdes e poténcias,
sistemas para infraestrutura e ser-
vicos para a integracdo dos subsis-
temas necessarios para implantar a
mobilidade elétrica.

“A curva da demanda por estes
produtos e solugdes esta ascenden-
te, mas um pouco abaixo do que
gostariamos. O mais importante é
que estamos preparados para o cres-
cimento do mercado com capacida-
de tecnoldgica e de produgdo. Com
a reducdo do custo do kWh das ba-
terias havera uma aceleragdo significa-
tiva na producdo e comercializacdo dos
Onibus elétricos e hibridos, caminhdes
elétricos de entrega urbana e do sistema
de mobilidade elétrica em geral”, avalia
o gerente da WEG.

FROTA LIMPA

Onibus com motor elétrico
produzido pela WEG: empresa
esta preparada para atender o
crescimento do mercado.



O NOSSO COBRE DA
BOAS-VINDAS AO FUTURO.

Antes tao distante, o carro elétrico ja é uma realidade. Dos motores
elétricos, passando pelas baterias e toda a fiacao dos veiculos, até
as instalacoes para carga, o uso do cobre é fundamental. Por isso a

Caraiba traz para o mercado a pureza do cobre Paranapanema (99,9%),
com produtos ideais para a fabricacao de fios e cabos elétricos, unindo
versatilidade, seguranca e qualidade para cada tipo de aplicagao.

@7 www.paranapanema.com.br
<4 vendas@paranapanema.com.br
\. (11) 2199-7500

Caraiba

CARAIBA.TUDO DO COBRE.
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Quase todas as montadoras insta-
ladas no Brasil ja anunciaram planos
de comercializar veiculos elétricos ou
hibridos nos préximos anos: GM (Bolt),
Volkswagen (Golf GTE), Renault (Zoe),
Nissan (Leaf), BYD (e5 e e6), JAC Mo-
tors (iEV 40). "Estes serdo todos mo-
delos importados, é verdade, mas é o
primeiro passo. E algumas empresas ja
anunciaram que fabricardo no Brasil 0s
seus vefculos elétricos. E o caso da Toyo-
ta, com o Corolla elétrico hibrido com
motor flex a etanol, e a Volks/MAN, com
0 caminhdo elétrico e-Delivery”, cita o
dirigente da ABVE.

“Hoje, os centros de desenvolvi-
mento das grandes montadoras estdo
nos paises de origem. Assim, temos a
percepgao da tecnologia importada. O
Brasil tem tecnologia para promover a
mobilidade elétrica através das empre-

sas que disponibilizam produtos e ser-
vicos de nivel internacional. As universi-
dades e centros de pesquisa também es-
tdo se alinhando para se tornarem
exceléncia nesta tecnologia.
O Unico componente que
ainda somos totalmente
dependentes do exterior
sdo as baterias, o ponto
mais fraco da nossa cadeia
da eletromobilidade, mas
também sera uma questdo de tempo até
termos uma tecnologia nacional apro-
priada aos nossos recursos minerais”,
apresenta Barbosa Passos.

Governos, empresas e pesquisado-
res de todos os paises desenvolvidos
travam uma grande batalha tecnolégi-
ca para aperfeicoar as baterias. “Hoje, a
China domina totalmente este mercado,
mas Japao, Estados Unidos, Coreia do

llustracao: ShutterStock
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Sul e Alemanha tém se esforcado para
recuperar terreno. Ha ainda a questao
dos metais e elementos quimicos neces-
sarios a producdo das baterias. Grandes
detentores de reservas de cobre, litio e
cobalto, como Chile, Bolivia e Congo, ou
potenciais produtores de grafeno, como
o Brasil, poderdo redefinir a geopolitica
do mercado mundial de combustiveis
nas proximas décadas”, prevé a ABVE.

Incentivos e Regulamentacao

Em relacdo aos incentivos fiscais e tri-
butérios, 0s avancos no setor ainda sdo
lentos. “Esta é uma questdo-chave. Ja
conquistamos o corte do Imposto de Im-
portacao dos VEs e uma modesta redugao
de IPI. Oito estados j& anunciaram leis para
cortar ou reduzir o IPVA de veiculos elétri-
cos e hibridos. Mas, nem todos colocaram
as leis em prética. Algumas cidades fize-
ram o mesmo com a parcela municipal
do IPVA, como S&o Paulo, Sdo Bernardo,
Sorocaba e Indaiatuba. Falta ainda redu-
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zir o ICMS”, lista Guggisberg, ao explicar
que a ABVE nao defende a abolicdo pura
e simples dos impostos, e sim uma equi-
paracdo com as aliquotas ja em vigor para
veiculos a combustiveis fosseis.

J4 quanto a regulamentagdo do se-
tor, houve um relativo avanco em relacdo
aos automoveis elétricos e hibridos com
0 novo Programa Rota 2030 - Mobilida-
de e Logistica, lancado em julho do ano
passado. Houve também uma definicao
regulatéria importante para a instalacao
de postos de recarga elétrica, com a Re-
solucdo Normativa 819 da Agéncia Na-
cional de Energia Elétrica (Aneel), em ju-
nho de 2018. Para o presidente da ABVE,
hoje, o maior problema regulatério recai
sobre o0s veiculos levissimos. “Em alguns

Pais precisa investir em novos
eletropostos para favorecer o
desenvolvimento do mercado.

EDUARDO JOSE DE SOUZA |
ELECTRIC MOBILITY BRASIL

casos, temos regras rigidas e antiquadas
demais; em outros, regra nenhuma. Essa
confusdo leva a medidas precipitadas,
como a recente apreensdo de patinetes
em S3o Paulo. Em resumo, defendemos
que o Brasil adote as mesmas regras que
ja valem nos paises da Europa e nos Es-
tados Unidos, que dao ampla liberdade
a0 usuario e ao fabricante, mas sem des-
cuidar da seguranca.”

Outra questao importante é a inexis-
téncia de uma politica de precos dos VEs
no Brasil. Ndo ha qualquer tipo de bonus
como ocorre na Europa e na China. “No
Reino Unido, por exemplo, o comprador
de um carro elétrico recebe um subsidio
de 3 mil libras; na Alemanha, de 4 mil eu-
ros; na Franga, de 6 mil, podendo chegar
a 9.500; na Roménia, de até 10 mil eu-
ros! Aqui, os precos sao elevados porque,
em muitos casos, 0s impostos ainda sao
superiores aos dos veiculos convencio-
nais e ha também o valor das baterias,
que ainda é muito alto, mas a tendéncia é
cair nos préximos anos”, cita Guggisberg.



llustracdo: ShutterStock

A disponibilidade de infraestrutura
para recarga de veiculos elétricos e hibri-
dos plug-in instalada no Pais é muito pe-
quena e, segundo alguns especialistas,
este é um fator que traz inseguranga ao
usuario na hora de optar por um VE. De
fato, ha poucos postos publicos de recar-
ga elétrica. No total, ndo chegam a 200
em todo o Pais. “A disponibilidade de
infraestrutura de recarga ainda é baixa
e limitada aos grandes centros”, afirma
Eduardo José de Sousa, diretor geral da
Electric Mobility Brasil. Sequndo estudos
em outros paises, para atender a frota
de VEs sdo necessarios, em média, trés
pontos de recarga para cada VE. “Dai, a
demanda urgente por investimentos em
eletropostos, para favorecer o desenvol-
vimento do mercado tdo esperado nos
préximos anos.”

Ja ha algumas empresas entrando
no mercado de infraestrutura de recarga
para veiculos elétricos, principalmente
revendedoras, que trazem tecnologias
consolidadas e confidveis do exterior. A
NeoSolar, por exemplo, atua desde 2016
na distribuicdo, engenharia e instalagdo
de pontos de recarga de VE no Brasil, por

meio de uma parceria com a Sch-
neider Electric, fabricante de car-
regadores. Hoje, a Neo-
Solar atende diversos
clientes, dentre eles,
construtoras, con-
dominios, empresas,
redes de comércio e
varejo, montadoras e
pessoas fisicas, que estdo se preocupan-
do em instalar pontos de reabastecimen-
to e se preparando para atender os moto-
ristas de VE. A projecdo da companhia é
ter um crescimento de pelo menos 100%
ao ano nesse nicho de mercado, entre
2019 e 0s proximos trés anos.

No que tange aos carregadores ou
eletropostos, a empresa possui solugdes
residenciais, para uso comercial ou esta-
cionamentos, uso na via publica e esta-
coes de recarga ultrarrapida para pos-
tos de reabastecimento. Segundo Pedro
Pintdo, todas as solugdes ja nasceram
com conectividade, que permitem moni-
toramento e gestdo a distancia através
de aplicativos ou solugdes embarcadas,
como sistema de pagamento, controle de
acesso, etc. Além dos carros, a empresa
pode atender outros veiculos de micro-
mobilidade elétrica, como bicicletas, pa-
tinetes, motos, etc.

“Trabalhamos atendendo consumi-
dores, bem como revendedores e insta-
ladores especializados em todo o Brasil.
Oferecemos um portfélio completo de
carregadores e acessorios de baixa e alta
poténcia para instalacdo em residéncias,
condominios, empresas, areas publicas,
estacionamentos, etc. Também disponibi-

lizamos solu¢des combinadas com ener-
gia solar para atender o consumo de

energia dos VE", esclarece o diretor
da NeoSolar Energia.
3 a Electric Mobility possui
mpla linha de opg¢des para
rga de veiculos elétricos: resi-
déncias standard; residéncias com
rateio da energia; postos publicos com

Infraestrutura de Carga

inteligéncia — shoppings, edificios; postos
rapidos para rodovias; rapidos e semi-
-rapidos para frotas; ultra-rapidos para
onibus e caminhdes; ultra-rapidos para
nova geracao de veiculos, como o Jaguar
Ipace recentemente langado no Brasil. A
empresa possui contratos de prestacdo
de servico com as montadoras Volvo, Re-
nault, Jaguar, Land Rover.

Como mencionado, desde junho de
2018 foi aprovada uma regulamenta-
¢do que viabiliza a comercializagao de
energia para carregamento de VE. O uso
residencial cresce especialmente em ca-
sas, onde o proprietrio pode instalar e
utilizar sua rede elétrica para recarga
do automével. Quanto aos condominios
residenciais, sabe-se que os empreen-
dimentos mais modernos j& oferecem
garagens com pontos de recarga e tes-
tam modelos de cobranca do consumo
de energia.

Os pontos de recarga comerciais tém
aumentado a medida que as empresas
de infraestrutura observam o potencial
de crescimento dos veiculos elétricos.
Supermercados, shoppings, varejistas,
tém disponibilizado esse beneficio aos
seus clientes - em sua maioria, sem ne-
nhuma cobranca - como forma de atrair
0 publico ao seu estabelecimento en-
quanto o carro é carregado.

As eletrovias também sdo uma ten-
déncia. No ano passado, a EDP,a BMW e
a Electric Mobility Brasil instalaram a pri-
meira eletrovia interestadual do Brasil,
na Via Dutra, com seis postos de recar-
ga, trés em cada sentido. Portanto, hoje
é possivel ir ao Rio de Janeiro e voltar
a Sao Paulo num carro elétrico de qual-
quer modelo, sem correr o risco de ficar
sem bateria. S&o Paulo e Campinas tam-
bém tém eletropostos nos dois sentidos
do sistema Anhanguera-Bandeirantes.

No Paran, a eletrovia Foz do Iguacu-
-Paranagud, implantada pela Copel, ligara
o Estado de ponta a ponta com 11 postos,
ao longo de 730 quildémetros. (

poTenciA [EXH
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Ecoenergy consolida

pds sete edigdes de suces-
so, a EnerSolar + Brasil —
Feira Internacional de Tec-
nologias para Energia Solar
mudou. Este ano, a feira passou a con-
tar com mais cinco segmentos dentro
do universo das energias limpas e a se
posicionar com uma marca ainda mais
forte: Ecoenergy — Feira e Congresso
Internacional de Tecnologias Limpas
e Renovaveis para Geragdo de Ener-
gia. O evento, organizado e promovi-
do pela Cipa Fiera Milano, aconteceu
entre os dias 21 e 23 de maio, no Sao
Paulo Expo Exhibition & Convention
Center (SP).

A feira Ecoenergy consolida-se
como uma importante plataforma de
negdcios no Brasil para os segmentos
de energia solar, edlica, de biomassa,
de combustiveis gasosos, liquidos e s6-
lidos e também geotérmica e hidrelétri-
ca. Numa area de exposicdo de 7.000
metros quadrados, 125 empresas na-
cionais e internacionais apresentaram
inovagdes em produtos e servicos para
GTDC (Geragao, Transmissao, Distri-

[EZA rotencia

EVENTO APONTA
CAMINHOS E
APRESENTA SOLUCOES
TECNOLOGICAS
PARA UM FUTURO
MAIS PLURAL E
SUSTENTAVEL NO
MERCADO DE
ENERGIA.

buicdo e Comercializacdo de energia)
a cerca de 13 mil visitantes, entre en-
genheiros, instaladores, integradores,
distribuidores, diretores e novos inte-
ressados.

A edicdo 2019 do evento abordou
temas relacionados as questdes regu-

Fotos: Divulgacao

latorias, tributdrias, perspectivas de
expansdo e novas possibilidades do
setor das renovaveis. Outra novida-
de deste ano é que a feira Ecoenergy
foi realizada em conjunto com a feira
Ecomondo Brasil, focada em solucoes
ambientais para o mercado industrial.

0 Brasil sempre foi referéncia em
geracao de energia por meio de uma
fonte limpa e renovavel — a hidrelétri-
ca responde por quase 64% da atual
matriz elétrica nacional —, no entan-
to, solucdes alternativas tém logra-
do avancos impressionantes. Desta-
que para a energia solar fotovoltaica,
cujos nimeros chamam cada vez mais
a atencao.

De 2012 para c4, o total de par-
ques locais de energia solar fotovol-
taica saltou de 5.000 para quase 60
mil. Desde 2017, o Brasil estd entre
0s dez paises com mais investimentos
nesse campo. Nos ultimos dois anos, o
total de painéis solares em operagao
no territério nacional passou de 7.000
para 49 mil unidades. Em 2019, a ge-
racdo de energia solar no Brasil deve



as renovavels

aumentar 44%. E o potencial para
crescimento é enorme: enquanto nos-
sa atual poténcia instalada é de cerca

No Congresso Ecoenergy houve
apresentacao de estudos de casos e de-
bates sobre os temas mais importantes
do momento, como evolugdes tecnoldgi-
cas, oportunidades de mercado e altera-
cbes regulatérias. Os trés painéis anco-
ras do congresso foram: “Panorama Re-
gulatério e as Tendéncias Globais para o
Prosumidor — Onde o Setor Espera Che-
gar?”, "Gestao de Recursos Financeiros
e Inovacao Tecnoldgica e Energia Reno-
vavel” e “Minimizacao de Riscos em Em-
preendimentos de Energia”.

A questao regulatdria, em especial,
mobilizou atengdes. Sucede que o setor
vive a expectativa da instituicdo de um
marco tarifario para a gerago distribu-
ida (GD). Pelas regras atuais, os cha-
mados “prosumidores” (consumidores
que também produzem energia) obtém
abatimentos em suas contas de energia
de acordo com o volume de eletricidade
que injetam na rede. A Agéncia Nacional
de Energia Elétrica (Aneel) pleiteia uma
tarifa pelo uso dos sistemas de transmis-
sao e distribuicdo. O mercado de ener-
gias alternativas discorda.

Avancos na tecnologia, falta de in-
centivo governamental, tributacdo, orga-
nizacdo e desenvolvimento do mercado
foram alguns dos temas levantados pe-
los participantes dos painéis. Atualmen-
te, o grande destaque das energias re-
novaveis é a energia solar, por conta da
disponibilidade que transpde questdes
geogréficas, como é o caso da energia
edlica, que precisa serimplementada em
regides com ventos fortes, e a biomassa,

Foto: Divulgacdo

de 2 GW, a da China supera os 130
GW. Em abril, a energia edlica alcan-
cou o posto de segunda maior fonte

O Congresso

que necessita de aproximacao fisica com
a fonte. Mesmo assim, Carlos Evangelis-
ta, presidente da Associacao Brasileira de
Geracdo Distribuida (ABGD), destacou a
importancia do Brasil em aprender a tra-
balhar com todas as energias disponiveis.
"0 pais tem matriz renovavel e energias
menos distribuidas. Apesar da energia
solar se sobressair, quando o assunto é
a abordagem sustentavel, social e eco-
ndmica, precisamos abranger todas as
alternativas”, afirmou.

O crescimento exponencial do mer-
cado solar foi destacado por Ruberval
Baldini, presidente da Associagdo Bra-
sileira de Energias Alternativas e Meio
Ambiente (Abeama), tal como a impor-
tancia da criacdo de um plano de in-
centivo por parte do governo. “Eram mil
empresas ha dois anos e hoje sao 10
mil. A energia solar é um negdcio repre-
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da matriz elétrica brasileira (9,2% de
participacdo). Os 601 parques edlicos
atualmente em operacdo no pais con-
tam com mais de 7.000 aerogerado-
res, resultando numa capacidade ins-
talada de 15 GW — patamar superior
ao da hidrelétrica de Itaipu.

sentativo e precisa ser analisado dentro
do atual cenario energético nacional.”

Para Evangelista, o futuro do setor
elétrico é a energia renovavel, focada
em reduzir custos e viabilizar empre-
endimentos. “Porém, ndo ha incentivo
tributario. Nao faz parte da politica de
governo. Existe aqui um grande entrave.
A evolugdo tecnoldgica continua e pre-
cisamos nos tornar competitivos, mas,
para desenvolver o mercado, é preciso
desonerar os impostos.”

0 ICMS (Imposto sobre Circulagdo
de Mercadorias e Servicos) é o maior
obstaculo encontrado pelo setor de
energias renovaveis quando o assunto
é crescimento de mercado. De acordo
com Fernanda Sa Freire Figlioulo, sécia
do escritorio de advocacia Machado
Meyer, sdo 27 Estados com legislaces e
tributagdes diferentes. “Essas divergén-
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cias de cobranga impactam diretamente
na expansao dos negécios. O desafio do
setor hoje é comprar maquinas e equi-
pamentos com menor custo tributario,
que envolve incentivos fiscais, nos am-
bitos federais e estaduais.”

A especialista pontua que ja exis-
tem beneficios importantes para o se-
tor, mas que o Brasil ainda estd mui-
to longe do que seria o ideal. "Vemos
que a maioria dos estados ainda nao
aderiram ao convénio (Confaz) que
concede isencdo do ICMS incidente

Além do Congresso Ecoenergy, o
evento abrigou o 3° Biomass Day —
Congresso Internacional da Biomassa e
a Techshow — Palestra dos Expositores.
O Biomass Day ofereceu uma agenda
intensa de palestras, debates e cases
de sucesso no setor de biomassa. O Te-
chshow, por sua vez, consistiu em um
espaco para expositores realizarem pa-
lestras gratuitas, fornecendo detalhes
de produtos e servicos.

A primeira palestra do Congres-
so Biomass Day abordou o potencial
para geracdo de bioprodutos com alto
valor agregado. O convidado foi Jai-
me Finguerut, diretor e membro do
conselho do Instituto de Tecnologia
Canavieira (ITC), que apontou o car-
bono como o principal produto, no
futuro, das biorrefinarias para deixar
0s solos mais férteis e produtivos para
a agricultura.

Como uma forma de tirar o planeta
da rota de superaquecimento, Fingue-
rut destacou a importancia da busca
e implementacdo de novas formas da
sociedade se desenvolver, diminuindo e
aproveitando os gases que promovem
o efeito estufa, na forma de energia,
principalmente o gas carbonico. "0
clima afeta a salde, a agua, o supri-
mento alimentar e até a infraestrutura
das cidades. Temos de comecar a reti-
rar o CO, para reduzir os raios infra-

[EZ roténcia

sobre a energia elétrica fornecida pela
distribuidora aos micros e minigera-
dores, na quantidade correspondente
a soma da energia elétrica injetada na
rede pelos mesmos micro e minigera-
dores”, finaliza.

A questdo de eficiéncia energética
também foi um dos temas explorados
no Congresso Ecoenergy. Sequndo Ale-
xandre Sedlacek Moana, presidente da
Associacao Brasileira das Empresas de
Conservacdo de Energia (Abesco), o
setor de eficiéncia energética deve ser

Biomassa

vermelhos e evitar o aquecimento do
planeta”, disse.

Uma das formas alternativas de
estabilizacdo do clima é entrar num
processo de descarbonizacdo da at-
mosfera, acdo que comeca a despontar
em paises desenvolvidos, como a Ho-
landa, por meio da busca por atender
as necessidades modernas a partir de

olhado e reavaliado de forma constan-
te, como todas as tecnologias existen-
tes, buscando aprimoramento e formas
mais otimizadas de viabilizacdo. “No
Brasil sdo executadas diversas iniciati-
vas de eficiéncia energética, mas acre-
ditamos que o potencial é muito maior.
Para haver uma maior compatibilidade
entre potencial e execucdo, é preciso
gerar politicas mandatérias de efici-
éncia pelo usuario final, seja industria,
comércio, residéncia ou poder publi-
co”, explica.
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producdes sustentaveis. “Capturar, ar-
mazenar e enterrar o carbono, reflores-
tar, fertilizar os oceanos para as algas
realizarem fotossintese sdo alternati-
vas para mudar esse cendrio de aque-
cimento de forma sustentavel. Porém,
é o carbono que em 20 anos sera mais
precioso que o etanol, o aclcar e a bio-
eletricidade juntos”, afirmou Finguerut.



A Exposicao

A feira Ecoenergy também foi palco desafios do mercado de energia limpa. ram ao publico, composto por empreen-
para assimilagdo de conhecimentos e Confira, a seguir, algumas das novidades dedores, executivos, engenheiros, insta-
atualizacdo quanto a oportunidades e que as empresas expositoras apresenta- ladores, integradores e distribuidores.

PREMIUM SOLAR

Importadora e distribuidora de kits completos para sistemas de geracao solar fotovoltaica, a Premium Solar mostrou os produtos de diversas
marcas oferecidos e os varios sistemas montados de acordo com a necessidade de cada consumidor. Znshinesolar, Hoymiles, Growatt e
Fronius sdo algumas de suas empresas parceiras. A Premium Solar comercializa uma linha completa composta de painéis fotovoltaicos,

inversores, cabeamento, baterias, string box, DPS, controladores, conectores e demais acessorios para esse tipo de instalacdo. A distribuidora

também promove cursos de formacao e atualizagdo na area solar aos instaladores

ZAGONEL

Um dos destaques da Zagonel na feira foi o refletor LED COB Forza Evo, de alta
performance, para iluminar grandes areas. Disponivel nas poténcias de 100, 150 e 180
W. Caracteristicas técnicas: eficacia luminosa maxima de 136 Im/W; temperatura de cor
disponivel 5.000 K; indice de reproducédo de cor 70; grau de protecdo IP 67; tenséo de

entrada bivolt; vida til do LED 70.000 h; distorcdo harmdnica de corrente (ATHD) < 10%;
temperatura de operagdo -30°C a 50°C; fator de poténcia >0,98; estrutura principal do
dissipador em aluminio injetado; peso 4,600 kg; suporte com furo para fixacéo; e protecéo
contra impacto IK 08.

INOX-PAR
Conjunto haste roscada para estrutura metalica e de madeira,
ganchos para telhas ceramicas, terminais e abracadeiras,
chumbadores, parafuso martelo, parafuso colorido, arruelas,
parafuso autobrocante, porcas, parafuso Allen (sextavado
interno), parafuso para concreto, pino stud bolt, parafuso para
ferragem de vidro, parafuso auto-atarrachante, rebites. Esses
foram alguns dos itens exibidos pela Inox-Par, fabricante de
uma extensa linha de fixadores produzidos em aco inoxidavel
para fachadas com captacdo de energia solar fotovoltaica.
A empresa mantém mais de 18 mil itens em estoque, todos
tratados com inox passivado, que forma uma pelicula
superficial e impermeavel, aumentando a resisténcia aos
ataques do meio ambiente em até 30%.

KOMECO
A empresa trouxe para a feira sua mais nova linha de produtos
voltada a geracao de energia solar fotovoltaica. A solugéo
compreende o pacote completo: mddulos policristalinos (linhas
Prisma, Limen e Maxwell), inversores digitais on-grid (de 3 a
30 kW) e string box. Além disso, a empresa disponibiliza o app
Komeco Connect, que permite 0 monitoramento da energia
gerada pelos painéis fotovoltaicos através do smart phone.
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SOPRANO

Durante a feira, a empresa divulgou seu mais novo negdcio dentro
da Divisdo de Materiais Elétricos: Energia Solar Fotovoltaica,
responsavel pela comercializacdo da solugdo completa para

esse tipo de geracdo. A empresa ja esta apta a fornecer placas

ou modulos de 320/330 W e 270 W: inversores de 3 a 7,5 kW
monofasico e de 11 a 60 kW trifasico; microinversor de 700 e

1200 W; string box CC e CA; cabos solares com tensdes de até

1500 VCC; estrutura de fixacdo compativel com todos os tipos de
telhados; minidisjuntores CC — linha SHB de até 32 A; dispositivo de
protecdo contra surtos CC (DPS) com corrente maxima de 45 kA. Os
produtos podem ser adquiridos em forma de kit ou individualmente,
diretamente com a Soprano ou em lojas parceiras. A empresa
fornece 25 anos de garantia, para uma eficiéncia de 80% do
sistema, aplicativo de monitoramento e seguro.

FATOR SEGURADORA

A Fator Seguradora atua em diversos segmentos do mercado, oferecendo solucdes
sob medida para demandas que envolvem garantia de obrigacdes contratuais,
coberturas de responsabilidade civil, riscos de engenharia, riscos patrimoniais e
riscos diversos. Um dos produtos, em destaque na Ecoenergy, é o de Riscos de
Engenharia e Responsabilidade Civil em Obras. Trata-se de um seguro destinado

a protecao contra danos ocorridos nas obras de infraestrutura e nas instalacoes

e montagens de equipamentos nos mais diversos tipos de industria, entre elas os
de geracao de energias renovaveis. Eventos de origem stbita e imprevista podem
acontecer numa obra e na instalagdo/montagem de equipamentos, causando
prejuizos ao proprietario do projeto, ao proprio construtor ou a terceiros. O
seguro é voltado para construtoras, investidores, empreendedores, instaladores de
maquinas, equipamentos comerciais e industriais.

CISER

A Ciser levou para a feira sua linha de itens disponiveis para fixacdo de placas
fotovoltaicas e a linha inox. Entre os produtos ofertados: conjunto haste energia
solar, suporte para haste (tipo reto e tipo L), parafuso cabeca martelo, parafuso
francés, parafuso sextavado, parafuso sextavado interno cabeca abaulada e
cabeca cilindrica, barra roscada, parafuso sextavado rosca soberba, parafuso
cabeca flangeada fenda Phillips, porca sextavada, arruela (lisa, de pressao,

de vedacdo EPDM), parafuso autoatarraxante, rebite de repuxo, chumbador
parabolt, ponteira Philips, soquete sextavado magnético, broca trés pontas e
Widea. Renato Fiore, gerente nacional de vendas da Ciser, revela que a empresa
interpreta o segmento de energia solar como promissor e estratégico, lembrando
que essa forma de energia se encontra em expansao, tornando-se cada vez mais
eficiente e acessivel. “Vislumbramos um expressivo potencial de crescimento no
setor ja para os proximos anos”, anuncia.
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PROLUMEN

A Prolumen apresentou uma série de luminarias fotovoltaicas.
Entre elas, a luminaria solar Street Light, de 10.000 lumens/90
W, com sensor de presenca e controle remoto. O produto
elimina cabos, conduites, interruptores, instalacées complexas
e é resistente a tempestades. A energia é produzida pelo
painel solar e armazenada na bateria solar, de modo que

a lampada a LED pode ser alimentada durante a noite. O
controlador solar inteligente gerencia todo o sistema por meio
de um sensor de presenca (fotocélula), para ligar e desligar

a luminaria automaticamente durante o dia e a noite. Com
corpo compacto, a luminaria é versatil, a prova de tempo e
indicada para estradas e caminhos secundarios. Também pode
ser usada em outras aplicacdes externas (sobre coberturas

ou beirais), como ao redor de casas residenciais, escritorios,
pequenas e médias indtstrias e condominios fechados. Deve
ser instalada voltada para a face norte, a fim obter maior
insolacao e oferecer melhor desempenho.

IBRAP

A catarinense IBRAP conta com um conjunto de estruturas
de aluminio de alta resisténcia para a instalacao/fixacao
de painéis solares. Sua oferta abrange as diferentes
necessidades de suportes para parques solares de grande,
médio e pequeno porte, além das estruturas para fachadas
e coberturas residenciais e comerciais. Entre os produtos
para o segmento residencial estao as estruturas para
telhas em ceramica e cimento, fibrocimento, metalica,
metalica zipada, clamps, laje e superficies cimenticias,
estrutura carport, cobertura estanque, fachada glazing e

fachada ventilada.

POWERSAFE

Entre os destaques da empresa estavam as baterias estacionarias reguladas por vélvula da série PLH+C (foto 1), com carbono (C)

na forma de grafite, indicadas para aplicacées em média e longa intensidade de descarga. Apresentam performance estavel e longa
durabilidade em aplicacdes para sistemas de alta ciclabilidade, como o solar. Admitem melhor aceitacdo de carga, dispondo de plena
energia armazenada para pronto atendimento. A utilizagdo do carbono (C) na forma de grafite é muito condutivo e, quando utilizado
em concentracdes adequadas na massa ativa da placa negativa, aumenta consideravelmente sua condutividade em estado parcial de
carga (PSOC). Ja as baterias estacionarias chumbo acidas reguladas por valvula da série OPzV-Gel (foto 2) sdo construidas com placas

positivas tubulares e o eletrdlito esta imobilizado na forma de gel (Si02). Oferecem longa durabilidade em aplicacdes ciclicas e em
flutuacao, e apresentam menor sensibilidade as temperaturas acima da nominal, quando comparadas as baterias standard. Podem ser
utilizadas em sistemas fotovoltaicos e edlicos.

POTENCIA
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ATRAVES DE SEU COMITE
ESTRATEGICO, ABREME ORGANIZA
SEMINARIO EM SAO PAULO

PARA DISCUTIR O PROCESSO

DE TRANSFORMACAO DIGITAL

NA DISTRIBUICAO DE MATERIAL
ELETRICO.

REPORTAGEM: MARCOS ORSOLON
FOTOS: LUIZ ALVES NETO
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Discussao

eunir tomadores de decisdo da industria e da distri-
buicdo de materiais elétricos para discutir a trans-
formacdo digital e seus impactos no mercado de
materiais elétricos. Esse foi um dos objetivos do
seminario realizado pela Abreme, no dia 18 de abril, na sede
do Grupo Legrand, em Sao Paulo.

Com o tema ‘Transformacéo digital no setor de revenda
e distribuicdo de materiais elétricos’, o evento faz parte das
atividades do Comité Estratégico da Abreme, e atraiu mais de
80 executivos do setor. O perfil do publico presente foi elo-
giado pelo diretor-executivo da Abreme, Bruno Maranhao: "0
objetivo desse evento era exatamente o de trazer os toma-




dores de decisdo do nosso mercado. Se
nao fosse a presenca de vocés, talvez as
discussdes aqui ndo fossem tao ricas”.

Bruno fez uma apresentacdo para
provocar os presentes. A ideia, atra-
vés de exemplos, dados e proje¢des de
mercado, foi mostrar as pessoas que o
processo de transformacdo ja esta em
curso, tem impacto direto nos negécios
de todos, traz riscos para quem ‘ficar
parado’, mas também oferece grandes
oportunidades para aqueles que soube-
rem aproveitar o momento.

No inicio da apresentagao, Bruno
falou sobre a escolha do tema trans-
formacdo digital para esse primeiro se-
minario do Comité Estratégico. “A ideia
em torno desse comité é identificar os
principais assuntos do setor da distribui-
¢do, que a gente entende que devam ser

discutidos com toda a cadeia, justamen-
te por serem estratégicos. E de todos os
pontos que discutimos internamente no
comité, como logistica, fiscal, sistemas
de integracdo e relacionamento clien-
te-fornecedor, notamos que todos tém
um lugar comum, que é a digitalizacao,
a transformacdo digital, que é uma si-
tuacdo de varios mercados. Em funcéo
disso definimos este tema para o semi-
nario”. E ele completou: “A Abreme, por
estar no meio da cadeia, quer usar essa
posicdo justamente para fomentar essas
discussoes estratégicas”.

Entrando no tema central do evento,
Bruno apresentou um video com infor-
mac0es gerais sobre o que esta ocorren-
do no mundo, em relacdo a transforma-
cao digital. Entre outros pontos, o video
mostrou o avanco de tecnologias como

ATUALIZACAO PROFISSIONAL

Cerca de 80 executivos que
atuam no setor eletroeletrénico
assistiram as palestras na sede do
Grupo Legrand, em Sao Paulo.

Internet das Coisas (loT), Inteligéncia
Artificial, carros auténomos, a evolucao
dos aplicativos, criptomoeda, impressora
3D, realidade virtual e aumentada, etc.
E citou também como essa transforma-
¢do do mercado tem impactado empre-
sas, profissionais, carreiras e os proprios
modelos de negacios.

“Tem futurista que fala que vive-
mos um momento parecido com o da
virada do século XIX para o XX. Na épo-
ca, tecnologias como a energia elétrica
mudaram totalmente a base econémica
dos paises. Agora ocorre algo pareci-
do, mas com Internet, loT, inteligéncia
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Potencial de Transformacao Digital por pais
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artificial, ou seja, as cadeias de distri-
buicdo, no nosso caso, mas também
diversas outras economias, em funcao
dessas novas tecnologias vao criar tam-
bém modelos novos de negécios”, co-
mentou Bruno.

Nesse sentido, ele alertou os presen-
tes de que a transformacdo digital ndo é
simplesmente uma adogao massiva de
tecnologia, como muita gente pensa,
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mas sim uma revolugdo digital nos pro-
prios negdcios. “Essas novas tecnologias
vao mudar modelos de negécios. E em
funcao dessas mudancas de modelos, as
regras sao outras. E algumas delas talvez
a gente nem conheca ainda”.

O executivo da Abreme destacou
ainda que para surtir efeito, a trans-
formacdo precisa permear a empresa
como um todo, suas diversas areas e

departamentos. “Muitas vezes, a gente
pensa que isso é funcdo do marketing,
em funcdo do marketing digital, ou da
area deTl. S6 que, na verdade, a trans-
formacdo digital tem que permear toda
a empresa, incluindo todas as areas e
considerando aspectos como 0 sucesso
do cliente, lideranca, modelo de negé-
cio, processos, cultura e RH".

O desafio nesse processo, segundo
o diretor da Abreme, é que as compa-
nhias tradicionais tém uma cultura di-
ferente na comparagdo com empresas
de tecnologia, como Amazon, Apple e
as milhares de startups espalhadas pelo
mundo. Isso porque essas empresas ja
tém no seu centro a digitalizacdo, elas
nascem dessa forma. “Ja nas empresas
tradicionais, a digitalizacdo é um espa-
co dentro delas. E fazer com que este
espaco permeie toda a empresa é que
é o grande desafio. Al estamos falando
de processo de transformacao digital”.

Aboa noticia é que o Brasil € um dos
paises com maior potencial de transfor-
macdo digital do mundo. Isso em fun-
cdo do tamanho da economia do Pais,
da aderéncia digital que existe entre as
pessoas e também pelas dores do Pais,
pois temos muita coisa para fazer.




A transformacao ja esta em andamento

De acordo com Bruno Maranhdo,
apesar de ainda se falar pouco em trans-
formacdo digital na area de distribuicdo
de materiais elétricos, este processo ja
estd acontecendo e seu inicio ocorreu
ainda nos anos 90. "0 processo de trans-
formacao dentro das empresas aconteceu
porque o distribuidor viu naquele mo-
mento a disseminacdo do computador
pessoal. E outros fatores surgiram, como
a estabilizacdo econdmica que acabou
com a inflacdo e a paridade com o d¢-
lar. Com essas mudancas na economia,
houve a necessidade do distribuidor re-
duzir seus custos. Daf vém a otimizacao
dos processos internos e a melhoria da
produtividade”.

No inicio dos anos 2000 veio a di-
gitalizacdo fiscal, que teve muitos im-
pactos no dia a dia das empresas. Nesse
momento, surgiram coisas como SPED
(NF-e), Sintegra, Substituicdo Tributaria,
ESocial e Block K.

Agora é a vez da digitalizacdo da
cadeia de suprimentos, que ainda esta
acontecendo e envolve o uso de tecno-
logias como loT, Inteligéncia Avrtificial,
Nuvem, E-Commerce, portais de compras
dos fabricantes e integracdo digital B2B,
entre outros.

“A gente ja fala em WMS, SOIP, TMS,
enfim, sistemas de logistica que alguns de

nossos distribuidores ja implantaram, que
s0 essenciais para que a gente identifi-
que a acuracidade do estoque. Em funcao
da variedade de produtos que temos em
nosso mix, qualquer tentativa de buscar
uma acuracidade acima de 90% sem sis-
tema no nosso setor é quase impossivel”,
observou Bruno.

Na integracéo digital, por outro lado,
muitos fabricantes ja colocam portais
para que o distribuidor interaja com eles
no processo de compra, 0 que é étimo,
mas também exige uma mudanca nos
processos internos.

No que tange a figura do comprador,
Bruno fez uma observacao interessante:
“Hoje, 67% da jornada do comprador ja
é feita digitalmente. Significa que sua es-

tratégia digital é mais importante do que
nunca. Esse dado pega todas as relacdes
comerciais, principalmente o B2C".

0O fato é que o comprador, seja da
industria, um instalador ou eletricista, ja
estd habituado a comprar pela Internet
em sua vida pessoal. Por isso, & normal
que ele estenda isso a vida profissional.
“Essa experiéncia de comprar pela Inter-
net esta estabelecida ha uns 15 anos. Foi
como vimos a Amazon crescer. Mas ela
ainda ndo esta totalmente no B2B. E o
nosso relacionamento é B2B.A pergunta
é como isso vai acontecer? Como a gen-
te vai fazer com que essa experiéncia de
compra que ja é feita online em nossas vi-
das pessoais, também passe para nossas
relagdes comerciais”, provocou Bruno.

Abreme quer ser um vetor
de mudanca no setor

Nesse processo de mudanca, Bruno
Maranhdo afirmou que a Abreme tem
trabalhado para ser um dos vetores da
transformacao no mundo da distribuicao
de material elétrico. E que a propria distri-
buicdo tem um papel importante para que
toda a cadeia evolua nos préximos anos.

“Nos conhecemos o mercado. Por
isso somos capazes de promover essa
transformacao digital em nosso setor. O

caminho para isso é, primeiro, ter uma vi-
sdo de futuro. E 0 que estamos fazendo
aqui no seminario, construindo uma visao
de futuro, indicando para onde o nosso
mercado pode ser que esteja indo. O se-
gundo ponto é o que chamo de vetores
da mudanca. Quem vai nos ajudar nes-
se processo de mudanga? Tanto interna-
mente (funcionarios, equipes), como ex-
ternamente (fornecedores, associacoes).

Depois vem o patrocinio, 0s empresarios
desse setor bancarem, e ndo s em in-
vestimento, mas em apoio. E finalmente
projetos, pois vocé sé executa as coisas
se tiver projetos bem-feitos, conscientes
e capacidade de execucao”.

Uma das primeiras iniciativas da
Abreme no sentido de juntar a cadeia e
promover a transformacao digital foi o
lancamento, durante o evento, do EaD
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Abreme. Trata-se de uma plataforma
de educacdo a distancia, desenvolvida
e oferecida pela Poténcia Educacdo (do
Grupo Poténcia), que foi customizada
para a Abreme para abrigar cursos onli-
ne dos fornecedores para treinar profis-
sionais dos distribuidores. Isso com uma
série de vantagens na comparagao com
0s treinamentos presenciais.

Nesse sentido, Bruno citou o préprio
custo dos treinamentos presenciais, que
hoje é um ponto negativo. No modelo
atual, muitos fabricantes colocam seus
vendedores técnicos, que é uma mao
de obra relativamente cara, para visitar
os distribuidores e dar treinamento aos
seus vendedores. Ou seja, o fabricante
gasta dinheiro, o lojista para sua equi-
pe para o treinamento, mas ninguém
consegue mensurar a eficiéncia desse
treinamento.

FORNECEDOR

MECANISMO DE FUNCIONAMENTO

CONTEUDO*

Hilton Moreno, diretor do Grupo
Poténcia, destacou no evento que esse
problema desaparece na plataforma de
treinamento online. “Isso porque nossa
plataforma tem um sistema de avaliacao
automatica em cada um dos cursos ofe-
recidos. Dessa forma, o profissional assis-
te as videoaulas, tem acesso a materiais
complementares (como outros videos,
PDFs de catdlogos, manuais e artigos,
Podcasts, etc.) e ao final é obrigado a fa-
zer a prova de avaliagdo. Se tirar a nota
minima estabelecida, recebe o certificado.
Dessa forma, o fabricante tem a certeza
de que ele realmente fez o treinamento”.

Um detalhe é que a avaliagdo é
feita automaticamente pela platafor-
ma e, se 0 aluno reprovar’ é obrigado
a voltar a estudar, se preparar melhor
e fazer novamente a prova. O certifica-
do também é emitido automaticamen-

EaD
ABREME

TREINAMENTO**

te. Além disso, entre outros recursos, a
plataforma tem Chat e e-mail para co-
municacao entre empresas e alunos, e
um sistema exclusivo de ranqueamen-
to, destacando os alunos com melhor
performance nos cursos.

Hilton observou que, nesse modelo
de educacdo, o investimento é sensivel-
mente mais baixo. O Brasil é grande e
conta com mais de 5 mil distribuidores
de material elétrico. Por isso o inves-
timento do fabricante é alto para fa-
zer treinamento presencial e, mesmo
quando as verbas sdo robustas, ele ndo
consegue atingir a maior parte do mer-
cado. Isso sé é possivel através de uma
ferramenta online escalavel. E com a es-
cala, o custo por aluno é bem inferior,
em alguns casos representando apenas
20% do custo por aluno no sistema pre-
sencial”.

Através da Plataforma de Treinamento a Distancia da Poténcia Educacdo, o contetido do curso online é
disponibilizado pelo fornecedor (a Poténcia Educacdo pode produzir os cursos para as empresas), abrigado na
plataforma EaD Abreme e oferecido aos profissionais dos distribuidores.
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Outra iniciativa da Abreme no cam-
po digital diz respeito a sua pesquisa de
mercado. No ano passado a associacao
fez um trabalho em parceria com um
instituto de pesquisas e, agora, a ideia
é fazer por meio eletrénico, utilizando
a Plataforma Online de Estatisticas de
Mercado criada pela Poténcia Services.

“Nossa metodologia nessa ferra-
menta de estatisticas, na esséncia, é
bastante simples. No entanto, quando
se fala em estatistica de mercado, a
palavra-chave é confianca. A confianca
de que os dados ndo serdo vazados. E
é isso 0 que a plataforma oferece”, ex-
plica Hilton Moreno.

Mas como funciona a plataforma?

0 programa estatistico se baseia no
principio de que os participantes de um
dado segmento fornecam seus dados
individuais diretamente na plataforma,
com login e senha proprios. E, ao final
do processo, recebam relatérios conso-
lidados daquele segmento. Dessa forma,
ele mesmo calcula sua participagao de
mercado.

llustraggo: ShunrerStock

Um detalhe é que é preciso ter um
nimero minimo de empresas partici-
pantes de cada segmento do programa
estatistico, de tal modo que ndo seja
possivel um participante estimar os da-
dos dos demais.

No que tange a confiabilidade, os
dados sao coletados através de um sis-

tema extremamente seguro, baseado
na internet (IP) e rigorosamente con-
trolado pela Poténcia Services. Este sis-
tema permite que os participantes for-
necam anonimamente seus dados, sem
a necessidade de baixar programas.

“E importante destacar que as
informacdes coletadas sdo comple-
tamente confidenciais e ndo sdo co-
nhecidas individualmente nem mes-
mo pela equipe da Poténcia Services.
Além disso, em nenhuma circunstan-
cia as informacdes individuais e con-
solidadas sao disponibilizadas para o
publico ou outras empresas que ndo
fazem parte do programa estatistico
especifico. O resumo é: Ninguém, ex-
ceto o dono da informacéo, sabera dos
seus dados. Isso é muito importante
frisar”, garante Hilton.

“Buscamos essa plataforma em
funcdo das vantagens. Primeiro esse
lado da confiabilidade. Sequndo a sua
escalabilidade. O custo da pesquisa
pode reduzir drasticamente a medi-
da que o preco é o mesmo, indepen-
dentemente do numero de empresas
participantes. No meio tradicional é o
contrario, mais empresas significa mais
custos. Essa é uma vantagem clara da
tecnologia. O custo dessa pesquisa sera
diluido entre as empresas”, completa
Bruno Maranh3o. )
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Painel de debate

PARA ENCERRAR O EVENTO, A ABREME UM MODO OU DE OUTRO, TEM SE ENVOLVIDO
CONVIDOU ALGUNS PROFISSIONAIS PARA UM COM O TEMA E QUE COLABORARAM COM SUAS
PAINEL DE DEBATES SOBRE TRANSFORMACAQ OPINIOES NO EVENTO. VEJA A SEGUIR UMA
DIGITAL. PESSOAS QUE EM SUAS AREAS, DE PEQUENA AMOSTRA DO QUE ELES DISSERAM.

Fotos: Divulgacdo

CARLA LEAL, COUNTRY MANAGER DA chutando alto 5 anos, a maior parte das empresas que
A |\ SLIMSTOCK, EMPRESA DE SOFTWARES DE : a
' . compram grandes volumes de material elétrico no Bra-
ALGORITMO DE GESTAO DE ESTOQUE . P - g . A
. sil ndo vao mais colocar o comprador na frente de vocés
Falando sobre as tecnologias, acho que o ix . .
. g A L (distribuidores) em uma reunido comercial. Basicamen-
vocés (distribuidores) tém que olhar primei- e
L te, uma tomada de preco provavelmente sera feita via
ro dentro do seu mercado, (e identificar) as . LT . -
. - . . algoritmo, com inteligéncia artificial analisando padrdes
tecnologias que terdo um boom. Depois da crise,
I o . . de pre¢os de mercado, comparando com benchmark de
o Brasil esta usando 70% da capacidade instalada, mas C o,
. . mercado, etc. Meu recado para o setor de distribui¢cao é
quando a economia retomar teremos um grande cresci- R
o . : que essa onda tecnoldgica é muito importante. Provavel-
mento na utilizacdo de tecnologias como loT? Acredito . .
mente vai sobreviver e se destacar nesse mercado quem

que teremos uma grande demanda, assim como na area . o
o . . . agir de forma mais rapida e estruturado para poder tra-
de Inteligéncia Artificial e machine learning, realidade au- , .
balhar o novo mercado que esta surgindo.

mentada e na parte de impressdo 3D. Para esse mercado
eu acho que essas sdo as tecnologias que vao crescer.

HALIM JOSE ABUD NETO, SOCIO
RESPONSAVEL PELAS RELACOES INSTI-

ERICK BOANO, COFUNDADOR E COO ;@ TUCIONAIS E GOVERNAMENTAIS NA
\ DA COSTDRIVERS %"| | LIMA JUNIOR, DOMENE E ADVOGA-
! Pelo lado dos compradores ja ha DOS ASSOCIADOS
uma forte evolucdo de algoritmos que No Brasil, ja vivemos um 'Big
‘ vao tomar decisdes. Em pouco tempo, Brother’ fiscal ha muito tempo. O
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cruzamento de dados no ambito do governo ja existe
(em diversas esferas e organismos), e a preocupacao
é grande para que a entidade possa tomar o papel de
frente no sentido de melhoria e simplificacdo da carga
tributaria. Isso fortalece o que a gente fala de complian-
ce, governanca, além de auxiliar essa questao digital. A
parte tributaria, principalmente no ambito digital, ndo
tem volta e a questdo que a gente coloca é: O que afe-
tou o nosso modelo (nas empresas) para o fisco? Nao
é simplesmente fazer o layout e mandar os dados. Tem
que ver a consisténcia desses dados dentro das empre-
sas. Isso envolve toda a cadeia: compras, vendas, forne-
cedores, servicos, etc.

. WALTER FERREIRA, COORDENADOR
s =1 &' JURIDICO

3 A Lei Geral de Protecdo de Dados
} (LGPD) devera entrar em vigor em
agosto de 2020. Teremos (a partir desse
momento) uma autoridade nacional que
sera criada para ditar normas de como se
dard a questao de prote¢do e tratamento de dados pesso-
ais. Ainda temos um cenario nebuloso com relacdo a essa
autoridade. Entédo, ainda ndo é um cendrio catastréfico,
mas sugiro que todas as empresas se preparem para se
adequar para a entrada em vigor da LGPD.

O ponto chave da Lei é que para tratar dos dados
de alguém, vocé precisa do consentimento prévio. Ndo
é mais um consentimento genérico, como ocorre hoje.
Lembrando: existem penalizacdes para tratamento de
dados realizados em desconformidade com a Lei, que
iniciam com 2% aplicado ao faturamento anual da em-
presa, e pode chegar a até 50 milhdes de reais por in-
fracdo cometida.

,//‘

FERNANDO SORA, SOCIO-DIRETOR DA
LEVEL GROUP

Temos discutido com executivos o

que vai acontecer com a area de com-

/ pras com essa evolucdo tecnoldgica.
Hoje vemos discussdes em que se coloca
que o comprador nao vai mais existir, que a

pessoa com quem vocé se relaciona na area elétrica vai ser
automatizada. Mas ndo é exatamente isso. Em compras a
atividade operacional vai deixar de existir, e isso é fato. Ja
vemos acdes nesse sentido. Mas a qualificacdo ndo. E o
comprador com uma formac&o técnica mais adequada. E
avancar na carreira. Até para ele conseguir provocar mais

oportunidades. E para se qualificar ele precisa se espe-
cializar. Assim como no caso do vendedor, que nao vai
sumir, mas terd de mudar seu perfil, vai ter que falar de
servico, tecnologia, valor agregado do produto que ven-
de, e isso de uma forma mais rapida.

JOSE FRAZAO, GERENTE DE SEGURAN-
CA E INFORMACAO DA SPC BRASIL

As vezes parece que a seguran-
ca de sistemas de informacdo é uma
7/ coisa distante do cotidiano, mas nao
/ é. Por ordem de necessidade, a conti-
" nuidade dos servicos (em qualquer em-

presa) depende de seguranga. Isso do ponto
de vista de estrutura, que ela esteja disponivel, mas que
ela também seja confidvel. Em relacdo a confidencia-
lidade (de dados) nos meus sistemas, em informacao,
tecnologia, é preciso ter mecanismos de seguranca. Ai
comecamos a entrar numa complexidade maior, de se
atingir um ambiente de negdcios seguro, onde temos
que equilibrar este contexto, que envolve a expectati-
va de uso, qual o valor para a organizacgio e a pessoa
que é a dona das informacdes. Nao se pode mais usar
os dados de uma pessoa infinitamente. Por isso ha um
esfor¢o grande para se manter atualizado, com varias
camadas de protecdo. Essa é uma grande preocupacao
no ambiente de negdcios.

HILTON MORENO, DIRETOR DO
GRUPO POTENCIA

Na area elétrica temos um desa-
fio enorme para superar, quando fa-
/ lamos de qualificacdo profissional. S6
na distribuicdo, numa estimativa con-
servadora, sao mais de 100 mil profissio-
nais trabalhando nas lojas que necessitam de
treinamento. Na parte de vendas, o profissional da loja
precisa conhecer os produtos para orientar corretamen-
te os clientes. Mas sao milhares de itens. Sem contar os
produtos que sdo langados todos os anos. Entao, treinar
vendedores e balconistas, em larga escala, é um gran-
de desafio. E isso s6 é possivel através da digitalizacdo
da educacao, através da adocao do treinamento a dis-
tancia, que nos permite atingir um ndmero sem limites
de pessoas, basta o profissional ter uma boa conexao
de internet. O alerta é: ou a gente passa a utilizar uma
ferramenta que consiga dar conta do tamanho desse
desafio ou estaremos perdidos.
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CADERNO DA INSTALAQAO REFRIGERACAO E CLIMATIZACAO

PARABENS ao SENA

ESCOLA TECNICA, CONSIDERADA REFERENCIA
PELO MERCADO, COMEMORA 70 ANOS

COM UMA SERIE DE EVENTOS PROMOVIDOS
PARA DIVULGAR IDEIAS E TECNOLOGIAS
INOVADORAS APLICADAS AO SETOR DE AVAC-R.

REPORTAGEM: CLARICE BOMBANA

ntre os dias 21 e 25 de maio,

cerca de 1.500 pessoas parti-

ciparam da maratona de come-

moracdo alusiva aos 70 anos
da Escola Senai Oscar Rodrigues Alves
(SP), considerada polo de exceléncia na
formacdo e atualizacdo técnica de pro-
fissionais para a area de refrigeracdo e
climatizacao.

Esta unidade de ensino iniciou suas
atividades em 15 de abril de 1948, em
prédio proprio, com o nome de Escola
Senai do Ipiranga. Desde o inicio dos
anos de 1990, a escola passou a espe-

XY poTENCIA | liiEtalacdo

cializar-se na area de refrigeracdo e ar-
condicionado. Para tanto, buscou par-
ceria com vdrias entidades representa-
tivas do setor, entre elas, a Associacdo
Brasileira de Refrigeracdo, Ar Condicio-
nado, Ventilacdo e Aquecimento (Abra-
va), Sindicato da Industria de Refrige-
racao, Aquecimento e Tratamento de Ar
no Estado de S&o Paulo (Sindratar-SP),
Instituto Brasileiro do Frio (IBF) e Asso-
ciacdo Brasileira da IndUstria Elétrica e
Eletronica (Abinee).

De acordo com Eduardo Macedo
Ferraz e Souza, atual diretor do Senai

Oscar Rodrigues Alves, ha uma parce-
la de profissionais desse setor que atua
na informalidade, isto é, sem qualquer
formacdo e/ou capacitacdo. “A falta de
qualificacdo é um dos graves proble-
mas que podem impactar da qualidade
do servico prestado pelo profissional”,
sublinha. “Toda empresa prestadora de
servico e profissional com visdo de fu-
turo e atento as inovacdes tecnoldgicas
do setor necessitam participar de cursos
e treinamentos. Também devem estar
conscientes de que o investimento na
capacitacdo profissional propicia a ma-

Foto: Divulgacao



Instalacdo

Oscar Rodngues Alves!

nutencdo nesse mercado de trabalho,
bastante competitivo e cada vez mais
exigente quanto as melhores praticas
de refrigeracdo e climatizacdo”.

Hoje, o curso técnico de Refrigera-
cdo e Climatizacdo do Senai (Servico
Nacional de Aprendizagem Industrial)
tem por objetivo capacitar profissionais
na elaboracdo de projetos de instalagdo
de sistemas de refrigeracdo e climatiza-
¢do sob supervisdo e na coordenacao da
execucdo da manutencéo e da instala-
cdo dos respectivos sistemas, seguindo
legislacdo e normas técnicas, ambien-
tais, de saude e seguranca no trabalho,
utilizando as boas praticas.

Sendo assim, a formacao de profis-
sionais pelo Senai para esse segmento

o= Mulheres no setor

Assim como em alguns ramos da engenharia, a presen-
¢a feminina no setor de AVAC-R ainda é muito pequena,
mas esta crescendo. Nos 70 anos da Escola Senai Oscar
Rodrigues Alves, dos 260 mil profissionais formados, ape-
nas 129 sao mulheres.

“No entanto, é preciso pensar que o setor é um todo,
formado ndo apenas por representantes da area técni-
ca (engenheiros e técnicos), mas também por profissio-
nais dos departamentos comercial, financeiro, marketing,
comunicagdo, vendas, assisténcia técnica, metaldrgicos,
entre outros”, cita Viviane Nunes, diretora-executiva do
Sindratar-SP e presidente do Comité Women In ASHRAE
(WiA) no Brasil.

A ASHRAE (American Society of Heating, Refrigera-
tion and Air-Conditioning Engineers) é uma associagdo
profissional norte-americana que busca promover o pro-
jeto e a construgao de sistemas de aquecimento, ventila-
¢do, ar-condicionado e refrigeragao, com cerca de 57 mil
membros em mais de 132 paises. A entidade, responsavel
pelos guidelines internacionais do setor, criou o progra-
ma WiA - Mulheres na ASHRAE, com o propésito de in-
centivar a presenca feminina no setor. Ao final de 2018,

0 ASHRAE Brasil Chapter, em parceria com o Sindratar-SP,
membro do Comité Nacional de Climatizacao e Refrige-
ragdo, identificou as mulheres pioneiras no setor. Foram
localizadas 33 profissionais, que receberam o Prémio
'‘Agora é que sao Elas — Mulheres no AVAC&R’. “Estamos
identificando as mulheres do segmento, por Estado e por
meio de pesquisa. Queremos firmar parcerias e convénios
com outas associagoes e entidades, que tenham o mesmo
proposito”, esclarece Nunes.

O WA é seguidor dos Objetivos de Desenvolvimento
Sustentavel da ONU (ODS 2030), em especial ao 5° item,
que prevé garantir a participacdo plena e efetiva das mu-
Iheres e a igualdade de oportunidades para a lideranga em
todos os niveis de tomada de decisdo na vida politica, eco-
ndmica e publica. “Temos conhecimento de que algumas
empresas do setor ja firmaram convénio com a ONU Brasil.
Alids, no Pais, 80 companhias sao signatarias do ODS 2030
e atendéncia é aumentar o nimero de mulheres neste setor,
mesmo que de maneira incipiente, e estamos trabalhando
para isso, haja vista a criacdo da premiacao ‘Agora é que
sao Elas — Mulheres no AVAC&R’, que da forgas ao prota-
gonismo feminino”, finaliza a executiva.

Iigtalagdo | POTENCIA [EE]
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CADERNO DA INSTALAQAO REFRIGERACAO E CLIMATIZACAO

MESA DA ABERTURA DO EVENTO
(esq./dir.) Thiago Portes (ASHRAE
Brasil Chapter); Carlos Eduardo
Trombini (Sindratar-SP); Eduardo
Macedo Ferraz e Souza (Senai
Oscar Rodrigues Alves); Pedro
Evangelinos (Abrava) e Viviane
Nunes (Sindratar-SP)

contempla trés areas: 1) instalacdo e
manutencao de sistemas de refrigera-
cao residencial, incluindo o conserto de
freezers e refrigeradores; 2) instalacdo
e manutencdo de sistemas de refrige-
racdo comercial e industrial, envolven-
do conhecimentos e habilidades para
atuar com balcdes de supermercados e

PEDRO EVANGELINOS | ABRAVA
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frigorificos, cdmaras de conservacao de
grande porte e em fabricas de equipa-
mentos; e 3) instalacdo e manutencao
de sistemas de climatizacdo residencial,
comercial e automotiva.

Na visdo das empresas, 0s requisitos
necessarios para a atuacao do profissio-
nal de refrigeracdo e climatizacdo no
mercado de trabalho devem incluir, so-
bretudo, conhecimentos de eletricidade,
manuteng¢do, comandos elétricos, proje-
tos de instalacdo, educacdo ambiental,
eletrénica, informatica, qualidade, ins-
trumentacdo e termodinamica.

“A importancia do profissional do
setor de refrigeracdo e climatizagdo
fica evidente quando observamos as
inimeras atividades em que suas agdes
melhoram a qualidade de vida das pes-
soas. Atualmente, ndo se concebem as
atividades industriais, especialmente na
area de alimentos, sem a presenca des-
se técnico, que atende uma expressiva
clientela potencial de empresas que bus-
cam solucdes para a instalagao, manu-
tengao, operacdo e controle de sistemas
de refrigeracdo e climatiza¢do”, ressalta
Eduardo Ferraz e Souza.

Além do curso técnico (gratuito),
com duracdo de um ano e meio, a Es-
cola Oscar Rodrigues Alves oferece cur-
so de aprendizagem industrial mecanico
de refrigeracdo e climatizagdo, cursos de
pds-graduagdo — em gestdo de energia

Foto: Divulgacdo

e eficiéncia energética em climatiza-
cao, eficiéncia energética na industria,
projetos de sistemas de climatizacdo e
logistica da cadeia do frio. Outras ofer-
tas sdo os cursos de formacao inicial e
continuada, de curta duracdo. A escola
possui 25 titulos de cursos de inicia-
cdo profissional, qualificacdo, aperfei-
coamento e especializacdo na area de
AVAC-R (aquecimento, ventilacdo, ar
condicionado e refrigeracdo). Os mais
procurados relacionam-se a manuten-
cdo de refrigeracdo e climatizacao re-
sidencial, comercial, multi split e VRF
(fluxo de gas refrigerante variavel). Exis-
tem ainda duas escolas méveis especi-
ficas da drea (climatizacdo/refrigeracdo
e climatizacdo veicular) e o Centro de
Educacao a Distancia do Senai-SP (EaD).

Além de cursos e treinamentos, a Es-
cola Senai disponibiliza ao mercado ser-
vicos técnicos e tecnoldgicos, como: 1)
consultoria e assessoria, voltadas a im-
plementacdo de solugdo de problemas
em empresas e instituicoes, visando a
melhoria da qualidade e produtividade;
e 2) eventos técnicos, como a realiza-
cdo de palestras, workshops, seminarios,
congressos e similares.

Em 2018, esta unidade do Senai rea-
lizou aproximadamente 5,5 mil matricu-
las. Atualmente, possui em torno de 600
alunos, considerando todos os cursos em

EDUARDO MACEDO FERRAZ E SOUZA
| SENAI OSCAR RODRIGUES ALVES

Foto: Divulgacdo



desenvolvimento. Segundo o diretor da
unidade, o planejamento do ano ¢é efe-
tuado em sintonia com as necessidades
da indUstria. “Observamos o principio da
empregabilidade, ou seja, os cursos de-
vem propiciar a oportunidade imediata
de emprego ou de requalificacdo para
ingresso no mercado de trabalho.”

A Escola conta com uma drea de
4.991 m?, alojando laboratérios especia-
lizados em automacdo aplicada a refri-
geracao e climatizagdo, eletricidade, ter-
modinamica, informatica e uma série de
oficinas, tais como: brasagem, instalacdo
de equipamentos tipo Split, instalacdo de
equipamentos tipo multi split, instalacdo
de camaras frigorificas, climatizacdo resi-
dencial, climatizacao por VRV/VRF, dgua
gelada e veicular, refrigeracdo residencial,
comercial e industrial, transporte frigori-
fico e comandos elétricos.

0O evento de aniversario dos 70
anos da Escola Senai Oscar Rodrigues
Alves, viabilizado pelo Sindicato das In-
dustrias de Refrigeracdo, Aquecimento
e Tratamento de Ar no Estado de Sdo
Paulo (Sindratar-SP), teve inicio na noi-
te do dia 21 de maio, com um jantar co-
memorativo, realizado nas instalagdes
da Federacdo das Industrias do Estado
de S&o Paulo (Fiesp), que contou com
a presenca de Carlos Eduardo Trombini,
presidente do Sindratar-SP; Paulo Skaf,
presidente da Fiesp; Eduardo Macedo
Ferraz e Souza, diretor da Escola Os-
car Rodrigues Alves; Pedro Constanti-
no Evangelinos, presidente eleito da
Abrava, além de diretores de entida-
des e empresas do setor, apoiadores e
patrocinadores.

No dia seguinte (22), nas dependén-
cias da Escola Senai, foram realizadas
a solenidade de abertura do evento e
reunides técnicas do Nicleo de Recur-
sos Humanos e do Conselho Consulti-
vo, além da inauguragao da exposicao
fotografica permanente, “Histdria em
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Os laboratérios possuem diversos
equipamentos do setor de AVAC-R, com
painéis didaticos, simuladores, sistemas
de automacao e controle, robo para lim-
peza de dutos, cdmeras termograficas,

O Evento

Imagens”, com curadoria do artista
plastico Cildo Oliveira, que fara par-
te do acervo da Escola. Na sequéncia,
houve a celebracdo do Prémio “Agora
é que S&o Elas - Mulheres no AVAC&R"
— que destaca a participacdo feminina
no setor de aquecimento, ventilacao, ar-
condicionado e refrigeracdo, bem como
a qualidade profissional no mercado de

Foto: Divulgacdo
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medidores de energia e instrumentos
diversos. A escola também abriga salas
de aula para 18, 36 e 40 alunos e bi-
blioteca com acervo especifico da area
de refrigeracdo e climatizacdo. A fim de
manter as suas instalacdes adequadas,
acompanhando o desenvolvimento da
tecnologia, além de investimento pré-
prio, para complementar o0s recursos
tecnolégicos na 4rea em que atua, a
instituicao possui parcerias e convénios
com diversas empresas e instituioes li-
gadas ao setor.

“No Brasil, o mercado de AVAC-R
é promissor. A demanda n&o para de
crescer, sendo motivada, principalmente,
pela necessidade de geracdo e melho-
ria da infraestrutura, logistica de arma-
zenagem e transporte, construcdo civil
e producdo de energia”, afirma Ferraz
e Souza.

trabalho — , agraciando trés mulheres
que fizeram histéria na Escola: Beatriz
de Fatima Soares, Natasha Siles Farina
e Viviane Oliveira.

Na sequéncia, entre os dias 23 e
25 de maio, aconteceu o Hackathon
Maker AVAC&R (que passou a integrar
o calendario anual de eventos do se-
tor), com a apresentacao de projetos

Iigtalacdo | poTencIA [
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inovadores e palestras técnicas. Nesta
primeira edi¢do, a maratona de ideias
inovadoras teve quatro desafios, lan-
cados pelas empresas Chemours, Dan-
foss, Aeris Tecnologia e Escola Senai
Oscar Rodrigues Alves. Sendo assim,
quatro equipes foram formadas, com
cinco integrantes cada uma, para tra-
balhar no desenvolvimento das solu-
cdes dos desafios, durante os trés dias.
A equipe We Ar, responsavel pelo de-
safio proposto pela Chemours em de-
senvolver uma rede social especializada
para profissionais do setor AVAC-R, foi
a grande vencedora.

As palestras técnicas destacaram
as principais tendéncias tecnolégicas
aplicadas no setor de AVAC-R. Alguns
dos assuntos abordados: automacdo
nos sistemas de ar-condicionado e o
resultado da performance energética
predial; solu¢des em sistemas com alta

% PATROCINIO: Bitzer, Chemours, Danfoss, Full Gau-
ge, Heating Cooling, Stulz, Trane, RAC Brasil, Midea
Carrier, Trox Technik, Aeris Tecnologia, Daikin, Séo

Rafael, VL Industria, Star Center.

# APOIO: Abrava, Anprac, Asbrav, Ashrae Brasil Chapter,

Foto: Divulgacao

eficiéncia energética; efeitos da umi-
dade nos sistemas de refrigeracdo co-
mercial; boas praticas em instalagdes;
refrigeracdo comercial conectada a
eficiéncia energética e a seguranca do
sistema; climatizacdo de data center;
tendéncias do mercado VRF; tecnolo-

Os apoiadores

HACKATHON

Equipe vencedora da
competicdo, que passa a
integrar o calendario do setor.

gia em fluidos refrigerantes; impor-
tancia da climatizacdo na qualidade
do ar interior. o

CNCR, Smacna Brasil, Sindratar-PE, Sindratar-R)J, Sindra-
tar-RS, Sindiar, MMMM, Fenemi, SBCC, Abrafac, Abrasip,
Abrinstal, BCA, Procobre, Sindinstalagao.

% APOIO DE MIDIA: Revista Abrava - Climatizacio +Re-

frigeracdo, Revista do Frio, Revista Poténcia.

3

)

Formacao
profissional

CARLOS EDUARDO TROMBINI,
PRESIDENTE DO SINDICATO DAS
INDUSTRIAS DE REFRIGERACAO,
AQUECIMENTO E TRATAMENTO
DE AR NO ESTADO DE SAO
PAULO (SINDRATAR-SP) FALA
SOBRE A IMPORTANCIA DO
ENSINO SERIO E DE QUALIDADE
PARA FORMAR PROFISSIONAIS E
TECNICOS NA AREA DE AVCA-R.

s ISEDTTArS D

» Qual a importancia da qua-
lificacdo técnica na area
de refrigeracdo e climati-
zacao? Existem profissio-
nais que atuam no mercado
sem a devida qualificacao
formal?

Os sistemas de climatizagdo e
refrigeracdo séo fruto de histéricos
estudos e pesquisas nos cursos de
engenharia e fisica e que resultaram
nas tecnologias hoje disponiveis ao
mercado. Dos sistemas de pequenas
as grandes capacidades, é possivel
notar que conhecimentos técnicos
especificos sdo aplicados na elabo-
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racdo de projetos de produtos e de
sistemas, passando pela instalacdo
e culminando com a entrega a ope-
racdo e manutencdo. Desta forma, a
qualificacdo dos profissionais é extre-
mamente importante para entregar
servicos de qualidade, ndo subme-
ter sistemas e equipamentos a risco
de falhas e prejudicar a seguranca
dos usudrios.

» Como esta o movimento de
qualificacao profissional na
area de refrigeracéo e clima-
tizacdo no Brasil?

Precisamos de mais... Precisamos
tanto de cursos técnicos de aprendi-
zagem como de graduacdo em en-
genharia. O Senai tem desenvolvido
bem o tema em nivel nacional, po-
rém, é preciso que outras escolas de
aprendizagem sejam criadas ou mes-
mo atualizadas, para que tenhamos
padrdes de exceléncia a disposicdo
do mercado. Poucas sdo as institui-
¢0es de engenharia que se dedicam
ao ensino de climatizacdo e refrigera-
¢do como especializagdo nos cursos
de graduacdo. O que mais tem sdo
cursos de pés-graduacdo ou cursos
oferecidos por entidades de classe
profissionais e empresariais, que ndo
chegam a cobrir a carga horaria ne-
cessdria para atingir o esperado pa-
drdo de exceléncia.

» Qual a importancia do Senai
nesse contexto?
0 Senai cumpre o seu papel, que
é iniciar o profissional no mercado
de trabalho, dando a ele habilitacdo
técnica através de seus cursos. A ins-
tituicdo segue o importante e nobre
objetivo desde a década de 40, forne-
cendo para a indUstria profissionais
técnicos qualificados. Este é o passo
inicial para quem quer chegar a fa-
culdade e se graduar em engenharia.

Poucas s&o as
Instituicoes
de engenharia
gue se
dedicam
ao ensino de
climatizacéao e
refrigeracao
Como
especializacdo
NOS CUrsos
de graduacao.

» De maneira geral, como esta
o nivel de emprego no setor
de refrigeracao e climatizacao
no Brasil?

0O setor de refrigeracdo é dependen-
te do que acontece com a construgdo
civil ou mesmo com o que acontece no
mercado de alimentos, entre outros.
Climatizacdo nos remete a conforto
ou a processos fabris que necessitam
de condicionamento do ar. Refrigera-
¢do estad voltada para a producgao de
alimentos ou processos de armazena-
mento e estocagem de produtos que
requerem condicdes climaticas de bai-
xa temperatura. Ambas dependem de
investimentos diretos na construcao
de edificacbes e em plantas fabris que
possam demandar por nossos produ-
tos e servicos. Como a atividade eco-
ndémica ainda ndo atingiu niveis razo-

)

aveis de investimentos, o mercado
de trabalho fica prejudicado, desfal-
cando um segmento econdmico de
grande expansao profissional como
é 0 nosso. Mas essa situacdo é tem-
poraria, 0s investimentos retornan-
do, voltaremos a ser um mercado
promissor para os atuais e futuros
profissionais.

» Quais as perspectivas para
o mercado de refrigeracao
e climatizacao no Brasil do
ponto de vista dos negécios?
Quando o mercado brasileiro se
expandia a ordem de 5% ao ano, 0s
segmentos de climatizacdo e refrigera-
cdo cresciam de 10 a 15%. Sabemos
que voltar a este patamar de expansao
levara algum tempo. A expectativa do
setor é que voltem os investimentos na
indUstria da construcao e que o consu-
mo seja alavancado pela retomada do
emprego advindo deste setor, que é
altamente empregador.

» Que avaliacdo o senhor faz
dos 70 anos completados
pela Escola Senai Oscar Ro-
drigues Alves?

Qualquer entidade que chegue
a esta idade deve ser motivo de or-
gulho para todos nos. O Senai Ro-
drigues Alves ofereceu oportunidade
para os mais de 260 mil técnicos que
j& passaram por seus cursos, e cer-
tamente gerard oportunidades para
tantos mais. A escola vem cumprindo
com éxito a sua missao de entregar
ao mercado profissionais altamente
qualificados e cidad&os para o Brasil.
Meus parabéns a todos que a fize-
ram chegar até aqui e 0 nosso agra-
decimento especial a instituicdo por
agregar competéncia e competitivi-
dade as nossas empresas e ao mer-
cado em geral. Parabéns Escola Senai
Oscar Rodrigues Alves!

Iigtalagdo | poTEnCIA [EER
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omo dizia o grande génio da
humanidade, Albert Einstein, “A
imaginagdao é mais importan-
te que o conhecimento”. Isso
porque nosso conhecimento esta circuns-
crito ao universo das coisas que sabemos.
Aimaginacao, ndo. Os nossos ancestrais se
diferenciavam dos demais animais por terem
a capacidade de imaginar coisas criando re-
alidades “subjetivas”, mitos e assim, motiva-
vam a Si mesmos e aos outros na busca por
um conhecimento que ainda ndo possuiam.
Isso tudo acontecia dentro do campo
da imaginagao, na cabeca e nao no res-
tante do corpo. Se 0s pés e nao o cérebro
fossem os responsaveis por nos levar a
buscar novas fontes de alimentos ou am-
bientes menos agressivos, seguramente
estariamos ainda hoje rastejando pelas
savanas africanas em busca de comida,
ou como presas faceis de algum predador.
Os pés, assim como os demais mem-
bros, sdo ferramentas poderosissimas para
a execucao daquilo que primeiramente é
imaginado em nossas mentes. Da mesma
maneira, nao se pode delegar a uma orga-
nizacao aquilo que so sua lideranca pode
fornecé-la: Propdsitos, Visao de futuro e
Estratégia. No mundo da economia digi-
tal, necessitaremos mais do que nunca de
liderancas corajosas que estejam dispostas
a imaginar solucdes para problemas que
ainda sequer dispomos de conhecimento
para resolvé-los plenamente.
Como ficarmos indiferentes aos pro-
blemas relacionados aos desequilibrios
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CASO A CABECA NAO ASSUMA AS
ACOES QUE SAO INERENTES AS SUAS
RESPONSABILIDADES, PODERA CONDENAR

O CORPO A SEGUIR RASTEJANDO NAS
SAVANAS DO MERCADO OU SER PRESA
FACIL DE ALGUM NOVO PREDADOR.

econdmicos sociais derivados de super-
populagdo, falta de educacdo e sanea-
mento basico homogéneos? Doencas
velhas e novas que continuam nos fla-
gelando? Uso descontrolado dos recur-
sos naturais que podem colocar em risco
a prépria sustentabilidade do planeta?
Isso sem falar sobre questdes filosofi-
cas e éticas que estdo nos desafiando,
tais como 0s conceitos de democracia,
liberdade, igualdade, direitos humanos,
privacidade, patria, nacao?

Estamos expostos a uma imensidao
de dados e novas percepcdes que ao mes-
mo tempo que trazem muitos novos Apps
e solugdes disruptivas, acabam por jogar
contra a parede todo um modo de pensar
e acreditar. Bem, como disse anteriormen-
te, aos lideres caberd a tarefa de propor
caminhos que inspirem todo um “ecossis-
tema” a se engajar na construcao de so-
lucdes que resolvam, se ndo totalmente,
uma grande parte dos problemas cruciais
da humanidade.

Um enunciado proposto por outro gé-
nio da humanidade, ha mais de 400 anos,
chamado Isaac Newton, preconizava sua
primeira lei fundamental da fisica: “Todo
corpo tende a permanecer no estado em
que estd ou em movimento retilineo uni-

forme”. A chamada lei da inércia define
bem uma caracteristica presente em pes-
soas ou organizagdes das mais variadas
matizes nos dias de hoje. E eu pergunto,
COMO permanecer como estd num mundo
que se modifica numa velocidade espan-
tosa a cada dia? Como manter um movi-
mento retilineo e uniforme quando o sur-
gimento exponencial de novas tecnologias
cria novos padrdes de comportamento,
modifica os gostos, costumes e preferén-
cias de novas geracoes de consumidores
a todo 0 momento?

O mais interessante é que Newton
conclui dizendo que esse estado de per-
manéncia se mantera até que “uma forca
externa venha a alterar esse estado de coi-
sas”. Newton nunca foi tao atual!

Muitas forcas externas estao alte-
rando as condigdes de equilibrio e su-
cesso de muitos empreendedores e exe-
cutivos, profissionais orgulhosos de seus
feitos passados. Os efeitos dessas forcas
sdo perda de participacdo de mercado
e de relevancia em sua proposta de va-
lor; margens decrescentes (quando nao
negativas); insatisfacdo e falta de enga-
jamento de colaboradores, fornecedores
e clientes “infiéis” que buscam alterna-
tivas por qualquer prego.



construir
direcione os
da sua equipe para
entregarem produtos e servicos que além
de encantar clientes, venham resolver os
reais problemas da sociedade, como des-
critos acima.

Tive um gerente que sempre me dizia:
“A estupidez é escalar, mas a inteligéncia
é uma grandeza vetorial”. O fato de ge-
renciar uma equipe de pessoas individu-

nente competentes e prepa-
as pode nao significar ne-
ariamente resultados ex-
ntes e desejados. Equipes
pessoas menos prepara-
ue estejam comprometidas
0 mesmo senso de direcao,
tregar resultados que superem
0 de equipes nas quais a inteli-
capacidade sao anuladas pelo in-
dualismo, competitividade predatoria,
sonestidade, falta de transparéncia etc.
E quem, sendo a lideranca, poderd
uncionar como catalizador das aspiragoes
€ propositos de toda a organizacao? A ver-
dadeira lideranca devera ser a materializa-
cao de toda a proposta de valor oferecida
aos seus clientes e a expressdo maxima
dos valores que sdo exigidos na organiza-
¢do. Sua empresa € inovadora? Entdo, a
lideranga é rapida, transparente e corajosa.
Esta comprometida com as pessoas? Vere-
mos pela forma como seus colaboradores
sdo treinados e empoderados a tomada de
deciséo. E inclusiva e respeita a diversida-
de? Isso podera ser ratificado pela visua-
lizagcdo da sua composicdo em relacao as
varias identidades e géneros dos funciona-
rios. Possui consciéncia ecologica ambien-
tal? Saberemos pela forma como tratam
seus rejeitos industriais, gastam energia,
buscam de forma constante minimizacdo
do uso de recursos naturais, uso continuo
de tecnologias mais eficientes.

Consultoria Em
Transformacao

Enfim, assim como a cabega é quem
imagina as coisas para que o restante do
corpo busque o conhecimento que per-
mita a realizacdo do que foi imaginado, é
a lideranca das organizagdes sociais que
devera propor a nova visdo do mundo no
século XXI.

A nova lideranca digital ndo significa
nada mais do que um chamamento para
que os verdadeiros lideres retomem a
curiosidade infantil, esvaziem seus copos
cheios de muito passado e sucesso, sejam
humildes diante do que ainda ndo conhe-
cem com uma mente aberta para reapren-
der, e acima de tudo, comecem a imaginar
COMO Sera 0 ecossistema em que atuam,
para que o Corpo possa executar as agoes
necessarias para chegar |a. Caso a cabeca
nao assuma as agoes que sao inerentes as
suas responsabilidades, podera condenar
0 COrpo a sequir rastejando nas savanas
do mercado ou sendo presa facil de algum
novo predador. [
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O Novo Portal
ABREME

Foto: Divulgacao

Bruno Maranhao

Diretor-executivo da Abreme - abreme@abr

ABREME entende a transforma-
cdo digital como um fenémeno
que vai muito além de apenas
uma tendéncia a qual empre-
sas e instituicdo tém procurado sequir.

Em nosso ultimo Seminario Estraté-
gico, ocorrido no més de abril, na sede
da Legrand, ocasido em que foram de-
batidas questdes como a Lei Geral de
Protecdo de Dados (LGPD), Cyber Se-
curity, o Novo Perfil do Comprador e a
Gestao Inteligente de Estoques, também
langamos nossa iniciativa de EaD, uma
plataforma de ensino a distancia onde
nossos associados irdo encontrar cursos
técnicos “on line” para treinamento de
seus vendedores e balconistas, inclusive
com emissdo de certificado, mostrando
que mais do que um discurso, a digita-
lizacdo estd presente na ABREME tam-
bém nas suas iniciativas.

Outro passo nesse sentido foi dado
com ao langamento de nosso portal! Um
site onde o publico em geral, e em espe-
cial nosso associado, poderd interagir de
forma dindmica com a nossa associacao.

Diversos sdo os servicos prestados
nesse portal, tais como um blog com
0s assuntos e noticias mais relevantes
para a revenda e distribuicdo de mate-
rial elétrico, informagdes estas que sdo
encaminhadas por e-mail para quem
se cadastrar para receber mensalmente
nossa newsletter.

0 publico em geral também podera
pesquisar quem sao nossos associados,

3 roténcia

informacdo til para aqueles que bus-
cam fornecedores de confianca e ofer-
tas das principais marcas do mercado
de maneira rapida e eficiente.

Ainda sdo oferecidos servicos espe-
ciais para quem é nosso associado por
meio de uma area privativa no site, que
acessada a partir de um login e senha,
oferece informacdes ainda mais exclu-
sivas, como alguns dados de nossa pes-
quisa de mercado e informacdes fiscais
e tributérias atualizadas toda semana,
inclusive altera¢des e vigéncias dos
percentuais do MVA (Margem de Va-
lor Agregado) do ICMS-ST dos itens de
material elétrico.

A confirmacdo da participacdo nos
eventos da ABREME é outra facilidade
oferecida pelo portal. Os Seminarios Es-
tratégicos e Econdmicos, bem como as
visitas a fornecedores serdo divulgadas
no site e poderao ser agendadas de for-
ma totalmente “on line”, além do con-
tato telefonico e por e-mail que sequem
a disposicao do publico.

Para a revenda ou distribuidora que
ainda ndo é associada e quiser ndo ape-
nas ter acesso a area exclusiva, assim
como planos especiais na contratacao
de assessoria juridica, servico de prote-
¢do ao crédito e divulgacdo gratuita da
empresa em nosso site, além de receber
em seu endereco a Revista Poténcia, po-
derd solicitar sua associacdo também
“on line"” no nosso portal.

Outra inovagao que se soma a essa
lista de beneficios exclusivos estd a
nossa EaD, plataforma de ensino a dis-

tancia, ja comentada e divulgada nesse
mesmo espago em edi¢des anteriores da
Revista Poténcia.

Alguns dos principais fabricantes do
setor j& estdo desenvolvendo e disponi-
bilizando seus cursos técnicos em nossa
plataforma, que também esta a dispo-
sicdo para os prestadores de servico ou
fabricantes que queiram desenvolver
seu conteldo técnico para ser dispo-
nibilizado aos nossos associados. Para
tanto, basta entrar em contato conosco
para avaliarmos o contetido que se quer
disponibilizar para entdo viabilizarmos a
producdo do curso “on line”.

Ainda no que tange a futuras inicia-
tivas inovadoras langadas a partir desse
portal, estd o desenvolvimento do que
denominamos “Bolsa de Mercadoria”.
Uma solugdo voltada para reducdo de
itens de baixo giro de estoque entre as
empresas associadas. Ainda em fase de
estudos e analises, mas que acredita-
mos ser mais uma iniciativa inovadora
para colaborar com o desenvolvimento
e crescimento do mercado.

Como se sabe, todas as instituicoes,
sejam publicas ou privadas irdo passar
pelos préximos anos por profundas mu-
dancas ocasionadas pela transformacdo
digital que se apresenta cada vez mais ne-
cessdria e inexoravel. Por isso, e de forma
estratégica a ABREME se lanca corajosa e
bastante consciente nessa nova era, sen-
do o langamento deste portal apenas o
inicio desse processo, mas que pretende
dar um novo sentido ao que significa ser
associado da ABREME.
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A tradicional premiac&o que mobiliza os revendedores e distribuidores
de todo o Pais chega a sua 157 edicao. A pesquisa que apontara os
premiados serda novamente conduzida pela NewSense, empresa com mais
de 31 anos no mercado de pesquisa e consultoria. Os trabalhos de campo
terdo inicio em 15 de julho, sob a coordenacéo do professor José Paulo
G. Hernandez, docente da Escola de Comunicacao e Artes da Universidade
de S&o Paulo, diretor da NewSense e responsavel técnico pela area de
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Quando receber

0 questionario da
pesquisa, responda-o,
expresse sua opiniao e
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0S seus melhores
parceiros. Sua opiniao
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de fundamental
importancia para a
justica e 0 sucesso
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ESPACO ABREME

Silvio Ushijima Filho - sé6cio atuan-
te na area de Contencioso Civel e es-
pecialista em Direito Processual Civil
no escritério Lima Junior, Domene e
Advogados Associados

30 sdo poucas as dificuldades

enfrentadas pelos empresa-

rios em suas atividades: além

das oscilagdes do mercado, o
empreendedor precisa focar na manu-
tencdo de suas receitas, principalmen-
te para honrar os seus compromissos.
Afinal, eventual inadimpléncia podera
dar causa a cobrancas judiciais que, em
algumas situagdes, podem atingir ndo
apenas a pessoa juridica devedora, mas
também seus sécios.

Esse instituto chama-se “descon-
sideracdo da personalidade juridica”,
o0 qual, apesar de se apresentar como
um relevante mecanismo de recupera-
cdo de crédito, gera por vezes injusti-
cas, fazendo recair sobre os socios das
empresas devedoras a responsabilida-
de pelo pagamento de débitos contra-
idos exclusivamente pela empresa, so-
bre os quais eles nao deveriam ter ne-
nhuma responsabilidade patrimonial.

De fato, prevalece em regra o prin-
cipio da autonomia patrimonial. Nes-
te, os bens particulares dos sécios ndo
podem ser executados por dividas da
sociedade, logo, 0 que se busca é a pre-
servagao do instituto da personalidade
juridica e a consideravel seguranca aos
socios de sociedades limitadas, quanto
a protecdo de seu patriménio particular.

3 potencia

Novas regras da
desconsideracao
de Personalidade
Juridica: O que vocé
precisa saber!

Contudo, para as relagdes civeis
(excetuando-se as relagdes consu-
meristas e trabalhistas) o Cédigo Ci-
vil previa que em casos de abuso da
personalidade juridica, caracteriza-
do pelo desvio de finalidade ou pela
confusdo patrimonial, determinadas
relacbes de obrigacdes da sociedade
empresaria poderiam ser estendidas
aos bens particulares de seus socios.

Mas o que caracteriza o desvio de
finalidade ou a confusdo patrimonial?
0 desvio de finalidade corresponde ao
uso indevido ou anormal da empresa
—direcionado a um fim estranho a sua
funcdo: imaginem, por exemplo, uma
empresa do ramo elétrico que emite
notas fiscais de venda de carne!

Por outro lado, a confusdo patri-
monial ocorre quando ha “confusao”
entre o controlador e a sociedade con-
trolada. Por exemplo: um dos socios
de determinada sociedade empresa-
ria realiza compras de bens em nome
da pessoa juridica para uso préprio
ou utiliza recursos da empresa para
custear a manutencdo de seu veicu-
lo particular.

Quando identificadas as situacoes
acima (desvio de finalidade ou a con-
fusdo patrimonial), poderd ocorrer a
desconsideracdo da personalidade

juridica, o que permite estender aos
socios a responsabilidade patrimo-
nial que, até entao, era somente da
empresa.

Nao ha dividas de que este ins-
tituto, além de um importante ins-
trumento para a recupe-
racdo de crédito, é um
mecanismo de combate
a fraude, especialmente
se considerarmos que alguns
empresarios, infelizmente,

llustragdo: ShutterStock
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praticam o abuso da personalidade
juridica para frustrar as pretensées de
seus credores.

Apesar de objetiva, a situagdo pode
se tornar complexa. Um dos sécios de
determinada empresa, por exemplo,
cujo quadro societario é composto por
cinco socios, praticou atos que sao en-
quadrados como desvio de finalidade
ou confusdo patrimonial. Eventual co-
branca judicial frustrada movida em
face da empresa poderia ser estendi-
da indiscriminadamente aos demais
socios, por meio da desconsideragao
da personalidade juridica, atingindo,
inclusive, o patrimonio daqueles que
ndo praticaram quaisquer atos.

A nova redagdo dada ao artigo 50
do Cédigo Civil pela Medida Proviséria
n° 881/19, assinada no ultimo dia 30
de abril de 2019, parece solucionar a
questdo: acresceu-se que, em caso de

abuso da personalidade juridica, a des-
consideracdo da personalidade atingiria
somente aqueles sécios ou administra-
dores “beneficiados direta ou indireta-
mente pelo abuso”. Além disso, foram
estabelecidos os conceitos, até entao
indefinidos, de “desvio de finalidade”
e “confusao patrimonial”.

A referida MP, que estabelece normas
de protecdo a livre iniciativa e ao livre exer-
cicio de atividade econémica, dispde sobre
a atuagao do Estado como agente norma-
tivo e regulador e institui a Declaracao de
Direitos de Liberdade Econémica.

Nesse sentido, 0 novo texto norma-
tivo protege aquele sécio que ndo tenha
praticado qualquer ato abusivo, evitan-
do o uso desmedido da desconsideracdo
da personalidade juridica e limitando
sua incidéncia ao sécio administrador
que, direta ou indiretamente, for bene-
ficiado pelo abuso.

Como a alteragdo legislativa foi
promovida por Medida Proviséria, ela
vigorara por 60 dias, prorrogaveis por
mais 60, e deverd ser convertida em lei
mediante a apreciacdo pelo Congres-
so Nacional, sob pena de perder sua
eficacia. Acredita-se que em razdo da
relevancia e pertinéncia da alteracao
aqui comentada, este ponto da medida
deverd ser mantido, o que, inquestiona-
velmente, contribuird para impulsionar
a livre iniciativa, o livre exercicio da ati-
vidade econdmica, e protegera o sdcio
que nao pratica qualquer ato de abuso
da personalidade juridica.
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Jornada técnica no Sul

REPORTAGEM: PAULO MARTINS
FOTOS: FABIANO DE SOUZA FREITAS

TRADICIONAL
CONGRESSO
PROMOVIDO PELA
HMNEWS EDITORA E
EVENTOS ATRAI UM
EXPRESSIVO NUMERO
DE PROFISSIONAIS

ELETRICA NO RIO
GRANDE DO SUL.

ais de 170 especialistas

do setor eletroeletroni-

o assistiram a série de

palestras que constituiu
a Etapa Porto Alegre (RS) do Forum &
Expo Poténcia 2019. O evento foi rea-
lizado no dia 11 de junho, no auditério
da AMRIGS (Associacdo Médica do Rio
Grande do Sul).

O publico foi formado em sua maio-
ria por engenheiros, técnicos, instala-
dores, eletricistas e projetistas, que re-
presentaram estabelecimentos e orga-
nizagcdes como industrias, escritérios,

I poténcia

QUE ATUAM NAAREA g3

6rgaos publicos, escolas e concessiona-
rias de energia. Foi significativa ainda a
presenca de estudantes e profissionais
auténomos. Os congressistas represen-
taram a prépria capital e também a Re-
giao Metropolitana de Porto Alegre e o
interior do estado.

Coordenado pelo engenheiro e pro-
fessor Hilton Moreno, diretor da HM-
News Editora e Eventos, o Férum Po-
téncia engloba uma série de palestras
voltadas a difundir contetdo técnico
envolvendo o universo da elétrica, pro-
porcionando aos profissionais da area

0 acesso a novas tecnologias, solucdes
e tendéncias.

Além de obter conhecimento, os par-
ticipantes podem ainda visitar a expo-
sicdo de produtos e servicos oferecidos
pelas empresas patrocinadoras de cada
etapa e fazer networking, em especial
durante os intervalos para café e almoco.

A Etapa Porto Alegre do Férum &
Expo Poténcia foi patrocinada pelas
empresas: Chint, Dutotec/QTMOV, Flir
Systems Brasil, IFC/Cobrecom, Nortel,
Siemens, Soprano e Tramontina.

O evento contou com o apoio das



seguintes entidades: ABEE-RS (Associa-
¢do Brasileira de Engenheiros Eletricis-
tas - Departamento Rio Grande do Sul)
e GETEQ (Grupo de Estudos em Tecno-
logia e Qualidade - Porto Alegre).

As proximas etapas do Forum &
Expo Poténcia serdo realizadas no Rio
de Janeiro (8 de agosto, no auditério da
Firjan), em Sao Paulo (24 de setembro,
no Centro de Convencdes Reboucas) e
em Curitiba (5 de novembro, na FAE). A
inscricdo é gratuita.

Palestras - Representando a Revis-
ta Poténcia, Hilton Moreno abordou o

tema "Vicios e problemas encontrados
nas instalaces elétricas fotovoltaicas
no Brasil’. Entre os aspectos abrangidos
estiveram os esquemas de arranjos fo-
tovoltaicos em trés circunstancias: com
apenas uma série fotovoltaica, com mul-
tiplas séries fotovoltaicas e com multi-
plos subarranjos fotovoltaicos.

A apresentacdo incluiu ainda temas
como protecdo contra choques elétricos,
sobrecorrente e sobretensdes; caracte-

risticas dos cabos fotovoltaicos; segre-
gacao entre linhas em corrente alterna-
da e corrente continua e aterramento.

J& 0 executivo Guido Potier, da Raios
V Engenharia - Assessoria & Consultoria,
ministrou palestra contendo um pano-
rama dos sistemas de protecdo contra
descargas atmosféricas. Confira nas pro-
ximas paginas um resumo das apresen-
tacdes feitas pelas empresas patrocina-
doras do evento.
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‘Solucdes para redugdo de danos em grupos ge-
radores’ foi o titulo da apresentacao de Adriano Ro-
drigues, da Chint.

Os grupos geradores fornecem energia de emer-
géncia quando a fonte primaria falha ou quando nao
ha nenhuma chance de se conectar a rede principal.
Entre suas aplicacdes, destacam-se hospitais, inds-
trias, shoppings e instalagdes comerciais.

Segundo Adriano, entre as deficiéncias e pro-
blemas mais comuns estdo as falhas no material
isolante. Para evitar problemas nos materiais iso-
lantes de disjuntores, transformadores, motores e
geradores, além de outros tipos de equipamento, é
preciso realizar testes de resisténcia do isolamento.
Essa analise permite checar as condicdes da super-
ficie, verificando, por exemplo, a presenca de su-
jeira, poeiras abrasivas ou corrosivas, etc. Muitos
problemas como os curto-circuitos, ocorrem devido
a falhas na capacidade de isolagdo entre as fases
dos grupos geradores.

Outra situacdo citada é o desarme de disjunto-
res, que sdo dispositivos que ajudam a proteger os
sistemas elétricos. Se um disjuntor for mal dimensio-
nado, de acordo com sua corrente nominal, curva de
atuacdo ou até mesmo sua capacidade de interrup-
¢do de curto-circuito, pode provocar instabilidade no
sistema, justamente no momento em que o usuario
mais necessitar de um sistema estavel e de confianca.

‘Plataforma BIM - Biblioteca para Revit' foi o
tema da palestra de Fabio Itiro Sato. O executivo da
Dutotec falou sobre o conceito de BIM (Building In-
formation Modeling) - Modelagem da informacao
para construcdo. Trata-se de um processo baseado
em modelos tridimensionais da edificacdo - estao
disponiveis diversas ferramentas que devem ser uti-
lizadas em etapas apropriadas.

A fim de atender uma demanda cada vez maior
de bibliotecas para modeladores BIM, a Dutotec
investiu na criacdo da biblioteca para o software
Revit. Foi preparado um template, modelo de ar-
quivo de projeto, contendo componentes das li-
nhas R40, Slim, Linha X e colunas, permitindo o
uso dos produtos Dutotec para a criagao de proje-
tos elétricos. Durante a apresentacao, Fabio apre-
sentou diversos exemplos de projetos utilizando
a plataforma BIM.

O grupo Dutotec Industrial atua em quatro seg-
mentos:

3 Q&T Equipamentos® - Segmento metal-mecanico,
voltado a producao de equipamentos como con-
soles, painéis, CCMs, cubiculos, gabinetes e racks;

3 Dutotec® - Atende ao segmento de Tl com a linha
de eletrocalhas de aluminio extrudado;

3 QTMOV® - Desenvolve solucdes praticas para
aplicacdo em moveis;

3 Dutotec X® - Fabricacdo de canaletas de aluminio.




Flir Systems
Brasil

Alexandre Kroeff falou sobre ‘Termografia - Solu-
¢oes e equipamentos’.

A Flir possui uma linha completa de solugdes para
diversas aplicacdes, seja em casa, nas atividades ao
ar livre, na navegacdo, na area de seguranga profis-
sional, na medicdo, nas areas militar e de defesa e em
sistemas de emergéncia.

A medicdo da temperatura é uma atividade impor-
tante para checar a eficiéncia das instalagdes elétricas,
que estdo sujeitas a perda de energia, e a eficiéncia
das instalagdes prediais (que estdo sujeitas a ma iso-
lacdo em sistemas de ar-condicionado, por exemplo).

A medicao pode ainda detectar umidade e até a
presenca de gases (hidrocarbonetos, aménia, SF6, CO
e CO, sdo gases que atualmente podem ser tornados
visiveis por infravermelho). Uma novidade apresenta-
da pela Flir sdo os drones dotados com o recurso de
imagem térmica, que podem ser empregados em tra-
balhos e areas como inspecéo de painéis solares e de
redes aéreas de energia elétrica, combate a incéndio,
agricultura de precisao e busca e resgate.

A Flir informa ser o Unico fabricante da area com
laboratdrio préprio de calibragdo e assisténcia técni-
ca no Brasil. Outro importante recurso da empresa
no Pais é o Centro de Treinamento, onde sdo minis-
trados cursos especificos (elétrica, mecanica, drones,
por exemplo) e certificacdes em Termografia. A com-
panhia também realiza palestras técnicas in company.

IFC/Cobrecom

0O consultor da IFC/Cobrecom, Hilton Moreno, minis-
trou a palestra ‘Regras de ouro para instalacao de cabos
elétricos em ambientes comuns e de afluéncia de publico’.

Inicialmente o especialista detalhou as condicoes
para instalacdo de cabos nas seguintes situacdes: em
condutos abertos em ambientes comuns; em condutos
fechados em ambientes comuns; em condutos fechados
metalicos aparentes em locais de afluéncia de publico;
em condutos fechados ndo metalicos aparentes em locais
de afluéncia de publico; em condutos abertos aparentes
em locais de afluéncia de publico; em sistemas com ten-
sdes nominais diferentes e em espagos de construcao.

Hilton apresentou também as regras para instala-
¢do de cabos fotovoltaicos:

% Os cabos devem ser instalados de forma a ndo so-
frer fadiga devido a esforcos mecanicos, como, por
exemplo, do vento;

3t Os cabos devem ser presos para aliviar a tensao me-
canica, a fim de evitar que o cabo se solte da conexao;

3 Os cabos devem ser protegidos contra bordas cor-
tantes ou perfurantes (abracadeiras metalicas po-
dem ter bordas cortantes que, ao longo do tempo,
e em funcdo do vento, podem causar danos aos
condutores).

3 Para reduzir a magnitude de sobretensdes induzidas
por descargas atmosféricas, os condutores do arran-
jo fotovoltaico devem ser dispostos de tal manei-

ra que a area de lacos de condutores seja minima.
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Nortel

Pertencente ao grupo Sonepar, a Nortel possui am-
pla experiéncia na distribuicdo de solugdes para MRO
(Manutencao, Reparo e Operacao). A palestra da Nortel
ficou a cargo de sua parceira Siemens, que apresentou
o tema 'Sirius Tech Tour - Onde tudo se conecta’.

Alan Carlos Etgeton, da Siemens, destacou que cada
vez mais a competitividade ird aumentar para atender
demandas como digitalizacdo e globalizacao e as pes-
soas estardo cada vez mais conectadas. Como estar
sempre a frente do seu tempo e ser mais competitivo?
0O executivo aponta que produtividade gera competiti-
vidade, e que a chave para ganhos de produtividade no
cenario atual é a inovagdo. Dentro dos pilares Conecti-
vidade, Disponibilidade e Eficiéncia, Alan falou sobre a
inovacao como peca-chave para fazer mais com menos
e se tornar mais produtivo.

No campo da tecnologia, o especialista da Siemens
detalhou a nova geracgao de botdes Sirius Act. A solucdo
destaca-se pela robustez e pela excelente compatibilida-
de industrial. Mais faceis e rapidos de montar, os produtos
dessa linha apresentam ainda as seguintes caracteristi-
cas: orificios fresados sem ranhuras; identificacdo segura
de seta com seta; nao necessita de ferramentas especiais;
100% seguro contra tor¢do; modulos encaixaveis; locais
de encaixe inequivocos; cascateavel; substituicdo facil;
tecnologia de comunicacao inovadora; compativel com
todo o portfélio; com seguranca integrada; conexao via
Profinet e configuracdo através do TIA Portal.

Amauri K. Gattringer, da Siemens, falou sobre o
tema ‘Integracao dos dispositivos de protecdo em sis-
temas de gerenciamento de energia’.

Ele iniciou mencionando as megatendéncias que es-
tao transformando o mundo, como globalizacao, urba-
nizacdo, mudancas geograficas, mudangas climaticas e
digitalizacdo, e os principais desafios do sistema ener-
gético de hoje: eficiéncia econdmica, fonte de alimen-
tacdo confiavel, protecdo climatica, eficiéncia de recur-
so0s e aceitagao.

Amauri citou a forga da Siemens no fornecimento
de solugdes para areas como geracao de energia, alta
tensdo, média tensao, transformadores, baixa tensao
e distribuicao, dentro do conceito TIP (Totally Integra-
ted Power).

Uma das solucdes destacadas pela empresa foi o
Disjuntor 3VA2. O disjuntor em caixa moldada 3VA
pode ser integrado em diferentes sistemas de monito-
ramento de energia via Modbus TCP, como por exemplo
o software Powermanager. A solugdo pode também ser
colocada em operacao e ser monitorada para manuten-
¢do pelo Powerconfig usando Modbus TCP. Combina-
do com o Powermanager e muitos outros dispositivos
Sentron, o disjuntor em caixa moldada 3VA pode ser
usado para um sistema de gerenciamento de energia
de acordo com a IS0 50001. A solucdo suporta a trans-
paréncia do fluxo de energia, logo, oferece a base para
medicdes que incrementam a eficiéncia energética.




Soprano

Gustavo Carrard Lazzari ministrou a palestra ‘Con-
ceito de protecdo elétrica e geracdo fotovoltaica para
instalacoes de baixa tensao’.

0 especialista da Soprano iniciou apresentando da-
dos sobre a Geracao Distribuida de energia no Brasil,
com enfoque para a evolugao ano a ano da fonte so-
lar fotovoltaica. Gustavo explicou a diferenca entre os
sistemas on-grid (conectado a rede da concessionaria)
e off-grid (que funciona independente da rede da con-
cessionaria) e detalhou também o sistema hibrido (que
alia a rede da concessionaria ao banco de baterias).

Como cuidados ao instalar um sistema solar fo-
tovoltaico, o especialista cita a necessidade do inte-
ressado atentar para: posicdo solar, inclinacdo, som-
breamento, seguranca (na instalacdo) e utilizacao de
materiais com certificado e adequados para o sistema
fotovoltaico. Na sequéncia Gustavo detalhou os dispo-
sitivos que atuam na protecdo da instalagao elétrica
(minidisjuntores), de pessoas (Interruptor Diferencial
Residual) e de equipamentos (Dispositivo de Protecao
contra Surtos - DPS).

Por fim, falou sobre a Plataforma BIM (Building In-
formation Modeling), uma metodologia de trabalho que
pode ser incorporada aos softwares de engenharia. A
Plataforma BIM permite ver o projeto elétrico em 3D
e definir os materiais elétricos no momento do proprio
projeto. A linha residencial da Soprano ja esta disponi-
vel na Plataforma BIM.

Tramontina

Ricardo Magrin Breda, da Tramontina, apresentou
o0 tema ‘Solugdo em seguranga e instalagdo elétrica in-
dustrial - seus conceitos, mitos e realidade’. Inicialmente
ele apresentou os conduletes produzidos pela empresa,
que tém diferenciais técnicos como pintura eletrostatica
a po poliéster e vibro acabamento com chip ceramico.

Outra caracteristica é a rosca NPT, que funciona
segundo o principio de contato intermetalico. Confor-
me a rosca NPT macho entra na conexdo NPT fémea,
seu diametro fica gradativamente maior até realizar o
travamento e a completa vedagao.

Ricardo detalhou também os ensaios a que sdo sub-
metidos os conduletes da Tramontina: ensaio de flexao
NBR 15701:2016 - determina a classe do condulete con-
forme sua resisténcia minima a flexao (medida em KgF);
ensaio de tracdo em corpo de prova (para avaliagao da
qualidade mecanica da matéria-prima dos conduletes);
ensaio de resisténcia a invasao do condulete pelo eletro-
duto, conforme aABNT NBR IEC 60670-1:2014,12.14.1;
ensaio de resisténcia ao esforco de tragdo com eletrodu-
to conectado, conforme ABNT NBR IEC 60670-1:2014,
12.14.2; ensaio de resisténcia da conexao a flexdo (360°)
conforme ABNT NBR IEC 60670-1:2014, 12.14.3 e ensaio
de resisténcia ao impacto mecanico externo (indice IK).

0 especialista falou também sobre aspectos como
as exigéncias para instalacdes elétricas em locais de
afluéncia de publico e detalhou o funcionamento da
Tabela de Grau de Protecdo (IP).
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“INOVAGAO NA PRATICA

Colaboracao e

Responsabilidade

s empresas tradicionalmente
sempre tiveram a responsa-
bilidade como um aspecto
fundamental para suas cul-
turas hierarquicas, baseadas em parte na
tradicdo militar que sempre inspirou as
teorias de administracdo de empresas.

Desde seu inicio com o Taylorismo,
passando por todas as outras teorias, 0
Fordismo, o Toyotismo e mesmo com as
contribuicbes das pesquisas sobre a im-
portancia das relacdes humanas para a
produtividade das empresas, com a Ex-
periéncia de Hawthorne, a responsabili-
dade sempre foi um dos aspectos deter-
minantes para as organizagoes em geral.

Organogramas funcionais, descricao
de cargos, planos de carreira e todas as
boas préticas de lideranca sempre tive-
ram como base a responsabilidade. A
partir do aumento dessa responsabili-
dade um profissional tinha mais subor-
dinados e ganhava cada vez mais, até
que conquistava a maior de todas as
responsabilidades assumindo um cargo
de Direcao, Presidéncia ou CEO.

Como consequéncia dessa estrutu-
racao das empresas em torno da respon-
sabilidade, a limitagdo dela, por contra-
rio senso, também se tornara determi-
nante para a construcdo de carreiras,
surgindo entdo outro pilar das organi-
zagoes: o trabalho em equipe.

O trabalho em equipe surge como
um complemento da divisao de respon-
sabilidades num momento em que as
empesas se tornaram gigantes corpora-
tivos e multinacionais. E nesse sentido
completa a divisdo de responsabilidade
ao definir papéis claros e objetivos das
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atribuicdes de cada um dentro de uma
equipe funcional.

Enquanto o mundo corporativo acu-
mulava aprendizado na construcdo de
estruturas hierarquicas e trabalho em
equipe, surgem as empresas de tecnolo-
gia do Vale do Silicio, que com estruturas
menos hierarquizadas foram capazes de
gerar inovagdes que mudaram as regras
do jogo da competitividade, e inclusive
do trabalho em equipe e da divisao de
responsabilidades.

Apple e HP sdo algumas dessas em-
presas que deram novos contornos a
hierarquia tradicional por meio da co-
laboracdo, tao fundamental para o sur-
gimento da inovacao.

Desde entdo as empresas tradicio-
nais tém buscando desenvolver cada vez
mais o trabalho colaborativo, sem pre-
cisamente compreender que para isso
a relagdo com a responsabilidade deve
ser absolutamente outra.

Talvez vocé ja tenha escutado a ex-
pressao: “cdo que tem dois donos morre
de fome"”. Essa expressdo reflete a re-
lacdo tradicional das empresas com a
responsabilidade. Ja com o trabalho
colaborativo, a expressao passa a
ser: “cdo que tem dois donos nunca
morre de fome e tem mais chance de
crescer bem alimentado”.

Isso se deve ao fato de que essa
nova relagdo com a responsabilidade, a
partir do advento da colaboragdo como
forma de organizacdo do trabalho, ndo
esta baseada na divisdo de tarefas, e sim
no comprometimento de todos com o
resultado final, ou seja, a responsabili-
dade de cada um vai além das limitacoes

determinadas pela divisdo de tarefas do
trabalho em equipe ou do organograma
formal. E como se cada um na empresa,
do estagiario ao CEO, compartilhassem
da mesma responsabilidade.

E uma mudanca sutil, mas que inva-
de as tradicionais estruturas hierarqui-
cas de tal forma que afeta suas relacées
de poder, e por isso, ndo é possivel ser
aplicada de qualquer maneira, sem que
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sejam trabalhados seus impactos cultu-
rais e comportamentais.

O trabalho colaborativo que gera
inovagdo na pratica so é possivel quan-
do a empresa cria em seus colaborado-
res um senso de responsabilidade tdo
grande a ponto de cada um se sentir tao
responsavel pelo seu sucesso quanto o
préprio dono, CEO ou Presidente.

Esse é o verdadeiro sentimento de
dono que muitas empresas tentam criar
no seu ambiente de trabalho, mas que
na pratica é um desafio quase intrans-
ponivel, a comecar pela cobranca de
que todos tenham o mesmo grau de
responsabilidade de um CEO, embora
isto ndo seja acompanhado pelas mes-
mas condicdes de poder, autonomia e
remuneracdo deste.

A necessidade de se gerar tama-
nho senso de responsabilidade sem as

devidas contrapartidas é um dos moti-
vos pelo qual empresas tracionais tém
buscado desenvolver um proposito, que
deve ser algo muito além do que sim-
plesmente “remunerar o capital dos
acionistas”, frase que se observa em
90% dos quadros de missdo, visao e
valores das empresas.

Sem o desenvolvimento desse pro-
posito, qual seria o motivo para se as-
sumir tamanha responsabilidade, a ndo
ser que seja baseado num sentido pes-
soal de vida?

Particularmente nao acredito que
apenas a criacdo de um proposito seja
o suficiente para se gerar esse grau de
engajamento, mas que, além de ser um
proposito coerente e verossimil, também
é fundamental que se selecione profis-
sionais com alto grau de comprometi-
mento e que tenham prazer em exercer
suas profissdes, bem como um ambiente
de trabalho harmonioso e seguro psico-
logicamente.

Especialista
em Inovacao
e Consultor

Consultoria.

A colaboracdo é fruto de um alto
nivel de responsabilidade de todos com
o resultado da organizacao, e se assim
for, 0 ato de colaborar se torna natural e
surgird independentemente da estrutura
hierarquica e da divisdo de atividades.

Como j4 foi comentado em outros
textos desta coluna, a inovacao e o ris-
o sdo indissociaveis e por isso a cola-
boracdo é tdo fundamental, pois apenas
por meio dela é que esse risco é mais
facilmente compartilhado, tornando-se
mais leve para um individuo ou depar-
tamento que tenta algo novo. Diferente
do que acontece na empresa tradicio-
nal em que o grande objetivo de todos
numa equipe é nao correr riscos, seja o
risco individual de uma carreira, ou o
rico geral da empresa, atitude que ao
final elimina as condi¢Ges necessarias
para a inovagao.

A colaboracdo e a responsabilidade
se tornam faces da mesma moeda quan-
do todos compartilham da mais alta res-
ponsabilidade dentro da organizagao, a
ponto do erro de um colaborador ser o

erro de todos, assim como 0 sucesso
de um ser o sucesso de todos. Quan-

do a organizagdo consegue isso, a

colaboragao se torna nao apenas
natural como também necessaria.

Seguindo a sequéncia de li-
¢0es para a inovacao na pratica,

chegamos entdo a quarta licdo: a

colaboracdo que gera inovacao so é
possivel quando todos assumem
a responsabilidade integral pelo
resultado da organizacdo. @

BRUNO
MARANHAO
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lluminacao
Inteligente

PARCERIA ENTRE A SIGNIFY EA
CIDADE DE LOS ANGELES ABRE
NOVAS PORTAS PARA A CIDADE
INTELIGENTE, UTILIZANDO
INFRAESTRUTURA DE ILUMINACAO

DE RUA CONECTADA.

Signify, antiga Philips Li-
ghting, embarcou, junta-
mente com a cidade de Los
Angeles, no ano de 2016,
em um projeto para expandir suas inicia-
tivas de cidades inteligentes projetadas
para ajudar a melhorar a seguranca pu-
blica e apoiar os servicos municipais dos
residentes, visitantes e empresas locais.

Aproveitando a onipresenca e a
escala da infraestrutura de iluminacao
publica conectada existente em Los
Angeles, a companhia implantou uma
nova tecnologia e funcionalidade de
Internet das Coisas (loT). A iniciativa
incluiu sensores montados nos pos-
tes e softwares que adquirem dados,
analisam as informac6es e comparti-
lham insights para opera¢des urbanas
mais transparentes, além de impulsio-
nar novos programas com parceiros
relevantes.

Por exemplo, novos sensores de sen-
soriamento acustico e monitoramento
de ruido ambiental foram usados para
diminuir o tempo de resposta a emer-

T3 roténcia

géncias e fazer com que, hoje, haja uma
intervencdo mais rapida, detectando o
som de uma colisdo de veiculos e for-
necendo informagdes oportunas dire-
tamente ao sistema de despacho de
comunicacdes da cidade para policia,
bombeiros e SEM.

“A infraestrutura de iluminacdo de
Los Angeles é uma das maiores do mun-
do e um dos ativos mais valiosos da nos-
sa cidade. £ um dispositivo confiavel e
onipresente nos espacos publicos onde
as pessoas moram, trabalham, viajam,
fazem compras, se divertem e intera-
gem”, afirma Ed Ebrahimian, diretor do
Departamento de lluminacdo Pablica da
cidade de Los Angeles, na época, que
completa: “Se imaginarmos que cada
poste de luz pode coletar todos os tipos
de dados sobre o ambiente da cidade
e seus usos, ha muito mais valor que a
iluminacdo publica pode proporcionar
aos nossos cidaddos, além de fornecer
luz, somente”.

"0 avango continuo dos sistemas
de iluminacdo conectados esta revo-

lucionando a forma como as cidades
operam, transformando-as em canais
de informacdes com capacidade de
coletar e compartilhar dados e ofe-
recer novos insights que permitem, e
realmente impulsionam, a cidade in-
teligente”, destaca Sergio Costa, di-
retor da Signify Brasil, que acrescenta:
“Los Angeles estd na vanguarda das
inovacdes de cidades inteligentes com
uma visdo de como a tecnologia pode
se adaptar a maneira como as pesso-
as e as comunidades interagem com
sua cidade”.

No ano de 2015, o Los Angeles
Bureau of Street Lighting iniciou a im-
plementacao do Philips CityTouch, sis-
tema conectado de gerenciamento de
iluminacdo publica que usa redes mo-
veis existentes e tecnologias baseadas
em nuvem para controlar a iluminagdo
de ruas, monitorar status e analisar com
precisdo a quantidade de energia con-
sumida por cada luz. O programa pilo-
to expandiu esses recursos, incluindo
sensores adicionais e testando novos



aplicativos para que a cidade possa
maximizar seu investimento em infra-
estrutura.

O programa piloto implementado
contou com:

3 Monitoramento de Ruido Am-
biental

0Os médulos de microfone com sen-
sor de ruido foram adicionados a um
subconjunto de postes de iluminacao
habilitados para o Philips CityTouch. Ao
coletar continuamente dados sobre os
niveis de ruido, os gerentes e planeja-
dores da cidade conseguiram monitorar,
agregar e visualizar facilmente o som
ambiente em varias areas da cidade.
Os dados coletados ajudam a monito-
rar a poluicdo sonora, garantir respostas
mais rapidas a ruidos e, eventualmente,
melhorar as decisdes de planejamento
urbano a longo prazo.

“Geralmente, temos uma compre-
ensao muito rudimentar de como o ba-
rulho e 0 som se propagam em espacos
publicos e abertos da cidade”, observa

BENEFICIOS

Ha muito mais
valor que a
iluminacao
publica pode

proporcionar aos

cidadaos, além
de fornecer luz.

Dietmar Offenhuber, professor assisten-
te da Northeastern University. “Ao ligar
sensores de som a infraestrutura de ilu-
minacdo publica, obtemos pela primei-
ra vez uma leitura muito articulada e
diversificada da paisagem sonora urba-
na. Essa informacdo muito granular nos
permite entender como a cidade e a pai-
sagem sonora influenciam e impactam
umas as outras”.

3 Monitoramento da integrida-

de da grade

Os sistemas de iluminacao Philips
CityTouch adquirem os principais pa-
rametros de qualidade de energia de
forma continua e em escala sem prece-
dentes, dando suporte ao departamen-
to de iluminagdo publica para avaliar a
qualidade do fornecimento de energia

a sua rede de iluminacgdo. A exposicao
desses dados a outros departamentos
publicos e utilitarios permite que os
gerentes de rede sejam rapidamente
informados sobre interrupgdes. Desta
forma, as falhas podem ser restaura-
das mais rapidamente, beneficiando
tanto os moradores quanto as empre-
sas locais.

¥ Manutencao Avancada
lluminagdo publica conectada for-
nece ao Bureau of Street Lighting os
dados de salde da luminaria para au-
mentar a eficacia do planejamento de
manutencao e a redugdo de custos.
Juntamente com informacdes de inte-
gridade da grade, esses dados agrega-
dos permitem modelos de manutencédo
avancados. ([
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EMBALAGEM INEDITA

A fabricante de materiais elétricos InterNeed apresenta a Extensdo Elétrica
Axial, que segue uma tendéncia mundial de sustentabilidade, ou seja, a de pro-
dutos com embalagens reaproveitaveis. Com design avancado e inovador, o novo
produto foi idealizado para que as tomadas fiquem na posicdo horizontal, o que
melhora a organizacao dos fios; a seguranca dos transeuntes, porque evita que
eles tropecem facilmente; além do maior ganho de espaco no ambiente. A nova
extensdo apresenta ainda como novidade duas ventosas para fixa-la em vidros de
janelas ou tampos de mesas, por exemplo. Essa nova extensdo vem embalada num
pote plastico com sistema de fechamento selante. Esta disponivel na versdo 1 para
comprimentos de 1,5 metro e 3,0 metros e na versdo 2 para as dimensdes de 5
metros e 10 metros. A empresa destaca que essa embalagem reutilizavel confere
maior valor agregado aos materiais elétricos, reduz substancialmente o lixo e rea-
proveita materiais que se tornariam novos detritos no meio ambiente.

A\ 4
ARQUITETURA COMPLETA

A Cummins destaca que seus Grupos Geradores sdo essenciais para
0 agronegdcio como forma de garantir a perfeita produgdo, infraestru-
tura e logistica desse setor, evitando prejuizos significativos. Seja para
gerar economia de energia elétrica ou evitar interrupgdes devido a fa-
Iha no sistema de distribuicdo, a Cummins oferece a solu¢do completa
e se destaca no mercado, segundo a empresa, por ser a Unica fabri-
cante do Pais a projetar a completa arquitetura de um grupo gerador
(motor, alternador, controlador, turbos e filtros). A tecnologia integrada
permite uma confiabilidade maior na funcionalidade do equipamento.
Além de contar com uma ampla gama de Grupo Geradores, atendendo
as demandas da industria, a Cummins Power Systems oferece modelos especificos que variam entre 81 kva e 171 kva para o se-
tor, fabricados no Brasil, com elevado indice de contetdo local. Os geradores Cummins contam com o sistema de monitoramento
remoto PowerCommand Cloud™, desenvolvido exclusivamente pela companhia, através do qual é possivel o0 acompanhamento
virtual das solucdes em tempo real.

\ 4
GERENCIAMENTO DA REDE

Acompanhando o avango da Transformagao Digital e da Internet das Coisas (loT),
a Schneider Electric traz ao mercado brasileiro seu novo disjuntor de baixa tensdo: o
MasterPact MTZ. Por meio do equipamento é possivel obter precisdo classe 1 para me-
dicdo de energia, mais resisténcia para ambientes agressivos (aqueles com temperatu-
ras muito elevadas ou muito baixas, locais sujeitos a altas vibracoes, etc.), customizagao
a qualquer hora, por meio de médulos digitais (aplicativos), rapido reestabelecimento
de energia no caso de quedas, e integracdo com outros produtos e plataformas de
software da Schneider Electric (EcoStruxure). O disjuntor pode ser aplicado em gerado-
res e painéis elétricos para diversos segmentos, desde Data Centers, industrias (manu-
fatura, 6leo e gas, mineragdo, alimentos e bebidas, automotivas), até grandes constru-
¢Oes, como shopping centers, hospitais, estadios de futebol e até mesmo em meios de
transporte como navios e trens.

POTENCIA
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CANALETAS RANHURADAS

Lider no fornecimento de materiais elétricos, a Steck
Industria Elétrica amplia a linha Conduteck® com o lan-
camento das Canaletas Ranhuradas de Recorte Aberto.
Fabricada em PVC autoextinguivel, a novidade facilita o
trabalho do instalador em ambientes industriais, comer-
ciais ou residenciais, colaborando com a organizacdo de
fios e cabos de energia, telecomunicagdes, imagens e da-
dos. As canaletas ranhuradas da Steck estao disponiveis
na cor cinza, em trés opcdes de tamanho 30x50, 50x50 e
80x50 mm (Largura x Altura) e todos com dois metros de
comprimento. A temperatura de operacao varia entre -40
°C até +85 °C. Os recortes medem aproximadamente 8
mm (Largura), esses recortes/ranhuras podem ser desta-
cados com o auxilio de uma ferramenta, caso precise au-
mentar a distancia entre eles, atendendo a necessidade
da instalagao.

\ 4
CONTROLADORES AVANCADOS

A Siemens ampliou seu portfélio de controladores avancados
SIMATIC S7-1500 para aplicacbes complexas de automagao, com
necessidade de sincronismo entre eixos. A novidade consiste na in-
cluséo de duas novas CPUs tecnolégicas que combinam funcionali-
dades padrdes, de seguranga (NR-12) e controle de movimento em
apenas um dispositivo. A CPU 1515SP PC2 T e a CPU 1515SP PC2 TF
sdo adequadas para tarefas de controle de movimento, como sin-
cronismo de eixos e cames, além do controle kinematics para apli-
cacdes de até quatro eixos. Mesmo as tarefas de controle de mo-

vimento mais complexas podem ser facilmente realizadas com os
sistemas de servoacionamento SINAMICS V90 PN, S210 e S120. O
controlador S7-1500T é a tradugao da eficiéncia na industria, capaz
de realizar diversas tarefas da maquina, desde garantir a seguranca
do operador com légicas de seguranca (NR-12) até o sincronismo
preciso entre eixos reais e virtuais, de forma confiavel, eficiente e
integrada. O controle de movimento kinematics (robds de 4 eixos)
pode ser monitorado de forma segura usando a biblioteca de soft-
ware SIMATIC Safe Kinematics para a CPU S7-1500 1517TF-3PN/DP
fail-safe com o SINAMICS S120 (FW5.1), por exemplo, para proteger
o operador da maquina durante a realizacdo do trabalho. A veloci-
dade de movimento dos kinematics, o ponto central da ferramenta
e zonas de livre circulagdo, como as areas de trabalho e protecao,
também sdo monitoradas.

v

ATMOSFERAS EXPLOSIVAS

ATramontina Ex - divisdo dedicada a produtos para atmosferas explosivas
- anuncia o lancamento das luminarias LED modelos LLEx 865, com poténcia
de 30W, e LLEx 866, com poténcia de 60W. Os novos modelos de Luminarias ! ‘
LED sao ideais para instalagdes em locais onde ha a presenca de atmosferas e ‘ ._.
explosivas, entre elas, refinarias, plataformas, silos e industrias alimenticia e o
farmacéutica. As Luminarias LED LLEx 865 e LLEx 866 da Tramontina foram
aprovadas em testes rigorosos e contribuem para manter a seguranca das
pessoas nas empresas. Possuem grau de protecdo IP66, ou seja, podem ser
instaladas em ambientes externos, sob sol e chuva, e também ser utilizadas
em ambientes com grande incidéncia de poeira e em locais suscetiveis a ja- ¢
tos potentes de agua. Disponiveis nos modelos normais ou de emergéncia e
aliando tecnologia e economia da energia, as luminarias LED para atmosfe-
ras explosivas LLEx 865 e 866 sdo aplicadas em zonas 1, 2, 21 e 22. Os mo-
delos possuem corpo de poliéster reforcado com fibra de vidro, difusor em
molde unico de policarbonato transparente e refletor de polimero branco.
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> EVENTOS

Smart City Business Brazil Congress & Expo 2019
Data/Local: 22 a 24/07 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: http://expo.scbamerica.com/scbbr2019

Construsul — 222 Feira Internacional da Construcao
Data/Local: 30/07 a 02/08 — Porto Alegre (RS)

Informacdes: www.feiraconstrusul.com.br

Forum & Expo Poténcia — Etapa Rio de Janeiro
Data/Local: 08/08 — Rio de Janeiro (RJ)

Informacdes: www.revistapotencia.com.br e (11) 4225-5400

10° Seminario Internacional de Energia Nuclear - SIEN 2019
Data/Local: 14 e 15/08 — Rio de Janeiro (RJ)
Informacdes: (21) 3301-3208 / (21) 2552-3573 e siennuclear@gmail.com

16° COBEE - Congresso Brasileiro de Eficiéncia Energética

Data/Local: 19 e 20/08 — Sao Paulo (SP)
Informacdes: http://www.cobee.com.br/

» CURSOS

Carro elétrico: carregadores e infraestrutura
Data/Local: 09/08 - Sao Paulo (SP)

Informacdes: neosolar.com.br/cursos-energia-solar

Carregador de carro elétrico - instalador
Data/Local: 10/08 - Sao Paulo (SP)

Informacdes: neosolar.com.br/cursos-energia-solar

(APS) Aterramento elétrico e protecao de equipamentos sensiveis
Data/Local: 12 a 14/08 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

(PBT) Projeto de instalacoes elétricas de baixa tensao
Data/Local: 26 a 28/08 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: cursos@barreto.eng.br e www.barreto.eng.br

Certificacao LEED O+M e plataforma de benchmark - ARC
Data/Local: 29 e 30/08 — Sao Paulo (SP)

Informacdes: www.ghcbrasil.org.br
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Para sistemas de'lLU Ml_N- = CONT
utilize a seguinte formulas

LIENCO = [ (kH + eQ + aP + aw)

Onde:

kH = Know-how

eQ = Equipamentos e Solugoes GARANTIDAS
aP = Atendimento PREMIUM

@ @ = desde as IDEIAS até a REALIZACAO

Estudamos seu Negécio Solugdes Integradas

« Analisamos as Necessidades * Fornecimento Estruturado

» Apresentamos Possibilidades * Acompanhamento Teécnico

¢ Desenvolvemos os Estudos + [nstalacoes e Comissionamentos
« Apresentamos os Orgamentos  » Sistemas Garantidos

Ll E N CO LIGHTING Rua Maria Curupaiti, 44| — C| 6004D — CEP 02452-00| — S3c Paulo — SP
MENERGY Tels.: (11) 3754.0174 / (11) 9 8447.4637
Smart Solutions 8 CONTROLS www lienco.com.br



Poténcia facilita o contato rapido e direto, sem intermediarios, entre leitores e anunciantes desta edicao.
Consulte e faca bons negécios.

EMPRESA ANUNCIANTE ‘ PAG. ‘ TELEFONE
P CONSTRUSUL 46 (51) 3225-0011 www.feiraconstrusul.com.br comunicacao@suleventos.com.br
» CROSSFOX ELETRICA 23 (11) 2902-1070 www.crossfoxeletrica.com.br contato@crossfoxeletrica.com.br
P HIPER ENERGY 9 (48) 2102-7703 www.hiperenergy.com.br info@hiperenergy.com.br
» IFC COBRECOM 76 (11) 2118-3200 www.cobrecom.com.br cobrecom@cobrecom.com.br
P> LIENCO SMART SOLUTIONS 3 (11) 3754-0174 www.lienco.com.br
P PARANAPANEMA S.A. 29 (11) 2199-7500 WWww.paranapanema.com.br vendas@paranapanema.com.br
» REED EXHIBITIONS ALCANTARA MACHADO 75 (11) 3060-4717 www.fiee.com.br atendimento@reedalcantara.com.br
» REVISTA POTENCIA 2e3 (11) 4225-5400 www.revistapotencia.com.br publicidade@hmnews.com.br
» STECK INDUSTRIA ELETRICA LTDA/STECK 15 (11) 2248-7000 www.steck.com.br vendas@steck.com.br
P TRAMONTINA 19 (54) 3461-8200 www.tramontina.com eletrik@tramontina.net




FIEE) Smart Future

A FIEE agora 2 FIEE Smart Future! Ho 80 anos inspirande e trazendo solucdes
inovadoras, o evento se adaptou para mostrar como a tecnologia e o conactividade
Impactardo a industiia do futuro,. Tendéncids comao robotizagdo, internet das coisdas,

automacag, inteligéncia artificial, blockchain e industria 4.0 indicam. como o setor
industnal se transformou e vem se tornands cada vez mais conectado,

on 2018 AN a previsto para 2019 a{

a inddstria eletroeletrénica cresceu 7 4 € manter esse ritmo, com um
e faturou mais de RS ','45 bilhdes* avan;ﬂ de 8%'

O crescimento pode chegar perto de ?D o para aut Grrlﬂuﬁu inaustrial

e ha expectativas faveraveis para INVestimentos na HTDG@”—”.ZCH;UO.
Garanta a sua participacao nesse evento.

Onde a inddstria se encontra para crescer!

Exparidncic complata can LIS
360°, 4 Setores % * + 250 horas e 5‘;“!‘:"‘;{“
Q) Automacao | Conectividade ¥ de conteudo ey s
e Ay - Y PEACONONE 2 INtermaciOnos
Elatrica e Eletrénica | Ensrgic

Faga o seu credenciamento!

Agngan Ol CIneaghs & Bomoagas Saiba mais!
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Se passa COBRECOM, passa

- —
CABO SUPERATOX FLEX HEPR 90 °C 0.6 /1kV
E SUPERATOX FLEX 450/750 V
Os cabos Superatox Flex HEPR 90 °C 0,6 /1kV e Superatox Flex 450/750 V da
COBRECOM sao fabricados com a mais alta tecnologia e possuem caracteristicas
especials de nao propagacao de chamas, auto-extingdo do fogo e baixa emissac
de fumaca. Por isso, s30 indicados para locais com grande circulacdo de pessoas
ou com dificeis rotas de fuga como teatros, estadios, cinemas, shopping centers,
prédios comerciais e residenciais, escolas, hospitais @ metrd,

(Cobrecom

@11 24183200 O Jcobrecom - www cobrecom com. br
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